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RESUMEN

El sector de las PYMES es el motor de la economia, debido a que proporcionalmente

genera la mayor cantidad de empleos lo que demuestra su importancia y su gran potencial.

Se hace necesario enfatizar que para el desarrollo de este sector, mas importante que
encontrar un lugar en el mercado internacional, es la introduccion y difusion de la innovacion
tecnoldgica. De ahi la necesidad de desarrollar nuevas aplicaciones que faciliten la negociacién
comercial y la expansion de sus horizontes de mercado, para acercarlas cada vez méas y
romper la barrera del idioma que constituye un factor que retarda el desarrollo del comercio

exterior.

El objetivo de la presente tesis consiste en el analisis, disefio e implementacién de una
Plataforma Web de apoyo a la gestion del comercio exterior entre las PYMES de una

comunidad espafiola y el resto de empresas de cualquier parte del mundo.

El trabajo de tesis empieza con la definicion del marco conceptual, donde se especifica
la problematica que enfrentan las PYMES en el proceso exportador. Seguidamente, se
identifican los requerimientos y entornos que abarcara el sistema. Asimismo, se presentan los
actores, paquetes, se describen los casos de uso, entidades y diagramas de estados de los
objetos relevantes del sistema. De la misma manera, se detallan las soluciones ofrecidas para
el disefo del sistema, especificando la arquitectura utilizada y describiendo sus componentes,
asi también, la explicacion de los principales procesos. Finalmente se exponen las
conclusiones, recomendaciones y ampliaciones que han sido identificadas como resultado de

la elaboracion del presente trabajo.
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INTRODUCCION

En la actualidad vivimos en un mundo globalizado, donde el comercio de bienes y servicios es
intensivamente desarrollado entre las mas grandes empresas, por lo cual las PYMES quedan relegadas,
construyéndose asi, una barrera de comercio entre ellas. Es alli donde nace el desafio para todos los

gobiernos, de fortalecer la insercion de las PYMES al proceso exportador.

No obstante el sector de las PYMES es el motor de la economia, debido a que proporcionalmente
genera la mayor cantidad de empleos; participa minoritariamente de los montos totales exportados, lo
cual se verifica tanto en las estructuras de economias desarrolladas como en las estructuras de las

economias emergentes.

Las PYMES estan expuestas a los mismos retos que las grandes empresas, pero estdn mucho
menos preparadas para enfrentarlos, pues su escaso acceso a la informacion y tecnologia constituyen su
mayor obstaculo. Se hace necesario enfatizar que para su desarrollo, mas importante que encontrar un
lugar en el mercado internacional, es la introduccion y difusion de la innovacion tecnoldgica y organizativa
como parte de su estrategia. Es por eso que surge la necesidad de desarrollar nuevas aplicaciones que
faciliten la negociacion comercial y la expansién de sus horizontes de mercado, para acercarlas cada vez

mas y romper la barrera del idioma, el cual constituye un factor de division relevante entre ellas.
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Por este motivo existe la necesidad de que las PYMES cuenten con una herramienta que permita
automatizar el proceso de negociacion comercial (compra/venta) de productos y servicios, con la finalidad
de solucionar la problematica de barrera idiomatica, flujp documental y escaso acceso a recursos
(informacién y tecnologia) que dificultan la fluidez del comercio, haciendo que el proceso de negociacién
se retarde y en muchos casos, se vuelva repetitivo. Esto permitira reducir las brechas de tipo comercial y
cultural existentes entre las empresas, lograr asi expandir sus mercados, ofrecer grandes ventajas
competitivas, incrementar su cartera de clientes, reducir sus costos, aumentar sus ventas, y mejorar el

servicio al cliente.

El objetivo de la presente tesis consiste en el desarrollo e implantacion de una Plataforma Web
de apoyo a la gestion del comercio exterior entre las PYMES de una comunidad espafiola y el resto de
empresas a las que puedan ofrecer sus productos, tanto nacional e internacionalmente, para lograr la

expansion de sus mercados y su posicionamiento en un mundo globalizado.

El alcance de la tesis es la de realizar el andlisis, disefio e implementacion de los moédulos que

comprende una Plataforma Web sobre una arquitectura J2EE
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CAPITULO 1

1. Marco conceptual

1.1 Definicion del problema

1.1.1 Economiainternacional

La tendencia econdmica actual de todos los paises se orienta hacia la conformacion de
blogues (figura 1.1) con el propésito de mantener su liderazgo a nivel internacional. Al
iniciarse el tercer milenio, existen tres bloques econémicos perfectamente estructurados a

nivel mundial: el bloque americano, la unién europea y el bloque asiatico. [AAGO01]

La apertura de estos bloques econdmicos hacia los mercados internacionales se
incrementara en los proximos afios, debido a que el crecimiento econémico del pais esta
supeditado a su interdependencia con otros paises y bloques econémicos, fenémeno del

cual no puede sustraerse.

En este escenario de bloques y alianzas estratégicas, el dolar representa el instrumento de
poder econémico norteamericano, y a su fluctuacion estan sometidas todas las monedas de
los paises americanos, cuyas economias se manejan en funcion de como se mueven los

agentes e intereses econémicos de los Estados Unidos. [CARO01]
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Bloguas econdmicos

W Comunidad y Mercado
Comin Caribene (Caricom),
B Tratade da Libre Comancie (TLCH
0 Marcado Comin dal Gong
Suir {Mercosar).
T Gomurisdad Andina (Ga) [Bolivia se
encuenlra nlegrads Lambisn al Mercesuar).
- Comunidad Econdmica de los Estadas
dol Africa Cocidental {CEEAD),
! Comunidan de Dessanolln de Afvica
- dal Sur (SADC),
Agociacien del Sur de Asia para la
= Cooperacion Heglonal [SA8H0).
Asnciacion Enopes de Line
Comarcio (EFTA)
acuerdo de Cooperaciin Econdmica
y Comercio Regional del Pecifice S (SPARTECAT
Comunidad Econdmica de los
Estados Cenlroatncancs (CEEGA).
[ Coresajs de la Unidad Econdmica Arabe (CUEA]
mm Mercado Comin Cenbroamericano [MCCGA).
Fona de Cooparacion Econdmica del
I Mar Megro (ZCEMN),
W Asociacion de Macionss del Sureste da Asia (ASEAN)
B Linicn Eurapea {LIE).
I Fore Econdmics Asta Pacifico (APEG).
Coresejo de Cooperacion del Gollo [G55).
Pases no asociados
* Esios patsas tambien forman parte del Foro Ecandmico Asia Pacifico

FIGURA 1.1. BLOQUES ECONOMICOS EN EL MUNDO

Euente: http://www.kokone.com.mx/tareas/mapas/mundo/2.html

Asi, el Per,, como un pais de economia emergente, esta tratando de construir su propia
estrategia mediante la suscripcion del TLC con los Estados Unidos, que le abriria un

mercado internacional de 200 millones de consumidores.

Los paises europeos han entendido que la Unica forma de enfrentarse econémicamente al
blogue que lidera Estados Unidos es conformando un sélido bloque econémico que les
permita competir de igual a igual con su similar americano. El euro, moneda que representa
a la Union Europea, es hoy en dia mas fuerte que el dolar en el mercado internacional, y en

los préximos afios el mundo vera hacia qué lado se inclina la balanza.
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Finalmente, en Asia, esta el bloque que lidera Japo6n integrado por los llamados “Tigres del
Asia” como Tailandia, Singapur, Malasia, Taiwan y Corea del Sur, que en los Gltimos 25 afios
han logrado conformar un grupo econdémico muy fuerte que compite en igualdad de
condiciones con el bloque americano y la Unién Europea. El yen, moneda representativa del
Japdn, es, junto al dolar y euro, una de las monedas mas fuertes que respalda la economia

de aquel pais como lider del bloque asiatico.

En un mundo globalizado asi conformado, por poderosas que sean las ramificaciones de
estos bloques, la economia mundial se mueve dentro de una interdependencia permanente
entre ellos. Los productos y servicios que ofrecen los bloques econdémicos necesitan ser
colocados en mercados internacionales para captar mas divisas. De esta manera, a mayor

exportacién, habra mayor desarrollo (figura 1.2).

Total

6.0 B Variacion porcentual (%)
0ls Produccién

@ Variacion porcentual (%)
12 Comercio

Sectores
o
()]

6.9

00 1.0 20 3.0 40 50 6.0 7.0 80

Variacién Porcentual (%)

Productos
manufacturados

FIGURA 1.2. AUMENTO DEL VOLUMEN DEL COMERCIO MUNDIAL DE MERCANCIAS Y DE
LA PRODUCCION, POR SECTORES, EN 2005 (VARIACION PORCENTUAL)

Fuente: Organizaciéon Mundial de Comercio http://www.wto.org/english/res_e/statis_e/statis_e.htm

Ademas, hay que agregar que, para que los productos nacionales sean competitivos en el
mercado internacional, se requiere que estos productos sean de calidad y marca, y esto se

obtiene afadiéndole a dichos productos un valor agregado.
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1.1.2 Comercio exterior

El término comercio exterior se refiere a un conjunto de transacciones comerciales realizadas
entre los residentes de un pais y los residentes del resto del mundo. En el marco de la teoria
general de la renta, el comercio exterior centra su atencién en el estudio de las relaciones
econOmicas efectuadas entre dos 0 mas naciones, y en los procesos de ajuste que tienen
lugar como consecuencia de las variaciones de las compras y ventas de un pais con respecto
a los demas. [HERO1]

El comercio exterior permite una mayor actividad de los factores de produccion, dejando

como consecuencia las siguientes ventajas [HERO1]:

e Cada pais se especializa en aquellos productos donde tienen una mayor eficiencia, lo
cual le permite utilizar mejor sus recursos productivos y elevar el nivel de vida de sus
trabajadores.

e Los precios tienden a ser mas estables.

e Hace posible que un pais importe aquellos bienes cuya produccién interna no es
suficiente.

e Hace posible la oferta de productos que exceden el consumo interno a otros paises, en
otros mercados (exportaciones).

e Equilibrio entre la escasez y el exceso.

La economia cada vez mas integral, las nuevas tecnologias, los medios e infraestructura de
transportes, los medios de comunicacion etc., estan uniformizando los mercados de manera
gue cada vez es mas comun la vision de un mercado global, donde las transacciones entre
compradores y vendedores se encuentran en cualquier lugar del mercado. Los paises son
cada vez mas interdependientes en sus economias y la internacionalizacion de las empresas
exige estrategias para asegurar su supervivencia y crecimiento a mediano y largo plazo
(figura 1.3).
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FIGURA 1.3. ESTADISTICAS DEL AUMENTO DE LAS EXPORTACIONES

EN LOS ULTIMOS 10 ANOS

Fuente: Organizacién Mundial de Comercio http://www.wto.org/

Las principales razones que motivan a las empresas a involucrarse en los mercados

exteriores son [HERO1]:

e Responder a pedidos de compra realizados por clientes de otros paises.

e Buscar nuevos mercados exteriores atractivos y potenciales para sus productos y/o

servicios.
e Disponer de un producto competitivo de calidad o precio en los mercados exteriores.
e Buscar mercados mas amplios para aprovechar las economias de escala.

e Buscar mercados menos competitivos o en una etapa diferente del ciclo de vida del

producto y/o servicio.
e Saturacion del mercado doméstico y/o nacional.
e Aprovechar la capacidad ociosa de produccion.
e Enfrentarse a nuevas empresas competitivas y emprendedoras procedentes del exterior.
¢ Incentivos gubernamentales y déficit comercial.

e Expandir las operaciones hacia lugares donde la mano de obra o factores técnicos de

produccién sean mas baratos.
o Diversificar el riesgo de operar en un mercado Unico.
e Seguir a un importante cliente en su internacionalizacion.
e Buscar un mejor acceso para las materias primas.

e Utilizar tecnologias de informacién y comunicacion modernas.
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1.1.3 Procesos del negocio

Toda operacion de comercio exterior supone como minimo un contrato comercial, un
vendedor/exportador (quien dispone del bien o producto y desea venderlo/comercializarlo) y

un comprador/importador (quien desea adquirir el bien o producto en cuestién) (figura 1.4).

El siguiente paso es dar inicio al proceso de la negociacion, que es el arte de llegar a una
mutua concertacion a través de oportunas discusiones sobre los puntos esenciales de un
contrato tales como condiciones de entrega de la mercancia (medio de transporte, estructura
de costos, lugar de despacho, lugar de carga, etc.), especificaciones de la mercancia
(precios, costos de embalaje, flete, seguros, impuestos, descuentos, etc.), sistema de pago,

condiciones contractuales, documentacion obligatoria y adjunta, entre otros.

FIGURA 1.4. PROCESO DE NEGOCIACION

Fuente: Organizacion Mundial de Comercio http://www.comercioexteriorenlinea.com/

Evidentemente, en todo este proceso influyen factores sociales y culturales que se deben
tener en cuenta, es decir, las partes involucradas deben contar con personas especializadas
en el manejo de temas comerciales, legales, de idiomas; por ejemplo, en un proceso de
exportacién de carne de res a Arabia, es necesario saber que se requiere como obligatorio un
documento aduanero llamado “Certificado Halal” [EXPO1], que certifica que una bebida o

alimento es "permitido, autorizado o saludable”, apto para ser consumido por musulmanes.
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1.1.3.1 Flujo documental

En las exportaciones, como en toda transaccién, existen una serie de documentos que
brindan seguridad, informacion y legalidad a las negociaciones, siendo el caso del comercio
exterior mas numerosa (por ejemplo, para Espafia son aproximadamente 64 documentos),

por existir intercambios de mercancias y/o servicios entre distintos paises.

La empresa importadora de una determinada mercancia suele exigir, ademas de los
documentos de transporte y seguro, la presentacién de una serie de documentos que
informen sobre determinadas cuestiones relacionadas con las mercancias, como pueden ser:
su origen, cantidad y calidad, estado sanitario, etc. Estos documentos, en muchas ocasiones,

son exigidos porque asi lo establece la normativa del pais de destino u origen.

Entre los documentos aduaneros tenemos [CAMO1]:

Factura comercial, factura proforma, factura aduanera, factura consular, certificados que
acrediten el origen, de inspeccion, sanitarios y fitosanitarios, entre otros que estan detallados

en el Anexo 7: Documentos aduaneros.

Se muestra el formato de la factura comercial que es usado en el proceso exportador (figura
1.5).

1.1.3.2 Medios de pago

Los medios de pago (y cobro) internacional son instrumentos cifrados en moneda nacional o
extranjera (divisa) que se utilizan para saldar las deudas derivadas de transacciones
comerciales internacionales; por ello, a su vez, en la eleccion del medio de pago se deben

tener en cuenta los siguientes factores [ICEO1]:

e Confianza existente entre las partes contratantes.

e Solvencia de la empresa importadora/exportadora.

e Agilidad del medio de pago elegido.

e Situacion economica y politica del pais de la parte compradora/vendedora.

e Costos y comisiones que conlleva cada medio de pago.
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Logatino de la empresa FACTURA COMERCIAL
Exportadora

Direceidn de |a empresa
Teléfonas, fax, casilla

RUC v RUE
[ Lugary fecha | Mumero de Factura
Facturar a: Expedir a:
Mombre de la empresa importadara Destina final de |la mercaderia
Direceidn, teléfonos, fax, casilla Direccidn, teléfonos, fax, casilla
Caorreo electrinica Caren electrdnico
Registro de Contribuyente

Cantidad Descripcion Frecio FPrecio Totaf
Unitario

TOTAL

Datos del Transportista

Mombre de la empresa transportadora Condiciones de Entrega
direccion, teléfanos, fax, casilla, pais R
Corren electrénico Condiciones de pago

Modalidad de transporte
edio de transporte

Declaracidn Jurada
Declaro bajo juramento que los datos contenidos en el presente documenta son reales v los

precioz indicados son oz auténticamente pagadoz o por pagar, no existiendo alteraciones de
estos precios.

Firmay Sello

WOTA .- Este ez un ejemplo de farmata de factura comercial, que puede ser adaptado segin los
requerimientos de cada empresa.

FIGURA 1.5: FORMATO DE FACTURA COMERCIAL

Fuente: United Nations Layout Key for Trade documents. Guidelines for Application.

Anexo 1. Comisién Econémica para Europa. 2003.

Los principales documentos de pago y cobro que se utilizan en el comercio internacional son
[ICEO1]: cheque personal, cheque bancario, orden de pago simple, orden de pago
documentaria, remesa simple, remesa documentaria, crédito documentario, entre otros, que

estan detallados en el Anexo 8: Medios de pago en el comercio internacional.
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1.1.3.3 Medios de transporte

Al realizar un intercambio comercial, es muy importante tener en cuenta los distintos medios
de transporte que se pueden utilizar, pues no siempre se podra elegir el mas barato o mas
rapido, sino que en ocasiones se vera influenciado por las distintas normas internacionales y
nacionales del pais de importacién que le limitaran en su eleccién, asi como las condiciones
que haya pactado con la empresa importadora. Otro elemento a tener en cuenta es el tipo de
producto que transporta (perecedero, mercancia peligrosa, animales, etc.), pues también es

un factor limitativo para su seleccion.

Asimismo, un factor muy importante que siempre hay que considerar es el tiempo del
transporte hasta la entrega de la mercancia a la empresa importadora y el costo que le
supone. La eleccion del tipo de transporte depende del producto que se comercialice, de las
normativas a que esté sujeto el transporte de dichas mercancias, del costo y riesgo que esté
dispuesto a asumir, asi como de las posibles condiciones que haya acordado en el contrato
de compra-venta, crédito documentario o factura comercial en su defecto con la empresa

extranjera.

FIGURA 1.6. PRINCIPALES MEDIOS DE TRANSPORTE

Fuente: Cargo Services Group http://www.cargoservicesgroup.com/Images/cargo_services_05_int.jpg

En general, dependiendo del medio de transporte (aéreo, maritimo, carretera, ferroviario,
multimodal, correo), existen diferentes agentes que intervienen en el transito internacional,
aunque generalmente son las empresas especializadas las que se encargan de ponerse en

contacto con estos agentes (figura 1.6).

En el transporte internacional, existen diferentes documentos que se utilizan segin el modo
de transporte que se emplee. Generalmente, la finalidad de estos documentos es la
proteccion de la mercancia, asi como el tiempo de desplazamiento y el lugar de origen y
destino en el transito internacional entre los diferentes agentes que intervienen en el
transporte. La tramitaciébn de estos documentos la suelen llevar a cabo empresas

especializadas.
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1.1.3.4 Términos comerciales internacionales:

Los INCOTERMS son conceptos definidos por la Camara de Comercio Internacional, de
aceptacion voluntaria, cuyo objeto es establecer un conjunto de reglas internacionales para la
interpretacién de los términos mas utilizados en los contratos de comercio internacional
[ICEO1]. Al redactar el contrato, la empresa compradora y/o la vendedora pueden estar
seguras de definir sus responsabilidades con sencillez y seguridad, eliminando cualquier
posibilidad de conflictos y malos entendidos posteriores al envio de mercancias de un pais a
otro con motivo de una transaccion comercial y provocados por las distintas interpretaciones

de tales términos en distintos paises.

Existen cerca de 14 INCOTERMS en cada contrato de compral/venta internacional; se
especificara cual de ellos se aplica en funcion de lo acordado entre exportador e importador.
Tres de ellos son los que se llevan el 80% de las operaciones comerciales a escala mundial,
y estos son el FOB (Free On Board), CIF (Cost, Insurance and Freight), (EXW) Ex-Works, sin
embargo hay casuisticas que se repiten pero de todas formas son menos importantes como
el DDP (Delivered Duty Paid). Todos los INCOTERMS estan detallados en el acapite 2.1

Términos de comercio internacional del Anexo 2: Codificacion Estandar

1.1.4 Pequefias y medianas empresas (PYMES)

Las actuales tendencias mundiales en el campo empresarial reconocen en las pequefas y
medianas empresas (PYMES) una parte fundamental de la economia de cualquier nacién.
[COMO1]. Los trabajos consultados revelan que mas del 98% del universo de empresas
formales e informales en los distintos paises se ubican en este grupo y participan de forma
muy elevada en las ventas totales, las exportaciones, el PIB y el empleo [COMO01]; siendo
ademas responsables de introducir mayor flexibilidad a los sistemas productivos, difundir las
innovaciones tecnoldgicas y mejorar la equidad distributiva. Cualquier dificultad general en
estas organizaciones menores repercute desfavorablemente en los indicadores

macroeconémicos Y sociales del pais asociado (figura 1.7).
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RADIOGRAFIA DE LAS MICRO Y PEQUENAS EMPRESAS (MYPES)

Existen 502,000 ypes: Genera trabajo al 70%

467,000 35,000 de la poblacién dependiente
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FIGURA 1.7. CRECIMIENTO DE LAS PYMES EN EL PERU.

Fuente: Diario “La Republica”, Marzo 2006.

Por otro lado, es necesario tener en cuenta que, en el contexto real de desempefio
empresarial, las PYMES se ven restringidas al acceso de los servicios tecnoldgicos por falta
de informacién adecuada o poco conocimiento de los beneficios que su uso pueda brindar.
Ademas, el excesivo y complejo tramite documentario requerido en los procesos de comercio
exterior obstaculiza y retarda su gestiéon. Del mismo modo, los elevados costos asociados al
comercio impiden que muchas PYMES puedan ofrecer sus productos y servicios al mercado

exterior.

Otro factor importante es el idioma, que constituye una barrera cultural hacia la expansion de
nuevos mercados. En otros términos, las PYMES estan expuestas a los mismos retos de las
grandes empresas, pero estan mucho menos preparadas para enfrentarlos pues su tamafio

es su mayor obstaculo. [MACO02].

Las PYMES deben ser parte integral de las redes locales de comercio y para aportar a este
nuevo patron de organizacién y funcionamiento, no pueden operar individualmente, sino a
través de agrupamientos (clusters), lo cual permite construir comportamientos colectivos y
estructurar redes horizontales que se combinan con la cooperacion y competencia para
configurar una organizacion productiva capaz de operar en forma rapida y flexible. Esto
permite responder a un mercado crecientemente globalizado y altamente inestable y
cambiante.
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A través de este patron de organizacion-funcionamiento colectivo, el sistema productivo
resultante obtiene la capacidad de disminuir los riesgos potenciando las economias externas
de escala, y de desarrollar procesos de aprendizaje colectivo e innovacion, que son

fundamentales para ingresar a las redes globales de productos y servicios.

1.1.5 Comercio electrénico y las PYMES

El comercio electrénico es un concepto de negocio que supone un cambio de procesos en las
organizaciones: se sustenta sobre bases tecnoldgicas para llevar a cabo su cometido y
permite alcanzar sus objetivos sin que las barreras geograficas supongan un obstaculo
[TICO1], lo que genera nuevas formas de abordar las relaciones comerciales entre las

empresas.

Se le puede definir, en sentido amplio, como cualquier forma de transaccién o intercambio de
informaciéon comercial y de productos o servicios basada en la transmisién de datos sobre
redes de comunicaciones como Internet y sistemas automaticos que permiten hacer negocio
todos los dias del afio y las 24 horas del dia, con total seguridad y privacidad y sin la

presencia fisica de las partes [CIPO1].

Sin embargo, la sola presencia en Internet de una pagina Web o el empleo del correo
electronico (figura 1.8), por si solos y en forma desintegrada, no garantizan necesariamente
gue se esté trabajando con una estrategia de comercio electrénico, debido a que el objetivo
es automatizar los procesos del negocio de la empresa haciéndola interactuar con sus pares
de manera eficaz y eficiente, y en donde el idioma no constituya una barrera entre ellas.

Pé&gina Directorio en la Web a la que
esta suscrito

B Proyectado a 2 o 3 afios
Péagina Web Empresa de una

agrupacion a la que pertenezca

O Actualmente

Péagina Web Empresa

Acceso a Internet

Correo Electrénico por Empresa

%

FIGURA 1.8 .CONECTIVIDAD DE LAS PYMES

Fuente: “Nuevas Tecnologias de Informacién para las PYMES en el Perd”.

Servicio Aleméan de Cooperacion Técnica. Diciembre 2004.
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Asi, las PYMES no han participado de manera activa en el uso de los sistemas de
informacion como el E-Commerce (comercio electrénico), el cual se lleva a cabo mediante

Internet como herramienta fundamental, ya que provee un mayor alcance de difusién para la
expansion hacia nuevos mercados (figuras 1.9, 1.10, 1.11).

Medio de Informacion Utilizado

0 4% H 2%

B 16%
043%

W 35%

W Otros O Internet

B Mod Existentes en Mercado M Consultas con Persona Clave

O Revistas especializadas

FIGURA 1.9. MEDIOS DE INFORMACION MAS USADOS POR LAS PYMES
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FIGURA 1.10.ACCESO DE LAS PYMES A DIFERENTES TECNOLOGIAS
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e- mail? de Internet en negocio
NO Muy
4.40% Innecesar
io Necesario
39,30% 0.527
Muy
Necesario Innecesar
s| 0.018 io
95.60% 0.063

FIGURA 1.11.ACCESO DE LAS PYMES A DIFERENTES TECNOLOGIAS

Fuente: “Nuevas Tecnologias de Informacion para las PYMES en el Per(”.

Servicio Aleméan de Cooperacion Técnica. Diciembre 2004.
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Una rama del comercio electrénico que se refiere a las transacciones realizadas en el ambito
de distribuidores y proveedores es el modelo negocio a negocio (B2B-Business to Business),
orientado hacia el negocio entre empresas. Este modelo ha sido impulsado
fundamentalmente por la creacién de portales para agrupar compradores y se puede
desarrollar de diversas formas: desde programas propietarios en donde el
proveedor/distribuidor debe comprar el mismo software hasta el uso del Internet como

plataforma multiple y neutral [COMO1].

Algunas ventajas del comercio electronico de negocio a negocio son [COMO1]:

e EIl proveedor puede mostrar su inventario a los distribuidores con diferentes precios
dependiendo de los clientes.

e Posibilidad de recibir mayor numero de ofertas.

e Despersonalizacion de la compra.

e Reduccién de costos de transaccion: menos visitas comerciales, proceso de negociacion
mas rapida, etc. Por tanto, los compradores pueden pedir una reduccién de precios en

virtud del menor coste de gestion.

Actualmente, la gestién de compras a través de Internet es una realidad en el corto y mediano
plazo que brinda grandes oportunidades a la empresa y un elemento clave para la
competitividad de las empresas PYMES debido a la importancia que tiene en los resultados
empresariales a través del margen de beneficio, de los plazos de entrega, de la calidad del

producto/servicio, de la satisfaccion del cliente, etc.

No debemos olvidar que una empresa que quiere abrir su mercado hacia el comercio exterior
€S una empresa que quiere participar activamente en el mundo globalizado
internacionalizandose y es precisamente dentro de esta internacionalizacion donde no se
puede olvidar la necesidad de incorporarse a Internet, ya que es un instrumento econémico
y de facil acceso que utlizan actualmente casi todas las empresas exportadoras e
importadoras para comunicarse entre ellas, con sus clientes y con el resto de empresas,

organismos e instituciones.

En este sentido, el concepto de comercio electrénico no sélo incluye la compra y venta
electrénica de bienes, informacién o servicios, sino también el uso de la red para actividades

anteriores o posteriores a la venta, como son [COMOL1]:
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e La publicidad, pues posibilita la realizacion de promociones directas.

e La busqueda de informacion y captacién de nuevos productos, servicios, empresas
proveedoras, clientela, etc.

e La negociacion entre parte compradora y vendedora sobre precio, condiciones de
entrega, etc.

¢ Laforma de pago y sus posibles férmulas.

e La entrega del producto o servicio (en caso necesario).

e Laatencion a la clientela antes y después de la venta.

e La agilizacion de trdmites administrativos relacionados con la actividad comercial
(pedidos, facturacion, actualizacion de inventarios, contabilidad, etc.).

e Ayuda a controlar y reducir los costos transaccionales.

e La colaboracion entre empresas con negocios comunes (a largo plazo o s6lo de forma
coyuntural),

e Lacomunicacion interna y externa.

e La eliminacidn de ficheros y archivos tradicionales.

e Laintegracién de empresas con varios centros de trabajo en tiempo real.

e La potenciacion de la imagen de la empresa.

e Laampliacion los mercados pues trabaja a nivel mundial.

Habiendo definido los conceptos basicos del proceso exportador de una PYME se llega a la
conclusién de que existe una problematica que encierra varios factores, los cuales se

exponen a continuacion:

e Barrera Idioméatica y Cultural, porque impide que dos PYMES cuyo idioma es distinto
puedan llegar a un correcto entendimiento del proceso de negociacion comercial, lo cual
reduce la expansién de sus horizontes de mercado.

¢ Flujo Documental, al ser muy extenso en la mayoria de los casos, resulta engorroso y
poco conocido por las PYMES, lo que dificulta la fluidez del comercio haciendo que los
procesos de negociacion se retarden y se vuelvan repetitivos.

e Escaso acceso a recursos, pues se le dificulta encontrar un lugar en el mercado
internacional debido a que no cuenta con la suficiente informacion e innovacion en

tecnologia para potenciar su estrategia y posicionarse en el mercado internacional.

Tras haber comentado la probleméatica que enfrentan las PYMES en el comercio
internacional, se establecen los lineamientos para el analisis, disefio e implementacion de una
Plataforma Web que sirva de apoyo a las PYMES de una comunidad espafiola, para su
insercion en el proceso exportador y que le permita competir al mismo nivel con las grandes
empresas Yy asi reducir la brecha (comercial y cultural) existente entre ellas en este mundo

globalizado.
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CAPITULO 2

La metodologia de desarrollo que se usara para el presente trabajo estd basado en el Proceso
Unificado de Rational (RUP) dirigido por casos de uso, centrado en la arquitectura, iterativo e
incremental. RUP divide el proceso de desarrollo en ciclos, teniendo un producto final al final de cada

ciclo. Por lo tanto se abarcara todo el ciclo de vida del sistema, pasando por las fases de incepcion,

elaboracion, construccion e transicion. [WIK016]

2. Requerimientos del sistema

El sistema a desarrollar esta enfocado desde dos puntos de vista: importador y exportador. El
importador es aquel que desea introducir diversos productos extranjeros en un pais, y el

exportador es el que desea enviar productos y mercancias de su pais a otro (figura 2.1).
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Exportador

Importador

FIGURA 2.1. IMPORTADOR Y EXPORTADOR

Fuentes: Mapamundi: http://www.businessflorida.com/reasons/r4.asp
Importador: http://pauldorrell.com/blogger/uploaded_images/negotiation-788460.png
Exportador http://www.wrapp.nsw.gov.au/img/buy.gif

Como consecuencia de los dos puntos de vista mencionados, se analizan dos entornos de
negocio que seran mencionados en todo el desarrollo del sistema a los que denominaremos:

usuario y afiliado.

Se especifican los requerimientos funcionales y no funcionales del sistema en el Anexo 5:

“Requerimientos Funcionales y No Funcionales del Sistema”

2.1 Entornos del sistema

El entorno promotor es la entidad que agrupa el conjunto de pequefias y medianas empresas
de una comunidad espafiola con la finalidad de incorporar nuevas PYMES a los mercados
exteriores, consolidar el uso de las nuevas tecnologias e impulsar el comercio exterior para
cubrir la demanda de sus productos en el mercado internacional, de manera que se

encargue de la administracién, asi como su promocion y financiamiento del sistema

El entorno usuario se define como el area desde donde un usuario de cualquier parte del
mundo puede realizar comercio (compra) de mercancias con empresas afiliadas a la
plataforma, teniendo a su alcance un conjunto de herramientas de blsqueda de empresas y
productos que ofrezcan oportunidades de negocio en los sectores de actividad econémica de

su interés.
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El entorno afiliado se define como el area en que las empresas pertenecientes a una
determinada regién, gremio, localidad o comunidad (para este caso, una comunidad
espafiola) con interés en potenciar su capacidad exportadora (venta), tengan la posibilidad
de promocionarse como empresa destacada en el sector o sectores de actividad econémica
de su interés. Asimismo, permite al afiliado la busqueda activa de oportunidades de negocio

en cualquier parte del mundo.

2.2 Mdodulos del entorno promotor

Los madulos que comprenderan el entorno promotor son:

2.2.1 Mdbdulo de Empresas
En este modulo, el promotor puede administrar las empresas afiliadas y usuarias registradas

en el sistema, asi como controlar los anuncios de las empresas afiliadas.

e Submdédulo Empresa
Este submédulo tiene como objetivo principal realizar control sobre las empresas
registradas, de modo que pueda deshabilitar de manera temporal o definitiva segun lo

considere. Siguiendo el mismo esquema se maneja el control de los usuarios.

e Submoddulo Anuncios
Este submédulo tiene como objetivo principal realizar control sobre los anuncios
registrados, de modo que pueda deshabilitar aquellos que hayan sobrepasado el rango

de fecha de validez del anuncio.

2.2.2 Mdbdulo de Configuraciones
En este modulo, el promotor puede configurar todos los parametros iniciales del sistema

mediante los cuales las empresas registradas podran gestionar sus actividades.

e Submdédulo Configuracién HS-CODE
Este submddulo tiene como objetivo principal visualizar, registrar, modificar y eliminar

aquellos datos asociados a la codificacién estandar HS-CODE.

e Submédulo Configuracién NACE
Este submddulo tiene como objetivo principal visualizar, registrar, modificar y eliminar

aquellos datos asociados a la codificacién estandar NACE

e Submddulo Configuracién LO-CODE
Este submodulo tiene como objetivo principal visualizar, registrar, modificar y eliminar

aquellos datos asociados a la codificacién estandar LO-CODE
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Para mas informacién sobre el HS-CODE, NACE y LO-CODE ver en el acapite 2.2 del

Anexo 2: Codificaciéon Estandar.

e Submdédulo Configuracién Documentos Aduaneros
Este submédulo tiene como objetivo principal visualizar, registrar, modificar y eliminar los

documentos aduaneros utilizados para la gestion del comercio exterior.

e Submdédulo Configuracion Incoterms
Este submédulo tiene como objetivo principal visualizar, registrar, modificar y eliminar los
incoterms, asi como los conceptos de gasto asociados cada uno ellos utilizados para la

gestién del comercio exterior.

Para mas informacion sobre los INCOTERMS, ver en el acépite 2.1 Términos de

comercio internacional del Anexo 2: Codificacion Estandar

e Submddulo Configuracién Parametros Genéricos
Este submédulo tiene como objetivo principal visualizar, registrar, modificar y eliminar los
parametros genéricos utilizados a lo largo del sistema. Como por ejemplo, frecuencias,

horas, medios de transporte, etc.

e Submoddulo Configuracion Divisa
Este submddulo tiene como objetivo principal visualizar, registrar, modificar y eliminar
todas las divisas a utilizar en el sistema asi como su tipo de cambio, indicando la que

funcionara como divisa base

2.3 Moédulos del entorno usuario

Los médulos que comprenderan el entorno usuario son:

2.3.1 Moddulo de e-market:
En este mddulo, el usuario registrado puede gestionar y controlar las acciones que abarcan el
ciclo de su negocio (agenda, pedidos, presupuestos, cotizaciones y anuncios) realizadas en

el sistema.

2.3.2 Mébdulo de representaciéon comercial:
En este maddulo, el usuario registrado solicita establecer una relacién de intermediario para

representar a la empresa afiliada comercialmente.
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2.3.3 Mdbdulo de Web Empresa-Oferta:
Este médulo es la Web Empresa-Oferta, que es un sistema de promocion de
productos ofertados que posee una determinada empresa, especificando también la
informacion general de ella. Sin embargo éstos datos son meramente informativos,
pues el usuario registrado no estd en capacidad de vender sus productos,

simplemente publicarlos de manera referencial.

2.3.4 Modulo de vitrina virtual:
Este médulo se compone de un tablén electronico de anuncios, cuya finalidad es
brindar un servicio automatizado de publicidad que esté dirigido a la promocién de

ofertas de productos en concreto

2.4 Modulos del entorno afiliado

Los madulos que comprenden el entorno afiliado son:

2.4.1 Mdbdulo Organizacién:

Este mdodulo permite que una determinada empresa pueda gestionar actividades primordiales
y necesarias, las cuales constituyen la base de los procesos que abarcan su ciclo de negocio

de tal manera que le permita trabajar organizadamente.

El médulo de organizacion comprende los siguientes submaodulos:

e Submddulo Agenda
Este submédulo tiene como objetivo principal el registro del plan de jornada (conjunto de
tareas a realizar en determinado dia de trabajo) de cada afiliado, validando aquellas
tareas que éste ha realizado y mostrando como pendientes aquellas que no, ademas
cuenta con un control de la jornada que muestra todas las acciones realizadas en la
plataforma (registro de productos, registro de contactos, registro de modelo oferta,

registro de presupuestos, etc) a modo de bitacora.

e Submdédulo Contactos
Este submddulo tiene como objetivo principal visualizar, registrar, modificar y eliminar
aquellos datos de los clientes reales y potenciales que posee una empresa afiliado. Estos

clientes pueden ser personas naturales o juridicas.
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e Submédulo Catalogo
Este submédulo tiene como objetivo principal visualizar, registrar, modificar y eliminar los
productos que el afiliado va a ofertar mediante de la plataforma, indicando sus principales

caracteristicas tales como nombre, clasificacién, descripcién, precio, etc.

e Submoddulo Gestion de Afiliados

Este submodulo tiene como objetivo principal gestionar los usuarios de la empresa
afiliada. Se registra de forma gratuita hasta 3 participantes por cada empresa afiliada: un
administrador y dos colaboradores. El administrador tiene los privilegios para determinar
las funciones u opciones del men( a los que tienen acceso los otros dos colaboradores
de la empresa. Ademas, es el administrador el que puede darles de alta (registro) o de

baja (eliminacion) en cualquier momento.

e Submoédulo Modelo Oferta

Este submaodulo tiene como objetivo principal gestionar tipos de modelos de oferta.
El modelo de oferta es una plantilla que define las condiciones de pago y las condiciones

contractuales en las que se basara la negociacién. Es propio de la empresa afiliada.

2.4.2 Modulo de Prospeccion:
Este modulo permite la basqueda de tipo de productos y de actividades de empresas en el
mundo. Se hace posible mediante la interaccion con un Sistema de Informacion Geografica y
una base de datos que contiene las estadisticas de las exportaciones de productos en
millones de los 5 Ultimos afios. Mediante ésta interaccion, le permite a la empresa afiliada
informarse de cudales son los mercados potenciales hacia los que se puede enfocar para

satisfacer la demanda de sus productos.

2.4.3 Mobdulo de Promocién:

Este modulo permite brindar el espacio apropiado para que una determinada empresa afiliada
pueda especificar los datos del producto (publico al que va dirigido, visualizacion de foto, y/o

video) que se mostraran en el anuncio asi como los datos de vigencia del mismo.

2.4.4 Modulo de Negociacion:

Este mddulo permite negociar condiciones comerciales mediante ofertas y contraofertas, y su
finalidad es encontrar el equilibrio entre el intercambio de bienes y servicios, es decir, cuando
lo ofrecido (por el afiliado) y lo que se demanda por el usuario estan equilibrados brindando
asi la solucion a las divergencias existentes en un proceso de negocio y llegar a un mutuo

acuerdo que sera satisfactorio para ambos.
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El médulo de Negociacion comprende los siguientes submaddulos:

e Submdédulo Asignacién de Clientes

Este submédulo tiene como objetivo principal que un afiliado asigne sus colaboradores o
a €l mismo alguna de las operaciones relacionadas a sus clientes, tales como: solicitud

de representacion y presupuestos.

e Submdédulo Apertura de Pedido
Este submédulo tiene como objetivo principal gestionar la negociacién entre un afiliado y
un usuario registrado mediante cotizaciones, presupuestos, solicitudes de representacion,

pedidos y contratos de compra/venta.

2.45 Mobdulo de Gestion:

Este modulo permite al afiliado gestionar, evaluar y realizar el seguimiento de los pedidos
aprobados con el fin de obtener rendimientos de los factores que en él intervienen; asimismo,

despliega una variedad de recursos basicos para apoyar los objetivos de la organizacién.

El médulo de Gestién comprende los siguientes submaodulos:

e Submdédulo Seguimiento Pedido
Este submddulo tiene como objetivo principal que un afiliado tenga acceso a toda la
documentacién e informacién que permite visualizar el cumplimiento del contrato, incluye
documentacién aduanera obligatoria y adjunta (FFI, Factura Comercial, BL, CMR, PL,

entre otros).

e Submobdulo Clientes
Este submédulo tiene como objetivo principal que un afiliado lleve un control de las

operaciones financieras de sus clientes (histéricos, financiacién, facturacién, tareas)

e Submoédulo Productos
Este submodulo tiene como objetivo principal que un afiliado genere reportes de
productos (agrupados por nombre) indicando la familia a la que pertenece, unidades
vendidas, nimero de pedidos emitidos y nimero de localidades y paises destinatarios

provenientes de pedidos sistematicos y de presupuesto.
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2.4.6 Mobdulo de Planificacion:

Este médulo le permite al afiliado evaluar la eficiencia de las gestiones realizadas durante su
ciclo de negocio de tal manera que se puedan optimizar aquellas que van a ser realizadas en

un futuro.

El médulo de Planificacién comprende los siguientes submaddulos:

e Submddulo Proyectos
Este submaodulo tiene como objetivo principal que un afiliado visualice, registre, modifique
y elimine proyectos, especificando caracteristicas como nombre de proyecto, objetivos

cualitativos, recursos entre otros asi como las tareas asociadas a él.

e Submddulo Logros-Jornadas
Este submodulo tiene como objetivo principal que un afiliado realice consultas de los
logros obtenidos de jornadas de trabajo (nUmero de acciones registradas, nimero de
tareas planificadas, porcentaje de esfuerzo, porcentaje de jornada) en un rango de tiempo

determinado.

e Submddulo Control-Jornadas
Este submodulo tiene como objetivo principal que un afiliado realice consultas de las
acciones realizadas (manuales y automaticas) por jornadas de trabajo en un rango de

tiempo determinado.

2.5 Diagrama de interaccion de los entornos usuario y afiliado

El objetivo del siguiente diagrama es mostrar las diferentes interacciones que se realizan
entre en el entorno afiliado y usuario donde se ve reflejado el ciclo del negocio de las
empresas que comprende los modulos de organizacién, prospeccién, promocion,
negociaciéon, gestién, planificacién (por parte del afiliado), e-Market, representante, vitrina

virtual y Web Empresa-Oferta (por parte del usuario) (figura 2.2).
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FIGURA 2.2 INTERACCION DEL ENTORNO USUARIO Y AFILIADO
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2.6 Roles del sistema:

2.6.1 Promotor

Se entiende por promotor a la entidad o institucibn que agrupa todo el conjunto de pequefias y
medianas empresas pertenecientes a una comunidad espafiola con la finalidad de incorporar
nuevas PYMES a los mercados exteriores, consolidar el uso de las nuevas tecnologias e
impulsar el comercio exterior para cubrir la demanda de sus productos en el mercado
internacional, de manera que se encargue de la administracion, asi como su promocién y

financiamiento del sistema

2.6.2 Afiliado

Se entiende por afiliado a aquella pequefia 0 mediana empresa (PYME) interesada en potenciar su
capacidad exportadora a través de la plataforma. Dicha PYME debe ser miembro de una comunidad

ya sea geografica o especializada en algun mercado (en este caso una comunidad espafiola).

La plataforma pone a disposicion del afiliado las herramientas para tener organizados sus contactos
comerciales, actividades, clientes, oportunidades, clientes potenciales, asi como la interaccion con el
entorno usuario que le permitira incrementar su cartera de clientes, controlar el manejo de sus
anuncios y tener un control mas organizado del flujo de sus transacciones diarias, y una mejor

administracion del control de sus jornadas de trabajo a través de la agenda inteligente.

Existen dos tipos de afiliados:

1. Afiliado Administrador: Es aquel que posee todo tipo de privilegios para la administracion y

control del manejo de todos los médulos que componen el entorno afiliado de la plataforma. Es el

Unico que puede asignar nuevos roles y modificar los existentes.

2. Afiliado Colaborador: Es aquel que posee sélo algunos privilegios de acceso a la plataforma, y

gue han sido asignados inicialmente por el administrador para el manejo de los modulos que

componen el entorno afiliado.
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2.6.3 Usuario registrado

Se entiende por usuario registrado a aquel internauta que se ha registrado en la plataforma para
poder anunciar demandas de compra/venta, y conjuntamente con un afiliado, negociar, formalizar y

gestionar pedidos de manera flexible, rapida y eficaz.

El usuario puede tener la oportunidad de incrementar su cartera de clientes gracias a la posibilidad
de expandir su comercio con otras empresas a nivel mundial. La plataforma le permite al usuario
llevar un mejor control de su negocio y manejar sus transacciones y procesos de documentacion de

manera organizada.

2.6.4 Internauta

Se entiende por internauta a aquel usuario no registrado que desde cualquier parte del mundo
accede a la plataforma. Dicho usuario puede tener acceso solo a algunas opciones de manera que
pueda conocer parte de su funcionamiento y pueda visualizar los beneficios que genera la
interaccién con la plataforma; por consiguiente, si el usuario esta interesado puede registrarse y

pasar a ser un “usuario registrado”.

Expuestos los diferentes mdédulos asi como los roles, se especifican los requerimientos funcionales y no
funcionales del sistema en el Anexo 5: “Requerimientos Funcionales y No Funcionales del Sistema”
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CAPITULO 3

3. Anadlisis del sistema

3.1 Identificacion de actores del sistema

El actor es un rol que un usuario juega con respecto al sistema. Es importante destacar el uso de la
palabra rol, pues con esto se especifica que un actor no necesariamente representa a una persona

en particular, sino mas bien la labor que realiza frente al sistema. [SAL01]

A partir de los roles identificados en el capitulo anterior (2. Requerimientos del Sistema) y siguiendo
la notacion UML (Unified Modeling Language) se presenta a continuacién el catalogo de actores del
sistema [LARO1]. (figura 3.1)
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Promotor

(from Actors)

A A

Afiliado Usuario
(from Actores) (from Actores)
Administrador Colaborador Usuario Internauta
Registrado
(from Actores) (from Actores) (from Actores) (from Actores)

FIGURA 3.1. CATALOGO DE ACTORES

3.2 Identificacion de paquete

Los paguetes son modelos de disefio separados como vistas independientes dentro de los cuales
se utiliza un diagrama de clases que captura la estructura del propdsito que se estd modelando con

la particularidad de que puede contener clases patron. [RODO01]

El sistema cuenta con tres entornos, el entorno promotor, usuario y afiliado que han sido explicados
en el capitulo anterior (2. Requerimientos del Sistema) y que son organizados en paquetes mediante

el siguiente diagrama: (figura 3.2)

] ] ]

Entorno Promotor Entorno Afiliado Entorno Usuario

FIGURA 3.2. ENTORNOS DEL SISTEMA
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3.2.1 Entorno promotor

El entorno usuario se subdivide en 2 mdédulos (Empresas y Configuraciones) que son presentados

como paquetes en el siguiente diagrama: (figura 3.3)

I .

1. Empresas 2.
Configuraciones

FIGURA 3.3. ENTORNO PROMOTOR

3.2.2 Entorno usuario

El entorno usuario se subdivide en 4 médulos (EMarket, Representante, Web Empresa-Oferta y

Vitrina Virtual) que son presentados como paquetes en el siguiente diagrama: (figura 3.4)

]
1. E-Market 2. Representante
Comercial
3. Web-EO 4. Vitrina Virtual

FIGURA 3.4. ENTORNO USUARIO

3.2.3 Entorno afiliado

El entorno Afiliado se subdivide en 6 médulos (Organizacién, Prospeccién, Promocion, Negociacion,

Gestion y Planificacion) que son presentados como paquetes en el siguiente diagrama: (figura 3.5)
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Entorno Afiliado

1.
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2. 3. Promocién 4.
Prospeccioéon Negociacion
5. Gestioén 6

Planificacion

FIGURA 3.5. ENTORNO AFILIADO

A partir de los requerimientos identificados en capitulo anterior (2. Requerimientos del Sistema)

identificamos los casos de uso de los diferentes médulos del entorno Usuario.

Un caso de uso representa la funcionalidad completa tal y como la percibe un actor. Un caso de uso
en UML es definido como un conjunto de secuencias de acciones que un sistema ejecuta y que

permite un resultado observable de valores para un actor en particular. [ERIKO01]

33 Definicién de casos de uso

A continuacién se identifican los casos de uso de los diferentes médulos del entorno promotor.

3.3.1 Moddulo Empresas

En este médulo el promotor puede administrar las empresas afiliadas y usuarias registradas en el
sistema, de modo que tiene la facultad de deshabilitar de manera temporal o definitiva segun lo
considere a cualquiera de ellas. Del mismo modo, puede controlar los anuncios de las empresas

afiliadas, deshabilitando los mismos si el rango de validez del anuncio haya caducado.

A continuacion se describen los casos de usos del médulo Empresas, detallando un cdodigo de
identificacién, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los que se
asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos Funcionales y No
Funcionales del Sistema)
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ADM-UC001: Consultar empresas

Actor: Promotor.

Requerimientos: ADM-01.

Este caso de uso permite que el promotor pueda visualizar la lista de las empresas registradas en el
sistema indicando datos generales como nombre empresa, denominacion social, tipo de empresa,

pais y fecha de registro.

ADM-UC002: Visualizar datos empresa

Actor: Promotor.
Requerimientos: ADM-02.
Este caso de uso permite que el promotor visualice los datos generales de una empresa tales como:

denominacion social, actividad, pais, teléfonos, nombre del contacto, entre otros.

ADM-UCO003: Deshabilitar empresa

Actor: Promotor.

Requerimientos: ADM-03.
Este caso de uso permite que el promotor deshabilite empresas registradas, sean afiliadas o

usuarias.

ADM-UCO004: Consultar anuncios

Actor: Promotor.

Requerimientos: ADM-04.
Este caso de uso permite que el promotor pueda visualizar la lista de los anuncios registrados por las
empresas afiliadas indicando el nombre del producto, nombre de la empresa, pais de la empresa,

fecha de caducidad del anuncio resaltando los anuncios cuya fecha ya ha caducado.

ADM-UCO005: Deshabilitar anuncios

Actor: Promotor.

Requerimientos: ADM-05.
Este caso de uso permite que el promotor deshabilite los anuncios registrados por una empresa

afiliada, en caso que la fecha de validez del mismo haya vencido.

3.3.1.1 Diagrama de casos de uso
UML provee la notacion de los diagramas de casos de uso para ilustrar los actores y los nombres de

los casos de usos relacionandolos entre ellos. [LARO1]
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A continuacién se muestra la interaccién entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo
definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.6)

U

Consultar Empresas

U

/\ﬁsualizar Datos Empresa

Deshabilitar Empresa

U

Promotor

(from Actors)

U

onsultar Anuncios

U

Deshabilitar Anuncios

FIGURA 3.6. DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO EMPRESAS

3.3.2 Mddulo Configuraciones

En este modulo el promotor puede configurar todos los parametros iniciales del sistema mediante los
cuales las empresas registradas podran empezar a gestionar sus actividades.

A continuacién se describen los casos de usos del médulo Configuraciones, detallando un coédigo de
identificacién, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los que se
asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos Funcionales y No
Funcionales del Sistema)
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CONF-UC001: Consultar configuraciones

Actor: Promotor.

Requerimientos: CONF-01.

Este caso de uso permite que el promotor visualice las configuraciones realizadas en el sistema tales
como HS-CODE, NACE, LO-CODE, documentos aduaneros, incoterms, divisa y parametros

genéricos.

CONF-UC002: Gestionar HS-CODE
Actor: Promotor.
Requerimientos: CONF-02.

Este caso de uso permite al promotor visualizar, registrar, modificar y eliminar aquellos datos

asociados a la codificacion estandar HS-CODE.

CONF-UCO003: Gestionar NACE
Actor: Promotor.
Requerimientos: CONF-03.

Este caso de uso permite al promotor visualizar, registrar, modificar y eliminar aquellos datos

asociados a la codificacion estandar NACE.

CONF-UCO004: Gestionar LO-CODE
Actor: Promotor.
Requerimientos: CONF-04.

Este caso de uso permite al promotor visualizar, registrar, modificar y eliminar aquellos datos

asociados a la codificacion estandar LO-CODE.

Para mas informacién sobre el HS-CODE, NACE y LO-CODE ver en el acapite 2.2 del Anexo 2:

Codificacién Estandar.

CONF-UCO005: Gestionar Documentos Aduaneros

Actor: Promotor.
Requerimientos: CONF-05.
Este caso de uso permite al promotor visualizar, registrar, modificar y eliminar los documentos

aduaneros utilizados para la gestién del comercio exterior.
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CONF-UC006: Gestionar Incoterms

Actor: Promotor.

Requerimientos: CONF-06.

Este caso de uso permite al promotor visualizar, registrar, modificar y eliminar los incoterms, asi
como los conceptos de gasto asociados cada uno ellos utilizados para la gestion del comercio

exterior.

Para mas informacién sobre los INCOTERMS, ver en el acapite 2.1 Términos de comercio

internacional del Anexo 2: Codificacion Estandar

CONF-UCO007: Gestionar Parametros Genéricos

Actor: Promotor.

Requerimientos: CONF-07.

Este caso de uso permite al promotor visualizar, registrar, modificar y eliminar los parametros
genéricos utilizados a lo largo del sistema. Como por ejemplo, frecuencias, horas, medios de

transporte, etc.

CONF-UC008: Gestionar Divisa
Actor: Promotor.
Requerimientos: CONF-08.

Este caso de uso permite al promotor visualizar, registrar, modificar y eliminar todas las divisas a

utilizar en el sistema asi como su tipo de cambio, indicando la que funcionara como divisa base

3.3.2.1 Diagrama de casos de uso

A continuacion se muestra la interaccién entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo

definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.7)
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FIGURA 3.7. DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO CONFIGURACIONES
3.3.2.2 Especificaciones de casos de uso
Los casos de uso se especifican apoyandose en una redaccion simple del flujo, exponiendo una
sencilla descripcion con el fin de comunicar la funcionalidad del sistema y su interaccién con el

usuario. [OBJ01]

Craig Larman en su libro “Applying UML and Patterns” [LARO1] ofrece una plantila para la

especificacion de los casos de uso a dos columnas, la cual se usara en este capitulo.
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Uno de los procesos del entorno promotor (médulo de configuraciones) es el “Gestionar Parametros
Genéricos” que explica el registro de los datos genéricos del sistema, por lo que se procedera a

especificar a continuacion:

CUADRO 3.1. ESPECIFICACION DEL CASO DE USO GESTIONAR PARAMETROS

GENERICOS
Id CONF-UC007
Descripcion Realizar el registro, visualizacion, modificacién y eliminacién de los datos
8 genéricos del sistema.
g Referencia a lista de requerimientos | CONF -07
Paquete Configuraciones
Actores Promotor
El administrador del sistema debe haber ingresado al sistema y validado
Pre-condicion como Promotor, ademas de haber registrado por lo menos un Tipo de
Parametro Genérico.

Flujo principal: Registrar Parametro Genérico

Accién del usuario Respuesta del sistema

El caso de uso se inicia cuando el promotor
) » o ) El sistema muestra una lista con los tipos de
1. selecciona la opcién mantenimiento de parametro 2. ) )

parametros genéricos que existen ala fecha.

genérico.
El promotor selecciona la opcién crear un nuevo El sistema muestra un listado con los idiomas
3 tipo de parametro genérico. 4 disponibles, para registrar el tipo de parametro genérico
El sistema muestra un formulario para ingresar los
El promotor selecciona el idioma en el que nuevos datos de parametro genérico, este formulario
> ingresara sus registros ° contiene campos como el nombre del parametro, el tipo

de parametro, y asociados a éste tipo.

El promotor llena los campos de nombre del tipo y ) )
) ) . El sistema valida que los datos ingresados sean
de parametro, su tipo, y va afiadiendo los valores . . . i
7. L ) 8. correctos, actualiza la lista de tipos de parametro
que tendra el tipo de pardmetro. o o
genérico y el caso de uso finaliza.

Post-condicion Flujo principal El tipo de parametro genérico se registra en el sistema con éxito.

Flujo Alterno 1: “Modificar Tipo Pardmetro Genérico”

Accién del usuario Respuesta del sistema

El caso de uso se inicia cuando el promotor
) » o i El sistema muestra una lista con los tipos de

1. selecciona la opcién mantenimiento de parametro 2. 3 - ) )
pardmetros genéricos que existen en el sistema.

genérico.
3 El Promotor selecciona la opciéon modificar un 4 El sistema muestra, un listado con los idiomas
nuevo Tipo de Parametro Genérico. ' disponibles, para registrar el tipo de parametro genérico

5. El promotor selecciona el idioma en el que 6. El sistema muestra un formulario, donde se cargan los
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actualizara sus registros datos de parametro genérico, como el nombre del
parametro, el tipo de parametro, y asociados a éste

tipo, los parametros genéricos.

El promotor modifica los campos de nombre del . ) .
) i ) Lo El sistema valida que los datos ingresados sean
tipo de parametro, su tipo, y va afiadiendo los ) ) ) )
7. L 3 8. correctos, actualiza la lista de tipos de parametro
valores que tendra el tipo de parametro. - o
genérico y el caso de uso finaliza.

Post-condicién flujo alterno 1 El Tipo de parametro genérico se actualiza en el sistema con éxito.

Flujo alterno 2: “Eliminar Tipo Parametro Genérico”

Accién del usuario Respuesta del sistema

El caso de uso se inicia cuando el promotor ) ) )
. » o ) El sistema muestra una lista con los tipos de

1. selecciona la opcion Mantenimiento de Parametro 2. ) o . .
parametros genéricos que existen en el sistema.

genérico.
El promotor selecciona la opcion eliminar un tipo El sistema muestra un mensaje de advertencia para
3 de pardmetro genérico. = confirmar su accion
. X El sistema elimina el tipo de parametro genérico y sus
5. El promotor confirma su accion 6.

pardmetros asociados

L . El tipo de parametro genérico y sus parametros asociados fueron
Post-condicién flujo alterno 2 o .
eliminados del sistema

A continuacion se identifican los casos de uso de los diferentes médulos del entorno usuario.

3.3.3 Mobdulo e-market

En este modulo el usuario registrado puede gestionar (consultar, registrar, modificar, anular, eliminar)
las actividades que forman parte del ciclo de su negocio (agenda, pedidos, presupuestos,

cotizaciones y anuncios).

A continuacién se describen los casos de usos del moédulo EMarket, detallando un cédigo de
identificacion, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los que se
asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos Funcionales y No

Funcionales del Sistema)

EMK-UCO001: Consultar e-market

Actor: Usuario registrado

Requerimientos: EMK-06, EMK-07, EMK-08, EMK-09, EMK-10, EMK-11, EMK-16, EMK-17, EMK-
18, EMK-23, EMK-24, EMK-25, EMK-26, EMK-27.

Este caso de uso permite que un usuario registrado pueda visualizar la lista de acciones, pedidos,

presupuestos, cotizaciones y anuncios registrados en la plataforma indicando datos generales como
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fecha de operacion, cddigo de documento, nombre del producto predominante, nombre y localizacion

de la empresa con la que realiz6 la operacion.

EMK-UC002: Solicitar cotizacién
Actor: Usuario registrado
Requerimientos: EMK-03, EMK-05, EMK-22.

Este caso de uso permite que un usuario registrado realice una solicitud de cotizacién de aquellos

productos que en los que esté interesado (ofertados por una empresa afiliada), lo cual le permite

conocer el precio de la mercancia, la que varia a medida de que se cotice por tramos o por volumen.

EMK-UC003: Generar presupuesto

Actor: Usuario registrado

Requerimientos: EMK-02, EMK-03, EMK-22.

Este caso de uso permite que un usuario registrado realice un presupuesto de productos en los que
esté interesado (ofertados por una empresa afiliada) en el que se debe especificar los tipos de
condiciones del pedido, condiciones de despacho de la mercancia, estructura de costos (costos de
transporte y logistica del pedido), lugar de destino, divisa y medio de transporte de la mercancia. El
presupuesto puede ser realizado desde 3 formas diferentes: a partir de una solicitud de cotizacién,

desde un contrato sistematico valido generado o de manera directa (solicitud de presupuesto).

EMK-UC004: Generar presupuesto x contrato

Actor: Usuario registrado

Requerimientos: EMK-04.

Este caso de uso permite que un usuario registrado realice un presupuesto de productos que le
interese (ofertados por una empresa afiliada), a partir de un contrato generado a través de una
solicitud de representacion, en el que se deberd especificar los tipos de condiciones del pedido,

divisa, el despacho, lugar de destino y transporte de la mercancia.

EMK-UCO005: Generar solicitud de representacion

Actor: Usuario registrado

Requerimientos: EMK-01.

Este caso de uso permite que un usuario registrado realice un tipo de solicitud de representacion
indicando aquellos mercados o paises en los que desea colaborar, ademéas de aquellos productos
qgue le interesen (ofertados por una empresa afiliada) en el que se debe especificar los tipos de
condiciones del pedido, condiciones de despacho de la mercancia, ambito de la representacion
(paises), estructura de costos (costos de transporte y logistica del pedido), lugar de destino, divisa y

medio de transporte de la mercancia.
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EMK-UCO006: Gestionar catalogo

Actor: Usuario registrado

Requerimientos: EMK-26, EMK-27, EMK-28.

Este caso de uso permite que un usuario registre, modifique y elimine los productos que desea
comprar o vender en el sistema describiendo las caracteristicas generales del mismo, dichos

productos son anunciados en el sistema de manera automatica.

EMK-UCO007: Gestionar solicitud de presupuesto

Actor: Usuario registrado

Requerimientos: EMK-12, EMK-13, EMK-14, EMK-15, EMK-19, EMK-20, EMK-21, EMK-31.

Este caso de uso permite que un usuario registrado realice el proceso de negociacion de manera
flexible; ofertando, contra ofertando o aceptando las diferentes clausulas del presupuesto que son: 1.
Condiciones de Despacho de la Mercancia (destinatario, términos de entrega, plazo de entrega,
medio de transporte), 2. Mercancia (unidades, precio, flete, embalaje, seguros, impuestos,
descuentos), 3. Condiciones de Pago, 4.Principales Condiciones Contractuales y 5. Documentacion

Aduanera. Asi como también anular el presupuesto.

EMK-UCO008: Especificar estructura de costos

Actor: Usuario registrado

Requerimientos: EMK-13, EMK-29, EMK-30, EMK-31.

Este caso de uso permite que el usuario registrado especifique la estructura de costos (costos de
transporte y logistica del pedido), que esta compuesta por un codigo INCOTERM (Para maés
informacion sobre los INCOTERMS, ver en el acapite 2.1 Términos de comercio internacional del

Anexo 2: Codificacion Estdndar y 25 conceptos de gastos aplicados al comprador o al vendedor.

3.3.3.1 Diagrama de casos de uso
A continuacion se muestra la interaccion entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo

definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.8)
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FIGURA 3.8. DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO E-MARKET

3.3.4 Mdbdulo Representante

En este mddulo el usuario registrado puede gestionar (consultar, modificar, anular) acciones que
forman parte del ciclo de su negocio (Representacion Sistematica y Contratos).

A continuacién se describen los casos de usos del mddulo representante, detallando un cddigo de
identificacion, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los que se
asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos Funcionales y No
Funcionales del Sistema)
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COLB-UC001: Consultar representante
Actor: Usuario registrado
Requerimientos: COLB -01, COLB -02, COLB -03, COLB -07, COLB -08, COLB -09, COLB -10.

Este caso de uso permite que un usuario registrado visualice la lista de solicitudes de representacion

sistematica y contratos realizados con empresas afiliadas, indicando datos generales como nombre

de empresa, fecha de operacion, nombre del producto predominante, estado, etc.

COLB-UC002: Gestionar solicitud de representacion sisteméatica

Actor: Usuario registrado

Requerimientos: COLB -04, COLB -05, COLB -06, COLB -11, COLB -12.

Este caso de uso permite que un usuario registrado realice el proceso de negociacion de manera
flexible; ofertando, contra ofertando o aceptando las diferentes clausulas de la solicitud de
representacion que son: 1. Condiciones de Despacho de la Mercancia (destinatario, términos de
entrega, plazo de entrega, medio de transporte, vigencia del contrato, retribucion, ambito de la
representacion), 2. Mercancia (unidades, precio, flete, embalaje, seguros, impuestos, descuentos), 3.
Condiciones de Pago, 4. Principales Condiciones Contractuales y 5. Documentacién Aduanera. Asi

como también anular la solicitud de representacion.

3.3.4.1 Diagrama de casos de uso

A continuacion se muestra la interaccién entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo

definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.9)
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FIGURA 3.9. DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO REPRESENTANTE
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3.3.5 Mddulo Web Empresa-Oferta

Este mdodulo es el Web Empresa-Oferta, sistema de promocion que consta de una miniweb donde se
visualiza la informacién que respecta a la empresa y a los productos que ésta ofrece. Por otra parte,
este subsistema interactia con el GIS (Sistema de Informacion Geografica), de modo que, a través
de la seleccion de una determinada empresa es posible recabar sus datos que después se muestran

al usuario/ afiliado en el Web Empresa-Oferta en forma de ‘Ficha Empresa/ Oferta’.

A continuacion se describen los casos de usos del modulo Web Empresa-Oferta, detallando un
cédigo de identificacién, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los
gue se asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos

Funcionales y No Funcionales del Sistema)

WEO-UCO001: Visualizar datos empresa
Actor: Usuario registrado, internauta, afiliado.
Requerimientos: WEO-01, WEO-02, WEO-03.

Este caso de uso permite que un usuario registrado, internauta o afiliado visualicen los datos

generales de una empresa tales como: denominacion social, actividad, pais, teléfonos, nombre del

contacto, entre otros.

WEO-UCQ002: Buscar NACE (Cédigo de actividades econémicas de la comunidad europea)

Actor: Usuario registrado, internauta, afiliado.

Requerimientos: WEO-03.

Este caso de uso permite que un usuario registrado, internauta, o afiliado realicen bdsquedas de
empresas por actividades segun tipos de categorias que son, seccion, capitulo, subcapitulo, y

actividad.

WEO-UC003: Buscar LOCODE (Codigo de localidad)
Actor: Usuario registrado, internauta, afiliado,
Requerimientos: WEO-02.

Este caso de uso permite que un usuario registrado, internauta o afiliado realicen blusquedas por

tipos de criterios que son: continente, zona econdémica y pais

(Para mas informacién sobre el NACE y LOCODE ver en el acéapite 2.3 y 2.4 del Anexo 2:

Codificacién Estandar.
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3.3.5.1 Diagrama de casos de uso
A continuacién se muestra la interaccién entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo

definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.10)
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FIGURA 3.10. DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO WEB EMPRESA-OFERTA

3.3.6 Mobdulo Vitrina Virtual

Este mddulo se compone de un tablén de anuncios electronico, que es un servicio automatizado de
publicidad dirigido a la promocién de ofertas de productos en concreto. Permite clasificar contenidos,
segmentar de manera idénea las blsquedas y la edicion de anuncios de ofertas por criterios como:
tipo de transaccion (compra y venta) y tipo de producto (HS-CODE) (para mas informacion sobre el

HS-CODE ver en el acapite 2.2 del Anexo 2: Codificacion Estandar)

Por otro lado el subsistema interactuard con el Web Empresa-Oferta (Subsistema Web Empresa
Oferta), a partir de la visualizacion del ‘Escaparate’ (Agrupacion de hasta ‘n‘ fichas de anuncio que
permite ver el Web Empresa-Oferta). Cada ficha de anuncio incluye datos completos de una oferta
almacenadas en la vitrina virtual. La plataforma traduce dicho titular a todos los idiomas disponibles

en ella.

A continuacion se describen los casos de usos del mdédulo vitrina virtual, detallando un coédigo de
identificacién, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los que se
asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos Funcionales y No

Funcionales del Sistema)
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TRADB-UC001: Buscar HS-CODE (Codigo de mercancias)
Actor: Usuario registrado, internauta, afiliado.
Requerimientos: TRADB-03. TRADB-05.

Este caso de uso permite que un usuario registrado, internauta, o afiliado realicen busquedas de

productos segun tipos de categorias: capitulo, partida, y producto.

(Para mas informacion sobre el HS-CODE ver en el acapite 2.2 del Anexo 2: Codificacion Estandar)

TRADB-UCO002: Visualizar vitrina virtual
Actor: Usuario registrado, internauta, afiliado.
Requerimientos: TRADB-01.

Este caso de uso permite que un usuario registrado o internauta visualice la lista de productos de las

diferentes empresas registradas en la plataforma, sean estos productos de compra o venta, de un
determinado HS-CODE (para mas informacién sobre el HS-CODE ver en el acépite 2.2 del Anexo 2:
Coadificacion Estandar), de cierta unidad de medida, con un precio maximo o una determinada divisa,

mostrando sus caracteristicas principales.

TRADB -UC003: Visualizar ficha anuncio
Actor: Usuario registrado, internauta, afiliado.
Requerimientos: TRADB-04. TRADB-06.

Este caso de uso permite que un usuario registrado o internauta visualicen a detalle las

caracteristicas del producto y que de esta manera pueda solicitar mas informacion, registrarlo como
favorito, solicitar una cotizacién, solicitar un presupuesto, una solicitud de representacion o generar

un presupuesto por contrato.

3.3.6.1 Diagrama de casos de uso

A continuacion se muestra la interaccién entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo

definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.11)
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FIGURA 3.11. DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO VITRINA VIRTUAL

3.3.6.2 Especificaciones de casos de uso
Uno de los procesos mas importantes del entorno usuario (modulo E-Market) es la Generacion del

Presupuesto por lo cual se especificara a continuacion: (Cuadro 3.2)

CUADRO 3.2. ESPECIFICACION DEL CASO DE USO GENERAR PRESUPUESTO

Generar presupuesto

Id EMK-UCO003
Descripcion Generar un presupuesto de productos ofertados por una empresa afiliada.
é Referencia a lista de requerimientos | EMK-02, EMK-03, EMK-22.
A Paquete E-Market
Actores Usuario registrado.
Pre-condicion El usuario debe haber ingresado al sistema y validado como usuario registrado.
Flujo principal
Accion del usuario Respuesta del sistema
El sistema muestra el formulario de Solicitud de
El caso de uso se inicia cuando usuario Presupuesto indicando el tipo de condiciones a aplicar al
1. selecciona la opcién “Presupuesto” de la Ficha 2. pedido, una grilla que contiene todos los productos de la
Anuncio. empresa oferente indicando el nombre del producto,
unidades y el precio unitario en la divisa base para cada
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uno de los productos. También se visualiza la divisa base
del presupuesto, caracteristicas de despacho de la
mercancia, medio de transporte, lugar de destino asi como
la estructura de costos.
3 El usuario selecciona los productos a 4 El sistema muestra el importe de cada producto asi como el
' presupuestar e ingresa las unidades. " monto total.
El usuario selecciona la divisa del presupuesto,
el medio de transporte, indica si el lugar de . . )
. o . El sistema valida que los datos ingresados sean correctos,
destino es en el Domicilio Social del Comprador, ) o )
registra la Solicitud de Presupuesto en el Sistema, muestra
5. en Otro Local del Comprador o en un Local de 6. . ) .
. . . i un mensaje de que el Presupuesto ha sido registrado con
un tercer destinatario, y selecciona el boton . o
) - éxito y el caso de uso finaliza.
“Enviar”. Incluye <<Especificar Estructura de
Costos>>
Post-condicién Flujo principal El presupuesto es registrado en el sistema con éxito.

Especificar estructura de costos

Id EMK -UCO008

Descripcion Generar un presupuesto de productos ofertados por una empresa Afiliada.
é Referencia a lista de requerimientos | EMK-13, EMK-29, EMK-30, EMK-31.
e Paquete E-Market

Actores Usuario Registrado.

L El usuario debe haber ingresado al sistema y validado como usuario
Pre-condicion )
registrado.

Flujo principal

Accién del usuario Respuesta del sistema

El caso de uso se inicia cuando usuario selecciona ) )
El sistema muestra una lista desplegable con todos los

1. la opcion “Especificar” de la Solicitud de 2. . F
incoterms y su descripcion.
Presupuesto.
El sistema muestra la lista que contiene los gastos
) ) . asumidos por el comprador y por el vendedor y la
3. El usuario selecciona alguno de los incoterms. 4.

descripcion de cada gasto segun el incoterm
seleccionado.

El usuario marca los gastos que deberan ser . ) .
El sistema valida que los datos ingresados sean

asumidos por el comprador en la primera columna ) ) o
5. 6. correctos, y envia un mensaje de verificacion “¢,Desea

y del vendedor en la segunda columna y presiona
. guardar la estructura de Costos?”
“Enviar”

a. Si el usuario selecciona “Aceptar” se cierra la
ventana. a. El sistema registra la estructura de costos

b. Si el usuario selecciona “Cancelar” se cierra la especificada y el caso de uso finaliza.

ventana y el caso de uso finaliza.

Post-condicién flujo principal El Presupuesto es registrado en el sistema con éxito.

A continuacion se identifican los casos de uso de los diferentes médulos del entorno afiliado.
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3.3.7 Mddulo de Organizacion

Este mddulo permite la organizacién completa de las acciones que realiza el afiliado en la plataforma
mediante el sistema de registro y validacién de tareas manuales, tareas sistematicas, notificaciones

de alertas y registro de acciones automaticas.

Ademas le permite visualizar las acciones realizadas provenientes del proceso de negociacién
(registro de productos, registros de modelo oferta, asignacién de clientes, solicitud de presupuestos,
solicitud de cotizaciones, solicitud de oferta de representacion sistematica, aprobacion de pedidos,

generacion de contratos, etc).

Este médulo permite mantener organizados los contactos del afiliado, siendo posible guardar el
nombre, posicion, titulo, teléfonos, direccién, e-mail, etc. de cada uno de ellos. Asi como la
organizacion del catdlogo de productos de manera que el sistema automatice y gestione toda la
informacion referente a cada producto en todos los aspectos del ciclo del negocio. El catalogo

permite cambiar los datos del producto (todos o solo algunos campos especificos).

El afiliado puede crear tres modelos de oferta: basico, preferente o potencial que incluye la pasarela
de pagos y la formalizacién, de forma que cuando un cliente solicite un presupuesto o solicitud de
representacion el afiliado pueda asignarle uno de estos modelos que posteriormente puede ser

negociado por ambas partes.

Asimismo este médulo permite gestionar los usuarios de la empresa afiliada. Se da de alta (registro)
de forma gratuita hasta 3 participantes por cada empresa afiliada: un administrador y dos
colaboradores. El administrador tiene los privilegios para determinar las funciones u opciones del
menld a los que tienen acceso los otros dos colaboradores de la empresa. Ademas, es el

administrador el que puede darles de alta (registro) o de baja (eliminacién) en cualquier momento.

A continuacion se describen los casos de usos del mdédulo organizacién, detallando un cédigo de
identificacion, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los que se
asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos Funcionales y No

Funcionales del Sistema)
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OFIC-UC001: Gestionar tarea
Actor: Afiliado.
Requerimientos: OFIC -05. OFIC -06. OFIC -15.

Este caso de uso permite al afiliado registrar, modificar y eliminar tareas manuales y automaticas

para una fecha presente o futura en el plan de jornada de la agenda.

OFIC-UC002: Registrar alerta
Actor: Afiliado.
Requerimientos: OFIC -10. OFIC -11.

Este caso de uso permite al afiliado registrar alertas para sus tareas manuales o autométicas

indicando el tiempo de anterioridad (minutos, horas, dias, semanas).

OFIC-UCO003: Registrar tareas sistematicas
Actor: Afiliado.
Requerimientos: OFIC -09.

Este caso de uso permite al afiliado registrar tareas sistematicas, es decir, tareas que se repitan a
través del tiempo (dias, semanas, meses, trimestres, semestres, afios) para tareas manuales y

automaticas para una fecha presente o futura en el plan de jornada de la agenda.

OFIC-UC004: Gestionar plan de jornada
Actor: Afiliado.
Requerimientos: OFIC -07. OFIC -08, OFIC -13, OFIC -14, OFIC -16.

Este caso de uso permite al afiliado consultar las tareas registradas manuales y automaticas para

una fecha presente o futura a través de la interaccién con el calendario.

OFIC-UC005: Gestionar accién
Actor: Afiliado.
Requerimientos: OFIC -12. OFIC -16.

Este caso de uso permite al afiliado registrar, modificar y validar acciones para la fecha actual que

sefala el calendario en el control de jornada de la agenda.

OFIC-UC006: Gestionar contactos
Actor: Afiliado.
Requerimientos: OFIC -17. OFIC -18. OFIC -19. OFIC -20.

Este caso de uso permite al afiliado visualizar, registrar, modificar, y eliminar nuevos contactos o

aquellos anteriormente registrados.

Tesis publicada con autorizacion del autor

No olvide citar esta tesis




OFIC-UC007: Gestionar usuario
Actor: Afiliado.
Requerimientos: OFIC -01. OFIC -02. OFIC -03. OFIC -04.

Este caso de uso permite al afiliado modificar sus datos asi como registrar, modificar, eliminar y

asignar privilegios a sus colaboradores.

OFIC-UCO008: Gestionar Modelo Oferta
Actor: Afiliado.
Requerimientos: OFIC -21. OFIC -25.

Este caso de uso permite al afiliado visualizar, registrar, modificar y eliminar el modelo oferta

(preferente, basico y potencial)

OFIC-UCO009: Gestionar pasarela
Actor: Afiliado
Requerimientos: OFIC -22. OFIC -23.

Este caso de uso permite al afiliado visualizar, registrar y modificar las diferentes condiciones de

pago (al contado o a plazos) que contiene el modelo oferta.

OFIC-UC0010: Gestionar formalizacion
Actor: Afiliado.
Requerimientos: OFIC -24.

Este caso de uso permite al afiliado visualizar, registrar y modificar las condiciones contractuales que

contiene el modelo oferta.

3.3.7.1 Diagrama de casos de uso

A continuacion se muestra la interaccién entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo

definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.12)
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FIGURA 3.12. DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO ORGANIZACION

3.3.8 Mddulo de Prospeccién

Este médulo permite dar a conocer al afiliado cualquier tipo de producto (clasificado segin su HS-
CODE), las empresas oferentes (vendedores) y las empresas demandantes (compradores), asi
como las caracteristicas fundamentales de su oferta/demanda. Como resultado de la basqueda de
un producto en concreto (HS-CODE) o tipo de transaccién especifico (compral/venta), el afiliado

visualiza en la vitrina virtual los productos registrados por el usuario.
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Por otra parte como resultado de la blsqueda realizada por actividad de empresa (clasificado segun
NACE), aparece en un mapamundi dinamico (interaccion con el Buscador GIS), las principales

empresas pertenecientes al rubro de la actividad seleccionada.

A continuacion se describen los casos de usos del médulo Prospeccion, detallando un codigo de
identificacion, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los que se
asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos Funcionales y No

Funcionales del Sistema)

PROSP-UC001: Visualizar vitrina virtual
Actor: Afiliado.
Requerimientos: PROSP -01. PROSP -04.

Este caso de uso permite que un afiliado visualice la lista de productos que ofrecen las empresas

registradas la plataforma, sean de compra o venta, de un determinado HS-CODE, de unidad de

medida, precio maximo o divisa, mostrando sus caracteristicas principales.

PROSP-UC002:Visualizar ficha anuncio
Actor: Afiliado.
Requerimientos: PROSP -03. PROSP -08.

Este caso de uso permite que un afiliado visualice a detalle las caracteristicas del producto

perteneciente a la empresa usuaria, tales como, precio, familia, HS-CODE, especie, numero de

unidades vendidas, pedido maximo y minimo, entre otros.

(Para mas informacion sobre el HS-CODE y NACE ver en el acéapite 2.2 y 2.3 del Anexo 2:

Coadificacion Estandar)

3.3.8.1 Diagrama de casos de uso

A continuacion se muestra la interaccién entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo

definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.13)
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FIGURA 3.13. DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO PROSPECCION

3.3.9 Mobdulo de Promocién

Este médulo permite que toda empresa afiliada pueda anunciar sus productos libremente en la
plataforma de manera que pueda acceder desde alli, a toda la informacion referente a las acciones
publicitarias que puede emprender, tanto gratuitas como de pago. Mediante un lista, la empresa
afiliada visualiza todos sus productos registrados en el médulo “Catalogo” de la plataforma, y sefiala
s6lo aquellos productos que quiere que aparezcan anunciados y los contenidos del anuncio tales
como, periodo de validez del anuncio, mostrar foto, a quien va dirigido del anuncio, etc.

A continuacion se describen los casos de usos del médulo promocion, detallando un codigo
de identificacion, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a
los que se asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5:

Requerimientos Funcionales y No Funcionales del Sistema)
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PROM-UCOQ001: Gestionar anuncios
Actor: Afiliado.
Requerimientos: PROM -01. PROM -02. PROM -04. PROM -05.

Este caso de uso permite que un afiliado visualizar, registrar, modificar y eliminar los anuncios

especificando las caracteristicas del producto que desea que aparezcan en él.

PROM-UC002: Gestionar catalogo
Actor: Afiliado.
Requerimientos: PROM -06. PROM -07. PROM -08.

Este caso de uso permite que un afiliado visualice, registre, actualice y elimine los productos que

desea comprar o vender mediante el sistema describiendo las caracteristicas generales de él.
3.3.9.1 Diagrama de casos de uso

A continuacion se muestra la interaccion entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo

definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.14)
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FIGURA 3.14. DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO PROMOCION

3.3.10 Mdébdulo de Negociacion

En este médulo se incluyen las herramientas para que la empresa afiliada pueda negociar con otras
empresas. Una de las herramientas sirve para que la empresa afiliada asigne un modelo de oferta
concreta al usuario en un presupuesto o solicitud de representacién y ambos puedan iniciar una
negociaciéon que permite realizar contraofertas o aceptar las modificaciones de la otra parte hasta

gue lleguen a un acuerdo y se apruebe el pedido.
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Por otro lado el afiliado puede realizar consultas y asignar de responsables a los nuevos y antiguos

clientes segun clasificacién (basico, preferente, fallido, moroso, anulado).

A continuacion se describen los casos de usos del médulo Negociacion, detallando un cédigo de
identificacion, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los que se
asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos Funcionales y No

Funcionales del Sistema)

NEG-UCO001: Consultar apertura de pedido

Actor: Afiliado.

Requerimientos: NEG -02. NEG -03. NEG -04. NEG -07. NEG -14. NEG -15. NEG -16. NEG -20,
NEG -23, NEG -29, NEG -30, NEG -31.

Este caso de uso permite que un afiliado o usuario registrado visualice la lista de acciones,

presupuestos, cotizaciones, solicitudes de representacion y contratos registrados en la plataforma
indicando datos generales como fecha de operacién, cédigo de documento, nombre del producto
predominante, estado asi como el nombre y localizacion de la empresa con la que realiz6 la

operacion.

NEG-UCO002: Gestionar Solicitud de cotizacién

Actor: Afiliado, usuario registrado

Requerimientos: NEG -22.
Este caso de uso permite al afiliado o usuario registrado modificar la solicitud de cotizacion generado

por un usuario sean por tramos o cantidades especificas.

NEG-UC003: Gestionar Solicitud de presupuesto

Actor: Afiliado, usuario registrado

Requerimientos: NEG -06. NEG -08. NEG -09. NEG -10. NEG -11. NEG -12 NEG -13. NEG -19,
NEG -20.

Este caso de uso permite que un afiliado o usuario registrado realice el proceso de negociacion de
manera flexible, ofertando, contra ofertando o aceptando las diferentes clausulas del Presupuesto
que son: 1. Condiciones de Despacho de la Mercancia (lugar de carga, lugar de despacho, términos
de entrega, plazo de entrega, medio de transporte), 2. Mercancia (unidades, precio, flete, embalaje,
seguros, impuestos, descuentos), 3. Condiciones de Pago, Principales 4. Condiciones Contractuales
y 5. Documentaciéon Aduanera. Asi como también aprobar o anular el presupuesto generando un

pedido.
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NEG-UC004: Gestionar Solicitud de representacidn sisteméatica

Actor: Afiliado, usuario registrado

Requerimientos: NEG -16. NEG -18.

Este caso de uso permite que un afiliado o usuario registrado realice el proceso de negociacion de
manera flexible, ofertando, contra ofertando o aceptando las diferentes clausulas de la Solicitud de
Representacion que son: 1. Condiciones de Despacho de la Mercancia (destinatario, términos de
entrega, plazo de entrega, medio de transporte, vigencia del contrato, retribucion, ambito de la
representacion), 2. Mercancia (unidades, precio, flete, embalaje, seguros, impuestos, descuentos), 3.
Condiciones de Pago, 4. Principales Condiciones Contractuales y 5. Documentacién Aduanera. Asi

como también anular la solicitud de representacion.

NEG-UCO005: Generar contrato compra-venta

Actor: Afiliado.

Requerimientos: NEG -24. NEG -26, NEG -27. NEG -28.

Este caso de uso permite al afiliado registrar un Contrato de Compra Venta como consecuencia de la

aprobacion del pedido con los términos pactados en el proceso de negociacion previo.

NEG-UCO006: Generar contrato sistematico
Actor: Afiliado.
Requerimientos: NEG -25. NEG -26, NEG -27. NEG -28.

Este caso de uso permite que un afiliado genere un contrato sistematico a partir de una solicitud de

representacion aprobada.

NEG-UCO007: Asignar clientes
Actor: Afiliado.

Requerimientos: NEG -01.
Este caso de uso permite que un afiliado asigne sus colaboradores o a él mismo alguna de las

operaciones relacionadas a sus clientes, tales como: solicitud de representacion y presupuestos.

3.3.10.1 Diagrama de casos de uso

A continuacién se muestra la interaccién entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo

definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.15)
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FIGURA 3.15 DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO NEGOCIACION

3.3.11 Mobdulo de Gestion

En este moédulo el afiliado accede a un listado de todos los pedidos que se encuentran en
“Seguimiento” en orden cronoldgico (desde el mas reciente al mas antiguo). El afiliado puede
acceder a cada uno de ellos debido a que en la ‘Apertura de Pedido’ perteneciente al médulo de

Negociacién ya ha sido negociado y aprobado por ambas partes.

Desde el seguimiento de pedido se tiene acceso a toda la documentacion e informacién que permite
visualizar el cumplimiento del acuerdo, incluye documentacion aduanera obligatoria y adjunta (FFI,
Factura Comercial, BL, CMR, PL, entre otros), siendo posible en algunos casos anular el pedido

seguln lo decida el afiliado.
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Se introduce también una dindmica de organizacion de la informacion de clientes completa, ya que
se rige por una serie de combinaciones de listados e informacion de fichas organizadas segun

histéricos, facturaciones, financiaciones y tareas de los clientes.

Asimismo el afiliado puede consultar y visualizar los productos provenientes de la negociacion de
todos los pedidos realizados diariamente mostrando las unidades vendidas, nimero de pedidos,

numero de paises y localidades en las que se han realizado los pedidos.

A continuacion se describen los casos de usos del médulo gestion, detallando un cddigo de
identificacién, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los que se
asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos Funcionales y No

Funcionales del Sistema)

GES-UCO001: Consultar seguimiento pedido
Actor: Afiliado.
Requerimientos: GES -02. GES -03. GES -04. GES -10. GES -11.

Este caso de uso permite al afiliado visualizar la lista de pedidos negociados y aprobados con alguna

empresa usuaria de la plataforma, indicando datos principales como nombre de la empresa y su

localidad, codigo de pedido, nombre del producto predominante y estado.

GES-UC002: Generar documentos aduaneros
Actor: Afiliado.
Requerimientos: GES -05. GES -06. GES -07.

Este caso de uso permite al afiliado generar los documentos aduaneros obligatorios (Conocimiento

de Embarque Multimodal (FFI), Factura comercial, Packing List (PL), Conocimiento de Embarque
Maritimo (BL), Conocimiento de Embarque por Carretera (CMR)) asociados a un determinado

pedido.

GES-UCO003: Consultar pedido
Actor: Afiliado.
Requerimientos: GES -01. GES -05. GES -06. GES -07.

Este caso de uso permite al afiliado visualizar y anular el Pedido.
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GES-UCO004: Generar reportes productos
Actor: Afiliado.
Requerimientos: GES -21. GES -22. GES -23.

Este caso de uso permite al afiliado generar reportes de productos (agrupados por nombre)

indicando la familia a la que pertenece (HS-CODE), unidades vendidas, nimero de pedidos emitidos
y numero de localidades y paises destinatarios provenientes de pedidos sistematicos y de

presupuesto.

(Para mas informacion sobre el HS-CODE ver en el acapite 2.2 del Anexo 2: Codificacion Estandar)

GES-UCO005: Gestionar clientes

Actor: Afiliado.

Requerimientos: GES -08. GES -09. GES -12. GES -13. GES -14. GES -15. GES -16, GES -17,
GES -18. GES -19, GES -20.

Este caso de uso permite al afiliado llevar un control de las operaciones financieras de sus clientes

(histéricos, financiacion, facturacion, tareas)

3.3.11.1 Diagrama de casos de uso
A continuacion se muestra la interaccion entre los actores del sistema y los casos de uso segun lo

definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.16)
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FIGURA 3.16 DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO GESTION
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3.3.12 Mobdulo de Planificacion

En este modulo el afiliado puede evaluar la eficiencia de la gestién realizada, y optimizar la que se va
a realizar en un futuro. El afiliado puede acceder a un listado de todos los proyectos en los que ha
participado él y sus colaboradores. Al acceder a cada ficha de proyecto puede crear todo tipo de
tareas, asignar presupuestos, responsables y recursos, detallar ingresos asi como registrar la

informacion general del proyecto.

El afiliado mediante el logro de jornada puede visualizar el grado de cumplimiento de los objetivos
asignados a una jornada en el “Plan de Jornada” respecto al volumen de tareas no planificadas. El
sistema muestra como indices de resultados: el nUmero de acciones registradas, nimero de tareas
planificadas, ejecutadas, porcentaje de esfuerzo, porcentaje de jornada. Por otro lado el afiliado
puede realizar el control permanente de todas las acciones ejecutadas por él y sus colaboradores en

la plataforma.

A continuacién se describen los casos de usos del moédulo planificacion detallando un cédigo de
identificacién, el nombre del caso de uso, el actor que lo realiza y los requerimientos a los que se
asocia segun la lista de requerimientos funcionales (Ver Anexo 5: Requerimientos Funcionales y No

Funcionales del Sistema)

PLAN-UCO001: Gestionar proyectos
Actor: Afiliado.
Requerimientos: PLAN -01. PLAN -03. PLAN -04. PLAN -05.

Este caso de uso permite al afiliado visualizar, registrar, modificar y eliminar proyectos, especificando

caracteristicas como nombre de proyecto, objetivos cualitativos, recursos entre otros asi como las

tareas asociadas a él.

PLAN-UCO002: Generar reportes logro jornada

Actor: Afiliado.

Requerimientos: PLAN -06. PLAN -07. PLAN -10.

Este caso de uso permite al afiliado realizar consultas de los logros obtenidos de jornadas de trabajo

en un rango de tiempo determinado.
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PLAN-UCO003: Generar reportes control jornada
Actor: Afiliado.
Requerimientos: PLAN -08. PLAN -09. PLAN -10.

Este caso de uso permite al afiliado realizar consultas de las acciones realizadas de jornadas de

trabajo en un rango de tiempo determinado
3.3.12.1 Diagrama de casos de uso

A continuacion se muestra la interaccion entre los actores del sistema y los casos de uso

segun lo definido por UML y los casos de usos expuestos. (figura 3.17)
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FIGURA 3.17 DIAGRAMA DE CASOS DE USO DEL MODULO PLANIFICACION
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3.3.12.2 Especificaciones de casos de uso

Uno de los procesos mas importantes del entorno afiliado (médulo de negociacion) es el
“Gestionar Solicitud de Presupuesto” que explica todo el proceso de negociacion, por lo que

se procedera a especificar a continuacion: (Cuadro 3.3.)

CUADRO 3.3. ESPECIFICACION DEL CASO DE USO GESTIONAR SOLICITUD DE PRESUPUESTO

Gestionar Solicitud de Presupuesto

Id NEG -UC003
L Realizar la modificacion, aprobacion o anulacion de la solicitud de
Descripcion
" presupuesto
g . . _ NEG -06. NEG -08. NEG -09. NEG -10. NEG -11. NEG -12 NEG -13. NEG -
@ | Referencia a lista de requerimientos
o 19, NEG -20.
Paquete Negociacion.
Actores Afiliado.

L El usuario debe haber ingresado al sistema y validado como Afiliado. El
Pre-condicion ) - _
presupuesto debe estar en estado pendiente o modificado por usuario.

Flujo principal: Modificar Solicitud de Presupuesto

Accion del usuario Respuesta del sistema

El sistema muestra un formulario indicando el nimero
de presupuesto, la fecha de registro, la versién actual,
los datos de la empresa oferente y demandante
(nombre, denominacion social y direccion), las

gt A condiciones de despacho de la mercancia (pais de
El caso de uso se inicia cuando el afiliado ) i J . )
. . origen, pais de destino, términos de entrega, medio de
1. selecciona un presupuesto de la lista en la 2.

) transporte, lugar de carga, lugar de despacho) la
“Apertura de Pedido”. ) ) L ) o
Mercancia (unidades, descripcion, precio unitario,

embalaje, flete, otros gastos, seguros, descuentos,
impuestos, montos parciales y totales), Condiciones de
Pago, Principales Condiciones Contractuales,
Documentos Obligatorios y adjuntos.

El afiliado llena los campos de Plazo de Entrega,
Medio de Transporte, Lugar de Carga, Lugar de
Despacho,  maodifica precios unitarios, indica ) ) )
) El sistema valida que los datos ingresados sean
montos de embalaje, flete, otros gastos, seguros, . .
. . . correctos, actualiza el presupuesto y muestra el listado
3. descuentos, impuestos y seleccionar “Enviar”. 4. =

B con el presupuesto en estado “Modificado por el
Incluye <<Especificar Estructura de Costos>> . o
Afiliado” y el caso de uso finaliza.
<<Mantener Pasarela de Pago>> y <<Mantener

Formalizacién>>

Post-condicién Flujo principal | El Presupuesto se actualiza en el sistema con éxito.
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Flujo Alterno 1: “Aceptar condiciones de despacho de la mercancia”

Accién del usuario Respuesta del sistema

El sistema valida que no haya habido ninguna
modificacién en la clausula 2 Condiciones de Despacho

» . B de la Mercancia. Si ha habido alguna modificacion el
El afiliado selecciona la opcion “Aceptar” de la . . . i
sistema muestra un mensaje de advertencia “Aln

1. clausula 2 Condiciones de Despacho de la 2. ) o )

; existen modificaciones que no han sido aceptadas por
Mercancia. . o .
el Usuario” y el caso de uso finaliza, caso contrario, se

acepta la clausula en el sistema y muestra como no

editables todos los campos de dicha clausula.

El sistema muestra los documentos obligatorios segun
lugar origen, lugar destino, capitulo del producto,
partida del producto y medio de transporte indicando el

ndmero de copias sugeridas.

El afiliado selecciona el nimero de copias para = El sistema muestra el nimero total de copias para cada
comprador, vendedor, banco y aduana. " documento.

L . La clausula “Condiciones de Despacho de la Mercancia” se acepta en el
Post-condicion flujo alterno 1 )
sistema.

Flujo alterno 2: “Agregar documentos adjuntos”

Accién del usuario Respuesta del sistema

El afiliado selecciona el icono para agregar .
El sistema muestra una ventana emergente donde

1. documentos adjuntos en la clausula 6 de la 2. ) )
muestra la lista de los documentos adjuntos.

Solicitud de Presupuesto.

» . | La ventana emergente se cierra y lista en la clausula 6
El afiliado selecciona uno o0 mas documentos para o )
3. . . . 4. de la Solicitud de Presupuesto los documentos adjuntos
adjuntar y presiona “Enviar” . A
seleccionados previamente.

El afiliado selecciona el nimero de copias para El sistema muestra el nimero total de copias para cada

comprador, vendedor, banco y aduana. documento.

L . Los documentos adjuntos relacionados a la Solicitud de Presupuesto son
Post-condicién flujo alterno 2

agregados al sistema

Flujo alterno 3: “Aceptar mercancia”

Accién del usuario Respuesta del sistema

El sistema valida que no haya habido ninguna

» . B modificacién en la clausula 3 Mercancia, acepta la
El afiliado selecciona la opcion “Aceptar” de la i . )
2. clausula en el sistema y muestra como no editables

clausula 3 Mercancia. _ 3 _ -
todos los campos de dicha clausula. El sistema habilita

la clausula 4. Sistema de Pago.

Post-condicién flujo alterno 3 La clausula 3 “Mercancia” se acepta en el Sistema.

Flujo alterno 4: “Aceptar condiciones de pago”

Accién del usuario Respuesta del sistema
El afiliado selecciona la opcion “Aceptar” de la ’ El sistema valida que no haya habido ninguna
clausula 4 Condiciones de Pago. " modificacién en la clausula 4, Condiciones de Pago,
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acepta la clausula en el sistema y muestra como no

editables todos los campos de dicha clausula.

Post-condicién flujo alterno 4 La clausula “Condiciones de Pago” se acepta en el Sistema.

Flujo Alterno 5: “Aceptar principales condiciones contractuales”

Accién del usuario Respuesta del sistema

El sistema valida que no haya habido ninguna

) ) ) modificacién en la clausula 5, Principales Condiciones
El usuario selecciona la opcion “Aceptar” de la ) .
2. Contractuales, acepta la clausula en el sistema y
clausula 5 Principales Condiciones Contractuales. ) )
muestra como no editables todos los campos de dicha

clausula.

L . La clausula “Principales Condiciones Contractuales” se acepta en el
Post-condicién flujo alterno 5 .
Sistema.

Flujo alterno 6: “Aprobar Solicitud de Presupuesto”

Accién del usuario Respuesta del sistema
El usuario selecciona la opcion “Aprobar” del : El sistema valida que todas las clausulas hayan sido
presupuesto. aceptadas, y aprueba el pedido en el sistema.
Post-condicién flujo alterno 6 El presupuesto es aprobado en el Sistema.

Se ha desarrollado una Matriz de Comparacion de todos los requerimientos analizados para los dos
entornos de la plataforma (Afiliado y Usuario), que han sido contrastados con todos los casos de
uso especificados para el sistema, y mediante el cual se verifican que todos los requerimientos han
sido cubiertos por los casos de uso procedentes del analisis del sistema. Para mayor informacion ver

en el Anexo 6: “Matriz de Comparacion entre Casos de Uso y Requerimientos”

3.4 Diagrama de clases de analisis

Los diagramas de clases son diagramas de estructura estatica que muestran las clases del sistema
y sus interrelaciones (herencia, agregacién, asociacién, etc). Los diagramas de clase son el pilar
basico del modelado con UML, siendo utilizados tanto para mostrar lo que el sistema puede hacer
(analisis), como para mostrar como puede ser construido (disefio). [LARO1]

A continuacion se definen las clases de dos de las vistas mas importantes del sistema que son
“Producto” y “Pedido”. Para ver a detalle la definicion de las diferentes vistas del entorno afiliado y

usuario ver Anexo 9: Diagrama de Clases de Analisis por modulos/vistas
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3.4.1 Composicion-Caracteristica-Producto
Responsable: William Aliaga
La vista “Composicion-Caracteristica-Producto” que forma parte del modulo de E-Market del entorno
usuario se compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes podemos mencionar a

las siguientes:

3.4.2 tranProducto:
Esta entidad contiene los datos genéricos de un producto y estd compuesta por el cédigo, nombre
del producto, nombre de la foto, el tipo de operacién, precio, nimero de consultas, nimero de visitas.
Esta relacionada con una empresa, asi mismo se relaciona con la grilla de Carga Seca, y contiene

mas de una caracteristica y composicion.

3.4.3 tranGrillaCargaSeca:
Esta entidad contiene la descripcion logistica del producto, y esta compuesta por las caracteristicas
del envase, el embalaje y el Pallet, se almacena el peso neto, peso bruto y el peso escurrido, asi
como también se describen las dimensiones del envase y del embalaje. Estd asociada a un

Producto.

3.4.4 tranTipoCaracteristica:
Esta entidad agrupa un conjunto de caracteristicas que tienen en comin una subcategoria de HS-
CODE, esta compuesta por un cédigo. Esta asociada a muchas subcategorias, asi mismo se
relaciona con mas de una caracteristica.

3.45 tranTipoComposicién:
Esta entidad agrupa un conjunto de composiciones que tienen en comun una subcategoria de HS-
CODE, esta compuesta por un cédigo. Esta asociada a muchas subcategorias, asi mismo se

relaciona con mas de una composicion.

3.4.6 tranCaracteristica:
Esta entidad contiene una lista de caracteristicas de un producto que dependen de la clasificacion
del producto definida por el HS-CODE y esta compuesta por el cédigo de la caracteristica y el cédigo
del producto. Es el resultado de asociar tipo de caracteristicas y producto con una relacién de

muchos a muchos.
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3.4.7 tranComposicion:
Esta entidad contiene una lista de composiciones de un producto que dependen de la clasificacion
del producto definida por el HS-CODE y esta compuesta por el cédigo de la composicion, el cédigo
del producto y en algunos casos de un porcentaje. Es el resultado de asociar tipo de composicién y

producto con una relacion de muchos a muchos

A continuacion se presenta el diagrama de clases de la vista “Composicion-Caracteristica-Producto”
(figura 3.18)

(Para mas informacion sobre el HS-CODE ver en el acapite 2.2 del Anexo 2: Codificacion Estandar)

HS_CODE_Producto
(from Logical View)

&codigohs_Producto : String

1

1.

subCategoriaHS_CODE
1= (from Logical View)

&codigoSubCategoria : String

1

tranTipoCaracteristica - —
(from Logical View) tranTipoComposicion

(from Logical View)
&codigoTipoComposicion : String

&codigoTipoCaracteristica : String

1

1

tranProducto
(from Logical View)
&codigoProducto : String
&marca : String
&modelo : String

1 &nombreFoto : String 1*'; _
ot &nombreVideo : Strin tran Composicion
t;ﬂ'ﬁ;ifgﬁ;ﬁ? &tipoOperacion : Strir?g (from Logical View)
Scodinol teristica - St &capacidadUnitaria : Double &codigoComposicion : String
seatiais s e 1+ 1 < &precio : Double 15 1.7|BtienePorcentaje : String
- ~ |&estado : String

&estadoFicha : String
&descripcion : String
BtieneFoto : String
&fechaCreacion : Date
&fechaCreacionAnuncio : Date
&numVisitas : Integer
&numConsultas : Integer
&nombreProducto : String
&muestraCalidad : String
&mustraComposicion : String
&muestraFoto : String
&fechaFinAnuncio : Date

FIGURA 3.18. DIAGRAMA DE CLASES DE COMPOSICION-CARACTERISTICA-PRODUCTO
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3.4.8 Pedido
Responsable: Rosana Rabanal
La vista “Pedido” que forma parte del médulo de gestién del entorno afiliado y se compone de un

conjunto de entidades, entre las mas importantes podemos mencionar a las siguientes:

3.4.9 oficPedido:
Esta entidad describe las caracteristicas principales del pedido aprobado tales como ndmero, cédigo
empresa oferente (la empresa propietario de los productos), cédigo empresa demandante (la

empresa que requiere los productos), datos de la entrega, montos parciales y totales.

El pedido se genera a raiz de un presupuesto aprobado y es propio de la empresa oferente, puede
tener uno o muchos productos asi como una estructura de costos asociada que se compone de un
cédigo INCOTERM (Para mas informacién ver en el acapite 2.1 Términos de comercio internacional
del Anexo 2: Codificacion Estandar) y una serie de conceptos de gasto que se aplican al comprador
y al vendedor seglin se haya negociado en el proceso. Esta relacionado con un modelo oferta
(pasarela de pagos y formalizacién) asi como con una serie de documentos aduaneros dependientes
del pais origen, destino, medio de transporte, capitulo o partida del producto. El pedido genera un

Contrato Compra Venta.
3.4.10 oficLineaPedido:
Esta entidad describe el detalle del pedido, posee una relacion de composicién (parte/todo) con éste,

y esta asociado al producto, tiene datos como cantidad, precio unitario, importe parcial y total.

A continuacién se presenta el diagrama de clases de la vista “Pedido” (figura 3.19)
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tranProducto

(fromLogical View)
ipcodigoProducto - String
&pmarca: String
&pmodelo : String
&pnormbreFoto - String
&snombreVideo : String
&tipoOperacion - String
&bcapacidadUnitaria : Double
&pprecio: Double
&pestado - String
&pestadoFicha : String
&pdescripcion : String
&ptieneFoto - String
&pfechaCreacion : Date
&fechaCreacionAnuncio : Date
&pnumvisitas : Integer
&pnumConsuitas : Integer
&snormbreProducto : Sring
&pmuestraCalided : String
&bmustraComrposicion - String
&pmuestraFoto - String
&pfechaFinAnuncio - Date

1

1*

oficLineaPedido
(from Logical View)
BplineaPedido - String
Bpcanticad : Integer
Bpirportelinea : Double
& Descripcion : String 1.:

oficPedido
(fromLogical View)

@precloUmtanoLmea: Double
&pbaggage : String

Bpelto : Double

Bplargo - Double

&pancho : Double

&pVoluren : Doble

oficConceptolncoterm
(fromLogical View)
&pcomprador - String

BpnroPedido - String

Bpestado - String
BpfechaRegistro: Date
BpfechaConsulta: Date
QpcomgoLugarDestmo - String
BydenominacionSocial : String
&pnombreContacto - String
BpapsllidosCortacto : string
Bpcalle - String

&pnroCalle : String

oficPedidoFormalizacion
(fromLogical View)

BycodigoPostal : Siring
Bpciudad - String 1
Beprovincia_estado : String
Bptelefono : String
BpcalleCarga - String
BplugarDespacho - String
BpcantidadTotal : Integer
BpsubTotal : Double

Bpflete : Double
Brembalaje : Double
BpotrosGastos : Double
BrgastosTotales - Double
Bpimpuestos : Double
Bpseguros: Double
&pdescuentos - Double
SpmontoTotal : Double
BpnroCaleCarga - String
QpcomgoPuHaJCarga - String
BpciudadCarga: Siring
Bpprovincia_estadocarga - String
BptelefonoCarga  String
BpcompaniaDespacho - String
&pnroViajeDespacho - String
BpfechaDespacho : Date
BpnroEntrega - Integer
Bpfrecuencia : String
Bpversion - String

&pcliente : String

&pimporteTotalPedido : Double
{pnumeroPedodo - String
&pfechaPedido : Date

Qmpc\ onRetencion : String

Q)npm oninspeccionCalidad - String
&opcmnlncurrphmentoCahdad: String
Qpnpm onNoConformidad - String
Q)npm onRetrazoDespacho - String
@opcwonRarazuPagos: String

Qpnpm onContencioso - String

&pestado : String

Qmpc\ onCaracteristicaRetencion : String
Q;upcw onTipolnspeccion : String

Qpnpm onM omentolnspeccion - String
Q;npcmnGastnslnEpeccinn: String
Q)WrcmtaJeGastoslnspecm on : Double
Q)purcantajelncurmlmierltu()ahdad - Double
&penahzamunNoCunformdad - String
&pretrasoDespachoPena : String
&pretrasoDespachoPena? - String
&pretrasoDespachoPena3 - String
l%purcantajeDescuentnDespacm -Double
Q)diasretrasuDespachu - Integer
&pporcentajePena3 : Doble

Q)npm onContenciosoArbifraje - String
&ptextoCiudad : String

&ptextoTribunal : String

Q)npm onPenaretrasoPago - String
&mrcmtaJeDescuentoPago : Double
&pdiasRetrazoPago - Integer
Q)DDFCBHIHJBW‘DGITBRBUBSD - Double

oficPedidoPasarela

Q)especmanntrega: Sfring
BptieneCortrato : String 1
BpestadoPago : String

1

oficEstructuraCostoPedido
(fromLogical View)

{fvendedor - Sring
&editaComprador : String 1
&peditaVendedor : String

&paplicaComprador - String
&baplicaVendedor - String

oficPedidoCuotas_Pasarela
(fromLogical View)

(fromLogical View)

&pcliente - String
&bimporteTotalPedido - Double
&pnurreroPedodo : String
&pfechaPedido - Date
&bopcionEsContado - String
QmpmuncmadoCancelacmn - String
Q)purcerrtajmnhcipo\mpurte: Double
&r’r‘orf[olrrpurteFracmon - Double
QmpmunAnnmpuPag adero - String
&pnurreroCuotas : Integer
&opcwunCuotasP\azos - String
&pdiasCreditoDocumertario - Integer
&pfechasCuotas : Date
@opcwun\rrporteCuota - String
QpraznnlﬂpurteCunta: Double
&opmun(}ararfﬂaEmsor - String
@opcwuneararfuaPagador - String
Q)npmunCundm\ onAbono - String
&pesAnticipo : string

&pestado - string
Q)npmunAntimpu\rmnrte: String
&panticipoPag aderoDias : Integer

&plineaCuota : String
&fechaCuota : Date
&binporte : Double

l%npmunCurrtadaMediuPagu - String

-

FIGURA 3.19. DIAGRAMA DE CLASES DE PEDIDO
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3.5 Diagrama de estados

Un estado es una condicién durante la vida de un objeto, de forma que cuando dicha condicién se
satisface se lleva a cabo alguna accién o se espera por un evento. El estado de un objeto se puede
caracterizar por el valor de uno o varios de los atributos de su clase, ademas, el estado de un objeto
también se puede caracterizarse por la existencia de un enlace con otro objeto. Los diagramas de
estados muestran la secuencia de estados por los que pasa un objeto durante su vida y que se

corresponden con los estimulos recibidos, junto con sus respuestas y acciones. [UMLO01]

A continuacion se han identificado los objetos que tienen mayor relevancia en el sistema mostrando

los diferentes estados por los que pasan.

3.5.1 Tarea
Se inicia cuando el afiliado registra una tarea en el plan de jornada de la agenda, dicha tarea tiene el
estado “Registrada”. El sistema verifica el cumplimiento de la tarea segun la fecha y hora actual, si
ésta es mayor que la fecha y hora inicio de la tarea, la misma pasa a estado “Pendiente”, desde
donde puede ser eliminada o validada por lo que pasa a un estado “Eliminada” o “Ejecutada”

respectivamente. (figura 3.20)

@ nnicio

Registrar Tarea

@sm Eliminar Tarea

Verificar Cumplimiento( [fecha
actual > fecha inicio tarea] )

Validar Tarea

Ejecutada

@Fm

FIGURA 3.20. DIAGRAMA DE ESTADOS DE TAREA
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3.5.2 Cotizacién

Se inicia con la solicitud de una cotizacién de tipo tramos o cantidades por parte de un usuario
registrado sobre la ficha de producto seleccionada por él. Luego el usuario y afiliado visualizan la
cotizacion en estado “Pendiente” en donde solo el afiliado tiene la opcién de modificar algunos datos
de la cotizacion realizada dependiendo si es de tipo tramos o cantidades cambiando el estado a
“Modificado por Afiliado” . El Afiliado y usuario visualizaran la cotizacion en estado modificado por
Afiliado pero sélo el usuario podra generar un presupuesto a partir de ella cambiando de estado a
“En Presupuesto”. Ambos actores tendran la posibilidad de anular la cotizacién por lo que obtendra el
estado “Anulada”. (figura 3.21)

@ nicio

Solicitar Cotizacién

Pendiente

Modificar Cotizacién

Modificada x
Afiliado

Solicitar Presupuesto

En
Presupuesto
Anulada

FIGURA 3.21. DIAGRAMA DE ESTADOS DE LA COTIZACION

Anular Cotizacién

3.5.3 Presupuesto y/o Solicitud de Representacion
Se inicia con la solicitud de un presupuesto/representacion por parte de un usuario registrado donde
el objeto obtiene el estado “Pendiente”. El afiliado visualiza el presupuesto y tiene la opcion de
modificar cualquiera de los campos registrados (que estan agrupado en clausulas) por lo que pasa al
estado “Modificado por Afiliado”. Una vez ocurrido esto, el usuario registrado podra volver a modificar

los datos cambiando el estado a “Modificado por Usuario” o aceptar algunas o todas las clausulas.
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Solamente cuando todas las clausulas han sido aceptadas por ambas partes sera posible para el
afiliado aprobar el presupuesto/solicitud de representacion, por lo que pasara al estado “Aprobado”.

Durante el proceso cualquiera de los dos actores podra anular el presupuesto y cambiara el estado a

“Anulado”. (figura 3.22)

@ nicio
Solicitar Presupuesto / Representacion
Anular Presupuesto / Representacion

Pendiente

Modificar Presupuesto / Representacion

Modificado x Modificado x
Usuario

Afiliado

Verificar todas
las clausulas

aceptadas
Aprobado

FIGURA 3.22. DIAGRAMA DE ESTADOS DEL PRESUPUESTO Y/O SOLICITUD DE REPRESENTACION

Anulado

N
S %
3 <,
& %
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CAPITULO 4

4. Disefio del sistema

4.1. Definicion Patron MVC (Modelo — Vista — Controlador)

Es un patron de disefio que separa los datos de una aplicacion, la interfaz de usuario, y la légica de

control en tres componentes distintos: [WIK01] (figura 4.1)

Modelo: Esta es la representacion especifica del dominio de la informacién sobre la cual funciona la
aplicacién. El modelo es otra forma de llamar a la capa de dominio. La légica de dominio afiade
significado a los datos. Contiene los datos y la funcionalidad de la aplicacion y es independiente de

la representacion de los datos.

Vista: Es la encargada de interaccionar con el usuario, presenta el modelo en un formato adecuado

para interactuar, usualmente un elemento de interfaz de usuario.

Controlador: Este responde a eventos, usualmente acciones del usuario e invoca cambios en el
modelo y probablemente en la vista. Esta asociado, generalmente un Servlet, que recibe como

entrada las peticiones de los usuarios y determina la vista a usar para presentar los resultados.
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[NPUT MVC QUTPUT

Controller |« VIEW
/ ’”‘9'9”?‘3‘0” de Presentacion
acciones :
IE— 4
NPT ‘t OUTPUT

MODEL

Légica de

MNegocio

FIGURA 4.1.PATRON MVC

Fuente:” Implementacion del Patron MVC en aplicaciones Web”.
Pello Xavier Altadil Izura. Fecha Pub: 23/06/2003

4.2. Arquitectura del sistema

Siguiendo el patrén (MVC) descrito anteriormente se procedera a detallar su aplicacion mediante el
uso de componentes, frameworks y tecnologias utilizadas en la plataforma que ha sido desarrollada

para los entornos Afiliado y Usuario.

e El usuario interactia con las interfaces de la aplicacion a través de los Java Server Pages (JSP),
gue es una tecnologia que provee un modo sencillo para crear paginas Web dinamicas. Para
mayor detalle ver Anexo 4: “Componentes J2EE”. El denominado contenedor JSP (que es un
componente del servidor Web) es el encargado de tomar la pagina, sustituir el cédigo Java que
contiene por el resultado de su ejecucidn, y enviarla al cliente. De esta manera cada vista es
manejada por los JSP y tienen asociada un componente controlador que forman en conjunto la

capa de presentacion.

e EIl controlador Struts es un framework que facilita el desarrollo de aplicaciones web en java
basadas en el patrén MVC [WIKO01]. Provee un conjunto de clases y TAG-LIBS que conforman
el controlador, la integraciéon con el modelo (o légica de negocio) y facilitan la construccion de
vistas. Son los que reciben por parte de los objetos de la interfaz-vista (JSP) la notificacion de las

acciones solicitadas por el usuario.
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El controlador gestiona los eventos que llegan frecuentemente a través de un gestor de eventos,
gue manejaran las solicitudes de servicio (Service Request) y que seran realizados por los
Action Servlet para evaluar las peticiones del usuario mediante un archivo de configuracion

(Struts-Config.xml) y mediante el cual se maneja el modelo o la légica del negocio.

e Elmodelo que encapsula los datos y la funcionalidad de la plataforma es manejado por dos tipos
de componentes, el primero de ellos, es un contenedor de EJBs, que son los que proveen de
servicios a nivel de sistema a los Enterprise Beans tales como el manejo transaccional para
mantener la integridad de los datos y el manejo de la seguridad. Se utiliza para realizar el manejo
datos de sentencias DML (es un lenguaje proporcionado por el sistema de gestion de datos) y
son dos tipos de EJB los que se usan: Los Session Bean y los Entity Bean, los que representan

un objeto o entidad del negocio. Para mayor detalle Ver Anexo 4: “Componentes J2EE".

El segundo componente lo constituyen los DAO (data access object) que a diferencia de los EJB
permiten el manejo de datos de forma mas especifica mediante el uso parametros que son los

que permitiran interactuar de manera directa con la base de Datos.

A continuacién se muestra un gréafico en el que se refleja la secuencia de interacciones (flujo de

control) entre los tres componentes MVC aplicados a la plataforma. (figura 4.2)

Event 2 Dispatch 3 - -
Controller Business Logic
i Servlet g Action
HTTP
Reauest 5 )
@ Struts-config.xml
="l
Client Forward —
Browser
* Update 6 A4 Get 4 v
View B Model
JSP il Application State
HTTP <Tag>
Response

FIGURA 4.2.COMPONENTES (MVC) PARA UNA APLICACION WEB

Fuente: http://www128.ibm.com/developerworks/library/jstruts/?dwzone=java
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4.2.1. Explotacion de componentes MVC

1)

2)
3)

4)

5)

6)

7
8)

De acuerdo a lo descrito anteriormente respecto a los componentes que se utilizaran como disefio
arquitectonico de la plataforma, se presenta un grafico que muestra los componentes que

constituyen el Patron MVC vy el flujo de secuencia de pasos que se desarrollan. [OSI01]. (figura 4.3)

Controller O 3 Session _
> Command Bean Bean Sgsesalr?n
Session
Controller Bean
l @ DAO A
\_/ /\
Lv
4 »
BD Oracle
Aailel Session EJB Entitties P ———<
URL Servlet Bean D
A7
* \_/
Access
Bean
JSP
6
> Data
i Bean

FIGURA 4.3.FLUJO (MVC) DE LA APLICACION WEB

El usuario invoca al Action Servlet. En este request se encuentra ademas la accion a ser ejecutado
(procedente de la URL).

El ServletController, luego de revisar el nivel de acceso, identifica el comando y lo invoca.

El Controller Command invoca al (los) Session Bean (s) por medio de los access beans. Estos session
beans realizan l6gica de negocio de manera mas especifica.

Se recuperan o se actualizan los datos de la base de datos por medio de los EJB Entities (consultas
DML) o se hace uso de los DAO (consultas especificas).

Cuando el Controller Command termina de ejecutar el proceso de negocio le devuelve el nombre de la
vista al controller.

El controller invoca al JSP de respuesta que el ControllerComand le indica.

Se invoca al (los) Session Bean (s) de data por medio de sus correspondientes accessBeans.

La informacién es obtenida a través de Entity beans y también de los DAO.
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4.3.

4.3.1.

4.3.1.1.

Componentes del sistema

Especificacion de componentes generales

Idioma

Una de las principales problematicas expuestas al comienzo de este trabajo de tesis fue la barrera

gue ofrece el idioma en el proceso exportador de las PYMES.

Como solucién a esta problemética, se disefid una estructura que maneja la traduccidon
correspondiente a cualquiera de los idiomas disponibles en la plataforma tanto de componentes

dinamicos (listas desplegables y listados dinAmicos) como de componentes estaticos (etiquetas).

La estructura de datos que se disefid para el manejo de idiomas para componentes dinamicos
consta de tablas con el prefijo “leng”, que con atributos tales como el cédigo de la entidad (a la cual
estd asociada), codigo de idioma y traduccion (palabra traducida) seran las que contendran las

traducciones en los idiomas disponibles (figura 4.4)

IDIOMA
CODIGOIDIOMA: CHAR(2) i

NOMBRE: VARCHAR2(100) I

OFICTIPOTAREA
CODIGOTIPOTAREA: CHAR(2)

MODOACCION: CHAR(1)

LENGTIPOTAREA

CODIGOTIPOTAREA: CHAR(2) 1
——® CODIGOIDIOMA: CHAR(2)

LTRADUCCION: VARCHAR2(100)

FIGURA 4.4.EJEMPLO ESTRUCTURA DE DATOS PARA MANEJO DEL IDIOMA

Para componentes estaticos, tales como etiquetas se hizo uso de la “Internacionalizacion” propia del
framework Struts 2.0, es decir, se definen archivos properties (planos) donde se establecen todas las
etiquetas (bean:messages) con su traduccién al idioma correspondiente (cada archivo property hace
uso de un idioma) y en el JSP se mapean todas estas etiquetas las que cambiaran en funcion del

idioma que se envie como parametro cada vez que se le invoca. (figuras 4.5 y 4.6)
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B Applicationk: ApplicationResourcesCatalunya_en....

ApplicationResourcesCatalunya_es....

E Application
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36

37

Jodirectorio.Titulo=DIRECTORIO
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40directorio.DefaultTituloBusgqueda=Eisqueda de empresas

35

36

i7directorio. Titulo=DIRECTORY

38

F9directorio.DefaultTituloBusqueda=Company sSearch
40

41

4zdirectorio. TituloBusgueda=EN EL DIRECTORIO 4ldirectorio. TitulaBusqueda=IN THE DIRECTORY
45 42

44directorio.Criteriol=Elija el criteric de buscueda 4idirectorio.Criteriol=Choose search criteria

45

FIGURA 4.5.EJEMPLO DE ARCHIVOS PROPERTY PARA MANEJO DE IDIOMA ESPANOL E
INGLES

<hrr<brs>
<ul class="listal">
<liz<hz<hean:message key="directorio.DefaultTituloBusgqueda”/><hr><hbean:message key="directorio.TituloBusgqueda™/><
<fuls
<form action="direcz.htm” name="busgquedsa™:>
<ul class="listaz":>
<li=
<hean:message key="directorio.Criteriol™/>

FIGURA 4.6.EJEMPLO DE USO DE BEAN:MESSAGES EN EL JSP

4.3.1.2. Redundancia de datos

Se sabe que la redundancia de datos en muchos casos representa una desventaja para el sistema
por el espacio que ocupa, a pesar de ello, en determinadas ocasiones es necesaria para agilizar las

consultas cuando las relaciones en la base de datos son de cierta complejidad.

Para lograr la eficiencia en las consultas a la base de datos se disefidé un esquema donde las
principales entidades que forman parte del proceso del negocio de las empresas (cotizacion,
presupuesto, solicitud de representacion, pedidos y contratos) tienen como atributo el cédigo del
producto predominante, el cual se encuentra también en el detalle de cada una de estas entidades,
entonces cada vez que se realiza la carga de los formularios de Apertura Pedido, Emarket y
Representante (listas de cotizaciones, presupuestos, solicitudes de representacion, pedidos y
contratos) se logra disminuir el tiempo de consulta lo que ofrece una mejora de performance de la

plataforma. (figura 4.7)

Ademas si un dato se encuentra duplicado ante cualquier actualizacion de datos, sera el propio

sistema quien se encargara de garantizar que todas las copias se mantengan consistentes.
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OFICCOTIZACION

NROCOTIZACION: CHAR(10)
CODIGOEMPRESACFERENTE: CHAR(8)
TIPOCQOTIZACION: CHAR(1)

LOGINOAFILIADO: VARCHAR2(15)
LOGINUSUARIO: VARCHAR2(15)
FECHACOTIZACION: DATE
CANTIDADTOTAL: INTEGER
MONTOTOTAL: NUMBER(20.4)

ESTADO: CHAR(1)
CODIGOEMPRESADEMANDANTE: CHAR(8
| CODIGOPRODUCTOMAXMO - GHAR(8)
FECAACONSULTA: DATE ™™~ OFICLINEACOTIZACION
LINEACOTIZACION: CHAR(2)
NROCOTIZACION: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAGFERENTE: CHAR(6)
TIPOCOTIZACION: CHAR(1)

VOLUMENLINEA: INTEGER
DESCRIPCION: VARCHAR2(1000)
MONTOLINEA: NUMBER(20.,4)

- .- - CODIGOPRODUCTO:-CHAR(B). . _
/?“CGD{GOEMPRESA:-CHAR(G‘)""'
NOMBREMERCANCIA: VARCHAR2(1000)
———#| CHK_CARACTERISTICAS: CHAR(1)
CHK_COBROPAGQ: CHAR(1)
CHK_GARANTIAS: CHAR(1)
CHK_CONDICICNES: CHAR(1)

Dato Redundante: Codigo de Producto CHK_PORTRAMGS: CHAR(1)
CHK_COTIZACION: CHAR(1)
CHK_CARACTERISTICAS_RESP: CHAR(1
CHK_COBROPAGC_RESP: CHAR(1)
CHK_GARANTIAS_RESP: CHAR(1)
CHK_CONDICIONES_RESP: CHAR(1)
PRECICOLINEA: NUMBER(20,4)

FIGURA 4.7.EJEMPLO DE REDUNDANCIA DE DATOS EN LA COTIZACION

4.3.1.3. El objeto Usuario

Cada vez que un usuario registrado o afiliado ingresa a la plataforma se crea un objeto en sesion
“objUsuario” que contiene los datos basicos del usuario (login, nombres, apellidos, tipo de usuario,
cadigo de empresa, idioma, etc) que seran Utiles a lo largo de todas las acciones que realice en la
plataforma y evitara hacer consultas a la base de datos cada vez que se requiera de ellos, ya que, al
ser un objeto de sesion, se crea una sola vez, se pasa a través de todos los formularios con los que

interactle el usuario y se destruye una vez terminada la sesién.

4.3.1.4. Uso de estandares web

Los estandares web son un conjunto de recomendaciones dadas por el World Wide Web Consortium
(W3C) [WOWO02] y otras organizaciones internacionales acerca de cOmo crear e interpretar
documentos basados en el web. Son un conjunto de tecnologias orientadas a brindar beneficios a la

mayor cantidad de usuarios, asegurando la vigencia de todo documento publicado en el web.
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Debido a que un sitio basado en estandares web muestra una mayor consistencia visual, optamos
por hacer uso de uno de los méas conocidos como es el CSS (Cascading Style Sheets — Hojas de
Estilo en Cascada) [WOWO02] que describen como se va a mostrar el formulario en pantalla, es decir,
ofrece el control total sobre el estilo y los formatos, por lo tanto, separa la apariencia del contenido, lo

cual agilizara el mantenimiento del sitio

El proceso empieza cuando se disefia estructuralmente el formulario, haciendo uso de contenedores
gue agrupen componentes tales como cabeceras, pies de pagina, tablas, listas desplegables,
botones, etc, luego mediante el uso del CSS se definen formatos para cada uno de estos
contenedores que regiran para todos los formularios del sistema, asi al separar la estructura del
contenido se obtienen grandes beneficios, es posible cambiar completamente el aspecto del sitio

(look and feel) en un tiempo reducido.

4.3.1.5. Uso de AJAX

Debido a la cantidad de informacién y componentes que contienen cada formulario (JSP) del
sistema, resulta muy tedioso consultar al servidor, procesar la respuesta y refrescar todo el
formulario cada vez que el usuario realiza alguna accion sobre éste, sea la accién de mantenimiento
(registro, modificacion, busqueda o eliminacion, si nos referimos a las tablas) o de consulta (si nos

referimos a una lista desplegable).

AJAX es una técnica de desarrollo web que tiene como uno de sus principales objetivos la reduccion
de consultas al servidor y como consecuencia la reduccion de los tiempos de carga. (Para mas
informacion sobre AJAX ver Anexo 3: Herramientas Tecnoldgicas, subcapitulo 3.6 Uso de la técnica
AJAX (Asynchronous JavaScript And XML))

Al ofrecer la técnica AJAX una significativa reduccién en los tiempos de carga asi como en el de
consultas al servidor, se optd por usarlo en la implementacién dos de los componentes mas

comunes del sistema: tablas (listados) y listas desplegables (combos)

El proceso de implementacion consiste en identificar el contenedor donde se aloja el componente
gue va a ser refrescado, luego de identificarlo, se procede a crear el objeto XMLHttpRequest, que
sera el encargado de actualizar el contenido dinamico de nuestro contenedor, esta actualizacién se
hace efectiva cuando cambia de estado del objeto XMLHttpRequest que se logra con peticiones

asincronas al servidor.
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4.3.1.6. Mecanismo de generacion de PDFs

A raiz del andlisis de herramientas realizado para determinar la mejor opcién para el formato de
generacion de documentos de texto (Ver Anexo 3: “Herramientas Tecnolégicas en el subcapitulo 3.4:
Eleccion del formato para la generacion de documentos de texto”), se optdé por el formato PDF

(portable document format).

Para la implementacion de este formato en la plataforma web se credé una clase llamada
ConvierteDocumentoPDF, la cual contiene los pasos para realizar la conversiéon de HTML a PDF que

se describen a continuacién: (figura 4.8)

Se crea un archivo HTML equivalente al documento que se quiere convertir a PDF, el cual sera
filtrado para procesarlo, este documento es depurado y se convertido al formato XHTML y por medio
de un formateador de archivos XSL-FO (Lenguaje de hojas extensibles de formateo de objetos), que
permite especificar el formato visual con el cual se quiere presentar un documento XML finalmente

con un método se realiza la transformacién a formato PDF.

HTML

FIGURA 4.8. PASOS PARA LA GENERACION DEL PDF

Fuente: http://www.dotnetguru.org/articles/Reflexion/GenerationPDF/GenerationPDF.html
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La generacion de PDF se utilizd para la impresién de las principales listados de la plataforma
(agenda, cotizaciones, presupuestos, pedidos, contratos, clientes, productos, control de jornada,
solicitud de representacion, etc) asi como para la generacion de documentos aduaneros (Bill of
Lading, Packing List, FFIl, Factura Comercial) y contratos (compra/venta, agente, distribuidor y

representante)

4.3.1.7. Asignacion de perfiles

Uno de los requerimientos funcionales de todo sistema es el de manejar privilegios segun el tipo de
usuario, en este caso, un afiliado colaborador, para tal fin, se disefi6 un esquema que soporte el
listado de perfles que debia tener un afiliado colaborador mediante la entidad
SegFormularioxUsuario, la cual almacena informacion de acuerdo a los médulos especificados en la
plataforma para el entorno de afiliado (Organizacién, Prospeccion, Promocion, Negociacion, Gestion
y Planificacién) asi como el listado de acciones a los que tiene acceso por moddulo

(SegAccionxFormularioxUsuario). (figura 4.9)

OFICUSUARIO
LOGIN SEGACCIONXFORMULARIOXUSUARIO

CONTRASENA NIVEL1 (FK)
TIPOUSUARIO NIVEL2 (FK)
NOMBRES LOGIN (FK)
APELLIDOS CODIGOACCION (FK)
CARGO (FK) (ESTA 0o
,\Eﬂl\é'ngLENGER > SEGACCIONES
CODIGOEMPRESA (FK) CODIGOACCION
CODIGOPERFIL (FK)
CODIGOUSOS (FK)
FECHAVENCIMIENTODIGITAL
CODIGOEMPRESACERTIFICADORA
CODIGOPAIS

TRATAMIENTO SEGFORMULARIOXUSUARIO SEGACCIONXFORMULARIO
OTROCARGO NIVEL1 (FK) CODIGOACCION (FK)
TELPAIS @ NIVEL2 (FK) NIVEL1 (FK)
TELPREFLOCAL LOGIN (FK) NIVEL2 (FK)

TELNRO ‘ =5TADO LOGIN (FK)

FAXPAIS

FAXPREFLOCAL - OBLIGATORIO

FAXNRO
MOVPAIS
MOVPREFLOCAL SEGFORMULARIO
MOVNRO NIVEL1
COMOCONOCIO (FK) NIVEL2
TENERRUA OBUGATORO
EgLMV\E;EBEEMPRESACER'I'IFICADORA SEGPERFIL ORDENNIVEL?
GENERO CODIGOPERFIL MANEJAACCION

bol DESCRIPCION NOMBRE
ESTADO >

PREGSECRETA
RESPPREGSECRETA
CODACTIVACION
USUVALIDO

DOMINIO (FK)

FIGURA 4.9.ESTRUCTURA DE DATOS PARA LA ASIGNACION DE PERFILES
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4.3.1.8. Interaccién con el GIS

El Sistema de Informacion Geogréfica (GIS) funciona como una base de datos con informacion
geogréfica (datos alfanuméricos) que se encuentra asociada a un identificador comun a los objetos
graficos de un mapa digital. De esta forma, sefialando un objeto se conocen sus atributos e
inversamente, preguntando por un registro de la base de datos se puede saber su localizacién en la

cartografia de mapas. [WIKO01]

El Servidor GIS ha sido desarrollado en PHP, sin embargo el servidor de aplicacion de la plataforma
en Java, por lo que se necesitd vincular el Servidor de Aplicacion Web JBOSS con el Servidor de
Informacién Geogréfica (GIS), mediante un conector, el cual es utilizado por el Servidor Apache para

lograr la configuracion de enlace del JBOSS con el Servidor de mapa (GIS).

Ademas se utilizé un Frame, como contenedor de GIS de tal manera que la aplicacion interactie sélo
con él a través del paso de parametros; asi por ejemplo: el codigo de actividad de una empresa
y el codigo de una localidad, los cuales seran utilizados por el GIS para la visualizacion y la
bdsqueda de aquellas empresas o localidades que cumplan con ese criterio, logrando de

ésta manera el manejo independiente de cada servidor. (figura 4.10)

2 Companies Faunded:
@J Ester Ventura Joyas de Auto

@J Ceramicos Piura

< >
Tipe Transaccién Localidad Empresa Actividad Empresa
v ~|[7] ~ 7] Empresas
Tipe Transaccién Tipe de Productos Unidad Precio Magimo Moneda
- [ ol o v

FIGURA 4.10 .INTERACCION CON EL GIS (SISTEMA DE INFORMACION GEOGRAFICA)
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4.3.2. Especificacion componentes por entorno/médulo

4.3.2.1. Estructura de las grillas para registro de productos

Dado el alcance del sistema en cuanto a la comercializacion de diversos productos, se necesitd de
una estructura estandar para el registro de producto, con el objetivo de que el sistema pueda cubrir
la mayor parte de productos independientemente de su clasificacion, debido a esto, se plante6 como
solucion utilizar la clasificacion de HS-CODE (Para mas informacién del HS-CODE Ver en el acépite
2.2 del Anexo 2: Codificacion Estandar), la cual permite agrupar los productos por caracteristicas

comunes.

De esta manera utilizando el cédigo de la partida del HS-CODE se asoci6 a los distintos bloques de
almacenamiento llamados Grillas, la cual almacena informacion acerca de la logistica de un
producto, como por ejemplo, no es lo mismo transportar animales vivos, que transportar cemento, asi

de esta manera, se cubre la mayoria de productos que se comercializan.

Del mismo modo, se subdividid, el HS-CODE para ofrecer mayor detalle al producto, y potenciar asi
las busquedas de manera que fueran mas especificas, asi mismo, se aprovechd esta subdivision
para asociarlas a grupos de caracteristicas y composiciones, que dio origen a una nueva estructura
gue almacenan dichas caracteristicas. (Ver Anexo 11: Modelo de Datos por Mddulos/Vistas)

4.3.2.2. Registro de imagenes para el catalogo

Una de las principales herramientas de promocion de productos en la plataforma es la vitrina virtual,
el cual ofrece una lista de todos los productos de las empresas afiliadas aptos para ser exportados,
como es sabido que una imagen vale mas que mil palabras, la plataforma ofrece la posibilidad de

adjuntar imagenes del producto a comercializar.

Inicialmente las imagenes eran almacenadas en una carpeta del servidor que tenia como nombre el
prefijo “EMP” seguida del codigo de la empresa y el nombre de la foto consistia en el codigo del
producto, siguiendo esta estructura, cada vez que se actualizaba la aplicacion la imagenes se
perdian por lo que se optd por la solucién de crear un proyecto web paralelo el cual sélo contendria
las imagenes, de esta manera se garantizé la permanencia de las imagenes asi como la distribucion

de los recursos Yy la portabilidad y escalabilidad.
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4.3.2.3. Modelo oferta

El modelo oferta, representa una configuraciéon personalizada de la forma de pago (pasarela de
pagos) y las clausulas contractuales (formalizacion) que establece el afiliado para el proceso de

negociacion con empresas usuarias (presupuesto y solicitud de representacion)

Ya que este modelo oferta se integra al proceso de negociacion se especificé en dos componentes
de formularios independientes para que sean invocados facilmente desde cualquier entorno/maodulo.
Del mismo modo la estructura de datos definida para la pasarela de pagos y la formalizacién se
definié una vez en el mddulo de organizacion y se hizo copias y relaciones con todas las entidades
que requerian de ellas (presupuesto, solicitud de representacién, pedido y contratos) (Ver Anexo 11:

Modelo de Datos por Mddulos/Vistas )

4.3.2.4. Control de jornada

El control de jornada es la tabla perteneciente a la Agenda (entorno afiliado /médulo de organizacion)
que muestra todas las acciones realizadas de determinado afiliado (administrador o colaborador) con

sus clientes en un dia o jornada de trabajo.

Creemos necesario que el afiliado lleve un control minucioso de todas sus acciones ya que agiliza su
ciclo de negocio y lo mantiene informado de las acciones de sus colaboradores (en el caso del

administrador) y de él mismo.

Para hacer posible este registro de acciones se implementdé un método que se ejecuta cada vez que
ocurren las siguientes acciones: registro de un modelo oferta, registro de productos, registro de
anuncios, registro de contactos, asignacién de clientes, registro de cotizaciones, registro de
presupuestos, modificacion del presupuesto por el afiliado/usuario, registro de solicitudes de
representacion, modificacion del solicitud de representacion por el afiliado/usuario, aprobacion de

pedido, generacion de contratos y generacién de documentos aduaneros.

La visualizacién de estas acciones se hace posible con la invocacién de un proceso en background
que trae la informacion de la base de datos cada 20 segundos, lo que combinado con el la técnica de
AJAX hace imperceptible el refresco del formulario de la agenda, pues s6lo se actualiza la tabla de

control de jornada, lo que consume menos recursos Y agiliza el proceso de repintado.
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4.3.2.5. Generacion de alertas

El proceso de organizacién de las tareas del Plan de Jornada de la Agenda (entorno
afiliado/Organizacion) tiene como uno de sus principales funcionalidades la generacion de alertas

gue se realiza mediante dos formas:

Una vez planificada la tarea en el plan de jornada se va verificando si la hora actual excede a la hora
de inicio de la tarea, si es asi aparece un registro en la tabla del Control de Jornada indicando la hora
en la que debié iniciarse y la hora fin como “Pendiente”. A partir de ese momento el afiliado podra
“Validar” la tarea e ingresar la hora real en la que fue realizada asi como actualizar los datos de

descripcion de tarea, tipo, destinatario, duracién real, etc.

Al momento de registrar la tarea el afiliado indica si desea que se genere una alerta con el nimero
de dias, horas, y minutos de anticipacion, el sistema valida y establece la fecha y hora de la alerta,
con lo que cada vez que se realiza la carga del formulario de la agenda se trae un arreglo con todas
las alertas para ese dia y mediante una funcién de javascript se muestra una ventana emergente
cuando llega la hora de la alerta, dicha ventana contiene los datos de la tarea planificada. Ademas

en el control de jornada aparece un registro de la alerta como tipo de tarea “Futura”.

4.3.2.6. Estructura de costos

Existe un conjunto de reglas internacionales regidas por la Camara de Comercio Internacional

necesarias en todo Contrato Compra-Venta Internacional.

Los INCOTERMS determinan el alcance del precio, determinan quién paga el transporte, el seguro
etc. (Ver en el acapite 2.1 Términos de comercio internacional del Anexo 2: Codificacion Estandar)
es decir segun el INCOTERM elegido, el vendedor o el comprador asume determinados gastos
obligatoriamente, existiendo también gastos que estan sujetos a negociacion, pues cualquiera de los

dos podria asumirlo seglin sea pactado por ambas partes.

Se definié una estructura donde se establecieron 25 conceptos de gastos fijos por cada INCOTERM
en forma de una tabla con 3 columnas, la primera columna de checks asociadas al comprador, la
segunda columna de checks asociadas al vendedor y la tercera columna el nombre del concepto de
gasto, mostrando por defecto la estructura de costos de cada INCOTERM. (Deshabilitando lo que es

obligatorio y habilitando lo negociable) como se muestra en la figura 4.1.1
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De esta manera, se puede definir y negociar una estructura de costos adecuada que serd utilizada
en la generacion del presupuesto y en los procesos de negociacion del presupuesto y la solicitud de

representacion.

Comprador Wendedor Concepto

Segura de Transporte (sdlo para operaciones nacionales)

Clasificacidn Cliente [Informes Comerciales, &ndlisis Riesga Cliente]

Pdliza Riesgo Cliente

Pdliza Riesgo de Crédito [Tipo de Interés)

Pdliza Riesgo de Cambio [Divisas)

Péliza de Riesgo Pals o Palftica

Pdliza Riesgo Comercial (Global), sdlo por la proporcidn correspondiente pedido,
Carga (camidn, vagdn, lenado del contenedar en Fabrica o almacén)
Praparar (identificar bultas) v werificar pedida (contral pesa, medidas, calidad)
Gastos embalaje - etiquetado especificos y/fo adecuacidn (mercade internacional)

Comisidn de agente o representante
Transporte interior: Costes de transporte hasta punto de entrega, en origen
@astos de manipulacion v descarga en el punto de entrega
Gastos de ranipulacian v descarga en el puerts
Qastos de Aduana [Agente, Permisos e impuestos de salida)
Estiba o carga en el transporte principal

FIGURA 4.11 ESTRUCTURA DE COSTOS DEL FOB (FREE ON BOARD)
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4.3.2.7. Documentacion aduanera obligatoria

Todo proceso de negociacion en comercio exterior exige una serie de documentos aduaneros
obligatorios que varian en funcion del pais origen, pais destino, partidas y capitulos de los productos
a comercializar y medio de transporte. Ademas existen “excepciones”, por ejemplo, debido a algin
convenio internacional Espafia so6lo exige a Peru el Certificado Sanitario cuando comercialice carne

fresca, cuando los demas paises deben de presentar mas o menos documentos como obligatorios.

Por lo tanto, se disefi6 una estructura que soporte todas estas posibilidades y haga efectiva la
basqueda de los documentos aduaneros obligatorios, ésta busqueda sigue el siguiente flujo: (figura
4.12)

Inicio Busqueda Documentos
Aduaneros Obligatorios

Buscar Documentos x Capitulo
x Pais Origen x Pais Destino

¢ Hay Documentos? NO _| Buscar Documentos x Capitulo
\ x Pais Destino
LSI /
Buscar Documentos x Partida
x Pais Origen x Pais Destino

¢ Hay Documentos ? NO Buscar Documentos x
‘ Partida x Pais Destino

J/SI /

‘ Buscar Documentos x Pais ‘

Origen x Pais Destino

¢Hay Documentos? NO \ Buscar Documentos X
‘ Pais Destino

SI

Fin .

FIGURA 4.12 DIAGRAMA DE FLUJO PARA LA BUSQUEDA DE DOCUMENTOS ADUANEROS
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Primero se realiza la busqueda en las excepciones (por pais origen — pais destino) de documentos
relacionados con la partida del producto, si se encuentran documentos, se pasa a buscar en las
excepciones (por pais origen — pais destino) de documentos relacionados con el capitulo del
producto, pero si no se encuentran se procede a una busqueda general (por pais destino) de
relacionados con el capitulo o partida del producto. Del mismo modo se buscan las excepciones s6lo
por pais origen y pais destino (sin asociarlo a ninguna partida o capitulo), si no se encuentran
documentos se procede a buscar en forma general (documentos segun pais destino) caso contrario,

finalizan las basquedas.

Este algoritmo de blUsqueda se realiza en el proceso de negociacion al momento de aceptar la
clausula 2: Condiciones de Despacho Mercancia tanto del presupuesto como de la solicitud de

representacion.

4.3.2.8. Negociacion del presupuesto/solicitud de representacion

El proceso de negociacion tanto del presupuesto como de la solicitud de representacion involucra a

dos actores del sistema, el usuario registrado (el demandante) y el afiliado (el oferente).

Una vez generado el presupuesto por parte del usuario registrado, el afiliado lo visualiza como
“Pendiente” en el submenu de “Apertura de Pedido”, mientras que el usuario lo visualiza en el
“Emarket”.

El formulario de la Solicitud de Presupuesto (request for price) esta compuesto por 6 clausulas de las
cuales, 4 son negociables, es decir, Condiciones de Despacho de la mercancia, Mercancia,
Condiciones de Pago y Principales Condiciones Contractuales pueden ser modificadas por uno u

otro actor hasta llegar a un acuerdo.

El proceso de negociacion como conjunto integra una serie de herramientas definidas con

anterioridad como son: Modelo Oferta, Estructura de Costos y Documentacion Aduanera Obligatoria.

Debido a que tanto el usuario como el afiliado manejan el mismo formulario de la Solicitud de Presupuesto
para el proceso, variando solamente los datos que pueden ser modificados por cada uno, por
ejemplo en la clausula 1: Condiciones de despacho de la mercancia, el usuario puede modificar los
datos del destinatario y el afiliado no, y a su vez el afiliado puede establecer los lugares de carga y el
usuario no. Para poder usar el mismo formulario para los dos entornos se habilitaron o deshabilitaron

funciones segun lo que cada actor puede modificar.
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Para detectar los cambios hechos por cada actor se opté por validar los cambios sin necesidad de
hacer una consulta al servidor, es decir, se validaron en el cliente por medio de funciones javascript,
scriptlets y el uso de un “doble formulario”, uno que contenia lo existente en la base de datos
(obtenido en la carga inicial) y otro que contenia lo modificado en sesién, comparando ambos objetos

fue posible detectar qué cambios fueron realizados.

Para pintar de rojo los cambios hechos por cada actor fue necesario manejar variables que indicaban
si algun parametro fue editado, entonces cada vez que se realizaba la carga del de la Solicitud de
Presupuesto Se preguntaba por este parametro (por cada etiqueta) y haciendo uso de los tags de struts

(logic:equal) se pintaba los datos modificados de color rojo.

Para detectar si todas las clausulas habian sido aceptadas se manejé un mecanismo de contadores
que indicaban el nimero de cambios por clausula negociable y en funcién de estos contadores mas
el estado de la clausula se emitia un mensaje de advertencia indicando las clausulas que pueden

aceptarse y cuales no.

Para la visualizacion de la documentacién aduanera obligatoria y adjunta se uso la técnica de AJAX
gue refrescaba solamente la clausula 6 y no todo el formulario lo que agiliza la visualizacién de una

formulario largo como lo es el de la Solicitud de Presupuesto.

4.4. Definicion de los principales procesos por médulos/vistas

A continuacién se ofrece una descripcion de los principales procesos llevados a cabo en el sistema.
Al ser el proceso de negociacién el mas importante, se describe todo el flujo desde el registro del
presupuesto por parte del usuario registrado, el proceso de negociacién del mismo asi como la

aprobacion de la empresa afiliada y la generacion del Pedido.

Los demas procesos importantes estan debidamente explicados en el Anexo 10: Definicién de los
Principales Procesos por modulos/vistas. Para todos los casos se explica primero se proceso, luego

se muestra el diagrama (s) de secuencia(s) y finalmente se muestra la interfaz disefiada.

4.4.1. Registro de presupuesto

El proceso de registro del presupuesto empieza cuando un usuario registrado selecciona en una
ficha de producto perteneciente a una empresa oferente (afiliada) la opcion de “Presupuesto”. Luego,
el sistema muestra en el formulario un listado de todos los productos de la empresa afiliada

indicando el nombre del producto y el precio unitario. El usuario debe seleccionar los productos
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indicando las unidades y el sistema muestra los importes parciales por producto asi como el monto

total del presupuesto.

El sistema muestra una lista desplegable indicando por defecto la divisa base del presupuesto, la
cual puede ser cambiada por el usuario. Este ademéas debe determinar la estructura de costos,
establecer el lugar de destino de los productos y el medio de transporte. Ocurrido esto el usuario
presiona el botén “Enviar” y el sistema valida de los datos, si éstos son correctos, el sistema envia un

mensaje indicando que el presupuesto se registré con éxito.

Un diagrama de secuencia muestra una interaccién ordenada segun la secuencia temporal de
evento, contiene detalles de implementacién del escenario. En particular, muestra los objetos
participantes en la interaccion y los mensajes que intercambian ordenados segln su secuencia en el
tiempo. [SALO1]

Segun lo explicado en la descripcién del proceso de registro del presupuesto se muestra el diagrama

de secuencias. (figura 4.13)
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Anunciarse.jsp | | :CargarPresupuesto | | :GuardarPresupuesto | | popupPresupuesto | | :PresupuestoEntity :DAO :PresupuestoSession | | :PresupuestoEntity :DAO
Action Action .jsp Data ListadoProductos Bean Bean ListaDesplegablePresupuesto
: Usuario
Regiﬁrado
| .
1: Seleccionar Presupuesto()
! g
2: execute(empresa,idioma)
3: arrProductos:= CargaProductdsxEmpresa(empresal,idioma)
U 4: arrProductos D
i
L‘J 5: arrListaDesplegablePresupuesito:= CargaListaDesplegablePresupuesto(empresa,idioma)
U 6: arrListaDesplegablePresupuesto D
i
| 7: arrProductos, arrllistaDesplegablePresupuesto
8: LlenarDatos/(volumen, productos |divisa, estructuracostos, lugardestino, mediotrahsporte)
1
9: | ValidarDatos()
H
10: execute() i
Q
111: objPresupuesto:= SetObjPresupuesto()
i
12: objPresupuestq D
L\J 13: CreatePresupuesto(objPresupuesto)
U | 14: ejbCreate(objPresupuesto)
1
| 15: Jsp:= redirect(Anunciarse.jsp) }
16: "'mensaje Solicitu PresupuestoExitosa"Q
(] :
| |
i

FIGURA 4.13 DIAGRAMA DE SECUENCIAS DE LA GENERACION DE PRESUPUESTO
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Descrito el proceso de registro de un presupuesto y expuesto su diagrama de secuencias

correspondiente se procede a mostrar la interfaz disefiada (figura 4.14)

1) Determine el tipo de condiciones a aplicar a su pedida:

@ Especificas: ndmero de unidades solicitados dnicamente para este pedido

Sisternaticas, con Contrato en Yigor: Bastard que cologue cada vez que haga un pedida, el ndmera de unidades que colicitara
con un cargo a la linea de contarto que bene abierta,

Sisternaticas, sin Contrato en Yigor: Especifique sus previsiones de wentas minimas anuales para cada producto,

MHombre del Producta Imidades Precia Unitario Impotta

Yaca Lechera 99490, 19930.0
&snio Doméstico 10RE & 10RE.0

Totales 210460

1) MERCANGi8. & pagar en; | S - 5ol v

23 DESPACHOD DE LA MERCANCIA

2.1, Estructura de costes, Los costos de transparte v logistica del pedido desea que se imputen a;

@ Enun 100 % al Comprador, es decir, mi propia Empresa, [ Pedido puerta Fibrica o Ex-Wark),
O En un 100 % al Yendedar que debera despacharme la mercancia en el lugar de destine (DCP),

O Comprador y Yendedar en la proparcion v condiciones que especifico, Especificar

2.2~ Lugar de desting

@ Domicilio sacial del Carnpradar,

O Otra local del Cormpradar,

FIGURA 4.14. INTERFAZ DEL REGISTRO DE PRESUPUESTO
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4.4.2. Gestion del de la Solicitud de Presupuesto

El proceso de negociacion funciona de la siguiente manera:

e El afiliado al visualizar el de la Solicitud de Presupuesto (presupuesto registrado por el usuario
registrado) en estado pendiente debe especificar el tiempo de entrega de la mercancia
(clausula 2), especificar los gastos de embalaje, flete, seguros e impuestos (clausula 3), asi
como establecer un modelo oferta (clausula 4) y formalizacion (clausula 5). Al especificar
estos datos y enviar el de la Solicitud de Presupuesto, €ste pasara a un estado Modificado por
Afiliado.

e El usuario registrado visualiza el de la Solicitud de Presupuesto y en color rojo se encuentran los
datos que cambhid el afiliado, si el esta de acuerdo podra aceptar la clausula, de otro modo
tendré la posibilidad de hacer una contraoferta y seguir negociando.

¢ Del mismo modo el afiliado visualizara en rojo los cambios hechos por el usuario y aceptara o

seguira modificando.

El proceso finaliza cuando ambas partes estan de acuerdo en todas las clausulas, en cada
modificacién el nimero de versién de incrementa, guardando solamente la Ultima. Cuando todas
las clausulas estan aceptadas solamente el afiliado tiene la posibilidad de aprobar el de la Solicitud
de Presupuesto y cOmo consecuencia generar el pedido y el contrato de compra/venta que tendran

los mismos datos que fueron aceptados durante la negociacion del de la Solicitud de Presupuesto.

Segun lo explicado en la descripcidn del proceso de gestidon del de la Solicitud de Presupuesto Se

muestran 4 diagramas de secuencias.

El primer diagrama muestra la carga de los datos del presupuesto en el formulario (figura 4.15).
El segundo diagrama muestra cuando el afiliado interactia con el formulario y llena los datos
para realizar la negociacion (figura 4.16). El tercer diagrama muestra cuando se aceptan las
clausulas del de la Solicitud de Presupuesto (figura 4.17) y el cuarto diagrama muestra la aprobacion

del presupuesto que genera un contrato compra/venta (figura 4.18)
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- Afiliado Mantenimiento... H PresupuestoEntityBean Mantenimientol...

. | ] § ] i § §

‘ : listaNegociacion.jsp H : CargarRFPAction

: OpenBid.jsp H : PresupuestoDAO

LineaPresupuesto... ‘

|
] cargarPresupue§t00 !
2: execute() |

3 ﬁndPresupuestoD:ata()

4: cabegeraPresupuesto: :=ﬁndPresupuest0Data()

|
5: cabeceraPresupuesto
|

|

i

<< I

6: |cabeceraPresupuesto |
|

|

|

|

|

|

10: Iinea:Presupuesto::ﬁndL neaPresupuestoData()
9: findLineaPresuguestoData |

T
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
i
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|
|
|

11: lineaPresupues

|
12: lineaPresupugsto

|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
+
1
|
|
i
13: Jsp =redirect(openBiq;|)
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|

e
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- Afiliad : lisaNegociacion.jsp : OpenBid.jsp = = : MantenimientoPresupuestoSession i - - 4
M GuardarRFPAction | | PresupuestoEnt... PresupuestoEntityBean LineaPresupues... MantenimientoL... LineaPresupuesto...

| | | | | |

! | | | | | |

} 1: llenarDatosRFP() ; ; ; D D ! ! m
1 1 1 } } 1 1 1
| | | | | | | |
| | | | | | | |
| | | | | | | |
| | | | | | | |
} 2: detectarCambios() | | ; ; | | }
| | | | | | | |
| 3: execute() | | | | | \ }
| L 4: cabeceraPrésupuesto:=setCabeceraPresupuesto() } | | |
1 1 } 1 1 1
1 1 } | 1 1
| 5:|cabeceraPresupyesto | | | | |
| < | | | | |
| | | | | |
| | | | | |
| | | | | |
i 6 updatePresupuie to(cabeceraPresupuesto) } i i }
; ; b eijpdatePresupuestcl)O ! ! i
| | | | |
| | 1 | | |
1 1 } 1 1 1
1 1 ‘ | 1 1 :
! ! 8: IineaPresupuestoj:=setLineaPresupuest00 | ! ! i
1 1 1 } 1 1
1 1 1 } 1 1
I I 9: lineaPresupuesto I I I
| | | | | |
| < S — A — T | |
‘ | ! } | }
1 1 | | 1 1
; } 10: updatel ineaPresupuesto(lineaPresupuesto) ‘ ! . o
| | i ! | 1 11: ejbUpdateLinedaPresupuesto()
| | | | | |
; : : : 1
| | | | |
| | | | | i
| | | | | |
| | | | | |
1 ] 1 1 | 1 1 1
1 1 1 } | 1 1 1
| 12: Jsp:= redirdct(listaNegociacign) ! ! } } !
| | | | | | | |
| < | | | | | |
1 1 1 } } 1 1 1
| o | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |

T | | | | | | | | |

| | | | | | | | |

! | | | | | | | | |

FIGURA 4.16 DIAGRAMA DE SECUENCIAS DE LA GESTION DE LA SOLICITUD DE PRESUPUESTO (PARTE 2)
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X

: Afiliado | +OpenBidis

i )

1: aceptarClausulai()
L

: PresupuestoDAO | | : GuardarRFPAction

ListarDocumentosObliga...

p—

|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
3: execute() I

|
|
|
|
|
i
2: detectarCambiosClausulal()
i
|
|

|
4. arrDocumentos:¥getDocumentsoAduaneros()

5: arrDocumentos

6: Jsp:=redirect(OpenBid)

= ‘

7: aceptarClausula2()

8: detectarCambiosClausula2( )

9: aceptarClausula3()
10: detectarCambiosClausula3()

1

11 aceptarClausula4

12: detectarCambiosClausula4()

N PE—

|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
}
|
d
1
|
|
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|
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FIGURA 4.17 DIAGRAMA DE SECUENCIAS DE LA GESTION DE LA SOLICITUD DE
PRESUPUESTO (PARTE 3)
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: OpenBid.jsp

- : PedidoEntityData
- Afiliado GuardarRFPAction

:

MantenimientoPedidoSe... PedidoE;tithean LineaPecﬁdoEnt... Mantenir;ento... LineaPeadoEn...

[ [ [ [

I

|

|
1: aprobarPedido()

I
|
|
|
|
|
|
2: detectarTodasCIausuIasAcéptadas()
|
1
3: execute() i

4: objPedido:=setObjetoPedido()
|

5: objPedido

6: createPedido(objPedido) ‘

7: ejbCreate(objPediido)

1

|
8: objLineaPedido:=setObjetoLineaPedido()

|
|
|
1
9: objLineaPedidoi
T
|
|
|
|

|
|
|
|
|
10: createh:ineaPedido(objLineaﬁ‘edido)

|
11: ejbCreate(objLineaPedido)

1

I |
| |
| |
| | |
12: Jsp:=redirect(ContratoCompraVenta) }
| |

|

|

|

|

p—

FIGURA 4.18 DIAGRAMA DE SECUENCIAS DE LA GESTION DEL de la Solicitud de Presupuesto (PARTE 4)
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Descrito el proceso de gestion del de la Solicitud de Presupuesto oferta y expuestos sus diagramas de

secuencia se procede a mostrar la interfaces disefiadas. (figuras 4.19 y 4.20)

* NEGOCIACION

*  Apertura Pedido —

* F.D.Negociacion

* Estrategia

* Seguimiento de
PedidoFECHA

*  Nro-0000000006

1) Contract Parties

Buyer Seller

* 25/10/2006 ¥-000 ¥

257102006 ¥-001 Ls Francesa 5.4, (Usuaric) - The French Cweja Blanca [Tang) - Oweja Blancs
Campos Eliseos 123 - Paris v Badalona 2412 - Badalona

2) Despatch Conditions

Consignee Country of origin Country of destination

| | | ES - SPAIM FR - FRANCE

B2BMundi Model: RFP & YGM, SA. [ ww bZbmundi com

\ |k

Notify party: Terms of delivery Time of delivery
[ |
[ Ii ] EX - EXWIORKS, starting From:

Ver Estructurade Costos | 05 0oy I
Place of loading Place of despatch Place of destination Mode of transport

Los Cerecitps | 224 ] British Airways ] Paris
badalna | [badalona BA-12235 ]

ES - SPAIN | 21010/2008 ]

FIGURA 4.19. INTERFAZ DEL PROCESO DE NEGOCIACION (ENTORNO USUARIO)

* NEGOCIACION

* Apertura Pedido —

* F.Megociacion
* Estrateqis

1) Contract Parties

* FECHA
Buyer Seller
* Nro-0000000006
® 25/10/2006 ¥-000 La Francesa 5.4, (Jsuaria) - The French Oveja Blanca (Tanal - Cveja Blanca
® 25/10/2006 ¥-002 Carnpos Elisees 123 Paris av Badalona 2412 - Badalona

2) Despatch Conditions

B2BMundi Model: RFP © YGM, SA. / www B2bmundi com

Consignee Country of origin Country of destination
La casa del alfajor |
Maria Elena | [Giuzmdn | [ o —
Los Cauchos |[1a3 |
lima | [l oz |
PE - PERU |
Notify party: Terms of delivery Time of delivery
a8l i |
[Maria Elens | [uzman ] i - ENORYS starting from:
Ver Estructura de Costos Facha lagada pusro de d E‘
Place of loading Place of despatch Place of destination Mode of teansport

Los Cereditps 234 British Airways lima
badalona 2z BA-12235

[31f0sz006 |

=3
|E|w
!

ES - SPAIN

FIGURA 4.20. INTERFAZ DEL PROCESO DE NEGOCIACION (ENTORNO AFILIADO)
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CAPITULO 5

5. Conclusiones, recomendaciones y ampliaciones

5.1. Conclusiones

Como resultado del trabajo desarrollado a lo largo de todos los capitulos que componen esta
tesis, se detallan a continuacion las conclusiones obtenidas segun el alcance establecido al inicio

de este documento:

a. Se ha generado una herramienta tecnoldgica, que brinda ayuda en la gestion del
comercio exterior de las PYMES, solucionando de esta manera la barrera del idioma, la
gestién de los diferentes documentos aduaneros requeridos para exportar y la agilizacion
del proceso de negociacion entre una empresa de cualquier parte del mundo y una

empresa afiliada (de un determinado gremio o asociacion)

b. Se ha logrado hacer flexible, agil y dinamico el proceso de negociacion entre una
empresa usuaria y afiliada teniendo en cuenta todas las clausulas requeridas para un
proceso de exportacion (condiciones de despacho de la mercancia, mercancia, sistema
de pagos, condiciones contractuales y documentos obligatorios y adjuntos) para la

generacion de un contrato compra/ venta.
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C. Se ha logrado la integracion e innovacion de nuevas tecnolégica Web tales como: JSP,
Struts, Servlets, Ajax, XML, XHTML, JAVASCRIPT, entre otras, que facilitan el manejo

de los componentes MVC de la plataforma.

d. Se ha logrado disefiar un modelo de datos flexible y genérico para el manejo de los
diferentes tipos de productos (HS-CODE), documentos aduaneros, localidades
geograficas (LO-CODE), actividades econdémicas (NACE), unidades de medida
(UNECE), medios de transporte, y términos comerciales INCOTERMS).

e. Al utilizar la arquitectura J2EE, se ha logrado un desarrollo mas eficiente, ya que se
definieron una sola vez los distintos componentes a utlizar y se reutilizaron
convenientemente en varios mdédulos del sistema. Por ejemplo, componentes como:
Modelo Oferta (pasarela de pagos y formalizacion) y Estructura de Costos
(INCONTERMS), que son invocados en varios de los modulos de la plataforma

(Organizacion, Negociacion y Gestion).

f. Al guardarse un registro de todas las acciones que realizan los integrantes de la
empresa afiliada (administradores y colaboradores), se puede obtener, mediante
indicadores (porcentaje de esfuerzo, porcentaje de jornada), la efectividad de su trabajo

en la plataforma.

5.2. Recomendaciones

Como resultado del trabajo realizado, se ha podido identificar algunas recomendaciones que

contribuiran a la mejora del proceso para el desarrollo de la plataforma:

a. Debido a que el proceso de exportacion cuenta con caracteristicas disimiles segun la
clasificacibn de cada producto a comercializar, se recomienda contar con el

asesoramiento de una persona especialista en comercio exterior.

b. Segun la definicion de los requerimientos no funcionales realizados en la etapa de
analisis, es recomendable contar con personas que tengan la experiencia necesaria en
el manejo del lenguaje de programacioén requerido para que colaboren eficazmente en el
proceso de desarrollo de la plataforma ademas de una etapa de capacitacion a los
mismos mediante el asesoramiento de una persona con vasta experiencia en el manejo

de las herramientas tecnoldgicas utilizadas en proyectos similares.
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C. Debido a la diversidad y cantidad de datos que se maneja en la plataforma, es necesario
contar con una persona especializada en el disefio de contenidos, es decir, que tenga
experiencia en el manejo de macros, sentencias plsql, carga de scripts para base de

datos Oracle 10G, entre otros.

De la misma manera, para el disefio de las interfaces de la plataforma, es conveniente la
asistencia de un disefiador gréafico especialista en uso de estandares y disefio Web que

complemente el trabajo de desarrollo.

d. Al hacer uso de la arquitectura J2EE y herramientas de desarrollo, es necesario tener
equipos de hardware que cubran los minimos requerimientos de performance con alta

capacidad de procesamiento y almacenamiento.

e. Dado que la plataforma se compone de una gran cantidad mdodulos que contienen
diversas funcionalidades usadas por los dos entornos (afiliado y usuario), es necesario el
uso de un repositorio de datos mediante el cual sera posible realizar un control de
versiones de los archivos, solucionar problemas de concurrencia, agilizar el proceso de
integracion, trabajar en forma simultanea sobre el mismo médulo y mantener una version
del proyecto que es constantemente actualizada por los miembros del equipo de

desarrollo y de disefio.

f. Durante el proceso de implementacion de la plataforma es necesario contar con una
persona conocedora de los procesos del negocio que realice pruebas en forma periédica
de las funcionalidades definidas en la plataforma, de tal manera que detecte a tiempo los

posibles errores que existan en el desarrollo.

5.3. Ampliaciones

A continuacién, ofrecemos una lista de las posibles ampliaciones que podrian ser desarrolladas

como mejoras al sistema:

a. La realizacion de un sistema que permita la generacién de correspondencia en funcion a
ciertos parametros predefinidos que el afiliado podra escoger para generar un
documento apto para diversos fines (carta de presentacion, promocion, agradecimiento,

etc.).
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b. En el sistema actual se generan y emiten 5 de un total de 60 documentos aduaneros, por
lo que se sugiere la incorporacion gradual de los documentos restantes que intervienen
en el proceso del comercio exterior segun la region, comunidad o pais a la que

pertenece la empresa afiliada.

c. La Pasarela de Pagos es donde se definen las diferentes condiciones de pago; se
sugiere que dicha pasarela permita la interaccion con entidades bancarias por medio de
codificacion ebXML (Electronic Business Extensible Markup Language) el cual es un
framework que establece las condiciones para hacer comercio electrénico entre las

empresas.

d. En el sistema actual s6lo es posible la negociaciéon entre una empresa usuaria y una
empresa afiliada, por lo tanto se sugiere la implementacién para la negociacién entre
empresas afiliadas de diferentes plataformas lo que conformaria la Central de Compras y

la Central de Compras Sistematicas.

La Central del Compras como tal agruparia a los productos favoritos que compra el
afiliado, la lista de cotizaciones, presupuestos y pedidos que han sido negociados con
otra empresa afiliada y la Central de Compras Sistematicas agruparia la lista de
solicitudes de representacién y contratos generados como consecuencia de una

negociacion con otra empresa afiliada.

e. Se sugiere la implementacion de un gestor de proveedores de las empresas afiliadas
gue siga un esquema similar al establecido en el area de clientes del sistema actual, es

decir, indicando informacién sobre facturacién, financiacién asi como datos histéricos.

f. En el sistema actual, durante el proceso de negociacion, se llega a un acuerdo sobre el
medio de transporte para la mercancia; se sugiere la implementacién de un subastador
que ofrezca ofertas para la gestién del transporte de mercancias (fletes), asi como la
visualizacion del seguimiento de las rutas de transporte que sigan las mercancias una

vez aprobado el pedido (seguimiento del pedido).

g. La integracidon con una firma digital para dar soporte legal a todos los documentos

aduaneros asi como de los contratos que son generados en la plataforma.
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h. Se sugiere la integracién con un sistema de correos asociado a los principales procesos
de la plataforma que informe al usuario y al afiliado sus actividades pendientes

(cotizaciones, presupuestos, solicitudes de representacion, etc.).

i. El sistema actual ofrece dos formas de anuncio para los productos: la vitrina virtual y la
Web empresa-oferta (Web Empresa-Oferta); por lo tanto, para potenciar dichos
anuncios, se sugiere la integraciéon con un sistema de Mailing List que promocione de

manera adecuada los productos ofertados en la plataforma.
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Anexo 1: Glosario de Términos

1. Action Servlet
Es el elemento Controlador, configurado por medio de un fichero “Struts - Config.xml”.

2. AJAX
“Asynchronous JavaScript and XML", es un término que describe un nuevo acercamiento a
usar un conjunto de tecnologias existentes juntas, incluyendo las siguientes: HTML o XHTML,
hojas de estilo (Cascading Style Sheets o css), Javascript, el DOM (Document Object Model),
XML, XSLT, y el objeto XMLHttpRequest.

3. B2B:
“Business to Business”, o también “De Empresa a Empresa”, los negocios / relaciones
econdmicas entablados entre empresas.

4. Bean
Un Java Bean o bean es un componente hecho en software que se puede reutilizar y que
puede ser manipulado visualmente por una herramienta de programacion en lenguaje java.

5. Conocimiento de Embarque Maritimo
Es un recibo dado al embarcador por las mercancias entregadas, demuestra la existencia de
un contrato de transporte y otorga derechos sobre las mercancias. Contiene los datos del
destinatario, transportista, descripcion de la mercancia, etc. sélo cuando el pedido tiene el
medio de transporte del tipo maritimo.

6. Conocimiento de Embarque por Carretera.

Es el documento aduanero para comercio internacional que se aplica a todos los contratos de
transporte publico de mercancias por carretera en los que el lugar de carga de la mercancia y
el lugar previsto para la entrega estén situados en dos paises diferentes. Contiene los datos
del destinatario, transportista, descripcion de la mercancia, etc, sélo cuando el pedido tiene el
medio de transporte del tipo terrestre.

7. Conocimiento de Embarque Multimodal

Es el documento aduanero Fiatta Forwarding Instructions - FFI para comercio internacional
expedido por un transportista responsable de la mercancia bajo la solicitud del embarcador
(consignatario) y contiene los datos del destinatario, transportista, medio de transporte,
descripcion de la mercancia, etc sélo cuando el pedido tiene el medio de transporte del tipo
transitario o multimodal (porte de mercancias por dos modos 0 mas medios de transporte).

8. CSS
“Cascading Style Sheet”, Hojas de Estilo en Cascada Mejoran las posibilidades de disefio y
presentacion de documentos en la red, facilitando ademas su mantenimiento, ya se trate de un
Unico archivo HTML, o de grandes sitios, con multitud de paginas.

9. DAO
Es un Controlador que permite el acceso a la base de datos.
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10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.

ebXML

“Electronic Business Extensible Markup Language”, es un conjunto de especificaciones que
permite a las empresas a conducirse al mundo de los negocios a través de Internet. Utilizando
este concepto, las empresas tendran un método estandar para intercambiar mensajes de
negocios, conducir las relaciones de negocios, la comunicacion de datos en términos comunes
y define y registra los procesos de negocios.

E-Commerce

También conocido como e-comercio, comercio on-line, comercio en linea, compra electronica.
Son todas aquellas transacciones comerciales que se realiza utilizando la Web para el tramite
documentario y pago econémico.

EJB’s

Los Enterprise JavaBeans (también conocidos por sus siglas EJB) son uno de las APl que
forman parte del estandar de construccién de aplicaciones empresariales J2EE de Sun
Microsystems.

Escaparate
Agrupacién de hasta ‘n‘ fichas de anuncio que permite ver el Web Empresa-Oferta.

Frameworks

Se define como un conjunto de clases que colaboran para ayudar a los desarrolladores a
planificar el uso de dicho marco y que regularmente es empleado para la reutilizaciéon de
cbdigo en nuevos proyectos de desarrollo.

GIS

“Sistema de Informacion Geogréafica”. Funciona como una base de datos con informacion
geogréfica (datos alfanuméricos) que se encuentra asociada a un identificador comudn a los
objetos graficos de un mapa digital. De esta forma, sefialando un objeto se conocen sus
atributos e inversamente, preguntando por un registro de la base de datos se puede saber su
localizacion en la cartografia de mapas

HS Code

“Sistema Armonizado de C{odigos”, método internacional de clasificacion de productos con
propdsitos comerciales. Es empleado en las aduanas para establecer qué normativa,
regulacién, impuestos, etc se aplican sobre un determinado producto.

HTML
“HyperText Markup Language”, conjunto de simbolos o codigos que se insertan en un fichero
de texto plano y que son interpretados por un navegador Web.

INCOTERMS

Conceptos definidos por la Camara de Comercio Internacional, de aceptacion voluntaria, cuyo
objeto es establecer un conjunto de reglas internacionales para la interpretacion de los
términos mas utilizados en los contratos de comercio internacional

J2EE
“Java 2 Enterprise Edition”, define un estandar para el desarrollo de aplicaciones empresariales
multicapa disefiado por Sun Microsystems.

Javascript
Se trata de un lenguaje de programacién del lado del cliente, porque es el navegador el que
soporta la carga de procesamiento.
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21.

22.

23.

24.

25.

26.

27.

28.

29.

30.

31.

32.

33.

JBOSS
Es un servidor de aplicaciones J2EE de codigo abierto implementado en Java puro. Al estar
basado en Java, JBoss puede ser utilizado en cualquier sistema operativo que lo soporte.

JSP
“Componente del servidor Web”, es el encargado de tomar la pagina, sustituir el cédigo Java
que contiene por el resultado de su ejecucién, y enviarla al cliente.

LOCODE
“Location Code”, cédigo unico de 5 digitos que clasifica cualquiera de las localidades del
mundo aptas para realizar comercio exterior.

Modelo de Oferta

Plantilla que define las condiciones de pago y las condiciones contractuales en las que se
basara la negociacion entre una empresa afiliada y una empresa usuaria. Es propio de la
empresa afiliada.

MVC
“Model-View-Controller”, es un patron de disefio que define la organizacion, independiente del
Modelo (Objetos de Negocio).

NACE
“Economic Activities in the European Community”, clasificacion de actividades econémicas de
las empresas, por rama o sector en la Comunidad Europea.

Pallet
“Palét”, plataforma de tablas para almacenar y transportar mercancias.

PDF
“Portable Document Format”, formato de documento portatil creado por Adobe Systems.

Packing List

Es la lista de embarque donde se especifica el contenido de cada paquete de una operacion de
exportacion, es emitida por el exportador, es util para detectar al momento de entrar la
mercancia al almacén la correccion en cuanto a faltas, dafios, sobras, etc. Contiene los datos
del destinatario, descripcion de la mercancia, contenido de cada uno de los bultos etc.

PYME
Pequefias y medianas Empresas. Un tipo de empresa con un nimero reducido de
trabajadores, y cuya facturacién es moderada.

Scriptlets
Es aquel que crear un cédigo java complejo e insertarlo en el servlet resultante de la
compilacién de la pagina JSP.

SQL
“Structured Query Language”, lenguaje de consultas que permite recabar y almacenar datos de
una base de datos.

Struts
Este framework del proyecto Yakarta, es la implementacion java orientada a aplicaciones web
més difundida del patron MVC.
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34.

35.

36.

37.

38.

39.

40.

41.

42.

43.

TAG-LIBS
Son un conjunto de Librerias de Etiquetas cuya funcionalidad modular puede ser reusada por
algan Jsp.

Vitrina Virtual
Panel de anuncios electrénico, que consiste en brindar un servicio automatizado de publicidad.

UML
“Unified Modeling Language”, es un conjunto de herramientas, que permite modelar (analizar y
disefiar) sistemas orientados a objetos.

UNECE
“United Nations Economic Commission for Europe”, organismo de la ONU para la promocién
del crecimiento econémico sostenido de sus miembros, 55 paises de todo el mundo.

w3cC
“World Wide Web Consortium”(Consorcio de la Web o Telarafia Mundial). Organismo que
regula los estandares en la WWW.

Web-EO

“Subsistema Web Empresa Oferta“, sistema de promocion mediante una miniweb que traduce
de forma automatica, a todos los idiomas de la Plataforma, la informacién que respecto a la
empresa y a sus productos, ha aportado el usuario / afiliado.

XHTML
Es una reformulacién de HTML 4.0 como una aplicacion XML 1.0. Para ello, utiliza las reglas
de alguno de los 3 DTDs definidos por el W3C.

XMLHttpRequest
Es un Api que puede invocarse desde Javascript, y otros lenguajes script incluidos en un
navegador web, que se usa para transferir y manipular datos XML hacia y desde el navegador
web, estableciéndose un canal de conexién independiente entre el lado del cliente de la pagina
web y el servidor.

XML

“Extensible Markup Language”, es una potente herramienta para definir estructuras de datos
susceptibles de ser procesadas por una gran variedad de aplicaciones para realizar un
eficiente intercambio electronico de datos.

XSL-FO
Lenguaje de hojas extensibles de formateo de objetos.
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Anexo 2: Codificacion Estandar

El uso de estandares internacionales garantiza la consistencia y homogenizacion de la informacion.
A su vez, rompe las barreras del idioma pues ofrece cédigos Unicos para describir servicios,
productos, actividades, localidades, términos comerciales, documentacion, etc.

A continuacién se describen las clasificaciones que se emplearan como estructuras estandar de la
Plataforma a desarrollar. Todas estas clasificaciones han sido establecidas por la UNECE
(Comision Econémica de las Naciones Unidas para Europa)

2.1 Términos de comercio internacional

A continuacion se ofrece una descripcion detallada de los términos de comercio
internacional INCOTERMS como complemento al Capitulo 1, subacapite 1.1.3.4. Términos
de Comercio Internacional

Son un conjunto de reglas internacionales, regidas por la Camara de Comercio
Internacional, que determinan el alcance de las clausulas comerciales incluidas en el
contrato de compra venta determinan [ICEO1]. La seleccién del Incoterm influye sobre el
costo del contrato. INCOTERM viene de la contraccion del inglés de International
COmmercial TERMS (Términos de Comercio Internacional).

Cabe recalcar que de los 14 incoterms existentes, tres de ellos son los que se llevan el
80% de las operaciones comerciales a escala mundial, y estos son el FOB (Free On
Board), CIF (Cost, Insurance and Freight), (EXW) Ex-Works, sin embargo hay casuisticas
gue se repiten pero de todas formas son menos importantes como el DDP (Delivered Duty
Paid)

Los Incoterms determinan [ICEO1]:

e El alcance del precio.

En que momento y donde se produce la transferencia de riesgos sobre la mercaderia
del vendedor hacia el comprador.

El lugar de entrega de la mercaderia.

Quién contrata y paga el transporte

Quién contrata y paga el seguro

Qué documentos tramita cada parte y su costo.

La distribucion de documentos.
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FIGURA A2.1. TERMINOS DE COMERCIO INTERNACIONAL (INCOTERMS)
Fuente: http://www.businesscol.com/comex/incoterms.htm

2.1.1 FOB (Free On Board) - Libre a Bordo (puerto de carga convenido)

La responsabilidad del vendedor termina cuando las mercaderias sobrepasan la borda del
buque en el puerto de embarque convenido.

El comprador debe soportar todos los costos y riesgos de la pérdida y el dafio de las
mercaderias desde aquel punto.

El término FOB exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.

Este término puede ser utilizado s6lo para el transporte por mar o por vias navegables
interiores.

Obligaciones del vendedor

e Entregar la mercaderia y documentos necesario
Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacién (maniobras, almacenaje, agentes)

Obligaciones del Comprador

Pago de la mercaderia

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete (lugar de importacién a planta)

Demoras
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2.1.2 CIF (Cost, Insurance and Freight) - Costo, Seguro y Flete (puerto de destino
convenido)

Significa que el vendedor entrega la mercaderia cuando esta sobrepasa la borda del buque
en el puerto de embarque convenido.

El vendedor debe pagar los costos y el flete necesarios para conducir las mercaderias al
puerto de destino convenido.

En condiciones CIF el vendedor debe también contratar un seguro y pagar la prima
correspondiente, a fin de cubrir los riesgos de pérdida o dafio que pueda sufrir la
mercaderia durante el transporte.

El comprador ha de observar que el vendedor esta obligado a conseguir un seguro solo
con cobertura minima. Si el comprador desea mayor cobertura necesitara acordarlo
expresamente con el vendedor o bien concertar su propio seguro adicional.
El término CIF exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.

Este término puede ser utilizado solo para el transporte por mar o por vias navegables
interiores.

Obligaciones del Vendedor.

Entregar la mercaderia y documentos necesarios

empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacién (maniobras, almacenaje, agentes )
Flete y seguro(de lugar de exportacién al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador.

e Pago de la mercaderia

Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

2.1.3 EXW (Ex-Works) - En Fabrica (lugar convenido)

Significa que el vendedor entrega cuando pone la mercaderia a disposicién del comprador
en el establecimiento del vendedor o en otro lugar convenido (es decir, fabrica, almacén,
etc.).

Este término representa, asi, la menor obligacién del vendedor, y el comprador debe
asumir todos los costos y riesgos.

Obligaciones del Vendedor.
e Entrega de la mercaderia y documentos necesarios
e Empaque y embalaje
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Obligaciones del Comprador.

Pago de la mercaderia

Flete interno (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Flete internacional (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Seguro

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Transporte y seguro (lugar de importacion a planta)

2.1.4 DDP (Delivered Duty Paid) - Entregadas Derechos Pagados (lugar de destino
convenido)

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al comprador, despachadas para la
importacion, y no descargadas de los medios de transporte utilizados en el lugar de destino
acordado.

El vendedor debe asumir todos los costos y riesgos ocasionados al llevar las mercaderias
hasta aquel lugar, incluyendo los tramites aduaneros, y el pago de los tramites, derechos
de aduanas, impuestos y otras cargas para la importacion al pais de destino.

Obligaciones del vendedor

Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque y embalaje

Acarreo (de fébrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacién)
Seguro

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Acarreo y seguro (lugar de importacién a planta)
Demoras

Obligacion del comprador
e Pagar la mercaderia

2.1.5 FCA (Free Carrier) - Libre Transportista (lugar convenido)
Significa que el vendedor entrega la mercaderia para la exportacion al transportista
propuesto por el comprador, en el lugar acordado.
El lugar de entrega elegido influye en las obligaciones de carga y descarga de las partes.
Si la entrega tiene lugar en los locales del vendedor este es responsable de la carga. Si la

entrega ocurre en cualquier otro lugar, el vendedor no es responsable de la descarga.

Este término puede emplearse en cualquier medio de transporte incluyendo el transporte
multimodal.
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Obligaciones del vendedor.

e Entrega de la Mercaderia y documentos necesarios
Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Obligaciones del comprador

Pagos de la mercaderia

Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Seguro

Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y seguro (lugar de importacién a planta)

Demoras

2.1.6 FAS (Free Along Ship) - Libre al Costado del Buque (puerto de carga convenido)

Significa que la responsabilidad del vendedor finaliza una vez que la mercaderia es
colocada al costado del buque en el puerto de embarque convenido. Esto quiere decir que
el comprador ha de asumir todos los costos y riesgos de pérdida o dafio de las
mercaderias desde aquel momento.

El término FAS exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.

Obligaciones del Vendedor

e Mercaderia y Documentos Necesarios

Empaque Y Embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos De Exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Obligaciones del Comprador

Pagos de la mercaderia

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacién)
Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Seguro y flete (lugar de importacién a planta)

Demoras

2.1.7 CFR (Cost and Freight) - Costo y Flete (puerto de destino convenido)

Para el vendedor los alcances son los mismos que la cotizacibn FOB con la Unica
diferencia de que la empresa debe encargarse de contratar la bodega del barco y pagar el
flete hasta destino.

El riesgo de pérdida o dafio de las mercaderias asi como cualquier coste adicional debido
a eventos ocurridos después del momento de la entrega, se transmiten del vendedor al
comprador
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El término CFR exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.

Este término puede ser utilizado sdélo para el transporte por mar o por vias navegables
interiores.

Obligaciones del Vendedor.

Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque Y Embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacién (maniobras, almacenaje, agentes)
Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador.

e Pago de la Mercaderia

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

2.1.8 CIF (Cost, Insurance and Freight) - Costo, Seguro y Flete (puerto de destino
convenido)

Significa que el vendedor entrega la mercaderia cuando esta sobrepasa la borda del buque
en el puerto de embarque convenido.

El vendedor debe pagar los costos y el flete necesarios para conducir las mercaderias al
puerto de destino convenido.

En condiciones CIF el vendedor debe también contratar un seguro y pagar la prima
correspondiente, a fin de cubrir los riesgos de pérdida o dafio que pueda sufrir la
mercaderia durante el transporte.

El comprador ha de observar que el vendedor esta obligado a conseguir un seguro sélo
con cobertura minima. Si el comprador desea mayor cobertura necesitard acordarlo
expresamente con el vendedor o bien concertar su propio seguro adicional.
El término CIF exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.

Este término puede ser utilizado sdélo para el transporte por mar o por vias navegables
interiores.

Obligaciones del Vendedor.

Entregar la mercaderia y documentos necesarios

empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Flete y seguro(de lugar de exportacién al lugar de importacion)
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Obligaciones del Comprador.

e Pago de la mercaderia

Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

2.1.9 DES (Delivered Ex Ship) - Entregadas Sobre Buque (puerto de destino convenido)

Significa que el vendedor entrega cuando se ponen las mercaderias a disposicion del
comprador a bordo del buque, no despachadas para la importacion, en el puerto de destino
acordado.

Obligaciones del Vendedor

e Entregar la mercaderia y documentos necesarios

e Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

e Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

e Flete y seguro (de lugar de exportacioén al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador

e Pago de la mercaderia

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Acarreo y seguro (lugar de importacién a planta)
Demoras

2.1.10 DEQ (delivered Ex-Quay) - Entregadas en Muelle (puerto de destino convenido)

Significa que el vendedor entrega cuando se ponen las mercaderias a disposicion del
comprador, sin despachar para la importacién, en el muelle (desembarcadero) en el puerto
de destino acordado. El vendedor debe asumir los costos y riesgos ocasionados al
conducir las mercaderias al puerto de destino acordado y al descargar las mercaderias en
el muelle (desembarcadero). El término DEQ exige que el comprador despache las
mercaderias para la importacién y que pague todos los tramites, derechos, impuestos y
demas cargas de la importacion.

Obligaciones del Vendedor

Entregar la mercaderia y documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
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Obligaciones del Comprador

e Pago de la mercaderia

e Flete y seguro (lugar de importacién a planta)

e Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
e Demoras

Este término puede usarse Unicamente para el transporte por mar o por vias de
navegacion interior o para el transporte multimodal

2.1.11 DDU (Delivered Duty Unpaid) - Entregadas Derechos No Pagados (lugar de destino
convenido)

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacion de entregar cuando ha puesto la
mercancia a disposicién del comprador en el lugar convenido del pais de importacién y el
Vendedor ha de asumir todos los gastos y riesgos relacionados con llevar la mercancia,
hasta aquel lugar (excluidos derechos, impuestos y otros cargos oficiales exigibles a la
importacion). Asi como los gastos y riesgos de llevar a cabo las formalidades aduaneras.

Obligaciones del Vendedor

Entregar la mercaderia y documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador

e Pago de la mercaderia

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

2.1.12 CIP (Carriage and Insurance Paid to) - Transporte y Seguro Pago Hasta (lugar de
destino convenido)

El vendedor entrega las mercaderias al transportista designado por él pero, ademas, debe
pagar los costos del transporte necesario para llevar las mercaderias al destino convenido.
El vendedor también debe conseguir un seguro contra el riesgo, que soporta el comprador,
de pérdida o dafio de las mercaderias durante el transporte.

El comprador asume todos los riesgos y con cualquier otro coste ocurridos después de que
las mercaderias hayan sido asi entregadas.

El CPT exige que el vendedor despache las mercaderias para la exportacion.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte, incluyendo el
transporte multimodal.
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Obligaciones del Vendedor

Entregar la mercaderia y los documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacién)
Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”

Obligaciones del Comprador

e Pago de la mercaderia

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete y Seguro (lugar de importacion a planta)

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”
Demoras

2.1.13 CPT (Carriage Paid To) - Transporte Pagado Hasta (lugar de destino convenido)

El vendedor entrega las mercaderias al transportista designado por él pero, ademas, debe
pagar los costos del transporte necesario para llevar las mercaderias al destino convenido.

El comprador asume todos los riesgos y con cualquier otro coste ocurridos después de que
las mercaderias hayan sido asi entregadas.

El CPT exige que el vendedor despache las mercaderias para la exportacion.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte, incluyendo el
transporte multimodal.

Obligaciones del Vendedor

Entregar la mercaderia y los documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacién (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”

Obligaciones del Comprador

e Pago de la mercaderia

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete y Seguro (lugar de importacion a planta)

Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”
Demoras
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2.1.14 DAF (Delivered At Frontier) - Entregadas en Frontera (lugar convenido)

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacion de entregar cuando ha puesto la
mercancia despachada en la Aduana para la exportacion en el punto y lugar convenidos de
la frontera pero antes de la aduana fronteriza del pais comprador.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte cuando las
mercaderias deban entregarse en una frontera terrestre.

Obligaciones del Vendedor

e Entregar la mercaderia y documentos necesarios

e Empaque y embalaje

e Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

e Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)(parcial)
e Seguro (parcial)

Obligaciones del Comprador

e Pagos de la Mercaderia

e Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion) (parcial)
Seguro (parcial)

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

2.2 HS-CODE: (Sistema harmonizado de c6digos de mercancias)

Sistema armonizado universal de designacion y codificacion de las mercancias. Es una
nomenclatura comercial internacional polivalente, muchas administraciones de todo el
mundo lo aplican como elemento béasico del sistema arancelario. También se emplea en
las estadisticas del comercio internacional como instrumento principal de codificacion de
productos en el conjunto de clasificaciones econémicas de las Naciones Unidas.

Es empleado en las aduanas (inclusive por productores, comerciantes y transportistas)
para establecer qué normativa, regulacion, impuestos, documentos, etc se aplican sobre
un determinado producto. Se actualiza cada cinco afios, en funcién de los cambios
tecnoldgicos y de la evolucion de las pautas comerciales internacionales. La Gltima version
aprobada es del 2002. [CC101].
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2.3

2.4

Se estructura de la siguiente manera: (figura A2.2)

Capitulo 98 01 05 Producto
<—

\ 4

A

Partidg

FIGURA A2.2 ESTRUCTURA DEL HS-CODE

Capitulo: Agricultura, Construccién, Transporte, Electricidad, Gas, Sanidad,
Ingenieria y Medio Ambiente, Calidad.

Partida: Agricultura

Producto: Desmotado/ hilaturas de algodon

LOCODE: (Cédigo de localidad)

Cadigo Unico de 5 digitos que clasifica cualquiera de las localidades del mundo aptas para
realizar comercio exterior. [UNEO1].

Se estructura de la siguiente manera: (figura A2.3)

Codigo de Pais » PE | LIM |— Cobdigo de Localidad

FIGURA A2.3 ESTRUCTURA DEL LOCODE
Cddigo de Pais: Pert
Cddigo de Localidad: Lima
NACE: (Cddigo de actividades econdmicas de la comunidad europea)

Clasificacion de actividades econdmicas de las empresas, por rama 0 sector en la
Comunidad Europea.

El objetivo de esta clasificacion es establecer un conjunto jerarquizado de actividades
econdmicas que pueda ser utilizado para [CAMO2]:

a. Favorecer la implementacion de estadisticas nacionales que puedan ser diferenciadas
de acuerdo con las actividades establecidas.

b. Clasificar unidades estadisticas y entidades segun la actividad econémica ejercida
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Se estructura de la siguiente manera: (figura A2.4)

Seccion

DB 17 214 Actividad
4—

A\ 4

SubCapitulo

A

Capitulo

Seccioén:
Capitulo:
SubCapitulo:
Actividad:
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Anexo 3. Herramientas Tecnolbdgicas

A continuacion se ofrece una descripcion a detalle del analisis realizado para la eleccién de los
componentes del sistema como complemento al Capitulo 3: Disefio del Sistema

3.1 Introduccién a J2EE (Java 2 enterprise edition) y .NET

El desarrollo de aplicaciones empresariales ha sufrido un auge muy importante durante los
Ultimos afos. Frente a esta nueva demanda surgen dos plataformas distintas para el desarrollo
de este tipo de aplicaciones: J2EE de Sun Microsystems y .NET de Microsoft.

Segun Steven B. Levy, redactor de Microsoft TechNet [LEVO1], “.NET es una plataforma llena
de servicios para construir aplicaciones basadas en Web y desarrollar experiencias interactivas
para los usuarios y sus sistemas”.

Segun la definicién que proporciona Sun de J2EE: [SUNO1]. “J2EE (Java 2 Enterprise Edition)
define un estandar para el desarrollo de aplicaciones empresariales multicapa. J2EE simplifica
las aplicaciones empresariales basandolas en componentes modulares y estandarizados,
brindando un completo conjunto de servicios a estos componentes, y manejando muchas de
las funciones de la aplicacion de forma automatica, sin necesidad de una programacion
compleja”.

Para ello, Microsoft ha creado una plataforma de desarrollo cerrada dentro de su paquete
“Visual Studio .NET”, que incluye todo lo necesario para crear aplicaciones empresariales. Sin
embargo, J2EE no existe como tal, es en realidad un conjunto de reglas definidas como
estandar, que deben ser seguidas para desarrollar el producto, es decir, es necesario adquirir
una serie de recursos que, en conjuncion, nos permitirdn desarrollar las aplicaciones, estos
recursos son por ejemplo: el JRE, las JDKs (librerias), servidores de aplicaciones como JBoss,
IBM WebSphere, BEA Weblogic, ORACLE9IAS o Sun ONE, entornos de programacion, etc.

Por tanto, podemos hablar de la primera gran diferencia entre estas dos plataformas: .NET es
un producto mientras que J2EE es un estandar.

Ambas plataformas tienen un fin comln pero metodologias sustancialmente diferentes a la
hora de abordar problemas que detallaremos a continuacién:

3.2 Eleccion de la plataforma

A la hora de abordar un estudio con el fin de decidir entre dos plataformas tecnoldgicas (J2EE
y .NET en este caso), conviene siempre dividir éste en varias partes, explicando como se
comportan ambas plataformas con respecto a las diferentes necesidades del sistema. Por ello,
se ha decidido realizar un estudio comparativo independiente acerca de los siguientes
aspectos del sistema:

Herramientas de Desarrollo
Rendimiento

Portabilidad
Transaccionalidad
Seguridad

Escalabilidad

Costos y Licencias

Tesis publicada con autorizacion del autor

No olvide citar esta tesis




3.2.1 Herramientas de desarrollo

J2EE:, Se trata de un estandar, un conjunto de especificaciones y funcionalidades
orientadas al desarrollo de aplicaciones empresariales [WIKO01], por lo que no cuenta con
un entorno de desarrollo tipo “Visual Studio”, no es posible descargar “el J2EE” de Internet,
ni comprarlo. Como alternativa, son miltiples los productos que existen en el mercado
ofreciendo entornos de desarrollo adecuados, tales como Eclipse, NetBeans, Forte de
Sun, Visual Café de WebGain, Visual Age for Java de IBM, JBuilder de Borland entre otros.

El dnico lenguaje que soporta J2EE es Java y es el que se tendra que utilizar para
desarrollo de todos los componentes. Existen sélo dos formas oficiales para acceder a la
plataforma J2EE con otros lenguajes, la primera es a través de JNI (Java Native Interface)
y la segunda es a través de la interoperabilidad que ofrece CORBA.

.NET: Una de las principales caracteristicas la plataforma .NET consiste en la posibilidad
de programar los componentes de una aplicacion utilizando distintos lenguajes Es posible
programar en una gran cantidad de lenguajes como C# , Visual Basic, C++, Cobol, Delphi,
entre otros. También ofrece plena interoperabilidad entre ellos, por lo que es posible
construir un componente en un lenguaje, introducirlo en una aplicacién escrita en otro
distinto e incluso heredarlo y afiadir nuevas caracteristicas en un tercero.

Si una aplicacion esta realizada en varios lenguajes se necesitan expertos en varios
lenguajes para entenderla y mantenerla, aumentando los costes considerablemente. Si los
programadores utilizan lenguajes diferentes no pueden comunicar facilmente sus
conocimientos de unos a otros.

3.2.2 Rendimiento

Una gran mayoria de las aplicaciones empresariales contiene mucha mas légica de datos
que de negocio. Es por ello que, al ser el acceso a base de datos, la clave para un
rendimiento 6ptimo, sera la tecnologia que mejor gestione este punto la adecuada para
nuestro sistema. Microsoft ofrece una manera mas sencilla, y por ello menos exigente, de
abordar este objetivo, mientras que J2EE dedica mas control a bajo nivel de manera que
es mas aconsejable si se cuenta con expertos desarrolladores, en caso contrario es mas
recomendable .NET, ya que es mas complicado introducir errores fatales en el sistema.

3.2.3 Portabilidad

Si bien deciamos que J2EE presentaba cierta desventaja por el hecho de restringir la
programacion a un Unico lenguaje (Java), ahora presentamos la gran ventaja de esta
plataforma respecto a .NET: la portabilidad, es decir, la posibilidad de ejecutar las
aplicaciones desarrolladas en cualquier sistema operativo y/o maquina del mercado. Por
otro lado, .NET, sOlo esta preparada para ejecutarse sobre plataformas Microsoft
(Windows).

Segun el documento “J2EE vs Microsoft .NET” [WEBO02] realizado por los desarrolladores
de Sun MicroSystems Chad Vawter y Ed Roman, la eleccién de la plataforma (atendiendo
a la portabilidad) deberia elegirse en base a los siguientes escenarios:
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a. Si se desarrolla software para otros negocios, o0 si es una compafiia consultora, y
los usuarios tienen una gran variedad de plataformas, recomiendan especializarse
en la arquitectura J2EE.

b. Si los clientes estan en la plataforma Windows, en ese caso puede servir tanto
J2EE como .NET ya que ambas soluciones se ejecutan en Windows. En este caso
lo normal es averiguar qué middleware utiliza el cliente, y tomar la decision
basandose en ello.

c. Si alojas tus propias soluciones, entonces controlas el entorno de implantacion.
Esto te permite escoger libremente entre J2EE y .NET.

3.2.4 Transaccionalidad

Los desarrolladores codifican dichas transacciones para proporcionar las llamadas
propiedades ACID (Atomicidad, Consistencia, Aislamiento y Durabilidad) [WEBO02]. a los
sistemas. A continuacion se describe cémo las maneja cada plataforma:

J2EE: los desarrolladores pueden codificar la gestion de las transacciones explicitamente
(manualmente), o especificar el comportamiento requerido y dejarle la gestion al
contenedor (modo automatico). En la mayoria de los casos los desarrolladores tratan de
delegar la manipulacién de las transacciones al contenedor EJB.

.NET: El CLR (Common Language Runtime), es el motor en tiempo de ejecucién del .NET
Framework, es decir la parte del "entorno" que se encarga de ejecutar el cddigo de los
lenguajes del .NET Framework. [WEBO2], soporta transacciones tanto manuales como
automaticas. Con transacciones manuales los desarrolladores comienzan la transaccion,
escriben otras, la aceptan o abortan y la finalizan. Con transacciones automaticas los
desarrolladores definen el comportamiento de un objeto transaccional asignando un valor
como atributo, Las transacciones automaticas son mas sencillas de programar, pero son
mucho mas costosas en términos de rendimiento que las manuales. Los desarrolladores
suelen usarlas para gestionar transacciones distribuidas.

3.25 Seguridad

Este es uno de los aspectos mas importantes a la hora de evaluar las dos plataformas,
ambas utilizan sistemas vy filosofias diferentes para abordar el problema. A continuacion
pasamos a realizar una explicacién comparativa entre ambos sistemas.

J2EE y .NET proporcionan servicios de seguridad sencillos, aunque con enfoques
diferentes. Los servicios de autenticacion y autorizacion de .NET son proporcionados
mediante el sistema operativo y sus ficheros de identificacion. En cambio, J2EE no
especifica qué métodos o ficheros se deberian usar para ejecutar estas funciones, dejando
estas decisiones a los distribuidores y desarrolladores. Aunque su uso no es requerido, la
funcionalidad de autenticacién y autorizacién es proporcionada por Sun mediante JAAS
(Java Authentication and Authorisation Service).

Ambas plataformas usan conceptos similares para manipular el acceso a los recursos por
usuario y por cédigo, basandose en permisos. Ademas, usan el concepto de perfiles.

Mientras J2EE wusa el concepto de “Perfiles Organizacionales” para delimitar
responsabilidades a varios niveles del proceso de desarrollo y explotacién (Product
Provider, Application Component Provider, Application Assembler, Deployer y System’s
Administrador, por defecto), .NET no define la jerarquia tan claramente.
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Uno de los mas importantes retos para los distribuidores de Microsoft y J2EE al desarrollar
sus respectivas plataformas es la manipulacion segura de cédigo obtenido de mudltiples
fuentes (fuera de la méaquina local). Las funciones de verificacién de cdodigo de la JVM
(Java Virtual Machine), es un programa que interpreta el cédigo Java y lo traduce al
lenguaje del sistema. Esta maquina virtual es lo que hace que Java sea portable.

Con todo esto, parece que ambas plataformas han llegado a un sistema de seguridad
bastante aceptable, aunque se podria citar a Vince Dovydaitis, ingeniero jefe de Foliage
Software Systems Inc. [WEBO02]: “J2EE ofrece una mejor solucién para grandes sistemas
gue corren mediante aplicaciones criticas y multiples plataformas remotas, mientras que
.NET ofrece mejor respuesta para gestionar autorizaciones basadas en usuarios y roles”.

3.2.6 Escalabilidad

Escalabilidad es la capacidad de un sistema para soportar mas carga de trabajo,
usualmente debida al aumento de usuarios que lo utilizan. Tanto J2EE como .NET ofrecen
meétodos de escalabilidad como la carga balanceada que permite a un cluster de servidores
colaborar y dar un servicio de forma simultdnea.

También en este tema se produce un importante foco de disparidad de opiniones. Los
defensores de J2EE opinan que existe hardware disponible mas potente en el entorno
UNIX que en el entorno Windows, por lo que es necesario un menor nimero de maquinas
para ofrecer el mismo rendimiento en las dos plataformas.

3.2.7 Costosy Licencias

Los costes reducidos suelen ser otra de las ventajas de J2EE, se pueden encontrar en el
mercado productos basados en J2EE a precios muy reducidos e incluso gratis en funcion
de la solucién escogida. Por otro lado .NET ofrece una gama de productos con elevados
costos desde la adquisicién de licencias tanto para el desarrollo como para el sistema
operativo que lo soporta (Windows), lo cual genera una dependencia del producto con la
plataforma.

Conclusién

Llegados a este punto, se vio la necesidad de establecer la calificacion de 0 al 20 por cada criterio
de andlisis y ponderar los mismos (con valores de 1 a 5, siendo 5 el criterio con mas valor) para asi
llegar a una conclusion sobre la mejor alternativa. (Cuadro A3.1)
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CUADRO A3.1 CUADRO COMPARATIVO DE TECNOLOGIAS J2EE Y .NET

J2EE | NET
Calificacion Ponderacion | Totales Calificacion Ponderaciéon | Totales
Herramientas de
desarrollo 17 3 51 13 3 39
Rendimiento 15 5 75 17 5 85
Portabilidad 18 5 90 12 5 60
Transaccionalidad 17 4 68 16 4 64
Seguridad 15 4 60 16 4 64
Escalabilidad 16 3 48 14 3 42
Costos y

Licencias 16 4 64 14 4 56
28 456 28 410

Resultado 16.28 14.64

En base a la informacién extraida de la mezcla de los requisitos tecnoldgicos de la aplicacion,
elegimos la plataforma que méas se adecua a las necesidades que tenemos. Segun los distintos
criterios evaluados y los puntajes obtenidos, se concluye que la tecnologia J2EE es la mejor
alternativa para el soporte del sistema, por lo tanto se optara por el lenguaje de programacion
Java.

Luego de escogida la plataforma que soportara el sistema, el paso siguiente es la eleccion del
motor de base de datos que lo soportard, para ello, a continuacion se detallan las caracteristicas
de los principales motores de base de datos existentes compatibles con la eleccién.

3.3 Eleccion del motor de base de datos
3.3.1 MySQL Server

Es un programa libre y gratuito, muy robusto, veloz, capaz de manejar sin problemas tablas
con millones de registros en sitios web de muchas visitas. Se utiliza mucho con
aplicaciones PHP o scripts Perl. . [WEBO02]

La red MySQL es la solucién para empresas corporativas que buscan una via rapida de
despliegue de bases de datos de cdadigo libre, ofrecido directamente por desarrolladores
del Mysql dando garantias en la calidad del soporte, el nuevo MySQL esta disefiado para
servicios informativos de gran envergadura que buscan un costo bajo y las ventajas de
funcionamiento de MySQL.

3.3.2 SQL Server

Es un sistema de gestién de bases de datos seguro y robusto que puede manejar tablas de
mucho tamafio y miltiples accesos simultaneos sin problemas. Es el sistema de bases de
datos recomendado para las aplicaciones ASP sobre servidores Windows.

La estrategia de Microsoft es la de hacer que SQL Server sea la base de datos mas facil
de utilizar para construir, administrar e implementar aplicaciones de negocios. Esto
significa tener que poner a disposicion un modelo de programacion rapido y sencillo para
desarrolladores, eliminando la administracion de base de datos para operaciones estandar,
y suministrando herramientas sofisticadas para operaciones méas complejas [WEBO02].
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SQL Server es un sistema de gestion de bases de datos relacionales (SGBD) basada en el
lenguaje SQL, capaz de poner a disposicion de muchos usuarios grandes cantidades de
datos de manera simultanea.

3.3.3 Oracle

Oracle es un sistema comercial que aporta un SGBD que ofrece las particularidades
basicas para trabajar en entornos multi-usuario. Como sistema gestor de base de datos, es
actualmente uno de los paquetes de software mas ampliamente extendidos en todas las
compafiias que tienen que gestionar una cantidad importante de informacion.

Oracle es uno de los sistemas méas conocidos, que alcanzan hoy en dia un buen de nivel
de madurez y de profesionalidad gracias especialmente a: [WEBO02]

Su transportabilidad: Corre en dia sobre decenas de plataformas.

La potencia de sus instrumentos de desarrollo de aplicaciones.

La riqueza de su diccionario de datos.

Los mecanismos encargados de la seguridad y la confidencialidad

Una experiencia probada sobre el terreno y una buena presencia Oracle a nivel de
formacion, consejo y soporte técnico.

Oracle en su dUltima version 10g ofrece una novedosa arquitectura que posee
caracteristicas de administracién automatica que ayudan a automatizar la recopilacion de
estadisticas, el ajuste de instancias y de memoria, entre otras actividades repetitivas. Con
ello, se reduce enormemente la carga de administracion, lo que puede traducirse en ahorro
y una administracion més efectiva de la base de datos. [WEBO02]

La plataforma Oracle 10g ofrece la aplicacién de servidor mas rapida y completa de la
industria, que ademas se integra con la aplicacién de servidor certificada J2EE. Oracle 10g
ha revolucionado el mercado de las aplicaciones de servidor siendo la primera en integrar
toda la tecnologia requerida para desarrollar e implementar portales e-business,
aplicaciones transaccionales y servicios Web, todo en un Gnico producto.

Entre las nuevas caracteristicas de la dltima version Oraclel0g hay que destacar, la
gestiébn avanzada del correo electronico, repartimiento de listas, tecnologia mejorada de
objetos relacionales, nuevos servicios OLAP, rapida recuperacién de fallos, entre otros.
[WEBO1]

Conclusién

Al igual que el andlisis anterior, se vio la necesidad de establecer la calificacion de 0 al 20 por cada
criterio de andlisis y ponderar los mismos (con valores de 1 a 5, siendo 5 el criterio con mas valor)
para asi llegar a una conclusién sobre la mejor alternativa. (Cuadro A3.2)
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CUADRO A3.2 CUADRO COMPARATIVO MYSQL, SQL Y ORACLE

MySql Sql Server Oracle
Cal_ificac Pongeraci Totale Cal_i]‘icac Pongeraci Totale Cal_ificac Pongeraci Totales
ion on 5 ion on S ion on
Herramientas
de 13 4 42 15 4 60 17 4 68
administracion
Rendimiento 16 4 64 15 4 60 18 4 72
Portabilidad 13 4 42 13 4 42 16 4 64
Tra”sggg'ona“ 14 4 56 15 4 60 16 4 64
Seguridad 15 5 75 14 5 60 17 5 85
Escalabilidad 15 3 45 14 3 60 15 3 45
Costos y
Licencias 18 4 72 14 4 60 13 4 42
28 396 28 402 28 440
Resultado 14.14 14.35 15.71

Por las razones expuestas y los valores obtenidos, se considera que la plataforma Oracle 10g es la
mejor eleccién para brindar al sistema agilidad y flexibilidad al momento de responder a las
necesidades del negocio requeridas, con el fin de incrementar la eficiencia y productividad, y
mejorar considerablemente la administracion de la informacion.

Como consecuencia de las razones ya expuestas el sistema hara uso de la plataforma J2EE vy el
motor de base de datos Oracle 10g. A continuacion se analizara el uso de los formatos para la
visualizacion de los documentos a emplear.

3.4 Eleccion del formato para la generacion de documentos de texto
3.4.1 Formato PDF (Portable document format):

El formato PDF es un estandar multiplataforma, es propiedad de la compafia Adobe, cuyo
visualizador oficial, Adobe Reader, es gratuito. PDF es el formato adecuado para publicar
cualquier tipo de documento al que se quiera dotar de utilidades como: facilidad de
impresién, de descarga y almacenamiento, de visualizacion fuera de linea y en multiples
dispositivos, de distribuciéon entre usuarios, conservacion de una estructura paginada,
compacta, segura etc. [WEBO1].

3.4.2 Formato RTF (Rich text format):

Es un formato ampliamente reconocido, muchas aplicaciones lo soportan, incluyendo
WordPad y Microsoft Word, puede almacenar compleja informaciéon de formatos,
imagenes, tablas, hyperenlaces, texto Unicode. Sin embargo, los archivos de este formato
son generalmente grandes (porque contienen versiones miltiples de los mismos
fragmentos, texto para la representacion de imagenes, la representacion redundante de
caracteres no Ingleses) y no pueden contener algunas informaciones especificas, algunos
formatos de imagen no se pueden almacenar en RTF y las imagenes de estos formatos se
guardan como Bitmaps o meta archivos. [WEBO02]

3.4.3 Formato DOC:

Es el formato nativo cerrado y utilizado por Microsoft Word, Debido a la amplisima difusion
del Microsoft Word, este formato se ha convertido en un estandar en el que transferir textos
con o sin formato, o hasta imagenes, siendo preferido por muchos usuarios; sin embargo
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este formato posee la desventaja de tener un mayor tamafio comparado con algunos otros.
Por otro lado, la Organizacion Internacional para la Estandarizacion ha elegido el formato
opendocument como estandar para el intercambio de texto con formato, lo cual ha
supuesto una desventaja para el formato .doc. [ERIK01]

Conclusion

Al igual que el andlisis anterior, se vio la necesidad de establecer la calificacion de 0 al 20 por cada
criterio de andlisis y ponderar los mismos (con valores de 1 a 5, siendo 5 el criterio con més valor)
para asi llegar a una conclusién sobre la mejor alternativa. (Cuadro A3.3)

CUADRO A3.3 CUADRO COMPARATIVO DE FORMATOS PDF, RTF Y DOC

PDF RTF DOC

Calificac Ponderaci Totale Calificac Ponderaci Totale | Calificac Ponderaci Total
ion on S ion on S ion on es
Descargay 16 5 80 14 5 60 13 5 45

almacenamiento
Facilidad de
Impresion 16 5 80 14 5 60 16 5 80
Portabilidad 18 5 90 12 5 60 12 5 60
Seguridad 15 5 75 13 5 45 12 5 60
Escalabilidad 15 3 45 12 3 36 12 3 36
Costos y

T 17 4 68 12 4 48 12 4 48
27 396 27 309 27 329

Resultado 16.22 11.44 12.18

Por las caracteristicas expuestas y los valores obtenidos, se considera que el formato PDF
(Portable Document Format) es la mejor eleccion para la visualizacion de los documentos debido a
su portabilidad, facilidad de descarga, almacenamiento e impresion entre otras ventajas. A
continuacion se detalla la especificacion de la arquitectura que se empleara.

3.5 Servidor de aplicaciones

El contenedor sobre el que se desarrollara el Sistema sera Apache Tomcat por ser uno de las
soluciones de c6digo abierto mas completos y robustos, ademas de ser gratuito. Por otra parte
el Servidor de Aplicaciones sobre el que se desarrollard serd el Servidor JBOSS en su version
4.3.0.1, que es uno de los servidores Java mas usados y que provee las caracteristicas mas
completas de la especificacién J2EE 1.4.

El servidor JBoss es un proyecto de codigo abierto amigable a los negocios lo cual permite
obtenerlo, usarlo, integrarlo y distribuirlo de forma gratuita, con el que se consigue un servidor
de aplicaciones basado en J2EE, que permite trabajar con patrones de disefio como son los
ejbs, los cuales proporcionan un modelo de componentes distribuido estandar para el lado del
servidor. Su objetivo es encapsular los objetos de lado de servidor que almacenan los datos.
[ERIKO1]

El objetivo de los Enterprise beans (EJB) es dotar al programador de un modelo que le permita
abstraerse de los problemas generales de una aplicacion empresarial (concurrencia,
transacciones, persistencia, seguridad) para centrarse en el desarrollo de la l6gica de negocio
en si. Los ejb permiten manejar la persistencia de los datos los cuales seran almacenados
sobre el motor Oracle Database 10g, el cual ofrece los tiempos de respuesta que sus usuarios
exigen. [OSI01]
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FIGURA A3.1. ARQUITECTURA J2EE

Fuente: Sun Microsystems http://docs.sun.com

La arquitectura J2EE (figura A3.1) presenta ademas una tecnologia para el desarrollo de
paginas Web Dinamicas (JavaServer Pages) que hereda todas las caracteristicas de este
lenguaje: estabilidad, multiplataforma, etc. Estas caracteristicas han hecho que JSP sea
considerado como un potente entorno de desarrollo Web. No obstante el uso de gran cantidad
de cddigo lleva a paginas dificiles de mantener por eso es recomendable emplear un modelo
gue separe la légico del negocio con la del disefio, esta filosofia lleva a los sistemas a utilizar el
modelo Vista- Controlador que permite una separacidn clara entre presentaciéon y negocio el
mismo gue es implementado por Struts. [OSI01]

Toda la plataforma tecnoldgica serd soportada sobre el Sistema Operativo Linux v3, dado a
que ha presentado las caracteristicas claves de fiabilidad, alto rendimiento, seguridad,
sistemas con escalabilidad, gestidon de identidades, soluciones de almacenamientos virtuales y
un entorno hardware de amplia aplicacion.

3.6 Uso de latécnica AJAX (Asynchronous javascript and XML)

Es una técnica de desarrollo Web para crear aplicaciones interactivas [WIK01]. Estas se
ejecutan en el cliente, es decir, en el navegador del usuario, y mantiene comunicacion
asincrona con el servidor en segundo plano. De esta forma es posible realizar cambios sobre
la misma pagina sin necesidad de recargarla. Esto significa aumentar la interactividad,
velocidad y usabilidad en la misma. (figura A3.2)
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Fuente: Ajax: Un Nuevo acercamiento a las Aplicaciones Web. http://www.uberbin.net/

AJAX es una combinacién de tres tecnologias ya existentes: [WIKO1].

a. XHTML (o HTML) y hojas de estilos en cascada (CSS) para el disefio que acompafa a la
informacion.

b. Document Object Model (DOM) accedido con un lenguaje de scripting por parte del
usuario, especialmente implementaciones ECMAScript como JavaScript y JScript, para
mostrar e interactuar dinamicamente con la informacién presentada.

c. El objeto XMLHttpRequest para intercambiar datos asincrénicamente con el servidor web.
En algunos frameworks y en algunas situaciones concretas, se usa un objeto iframe en
lugar del XMLHttpRequest para realizar dichos intercambios.

d. XML es el formato usado cominmente para la transferencia de vuelta al servidor, aunque
cualquier formato puede funcionar, incluyendo HTML preformateado, texto plano, JSON y
hasta EBML.
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FIGURA A3.3 EL MODELO TRADICIONAL PARA LAS APLICACIONES WEB (12Q.)
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Fuente: Ajax: Un Nuevo acercamiento a las Aplicaciones Web. http://www.uberbin.net/

AJAX no constituye una tecnologia en si, sino que es un término que engloba a un grupo de
éstas que trabajan conjuntamente y ofrecen los beneficios que a continuacion se exponen:
(figura A3.3)

Esta basado en estandares de codigo abierto.

Es valido en cualquier plataforma y navegador.

Reduce significativamente tener que traer cosas continuamente de un servidor.

Supera algunos cuellos de botella de velocidad del que el desarrollo web tradicional
adolece. En muchos casos un sitio basado en Ajax cargara mas rapido comparado con un
sitio web tradicional.

e. Reduce los tiempos de carga inicial.

f. De facil uso.

apow

Como consecuencia del analisis de esta técnica y valorando los beneficios que ofrece para una
aplicacién web se cree conveniente usarla en el desarrollo de la plataforma.
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Anexo 4: Componentes J2EE

A continuacion se ofrecen una serie de definiciones de los términos mencionados en el
Capitulo 3: Disefio del Sistema

4.1. JSP (Java Servlet Pages)

Es una tecnologia para crear aplicaciones Web. Su funcionamiento se basa en scripts, que
utilizan una variante del lenguaje java. Las JSP's permite al cédigo Java y a algunas
acciones predefinidas ser incrustadas en el contenido estético del documento Web.
[DAVO1]

Por lo tanto, el contenido de una JSP, se divide en dos categorias:
e Contenido Dinamico, procesado en el Contenedor Web (cédigo Java).
e Contenido Estatico, HTML, que el Contenedor Web ignora.

La tecnologia de JSPs es una extension de la tecnologia de Java Servlets. La principal
ventaja de los JSP frente a otros lenguajes es que permite integrarse con clases Java
(.class) lo que permite separar en niveles las aplicaciones Web, almacenando en clases
java las partes que consumen mas recursos asi como las que requieren mas seguridad, y
dejando la parte encargada de formatear el documento html en el archivo jsp. (figuras A4.1
y A4.2)

La idea fundamental detras de este criterio es el de separar la l6gica del negocio de la
presentacion de la informacion de manera que los disefiadores puedan disefiar y actualizar
paginas sin aprender Java y los programadores Java pueden escribir cédigo sin ocuparse
de los aspectos de disefio de las paginas. [DAV01]
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FIGURA A4.1. PASOS DE CONVERSION JSP A SERVLET

Fuente: http://www128.ibm.com/developerworks/library/jstruts/?dwzone=java

Web Web Server
Browser
JSP JSP Java
—f~ —
Request Source Parser Source
5 ‘E’eg R JSP Java
| P 1
age
a -I-t-l——l betli— serviet | compiler
Bl I (HTMAL) I
N

FIGURA A4.2. PROCESAMIENTO DEL JSP LA PRIMERA VEZ QUE ES INVOCADO

Fuente: http://www128.ibm.com/developerworks/library/jstruts/?dwzone=java
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4.2. EJB (Enterprise JavaBeans)

Enterprise JavaBeans es la arquitectura de componentes del lado del servidor para la
plataforma J2EE. EJB que permite desarrollar de forma rapida y simple aplicaciones Java
portables, distribuibles y seguras. [SUNO1]

Los EJBs proporcionan un modelo de componentes distribuido estandar para el lado del
servidor. El objetivo de los enterprise beans es dotar al programador de un modelo que le
permita abstraerse de los problemas generales de una aplicacibn empresarial
(concurrencia, transacciones, persistencia, seguridad) para centrarse en el desarrollo de la
I6gica de negocio en si.

Existen tres tipos de EJBs: [SUNO1]
4.2.1. EJBs de Entidad (Entity EJBS):

Su objetivo es encapsular los objetos de lado de servidor que almacenan los datos. Los
EJBs de entidad presentan la caracteristica fundamental de la persistencia:

a. Persistencia gestionada por el contenedor (CMP): el contenedor se encarga de
almacenar y recuperar los datos del objeto de entidad mediante un mapeado en una
tabla de una base de datos.

b. Persistencia gestionada por el contenedor (CMP): el contenedor se encarga de
almacenar y recuperar los datos del objeto de entidad mediante un mapeado en una
tabla de una base de datos.

c. Persistencia gestionada por el bean (BMP): el propio objeto entidad se encarga,
mediante una base de datos u otro mecanismo, de almacenar y recuperar los datos a
los que se refiere, por lo cual, la responsabilidad de implementar los mecanismos de
persistencia es del programador.

4.2.2. EJBs de Sesién (Session EJBs):

Gestionan el flujo de la informacion en el servidor. Generalmente sirven a los clientes como
una fachada de los servicios proporcionados por otros componentes disponibles en el
servidor. Puede haber dos tipos:

a. Con estado (stateful): Los beans de sesién con estado son objetos distribuidos que
poseen un estado. El estado no es persistente, pero el acceso al bean se limita a un
solo cliente.

b. Sin estado (stateless): Los beans de sesion sin estado son objetos distribuidos que
carecen de estado asociado permitiendo por tanto que se acceda concurrentemente.
No se garantiza que los contenidos de las variables de instancia se conserven entre
llamadas al método.

4.2.3. EJBs dirigidos por mensajes (Message-driven EJBs):

Los unicos beans con funcionamiento asincrono. Usando el Java Messaging System
(JMS), se suscriben a un topico 0 una cola y se activan al recibir un mensaje dirigido a
dicho tépico o cola. No requieren de su instanciacion por parte del cliente. [PRG01]
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Los EJBs se disponen en un contenedor EJB dentro del servidor de aplicaciones. La
especificacion describe como el EJB interactda con su contenedor y como el cédigo cliente
interactdia con la combinacién del EJB y el contenedor.

Cada EJB debe facilitar una clase de implementacion Java y dos interfaces Java. El
contenedor EJB creara instancias de la clase de implementaciéon Java para facilitar la
implementacién EJB. Los interfaces Java son utilizados por el cédigo cliente del EJB. Los
dos interfaces, conocidos como interfaz "home" e interfaz remoto, especifican las firmas de
los métodos remotos del EJB. Los métodos remotos se dividen en dos grupos: [PRGO01]

a. Métodos que no estan ligados a una instancia especifica, por ejemplo aquellos
utilizados para crear una instancia EJB o para encontrar una entidad EJB existente.
Estos métodos se declaran en el interfaz "home".

b. Métodos ligados a una instancia especifica. Se ubican en el interfaz remoto.

4.3. STRUTS

Struts es un framework basado en el patrén del Modelo Vista Controlador (MVC) el cual se
utiliza ampliamente y es considerado de gran solidez. De acuerdo con este modelo, el
procesamiento se separa en tres secciones diferenciadas, llamadas el modelo, las vistas y
el controlador. [WIK01]

Realmente lo que provee es un conjunto de clases y TAG-LIBS que conforman el
Controlador, la integracion con el Modelo (o I6gica de negocio) y facilitan la construccién de
vistas. Struts es una plataforma sobre la que desarrollamos la légica de negocio, y esta
plataforma nos permite dividir la lI6gica de la presentacion entre otras cosas.

Cuando se realizan aplicaciones web con el patrén MVC, siempre surge la duda de usar un
solo controlador o usar varios controladores, pues si consideramos mejor usar un solo
controlador para tener toda nuestra légica en un mismo lugar, nos encontramos con un
grave problema, ya que nuestro controlador se convierte en lo que se conoce como "fat
controller”, es decir un controlador saturado de peticiones, Struts surge como la solucion a
este problema ya que implementa un solo controlador (ActionServlet) que evalla las
peticiones del usuario mediante un archivo configurable (struts-config.xml). [WIKO01]

Entre las caracteristicas de Struts se pueden mencionar:

a. Configuracion del control centralizada.

b. Interrelaciones entre Acciones y pagina u otras acciones se especifican por tablas XML
en lugar de codificarlas en los programas o paginas.

c. Componentes de aplicacién, que son el mecanismo para compartir informacion
bidireccionalmente entre el usuario de la aplicacién y las acciones del modelo.

d. Librerias de entidades para facilitar la mayoria de las operaciones que generalmente
realizan las paginas JSP.

e. Struts contiene herramientas para validacién de campos de plantillas bajo varios
esquemas que van desde validaciones locales en la pagina (en javaScript) hasta las
validaciones de fondo hechas a nivel de las acciones.

Struts permite que el desarrollador se concentre en el disefio de aplicaciones complejas como
una serie simple de componentes del Modelo y de la vista intercomunicados por un control
centralizado para de ésta manera obtener una aplicacion méas consistente y mas facil de
mantener.
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Anexo 5: Requerimientos funcionales y no funcionales del sistema

A continuacion se describen los requisitos funcionales del sistema como complemento al Capitulo
3: Andlisis del sistema

Se encuentran divididos en los tres entornos: promotor, afiliado y usuario.
En la primera columna se muestra el codigo del requerimiento que varia en funcién del médulo en

que se encuentre, en la segunda columna esta la descripcién del requerimiento, en la tercera
columna esta asignada la prioridad del requerimiento, que es un valor del 1 al 5, de la manera

siguiente:
Importancia:
1: Poco Importante
2: Medianamente importante
3 Importante
4; Muy importante
5: Extremadamente importante

Finalmente en la ultima se indica el nombre del responsable de cada requerimiento.

5.1 Requerimientos del entorno promotor
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CUADRO A5.1 REQUERIMIENTOS FUNCIONALES MODULO EMPRESAS

2. MODULO EMPRESAS

validez.

Caodigo Descripcion del requerimiento Pr. Responsable
ADM-01 Visualizacion de la lista de empresas registradas en el sistema. 4 Jhenifer Rosas
Visualizacion de los datos de las empresas tales como, nombre, .
ADM-02 L, . - . . 4 Jhenifer Rosas
denominacion social, domicilio social, pais, entre otros.
Deshabilitacion temporal y definitiva de la empresa registrada en el
ADM-03 i P y P g 4 Jhenifer Rosas
sistema.
Visualizacion de la lista de anuncios registrados en el sistema por las
ADM-04 empresas afiliadas, resaltando aquellos anuncios que se encuentren| 4 William Aliaga
vencidos a la fecha.
Visualizacion de los datos del anuncio tales como, nombre, del producto . .
ADM-05 o, ] ] 4 William Aliaga
pais, codigo del producto, fecha de validez del anuncio.
Eliminacion de los anuncios que hayan sobrepasado el periodo de . i
ADM-06 4 William Aliaga

CUADRO A5.2 REQUERIMIENTOS FUNCIONALES MODULO CONFIGURACIONES

2. MODULO CONFIGURACIONES

como divisa base.

Caodigo Descripcién del requerimiento Pr. Responsable

CONF-01 Visualizacion de la lista de las configuraciones realizadas en el sistema. 5 Jhenifer Rosas
Gestion (registro, edicién y eliminacion) de los datos asociados a la .

CONF -02 e D . 5 Jhenifer Rosas
codificacion estandar HS-CODE por parte del promotor.
Gestion (registro, edicién y eliminacion) de los datos asociados a la .

CONF -03 . , 5 Jhenifer Rosas
codificacion estandar NACE por parte del promotor.
Gestion (registro, edicion y eliminacion) de los datos asociados a la .

CONF -04 . ,(, d ) s ) 5 Jhenifer Rosas
codificacién estandar LO-CODE por parte del promotor.
Gestion (registro, edicion y eliminacion) de los documentos aduaneros

CONF -05 N (reg » Y i ) ] 5 Rosana Rabanal
utilizados para la gestién del comercio exterior.
Gestion (registro, edicion y eliminacién) de los incoterms, asi como los

CONF -06 conceptos de gasto asociados cada uno ellos utilizados para la gestion| 5 Rosana Rabanal
del comercio exterior.
Gestion (registro, edicion y eliminacion) de los parametros genéricos

CONF -07 utilizados a lo largo del sistema. Como por ejemplo, frecuencias, horas,| 5 Rosana Rabanal
medios de transporte, etc.
Gestion (registro, edicion y eliminacién) de todas las divisas a utilizar en

CONF -08 el sistema asi como su tipo de cambio, indicando la que funcionara| 5 Rosana Rabanal
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CUADRO A5.2 REQUERIMIENTOS FUNCIONALES MODULO REPRESENTANTE

5.2 Requerimientos del entorno usuario
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2. MODULO REPRESENTANTE

C6diGWAD

RO A5.3 REQUERBd ENWEW@S EldN@f ARt ENODULO WEB EM

PRES

A-@EERGAsable

COLB-01

Visualizacion de las solicitudes de representacion por parte de la
empresa usuaria resaltando aquellas que se encuentran en estado
modificado por afiliado (si es entorno usuario)

Rosana Rabanal

COLB-02

Busqueda de las solicitudes de representacion por empresa, marca,
pais/ciudad por parte de la empresa usuaria.

William Aliaga

COLB-03

Visualizacion en formato PDF de la lista de solicitudes de
representacion por parte de una empresa usuaria.

Jhenifer Rosas

COLB-04

Negociacion de las clausulas de la solicitud de representacion
(condiciones de despacho, mercancias, pasarela de pago,
formalizacién) con una empresa afilada.

Rosana Rabanal

COLB-05

Listado de Documentos Obligatorios de una solicitud de representacion
segun lugar origen, lugar destino, capitulo del producto, partida del
producto y medio de transporte indicando nimero de copias al
comprador, al vendedor, al banco, a la aduana, el nimero total y
namero de copias sugeridas por parte de una empresa usuaria.

Rosana Rabanal

COLB-06

Visualizacion de documentos aduaneros de una solicitud de
representacion para agregarlos como adjuntos indicando numero de
copias al comprador, al vendedor, al banco, a la aduana, el nimero total
y nimero de copias sugeridas por parte de una empresa usuaria.

Rosana Rabanal

COLB-07

Visualizacion de la lista de los diferentes tipos de Contrato (Compra-
Venta, Agente, Distribuidor y Representante) por parte de la empresa
usuaria.

Jhenifer Rosas

COLB-08

Visualizacion en formato PDF de los diferentes tipos de Contrato
(Compra-Venta, Agente, Distribuidor y Representante) por parte de la
empresa usuaria.

Jhenifer Rosas

COLB-09

Busqueda de los diferentes tipos de Contrato (Compra-Venta, Agente,
Distribuidor y Representante), por marca del producto, pais/ciudad por
parte de la empresa usuaria.

William Aliaga

COLB-10

Visualizacion en formato PDF de la lista de los diferentes tipos de
Contrato (Compra-Venta, Agente, Distribuidor y Representante de por
parte de una empresa usuaria.

Jhenifer Rosas

COLB-11

Especificar la estructura de costos asociada a un indicando los gastos
concernientes al comprador y al vendedor.

Rosana Rabanal

COLB-12

Visualizacién de la estructura de costos de una solicitud de

representacion.

Rosana Rabanal
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CUADRO A5.1 REQUERIMIENTOS FUNCIONALES MODULO EMARKET

1. MODULO E-MARKET

criterio d%L?cgllddald (LOCODE)

Caodigo Descripcion del requerimiento Pr. Responsable
Registro de una solicitud é"'ré‘fa?e'é*e%‘t' ciBﬁ“pB'r'"Ea‘é‘rte“ dé una empresa| 4 Jhenifer Rosas
Product%selecuonado en el ?bdon de Anuncias.

suaria hacla una empresa a a QPﬂll {'\Q siguientes flan
VISU&|IZ&ROH (gg cI:f;cl)rlTr11tJorm'Tlclon de la empresa Afiliada seleccionada en
el mapa Scomo resultado deI busqueda por empresas segun el enifer Rosas
EMK-01 P ﬁ eRtante comerciat o4 P P 9 é I]neaner 0sas

Vlsuallzaﬁr%rhai&éaang&%% gp de la empresa Afiliada seleccionada en
el mapa g gn% n&?ar‘as It gglde la basqueda por empresas segun el

I\II\f‘I:\

Jhenifer Rosas

LaIII.CIIU UU I"\L:LIVIUG.U \INACL ).
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- Compray Venta

- Cualquier otra propuesta
Indicando los productos, unidades, el ambito de representacion
(paises), divisa, estructura de costos, lugar de destino y medio de
transporte.

EMK-02

Registro de una solicitud de presupuesto por parte de la empresa
usuaria asociada a una empresa afiliada indicando los productos a
presupuestar, unidades, divisa, estructura de costos, lugar de destino y
medio de transporte.

Rosana Rabanal

EMK-03

Registro de una solicitud de presupuesto por parte de la empresa
usuaria asociada a una empresa afiliada a partir de una cotizacion
indicando los productos a presupuestar, unidades, divisa, estructura de
costos, lugar de destino y medio de transporte.

Jhenifer Rosas

EMK-04

Registro de una solicitud de presupuesto por parte de la empresa
usuaria asociada a una empresa afiliada a partir de un contrato
generado a través de una solicitud de representacion indicando los
productos a presupuestar, unidades y lugar de destino.

Jhenifer Rosas

EMK-05

Registro de la solicitud de cotizacion de productos de una empresa
afiliada por parte del usuario indicando el tipo de cotizacién (tramos o
por volumen a cotizar)

Jhenifer Rosas

EMK-06

Visualizacion de acciones realizadas por el usuario asociadas a alguna
empresa afiliada

Jhenifer Rosas

EMK-07

Busqueda de acciones realizadas por el usuario asociadas a alguna
empresa afiliada por empresa, marca, y pais/ciudad.

Jhenifer Rosas

EMK-08

Visualizacion en formato de PDF de las acciones realizadas por el
usuario asociadas a alguna empresa afiliada

Jhenifer Rosas

EMK-09

Visualizacion de los presupuestos por parte de la empresa usuaria
resaltando aquellas que se encuentran en estado modificado por
afiliado.

Rosana Rabanal

EMK-10

Busqueda de presupuestos por empresa, marca, pais/ciudad por parte
del usuario.

William Aliaga

EMK-11

Visualizacion en formato PDF de la lista de presupuestos de una
empresa usuaria.

Jhenifer Rosas

EMK-12

Listado de Documentos Obligatorios de un presupuesto segun lugar
origen, lugar destino, capitulo del producto, partida del producto y medio
de transporte indicando nimero de copias al comprador, al vendedor, al
banco, a la aduana, el nimero total y nimero de copias sugeridas por
parte del usuario.

Rosana Rabanal

EMK-13

Visualizacion de documentos aduaneros de un presupuesto para
agregarlos como adjuntos en el presupuesto indicando numero de
copias al comprador, al vendedor, al banco, a la aduana, el nimero total
y nimero de copias sugeridas por parte del usuario.

Rosana Rabanal

EMK-14

Negociacion de las clausulas del presupuesto (condiciones de
despacho, mercancias, pasarela de pago, formalizacion) con una
empresa afiliada.

Rosana Rabanal
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Visualizacion del pedido con las clausulas aprobadas asi como de los

EMK-15 documentos obligatorios y adjuntos agregados en el proceso de| 3 Rosana Rabanal
negociacioén con la empresa afiliada.

EMK-16 Visualizacion de la lista de pedidos por parte de una empresa usuaria. 3 Jhenifer Rosas
Busqueda de pedidos por empresa, marca del producto, pais/ciudad por . )

EMK-17 ) 3 William Aliaga
parte de la empresa usuaria.
Visualizacion en formato PDF de la lista de pedidos por parte de una .

EMK-18 . 3 Jhenifer Rosas
empresa usuaria.
Visualizacion en formato PDF de la Factura Comercial asociada a un .

EMK-19 ) . 3 Jhenifer Rosas
pedido con una empresa afiliada.
Visualizacion en formato PDF de los documentos aduaneros de un
pedido: “Packing List", “Conocimiento de Embarque por

EMK-20 Carretera/CMR”, "Conocimiento de Embarque Maritimo/BL” y| 3 Jhenifer Rosas
"Conocimiento de Embarque Multimodal / FFI” por parte de la empresa
usuaria.
Visualizacion en formato PDF de los documentos aduaneros de un
pedido:  “Packing List", “Conocimiento de Embarque por

EMK-21 Carretera/CMR”, "Conocimiento de Embarque Maritimo/BL” y| 3 Jhenifer Rosas

CUASRRS RE ¥ REFTRRIMHE N HES EONETO AL RERISTUEBRAPRINA V(RTUAL
usuaria
4. MODULO VITRINA VIRTUAL

Caodigo Descripcion del requerimiento Pr. Responsable

EMK-23 empresa usuaria resaltando aquellas que se encuentran en estado| 4 Rosana Rabanal
modificado por afiliado (si es entorno usuario)
BlUsqueda de cotizaciones por empresa, marca del producto, . )

EMK-24 L i 3 William Aliaga
pais/ciudad por parte de una empresa usuaria.
Visualizacion en formato PDF de la lista de solicitudes de cotizaciéon por .

EMK-25 . 3 Jhenifer Rosas
parte de una empresa usuaria.
Mantenimiento del producto anunciado (registro, modificacion y

EMK-26 eliminacion) que se visualizara en la Ficha Anuncio (certificados de| 5 William Aliaga
calidad, foto, video, publico objetivo)
Busqueda de los productos anunciados por parte de la empresa usuaria

EMK-27 a ProcueRs, L3 P 3 | wiliam Aliaga
por empresa, marca, pais/ciudad.
Visualizacion en formato PDF de la lista de productos anunciados por .

EMK-28 ] 3 Jhenifer Rosas
parte de una empresa usuaria.
Especificar la estructura de costos asociada a un indicando los gastos

EMK-29 ) 4 Rosana Rabanal
concernientes al comprador y al vendedor.

EMK-30 Visualizacion de la estructura de costos de un presupuesto. 3 Rosana Rabanal
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CUADRO A5.5 REQUERIMIENTOS FUNCIONALES MODULO ORGANIZACION

[ Danictra da 1in mAviema da n nradictac  lae s en vicnalizaran | [

5. MODULO ORGANIZACION

Caodigo Descripcion del requerimiento Pr. Responsable

ucua UC III|JIC T Ibll T ITIdJd UTCT.\J1OS pUI | CITIETIUS.
OFIC01 | G T sl (1 LOBE) por| & | Wil A
Cilmlﬁa(:lon para a pres()sl ity

\'/“quaf‘mm Cdp*fr—ﬁlq‘? ETP A Shoradares y administrador de la empresa

OFIC-02 Bﬂs%eda de productos pertenecientes a la empresa usuaria por los| 3 William Aliaga
A $r A \AL
OFIC-03 Ké‘lﬁ'r'\‘é?:lon d‘é‘ﬁ)rlvﬂefgf' oS ‘b‘é‘fé"lo‘s R adorsd 98 Ia"é’m‘ﬁ)?eé'a asRsaeTT 4 Wwitliam Allaaa
V.%ii' f;‘;ﬁhﬂop% ‘?n"’\i’i"ﬁ\ﬁ?ﬁb‘ﬁt de la lista de colaboradores y _
OFIC-04 Gsuallz{al %e Ila\ ficha anun%lpaoderteneC|ente al producto seleccionado | 3 Jhenifer Rosas
ministra e la empresa afiliada, 3 William Aliaga
"p'ch'nr?‘r'lp%'n‘?'z;c" r'r‘fla‘ﬁ'l'l' 'n\'cov gll'l"r'r‘fr‘i‘ﬁmlr‘ac (programacion, modificacidn,

OFic-05 | Radistar,las, i diumas consultas de,codigos de producto (HSIGODE | 4 | RysaneRabess!
ACEdaLO CODE) por usuario.

| IZapt A o = A A Bradueat
OFIC-06 | Visualizacion de tareas manuales y aufomaticas pro R ates para una| a Reapiaa Rkl

5.3 Requerimientos del entorno afiliado
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fecha presente o futura en el Plan de Jornada.

preferente, basico y potencial por parte de la empresa afiliada

OFIC-07 Visualizacién del calendario asociado al Plan de Jornada. 3 Rosana Rabanal
Navegacion a través del calendario a partir de la fecha actual en

OFIC-08 3 Rosana Rabanal
adelante.
Registro de tareas sistematicas, con frecuencia: diaria, semanal,

OFIC-09 ) 4 Rosana Rabanal
mensual, trimestral, semestral y anual.
Registro de alertas para tareas manuales y automaticas para una fecha

OFIC-10 d P y P 4 Rosana Rabanal
presente o futura.

OFIC-11 Visualizacion de alertas para una fecha presente o futura. 4 Rosana Rabanal
Registro de acciones manuales ejecutadas para una fecha presente en

OFIC-12 d ) P P 4 Rosana Rabanal
el-Control-de-Jornada:

GWVADRE AR RHERBYiEhddaSrdNgekdtdAdE G evddntes DeRPBIDSPECCION
OFIC-13 ptid e e 3 Rosana Rabanal
6. MODULO PROSPECCION
Caodigo Descripcién del requerimiento Pr. Responsable
PROSP-01 | Reisaipagion.y VipdRlAacide de inedscidanuaiesqlealdemasaanzanin ﬂ R’&%ﬂ%‘é?h%%iﬁ%l

fodos Tos afillados colaboradores para una fecha presente y futura.

OFIC-16 Visualizacion en formato PDF del Plan de Jornada y Control de Jornada. | 3 Jhenifer Rosas
Gestion de contactos (creacion, edicion y eliminacién) de una empresa .

OFIC-17 o ( y ) P 4 Jhenifer Rosas
afiliada.

OFIC-18 Visualizacion de la lista de contactos de una empresa afiliada. 3 Jhenifer Rosas
Busqueda de contactos por Nombre/Cargo de Contacto, Empresa y . )

OFIC-19 ) N 3 William Aliaga
Direccion.
Visualizacion en formato PDF de la lista de Contactos por empresa .

OFIC-20 o 3 Jhenifer Rosas
afiliada.
Gestion de tres tipos de Modelo Oferta: preferente, basico y potencial . )

OFIC-21 . .y E e o 2 ”yp 5 William Aliaga
(registro, edicion y eliminacion) por parte de la empresa afiliada.
Registro de Pasarela de Pagos (distintas caracteristicas de . i

OFIC-22 ) , i 5 William Aliaga
pago) asociada a un determinado tipo de Modelo de Oferta.
Registro del calendario de pagos, donde se podra seleccionar las

OFIC-23 fechas de pago (periédicas o definidas por el Afiliado), asi como| 4 William Aliaga
también definir las cuotas son regulares, o irregulares.
Registro de Formalizacion asociada a un determinado tipo de Modelo de . i

OFIC-24 5 William Aliaga
Oferta.
Visualizacion en formato PDF de los diferentes tipos de Modelo Oferta: .

OFIC-25 3 Jhenifer Rosas
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CUADRO A5.7 REQUERIMIENTOS FUNCIONALES MODULO PROMOCION
[ aitamAticamanta cama  anuncia _an al “Tahldn _ da Anunecia” da 1ol [
7. MODULO PROMOCION
Caodigo Descripcion del requerimiento Pr. Responsable
Geston delPanuncio (registro’ y’ediciony ~de un detérminads producto | JTETITET TRUSE
resl‘{rlngler!QO 0 autorizando la informacion que desea mostrar, de
PROM-01 | ¥R A B0 D RELIEDE S0 LRI AHARRS I REFNRPA9 | 5 Wiliam Aliaga
QBE%SFBBTSSRiﬂé.%{BHS‘jde garantia, rango de duracic')n'oara el producto
}@a}gﬂ%l%}c &&r‘pah@%‘?gﬁl‘i’é’dq.pmducms (Tablén  Tradeborad) 3 William Aliaga
—— E‘%HE%‘%'tﬁ?r‘éh‘ﬁg'b‘é"gﬁ%b’!BH"{}'ﬂacia quien va dirigida la publicacién 3 S
gbﬁ%“ﬁ%ﬂaqfn@ﬁ%@%%ﬁ%'%adas segun |th(':_l’lterlos Cadigo de 3 Jh(laéi‘g]r Rggaas
—— R e (O R Rk IR IF R {86 ile se visualizaran c —
T | BlRHEARa e IR dRuRRAGI e WRniBReGHiIRIRa COdIg0 de | > | SRETTETTOsas
Vistalizaciohd& & Tikta Yde pr’dﬂﬁct&“ ah&ﬂ\&&bbé’"de\‘uHH'PéﬁiﬁJr ° JHETIETRUSES
PROM-04 Xﬁm:eéjores) 3 William Aliaga
ot R R T S T P L S T T S T :
PROM-05 Bh%dgm&%glgtéﬂm&{éjo en el Tablén %elAnunc;ﬂO 4 JRERifer Resas
ééé’ﬁ%ﬁ“&é”%fa‘f&oﬁr‘s“&é’%%ﬁdto e istro; ST William Ali
PROM-06 | i g e BB LA Maconotens e coma| © | "I AIEEE
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CUADRO A5.8 REQUERIMIENTOS FUNCIONALES MODULO NEGOCIACION
[namhea dal neadiicta tina da neadiicta  camnacicidn  aaractarictinac | [
8. MODULO NEGOCIACION
Caodigo Descripcion del requerimiento Pr. Responsable
KSigRacTon de cliéRte (basico, prererente, Halids, marose v anulado) & William Aliaga
NEG-01 ili ' ' ' g W" A
?@BB%Ss%gfg'ag?érminado por el administrador de la empresa afiliada e |a8a
Vistializacion™ eh' tormato 'PDF del” listadd de clientes” asighados a| 3 William Aliaga
NEG-02 Hg{gprheln%%géoggg})%l){&rﬁgg Midit8hdo ademas fecha de asignacién 3 Jhenifer Rosas
%(g)%u&gza%ﬂ{herb{grmato PDF del catalogo de productos de la empresa Jhenifer Rosas
afifiada. '

Tesis publicada con autorizacion del autor

No olvide citar esta tesis




. NEG-29
Tesis pu

cHGGIMBATNS

No olvide citar esta tesis

NEG-03 Bu.squeda de clientes por los criterios de tipo de cliente y responsables 3 Jhenifer Rosas
asignado.
Visualizacion de los presupuestos por parte de la empresa afiliada
e resattando —aquettas que Se encuentran _enestado pendiente y | 4 [Rosana Ravamat |
NEG-16 MNodlaeida @I@sagii@itud de representacion por parte de la 4 Bocana Rahanal
%Iri:ﬁfaea@ﬂkﬁdﬁesupuestos por empresa, marca, pais/ciudad por 3 Jhenifer Rosas
Visualizacion en_formato PDF de la lista de solicitudes de _
NECAT | fnlacion o] RLeSHRYSSI9 8L payiS e 1 empresa afiiada. 7 | Rbemieransa)
T T =Y = P P TR actac Aa g
N'@Q’S‘c‘:‘fa“c‘n‘n‘ﬁ' §& 13 BRI tias"ad BRI B! Heprecentacion | 3 | Jhenifer Rosas
NEG-18 Fcrp)Hdea%Hesgar% despacho, mercancias, pasarela de pago,| 5 Rosana Rabanal
%?.%%?’?&&?&15‘%J)%Su%l%“esr‘ﬁ'&%QS'LPsrﬁéngeSto (C?”d'c"’”es de -
HRRRAS s BSLSATS RSs U S s R [iRiigagiom conuna S~ Rosana Rabanal
reerrq prceesr%lg%#\ageaun lugar arigen, lugar destino, capitulo del
NEG-19 E%quucé?(():aﬁz!frjrltle a;[ra'e %rr%gucgosto dS 8Cdaq"r]‘a%supnolrrt1é: 0|tr?(§|r{:1ando 4 Rosana Rabanal
rﬁ‘dﬁ%‘(bd8é°csoﬂ%§sf%§ 88mcper%8”t%?\?ér?8£@%rra%‘?'io¥ﬁé yenggdor | 4 | RosanaRabanal
Sadg]ngr S{WSI’% Yo?gll'c'%jmdeeée&éeésg 3%' ligeridas
R e R e e A A AR R 3 | Rosana Rabanal
NEG-20 %)Dr}gsaécn) c%’n“%gilg ggr EQATD é’&aof% adjuntos indicando ndmero 3 Rosana Rabara]
FERERSLR %%'&8%88%1"\‘7&68'8&&?‘8[%%"?1%8%‘1% RRRMRLRO | 4 | Rosana Rabanal
numero total y nimero de copias sugeridas. |
R R e P i e e
NEG.21 |H98Fpresy: Avfan4eaag SRRBUAY d8h REogHE dePaRIYR A AN en
BERSHS!O RISl HS YARBATR ARSI RO RimBQ e soPdRaln, | 4 | Resana Rabanal
8ﬂné%r&dor al vendedor, al banco, a la aduana, el nimero total y
NEG.22 B Rt HRP S S HERIIaS hor empresa, marca del producto 3 S
k{é?gﬂ!féagkﬁ’%ﬁp%%’libe[]%?&ﬂﬁ?@?&%ﬂ&b&res“p“eﬁo para g
OGRS IOS &P 2RSS e B B G Y SR M LS AR O e : |
NEG-23 | i copis A SPRRERL RS Athagso. @ souana e | 3 | RARIREENE
uPlclllg tyO HP(TCYOHI’ai HP E “l'l)(‘l-’iF‘lS ?/“e'%'fa‘é r)artlr de una
NEC24 | Misdplasicn e dariqlisitidre e earmpratrdiRgLPaTte > | Wiam Alaga
RO agfiafals aﬂetixzéﬁte BRI LAEF y ReSeaiRiiqn £+ | RosanaRabanal
NEG-25 eSt?d%é)%%%%rgreo a”é%‘%'{f e uné’%rolIJSLfad de Representacion por William Aliaga
Bg&g qee N em%ﬁé%%ngﬂllcn,%?is | de representacion por empresa, 3 William Aliaga
ReTpeRacindasRrar part Ipas Aftiadorat (Compra-Venta
NEG-26 Agente, Distribuidor y Representante) por parte de la empresa 4 William Aliaga
afiliada.
Visualizacién de la lista de los diferentes tipos de Contrato
NEG-27 (Compra-Venta, Agente, Distribuidor y Representante) por parte | 3 William Aliaga
de la empresa afiliada.
Visualizacién en formato PDF de los diferentes tipos de Contrato )
o Jhenifer Rosas
NEG-28 (Compra-Venta, Agente, Distribuidor y Representante) por parte | 3
de la empresa afiliada.



pais/ciudad por parte de la empresa afiliada.

Visualizacién en formato PDF de la lista de los diferentes tipos

proceso de negociacion con una empresa usuaria.

NEG-30 de Contrato (Compra-Venta, Agente, Distribuidor y 3 Jhenifer Rosas
Representante de por parte de una empresa afiliada.
Visualizacién del pedido con las clausulas aprobadas asi como

NEG-31 de los documentos obligatorios y adjuntos agregados en el 4 Rosana Rabanal

CUADRO A5.9 REQUERIMIENTOS FUNCIONALES MODULO GESTION
9. MODULO GESTION

Caodigo Descripcion del requerimiento Pr. Responsable

GES-01 Anulacién del pedido por parte de la empresa afiliada. 4 Rosana Rabanal

GES-02 Visualizacioén de la lista de pedidos de una empresa usuaria 3 Jhenifer Rosas

Busqueda de pedidos por empresa, marca del producto, . i
GES-03 - 3 William Aliaga

pais/ciudad.

Visualizacién en formato PDF de la lista de pedidos de una )

GES-04 ) 3 Jhenifer Rosas

empresa usuaria.
Generacién automatica y visualizacion en formato PDF de la
GES-05 Factura Comercial asociada a un pedido de una empresa afiliada | 4 Jhenifer Rosas
y usuaria.
Registro y visualizacion en formato PDF de los documentos
aduaneros: “Packing List”, “Conocimiento de Embarque por
GES-06 Carretera/CMR”, "Conocimiento de Embarque Maritimo/BL” y| 4 Jhenifer Rosas
"Conocimiento de Embarque Multimodal / FFI” por parte de la
empresa afiliada.
Visualizacién en formato PDF de los documentos aduaneros:
“Packing List”, “Conocimiento de Embarque por Carretera/CMR”, )
GES-07 T o o 3 Jhenifer Rosas
"Conocimiento de Embarque Maritimo/BL” y "Conocimiento de
Embarque Multimodal /FFI” por parte de la empresa afiliada.
Visualizacién en formato de PDF de la lista de los diferentes )

GES-08 _ _ . 3 Jhenifer Rosas

tipos de clientes de una empresa afiliada.

Visualizacién de la informacion historica (nombre del contacto,

tipo de cliente, direccién, localidad, pais, teléfono del contacto, . i
GES-09 e L . 3 William Aliaga

responsable, cddigo postal, provincia/estado, etc.) de un cliente

de una empresa afiliada.

Busqueda de los pedidos asociados a un determinado cliente . i

GES-10 ) . 4 William Aliaga

segun un rango de fechas seleccionado.
Visualizacién en formato PDF de la lista de pedidos asociados a )

GES-11 , ) N 3 Jhenifer Ros
DliCada con autorizacion del auto =] w
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GES-12

Visualizaciéon de la informaciéon de facturacién del cliente
(nimero de CIF, devoluciones, impuestos indirectos y cambios)
de un cliente de una empresa afiliada.

William Aliaga

GES-13

Busqueda de la facturacion de los pedidos asociados a un
determinado cliente segin un rango de fechas seleccionado.

William Aliaga

GES-14

Visualizacién en formato PDF de la lista de facturacion de
pedidos asociados a un determinado cliente de una empresa
afiliada.

Jhenifer Rosas

GES-15

Visualizacién de la informacion de financiacion del cliente
(nombre de contacto, riesgo pais, riesgo cliente, riesgo divisa,
seguro transporte) de un cliente de una empresa afiliada.

William Aliaga

GES-16

Busqueda de la financiacion de los pedidos asociados a un
determinado cliente segun un rango de fechas seleccionado.

Jhenifer Rosas

GES-17

Visualizaciéon en formato PDF de la lista de financiacién de
pedidos asociados a un determinado cliente de una empresa
afiliada.

Jhenifer Rosas

GES-18

Visualizacion de la informacion las tareas/CMR del cliente
(nombre de contacto, nombre responsable) de un cliente de una
empresa afiliada.

William Aliaga

GES-19

Busqueda de las tareas/CMR (llamadas, correos, fax, Solicitud
de Presupuesto, Solicitud de Cotizacion, Pedido) asi como las
acciones realizadas en el plataforma asociados a un
determinado cliente segun un rango de fechas seleccionado.

William Aliaga

GES-20

Visualizacion en formato PDF de la lista de acciones asociadas
a un determinado cliente de una empresa afiliada.

Jhenifer Rosas

GES-21

Busqueda de los productos asociados a los pedidos (Pedido y
Pedido Sistematico) segun un rango de fechas seleccionadas
por parte de la empresa afiliada.

Jhenifer Rosas

GES-22

Visualizacién de los listados de productos provenientes de los
pedidos (Pedido y Pedido Sistematico) mostrando el nombre del
producto, el cédigo del mismo, el importe total, las unidades
vendidas, el nimero de pedidos en el que se encuentra, el
namero de paises y localidades en los que se ha generado el
pedido.

Jhenifer Rosas

GES-23

Visualizacién en formato PDF de los listados de productos
provenientes de los pedidos ( Pedido y Pedido Sistematico)
mostrando el nombre del producto, el codigo del mismo, el
importe total, las unidades vendidas, el nimero de pedidos en el
gue se encuentra, el numero de paises y localidades en los que
se ha generado el pedido.

Jhenifer Rosas

Tesis publicada con autorizacion del autor

No olvide citar esta tesis




CUADRO A5.10 REQUERIMIENTOS FUNCIONALES MODULO PLANIFICACION

10. MODULO PLANIFICACION

PLAN-01 L . : .
cualitativos, pais destino, ingresos generados y plazos del
proyecto indicando fecha de inicio, fecha fin, duracion total del

Caodigo Descripcion del requerimiento Pr. Responsable
Gestion de proyectos(registro, modificacién y eliminacién) por
empresa afiliada indicando el nombre del proyecto, objetivos )
5 Jhenifer Rosas

Tesis publicada con autorizacion del autor
No olvide citar esta tesis

A

<
o %
& ]




proyecto, objetivos temporales, etc.

PLAN-02

Gestion de Tareas(registro, modificacién y eliminacién) del
proyecto indicando responsable, fecha de la tarea, duracion,
descripcion, tipo, asunto, nimero de puntos asignados, etc.

Jhenifer Rosas

PLAN-03

Registro de recursos del proyecto, tales como, maquinarias,
herramientas, insumos y materias primas indicando el
responsable, gasto estimado y gasto real, asi como los totales.

Jhenifer Rosas

PLAN-04

Busqueda de proyectos por los criterios de nombre, mercados y
responsable de una empresa afiliada.

William Aliaga

PLAN-05

Visualizacién del listado de proyectos asociados a la empresa
afiliada.

Rosana Rabanal

PLAN-06

Busqueda del logro de jornada segun responsable y un rango de
fechas seleccionado.

William Aliaga

PLAN-07

Visualizacién del logro de jornada mostrando el nimero de
acciones registradas, nimero de tareas planificadas, nUmero de
tareas ejecutadas, porcentaje de esfuerzo y porcentaje de
jornada asociadas a la empresa afiliada.

William Aliaga

PLAN-08

Busqueda del control de jornada seguin responsable y un rango
de fechas seleccionado.

William Aliaga

PLAN-09

Visualizacién del control de jornada mostrando la fecha de
realizacion de la accion, hora inicio, hora fin, nombre de la
accion, estado, tipo, destinatario y descripcion.

William Aliaga

PLAN-10

Visualizacién en formato PDF del logro de jornada y de control
de jornada de la empresa afiliada.

Jhenifer Rosas
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5.4 Requerimientos No Funcionales del Sistema

CUADRO A5.11 CUADRO DE REQUERIMIENTOS NO FUNCIONALES

B2B-01 | Sera disefiado bajo los estandares de UML (Unified Modeling Language) y Métrica 3.

B2B-02 | El proceso de desarrollo del sistema seguira las etapas establecidas por la metodologia RUP.

B2B-03 | El sistema operativo a utilizar serd GNU/Linux con la distribucion Red Hat version 3.

B2B-04 | Se utilizara la tecnologia J2EE (Java 2 Enterprise Edition)

B2B-05 | Se utilizara el kit de desarrollo j2sdk version 1.5.02

B2B-06 | El servidor de aplicaciones a utilizar sera el JBoss version 4.03, asi como el Contenedor Web
TomCat.

B2B-07 | Se utilizara EJB’s (Enterprise Java Beans) especificacién 1.1 para las sentencias DML (Data
Manipulation Language)

B2B-08 | Se empleara la especificacion 2.1 de Struts para el manejo de la I6gica de negocio.

B2B-08 | Se utilizara el patrén de disefio MVC (Modelo Vista Controlador) para el desarrollo del sistema.

B2B-10 | Se empleara el patron DAO (Data Acces Object) para las consultas especificas a la bases de
datos.

B2B-11 | Se utilizara como motor de base de datos a Oracle versién 10g que correrd bajo GNU/Linux
Red Hat 3.

B2B-12 | Se empleara la tecnologia AJAX (Asynchronous JavaScript And XML) para la actualizacion de
listados.

B2B-13 | Se empleara la libreria Pager-Lib 2.0 para la paginacion de los listados.

B2B-14 | Se usara el entorno de desarrollo Eclipse version 3.1.

B2B-15 | El sistema podra ser accedido desde navegadores tales como: Internet Explorer, FireFox y
Mozilla.

B2B-16 | Se seguiran los estandares establecidos por la World Wide Web Consortium (W3C) tales
como: Hoja de Estilos en Cascada (CSS), Dinamic HyperText Markup Language (DHTML),
entre otros.

B2B-17 | Se utilizaran iconos estandar para representar diferentes acciones tales como, crear modificar,
validar, eliminar e imprimir.

B2B-18 | El sistema interactuara con un GIS que es un Sistema de Informacion Geogréfica, que ha sido
desarrollado en PHP y se encuentra alojado en un Servidor Apache Tomcat.

B2B-19 | El sistema Interactuara con el Dicit, una consola de Comunicacion Integral que cuenta con
servicios de directorio, VolP, webmeeting, fax-online, e-mail, chat y SMS.

B2B-20 | Se utilizara la Internacionalizacién de Struts para visualizar la aplicacién en espafiol, inglés,
aleman y francés.

B2B-21 | Contara con una Interfaz de configuracion, donde se podra definir el tamafio de los listados de
las consultas, el nimero de paginacion de las tablas, el tipo de moneda predeterminada, las
unidades de dimensién y las unidades de peso.

B2B-22 | Permitira la impresion de los documentos generados por el sistema.
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B2B-23 | El tiempo de respuesta de las consultas sera como maximo 2 segundos.

B2B-24 | El servidor de aplicaciones y de base de datos contara con requerimientos minimos de: un
procesador de 2.4 Gb, memoria de 2 GB de RAM, disco duro ata de 120 Gb de capacidad.

B2B-25 | El sistema estara disponible las 24 horas del dia, los 7 dias de la semana.

B2B-26 | Tendra un tiempo medio entre fallas de 1 falla por cada 200 horas de uso aproximadamente.

B2B-27 | Trabajara sobre equipos que cuenten con un minimo de 128 MB de memoria RAM y 64 Mb de
memoria de tarjeta de video.

B2B-28 | Los documentos comerciales seguiran formatos internacionales de comercio exterior.

B2B-29 | Se empleara la clasificacion de productos con propdsitos comerciales por HS CODE
(Harmonized System Codes) estalecidos por la UNECE (United Nations Economic
Commission for Europe) en el afio 2002.

B2B-30 | Se empleara la clasificacion estandar de localidades del mundo LO CODE (Location Code)
establecido por UNECE en el 2000.

B2B-31 | Se empleara una version simplificada de la clasificacion de las unidades de medida
establecidas por la UNECE.

B2B-32 | Se empleard la clasificacion general de actividades de las empresas, por ramo sector NACE
(Classification of Economic Activities in the European Community) establecido por la UNECE.

B2B-33 | Se empleara la clasificacion de medios de transporte para el comercio exterior establecido por
la UNECE.

B2B-34 | Se empleara la clasificaciébn de los principales términos utilizados en los contratos de
compra/venta Internacionales (INCOTERMS) establecido por la UNECE.
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Anexo 6: Matriz de comparacidon entre casos de uso y requerimientos

6.1 Entorno Promotor

6.1.1 Modulo de Empresas

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Anexo 4: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el modulo Empresas del entorno promotor
(especificado en el Capitulo 3: Analisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3. Definicién de
Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacion listando en las filas los
requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las columnas
los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos por el caso
de uso.

CUADRO A6.1 MATRIZ DEL MODULO DE EMPRESAS

Consultar Visualizar Deshabilita Consultar Deshabilitar

Empresas Datos r Empresa Anuncios Anuncios
Empresa
ADM-01 X
ADM-02 X
ADM-03 X
ADM-04 X
ADM-05 X
ADM-06 X

6.1.2 Modulo de Configuraciones

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Anexo 4: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el médulo Configuraciones del entorno
promotor (especificado en el Capitulo 3: Andlisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3.
Definicién de Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacion listando en las
filas los requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las
columnas los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos
por el caso de uso.
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CUADRO A6.2. MATRIZ DEL MODULO DE CONFIGURACIONES

Consultar Gestionar Gestionar Gestionar Gestionar Gestionar Gestionar Gestionar
Configura HS-CODE NACE LO-CODE  Documento Incoterms Parametros Divisa
ciones S Genéricos
Aduaneros

CONF-01 X

CONF-02 X

CONF-03 X

CONF--04 X

CONF-05 X

CONF-06 X

CONF-07 X

CONF-08 X

6.2 Entorno Usuario

6.2.1 Mobdulo de E-Market

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Anexo 4: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el médulo E-Market del entorno usuario
(especificado en el Capitulo 3: Analisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3. Definicién de
Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacioén listando en las filas los
requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las columnas
los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos por el caso

de uso.
CUADRO A6.1 MATRIZ DEL MODULO DE E-MARKET
Solicitar Generar Generar Generar Gestionar ~ Gestionar ~ Especificar ~ Gestionar ~ Consulta
Cotizacion Presupuesto Solicitud Presupuesto ~ Solicitud ~ Catalogo Estructura Modelo r
Representacio X de de Oferta E-Market
n Contrato Presupue Costos
sto

EMK-01 X
EMK-02 X
EMK-03 X X
EMK-04 X
EMK-05 X
EMK-06 X
EMK-07 X
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EMK-08
EMK-09
EMK-10
EMK-11
EMK-12
EMK-13
EMK-14
EMK-15
EMK-16
EMK-17
EMK-18
EMK-19
EMK-20
EMK-21
EMK-22
EMK-23
EMK-24
EMK-25
EMK-26
EMK-27

EMK-28
EMK-29
EMK-30
EMK-31

6.2.2

X
X X X
X
X
X
X
X
X X
X
X
X
X
X
X X

Médulo de Representante

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Capitulo 2: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el médulo Representante del entorno usuario
(especificado en el Capitulo 3: Analisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3. Definicion de
Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacién listando en las filas los
requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las columnas
los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos por el caso
de uso.
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CUADRO A6.2 MATRIZ DE MODULO DE REPRESENTANTE

Gestionar Gestionar Especificar Consultar

Solicitud de Modelo Estructura  Representan
Representa Oferta de te
cion Costos
Sistematica
COLB-01 X
COLB-02 X
COLB-03 X
COLB-04 X X X
COLB-05 X
COLB-06 X
COLB-07 X
COLB-08 X
COLB-09 X
COLB-10 X
COLB-11 X X
COLB-12 X X

6.2.3 Moddulo de Web Empresa-Oferta

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Capitulo 2: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el modulo Web Empresa-Oferta del entorno
usuario (especificado en el Capitulo 3: Andlisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3.
Definicion de Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacion listando en las
filas los requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las
columnas los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos
por el caso de uso.

CUADRO A6.3 MATRIZ DE MODULO DE WEB EMPRESA-OFERTA

Buscar Buscar Visualizar
LOCODE NACE Datos
Empresa
WEO-01 X
WEO-02 X X
WEO-03 X X
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6.2.4 Mobdulo de Vitrina Virtual

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Capitulo 2: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el médulo Vitrina Virtual del entorno usuario
(especificado en el Capitulo 3: Analisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3. Definicién de
Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacion listando en las filas los
requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las columnas
los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos por el caso
de uso.

CUADRO A6.4 MATRIZ DE MODULO DE VITRINA VIRTUAL

Buscar Buscar Buscar Visualizar Visualizar
HS-CODE LOCODE NACE Vitrina Virtual Ficha
Anuncio
TRADB-01 X
TRADB-02 X X
TRADB-03 X
TRADB-04 X
TRADB-05 X X X
TRADB-06 X
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OFIC-01
OFIC-02
OFIC-03
OFIC-04
OFIC-05
OFIC-06
OFIC-07
OFIC-08
OFIC-09
OFIC-10
OFIC-11
OFIC-12
OFIC-13
OFIC-14
OFIC-15
OFIC-16
OFIC-17
OFIC-18
OFIC-19
OFIC-20
OFIC-21
OFIC-22

6.3 Entorno Afiliado

6.3.1

Médulo de Organizacion

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Capitulo 2: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el médulo Organizacion del entorno afiliado
(especificado en el Capitulo 3: Analisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3. Definicién de
Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacion listando en las filas los
requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las columnas
los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos por el caso
de uso.

CUADRO A6.5 MATRIZ DE MODULO DE ORGANIZACION

Gestionar ~ Gestionar Registrar Registrar ~ Gestionar ~ Gestionar ~ Gestionar Gestionar Gestionar

tarea

Plan Tarea Alerta Accién Modelo Pasarela Formalizacion Contactos
Jornada Sistematica Oferta

X X X X
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Usuario

X X X X



OFIC-23 X
OFIC-24 X

OFIC-25 X

6.3.2 Modulo de Prospeccion

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Capitulo 2: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el médulo Prospeccion del entorno afiliado
(especificado en el Capitulo 3: Andlisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3. Definicion de
Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacioén listando en las filas los
requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las columnas
los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos por el caso
de uso.

CUADRO A6.6 MATRIZ DE MODULO DE PROSPECCION

Buscar Buscar Buscar Visualizar Visualizar Visualizar
HS- NACE LOCODE Vitrina Ficha Datos
CODE Virtual Anuncio Empresa

PROSP-01 X
PROSP-02 X X X
PROSP-03 X
PROSP-04 X
PROSP-05 X X
PROSP-06 X
PROSP-07 X
PROSP-08 X
6.3.3 Moddulo de Negociacién

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Capitulo 2: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el médulo Negociacion del entorno afiliado
(especificado en el Capitulo 3: Analisis del Sistema, en el acapite 3.3. Casos de Uso) se ha
desarrollado una Matriz de Comparacion listando en las filas los requerimientos (ver Anexo
4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las columnas los casos de uso. Se indica
con una aspa los requerimientos que son cubiertos por el caso de uso.
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CUADRO A6.7 MATRIZ DE MODULO DE NEGOCIACION

Gestionar ~ Gestionar Generar Generar Asignar  Gestionar Consultar Gestionar Especificar

Solicitud  Solicitud contrato Contrato Clientes Solicitud Apertura Modelo Estructura
de de sistematico Compra de Pedido Oferta de

Presupue  Represen /Venta Cotizacio Costos
sto tacion n

NEG-01 X
NEG-02
NEG-03
NEG-04
NEG-05
NEG-06
NEG-07
NEG-08
NEG-09
NEG-10
NEG-11
NEG-12
NEG-13

NEG-14 X

NEG-15 X

NEG-16 X X

NEG-17

NEG-18 X X X

NEG-19 X

NEG-20 X

NEG-21 X

NEG-22 X

NEG-23 X

NEG-24 X

NEG-25

NEG-26

NEG-27

X
X X X X X

X

X X X X X X

X X X X
X

NEG-28
NEG-29 X
NEG-30 X

NEG-31 X
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6.3.4 Mobdulo de Promocion

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Capitulo 2: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el mddulo Promocién del entorno afiliado
(especificado en el Capitulo 3: Andlisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3. Definicién de
Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacion listando en las filas los
requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las
columnas los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos
por el caso de uso.

CUADRO A6.8 MATRIZ DE MODULO DE PROMOCION

Gestionar ~ Gestionar Buscar

Anuncios  Catalogo HS-
CODE

PROM-01 X

PROM-02 X

PROM-03 X
PROM-04 X

PROM-05 X

PROM-06 X

PROM-07 X

PROM-08 X

6.3.5 Mobdulo de Gestiéon

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Capitulo 2: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el moddulo Gestion del entorno afiliado
(especificado en el Capitulo 3: Analisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3. Definicién de
Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacion listando en las filas los
requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las columnas
los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos por el caso
de uso.
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CUADRO A6.9 MATRIZ DE MODULO DE GESTION

Consultar Generar Gestionar Generar Consultar
Pedido Documentos Clientes Reportes Seguimiento
Aduaneros Productos Pedido

GES-01 X

GES-02 X
GES-03
GES-04 X
GES-05 X X

GES-06 X X

GES-07 X X

GES-08 X

GES-09
GES-10 X
GES-11 X
GES-12
GES-13
GES-14
GES-15
GES-16
GES-17
GES-18
GES-19
GES-20
GES-21 X
GES-22
GES-23 X

X X X X X X X X X X
X

X

6.3.6 Mobdulo de Planificaciéon

Segun los requerimientos funcionales detallados en el Capitulo 2: Requerimientos del
Sistema y los casos de uso identificados en el médulo Planificacion del entorno afiliado
(especificado en el Capitulo 3: Andlisis del Sistema, en el subcapitulo 3.3. Definicion de
Casos de Uso) se ha desarrollado una Matriz de Comparacién listando en las filas los
requerimientos (ver Anexo 4: Requerimientos Funcionales del Sistema) y en las columnas
los casos de uso. Se indica con una aspa los requerimientos que son cubiertos por el caso
de uso.
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CUADRO A6.10 MATRIZ DE MODULO DE PLANIFICACION

Gestionar Gestionar Generar Generar
Proyectos Tarea Reportes Reportes
Logro Control
Jornada Jornada
PLAN-01 X
PLAN-02 X
PLAN-03 X
PLAN-04 X
PLAN-05 X
PLAN-06 X
PLAN-07 X
PLAN-08 X
PLAN-09 X
PLAN-10 X X
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Anexo 7: Documentos aduaneros

A continuacién se ofrece una descripcion de los principales documentos aduaneros [CAMO02] como
complemento al Capitulo 1, subacapite 1.1.3.4. Flujo Documental

7.1 Factura comercial:

Documento central del procedimiento administrativo de exportacion. Nota de débito que el
vendedor de una mercancia, extiende a nombre del comprador, y que debe cubrir
determinados requisitos técnicos y legales. Es el documento privado que sustenta el
compromiso de pago. Debe completarse con las instrucciones del cliente y las exigencias del
pais de destino. [CAMO2]. (figura 7.1)

7.2 Factura proforma:

Es el documento donde el vendedor, comunica al comprador el precio y las condiciones de
venta de la operacién. No es una factura de cobro, es un documento que, como dice su
nombre, es "para la forma", y no tiene validez contable, sino el compromiso escrito entre el
proveedor y el comprador.

Contiene todos los elementos de la operacion: cantidad de producto, precio, condiciones de
pago, condiciones en las que se entrega la mercancia, medios de transporte, precio, etc.
También puede ser utilizada por el comprador para solicitar la licencia de importacion, para la
apertura de un crédito documentario cuando se ha acordado ese medio de pago, 0 para
acompafiar el envio de muestras sin pago.

Es obligatorio incluir el término "proforma" en dicha factura. Normalmente, esta factura tiene un
determinado plazo de validez en lo referente a las condiciones en ella establecidas. (fgura
A7.2)
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1) Contract Parties

Buyer seller

2) Despatch Conditions

Consignee Country of origin Country of destination

Notify party: Terms of delivery Time fo delivery

B2BMundi Model: RFP £ YGM, S.A. / wirw BZbmundi £om

Starting from:

Place of loading Place of despatch Place of destination Mode of transport

Terrestre

3) Merchandise

Units Product Name, Number Description Unit Price Teotal price
Model or Trademark
23 Mula Catalsn 2 01 | 010190 - Caballos, asnos, mulss y burdeganos, vivos E00.0 E 11500.0 £
(exc. reproductores de raza pura)
a5 Burdegano Campedn 02 | 010190 - Caballos, asnos, mulos ¥ burdeganos, wivos 5000 £ ZFO00.0 £
(exc. reproductares de raza pural
£ Asno Marrdn nuevo 03 | 010190 - Caballos, asnos, mulss y burdeganos, vivos 4000 18400.0 £
(exc, reproductores de raza pura)
Packing Freight Other Cost Insurance Total amount S6900.0 £
Total charges 15.0
20 E 40 E 4.0 E 50 E Total deduct. 00 E
Taxes 00g
Total to pay SE900.0 £

4) Payment System

Caszh Dowen:
= Installment Plan:

Form of Payment: In case

Cancelstion: Cash on Delivery of Documents (Inwaice, Contract, ete.)
Payment method Documentary: Crédito Documentario

Guarantee of Emitting Bank: Irrevocable

Guarantee of Paying Bark: Confirmed fConfirmer

Payment conditions: Payable at the emitting bank.

Documentary Credit Cpening: A the latest: 1 days befare: Fecha de Embarque o Despacho de la Mercancia

Payment Channek  Plataforma CatalunyaB2E: documento electrsnico con valor legal

Special information Authorized signature: Authentication
Company name  Empresa Afillade .4 - Company Afillade 5.4 Address v e Casrellans <5 Barcalona
City  Baralona Country  E5 - SPATH Zip code 457 E-mail

Carar | [Garwearor |

FIGURA A7.1. FORMATO DE FACTURA COMERCIAL
Fuente: Documentos de Comercio Exterior

exportpampa.com/comexterior/documentos.php
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Pro-forma Invoice

[mEEmwAYETLL MO ] - DATE OF TXPORTATION: — ]
ABN NO: WeOICE RO -
: EXPORTI u,":-ll_,'p::n' CoMS G RLE
Company Name:
SN r—
[ COUNTIY OF EXFORT, | WARUFACTURER'S RARE [ ncl Shipper]
T —— ﬁ“r.-i:
| COUNTRY OF ULTIMATE DESTIRATIN 1
ITEMS  FULL DESCRIFTION OF QY PART N COUNTRY OF RHECT LIKIT TOTAL
GOODS _HFTR CODE VALUE WMLLIE
1 T
- - + 1
— 4 d— r '
- ! i —I :
TREICHT
THEURARLE
FLEASE STATE If GOGDS ARE DUTY DANWIACK CLUMMERCY
FLEASE STATE IF GOODS ARE RAF LIRS T
e — TOTAL
FEASON FOF ENPOAT (GARFLE JCRlEREPRIN] I |
[ PERMIT ND\ | ERCRIFTION CODE
L{Ir applicabia) | CIF ppdicabig]

[ dheglare all the sbove Information to De (e and Correct B0 the bkt af my knowledge and that the
goods are of the origine specfied above

FOR & ON BEHALF OF:
COMPANY:

MAME:
POSITION:
SIGMNATLIRE:
DATE:

FIGURA A7.2. FORMATO DE FACTURA PROFORMA
Fuente: Documentos de Comercio Exterior

exportpampa.com/comexterior/documentos.php

7.3 Factura Aduanera:

Es el documento que en algunos paises, como Canadd, exige en sus importaciones. En las
aduanas del pais de importacién, se presenta un documento emitido por la empresa
exportadora segun un modelo determinado. Generalmente recoge una declaracion de valor y
origen de las mercancias que se van a importar.

En algunas ocasiones, los modelos de estos documentos se obtienen en el Consulado del pais
al que se va a importar o en determinadas imprentas especializadas. Estos documentos se
utilizan a efectos estadisticos o para realizar el despacho de entrada de mercancias, y suelen
informar sobre los precios y el origen de los bienes.
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7.4 Factura Consular:

Son documentos emitidos por la empresa exportadora, que exigen algunos paises a las
importaciones que realizan sus empresas. Los modelos se obtienen en el Consulado del pais
importador ubicado en el pais exportador, donde se presenta para su visado.

Estos documentos se utilizan para efectos estadisticos o para realizar el despacho de entrada
de mercancias y suelen informar sobre los precios y el origen de los bienes.

7.5 Certificados que acrediten el origen:

Son documentos que acreditan en casi todas las operaciones de exportacion el origen de la
mercancia. Se expiden por razones comerciales o exigencias del pais de importacién, o bien,
por la necesidad de conseguir preferencias arancelarias, reduccion de las cargas tarifarias,
distinguiendo asi origen preferencial u origen no preferencial (seglin necesidad de acreditacion
0 no para conseguir preferencias en el trato aduanero).

El origen no preferencial normalmente se justifica con el denominado Certificado de Origen,
gue suelen emitir a peticion escrita del interesado/a, en casi todos los paises, las Camaras de
Comercio e Industria. Para conseguir preferencias segun origen hay que utilizar determinados
modelos de documentos, segun el tipo de preferencia que se trate.

7.6 Certificados de Inspeccidn:

Certificado expedido por empresas especializadas, es exigible por el importador, que indica
que las mercancias han sido examinadas y encontradas conforme con lo mencionado en un
contrato o una proforma. (Lo realizan compafiias especializadas).

7.7 Certificados Sanitarios y Fitosanitarios.

Certificado oficial expedido por una autoridad sanitaria competente del pais de origen, en el
que se hace constar que los productos vegetales y objetos relacionados con ellos, se
encuentran exento de plagas.

Segun el medio de transporte utilizado en la operacion de exportacion se genera algunos de los
documentos descritos a continuacion. Todos ellos tienen en comun el ser prueba de la existencia y
condiciones del contrato de transporte y funciona como recibo de mercaderias por parte del
transportista.

7.8 Transporte terrestre (CMR)

El documento utilizado en transporte por carretera es la carta de transporte por carretera que
constituye al mismo tiempo recibo de mercaderia por parte del transportista y prueba del
contrato de transporte. (figura 7.3)
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Consignar N,
This carriage is subject, notwithstanding any clause to the contrary, to be
convention on the contrac For the international Carriage of goods by road (CMR).
Consignee Carrier
Place and date of taking over the goods Succesive carriers
Documents attached Carriers reservations and observations
Marks and Number of Methode of Mature of the goods Statical Gross weight in | Yolumen in
Nos. packages pacleages number Kg. m3
010190 - Caballos, asnaos, mulos v burdeganos, wivos (exc, 010130
reproductores de raza pura)
010190 - Caballos, asmos, mulas y burdeganos, vivos (exc, 010190
reproductores de raza pura)
010190 - Caballos, asnos, mulos y burdeganos, wivos (exc, 010190
reproductares de raza pura)
Class  Number Letter (ADFL*)
Sender's instructions Special agrements
& digitos
Instructions as to payment for carriage 20 Tobe payed by: | Amount Sender | Carrier | Consignee
Carriage paid/Porte pagada Carriages charges
Deducti
Carriage forward /Ports dabide eductions
Packing
Established in Sequro
Other charges
City
#HDIVISA: E
Date ToTAL: | 50
signature and stamp of the sender signature and stamp of the carrier Goods received
Place on 20
signature and stamp of the consignes

FIGURA A7.3. FORMATO DE CONOCIMIENTO DE TRANSPORTE TERRESTRE (CMR)
Fuente: Documentos de Comercio Exterior

exportpampa.com/comexterior/documentos.php

7.9 Transporte aéreo

El conocimiento de embarco aéreo, conocido en su denominacion inglesa como Air Wayhbill
(AWB) es el documento utilizado en transporte aéreo. Constituye a la vez recibo de la
mercaderia por parte de la compafiia aérea, y prueba del contrato de transporte.
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7.10  Transporte maritimo

El documento de transporte maritimo se conoce con el nombre de "Conocimiento de
embarcacion” o con su denominacion inglesa de "Bill of Lading" (B/L). (figura 7.4)

El documento es:

¢ Recibo de mercaderias por parte del transportista.
e Prueba del contrato de transporte.

e Titulo de valor representativo de mercancias, es negociable y otorga a su tenedor el
derecho a exigir la entrega de las mismas.

7.11  El seguro de transporte

En comercio internacional es frecuente asegurar las mercancias por los dafios que puedan
sufrir durante el transporte, asi como en las operaciones de carga y descarga y estancia en
almacenes previos o posteriores al transporte. La contratacion de este seguro corre a
cargo del exportador o del importador segun las condiciones pactadas (Incoterms)
Contratara normalmente el seguro, aquella parte que asuma el riesgo de pérdida de la
mercancia durante el transporte, salvo que se haya pactado otra cosa, como en el
supuesto de utilizacién del incoterm CIF O CIP, en cuyo caso el vendedor viene obligado a
contratar un seguro a pesar de que el riesgo se transmite al comprador antes de iniciar el
transporte.

Segun el medio de transporte utilizado, el seguro serd de transporte maritimo, aéreo o
terrestre y variaran las condiciones de contratacién del seguro. En seguro maritimo, son de
uso frecuente las clausulas ICC del Instituto asegurador de Londres, reconocidas a nivel
internacional. Las ICC (Instituto Cargo Clauses) mas conocidas son las ICC "C", ICC "B" e
ICC "A", que van de menor a mayor cobertura.

Las modalidades de contratacién son diversas. Se puede diferenciar entre pdlizas
individuales, en las que queda cubierto un solo viaje y poélizas globales o flotantes en las
que quedan cubiertas todas las operaciones del asegurado, previa comunicacién de la
salida de las mercancias. Esta ultima modalidad suele ser utilizada por aquellas empresas
que realizan exportaciones y/o importaciones de forma habitual.
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Shiper EILL OF LADING

BJL M2.000000005 1

Consignee

Notify Shipped on basrd in apparent goad order and
condition, unless otherwise stated on the Face hracf, the
rurmber of packages shawn in Carrierr's Receipt box,
said o contain the goods described in the Particular
furnished by Merchant [cantents, weight and measures
unknow b Carvier) and to be dischargered af the port of
discharge or so near thereto as the wessel may safely get
and be always afloat, and to be delivered in the like gaad
order and condiion at the aforesaid Port unto
Consignees or their Assigns, they paying Freight as
indicated below plus other charges incurred in

anire 05623 santiage de chile accordance with the provisions cantained in this Bil of
Lading.

In accepting this bill of Lading the Merchant expressly
accepts and agrees to all its stipulations on both pages,
Vessal Voyage Port of loading ¥er csav.com whether written, printed, stamped or otherwize
incarparated, a3 Fully a5 iF they were signed by the

pott 354 - M4EE port 033 zan lazaro de mirta Merchant,

Pre-carriage by Place of receipt by pre-carrier

Ore original Bill of Lading must be surrended duly
endorsed in exchange for the goods or delivery order,
I WITTHESS WHEREOF THE MUMBER OF ORIGIMAL
BILLS OF THE LADIMG STATED BELOW HAVE BEEM
SIGMED, ALL OF THIS TEMOR AND DATE OME OF
WHICH BEIMNG ACCOMPLISHED THE OTHERS TO
STAMND YOI,

Port of discharge Yer csav.com Place of ultimate d

30/12/2006

ery by on-carrier

pott sandd san juan de rose

Marks and No. OF Units | Kind of packages: description of goods Gross Weight | Measurement
Numbers

34 | Burdegano Campedn - 010180 - Caballos, asnos, mulos ¥ burdeganos, wivos (exc. reproductores de raza
ura)

54 | Asno Marrdn nuewo - 010130 - Caballos, asnos, mulos ¥ burdeganos, vivos Cexc. reproductores de raza pura)

24 | Asno Cataldn STRS - 010190 - Caballos, asnos, mulos y burdeganos, vivos Cexc. reproductores de raza pura)

CARRIER'S RECEIPT PARTICULARS FURNISHED BY THE MERCHANT

FREIGHT & CHARGES Revenue Tons Rate Per Prepaid collact

Extra charges for declared value Total Place and date of issuel26/12/2008
DECLARED YALUE OF Freight payable at
walor declarado desting
Number of original Bs/L Signed For the master
3231

FIGURA A7.4. FORMATO DE CONOCIMIENTO DE EMBARQUE MARITIMO (B/L)
Fuente: Documentos de Comercio Exterior

exportpampa.com/comexterior/documentos.php
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Anexo 8: Medios de pago en el comercio internacional

A continuacién se ofrece una descripcién detallada de los principales documentos de pago y cobro
como complemento al Capitulo 1, subacéapite 1.1.3.21. Medios de Pago

Los principales documentos de pago y cobro que se utilizan en el comercio internacional son
[ICEO1]

8.1 Cheque Personal

Es un documento que permite al librador (cobrador) retirar una cantidad de fondos que tienen
disponibles en poder del librado (pagador). Para ello es requisito indispensable la existencia
de fondos en poder del librado.

8.2 Cheque Bancario

Es un titulo emitido por una entidad financiera que lleva implicito un mandato de pago a favor
del beneficiario, con cargo a una cuenta abierta en otra entidad financiera extranjera o contra
si misma. Tiene el mismo funcionamiento que el cheque personal con la Unica diferencia que
es emitido por una entidad financiera contra sus propios fondos, ofreciendo mayor seguridad
de cobro.

8.3 Orden de Pago Simple

Es la transferencia bancaria o pago directo que efectla el banco de la empresa importadora
(emisor) al banco de la empresa exportadora o a su corresponsal (pagador). No existe soporte
documental, s6lo comunicacién interbancaria por medios telefénicos o electrénicos. El
beneficiario/a 0 empresa exportadora no esta obligado a presentar ningin documento previo
para hacer efectivo el cobro.

8.4 Orden de Pago Documentaria

La empresa importadora da instrucciones a su banco para que pague al beneficiario el importe
de la operacién comercial, contra la identificacion de este Ultimo y la presentacion de ciertos
documentos especificados en la orden (factura comercial, documentos de transporte,
certificados de entrega, etc.)

8.5 Remesa Simple

Consiste en una serie de documentos financieros (letras de cambio, recibos o pagarés) que la
empresa exportadora gira a cargo de la importadora, sin necesidad de acompafamiento de
documentos comerciales.

8.6 Remesa Documentaria

Documento de pago mediante el cual la empresa exportadora presenta a su banco ciertos
documentos comerciales representativos de la mercancia acompafiado o no de documentos
financieros, y le da instrucciones de entrega a la importadora contra pago, aceptacién, o en su
caso, contra recibo de fideicomiso (trust-receipt).
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Es decir, la exportadora embarca los bienes hacia destino y entrega los documentos
comerciales representativos al banco para que gestione el cobro. El banco sélo entrega los
documentos a la compradora cuando ésta haya procedido al pago o aceptacion, segin sea lo
convenido.

8.7 Crédito Documentario

Operacion en la que la empresa compradora de una mercancia (ordenante) solicita a su banco
(banco emisor) que preste, a la vendedora de la misma (beneficiaria), una garantia
(generalmente irrevocable), por la que se obliga a pagar una determinada cantidad de dinero
contra la presentacion, en tiempo y forma acordados, de los documentos especificados en el
contrato.

Tesis publicada con autorizacion del autor

No olvide citar esta tesis




Anexo 9: Diagrama de clases de analisis por médulos/vistas

A continuacion se ofrece una descripcion de las principales entidades agrupadas mediante
modulos/vistas como complemento al Capitulo 3, subcapitulo 3.4. Diagrama de Clases de Analisis.

9.1. Entorno Usuario
9.1.1. Vitrina Virtual

9.1.1.1. HS-CODE
Responsable: Jhenifer Rosas

La vista de “HS-CODE" forma parte del médulo de vitrina virtual del entorno usuario y
se compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes podemos
mencionar a las siguientes:

a. Hs_Code_Capitulo:
Esta entidad contiene todos los capitulos contenidos en la base de datos de HS-
CODE vy esta compuesta por el codigo hsCapitulo. Esta relacionada con mas de
una partida de producto. Es el primer nivel de detalle para el manejo de los
productos registrados en la plataforma.

b. Hs_Code_Partida:
Esta entidad contiene todas las partidas contenidos en la base de datos de HS-
CODE y esta4 compuesta por el cédigo hsPartida y un atributo nimero Grilla que
indicara la estructura de productos a la cual estd asociada. Esta relacionada con
mas de un producto. Es el segundo nivel de detalle para el manejo de los
productos registrados en la plataforma.

c. Hs_Code_Producto:
Esta entidad contiene todos los productos contenidos en la base de datos de HS-
CODE y esta compuesta por el cédigo hsProducto. Es el tercer nivel de detalle
para el manejo de los productos registrados en la plataforma.

Se adopté una estructura de detalles de productos para el manejo de la
clasificacion de los productos, una para los capitulos de los productos, otra para las
partidas y una tercera para productos, debido a que el nivel de detalle para las
familias de productos es extensa y son mutuamente dependientes una de la otra.

Para mayor informacion sobre el HS-CODE ver en el Anexo 1. “Herramientas
Tecnoldgicas” el subcapitulo 1.7. Uso de Codificacion Estandar
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HS_CODE_Capitulo
(from Logical View)
S codigohs_Capitulo : String

1

1
HS_CODE_Partida
(from Logical View)
Secodigohs_Partida : String
SenumeroGrilla : Integer

1

1%

HS_CODE_Producto
(from Legical View)
Secodigohs_Producto : String

FIGURA A9.1 DIAGRAMA DE CLASES DE HS-CODE

9.1.2. NACE
Responsable: Jennifer Rosas

La vista de “NACE” forma parte del médulo de vitrina virtual del entorno usuario y se
compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes podemos mencionar a
las siguientes:

a. Nace_Seccion:
Esta entidad contiene los grupos de todos los sectores econdmicos de la industria
denominados secciones los cuales estdn contenidos en la base de datos de NACE y
esta compuesta por el cédigo de Seccién. Esta relacionada con mas de un capitulo. Es
el primer nivel de detalle para el manejo de las actividades de las empresas
registradas en la plataforma.

b. Nace_Capitulo:
Esta entidad contiene todos los subsectores econémicos de la industria asociados a
una sola seccidon denominados capitulos los cuales estan contenidos en la base de
datos de NACE y est4 compuesta por el cédigo de Capitulo. Esté relacionada con mas
de un subcapitulo. Es el segundo nivel de detalle para el manejo de las actividades de
las empresas registradas en la plataforma.

c. Nace_SubCapitulo:
Esta entidad contiene todas los subactividades econémicas de la industria asociados a
un solo capitulo denominados subcapitulos los cuales estan contenidos en la base de
datos de NACE y esta compuesta por el cédigo de Subcapitulo. Esta relacionada con
mas de una actividad. Es el tercer nivel de detalle para el manejo de las actividades de
las empresas registradas en la plataforma.
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d. Nace_Actividad:
Esta entidad contiene todas los actividades econdémicas de la industria asociados a un
solo subcapitulo denominados actividades los cuales estan contenidos en la base de
datos de NACE y esta compuesta por el cédigo de Actividad. Es el Gltimo nivel de
detalle para el manejo de las actividades de las empresas registradas en la plataforma.

Se adopt6 una estructura de detalles de actividades para el manejo de la clasificacion
de los sectores econdémicos, una para las secciones, otra para los capitulos, una
tercera para subcapitulos y la Ultima para las actividades, debido a que el nivel de
detalle para las actividades es amplia y son mutuamente dependientes una de la otra.

(Para mas informacion sobre el NACE ver en el Anexo 1: “Herramientas Tecnologicas” el
acapite 1.7. Uso de Codificacion Estandar)

NACE_SECCION
(from Logical View)

&codigoSeccion : String

1

1.%

NACE_CAPITULO
(from Logical View)

SecodigoCapitulo : String

1

1
NACE_SUBCAPITULO

(from Logical View)
ScodigoSubCapitulo : String

1

1.*

NACE_ACTIVIDAD
(from Logical View)
ScodigoActividad : String

FIGURA A9.2 DIAGRAMA DE CLASES DE NACE
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9.2. Entorno Afiliado
9.2.1. Mdbdulo Organizacién

9.2.1.1. Agenda
Responsable: Rosana Rabanal

La vista de “Agenda” forma parte del médulo de organizacion del entorno afiliado y se
compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes podemos mencionar
a las siguientes:

a. oficTarea:
Esta entidad describe las caracteristicas principales de las tareas (sean manuales
0 automaticas) que componen el plan de jornada de la agenda, caracteristicas
como numero de tarea, fecha de creacion, asunto, descripcion, tipo de tarea,
responsable, destinatario, etc.

La tarea es propia de un afiliado o colaborador que la crea o realiza y tiene varios
tipos tales como reunién, llamada manual, fax, informe interno, entre otros.
Cuando una tarea planificada es realizada pasa a ser una accién ejecutada.

b. oficAccionesAgenda:
Esta entidad describe las caracteristicas principales de las acciones ejecutadas
que componen el control de jornada de la agenda, caracteristicas como namero de
accion, fecha de creacion etc. La accién es propia de un afiliado o colaborador que
la crea o realiza y son solamente de tipo manual.

Las tareas y acciones a su vez pueden provenir de un proyecto que es propio de
una empresa afiliada y se relaciona con éstas mediante el detalle de proyecto.

A continuacion se presenta el diagrama mostrando las relaciones descritas
anteriormente.
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oficTarea
(fromLogical View)

&nroTarea - Integer
&fechaCreacionTarea - Date
&descripcion - String
&fechalnicio - Date

& destinatario - String
&asuntoTarea - String
S mostrarAlerta - String
&estado : String
&shoralnicio : String
&horaFin : String
&pdetalleTarea : String
&vduracion : integer
&phoralnicioReal : String
&duracionReal : String
&vdiaAlerta : Date
&horaAlerta : String

S numPuntos : String

(L]

oficDetalleProy ecto
(fromLogical View)

- [&correlativ oDetalle : String
&porcentajeAv anceTarea : double
&estado : String

oficProy ecto
(fromLogical View)

&scodigoProy ecto - String

& nombreProy ecto - String
&f echalnicio - Date
&fechaFin - Date
&fechaCreacion - Date
&mercado : String
&previsionlngresos - Double
&totalPresupuesto : Double

oficTipoTarea
(fromLogical View)

StotalEsfuerzo : Double

& medidaEsfuerzo : String
&claseProy ecto : String
&porcentEsfuerzo : Double
&porcentPresupuesto : Double
&porcentajeCumplimiento : Double
&porcentajePlazo : Double
&destino : String

&estado : String

& Obijetiv osCualitativ os : String

1= 5 - 1 |&codigoTipoTarea - String &ingresosGenerados : Double
& modoAccion &numDias : Integer
&plazoBeneficios - Date
&splazoPuntoMuerto - Date
1 1 1 BstotalGastoFstimado - Double
oficUsuario &totalGastoReal - Double
(fromLogical View)
%Iogin - String 1= 1=
&contrasena - String 1
&tipoUsuario - String 1
&nombre - String oficEmpresa
&apellidos - String (fromLogical View)
&cargo - String 'K &mnombreEmpresa - String
&email - String &ptipoFmpresa - String

&messenger - String
%fechaVencwm\entoDig\ta\ - Date
&tratamiento - String
&otroCargo - String
&telPais - String
&telPref Local : String
&telNro : String

8f axPais : String

8f axPref Local : String
&faxNro : String
&mov Pais : String
&mov PreflLocal : String
&mov Nro : String
&urlWeb : String
&qgenero : String

&doi : String

&estado : String
&pregSecreta : String
BrespPregSecreta - String
& codActivacion - String
&usuValido - String
&dominio - String

oficAccionesAgenda
(fromLogical View)

&mnroAccion - Stiing
&destinatario - String
&asuntoAccion - String

& descripcionAccion - String
&estadoAccion - String

1. |&horal nicioAccion - String
&horaFinAccion = String
&f echaAccion - Date
&duracionAccion - integer
SnombreAccion

&domicilioSocial - String
&domicilioFiscal - String
&codigoPostal - Integer
&CIF : String

&logo : String

&f oto : String
&facturacion : Double

—————&capitalSocial : Double

-

&snroEmpleados : Integer
&anoConstitucion : Integer
&fechaAlta : Date
SempresaSegura : String

& nombreEmpresalngles : String
&pcalle : String

&nroCalle : String

&ciudad - String

& provincia_estado - String
&anagrama - String

FIGURA A9.3 DIAGRAMA DE CLASES DE AGENDA

9.2.1.2. Modelo Oferta

Responsable: William Aliaga

La vista de “Modelo Oferta” forma parte del mddulo de organizacién del entorno afiliado
y se compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes podemos
mencionar a las siguientes:
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a. modModeloOferta:
Esta entidad describe todas las caracteristicas del modelo oferta, que pueden ser
de tres tipos, preferente, basico y potencial, contiene la fecha de creacion, fecha
de modificacion y el tipo de modelo oferta. Es propio de la empresa oferente. Y
esta compuesto por una formalizacion y una pasarela de pagos.

b. modPasarela:
Esta entidad contiene las distintas caracteristicas de la forma de pago para una
negociacion y esta compuesta por el tipo de pago al contado o a plazos con las
diferentes opciones que tiene cada uno y esta asociado solamente a un modelo
oferta.

c. modFormalizacion:
Esta entidad contiene las clausulas contractuales para una negociacién y esti
compuesta por una serie de atributos que indican si se aplica o0 no una clausula
determinada. Esté asociada solamente a un modelo oferta.
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modM odeloOferta

modFormalizacion (from Logical View oficEmpresa
(from Logical View, &-correlativo - String - 1 Snomir o5 f;’a“;"a@‘g?i:‘sw
B cliente : String 1 " &etiqueta - string Pl rgsm g
SimporteT otalPedido” Double &fechaCreacion - Date Q\dp ”\DOS - I'Strg
SnumeroPedado - Sring 1 1 |&fechaModificacion - Date & omiciliosocial . Siring
&fechaPedido - Date &activo - domicilioFiscal : String
TSI &codigoPostal - Integer
&opcionRetencion : String R B
&apcioninspeccionCalidad: Sfring El5Ely,
& opcionlincurrplimientoCalidad - String @109@ String
S-opcionN oC enformidad - String modPasareladePagos Sfoto” String
S-opcionRetrazoDespacho - String {from Logical View Sefacturacion 3[_)0-19‘9
&opcionRetrazoPagos : String &cliente : String gcapnaISoual : |_30UD|8
&opcionContencioso: String &importeT otalPedido : Double nroEmpleados : Integer
Srestado - String &numeroPedodo : Siring fanoCansfitucion - Integer
S opcionCar acteristicaRetencion : String &fechaPedido : Date &fechaAlta : Date
&opcionTipdnspecdon : Sfring &opcionEsContado : String &empresaSegura - String ]
& opcionM omentolnspeccion : Sting &opcionContadoCancelacion - String SnombreEmpresalngles - String
S-opcionGastosinspeccion - String SrporcentajeAnticipdmporte - Double fecalle: String
&-porcentajeGastosinspeccion - Double & montolmporteFraccion : Double nroCalle: String
&porcentajelncumplimientoCalidad : Double &opcionAnticipoPagadero : String gcmdad:Strmg )
& penalizad onN oConfor midad ; String &numeroCuotas : Integer provincia_estado: String
&retrasoDespachaPena: String SopcionCuctasPlazos - String Seanagrama - Siring
&retrasoDespachdPena2: String RdiasCreditoDocumentario - Integer
SrefrasoDespachdPena3” String &fechasCuotas - Date
&porcentajeDescuentoDespacho - Double &opcionimporteCuota : String modArnticipoMediosdePago
&diasretrasoDespacho : Integer &razonlmporteCucta : Double (from Logical View) _
&porcentajePena3 : Double &opcionGarantiaEmisor : String S codigoAnticipoMediosDePago - String
&opcionContenciosoArbitraje : String - “ropcionGarantiaPagador - String 1 1
SrtextoCiudad - String =& opcionCondicionAbono - String :
StextoTribunal - String :'esAnnupo : string modMer(rﬁmsliePﬁuGaramla
S-opcionPenaretrasoPago - Strin estado : string Lom.Logical View)
@ggrcemajeDescuemolgago: Doutie &opcionAnticipolmporte : String A— FrcodigoMediosPagoCGarantia : String
&diasRetrazoPago : Integer SranticipoPagaderoDias - Integer L-
S porcentajeimporteRefraso - Double SopcionContadoMedioPago - String e e -
- modAperturaCreditoDocumentario
(from Logical View]
- 1 e R ScodigoAperturaCreditoDocumentario - String
1
modArbitraje
L (from Lodical V\Jew modM ed oPagoDocumentario
&-codigoArbitraje : String (from Logic View
StextoArbitraje - String & codig oMediosPagoDocumentario : Siring
1
[
modCuotasFlazosApartir modDiasAnticipoPagadero
(from Logical View] ffrom Loaical View
%-codigoCuctasPlaz osApartir - String 1 |&-codigoDiasAnticipoPagadero - String
1
1
— modPeriodosPagos 1 modM ediosDePagoSimple
modFinanciacion {from Logical View modTipoOrdenPago (from Logical View
(from Lodical View! % codigoPeriodosPagos - String (from Lodical View! RrcodigoMediosPagoSimple - Siring
& codigoFinanciacion : String &numDias : Integer SrcodigoOrdenPago : Siring

FIGURA A9.4 DIAGRAMA DE CLASES DE MODELO OFERTA

9.2.2. Mobdulo de Promocién

9.2.2.1. LOCODE
Responsable: Jhenifer Rosas

La vista de “LOCODE" forma parte del moédulo de promocién del entorno afiliado y se
compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes podemos mencionar
a las siguientes:
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a. Lo_Code_Pais:
Esta entidad contiene todos los paises contenidos en la base de datos de LO-
CODE vy esta compuesta por el codigo y nombre del pais. Esta relacionada con
mas de una localidad mundial. Asimismo se relaciona con mas de una zona
econdmica y contiene mas de un estado para una determinada regién asociada a
la plataforma.

b. Lo_Code_Localidad:
Esta entidad contiene todas las localidades contenidos en la base de datos de LO-

CODE vy estad compuesta por el cédigo y nombre de la localidad. Esta asociada
solamente a un pais.

c. Lo_Code Estado:
Esta entidad contiene todos los estados o regiones relacionados solamente al pais
asociado a la plataforma y esta compuesta por el codigo y nombre del estado.
Contiene mas de un nivel de detalle para las regiones asociados a la plataforma
siendo el primer nivel de ella.

d. Lo_Code_ZonaEcondmica:
Esta entidad contiene todas las zonas econdmicas asociadas a un Continente y
esta compuesta por el codigo de zona Econémica. Contiene mas de una nivel de
detalle, siendo la méas directa la que esta asociada a méas de un pais.

e. Lo_Code_Continente:
Esta entidad contiene todos los continentes registrados en la plataforma y esta
compuesta por el cédigo del continente. Contiene mas de un nivel de detalle,
siendo la mas directa la que esta asociada a mas de una zona econémica.

f. Lo_Code Provincia_Afiliado:
Esta entidad contiene todas las provincias asociadas a un estado determinado y
esta compuesta por el codigo y nombre del estado. Es el segundo nivel de detalle
para el manejo de las regiones asociadas a la plataforma.

g. Lo_Code_LocalidadAfiliado:
Esta entidad contiene todas las localidades asociadas a una Provincia Afiliada
determinada y esta compuesta por el codigo y nombre de la localidad Afiliada. Es
el tercer nivel de detalle para el manejo de las regiones asociadas a la plataforma.

Se adopto dos estructuras para el manejo de las localidades, una para las regiones
asociadas a la plataforma y otra para las localidades a nivel mundial, debido a que
el nivel de detalle de las localidades a nivel mundial es menor al requerido para la
adecuada gestion de la plataforma.

(Para mas informacién sobre el LOCODE ver en el Anexo 1: “Herramientas Tecnoldgicas”
el subcapitulo 1.7. Uso de Codificacion Estandar)
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oficUsuario
(from Logical View)

Selogin - Stiing
&contrasena - String
S¢tipoUsuario - String

LO_CODE_Pais
(from Logical View)

&codigopais - Stiing
Betiene_estados - String 1
Bnombre - String

BetieneAfiliado - Sting

1

LO_CODE_Localidad
(from Logical View)
&codigolocalidad - String

Sdescripcion - String

&nombre * String
IQ‘ape\lidus: String 1=
&cargo - String
Sremail - String '
&messenger - String
SfechaVencimientoDigital - Date
&tratamiento - String
&otroCargo - String

&telPais : String

&telPrefLocal - String

SetelNro - String

&faxPais: Sting 1
&faxPrefLocal - String
Sfaxtro - String 1=
&mavPais- String 1]
SemovPrefLocal - Stiing
&movNro - String
SeurlWeb - Stiing
&genero - String

Sedoi - String

Seestado : String
&pregSecreta - String
SerespPregSecreta - String
&codActivacion - Sting
SusuValido - Stiing 1.
&dominio - String

LO_CODE_Edado i

(from Logical View)
Secodigoestado - String
&nombre - Sting

LO_CODE_ZonaEconomica
(from Logical View)
&codigoregion - String
Sdescripcion - String

LO_CODE_PROVINCIA_AFILIADO
(from Logical View)
‘%mdlganwnma 1

LO_CODE_Continente
(from Logical View)
Ecodigocontinente - String
Sdescripcion - String

LO_CODE_LOCALIDAD_AFILIADO
(from Logical View)

L= Scodigolocalidad_afiliado : Sting

&nombre - Sting

fmax : double

fmaxY : double

15 |&minX - double

SminY :double

Sexcen - double

Bycen - double

FIGURA A9.5 DIAGRAMA DE CLASES DE LOCODE

9.2.3. Moddulo de Negociacién

9.2.3.1. Contratos
Responsable: William Aliaga

La vista de “Contratos” forma parte del médulo de negociacion del entorno afiliado y se
compone de un conjunto de entidades, entre las més importantes podemos mencionar
a las siguientes:

a. oficContrato:

Esta entidad contiene los datos generales de la empresa oferente y la empresa
demandante, asi como también los términos y clausulas pactadas en la
negociacion, esta compuesta por una serie de atributos entre los principales
comprende el monto total pactado, los distintos gastos y descuentos y el plazo de
validez del contrato.

Es propio de la empresa oferente, esta asociada con mas de una linea de contrato,
asi mismo se relaciona con mas de un documento aduanero, Se relaciona también
con el contrato de Representante Comercial, contrato de agente comercial,
contrato de distribuidor y contrato compra venta, los cuales heredan de ésta
entidad.
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b. oficLineaContrato:
Esta entidad contiene el detalle de los productos negociados, y estd compuesta por
la cantidad del producto, el precio unitario y el importe. Esta asociada a un solo
Contrato.

c. oficContratoxDocumento:
Esta entidad contiene el detalle del nimero de copias de la documentacién
aduanera, estd compuesta por el nimero de copias recomendadas por cada parte
que interviene en la negociacién, como el banco, aduana, comprador y vendedor.
Esta asociada a un Contrato.

d. oficContratoRepresentante:
Esta entidad contiene las clausulas que comprende un contrato de Representante
Comercial, esta conformada por variables que indican cual de las clausulas se
eligen o no. Esta asociada a un Contrato.

e. oficContratoAgente:
Esta entidad contiene las clausulas que comprende un contrato de Agente
comercial, esta conformada por variables que indican cual de las clausulas se
eligen o no. Esta asociada a un Contrato.

f. oficContratoDistribuidor:
Esta entidad contiene las clausulas que comprende un contrato de Distribuidor,
esta conformada por variables que indican cual de las clausulas se eligen o no.
Esta asociada a un Contrato.

g. oficContratoCompraVenta:
Esta entidad contiene las clausulas que comprende un contrato Compra Venta,
esta conformada por variables que indican cual de las clausulas se eligen o no.
Esta asociada a un Contrato.
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oficContrato

(FomLogicd View} oficLineaContrato
EnroConirato . String (fromLogical View)
&f echaCreacion - Date ElineaContrato - String
estado : String Bcantidad . | nteger
S codigoLugarDestino : String &importeLinea : Double
& denominacionSocial : String &Descripcion © String
SnombreContacto © String 1 1* |&precioUnitarioLinea : Double
GvapelidosContacto : string SveditaPrecio . String
Ecalle : String SeditaCantidad : String
&nroCale : String EeditablontoLinea : String
EcodigoPostal - String

& ciudad : String
Eprovincia_estado - String
Etelefono : String
&calleCarga - String

&lugarDespacho . String oficTipoContrato
ErcantidadTotal - Inte ger (fromLogica View)
&subTotal : Double 1= 1 &codigoTipoContrato . String
&flete : Double I

& embalaje - Double
SotrosGastos - Double

& gastosTotales : Double
&impuestos - Double

& sequros - Double

S descuentos : Double
&montoTotal - Double
EnroCalleCarga - String
&codigoPostalCarga : String
EciudadCarga ® String
&provincia_estadocarga : String
EtelefonoCarga - String
&companiaDespacho : String 1 1=
EnroviajeDespacho © String &nroCopiasTotal - Integer
&1 echaDespacho  Date & manual - String
EnroEnirega - Integer &0nligatorio : String

& recuencia - String
especificoEntrega : String
EesvalorLegal © String
&opcionvalorLegal : String

&+ ormalizacionParcial - String
&opcionF ormalizacionParcial : String
Eplazavalidez - Integer

&1 recuenciaPlazovalidez : String
Eclausuladdicional - String

oficContratoXDocumento
(fromLogical Vien)
EnroCopiasComprador : [nteger
&nroCopiasBanco : Integer
&nroCopiasAduana : Integer
EnroCopiasv endedor : Integer
&nroCopiasRecomendadas : Integer

oficContratoR epresentante oficContratoAgente oficContratoCompraVenta oficCotratoDistribuidor
(fromLogicd View) (fromLogicd View) (fromLogical View) (from Logicd View
&f echaF irmaContrato - String &f echaF irmaContrato - String &fechaFimaContrato - String &ifechaF irmaContrato . String
BciudadPaisFirma : String BciudadPaisFirma : String &ciudadPaisFirma : String SrciudadPaisFirma © String
EplazoDenuncia - Integer EplazoDenuncia - Integer &plazoDenuncia  |nteger &plazoDenuncia - Integer
&f recuenciaPlazoDenuncia : String &f recuenciaPlazoDenuncia : String &1 recuenciaPlazoDenuncia : String SefrecuenciaPlazoDenuncia - String
EplazoSolucion © Integer EplazoSolucion © Integer &plazoSolucion - Integer & plazoSolucion © Integer
& porcentajeRetrioucion : Doudle & porcentajeRetrioucion : Doudle &vcodigoLugarDestino : String ScodigolugarDestino * String
Econsignacion - String Econsignacion - String & denominacionTercera - String &denominacionTercero © String
EopcionRetribucion : String EopcionRetribucion : String & direccionDestinatario : String ErdreccionDestinatario - String
SopcionSalario : String SopcionSalario : String &lugarD estino Comprador : String SrlugarD estinoComprador : String
8 NontoSalario - Double 8 NontoSalario - Double &nroEntrega © Integer enroEntrega - Integer
ErcantidadPagos - Integer ErcantidadPagos - Integer &especificoEntraga * String &especificoEntraga : String
8frecuenciaSalario . String 8frecuenciaSalario . String &1 recuencia Entraga : String Sefrecuencia Entraga : String
&frecuenciaExtractoContable - String &frecuenciaExtractoContable - String &porcentajeRetribucionDscto : Doudle
B giasReclamo : Integer B giasReclamo : Integer SopcionRetribucion * String
& diasRespuestaReclamo : String & diasRespuestaReclamo : String clausulaRetribucioningreso : String
& opcionl ndemnizacion : String & opcionl ndemnizacion : String SopcionRetribucioni ngreso © String
& opcionListaPrecio © String & opcionListaPrecio © String S porcentaRetribucion - Double
& opcionComisionReducida : String & opcionComisionReducida : String v entallinimaAnual © Double
&porcentajelncremento . Double
&opcionindemnizacion : String

FIGURA A9.6 DIAGRAMA DE CLASES DE CONTRATO
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9.2.3.2. Cotizacion
Responsable: Jhenifer Rosas

La vista de “Cotizacién” forma parte del médulo de negociacion del entorno afiliado y
se compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes podemos
mencionar a las siguientes:

a. OficCotizacion:
Esta entidad contiene todas las cotizaciones pertenecientes a una empresa
asociada a la plataforma y estd compuesta por el cédigo, tipo de cotizacion
realizada, la cantidad y monto de productos que ha sido solicitado como cotizacién
por una empresa. Esta relacionada con méas de un linea de cotizacion. Es el primer
nivel de detalle para el manejo de las Cotizaciones registradas en la plataforma.

b. OficLineaCotizacion:
Esta entidad contiene todos los detalles de las cotizaciones pertenecientes a una
empresa asociada a la plataforma, las cuales estan asociadas a una sola
cotizacion y estd compuesta por el cédigo, volumen, monto y precio de productos
perteneciente a una linea de cotizaciéon. Es el segundo nivel de detalle para el
manejo de las cotizaciones registradas en la plataforma.

c. OficTramos:
Esta entidad contiene todos los tramos asociados a una linea de Cotizacion si
corresponde a ese tipo y estd compuesta por el cédigo de tramo, dos atributos que
indican el inicio y fin del tramo y otro que indica el precio asignado a ese tramo. Es
el tercer nivel de detalle para el manejo de las cotizaciones registradas en la
plataforma.

Se adopté una estructura de detalles para el manejo de la solicitud de una
cotizacion, una para las cotizaciones, otra para el manejo del detalle de la linea de
cotizacion y una tercera para el de tramos, debido a que el nivel de detalle
requerido para la solicitud de una cotizacion es extenso y ademas son mutuamente
dependientes una de la otra.
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oficTramos
(from Logical View)

&codigoTramo : String
&chkTramo : String
&valDesds : Integer
&valHasta : Integer
&precio : Double

1=

1

oficEmpresa
(from Logical View)

oficLineaCotizacion
(from Logical View)

&nombreEmpresa : String
StipoEmpresa : String

S domicilioSocial : String
B domicilioFiscal : String
S codigoPostal : Integer
8&CIF : String

Blogo : String

Sfoto : String
Sfacturacion : Double

B capital Social : Double

B nroEmpleados : Integer
SanoConstitucion : Integer
S fechaAlta : Date

SempresaSegura : String

S nombreEmpresalngles : String
= 1|®calle : String

&nroCalle : String

Bciudad: String

S provincia_estado : String
&anagrama : String

& lineaCotizacion : String
SvolumenLinea : Integer

B descripcion : String
SmontoLinea : Double

S nombreMercancia : String
B chk_Caracteristicas : String
&chk_cobroPago

8 chk_Garantias : String 1 1

B chk_Condiciones : String

Bchk_porTramos : String 0_* 1*
Rchk_Cotizacion : String oficCotizacion

& chk_Caracteristica_Resp : String
B chk_cobroPafo_resp : String

B chk_Garantia_Resp : String

B chk_Condiciones_Resp : String
S preciolinea : Double

(from Logical View)
SenroCotizacion : String
BetipoCotizacion : String
SefechaCotizacion : Date
SecantidadTotal : Integer
SemontoTotal : Double
Srestado : String
SfechaConsulta : Date

iy
fw
-

FIGURA A9.7 DIAGRAMA DE CLASES DE COTIZACION

9.2.3.3. Presupuesto
Responsable: Rosana Rabanal

La vista de “Presupuesto” forma parte del mddulo de negociacién del entorno afiliado y
se compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes podemos
mencionar a las siguientes:

a. oficPresupuesto:
Esta entidad describe las caracteristicas principales del presupuesto tales como
namero, codigo empresa oferente (la empresa propietaria del producto a
presupuestar), cédigo empresa demandante (la empresa que requiere el producto),
datos de la entrega, montos parciales y totales y campos que definen las clausulas
y los diferentes estados por los que pasan los datos del presupuesto en el proceso
de negociacion.

El presupuesto es propio de la empresa oferente y puede tener uno o muchos
productos asi como una estructura de costos asociada que se compone de un
cbdigo incoterm (Para mas informacién sobre los INCOTERMS, ver Anexo 6
INCOTERMS (Términos de Comercio Internacional) y una serie de conceptos de
gasto que se aplican al comprador y al vendedor segun se negocie en el proceso.
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Esta asociado también a un modelo oferta (pasarela de pagos y formalizacién) y
una serie de documentos aduaneros dependientes del pais origen, destino, medio
de transporte, capitulo o partida del producto.

Esta entidad se relaciona con el pedido ya que al terminar el proceso de
negociacion y llegar a un acuerdo, el presupuesto aprobado genera un pedido.

b. oficLineaPresupuesto
Esta entidad describe el detalle del presupuesto, posee una relacion de
composicién (parte/todo) con éste, y esta asociado al producto, tiene datos como
cantidad, precio unitario, importe parcial y los campos propios del proceso de
negociacion del presupuesto.
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oficLineaPresupuesto oficPresupuesto
1= (from Log ical View) (from Logical View)
SlineaPresupuesto - String nroPresupuesto - string
1 S-cantidad : Integer Seestado © String
tranProducto &importeLinea : Double &fechaRegistro . Date
(from Loglcal View) &Descripcion - String - fefechaConsulta - Date
&codigoProducto - String 'ﬁ'»prgmou nitarioLinea - Double 1 1 @'»codignLugaIrD estino * String
&marca - String &editaPrecio - String &denominacionSocial - String
&mogelo : String SveditaCantidad : String SenombreContacto : String
&nombreFoto : String &editaMontoLinea - String &apeliidosContacto - string
&nombreVideo : String fecalle - Stiing
&tipoOperacion : String SenroCalle - String
&capacidadu nitaria - Double ofic Pedido SecodigoPostal : String
Sprecio: Double (fromLogical View) Q’C'“d?d s Sy )
&estado - String TnroPedida | String &provincia_estado - String
&estadoFicha - String &estado : Siring etelefono - S_mng
Sedescripcion - String &fec haRegistro - Date gecallecagalistring
&tieneFoto : String &fechaConsulta - Date Q"IugarDespach? 5 Sy
&fechaCreacion : Date &codigoLugarDestino - Sting ErcantivadTotal - Integer
&rechaCreac ionAnuncio . Date &denominacionSocial : String SesubTotal - Double
SnumVisitas - Integer &nombreContacto - String RIED: eI
GnumConsultas - Integer &apellidosC ontacto - string Sembaize [P
SnombreProducto - String &calle - String BeotrosGastos - Dount
&muesiraCalidad : String &nroCalle - String &.gaslosTolales s a3
&mustraC omposicion - String &codigoPostal : String im puestn_s : Double
SmuestraFoto - String &ciudad - String seguros - Double
&fechaFinAnuncio - Date &provincia_estado - String Sedescuentos - Double
Sielelono '_Slrlng &montoTotal - Double
Q\ca\lecarg-a - String @'»nm(_}al\ecarga : string
&ugarbespacho - String gcodlgnpnslalg arga - String
&cantidadTotal - Integer Q}tludadCarga 5 Sy .
ey “provincia_estadocarga - String
Coos onhes StelefonoCarga - String
&em Da-laje: Bais S-com paniaDespacho - String
e [Tl 1 1|GenroviajeDespacho « String
oficincoterm & _ @fechaDespacho : Date
{from Logical View) anslosTota\res  Double &nroEntrega - Integer
&odigolncoterm : String éggﬂ?sﬁsdoﬂ&u&me fefrecuencia - String
S feversion : String
1 ;;ejﬁtﬁ;‘;f g:uugf GrespecificoEntrega - String
&nroCalleCarga  String gf‘”!‘aca”eca’ga = S
&codigoPostalCarga - String QemaNmEmega * String
EciudadCarga - String Q:emlaFree: uencizEntrega . String
Sprovincia_estadocarga : String &ed!laNroC.: aleCara - s.ln_ng
&telefonoCarga - String reditaCodigoPostalCarga - String
&companiaDaspacho - Sting &emlacamgnpawscyga - String
&nroViajeDespacho - String SeditaCiudadCarga : String
1 &fec haDespac ho - Date @reditaEstadoProv inciaCarga . String
oficConceptol ne oterm e o e Q\ed!laCom paniaDespac ho - String
(from Lagical View) Sfrecuencia . String @ved!lal\l roViajeDespacho - String
&comprador - String &version - String &-editaFechaDespacho - String
& endedor - String &especificoEntrega - String SeditaEmbalaje - Siring
SveditaComprador - String &tieneContrato - String QEU!IEFIEIE -sting -
&editavendedor - String Q‘esladoPago' String feeditaOtros Gastos - String
i GreditaSeguros - String
= &-editaDescuentos - String
Seeditalmpuestos : String
GreditaTotalGastos : String
freditaSubTotal - String
\ oficEstructuraCostos ::ennama\ = Gl
~editalncoterm : String
oficConceptoGasto = (Gom Lﬂg'wrv'gw) &reditaMedioTransporte - String
(from Logical View) Qap\!caComprado_r_ string &-editaDenominacionSocial - String
&codigoConceptoGasto : String LI Q»apucaVended_nr = Siiing = 1|f-editaN ombreContacto - String
LTS 2 S reditaApelidos Contacto © String
@reditaCalle : String
&eeditaN roCalle - String
f-editaCodigoPostal - String
EreditaCodigoPais - String
@reditaCiudad : String
freditaEstadoProvincia : String
&eclausulal : String
frclausula? - String
&rclausula3 - String
Seclausulad : String
&-contModif3Afil - String
S-contModif 4Afil - String
EcontModif3Usu - String
ScontModifdUsu - String
@y alorC ontado . String
&contCambios Costos . String

FIGURA A9.8 DIAGRAMA DE CLASES DE PRESUPUESTO
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9.2.3.4. Presupuesto — Pasarela — Formalizacion
Responsable: William Aliaga

La vista “Presupuesto — Pasarela — Formalizacion” que forma parte del médulo de
negociacion del entorno afiliado y se compone de un conjunto de entidades, entre las
mas importantes podemos mencionar a las siguientes:

a. oficPresupuestoPasarela:
Esta entidad contiene las distintas caracteristicas de la forma de pago para un flujo
comercial, ademas de variables que indican los distintos cambios en la forma de
pago como consecuencia de una negociacion entre el afiliado y el usuario.

Estd compuesta por una serie de atributos entre los principales, el modo de
operacion, el tipo de pago, el tipo de documento de pago, el anticipo y el nimero
de cuotas. Esta asociada con un Presupuesto, asi mismo se relaciona con mas de
una Cuota Pasarela.

b. oficPresupuestoCuotas_Pasarela:
Esta entidad contiene el detalle de las cuotas de una pasarela, y esta compuesta
por el monto de la cuota, la fecha, y variables que indican los distintos cambios en
la forma de pago como consecuencia de una negociacion. Estd asociada a una
Pasarela.

c. oficPresupuestoFormalizacion:
Esta entidad contiene las distintas caracteristicas de la forma de pago para una
negociacion, ademds de variables que indican los distintos cambios en la forma de
pago como consecuencia de una negociacién entre el afiliado y el usuario. Esta
compuesta por una serie de atributos que indican si se aplica 0 no una clausula
determinada. Esta asociada solamente a un Presupuesto

Tesis publicada con autorizacion del autor

No olvide citar esta tesis




(fromLogical View)

ofic Presupuesto
(fromLogical View)

L ofic PresupuestoPasarela
&

cliente - String
&importeTotalPedido - Double
& numeroPedodo - String
&1fechaPedido - Date
& opcionEsContado - String
& opcionContadoCancefacion - String
& porcentajeAnticipolmporte - Double
&montol mporteFracc ion - Double
& opcionAnticipoPagadero - String
& numeroCuotas - | nteger
& opcionCuotasPlazos - String
&-diasCreditoDocumentario - | nteger
&fechasCuotas - Date
& opcionimporteCuota - String
& razonl mporteCuota - Double
&-opcionGarantiaEmisor : String
&opcionGarantiaPagador - String
& opcionCondic ionAbono - String
EresAnticipo © string
Erestado - string
& opcionAnticipolmporte - String
SanticipoPagaderoDias - Integer
&opcionContadoMedioPago : String
&-editaEsContado : String
&-editaC ontadoMedioPago - String
&-editaEsAnticipo - String
&-editaContadoCancelacion : String
&-editanticipol mporte : String
EreditaAnticipoPagadero - String
EreditasnticipoedioPago - String
&-editaFinanciac ionPlazo - String
EeditaPagoSimplePlazo - String
&-editaGarantia - string
&-editaPagoDoc umentaroPlazo - String
&-editaNl umeroC uoias - String
SeditaCuotaPlazosAParitr : string
EeditaC uotasPlazo . String
EeditalmporteCuota * String
&-editaGarantiaEmisor © String
&-editaGarantiaPagador - String
&-editaC ondicionAbono : string
&-editahperturaCredioDoc - String
&-editaCanalDePago . String

1=

ofic PresupuestoCuotas_Pasarela
(fromLogicd View)

&lineaCuota - String
&fechaCuota - Date
Simporte - Double
Sreditaimporte - String
&-editaFecha - String

& nroPresupuesto . String
&estado - String
&fechaRegisiro - Date
&fechaConsulta - Date
&codigoLugarDestino : String
&denominacionSocial - String

& nombreContacto - String
&apelidosContacto - string
Ecalle - String

&nroCalle - String
&codigoPostal - String
&-ciudad : String
&provincia_estado : String
&telefono - String
&calleCarga - String

& |ugarDespac ho : String
&cantidadTotal - Integer
&subTotal - Double

Slete - Double

&embalaje - Double
&otrosGastos : Double

& gastosTotales - Double
&impuestos - Double
&seguros - Double
&descuentos - Double
&montoTotal - Double
&nroCalleCarga : String
&codigoPostalCarga - String
&ciudadCarga - String
&provincia_estadocarga : String
EtelefonoCarga - String
&companiaDespacho - String

& nroViajeDespacho - String
&fechaDespacho - Date
&nroEntrega - | nteger
&frecuencia - String

&version: String
&especificoEntrega : String
&editaCalleCarga - String
SeditaNroEntrega - String
EreditaFrec uenciaEntrega - String
&-editaNroCalleCarga - string
&-editaCodigoPostalCarga : Sting
&editaCodigoPaisCarga - String
&editaCiudadCarga - String
&editaEstadoProvinciaCarga : String
&-editaCompaniaDespacho : String
&editaNroviajeDespacho : String
EeditaFechaDespac ho © String
&editaEmbalaje - String
EeditaFlete - String
EeditaOtrosGastos - String
EreditaSeguros - String
&editaDescuentos - String
&editalmpuestos - String
&editaTotalGastos : String
&editasubTotal - String
&editaTotal - String

&editalnc oterm - String
&editalMedioTransporte : String
&-editaDenominacionSocial - String
EeditaNombreContacto - String
EreditarpellidosContacto - String
EeditaCalle - String
EeditaNroCalle - String
EreditaCodigoPostal - String
&editaCodigoPais - String
&editaCiudad : String
&editaEstadoProvincia : String
&clausulal - String

&clausula2 - String

&clausulad : String

Eclausulad - String
EcontModif3ATil - String
ErcontModif4ATil - String
EcontModif3Usu - String
EcontModif4Usu - String

&w alorContado - String
&coniCambiosCostos - String

ofic Pres upuestoFomalizacion
(fromLogicd View)

-

&cliente - Sting
&importeTotalPedido . Double

& numeroPedodo : String
&fechaPedido - Date

& opcionRetencion - String
&opcioninspecc ionCalidad - String

& opc ionl neumplimientoCalidad © String
Eopc ionMoConformidad - String

&opc ionRetrazoDespacho - String

& opcionRetrazoPagos - Sting
&opcionContencioso : String
&estado - String

& opc ionCarac teristicaRetencion : String
&opc ionTipolnspec cion - String

& opc ionMomentolns peccion : String

& opcionGastosinspeccion - String

& porcentajeGastos| nspeccion - Double
& porcentajelncumplimientoCalidad - Double
& penalizacionNoConfomidad - String
&retrasoDespac hoPenal - String
EretrasoDespac hoPena? - String

& retrasoDespac hoPena3 - String

& porcentajeDesc uentoDespacho - Double
& diasretrasoDespac ho - Integer

& porcentajePena3 . Double

&opc ionContencios oArbitraje : String
&textoCiudad - String

EtextoTribunal - String

Eropc ionPenaretrasoPago - String

& porcentajeDesc uentoPago - Double
EediasRetrazoPago * Integer

& porcentajelmporteRetraso - Double
&editaRetencion - String
&-editainspeccion

FIGURA A9.9 DIAGRAMA DE CLASES DE PRESUPUESTO-PASARELA-FORMALIZACION
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9.2.3.5. Solicitud de Representacion
Responsable: Rosana Rabanal

La vista “Solicitud de Representacion” que forma parte del médulo de negociacién del
entorno afiliado y se compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes
podemos mencionar a las siguientes:

a. oficSolicitudColaborador:
Esta entidad describe las caracteristicas principales de la solicitud de representacion
tales como numero, codigo empresa oferente (la empresa propietaria del
producto), codigo empresa demandante (la empresa que requiere el producto),
datos de la entrega, montos parciales y totales, &mbito de representacién y campos
gue definen las clausulas y los diferentes estados por los que pasan los datos del
la solicitud de representacion en el proceso de negociacion.

La solicitud de representacion es propia de la empresa oferente y puede tener uno o
muchos productos asi como una estructura de costos asociada que se compone de
un codigo incoterm (Para mas informacion sobre los INCOTERMS, ver Anexo 6
INCOTERMS (Términos de Comercio Internacional) y una serie de conceptos de
gasto que se aplican al comprador y al vendedor seguln se negocie en el proceso.
Esta asociado también a un modelo oferta (pasarela de pagos y formalizacion),
una serie de documentos aduaneros dependientes del pais origen, destino, medio
de transporte, capitulo o partida del producto asi como también a una lista de
paises que componen el &mbito de la representacion.

Esta entidad se relaciona con un contrato sistematico ya que al terminar el proceso
de negociacioén y llegar a un acuerdo, la solicitud de representacion aprobada genera
un contrato sistematico.

b. oficLineaSolicitudColaborador
Esta entidad describe el detalle de la solicitud de representacion, posee una relacion
de composicion (parte/todo) con éste, y esta asociado al producto, tiene datos
como cantidad, precio unitario, importe parcial y los campos propios del proceso de
negociacion de la solicitud de representacion.
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oficSolicitudColaborador
(from Logical View)

&-nroColaborador - 5ting
Srestado : String
&fechaRegidro - Date
&-fechaConsulta - Date
&codigoLugarDestino : String
&denominacionSocial - String
S-nombreContacto - Sting
&vapellidosContacto - siring
Secalle - Sting

&-nroCalle : Sting
&codigoPostal - String

Seciudad : String
Svprovincia_edado - String
Srtelefono © Sting

&ecalleCarga  String
&rlugarDespacho - String
SecantidadTotal - Integer
&subTolal : Double

&flete - Double

S&-embalaje - Double
&otrosGasgos | Double
&rgastosTotales - Double
&impuestos - Double
Srseguros : Double
&descuentos : Double
&montoTotal - Double
&nroCalleCarga : Sting
&rcodigoPostalCarga - String
&-ciudadCarga - Sfring
&provincia_esadocarga : Stiing
SvtelefonoCarga - String
S&-companiaDespacho - String
&nroviajeDespacho : String
&rfechaDespacho - Date
&-nroEntrega - Integer
Sfrecuencia - Sting

Swverson - String
&-especificoEntrega : Sting
&veditaCalleCarga - String
SreditaNroEntrega - String
&editaFrecuenciabntrega : Sting
&editaNroCalleCarga : sring
&veditaCodigoPostal Carga - String
&veditaCodigoPaisCarga - Stiing
&editaCiudadCarga - String
&editabdadoProvinciaCarga - Sting
&veditaCom paniaDespacho - String
Se-editaNroViajeDespacho - String
&veditaFechaDespacho : String
SreditaEmbal aje - String
S-editaFlete - String
SreditaOtrosGastos - String
SreditaSeguros - Sting
S-editaDescuentos - String
&veditalmpuestos: Sting
SreditaTotalGastos - String
S-editaSubT ofal - String
SeeditaTotal - Sting
Sveditalncoterm - String
S-editaMedioTransporte - Sting
&editaDenominacionSocial - Sting
SveditaNombreContacto © Sting
S-editaApel lidosContacto - String
&editaCalle - Sting
SreditaNroCalle - String
&-editaCodigoPostal : Stiing
&veditaCodigoPais - String
SreditaCiudad ° String
&veditaEgtadoProvincia - Sting
Seclausulal - Siring

Seclausula2 - String

Seclausula3 - Siring

Seclausulad - Siring

SecontM odif3Afil - Sting
SecontModif4Afil - Sting
ScontModif3Usu - String
SecontModif4Usu - String
&valorContado : String
&contCambiosCostos: String

& frecuenciaVigencia - String
SveditaNroVigencia - String
S-editaFrecuenciaVigencia - String
&vespecificoEntrega - Sting
&editaEspecificoEntrega - String
&-consignacion - Sting
Seretribucion : Integer
&veditaConsignacion - Sting
S-editaRetribucion - Sting
&vespecificovigencia : Sting
SeditaEspecificaVigencia - String
&-contCambiosPais - Sting

oficLineaSolicitudCol aborador
(from Logical View)

% &precioUnitarioLinea : Double

&L ineaColaborador - String
&-cantidad - Integer
&importelLinea - Double
&-Descripeion - Sting

&editaPrecio - Sting
&-editaCantidad - String
&veditaMontoLinea : Sting

LO_CODE_Pais
(from Logical View)
&-codigopais - Sting

-

Siiene_edados: Sting
Snombre - String

fene

1| BtieneAtiliado - Sting

oficConceptol ncoterm
(from Logical View)
&comprador - String
Svendedor - String
&editaComprador : String
&editavendedor - Sting

esta corpuesta por

1=
oficEstructuraCostiosColaborador
(from Logical View)
&aplicaComprador® String

| Saplicavendedor - String

SreditaGasios: Siring

FIGURA A9.10 DIAGRAMA DE CLASES DE SOLICITUD DE REPRESENTACION
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9.2.3.6. Documentacién Aduanera
Responsable: Rosana Rabanal

La vista “Documentacion Aduanera” que forma parte del médulo de negociacion del
entorno afiliado y se compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes
podemos mencionar a las siguientes:

a. oficDocumentosAduaneros
Esta entidad describe la totalidad de documentos aduaneros existentes para el
comercio exterior, sean obligatorios, adjuntos, manuales o automaticos.

b. oficDocumentosxPais
Esta entidad agrupa los documentos aduaneros por cada pais registrado en el
LO_CODEPAIS. Ofrece también el niumero de copias requeridas para cada
documento.

c. oficDocHS_Code_PartidaXPais
Esta entidad agrupa los documentos aduaneros segin el pais destino y el cédigo
de la partida del producto a comercializar, asi como también el nUmero de copias
requeridas para cada documento.

d. oficDocHS_Code_CapituloXPais
Esta entidad agrupa los documentos aduaneros segun el pais destino y el cédigo
del capitulo del producto a comercializar, asi como también el nimero de copias
requeridas para cada documento.

e. oficDocxCapituloXPaisOrigXPaisDest
Esta entidad agrupa los documentos aduaneros considerados como excepciones
segun el pais origen, el pais destino y el codigo del capitulo del producto a
comercializar, asi como también el nimero de copias requeridas para cada
documento.

f. oficDocxPartidaXPaisOrigXPaisDest
Esta entidad agrupa los documentos aduaneros considerados como excepciones
segun el pais origen, pais destino y el codigo del capitulo del producto a
comercializar, asi como también el nimero de copias requeridas para cada
documento.

g. oficDocxPaisOrigXPaisDest
Esta entidad agrupa los documentos aduaneros considerados como excepciones
segun el pais origen y el pais destino asi como también el nUmero de copias
requeridas para cada documento.
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P

oficDocumentoXPais oficDocXHS _Code_PartidaXPais

1= (from Logical View) (fromLogical View)
" |®numCopias : Integer &numCopias : Integer
oficDocXH S_Code_CapituloXPais = <
(from Logical View) F' 1.
SznumCopias : Integer
-
T
oficDocXCapituloXPaidOrig¥PaisDest -
(fromLogical View) -
1 1 . S numCopias : Integer
oficDocumentosAduaneros " - 1] 11 11
(from Logical View) 1 LO_CODE_Pais
&codigoDocumento : String (from Logical View)
& obligatorio : String 1 &codigopais : String
&manual : String oficDocXPartidaXPaisOrigXPaisDest A 1 &tiene_estados : String
Bpactivo : String (from Logical View) &nombre : String
&surl : String 1 1.=|&numCopias : Integer . 1 EetieneAfiliado : String

1 1

oficDocXPaisCrigXPaisDest 1*
(from Logical View)
&numCopias : Integer

FIGURA A9.11 DIAGRAMA DE DOCUMENTACION ADUANERA

9.2.3.7. Pedido - Documentos
Responsable: Rosana Rabanal- Jhenifer Rosas

La vista “Pedido - Documentos” que forma parte del médulo de gestién del entorno
afiliado y se compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes
podemos mencionar a las siguientes:

En esta vista se encuentran los principales documentos generados por la plataforma
de forma automatica como son, Conocimiento de Embarque Multimodal FFI (oficFFl),
Conocimiento de Embarque Terrestre (oficCMR), Conocimiento de Embarque Aéreo
(oficBL), Packing List (oficPL) asi como los demas documentos aduaneros.

a. oficFFl:
Esta entidad describe el documento FFI (Fiatta Forwarding Instructions -
Documento de transporte multimodal), que es el documento aduanero para
comercio internacional expedido por un transportista responsable de la mercancia
bajo la solicitud del embarcador (consignatario) y contiene los datos del
destinatario, transportista, medio de transporte, descripcidon de la mercancia, etc
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s6lo cuando el pedido tiene el medio de transporte del tipo transitario o multimodal
(porte de mercancias por dos modos o0 mas medios de transporte). [ICEO1]

b. oficCMR:

Esta entidad describe el documento CMR (Documento de transporte por carretera),
gue es el documento aduanero para comercio internacional que se aplica a todos
los contratos de transporte publico de mercancias por carretera en los que el lugar
de carga de la mercancia y el lugar previsto para la entrega estén situados en dos
paises diferentes. [ICE01]. Contiene los datos del destinatario, transportista,
descripcion de la mercancia, etc, s6lo cuando el pedido tiene el medio de
transporte del tipo terrestre.

c. oficBL:
Esta entidad describe el documento BL (Bill of Lading - Documento de transporte
maritimo), que es un recibo dado al embarcador por las mercancias entregadas,
demuestra la existencia de un contrato de transporte y otorga derechos sobre las
mercancias [EENOQ1]. Contiene los datos del destinatario, transportista, descripcion
de la mercancia, etc. s6lo cuando el pedido tiene el medio de transporte del tipo
maritimo.

d. oficPL:
Esta entidad describe el documento PL (Packing List —Lista de Embarque), que es
una lista en que se especifica el contenido de cada paquete de una operacion de
exportacion, es emitida por el exportador, es util para detectar al momento de
entrar la mercancia al almacén la correccién en cuanto a faltas, dafios, sobras, etc.
[EENO1]. Contiene los datos del destinatario, descripcibn de la mercancia,
contenido de cada uno de los bultos etc.
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oficFFl oficPedido oficCMR

(fromLogical View) (from Logical View) (fromLogical View)
B codigoOficF FI - String &nroPedido : String Qacod\guCMR:smng
Bpflete - Integer Spestado : String &nombrePortador - String _
ﬂ&coﬂdmmnesSeguru:Stnng %fechaRegisirc - Date Q‘;mrrbrePurtadqresSucesnvos.Strmg
SlugarEndo - String &fechaConsulta : Date Qreseriaciones -string
8pfechaEnvio : Date i - ) &pportePagado : String
&scondicionEnvio - String ScodigoLugarDestino : String SpporteDebido - String
& denominacionSocial : String &denominacionSocial : String Q‘afechaFgrmhzada:Date
EpseguroTransporte - String &nombreContacto : String Bpciudad - String
& monedaSeguro : Strin 1 1 : ; &chk Emisor1 : String
GLU L] &apelidos Contacto : string i
BpvalorSeg uro - String ] &pchk Emisor2 - String
Bpinstruccionh anejo : String &calle - String Bpchi Emisor3 : String
&lugarRemision - String &nroCalls : String &pchk Emisord - String
&pfechaRemision : Date ecodigoPostal : String R 1§chkjmwsor5:strmg _
creditoDocurmentario - String ciudad : Strin chk_Trnsportistal - String
S 2 o 9 e &chk_Trnsportista2 : String
prcvmua_esi.adc : String &echk Trnsporiista3 - Siring
&stelefono String &chk_Trnsportistad : String
- &calleCarga : String &nchk_Trnsportista - String
oficDocumentos Aduaneros Qﬁlugarﬂespacho - String &chk Destinatzriod - Siring
(remLogical View &cantidadTotal : Integer Spchk Desfinatario? - String
&pcodig oD ocumento - Siring & ) ) 9 &pchk_Destinatario3 : String
&pobligatorio : String 1= - subTotal : Double Bpchk_Destinatariod - String
&smanual - String - ~|8flete : Double &vchi Destinatarios : String
%mt"”ism”g &embalaje : Double Bpaccion : String
HIEE &otrosGastos : Double

&gastosTotales : Double
&impuestos : Double

oficBL &seguros : Double oficPL
(from Logical View) &descuentos : Double (from Logical View)
Bcodig 0OficBL - String &montoTotal : Double Qacod\guOﬂcPL: String _
BspreCarriage : String &nroCalleCarga : String &lerminoCormercia - String
EeplacePreCarriage  String &codigoPostalCarga : String glocaICarr\er:str_mg
Bpvessel : String . o letraCredito - Sfring
Bswoyage String 1 I%cmde.ad(?arga : String . &g conocirmientoEmbarg ue : String
& puertaCarga : String Q’pmvmcm_esiadccarga : String 1 '%htu\nRepresentante: string
&spuertaDescarga - String vtelefonoCarga : String &pnombreRepresentante - String
B fechaDeliveryCarrier : Date &companiaDespacho : String &plelefonoRepresentante * string
B freight - String &nroViajeDespacho : String Q»faMepresgntaﬁte. String
Berevenau :String &fechaDespacho : Date e
Bprate - String SnroE P | : Spreference : String
c trega : Integer Spfactura Stri
& per : String nrotn - String
&pprePaid - String &frecuencia : String &PackinList : String
&vcollected : String v ersion : String &pnota - String
SpdeclareValue - Siring &especificoEntrega : String Qemort|mc_arr\er__str\ng_
&freightPayable : String StieneContrato - String &pdenominacionSocial - String

&pnumber OriginalBL - String
& placeDatelssue : String

&pestadoPago : String

FIGURA A9.12 DIAGRAMA DE CLASES DE PEDIDO — DOCUMENTOS

9.2.4. Mddulo de Planificacion
9.2.4.1. Proyecto
Responsable: Jhenifer Rosas

La vista de “Proyecto” que forma parte del médulo de planificacion del entorno afiliado
se compone de un conjunto de entidades, entre las mas importantes podemos
mencionar a las siguientes:

a. OficProyecto:
Esta entidad contiene todos los proyectos pertenecientes a una empresa asociada
a la plataforma y estd compuesta por el cdédigo, nombre, la fecha de inicio y fin de

Tesis publicada con autorizacion del autor

No olvide citar esta tesis




Proyecto, total de presupuesto y los porcentajes de esfuerzo y de cumplimiento
entre otros. Esta relacionada con mas de un detalle de proyecto. Es el primer nivel
de detalle para el manejo de los proyectos registrados en la plataforma.

b.

OficDetalleProyecto:

Esta entidad contiene todas las tareas registradas por un usuario de la
plataforma las cuales estan asociadas a un solo proyecto y esta compuesta por
el cadigo del detalle de proyecto y un atributo porcentaje de tarea que indicara
su avance. Es el segundo nivel de detalle para el manejo de los proyectos
registrados en la plataforma.

OficProyectoxPresupuesto:

Esta entidad contiene todos los recursos asociados a un solo proyecto y esta
compuesta por el codigo de recurso, un atributo gasto estimado que sera el
monto estimado para el proyecto, y otro atributo gasto real que sera el monto
verdadero con el que se contrastara. Es también parte del segundo nivel de
detalle para el manejo de los proyectos registrados en la plataforma.

Se adopté una estructura de detalles de proyectos para el manejo de la
planificacién de los proyectos, una para los proyectos, y otras dos para el
manejo de los detalles del proyecto, debido a que el nivel de detalle requerido
para la gestibn de un proyecto es extenso y ademas son mutuamente
dependientes una de la otra.

Tesis publicada con autorizacion del autor

No olvide citar esta tesis




oficT area
(from Logical View)

&nroTarea : Integer
&fechaCracionTarea - Date
&descripcion - Siring
&fechalnicio - Date
&edestinatario - String
SasuntoTarea - String
SemostrarAlerta : String
&pegado : String
&horalnicio : String
&horaFin : String
&edetalleTarea - String
&duracion - integer
&horalnicioReal - String
&duracionReal - String
SediaAlerta - Date
EghoraAlerta : String
&numPuntos: String

oficDetalleProyecto
(from Logical View)

& comelativoDetalle - String

.. "'%porcentaJeAvanceTarea double
—— " |&estado : String

oficTipoTarea
(fromLogical View)

BcodigoTipoTarea - String
&modoAccion

oficProyecto
(from Logical View)

&codigoProyecto : String
&nombreProyecto - String
Bsfechalnicio - Date
BfechaFin - Date
&fechaCreacion - Date

&mercado - String

1

&previsioningresos - Double
&totalPresupuesto : Double
SitotalEsfuerzo - Double
&medidaEsfuerzo : String
BsclaseProyecto - Stiing

& pomentEsfuerzo - Double
&pomentPresupuesto - Double
&pomentajeCumplimiento - Double
&pomentajePlazo : Double
Sededino : String

&estado : String
&0bjetivosCualitativos - String

1= 1 1 &ingresosGenerados : Double
&numDias - Integer
1 1 &splazoBeneficios - Date
oficUsuario &plazoPuntoMuerto - Date

(fram Logical View)

&login : String
&contrasena : String
StipoUsuario : String
&nombre : String
&apellidos - String
&cargo - String
&email : String
Smessenger : String
&fechaVencimientoDigital : Date
Stratamiento - String
&otroCargo - String
BtelPais - String
&telPrefl ocal - String
&ptelNro - Stiing
&pfaxPais : String
SpfaxPrefLocal : String
&faxNro - String
SmovPais : String
&movPreflocal - Stiing
&movNro - String
&urWeb - String
&genero - String
&doi : String

&estado : String
&pregSecreta - String
&respPregSecreta : String
& codActivacion : String
&usuValido - String
&dominio - String

1

oficProyectoXPresupuesto
(from Logical View)

1.x/8codigoRecurs : String

&gastoEstimado : Double
&gastoReal : Double

&total GastoEstim ado - Double
&ptotalGastoReal - Double

WL

oficEmpresa
(from Logical View)

&nombreFmpresa - String
&tipoEFmpresa - String
&domicilioSocial - String
&domicilioFiscal : String
&codigoPostal : Integer
&CIF : String

&logo : String
&foto : String
&facturmcion : Double
&capital Social - Double
&nmoEmpleados - Integer
&anoConstitucion - Integer
&fechaAlta : Date
&empresaSegura - String
&nombreEmpresalngles: String
&calle : String

&nroCalle - String
&ciudad : String
&provincia_edado - String
&anagrama - String

FIGURA A9.13 DIAGRAMA DE CLASES DE PROYECTO
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Anexo 10: Definicidon de los principales procesos por moédulos/vistas

A continuacion se ofrece una descripcion de los principales procesos del sistema agrupados
mediante mddulos/vistas como complemento al Capitulo 4, subcapitulo 4.4. Definicion de los
Principales Procesos por moédulos/vistas

10.1 Registro de Tarea

El proceso de registro de tarea empieza cuando un afiliado selecciona un intervalo de horas
en el plan de jornada de la agenda y presiona el icono de la tuerca, el sistema valida que la
hora actual no exceda a la hora seleccionada, de esta manera el sistema muestra un
formulario donde estan los datos como fecha de la tarea y listas desplegables con las horas
inicio, duracion y tipos de tarea.

El afiliado debe seleccionar la hora inicio de la tarea, la duracion, el tipo de la misma, asi
como indicar el destinatario, asunto y descripcion. Ocurrido esto, el afiliado presiona el botdn
“Aceptar”, el sistema valida los datos y si todos estan correctos se emite un mensaje que
indica que la tarea ha sido registrada con éxito y se regresa a la lista de tareas del plan de
jornada de la agenda.

Segun lo explicado en la descripcion del proceso de registro de tareas se muestra el diagrama
de secuencias especificando las interacciones entre los diferentes objetos que intervienen.
(figura A10.1)
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=

: Afiliado

: TareaEntityData

‘ : agenda.isp H : CargarFechaTareaAction H nuevaTarea.jsp H TareaDAO H GuardarTareaAction

MantenimientoTareaSession H TareaEntityBean

N N N 0 0 0 N

ZIJ‘: crearNuevaTarea(horalnicio)

(R

2: \:rdlidarHorasO
= S—|

3: execute()

4: getCompbos()

5t cargarCombos())|

L]

— 6: llenarDatosTarea(

7: validaDatos()

T 8: execute() 9: objTarea = setearObjetoTarea()

10: crearTareaData(objTarea)

4 11: ejbCreate()
12: Jsp:=redirect(agenda) U

—

13: "mensaje de registrq de tarea exitoso"

FIGURA A10.1 DIAGRAMA DE SECUENCIA DE REGISTRO DE TAREA
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Descrito el proceso de registro de una tarea y expuesto su diagrama de secuencias
correspondiente, se procede a mostrar la interfaz disefiada. (figura A10.2)

CREAR TAREA FUTURA

Creada el: Para el:

A las: sl20 W Duracidn: horals] minatc
Creada por: Para:

Drescripcian: | Reunion wt | Drestimatario:

Asunto; |Reunio'n para determinar alcances del Proyecto 2007

Reunidn para determinar alcances del Proyecto 2007,
Puntos a tratar:

- Balance General

- Muewaos Provesdaores

- Ofertas de Ternporada

- Fechas de Inicio v Cierre de Campafia
- Asginacion de Responsables|

wacordmal: [ ]
Siskernatica Acabar el I:l

[ Aceptar ] [ Barrar ]

FIGURA A10.2 INTERFAZ DE REGISTRO DE TAREA

10.2 Registro de Producto

El proceso empieza cuando el afiliado, selecciona un HS-CODE para clasificar su producto, y
dependiendo del cddigo de la partida del HS-CODE el sistema carga la grilla correspondiente
para especificar sus caracteristicas logisticas, ademds carga la subcategoria del producto que
es un reforzamiento de la clasificacion de los productos, sirve ademdas para definir las
caracteristicas y composicion del producto, posteriormente el usuario rellena el formulario en
el cual se validaran los datos ingresados, y posteriormente se registra el nuevo producto.

Segun lo explicado en la descripcion del proceso de registro de producto se muestran dos
diagramas de secuencia especificando las interacciones entre los diferentes objetos que
intervienen. El primer diagrama (figura A10.3) muestra el registro de los datos genéricos del
producto (nombre, clasificacion, foto, precio, etc) mientras que el segundo diagrama (figura
A10.4) se enfoca en el registro de la logistica del producto (envase, embalaje, pallet, etc)
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: Afliado |listaCatalogo.jsp anuncgrse. 'SJ CargaGriIIakTsCodeAction UnidadMedidaDAO
i I I

L: crearProducto()

1

2: SeleccipnaHsCode()

GuardarProductoAction ProductoEntitvDataJ

MantenimientoFTroductoSession ProductoEntithean

—

3: execute()
4: DameTipoUnidad(hscode)
5: refrescarGrilla() I
6: llenaDatos 1
7: validarDatos ()
< 8: execute|
0 9: setearObjetoProducto()
1
10: crearProductoData(objProductoData '
(ob ) 11: ejbCreate()
1
12: listarProducto()
[
1 |

FIGURA A10.3 DIAGRAMA DE SECUENCIA DE REGISTRO DE PRODUCTO (PARTE 1)
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Afliado | = = = . . = " = . . = .
listaCatalogo.jsp| |anunciarse.jsp GuardarProductoAction GrillaCargaSecaData| MantenimientoGrillaCargaSecaSession GrillaCargaSecaEntity
| 1 1 1 1 1 1
| | | | | | |
1: LLenarDatos
H 1 1
2: validar()
%1
T 3: execute()
4: seteaObjeto() !
5: RecibeDatos
|
6: crearGrillaData(objGrilla) %
7: ejbCreate()
8: objetoCreado
| 9: listarProducto() |
- - - - - = | |
J | |
| L | |
| | |
| | |
| | |
| | |
| | |
| | |

FIGURA A10.4 DIAGRAMA DE SECUENCIA DE REGISTRO DE PRODUCTO (PARTE 2)
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Descrito el proceso de registro de un producto y expuesto su diagrama de secuencias
correspondiente, se procede a mostrar la interfaz disefiada. (figura A10.5)

Sub Categaria
* Seleccion Sub Categoria v
. teristicas: [t icion:
sracteristicas Preparadn , En ~ ormpesicion Cherna

rodajas , 3in Chopa .

espinas , Ratas . Rayas

Limpiado (sin

escamas) v m m

Detalle del Producto
PRODUCTS ¥ PRECIC UNIDADES DE COMERCIALIZACION/DISTRIEUCION, MERCANCIAS
CATEGORIA Ennvaze Embalaje Fallet
Material Bandeja plédstico & Caja plastico fad Piso Simple ~
aluminizado W m ecologico w m Madera Americano v m

Alta 1 21
Ancha 2 21
Largo 1 o1
Ciimetro 2 13
Unidad de dimnensién 9
Pesa MNeto 14 23
Peso Bruto 12 32
Pesc Escurrida 2

FIGURA A10.5 INTERFAZ DE REGISTRO DE PRODUCTO

10.3 Registro de Modelo Oferta

Para el registro de un modelo de oferta, el afiliado selecciona de una lista los tipos posibles
(preferente, basico y potencial), una vez elegido el tipo de modelo, el afiliado debe definir los
datos y opciones de la pasarela de pagos y de la formalizacion.

Para definir la pasarela de pagos y la formalizacion, el afiliado rellena el formulario y elige las
opciones que se le brindan, el sistema valida que los datos ingresados sean los correctos, y
finalmente se guardan en una estructura que se mantiene en sesion para el afiliado, si es que
lo desea, pueda modificar las veces que quiera el formulario hasta grabar finalmente el
modelo oferta. Cuando el afiliado finalmente confirma la creacion del modelo oferta, el sistema
valida previamente que se haya definido tanto la pasarela como la formalizacién.

Segun lo explicado en la descripcion del proceso de registro de modelo de oferta se muestran
dos diagramas de secuencia especificando las interacciones entre los diferentes objetos que
intervienen. El primer diagrama (figura 10.6). muestra el registro de la pasarela de pagos
mientras que el segundo diagrama (figura A10.7). muestra el registro de la formalizacion
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X

Afiliado

modeloaferta. jsp

1: SeleccionarModelo()

| 3: definirPasarela()

PasarelaaaPago. jsp GuardarPas_ arelaAction PasareIaDgPagosData

2:|desactivarOpcionModelo()

|

4: LlenarDatos()

1

5: validar()

—

6: execute()

10: cargarPasarelaSesion()

7. objPasarela = setearObjetoPasarela()

gl

8: crearPasarelaData(objPasarela)

MantenimientoEasareIaSession PasareIaDeP;quntityBean

9: ejbCreate()

FIGURA A10.6 DIAGRAMA DE SECUENCIA DE REGISTRO DE MODELO OFERTA (PARTE 1)
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A

~ Afiliado modelonerta.'sp formalizgcion.'sg GuardarFormalizacionAction | | MantenimientoFormalizacionSession FormalizaciEnEntinata FormalizacignEntig@ean

I
31: seleccionarModelo

2: desactivarOpcionMadelo()

a—

?: definirFormalizacion(

H g

4: LlenarDatos()

5: validar()
= 16! execute()

7: llenarObjetoFormalizacion()

g

9: ejbCreal

8: crearFormalizacionData(objFormalizacion)

ﬁ;;;;
)
<

10: cargarPasarelaSesion()

FIGURA A10.7 DIAGRAMA DE SECUENCIA DE REGISTRO DE MODELO OFERTA (PARTE 2)
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Descrito el proceso de registro de un modelo oferta y expuestos sus diagramas de secuencia
correspondiente, se procede a mostrar la interfaces disefiadas para el registro de la Pasarela
(figura A10.8) y el registro de la Formalizacion. (figura A10.9)

Identificacidn del Pedido v El Clients, Uso de Modelo Estandar

Cliente: potencial
M@ de Dacurmenta:
Imnpotte Total: 0

Facha: 04/07/2006

Condiciones Confractuales y Documentos

@ Contadao '::}' A plazaos

Cancelacién 'E}' Contra Entrega de Docurnentos (Factura, Contrato, etc)
'C}' Contra Entrega de la Mercancia en lugar de despacha convenido
Medio de - -
Pago (O] Sirnple Cheque girado contra una cuenta bancana de la UE w

Docurnentario

Anticipo

Anticipo Importe D 100% Total

® Parcial de %% del Total del Pedido, por

@ Contra presentacion de Factura

D Pagadero en I:I dias,

Anticipo Pagadero

FIGURA A10.8 INTERFAZ DE REGISTRO DE PASARELA DE PAGOS
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Identificacion del Pedida v El Cliente. Uso de Madelo Estandar

Cliente: potencial
M2 de Documento:

Irmporte Total: 0

Fecha: 04072006

Condiciones Confractuales

Retencitn del Titulo de Propiedad de la Mercancia
'@,} A Favor del wendedor por la parte no pagada

{:} Sin retencidn
|:| Inspeccion de Cantidad / Calidad
Incumplimientos de Calidad

En caso de que los INCUMPLIMIEMTOS DE CALIDAD, Fueran sisterndticos w perjudicaran seriamente al
COMPRADCR, la inderinizacian a que tendria lugar el COMPRADOR, =i optara par rescindir

definitivamente el contrato con el YVENDEDOR, nunca superaria el 21 % del importe total de los

pagos en vigor vfo pendientes de realizarse por parte del COMPRADCR al WEMDEDHDR, El COMPRADOR
renuncia a cualquier otra Forma de reclamacian por este concepta,

|:| Mo Conformidad

|:| Retraso de Despacho

[ |retraso de los Pagos
Contenciosos

ARBITRAIE

E} Ambas partes declaran someterse al arbitraje de | | cuyo arbitraje, en
caso de producirse, tendria lugar en la ciudad de

||Ir'l"li3. | Para lo cual, se comprommeten a

incluir en sus contratos la cldusula arbitral correspondisnte,
FLIER.C

= Ambas partes declaran someterse a los Tribunales de

FIGURA A10.9 INTERFAZ DE REGISTRO DE FORMALIZACION
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10.4 Registro de Cotizacion

El proceso de registro de cotizacién empieza cuando un usuario registrado selecciona en una
ficha de producto perteneciente a una empresa oferente (afiliada) la opcion de “Cotizacion”.
Luego, el sistema muestra en el formulario un listado de todos los productos de la empresa
afiliada. Ocurrido esto, el usuario debe seleccionar los productos indicando el volumen y si
sera el tipo de cotizacion por tramos. Finalmente el usuario presiona el botén “Enviar” y el
sistema valida los datos ingresados, si éstos son correctos, el sistema emitird un mensaje
indicando que la cotizacion se registré6 con éxito y regresa al formulario de la ficha anuncio
inicialmente seleccionada.

Segun lo explicado en la descripcién del proceso de registro de una cotizacion se muestra el
diagrama de secuencias especificando las interacciones entre los diferentes objetos que
intervienen. (figura A10.10)
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Anunciarse.jsp | | :CargarCotizaci opu Cotlzamon :CotizaciéonEntity :DAO :CotizaciénSession| | :CotizacionEntity
6nAction ' ciénAction | Data ListadoProductos Bean Bean

: Usuario

Regiﬁ rado

T
|
|
|
I
‘ |

1: Seleq‘ccionar Cotizaci(?n

T
|
I
|
|
|
|
|
|
|
1
2: execute (empresa,idioma) }
|
|
|
|

3: arrProduc¢tos:= CargarProductosxEmpresa(empresa,idioma)

mow.s

|

|
u 4: arrProductos
7=

T

I

|

|

|
1
5: arrProductos }

gn

6: ‘LlenarDatos (prodpcto,volumen,traq os)

J 3

T
7: ValidarDatos ()

DZ'

|
8: execute()
jCotiz:=SetCotizacion(
T
|
| U
10: objGotiz [j

11: CreateCotizacion(objCotiz)

-

i
1 12: ejbCreate(obqutiz)

U —L

13: Jsp:=redirect(Anunciarse)

HZI

14: mensa‘e de SoIICItudCo izacion exitosaq'j

FIGURA A10.10 DIAGRAMA DE SECUENCIA DE REGISTRO DE COTIZACION
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Descrito el proceso de registro de una cotizacion y expuesto su diagrama de secuencias
correspondiente se procede a mostrar la interfaz disefiada. (figura A10.11)

Colaque cantidad de mercancia que prevé adquirie o en su defecta, marque Par Tramas para obtener una cotizacidn gereral,

Cotizacidn en unidades de envase

Mercancia Wolurnen a Cotizar Paor Tramos
Chanchito Catalin I:I
Lechdn Caribefio O
] Paiche de Iquitos I:l

Recusrde: La Cotizacidn le permite conocer el precio de la mercancia en la puerta del local del wvendedor (franco-Fibrica o Exvirork).
Toda cotizacian incluyen los descuentas por walumen, ¥ las condiciones cobrof paga. Hinguna cotizacion incluye, el precic de los
servicios anejos a la operacian comercial, como: transporte, sequros, post-wenta, ete,

Si desea que le despachen la mercancia en el domicilio social de su empresa, se incluya sequros de transporte, etc,, solicite mejor un
Presupuesto,

Ernviar

FIGURA A10.11 INTERFAZ DE REGISTRO DE COTIZACION
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Anexo 11: Vistas del modelo de entidad/relacidon del sistema (DER)

A continuacién se presentan las 9 vistas que conforman el modelo de entidad/relaciéon del
sistema como complemento al Capitulo 4: Disefio del Sistema

CUADRO A11.1 CUADRO DE VISTAS DEL MODELO DE DATOS

Nombre de la vista Responsable
Agenda Rosana Rabanal
Proyectos Jhenifer Rosas
Modelo Oferta Rosana Rabanal
EMarket Jhenifer Rosas
Cotizacion Jhenifer Rosas
Presupuesto Rosana Rabanal
Presupuesto — Pasarela - Formalizacién William Aliaga
Solicitud de Representacion Rosana Rabanal
Solicitud de Representacién — Pasarela -Formalizacion | William Aliaga
Pedido Rosana Rabanal
Pedido — Pasarela - Formalizacion William Aliaga
Contratos William Aliaga
Documentaciéon Aduanera Rosana Rabanal
HS-CODE Jhenifer Rosas

Producto — Caracteristica - Composicion

William Aliaga

LOCODE Jhenifer Rosas
NACE Jhenifer Rosas
Seguridad William Aliaga
Clientes William Aliaga

Para visualizar el diccionario de datos, Ver Anexo 12: “Diccionario de Datos”
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11.1. Agenda

OFICTAREA
NROTAREA: NUMBER OFICEMPRESA

LOGINCREADOR: VARCHARZ2(15) OFICTIPOTAREA LENGTIPOTAREA CODIGOEMPRE SA: CHAR(S)

LOGINREALIZADOR: VARCHARZ2(15 CODIGOTIPOTAREA: CHAR(2

(1% .. -] CODIGOTIPOTAREA: cHAR(z). CODIGOIDIOMA: CHAR(Z) = CODIGOIDIOMA: CHAR(2)
DESCRIFCION: VARCHARZ(500) NOMBREEMPRESA: VARCHAR2(100)
FECHAINICIO: DATE ‘ MODOAGCCION: CHAR(1) l LTRADUCC\ON: VARCHARZ2(100)| TIPOEMPRESA: CHAR(1)
DESTINATARIO: VARCHARZ2(100) DOMICILIOS OCIAL VARCHARZ(50)
ASUNTOTAREA: VARCHARZ(100) T DOMICILIOFISCAL: VARCHAR2(50)
MOSTRARALERTA: CHAR(1) CODIGOFOSTAL: CHAR(S)
ESTADO: CHAR(1) - CIF: CHAR(S)
HORAINIGIO: VARCHARZ2(10) OFICACCIONESAGENDA LOGO: VARCHARZ2(15)
HORAFIN: VARCHAR2(10) LOGINCREADOR: VARCHARZ(15) FACTURACION: CHAR(1)
FECHACREACIONTAREA: DATE LOGINREALIZADOR: VARCHARZ(15) CAPITALSOGCIAL: CHAR(1)
DETALLETAREA: VARCHARZ2(1000) NROACCION: NUMBER NROEMPLEADOS: INTEGER
CODIGOTIPOTAREA: CHAR(2 ANOCONSTITUCION: CHAR(4
DURACION: VARCHARZ(S) = DESTINATARIO: VARGHARZ(100) FECHAALTA: DATE “@
HORAINICIOREAL: VARCHAR2(10) B N A AR 2000, 500 FOTO: VARCHARZ(15)
DURACIONREAL: VARCHARZ(S) ESTADOAGCION. CHAR(T) (5004 CODIGOLOCALDAD_AFILIADO: CHAR(4)
CODIGOTIPOACCION: CHAR(1) - O CODIGOACTIVIDADT: GHAR(E)
NROALERTA: NUMBER HORAINICIOACCION: VARCHAR2(10) .- — — & EMPRESASEGURA: CHAR(1)

CODIGOFRECUENCIAALERTA: CHAR(1) :'Igg‘:gg;g?\.‘?‘gﬂA;’ﬁ?CHARz“m NOMBREEMPRESAINGLE S: VARCHAR2(100),
DIAALERTA: DATE g ( CALLE: VARCHARZ(100)

HORAALERTA: VARCHARZ(10) Sgg'_&%‘gi?;ﬁn%;'f”‘“‘mz} NRO_CALLE: VARCHARZ2(30)
CODIGOFRECUENCIASISTEMATICA: CHAR(1 e mmer CIUDAD: VARCHARZ(100)

FECHATERMINO SISTEMATIGA: DATE : FROVINGIA_ESTADO: VARCHARZ(100)

" DURACIONACCION: VARCHARZ(5) "
NUMPUNTOS: INTEGER NOMBREACCION: VAR CHARZ(50) CODIGOHS_PRODUCTO_VENTA1: CHAR(S)

o & N CODIGOHS_FRODUCTO_VENTAZ CHAR(B)
T CODIGOEMPRESAUSUARLA: CHAR(E) CODIGOHS_PRODUCTO_VENTAZ: CHAR(S)
CODIGOHS_FRODUCTO_COMFPRA1T: CHAR(B]
| CODIGOHS_FRODUGCTO_COMFPRAZ: CHAR(S)|
OFICDETALLEPROY ECTO CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRAZ: CHAR(S]
| CODIGOPROY ECTO: CHAR(B) CODIGOACTIVIDADZ: CHAR(8)
CODIGOEMPRESA: CHAR(E) CODIGOAGTIVIDADS: CHAR(8)
| CORRELATIVODETALLEPROY ECTO: INTEGE CODIGOPROVINCIA: CHAR(2)
L CODIGOLOCALIDAD: CHAR(2)
_— | — — —_— PORCENTAJEAVANCETAREA: NUMBER(20. 4| CODIGOFPAIS_LOCALIDAD: GHAR(Z)
NROTAREA: INTEGER CODIGOPAIS: CHAR(2)
LOGINCREADOR: VARGCHARZ2(15) ANAGRAMA: VARCHARZ(100)
LOGINREALIZADOR: VARCHARZ(15)
‘ ESTADO: CHAR(1) ‘T T
OFICUSUARIO
LOGIN: VARCHARZ(15) ‘ |
CONTRASENA: VARCHARZ2(15) | |
TMFOUSUARIO: CHAR(1) ‘

NOMBRES: VARCHARZ2(100)
APELLIDOS: VARCHARZ2(100)

CARGO: CHAR(2) OFICPROYECTO
EMAIL: VARCHARZ(100) CODIGOPROYECTO: CHAR(S)
MESSENGER: VARCHARZ2(100) CODIGOEMPRE SAAFILIADA: CHAR(E)

CODIGOEMPRESA: CHAR(S)
CODIGOPERFIL: CHAR(T)

CODIGOUSOS: CHAR(2)
FECHAVENGIMIENTODIGITAL: GHAR(10)
CODIGOEMPRE SACERTIFICADORA: CHAR(2)
CODIGOPAIS: CHAR(2)

TRATAMIENTO: CHAR(1) —_— - — — — — — — — -
OTROCARGO: VARCHAR2(100)
TELPAIS: VARCHARZ(10)
TELFREFLOGAL: VARCHARZ(10) — --
TELNRO: VARCHARZ2(50)

FAXPAIS: VARCHARZ(10)

FAXPREFLOCAL: VARCHARZ(10)

FAXNRO: VARCHAR2(50)

MOVPAIS: VARCHARZ(10)

MOVPREFLOGAL: VARCHARZ(10)

MOVNRO: VARCHARZ2(50)

COMOCONGCCIO: CHAR(T)

TIFOFIRMA: VARGHARZ(100)

TIENEFIRMA: CHAR(1)
NOMBREEMPRESACERTIFICADORA: VARGHARZ2(104
URLWEB: VARCHARZ(100)

GENERO: CHAR(1)

DOl VARCHARZ(20)

ESTADO: CHAR(1)

PREGSECRETA: VARCHAR2(250)
RESPFPREGSECRETA: VARCHAR2(250)
CODAGTIVAGION: VARCHARZ(S)

USUVALIDO: CHAR(1)

NOMBREPROY ECTO: VARCHAR2(200)
FECHAINICIO: DATE

FECHAFIN: DATE

FECHACREACION: DATE

MERCADO: CHAR(2)

FPREVISION: NUMBER(20.4)
TOTALPRESUPUESTO: NUMBER(20.4)
TOTALESFUERZO: NUMBER(20,4)
MEDIDAESFUERZO: VARCHARZ2(15)
CLASEPROYECTO: CHAR(2)

CODIGODIVISA: CHAR(Z)
FPORCENTAJEFPRESUFPUESTO: NUMBER(20. 4]
PORCENTAJEESFUERZO: NUMBER(20.4)
LOGINRESFPONSABLE: VARCHARZ(15)
LOGINCREADOR: VARCHARZ(15)
PORCENTAJECUMPLIMIENTO: NUMBER(20.4|
PORCENTAJEFLAZO: NUMBER(Z0,4)
CODIGOEMPRE SAUSUARIA: CHAR(S)
DESTINOG: VARCHARZ2(100)

ESTADO: CHAR(1)
OBJETIVOSCUALITATIVOS: VARCHAR (2000
INGRESOSGENERADOS: NUMBER(20,4)
NUMDIAS: NUMBE R(20)

FPLAZOBENEFICIOS: DATE
PLAZOPUNTOMUERTO: DATE
TOTALGASTOESTIMADO: NUMBER(20.4)
TOTALGASTOREAL: NUMBER(20.4)

FIGURA Al11.1 MODELO DE DATOS AGENDA
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11.2. Proyectos
QFICPROYECTO
CODIGOPROYECTO CHAR(E)
CODIGOEMPRESAAFILIADA_ CHAR(E) OLE‘%‘JN Lﬂj‘\;ggwmﬁ
NOWMBREPROYECTO: VARCHAR2(200) 15)
FECHAINICIO: DATE CONTRASENA: V/ARCHARE(1E)
OFICTAREA QFICDETALLEPROYECTO FECHAFIN: DATE TIPOUSUARIO: CHAR(1)

NROTAREA: NUMBER
LOGINCREADOR: VARCHAR2(15)
LOGINREALIZADOR: VARCHAR2(15)

CODIGOPROYECTO: CHAR(E)
CODIGOEMPRESA: CHARI(G)
CORRELATIVODETALLEPROYECTO: INTEG

FECHACREACION: DATE
MERCADO: CHAR(Z)
PREVISION: NUMBE

DESCRIPCION: VA\RCH‘\RE(SDU)

PORCENTAJEAVANCETAREA NUMBER(20

R(20,4)
TOTALPRESUPUESTO: NUMBER(20,4)
TOTALESFUERZO: NUMBER(20,4)

NOMBRES VARCHAR?HUEI)
APELLIDOS: VARCHARZ(100)
CARGO: CHAR(2)

EMAIL. VARCHARZ(100)
MESSENGER: VARCHAR2(100)

FECHAINICIO: DATI ™ MROTAREA: INTE MEDIDAESFUERZO VARCHAR2(15 CODIGOEMPRESA\ CHA\R[E)

DESTINATARIO VARCHAR?HUU) ‘ LOGINCREADOR: VARCHARZ[‘IS) CLASEPROYECTO: CHAR(2) s e < CODIGOFERFIL: R(1)

ASUNTOTAREA: VARCHAR2(100) LOGINREALIZADOR: VARCHAR2(15) CODIGODIVISA® CHAR(2) CODIGOUSOS CHAR(z)

MOSTRARALERTA: CHAR(1) ‘ ESTADO: CHAR(1) PORCENTAJEPRESUPUESTO: NUMBER(20 ] FECHAVENCIMIENTODIGITAL: CHAR(10)
ESTADOQ: CHAR(1) PORCENTAJEESFUERZO: NUMBER(QQ 4 #—————— CODIGOEMPRESACERTIFICADORA: CHAR(2)
HORAINICIO: VARCHAR2({10) ‘ LOGINRESPONSABLE: VARCHAR2(15) CODIGOPAIS: CHAR(2)

HORAFIN: VARCHAR2(10) ‘ LOGINCREADOR: VARCHAR2(15) TRATAMIENTO CHAR(1)
FECHACREACIONTAREA: DATE PORCENTAJECUMPLIMIENTO: NUMBER(20 - — — — — — — — — — — — — —0 CARGO VARCHA\REUDU)
DETALLETAREA: VARCHAR2(1000) o— PORCENTAJEPLAZO: NUMBER(20,4] ¢ TELF'MS VARCHARZ(10)

CODIGOTIPOTAREA: CHAR(2)
DURACION: VARCHAR2(5)
HORAINICIOREAL: VARCHARZ(10)
DURACIONREAL: VARCHARZ(5)
CODIGOTIPOACCION: CHAR(1)
NROALERTA: NUMBER
CODIGOFRECUENCIAALERTA: CHAR(1)
DIAALERTA: DATE

HORAALERTA: VARCHAR2(10}
CODIGOFRECUENCIASISTEMATICA: CHAR|
FECHATERMINOSISTEMATICA: DATE
NUMPUNTOS: INTEGER

CODIGOPROYECTO: CHAR(E)

CODIGOEMPRESAUSUARIA: CHAR(B)

CODIGOEMPRESA: CHAR(G)

DESTING: VARCHAR2(100)

ESTADO: CHAR(1)
OBJETIVOSCUALITATIVOS: VARCHARZ(200
INGRESOSGENERADOS: NUMBER(20,4)
NUMD\AS NUMBER(20)

OBENEFICIOS: DATE
PL‘\ZOPUNTOMUERTO DATE
TOTALGASTOESTIMADO: NUMBER(20,4)
TOTALGASTOREAL NUMBER(20,4)

TELPREFLOCAL: VARCHARZ(10)
TELNRO: VARCHAR2(50)
FAXPAIS: VARCHAR2(10)
FAXPREFLOCAL: VARCHAR2(10)
FAXNRO: VARCHAR2(50)
MOVPAIS: VARCHARZ(10)
MOVPREFLOCAL VARCHARZ(10)
MOVHNRO: VARCHAR2(50)
COMOCONOCIO: CHAR(1)
TIPOFIRMA: VARCHARZ(100)
TIENEFIRMA: CHAR(1)}

CODIGORECURSO: CHAR(1)

hi GASTOESTIMADO: NUMBER(20,
| GASTOREAL: NUMBER(20 4)
[

| NOMBREEMPRESACERTIFICADORA: VARCHAR2(1
LOGINASIGNADO: VARCHAR2(1§ |

777777777777777777777 A URLWEB VARCHAR?HUD)

GENERO: CHAR(1)
DOl V‘\RCHA\REGD)
ESTADO: CHAR(1)
PREGSECRETA: VARCHARZ(250)
RESPPREGSECRETA: VARCHAR2(250)
$ CODACTIVACION: VARCHAR2(3)

USUVALIDO: CHAR(1)

OFICTIPOTAREA OFICEMPRESA
CODIGOTIPOTAREA: CHARI

MODOCACCION: CHAR(1)

CODIGOIDIOMA® CHAR(2)
NOMBREEMPRESA: VARCHAR2(100)
TIPOEMPRESA: CHAR(1)
DOMICILIOSOCIAL: VARCHAR2(50)
DOMICILIOFISCAL: VARCHAR2(50)
CODIGOPOSTAL: CHARE)

CIF; CHAR(9)

LOGO: VARCHAR2(15)

FACTURACION: CHAR(1)

CAPITALSOCIAL CHAR(1)
NROEMPLEADOS: INTEGER
ANOCONSTITUCION: CHAR(4)

FECHAALTA: DATE

FOTO: VARCHAR2(15)
CODIGOLOCALIDAD_AFILIADO: CHAR(4)
CODIGOACTIVIDADT CHAR(E)
EMPRESASEGURA: CHAR(1)
NOMBREEMPRESAINGLES: VARCHAR2(100
CALLE: VARCHAR2(100)

NRO_CALLE: VARCHAR2(30)

CIUDAD: VARCHARZ(100)
PROVINGIA_ESTADO: VARCHAR2(100)
CODIGOHS _PRODUCTO_VENTA1 CHAR(E)
CODIGOHS_PRODUCTO_VENTAZ CHAR(E)
CODIGOHS_PRODUCTO_VENTA3: CHAR(E)
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRAT CHAR(E
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRAZ CHAR(S
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRAZ: CHAR(S
CODIGOACTIVIDADZ, CHAR(E)
CODIGOACTIVIDAD3 CHAR(E)
CODIGOPROVINCIA- CHAR(3)
CODIGOLOCALIDAD: CHAR(3)
CODIGOPAIS_LOCALIDAD: CHAR(2)
CODIGOPAIST CHAR(2)

ANAGRAMA: VARCHAR2(100)

W
CODIGOEMPRESA: CHARIG) ‘
\
\
\

FIGURA A11.2 MODELO DE DATO
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11.3. Modelo de Oferta

OFICEMPRESA — 1
CODIGOEMPRESA: CHAR(E) | [Pp—
CODIGOIDIOMA: CHAR(2) | CODIGOEMPRESA: CHAR(G) $ 110 DA PERTURA CREDITODOCUMENTARIO
NOMBREEMPRESA: VARCHAR2(100) CORRELATIVO. INTERER 11 ODARBITRAJE [ CODIGOAPERTURACREDITODOCUMENTA. CHARZ) |
TPOEFRE SA: CHARL) .
DOMICILOSOCIAL: VARCHAR2(50) MODFORMA UZACION TIPO: CHAR(2) |NOMERE VARCHAR2(100)
DOMICIIOFISCAL: VARCHAR2(50) CODIGOEMPRESA CHARIB) ETIQUETA: VARCHAR2(100)
CODIGOPOSTAL: CHAR(E) CORRELATIVO: INTEGER FECHACREACION: DATE T
CIF: CHAR(D) FECHAMODIFICACION: DATE
LOGO: VARCHAR2(15) OPCIONRETENCION: CHAR(1) ACTIVO: CHAR(1) ‘
FACTURACION: CHAR(T) OPCIONISPECCIONCALIDAD: CHAR(1) -
CAPITALSOCIAL CHAR(1) OPCIONNCUMPLIMIENTOCALDAD: CHARCT) k| % [ i
NROEM PLEADOS: INTEGER OF’CIONNOCONFORM\DAD c»—u\Rm) | |
ANOCONSTITUCION: CHAR[4) OPCIONRETRAS AR(1)
FECHAALTA: DATE OPGONRETRA’SOF‘AGO’S CHARm) | |
FOTO: VARCHARZ(15) OPCICNCONTENCIOSO: CHAR(1)
883!58&%?@%&“5 AcF»-‘LII\L;{EEC)] CraRe EEEC?S:GERH:?rEMSHCARETENC\ON CHAR(1) ! WODPASAREL ADEPAGO + D e uEITAR
PR AL S OPGIONTP OINEPECAION. CHARIL ] e —— CODIGOMEDIOSPAGODOCUMENTARIO: CHARR) |
NOMEREEMPRE’SAINGLE’S VARCHA R2(100) OPCIONMOMENTOINSPECCION: CHAR(1) | CODIGOEMPRESA: CHA RS} NOMBRE: VARCHAR2(100) E
CALLE: VARCHAR2(100) OPCIONGASTOSINSPECCION: CHAR(1) |
NRO_CALLE: VARCHAR2(30) PORCENTAJE GASTOSINS PECCION: NUMBER(S,2) | CLENTE: VARCHAR2(50) i
CIUDAD: V ARCHAR2(100) F’ORCENTAJE\NCUMF'LIM\ENTOG‘\LIDA\ NUMBER(E,2) IMPORTETOTALPEDIDO: NUMBER(15,2) ;-
PROVINCIA_ESTADO: VARCHAR2(100) NOCONF ORM IDAD: CHAR(1) | NUMERCPEDIDO: CHAR(10)
CODIGOHS_PRODUCTO_VENTA1: CHAR(E) RETRASODE’SF‘ACHOF‘ENM CHAR(T) FECHAPEDIDO DATE
CODIGOHS_PRODUCTO_VENTAZ2: CHAR(E) RETRASODESPACHOPENAZ: CHAR(1) L OPCIONESCONTADO: CHAR(Y)
CODIGOHS_PRODUCTO_VENTA3: CHAR(E) RETRASODESPACHOPENAZ: CHAR(1) OPC#ONCONTADOG'\NCELAGON CHAR(1)
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRAT: CHAR(E) PORCENTA.JE DE SCUENTODES PA CHO: NUM BER(E,2) MODTIPOMODELO PORCENTAJEANTICIPOIMPORTE: NUMBER(B,2) - CODIGODIASANTICIPOPAGADERQ: CHAR(2)
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRAZ: CHAR(E) DIASRETRASODESPACHD: INTEGER MONTOIMPORTEFRACCION. NUWBER(15,2) ‘NOHERE VARCHARZ(100
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRA3: CHAR(B) PORCENTAJEPENA3: NUMBER(G,2) TENEETIQUETA CIARC CIPOPAGADERO: CHAR(1) . (100) l
CODIGOA CTIVIDADZ: CHAR(E) OPCICNCONTENCIOS OARBITRAJE: CHAR(1) NUMEROCUOTAS INTEGER
CODIGOA CTIVIDAD3: CHAR(E) TEXTOARBITRAJE: CHAR(2) OPCIONCUOTASPLAZOS: CHAR(1)
CODIGOPROVINCIA- CHAR(3) TEXTOCIUDAD: VARCHAR2(100) DIASCREDITODOCUM ENTARIO: INTEGER MODCUOTASPLAZOSAPARTIR.
CODIGOLOCALIDAD: CHAR(3) TEXTOTRIBUNAL: VARCHAR2(100) CODIGODIASANTICIPOPAGADERO: CHAR(2) | CODIGOCUOTASPLAZOSAPARTIR CHARZ) |t
CODIGOPAIS_LOCALIDAD: CHAR(2) CLENTE: VARCHARZ(50) CODIGOCUOTASPLAZOSAPARTIR: CHAR(2) — — AP/
CODIGOPAIS CHAR(2) IMF'ORTETOTA\LF’ED\DO NUMBER(15,2) CODIGOPERIODOSPAGOS: CHAR(2) ‘NOMEIRE VARCHAR2(100)
ANAGRAMA: VARCHARZ(100) CODIGOFINANCIACION: CHAR(2)
NuMEROPED\DO CHARUU) CODIGOORDENPAGO: CHAR(2)
OPCIONPENARETRAZOPAGO: CHAR(1) COD\GOMEDIOSF"\GOS\MF’LE CH‘\R( ) HODME DIOSDEPAGOSIMPLE
PORCENTA JEDE SCUENTOPAGO: NUWBER(5,2) DG ol IS PG oA o | CODIGOMEDIOSPAGOSIHPLE: CHARR)
DIASRETRAZOPAGO: INTEGER COD\GOAF‘ERTIJRACREDITODOCUMENTA CHAR(2) — — i ! MPLE:
PORCENTAJEIM PORTERE TRAZO: NUMBER(E,2) CODIGOMEDIOSPAGODOCUMENTARIO: CHAR(2) ‘NOMERE VARCHAR2(100)
FECHASCUOTAS: DATE
OPCIONIMPORTECUOTA: CHAR(1)
RAZONIMF'ORTECUOTA\ NUWMBER(15,2)
CIONGARANTIAEM ISOR: CHAR(1) HODENANGIAGON
__________ OF‘QONGARANTIAF‘AGADOR CHAR(1) f
CODIGOANTICPOMEDIOSDEPAGO: CHARY ¢ . — SSE,\?{}'SSED‘C?JE“‘?EONO CHARA) o CODIGOFNANGACION. AR
|NOME'RE' VARCHAR2(100) EaTan0 CHAR“)R( ) |NOMERE V ARCHAR2(100) E
ffffff »
| OPCIONANTICPOIMP ORTE CHAR(‘H
ANTICIPOPAGADERODIAS
| COD\GOA\NTICIF’OMED\OSDEPA\GO CHA\R[E)
CODIGOMEDIOSPAGOGARANTIA: CHAR) & — OPCIONCIONCONTADOMEDIOPAGO: CHAR(T)

| NOMBRE: VARCHAR2(100) | ¥ Y

MODPERIODOSPAGOS <L
CODIGOPERIODOSPAGOS: CHAR(2) CODIGOORDENPAGO: CHAR(2) E

NOMBRE: VARCHAR2(100) ‘NOMERE W ARCHA R2(100) E
NUMDIAS: INTEGER

FIGURA A11.3 MODELO DE DATOS MODELO OFERTA
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11.4. E-Market

COOBOENPRESHOF ENTE CHIRE]

LIADO: VARCHARD( )
AR VARCHART

L
CODIGOEM PRESATEMAND!
HAREGISTO: DATE

DGOFRODUCTEMAIMO: CHARE]

RO

- — — — — ——(HOVMRD. VAROHAR:
GO A

A
WGARZESPACHO: i
GASTO

VARGHARDS
QODGOPCSTALCARG A CHAR(S

(DDGOPASCARGA CHARD
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11.5. Cotizacién

OFICEMPRESA OFICCOTIZACION OF ICLINEACOTIZACION
CODIGOEMPRESA. CHAR(E) NROCOTIZAGION. CHARIIO) hlggggg;zé%gmcﬂgﬁﬁ)
CODIGOIDIOMA: CHAR(Z CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR(S) D O S A O cHARG)
NOMBREEMPRESA: VARCHAR2(100) TIPOCOTIZACION: CHAR(1)

TP OEMPRESA: CHAR(T) TIPOCOTIZACION: CHAR(1)
DROEMPRESA: CHARC) ko s — —&{ LOGINOAFILIADO: VARCHARZ(15) .

(50) LOGINUSUARIO: VARCHARZ(15) ¥ VOLUMENLINEA® INTEGER
DOMICILIOFISCAL: VARCHAR2(50) ey i A DESCRIPCION: VARCHARZ(1000)

G GiARey - ARG CANTIDADTOTAL INTEGER CODIGOPRODUCTO. CHAR(E)
LOGO: VARCHARZ(15) ESOPJSJOJ'S;R?#MBER(ZU"” CODIGOEMPRESA. CHAR(E)
CABITALSOGIAL. CHARG) CODIGOENPRESADEMANDANTE: CHAR(S CHIK CARACTERISTICAS. CraRrcy )
NROEMPLEADOS: INTEGER o R ToM A (&) CHK_COBROPAGO. CHAR(1)
ANOCONSTITUCION: CHAR() CHK_GARANTIAS: CHAR(1)
FECHAALTA: DATE CHK_CONDICIONES: CHAR(1)
FOTO: VARCHAR2(15) CHK_PORTRAMOS: CHAR(1)
CODIGOLOCALIDAD_AFILIADO: CHAR(4) CHK_COTIZACION: CHAR(1)
CODIGOACTIVIDAD. CHAR(E) CHK_CARACTERISTICASRESP: CHAR(A
EMPRESASEGURA: CHAR(Y) CHK_COBROPAGO_RESP: CHAR(1)
NOMBREEMPRESAINGLES: VARCHARZ2(100) OFICCOTIZACIONPASARELA CHK_GARANTIAS_RESP: CHAR(1)
CALLE: VARCHAR2(100) - CHK_CONDICIONES_RESP: CHAR(1)
NRO_CALLE: VARCHAR2(30) R O, 0] = CHAR®) PRECIOLINEA: NUMBER(20,4)
CIUDAD. VARCHARZ(100) TIPOCOTIZACION: CHAR(1)

PROVINCIA_ESTADO: VARCHARZ(100)

CODIGOHS _PRODUCTO_VENTAT: CHAR(E) CLIENTE. VARCHARZ(50)

CODIGOHS_PRODUCTO_VENTAZ: CHAR(E) IMPORTETOTALPEDIDO: NUMBER(15,2)

CODIGOHS_PRODUCTO_VENTAZ CHAR(E) NUMEROPEDIDO: CHAR(10)

CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRAT: CHAR(S, FECHAPEDIDO. DATE OFICCOTIZACIONCUOTAS _PASARELA
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRAZ: CHAR(S, OPCIONESCONTADO: CHAR(T) CUOTA. INTEGER
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRA3. CHAR(S OPCIONCONTADOCANCELACION: CHAR(1) NROCOTIZAGIGN: CHAR(10)

CODIGOACTIVIDADZ. CHAR(E) PORCENTAJEANTICIPOIMPORTE: INTEGER CODIGOEMPRESACEERENTE: CHAR(E

CODIGOACTIVIDADS: CHAR(6) MONTOIMPORTEFRACCION: NUMBER(15,2) TPOCOTIZACION: CHAR()

CODIGOPROVINCIA: CHAR(3) OPCIONANTICIPOPAGADERO: CHAR(1)

CODIGOLOCALIDAD: CHAR(3) NUMEROCUOTAS® INTEGER FECHACUOTA: DATE

CODIGOPAIS_L OCALIDAD CHAR(2) OPCIONCUOTASPLAZOS: CHAR(1) IMPORTE: NUMBER(15,2)

CODIGOPAIST CHAR(Z DIASCREDITODOCUMENTARIO: INTEGER

ANAGRAMA: VARCHAR2(100) CODIGODIASANTICIPOPAGADERO: CHAR(2) -
CODIGOCUOTASPLAZOSAPARTIR: CHAR(2) OF ICTRAMOS
CODIGOPERIODOSPAGOS: CHAR(2) CODIGOTRAMO: CHAR(2)
CODIGOFINANCIACION: CHAR(Z) LINEACOTIZACION: CHAR(Z)
CODIGOORDENPAGO: CHAR(Z) NROCOTIZACION: CHAR(10)
CODIGOMEDIOSPAGOSIMPLE. CHAR(2) CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR(E
CODIGOMEDIOSPAGOGARANTIA: CHAR(Z) TIPOCOTIZACION: CHAR(1)
CODIGOAPERTURACREDITODOCUMENTA. CHAR(Z) -
CODIGOMEDIOSPAGODOCUMENTARIO: CHAR(2) AR Ealic i O]
FECHASCUOTAS. DATE VALHASTA. INTEGER
OPCIONIMPORTECUOTA: CHAR(1) PREGS UM BER@0.4)
RAZONIMPORTECUOTA: NUMBER(15,2) :
OPCIONGARANTIAEMISOR CHAR(1)
OPCIONGARANTIAPAGADOR. CHAR(1)
OPCIONCGONDICIONABONG: CHAR(1)
ESANTICIPO: CHAR()
ESTADO: CHAR(1)
OPCIONANTICIPOIMPORTE: CHAR(1)
ANTICIPOPAGADERODIAS: INTEGER
CODIGOANTICIPOMEDIOSDEPAGO: CHAR(2)
OPCIONCIONCONTADOMEDIOPAGO: CHAR(1)
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11.6. Presupuesto
OFICESTRUCTURACOSTOS
CODIGOINCOTERMS:. CHAR(3)
NROPRESUPUESTO. CHAR(10)
CODIGOCONCEPTOGASTO: CHAR(2)
CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHARY
OFICPRESUPUESTO
2EH$€§M§§S§§%§:&?§W) NROPRESUPUESTO: CHAR(10)
EDITAGASTO. CHAR) CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR(E)
LOGINAFILADO: VARCHAR2(15)
LOGINUSUARIO" VARCHAR2(15)
OFICLINEAPRESUPUESTO NROCOTIZACION: CHAR(10)
NROPRESUPUESTO: CHAR(10) MONTOTAL NUMBER(20,4)
LINEAPRESUPUESTO: CHAR(2) ESTADO: CHAR(1)
CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR(E) CANTIDADTOTAL INTEGER
OFICCONCEPTOGASTO CODIGOEMPRESADEMANDANTE: CHAR(E)

CODIGOCONCEPTOGASTO: CHAR(F

TRANPRODUCTO

CODGOPRODUCTO: CHAR(8)
CODGOEMPRESA™ CHAR(B)

MARCA: VARCHAR2(15)
MODELO' VARCHAR2(15)
NOMBREFOTO" VARCHAR2(200)
NOMBREVIDEO: VARCHAR2(200)
TIPOOPERACION: CHAR(1)
CAPACIDADUNITARIA NUMBER(S 2)
CODIGOUNIDADDEMEDIDA CHAR(3)
CODIGOHS_PRODUCTO: CHAR(E)
ESTADO: CHAR(1)

ESTADOFICHA: CHAR(1)
DESCRIPCION” VARCHARZ(2000)
TENEFOTO" CHAR(1)

il TIENEVIDEO: CHAR(T)
FECHAGREACION: DATE
FECHACREACIONANUNCIOT DATE
CODIGODESTINATARIO" CHAR(3)
CODIGOPERIODO" CHAR(Z)

PRECIO: NUMBER(10,2)
CODGOPROPIEDADCONTNENTE: CHAR(
CODIGOCONTINENTE' CHAR(2)
CODIGODIVISA' CHAR(Z)
CODGOMATERAL: CHAR(2)
NUMVISITAS: NUMBER
NUMCONSULTAS: NUMBER
NOMBREPRODUCTO" VARCHAR2(30)
MUESTRACALIDAD' CHAR(1)
MUESTRACOMPOSICION: CHAR(1)
MUESTRAFOTO" CHAR(1)
MUESTRAVIDEO: CHAR(1)
FECHAFINANUNCIO: DATE

L4
OFICCONCEPTOINCOTERM

CODIGOINCOTERMS: CHAR(3)

CODIGOCONCEPTOGASTO: CHAR(Z

OFICINCOTERMS

COMPRADOR: CHAR(1)
VENDEDCR: CHAR(1)
EDITCOMPRADOR: CHAR(1)
EDITVENDEDOR: CHAR(1)

CODIGOINCOTERMS: CHAR(3}

CANTIDAD: INTEGER

IMPORTELINEA: NUMBER(20,4)
CODIGOPRODUCTO. CHAR(8)
CODIGOEMPRESA: CHAR(B)
DESCRIPCION: VARCHARZ2(100)
NOMBREMERCANCA. VARCHAR2(100)
PRECIOUNITARIOLINEA: NUMBER(20,4)

FECHAREGISTRO. DATE
CODIGOPRODUCTOMAXMO: CHAR(E)
FECHACONSULTA: DATE
CODIGODIVISA® CHAR(2)
CODIGOLUGARDESTINO: CHAR(1)
DENOMINACIONSQOCIAL. VARCHAR2(100)

CODIGOHS_PRODUCTO" CHAR(E)
DESCRIPCIONHSCODE: VARCHARZ(100(:
EDITAPRECIO: CHAR(2)
EDITACANTIDAD. CHAR(2)
EDITAMONTOLINEA: CHAR(2)

OFICPEDIDO

NROPEDIDO: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR(E)

NROCOTIZACION: CHAR(10)
MONTOTAL® NUMBER(20.4)

ESTADO: CHAR(1)

CANTIDADTOTAL: INTEGER
FECHAREGISTRO' DATE
CODIGOPRODUCTOMAXIMO CHAR(E)
FECHACONSULTA: DATE
CODIGODIVISA: CHAR(2)
CODIGOLUGARDESTING' CHAR(1)
DENOMINACIONSOCIAL: VARCHAR2(100)
NOMBRECONTACTO" VARCHAR2(100)
APELLIDOSCONTACTO: VARCHARZ(100)
CALLE: VARCHARZ(100)

NROCALLE" VARCHAR2(30)
CODIGOPOSTAL" CHAR(S)

CIUDAD: VARCHARZ(100)
PROVINCIA_ESTADO: VARCHAR2(100)
TELEFONO. VARCHAR2(10)
CODIGOMEDIOTRANSPORTE: CHAR(Z)
CALLECARGA® VARCHAR2(100)
LUGARDESPACHO. VARCHARZ(100)
GASTOSTOTALES: NUMBER(20,4)
IMPUESTOS' NUMBER(20.4)

SEGUROS® NUMBER(20 4)
OTROSGASTOS: NUMBER(20.4)

FLETE: NUMBER(20.4)

EMBALAJE: NUMBER(20,4)
NROCALLECARGA’ VARCHAR2(40)
CODIGOPOSTALCARGA™ CHAR(E)
CIUDADCARGA: VARCHAR2(100)
PROVINCIA_ESTADOCARGA: VARCHARZ(1
TELEFONOCARGA: VARCHAR2(10)
COMPANIADESPACHO" VARCHAR2(100)
NROVIAJEDESPACHO' VARCHAR2(40)
FECHADESPACHC: DATE
NROENTREGA™ NUMBER
FRECUENCIAENTREGA: CHAR(2)
SUBTOTAL: NUMBER(20,4)
DESCUENTOS' NUMBER(20,4)
VERSION' CHAR(3)
CODIGOPAISCARGA” CHAR(2)
LOGINUSUARIO: VARCHARZ(15)
LOGINAFILADO: VARCHAR2(15)
CODIGOPAIS™ CHAR(2)
NROPRESUPUESTD" CHAR(10)
CODIGOEMPRESADEMANDANTE: CHAR()
TIENECONTRATO: CHAR(1)
ESPECIFICOENTREGA: CHAR(2)
NROCONTRATO' CHAR(10)
ESTADOPAGO™ CHAR(1)

OFICPRESUPUESTOXDOCUMENTO
CODIGODOCUMENTO" CHAR(3)
NROPRESUPUESTO: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAOFERENTE™ CHARS

NROCOPIASCOMPRADOR' INTEGER
NROCOPIASBANCO: INTEGER
NROCOPIASADUANA. INTEGER

&y FECHADESPACHO: DATE

NOMBRECONTACTO VARCHAR2(100)
APELLIDOSCONTACTO' VARCHARZ(100)
CALLE’ VARCHARZ(100)

NROCALLE: VARCHARZ(20)
CODIGOPOSTAL: CHAR(8)
CODIGOPAIS: CHAR(2)

CIUDAD® VARCHAR2(100)
PROVINCIA_ESTADO: VARCHAR2(100)
TELEFONO. VARCHAR2(10)
CODIGOMEDIOTRANSPORTE: CHAR(2)
CALLECARGA  VARCHAR2(100)
LUGARDESPACHO" VARCHARZ(100)
GASTOSTOTALES' NUMBER(20.4)
IMPUESTOS' NUMBER(20 4)

SEGUROS: NUMBER(20,4)
OTROSGASTOS: NUMBER(20,4)

FLETE" NUMBER(20.4)

EMBALAJE" NUMBER(20.4)
NROCALLECARGA" VARCHARZ(30)
CODIGOPOSTALCARGA: CHAR(8)
CIUDADCARGA: VARCHAR2(100)
PROVINCIA_ESTADOCARGA® VARCHARZ(10C
TELEFONOCARGA® VARCHARZ(10)
COMPANIADESPACHO: VARCHARZ(100)
NROVIAJEDESPACHO: VARCHAR2(40)

NROENTREGA' NUMBER
FRECUENCIAENTREGA® CHAR(2)
CODIGOPAISCARGA. CHAR(2)
SUBTOTAL NUMBER(20,4)
DESCUENTOS: NUMBER(20 4)
EDITACALLECARGA™ CHAR(2)
EDITANROENTREGA™ CHAR(2)
EDITAFRECUENCIAENTREGA. CHAR(2)
EDITANROCALLECARGA. CHAR(2)
EDITACODIGCPOSTALCARGA: CHAR(2)

NROCOPIASVENDEDOR: INTEGER

DESCRPCION: VARCHARZ(100

NROCOPIASRECOMENDADC: INTEGH

MANUAL® CHAR(1)

NROCOPIASTOTAL INTEGER
OBLGATORIO. CHAR(1)
CHKEMITIDO: CHAR(1)
CHKEDITADO CHAR(1)

EDITACODIGOPAISCARGA™ CHAR(Z)
EDITACIUDADGARGA: CHAR(2)
EDITAESTADOPROVINCIACARGA: CHAR(2)
EDITACOMPANIADESPACHO" CHARZ)
EDITANROVIAJEDESPACHO™ CHAR)
EDITAFECHADESPACHO' CHAR(2)
EDITAEMBALAJE: CHAR(2)
EDITAFLETE: CHAR(2)
EDITAOTROSGASTOS® CHAR(2)
EDITASEGUROS' CHAR(Z)
EDITADESCUENTOS® CHAR(2)
EDITAIMPUESTOS® CHAR(2)
EDITATOTALGASTOS CHAR(2)
EDITASUBTOTAL CHAR(2)
EDITATOTAL CHAR(2)

VERSION' CHAR(3)

EDITAINCOTERM: CHAR(2)
EDITAMEDIOTRANSPORTE: CHAR(Z)
EDITADENOMINACIONSOCIAL: CHAR(2)
EDITANOMBRECONTACTO: CHAR(Z)
EDITAAPELLIDOSCONTACTO" CHARZ)
EDITACALLE® CHAR(2)
EDITANROCALLE: CHAR(2)
EDITACODIGCPOSTAL: CHAR(2)
EDITACODIGCPAIS CHAR(Z)
EDITACIUDAD CHAR(2)
EDITAESTADOPROVINCIA” CHAR(2)
TIPOCOTIZACION: CHAR(1)
CLAUSULA1: CHAR(1)

CLAUSULAZ CHAR(1)

CLAUSULAZ CHAR(1)

CLAUSULA4 CHAR(T)

CLAUSULAS: CHAR(1)
ESPECIFICOENTREGA™ CHAR(2)
EDITAESPEQFICOENTREGA™ CHAR(Z)
CONTMODIFAFIL: CHAR(1)
CONTMODIF4AFIL: CHAR(1)
CONTMODIFRUSU: CHAR(1)
CONTMODIFAUSL" CHAR()
VALORCONTADO' CHAR(1
CODIGOEMPOFERENTEXCONTRATO. CHARY(
NROCONTRATO. CHAR(10)
CONTCAMBICSCOSTOS: CHAR()
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11.7. Presupuesto — Pasarela — Formalizacién

OFICESTRUCTURACOSTOS
CODIGOINCOTERMS: CHAR(3)
——8 NROPRESUPUESTO: CHAR(10)
CODIGOCONCEPTOGASTO: CHAR(2)
CODIGOEMPRESACFERENTE: CHARY
APLICACOMPRADOR CHAR(1) SEICPRESUPLESTO
APLICAVENDEDOR: CHAR(1) NROPRESUPUESTO CHAR(10)
EDTAGASTDY CHARD) CODIGOEN PRESACFERENTE: CHAR(E)
LOGINAFILIADO: VARCHAR2(15)
LOGINUSUARIO: VARCHARZ(15)
QR CLINEAPRESUPUESTO NROCOTIZACION: CHAR(10)
NROPRESUPUESTC: CHAR(10) MONTOTAL: NUMBER(20, 4)
LINEAPRESUPUESTCr CHAR(Z) ESTADO: CHAR(1)
CODIGOEMPRESACFERENTE: CHAR(E) CANTIDADTOTAL: INTEGER
OFICCONCEPTOGASTO CANTIDAD INTEGER EE(?}‘—?A?QEMG IF'SBFER%{\%E{?»E@\NDANTE CHAR(®)
CODIGOCONCEPTOGASTO: CHAR(S IMPORTELINEA: NUMBER{20,4) CODIGOPRODUCTOMAXNMO: CHAR(®)
ggg}ggﬁ?&g@dﬂfgf} FECHACONSULTA: DATE
DESCRPGON. VARCHARZ(10) GODIGOLUGARDESTING. CHARY1)
NOMBREMERCANCIA: VARCHAR2(100) DENOMINACIONSOTIAL. VARCHAR2(100)
PRECIOUNITARIOUNEA: NUMBER(20,4) NOMBRECONTACTO. VARCHAR2(100)
——————— CODIGOHS_PRODUCTO: CHAR() APELLIDOSCONTAGTC: VARGHAR2(100)
| 8 DESCRIPGONHSCOLE: VARCHARZ(1001 y (100)
! : CALLE: VARCHARZ(100)
| EDITAPRECIO: CHAR(2) NROCALLE: VARCHARZ(30)
EDITACANTIDAD: CHAR(2) Wt
| EDITAMONTOLINEA: CHAR(2 CODIGOPOSTAL, CHAR()
- CHAR(2) CODIGOPAIS: CHAR(2)
| CIUDAL: VARCHAR2(100)
PROVINGIA_ESTADO: VARCHAR2({100)
| CEICPEDIDO TELEFONO VARCHARZ(10)
| NROPEDIDO CHAR(10) CODIGOMEDIOTRANSPORTE: CHAR(2)
| CODIGOEN PRESAOFERENTE: CHAR(E) CALLECARGA’ VARCHAR(100)
NROCOTIZACION: CHAR(10) LUGARDESPACHO: VARCHAR2(100)
| MONTOTAL: NUMBER(20.4) GASTOSTOTALES' NUMBER(20,4)
| ESTADO CHAR(1) IMPUESTOS: NUMBER({20.4)
CANTIDADTOTAL: INTEGER SEGUROS: NUMBER(20,4)
é FECHAREGISTRC: DATE OTROSGASTOS: NUMBER(20,4)
: FLETE: NUMBER(20,4)
TRANPRODUCTO EEE&?&%%{%P &A%M O: CHAREE) EMBALAJE: NUMBER(20,4)
CODIGOPRODUCTO: CHAR(8) CODIGODIVISA: CHAR(2) NROCALLECARGA: VARCHAR2(30)
CODIGOEMPRESA: CHAR(E) CODIGOLUGARDESTING: CHAR(1) CODIGOPOSTALCARGA™ CHAR(8)
MARCA: VARCHARZ(15) DENCMINACICNSOCIAL: VARCHAR2(100) CIUDADGARGA: VARCHAR2(100)
MODELO: VARCHAR2(15) MNOMBRECONTACTO: VARCHAR2(100) PROVINCIA_ESTADOCARGA: VARCHARZ2(100
NOMBREFOTO: VARCHAR2(200) APELLIDOSCONTACTO: VARCHAR2(100) TELEFONOCARGA: VARCHAR2(10)
NOMBREVIDED. VARCHARZ(200) CALLE: VARCHAR2(100) Ccom PANIADESPACHQ: VARCHAR2(100)
TIPOCPERACION: CHAR(1) NROCALLE: VARCHARZ2(30) NROVIAJEDESPACHO: VARCHAR2(40)
CAPACIDADUNITARIA: NUMBER(,2) CODIGOPOSTAL CHAR(S) — — — — — — —{ FECHADESPACHO: DATE
CODIGOUNIDADDEMEDIDA” CHAR() QUDAD: VARCHAR2(100) ERREOS%GA‘E NUMSEBCH AR
CODIGOHS_PRODUCTC: CHAR(B) PROVINCIA_ESTADC VARCHAR2(100) NTREGA: R(2)
ESTADO. CHAR(1) TELEFCNO" VARCHAR2(10) CODIGOPAISCARGA: CHAR(2)
ESTADOFICHA: CHAR(1) CODIGOMEDICTRANSPORTE: CHAR(2) SUBTOTAL: NUMBER(20,4)
DESCRIPCION: VARCHAR2(2000) CALLECARGA: VARCHAR2(100) DESCUENTOS: NUMBER(20,4)
TENEFOTO: CHAR(1) LUGARDESPACHC: VARCHAR2(100) EDITACALLECARGA: CHAR(2)
TENEVIDEO: CHAR() GASTOSTOTALES: NUMBER(20,4) EDITANROENTREGA: GHAR(Z)

r EECHACREACION: DATE IMPUESTOS: NUMBER(20,4) EDITAFRECUENCIAENTREGA® CHAR(2)
FECHACREACIONANUNGIO: DATE SEGUROS: NUMBER(20,4) EDITANROCALLECARGA® CHAR(2)
CODIGODESTINATARIO: CHAR(3) OTROSGASTOS: NUMBER(20,4) EDITACODIGOPOSTALCARGA: CHAR(2)
CODIGOPERIODO: CHAR(2) FLETE: NUMBER(20 4) EDITACODIGOPAISCARGA: CHAR(2)
PREQO. NUMBER(10,2) EMBALAJE: NUMBER(20,4) EDITACIUDADCARGA: CHAR(2)
CODIGOPROPIEDAGCONTINENTE: CHAR(A NROCALLECARGA: VARCHARZ(40) EDITAESTADOPROVINCIAGARGA® CHAR(2)
CODIGOGONTINENTE GHAR() CODIGOPOSTALCARGA: CHAR(S) EDITACOM PANIADESPACHO CHAR(?)
CODIGODIVISA: GHAR(2) CIUDADCARGA: VARCHAR2(100) EDITANROVIAJEDESPACHO: CHAR(Z)
CODIGOMATERIAL: CHAR() PROVINCIA_ESTADOCARGA: VARCHAR2(1( EDITAFECHADESPACHC: CHAR(2)
NUMVISITAS: NUMBER TELEFONOCARGA: VARCHAR2(10) EDTAEMBALAJE: CHAR(Z)
NUMCONSULTAS: NUMBER OOMPANIADESPACHO: VARCHAR2(100) EDITAFLETE: CHAR(2)
NOMBREPRODUCTO VARCHAR2(30) NROVIAJEDESPACHO: VARCHAR2(40) EDITAOTROSGASTOS: CHAR(2)
MUESTRACALIDAD: CHAR(1) FECHADESPACHC: DATE EDITASEGUROS: CHAR(2)
MUESTRACOMPOSICION: CHAR(1) NROENTREGA: NUMBER EDMTADESCUENTOS: CHAR()
MUESTRAFOTO: CHAR(T) FREQUENCIAENTREGA: CHAR(2) EDITAIMPUESTOS: CHAR(2)
MUESTRAVIDEC: CHAR(1) SUBTOTAL: NUMBER(20,4) EDTATOTALGASTOS: CHAR(2)
FECHAFINANUNCIO: DATE DESCUENTOS: NUMBER(20,4) EDITASUBTOTAL: CHAR(2)

VERSION: CHAR(3) EDITATOTAL: CHAR(2)
CODIGOPAISCARGA: CHAR(2) VERSION: CHAR(3)
LOGINUSUARIO: VARCHARZ(15) EDITAINGOTERM: CHAR(2)
LOGINAFILIADO: VARCHAR2(15) EDTAMEDIOTRANSPORTE: CHAR(2)
OODIGOPAIS: CHAR(2) EDITACENCMINACIONS OCIAL: CHAR(2)
NROPRESUPUESTO: CHAR(10) EDITANOMBRECONTAGTC: CHAR(2)
OODIGOEM PRESADEMANDANTE: CHAR(6) EDITAAPELLIDCSCCNTACTO: CHAR(Z)
TIENECONTRATOr CHAR(1) EDITACALLE: CHAR(2)
ESPECIFICCENTREGA- CHAR(2) EDTANROCALLE: CHAR(2)
NROCONTRATO: CHAR(10) ECITACODIGOPOSTAL: CHAR(2)
ESTADOPAGCO: CHAR(1) ECITACODIGOPAIS: CHAR(2)
EDITACIUDAD: CHAR()
EDITAESTADOPROVINCIA- CHAR(?)
TIPOCOTIZACION: CHAR(1)
CLAUSULA1- GHAR(1)
QFICPRESUPUESTOXDOCUMENTO CLAUSULA2: CHAR(1)
CODIGODCCUMENTO: CHAR(3) gﬁﬁggﬁi; 8qu)
NROPRESUPUESTC: CHAR(10) - CHAR(1)
* CODIGOEMPRESACFERENTE: CHAR| CLAUSULAS: CHAR(1)
HCCNBER TANCOTERY NROCOPIASCOMPRADCR: INTEGER Eﬁ'?ﬁ‘ég.‘:‘%ﬁgﬁﬁ%%”&ma
CODIGOINGOTERMS: CHAR(3 :
CODIGOONCEPTOBASTO. C)HAR(Z OFICINCOTERM S NROCOPIASBANCL: INTEGER CONTMODIF3AFIL: CHAR(1)
- NROCOPIASADUANA: INTEGER CONTMODIF4AFIL: CHAR{1)
COMPRADOR CHAR(1) CODIGOINCOTERMS: CHAR(3) NROCOPIASVENDEDOR: INTEGER CONTMODIF3USU: CHAR(1)
VENDEDOR: CHAR(1) DESCRIPCION: VARCHAR2(100 NROCOPIASRECOMENDADO: INTEGE CONTMODIF4USU: CHAR(1)
EDITCOMPRADOR: CHAR(1) MANUAL® CHAR(1) VALORCONTADC: CHAR(1)
EDITVENDEDOR: CHAR(1) NROCOPIASTOTAL: INTEGER CODIGOEN POFERENTEXCONTRATC: CHARY
OBLIGATORIO: CHAR(1) NROCONTRATOr CHAR(10)
CHKEMITIDO: CHAR(1) CONTCAMBIOSCOSTOS: CHAR(Z)
CHKEDITADO: CHAR(1)
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11.8. Solicitud de Representacion

ORCSOUCTUDCOLABCRADOR
NROCOLABORADOR: CHAR(10)
CODIGCEMPRESACFERENTE: CHAR(G)

TIPORELACION: CHAR(1)
CODIGOEMPRESADEMANDANTE: CHAR(E)
LOGINAFILIADC: VARCHARR(15)
LOGINUSUARICr VARCHARR(15)
FECHAREGISTRO: DATE

ESTADO: CHAR(T)

CANTIDADTOTAL INTEGER
MONTOTCTAL: NUMBER(20,4)
CODIGOPRODUCTOMAXIMO: CHAR(S)
CODIGCDIVISA: CHAR(2)

CODIGOPAIS: CHAR(2)
CODIGOMEDIGTRANSPORTE: CHAR(2)
FECHACONSULTA® DATE
CODIGOLUGARDESTING: CHAR(11)
DENOMINACIONSOCAL: VARCHAR2(100)
NOMBRECONTACTO: VARCHAR2(100)
APELLIDOCONTACTO: VARCHAR2(100)
CALLE: VARCHAR2(100)

NROCALLE: VARCHARZ(20)
CODIGOPOSTAL: CHAR(S)

CIUDAD: VARCHAR2(100)
PROVINCIA_ESTADO: VARCHAR2(100)
TELEFONO: VARCHAR2(10)
CALLECARGA: VARCHAR2(100)
LUGARDESPACHO VARCHARZ(100)
GASTOSTOTALES: NUMBER(20,4)
IMPUESTOS: NUMBER(20,4)

SEGUROS: NUMBER(20,4)
OTROSGASTOS: NUMBER(20,4)

FLETE: NUMBER(20,4)

EMBALAJE: NUMBER(20 4)
NROCALLECARGA: VARCHAR2(30)
CODIGOPOSTALCARGA: CHAR(B)
CIUDADCARGA: VARCHAR2(100)
PROVINCIA_ESTADOCARGA: VARCHAR2(1
TELEFONOCARGA: VARCHAR2(10)
COMPANIADESPACHO: VARCHAR2(100)
NROVIAJEDESPACHO: VARCHAR2(40)
FECHADESPACHO DATE
NROENTREGA: NUMBER
FRECUENCIAENTREGA CHAR(2)
SUBTOTAL: NUMBER(20,4)
DESCUENTOS: NUMBER(20,4)
EDITACALLECARGA: CHAR(2)
EDITANROENTREGA: CHAR(2)
EDITAFRECUENCIAENTREGA: CHAR(2)
EDITANROCALLECARGA: CHAR(2)
EDITACODIGOPOSTALCARGA: CHAR(2)
EDITACODIGOPAISCARGA: CHAR(2)
EDITACIUDADCARGA: CHAR(2)
EDITAESTADCPROVINCIACARGA: CHAR(?)
EDITACOMPANIADESPACHO: CHAR(2)
EDITANROYIAJEDESPACHO: CHAR(?)

OFICLINEASCLICITUDCOLABORADOR
NROLINEACOLABORADOR: CHAR(2)
NROCOLABORADOR: CHAR(10)
CODIGOEMPRESACOFERENTE: CHAR(B)

DOMICILOSOCAL: CHAR(50)
CANTIDAD: INTEGER

DESGRIPCION: VARGHARR(1000)
IMPORTE: NUMBER(20,4)
PRECIOUNITARIOLINEA: NUMBER(20,4)
NOMBREMERCANCIA. VARCHAR2(100)
CODIGOPRODUCTO: CHAR(S)
CODIGOEMPRESA: CHAR(E)
CODIGOHS_PRODUCTO. CHAR(E)
DESCRIPACNHSCODE: VARCHAR2(100
EDITAPREGIO: CHAR(2)
EDITACANTIDAD: CHAR(?)
EDITAMONTOLINEA: CHAR(2)

LO CODEPAIS
CODIGOPAIS: CHAR(2)
TIENE_ESTADOS: CHAR(

NOMBRE: VARCHAR2(50
TIENEARILADO: CHAR(1)

)
OFICSOLIATUDCOLABORADCRXPAIS
NROCOLABORADOR: CHAR(10)
CODIGOEM PRESACFERENTE: CHAR|
CODIGOPAIS: CHAR(2)
CHKPAIS: CHAR(1)
EDITAPAIS: CHAR(2)

OFICCOLABORADORXDOCUMENTO

NROCOLABCRADCR: CHA

10

R(10)
CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR
CODIGODOCUMENTC: CHAR(3)

NROCOPIASCOMPRADOR: INTEGER
NROCOPIASYENDEDOR: INTEGER

QFICCONCEPTOINCOTERM

CODIGOINCOTERMS: CHAR(3)
CODIGOCONCEPTOGASTC: CHAR(Z

COMPRADOR CHAR(1)
VENDEDOR CHAR(1)

EDITAFECHADESPACHO: CHAR(?)
EDITAEMBALAJE: CHAR(2) »
EDITAFLETE CHAR{2)

EDITAOTROSGASTOS. CHAR(2)
EDITASEGUROS: CHAR(Z) -

EDITADESCUENTOS: CHAR(Z) aﬁﬁgﬁpgﬁﬂ?ﬁ)‘w )
EDITAIMPUESTOS. CHAR(2) y
EDITATOTALGASTOS: CHAR(2)
EDITASUBTOTAL: CHAR(2)
EDITATOTAL CHAR(2)

VERSION: CHAR(3)
EDITAINCOTERM: CHAR(2)
EDITAMEDIOTRANSPORTE: CHAR(2)
EDITADOMINACIONSOGIAL: CHAR(2)
EDITANOMBRECONTACTO: CHAR(2) OHCESTRUCTURACOSTOSCOLABORADO
EDITAAPEL LIDOCONTACTC: CHAR(Z) NROCOLABORADOR: CHAR(10)
EDITACALLE: CHAR(2) CODIGOEMPRESACFERENTE. CHAR(E)
EDITANROCALLE: CHAR(2) CODIGOINCOTERMS: CHAR(3)
EDITACODIGOPOSTAL: CHAR(Z) CODIGOGONCEPTOGASTO: CHAR(2)
EB}%EBDDESP&'% CE'AR(Z) APLICACOMPRADOR CHAR(1)
ED\TAESTADC-PROVR;(N():\A' CHAR(@) APLICAVENDEDOR CHAR(1)
CODIGOPAISCARGA: CHAR(2) EDITAGASTO:. CHAR(2)
CLAUSULAY: CHAR(1)

CLAUSULAZ CHAR(1)

CLAUSULAZ CHAR(1)

CLAUSULAZ CHAR(1)
MONTOLINEAGONTRATO: NUMBER(20,4)
NROVIGENGA: INTEGER
FRECUENCIAVIGENCIA: CHAR(1)
DIVISACONTRATO: CHAR(2)
EDITANROVIGENCIA. CHAR(2)
EDITAFRECUENCIAVIGENCIA: CHAR(2)
ESPECIFICOENTREGA: CHAR(2)
EDITAESPECIFICOENTREGA: CHAR(2)
CONSIGNACICN: CHAR(T)
RETRIBUCION: INTEGER
EDITACONSIGNACION: CHAR(2)
EDITARETRIBUCION: CHAR(2)
ESPECIFICOVIGENGCIA: CHAR(2)
EDITAESPECIFICOVIGENGIA: CHAR(2)
CONTMODIE3AFIL: CHAR(1)
CONTMODIFAAFIL: CHAR(1)
CONTMODIF3USU: CHAR(1)
CONTMODIFAUSU: CHAR(1)
VALORCONTADO: CHAR(1)
CONTCAMBIOSPAIS: CHAR(2)
CONTCAMBIOSCOSTOS: CHAR(2)

EDITCOMPRADOR CHAR(1)

NROCOPIASBANCO: INTEGER EDITVENDEDOR CHAR(1)

NROCOPIASADUANA: INTEGER
NROCOPIASRECOMENDADO: INTEGH
NROCOPIASTOTAL INTEGER
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11.9. Solicitud de Representacion — Pasarela - Formalizacién

QFICCOLABORADORPASARELA

NROCOLABORADOR: CHAR(10})
CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR(E)

OFICCOLABORADORFORMALIZACION

NROCOLABORADOR: CHAR(10
CODIGOEMPRESAOFERENTE. CHAR(E)

OFCSOLICTUDCOLABORADOR

NROCOLABORADOR: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR(6)

RAZONIMPORTECUOTA: NUMBER(15,2)
CLIENTE: VARCHAR2(200)
IMPORTETOTALPEDIDO' NUMBER(15,2)
NUMEROPEDIDO: CHAR(10)

FECHAPEDIDO: DATE

OPCIONESCONTADO: CHAR(1)
OPCIONCONTADOCANCELACION: CHAR(1)
PORCENTAJEANTICIPOIMPORTE: NUMBER(6,2)
MONTOIMPORTEFRACCION: NUMBER(15,2)
OPCIONANTICIPOPAGADERO: CHAR(1)
NUMEROCUOTAS: INTEGER
OPCIONCUOTASPLAZOS: CHAR(1)
DIASCREDITODOCUMENTARIO: INTEGER
CODIGODIASANTICIPOPAGADERO: CHAR(2)
CODIGOCOUTASPLAZOSAPARTIR: CHAR(2)
CODIGOPERIODOSPAGOS: CHAR(2)
CODIGOFINANCIACION: CHAR(2)
CODIGOORDENPAGO: CHAR(2)
CODIGOMEDIOSPAGOSIMPLE: CHAR(2)
CODIGOMEDIOSPAGOGARANTIA" CHAR(2)
CODIGOAPERTURACREDITODOCUMENTA' CHAR(
CODIGOMEDIOSPAGODOCUMENTARIO: CHAR(2)
FECHASCUOTAS: DATE
OPCIONIMPORTECUOTA: CHAR(1)
OPCIONGARANTIAEMISOR: CHAR(1)
OPCIONGARANTIAPAGADOR' CHAR(1)
OPCIONCONDICIONABONO: CHAR(1)
ESANTICIPO: CHAR(1)

ESTADO: CHAR(1)
OPCIONANTICIPOIMPORTE: CHAR(1)
ANTICIPOPAGADERODIAS INTEGER
CODIGOANTICIPOMEDIOSDEPAGO: CHAR(2)
OPCIONCIONCONTADOMEDIOPAGO: CHAR(1)
EDITAESCONTADO: CHAR(2)
EDITACONTADOCANCELACION: CHAR(2)
EDITACONTADOMEDIOPAGO: CHAR(2)
EDITAESATICIPO" CHAR(2)
EDITAANTICIPOIMPORTE: CHAR(2)
EDITAANTICIPOPAGADERO: CHAR(2)
EDITAANTICIPOMEDOPAGO: CHAR(2)
EDITAFINANCIACIONPLAZO™ CHAR(Z)
EDITAPAGOSIMPLEPLAZO: CHAR(2)
EDITAGARANTIA: CHAR(2)
EDITAPAGODOCUMETARIOPLAZO: CHAR(2)
EDITANUMEROCUOTAS: CHAR(2)
EDITACUOTAPLAZOSAPARTIR: CHAR(2)
EDITACUOTASPLAZO' CHAR(2)
EDITAIMPORTECUOTA® CHAR(2)
EDITAGARANTIAEMISOR: CHAR(2)
EDITAGARANTIAPAGADOR: CHAR(2)
EDITACONDICIONABONO: CHAR(2)
EDITAAPERTURACREDITODOC: CHAR(2)
EDITACANALDEPAGO: CHAR(2
CODIGOCUOTASPLAZOSAPARTIR: CHAR(2)

OPCIONRETENCION: CHAR(1)
OPCIONISPECCIONCALIDAD: CHAR(1)
OPCIONINCUMPLIMIENTOCALIDAD: CHAR(1)
OPCIONNOCONFORMIDAD: CHAR(1)
OPCIONRETRASODESPACHO: CHAR(1)
OPCIONRETRASOPAGOS. CHAR(1)
OPCIONCONTENCIOSO: CHAR(1)

ESTADO:. CHAR(1)
OPCIONCARACTERISTICARETENCION: CHAR(1)
OPCIONTIPOINSPECCION: CHAR(1)
OPCIONMOMENTOINSPECCION: CHAR(1)
OPCIONGASTOSINSPECCOON: CHAR(1)
PORCENTAJEGASTOSINSPECCION. NUMBER(E,2)
PORCENTAJEINCUMPLIMIENTOCALIDA" NUMBER(E|
PENALIZACIONNOCONFORMIDAD: CHAR(1)
RETRASODESPACHOPENA1: CHAR(1)
RETRASODESPACHOPENAZ CHAR(1)
RETRASODESPACHOPENAS. CHAR(1)
PORCENTAJEDESCUENTODESPACHO: NUMBER(E,
DIASRETRASODESPACHO: INTEGER
PORCENTAJEPENAS: NUMBER(6,2)
OPCIONCONTEMNCIOSOARBITRAJE. CHAR(1)
TEXTOARBITRAJE: VARCHARZ2(100)
TEXTOCIUDAD: VARCHAR2(100)
TEXTOTRIBUNAL: VARCHAR2(100)

CLIENTE: VARCHAR2(200)
IMPORTETOTALPEDIDO: NUMBER(15,2)
FECHAPEDIDO: DATE

NUMEROPEDIDO: CHAR(10)
OPCIONPENARETRAZOPAGO. CHAR(1)
PORCENTAJEDESCUENTOPAGO: NUMBER(6,2)
DIASRETRAZOPAGO: INTEGER
PORCENTAJEIMPORTERETRAZO. NUMBER(E,2)
EDITARETENCION. CHAR(2)
EDITAINCUMPLIMIENTOCALIDAD. CHAR(2)
EDITANOCONFORMIDAD: CHAR(2)
EDITAINSPECCIONCALIDAD: CHAR(2)
EDITARETRAZODESPACHO: CHAR(2)
EDITARETRAZOPAGOS. CHAR(2)

TIPORELACION: CHAR(1)
CODIGOEMPRESADEMANDANTE: CHAR(6)
LOGINAFILIADO: VARCHAR2(15)
LOGINUSUARIO: VARCHAR2(15)
FECHAREGISTRO:. DATE

ESTADO. CHAR(1)

CANTIDADTOTAL INTEGER
MONTOTOTAL: NUMBER(20,4)
CODIGOPRODUCTOMAXMO: CHAR(8)
CODIGODIVISA. CHAR(2)

CODIGOPAIS. CHAR(2)
CODIGOMEDIOTRANSPORTE: CHAR(2)
FECHACONSULTA: DATE
CODIGOLUGARDESTINO: CHAR(11)
DENOMINACIONSOCIAL VARCHAR2(100)
NOMBRECONTACTO. VARCHAR2(100)
APELLUDOCONTACTO. VARCHAR2(100)
CALLE: VARCHAR2(100)

NROCALLE: VARCHARZ2(30)
CODIGOPOSTAL: CHAR(8)

CIUDAD. VARCHAR2(100)
PROVINCIA_ESTADO: VARCHAR2(100)
TELEFONO: VARCHARZ2(10)
CALLECARGA: VARCHARZ2(100)
LUGARDESPACHO: VARCHARZ(100)
GASTOSTOTALES. NUMBER(20,4)
IMPUESTOS. NUMBER(20,4)
SEGUROS: NUMBER(20,4)
OTROSGASTOS: NUMBER(20,4)

FLETE: NUMBER(20.4)

EMBALAJE. NUMBER(20,4)
NROCALLECARGA. VARCHAR2(30)
CODIGOPOSTALCARGA. CHAR(8)
CIUDADCARGA: VARCHARZ2(100)
PROVINCIA_ESTADOCARGA: VARCHARZ2(10!
TELEFONOCARGA: VARCHARZ2(10)
COMPANIADESPACHO: VARCHARZ2(100})
NROVIAJEDESPACHO. VARCHARZ2(40)
FECHADESPACHO: DATE
NROENTREGA: NUMBER
FRECUENCIAENTREGA: CHAR(2)
SUBTOTAL. NUMBER(20,4)
DESCUENTOS. NUMBER(20,4)
EDITACALLECARGA. CHAR(2)
EDITANROENTREGA: CHAR(2)
EDITAFRECUENCIAENTREGA: CHAR(2)
EDITANROCALLECARGA CHAR(2)
EDITACODIGOPOSTALCARGA. CHAR(Z)
EDITACODIGOPAISCARGA. CHAR(2)

EDITACONTENCIOSO:. CHAR(2)
EDITATIPOINSPECCION. CHAR(2)
EDITAMOMENTOINSPECCON: CHAR(2)

LED\TAGASTDSI NSPECCION: CHAR(2)

OFICCOLABORADORCUOTAS_PASARELA

CUOTA: CHAR(18)

NROCOLABORADOR: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAOFERENTE. CHAR(E)

FECHACUQOTA: DATE

IMPORTE: NUMBER(15,2)
EDITAIMPORTE:. CHAR(2)
EDITAFECHA: CHAR(2)

EDITACUDADCARGA. CHAR(2)
EDITAESTADOPROVINCIACARGA: CHAR(2)
EDITACOMPANIADESPACHO: CHAR(2)
EDITANROVIAJEDESPACHO: CHAR(2)
EDITAFECHADESPACHO: CHAR(Z)
EDITAEMBALAJE. CHAR(2)
EDITAFLETE: CHAR(2)
EDITAOTROSGASTOS: CHAR(2)
EDITASEGUROS: CHAR(2)
EDITADESCUENTOS: CHAR(Z)
EDITAIMPUESTOS: CHAR(2)
EDITATOTALGASTOS:. CHAR(2)
EDITASUBTOTAL: CHAR(2)
EDITATOTAL CHAR(2)

VERSION: CHAR(3)

EDITAINCOTERM: CHAR(2)
EDITAMEDIOTRANSPORTE: CHAR(2)
EDITADOMINACIONSOCIAL: CHAR(Z)
EDITANOMBRECONTACTO: CHAR(2)
EDITAAPELLIDOCONTACTO: CHAR(2)
EDITACALLE: CHAR(2)
EDITANROCALLE: CHAR(2)
EDITACODIGOPOSTAL: CHAR(2)
EDITACODIGOPAIS: CHAR(2)
EDITACIUDAD: CHAR(2)
EDITAESTADOPROVINCIA. CHAR(2)
CODIGOPAISCARGA. CHAR(2)
CLAUSULA1. CHAR(1)

CLAUSULAZ2: CHAR(1)

CLAUSULA3: CHAR(1)

CLAUSULA4: CHAR(1)
MONTOUNEACONTRATO:. NUMBER(20,4)
NROVIGENCIA: INTEGER

FRECUENCIAVIGENCIA: CHAR(1)
DIVISACONTRATO: CHAR(2)
EDITANROVIGENCIA: CHAR(2)
EDITAFRECUENCIAVIGENCIA. CHAR(2)
ESPECIFICOENTREGA. CHAR(2)
EDITAESPECIFICOENTREGA. CHAR(2)
CONSIGNACION: CHAR(1)
RETRIBUCION: INTEGER
EDITACONSIGNACION: CHAR(2)
EDITARETRIBUCION. CHAR(2)
ESPECIFICOVIGENCIA: CHAR(Z)
EDITAESPECIFICOVIGENCIA: CHAR(2)
CONTMODIF3AFIL: CHAR(1)
CONTMODIF4AFIL: CHAR(1)
CONTMODIF3USU. CHAR(1)
CONTMODIF4USU. CHAR(1)
VALORCONTADO:. CHAR(1)
CONTCAMBIOSPAIS: CHAR(2)

CONTCAMBIOSCOSTOS: CHAR(2)
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11.10. Pedido

(OFCPEDIDOFORMAL PACON

'.'J) .rJT):.TA IDCPASARE
0. CHARID)
WPRES)

033 VARCHARR(15) 0P QIONRE TRASODESPACH
JONRE TRASOPAGOS:

FACTURACION CHAR()
CAPTTALSOOAL. CHAR(!
NACEMPLEADCS. N

DIGODASANTICIPOPAGA DERD:
DIGOCUOTASPLAZOSAPARTIR.
DIGOPERIODOSPAGOS: COHAF

PROVINGA_| :'TA)J VARCHAR(100)
(CODIGOHS_PRODUCTO_VENTA! :11

FCOOCUMENTOSADUANEROS
CODGODOCUMENTO:

(OBLIGATORIO: CHAR{1)
MANUAL O=AR(1)
ACTIVC:
UR W)

ANAGRAMA VARC
TRANPRODUCTO
CODG OPRODL

DIASRETRAZOPA GO INTE(
PORCENTAE| 337{1‘1‘123 NUME

\

\

\

\

\

\

\

\

\

OFKPEDDOIDOCSADUARERD ‘
NROFEDIDD CHAR(TD) |
CODGOENS FENTE: CRE) |
\

\

I

I

\

\

\

\

\

\

\

\

CODG ODOCUMENTO: CHARG)

ESTADCANTICIPO: CHAR(1)

STRUCTURACOS
(OODIGOINCOTE RMS:
4 CODGCEMPRE SAOFERENTE
(OODIGOCONCEPTOGAS O

L
(OFIPEDIDOCUCTAS PASARELA

APLICACOMP RADOR: CHAR(1)

e CHARE) ©

CODG OPROPEL JA)Z)\T\E\ E OARD)
'IDG:)ZJ\T\E\ A

URCTRANEP ORTE: VARCHARE (D)
MONEDASEGURO: VARCHARZ(10)

VALORSEGURO: VARCHARZ(10)
INSTRI WAKE 0 VAR
UGAREMISION: VARCHARZ(X0)

MR
NRODOCUMENTO: .'\ﬂ{lﬂ
NROPEDDO:
_D].yf)JwPEaA
NOMBREPORTADCR.
NOMBREPORTADORS

PLACEDATESSUE DATE

55

=

5

PRECOUNTAROLNEA NUME
« J:Jj%‘))..CT'J CHARB)

NTREGA.
ROCONTRATO: .'A<(10‘
ESTADOPAGO- CHAR(1)
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11.11. Pedido — Pasarela — Formalizacién

QFICPEDIDOPASARELA

NROPEDIDO: CHAR(10)
CODIGOEMP RESAOFERENTE: CHAR(E)

CLIENTE: VARCHARZ2(200)
IMPORTETOTALPEDIDO: NUMBER(15,2)
NUMEROPEDIDO: CHAR(10)
FECHAPEDIDO: DATE
OPCIONESCONTADO: CHAR(1)
OPCIONCONTADOCANCELACION: CHAR(1)
PORCENTAJEANTICIPOIMPORTE: INTEGER
MONTOIMPORTEFRACCION: NUMBER(15,2)
OPCIONANTICIPOPAGADERO: CHAR(1)
NUMEROCUOTAS: INTEGER
OPCIONCUOTASPLAZOS: CHAR(1)
DIASCREDITODOCUMENTARIO: INTEGER
CODIGODIASANTICIPOPAGADERO: CHAR(2)
CODIGOCUOTASPLAZOSAPARTIR: CHAR(2)
CODIGOPERIODOSPAGOS: CHAR(2)
CODIGOFINANCIACION: CHAR(2)
CODIGOORDENPAGO: CHAR(2)

OFICPEDIDO

NROPEDIDO: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR(G)

NROCOTIZA CION: CHAR(10)
MONTOTAL: NUMBER(20,4)

ESTADO: CHAR(1)

CANTIDADTOTAL: INTEGER
FECHAREGISTRO: DATE
CODIGOPRODUCTOMAXIMO: CHAR(8)
FECHACONSULTA: DATE
CODIGODIVISA: CHAR(2)
CODIGOLUGARDESTINO: CHAR(1)
DENOMINACIONSOCIAL: VARCHAR2(100)
NOMBRECONTACTO: VARCHARZ2(100)
APELLIDOSCONTACTO: VARCHARZ2(100)
CALLE: VARCHAR2(100)

NROCALLE: VARCHARZ2(30)
CODIGOPOSTAL: CHAR(8)

CIUDAD: VARCHARZ(100)
PROVINCIA_ESTADO: VARCHARZ2(100)
TELEFONO: VARCHARZ2(10)
CODIGOMEDIOTRANSPORTE: CHAR(2)
CALLECARGA: VARCHAR2(100)
LUGARDESPACHO: VARCHARZ2(100)

CODIGOMEDIOSPAGOSIMPLE: CHAR(2)
CODIGOMEDIOSPAGOGARANTIA: CHAR(2)
CODIGOAPERTURACREDITODOCUME NTA. CHAR(]
CODIGOMEDIOSPAGODOCUMENTARIO: CHAR(2)
FECHASCUOTAS: DATE
OPCIONIMPORTECUOTA: CHAR(1)
RAZONIMPORTECUQTA: NUMBER(15,2)
OPCIONGARANTIAEMISOR: CHAR(1)
OPCIONGARANTIAPAGADOR: CHAR(1)
OPCIONCONDICIONABONO: CHAR(1)
ESANTICIPO: CHAR(1)

ESTADO: CHAR(1)

OPCIONANTICIPOIMPORTE: CHAR(1)
ANTICIPOPA GADERODIAS: INTEGER
CODIGOANTICIPOMEDIOSDEPAGO: CHAR(2)
OPCIONCIONCONTADOMEDIOPAGO: CHAR(1)

ESTADOANTICIPO: CHAR(1)

OFICPEDIDOFORMALIZACION
NROPEDIDO: CHAR(10
CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHARI(E)

QFICPEDIDOCUOTAS PASARELA
NROPEDIDO: CHAR(10)

CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR
CUOTA: INTEGER

FECHACUOTA: DATE
IMPORTE: NUMBER(15,2)
EDITAIMPORTE: CHAR(2)
EDITAFECHA:- CHAR(2)
ESTADOPAGO: CHAR(1)

OPCIONRETENCION: CHAR(1
OPCIONISPECCIONCALIDAD: CHAR(1)
OPCIONINCUMPLIMIENTOCALIDAD: CHAR(1)
OPCIONNOCONFORMIDAD: CHAR(1)

OPCIONRE TRASODESPACHO: CHAR(1)
OPCIONRE TRASOPAGOS: CHAR(1)
OPCIONCONTENCIOSO: CHAR(1)

ESTADO: CHAR(1)
OPCIONCARACTERISTICARE TENCION: CHAR(1)
OPCIONTIPOINSPECCION: CHAR(1)
OPCIONMOMENTOINSPECCION: CHAR(1)
OPCIONGAS TOSINSPECCION: CHAR(1)
PORCENTAJEGASTOSINSPECCION: NUMBER(E,2)
PORCENTAJEINCUMP LIMIENTOCALIDA- NUMBER(S.
PENALIZACIONNOCONF ORMIDAD: CHAR(1)

RE TRASODESPACHOPENA1: CHAR(1)

RE TRASODESPACHOPENA2' CHAR(1)

RE TRASODESPACHOPENA3. CHAR(1)
PORCENTAJEDE SCUENTODESPACHO: NUMBER(G
DIASRE TRASODE SPACHO: INTEGER
PORCENTAJEPENAZ: NUMBER(G,2)
OPCIONCONTENCIOSOARBITRAJE: CHAR(1)
TEXTOARBITRAJE - CHAR(2)

TEXTOCIUDAD: VARCHARZ(100)

TEXTOTRIBUNAL: VARCHARZ(100)

CLIENTE: VARCHARZ(200)

IMPORTETOTALPEDIDO: NUMBER(15,2)
FECHAPEDIDO: DATE

GASTOSTOTALES: NUMBER(20,4)
IMPUESTOS: NUMBER(20,4)

SEGUROS: NUMBER(20,4)
OTROSGASTOS: NUMBER(20,4)

FLETE: NUMBER(20,4

EMBALAJE: NUMBER(20,4)
NROCALLECARGA: VARCHARZ2(40)
CODIGOPOSTALCARGA: CHAR(S)
CIUDADCARGA: VARCHAR2(100)
PROVINCIA_ESTADOCARGA: VARCHAR2(1
TELEFONOCARGA: VARCHARZ2(10)
COMPANIADESPACHO: VARCHAR2(100)
NROVIAJEDESPACHO: VARCHAR2(40)
FECHADESPACHO: DATE
NROENTREGA: NUMBER
FRECUENCIAENTREGA: CHAR(Z)
SUBTOTAL: NUMBER(20,4)
DESCUENTOS: NUMBER(20,4)
VERSION: CHAR(3)
CODIGOPAISCARGA: CHAR(Z
LOGINUSUARIO: VARCHARZ(15)
LOGINAFILIADO: VARCHARZ2(15)
CODIGOPAIS: CHA

NROPRESUPUESTO: CHAR(10
CODIGOEMPRESADE MANDANTE: CHAR(E)
TIENECONTRATO: CHAR(1)
ESPECIFICOENTREGA: CHAR(2)
NROCONTRATO: CHAR(10)

ESTADOPAGO: CHAR(1)

NUMEROPEDIDO: CHAR(10)

OPCIONPENARE TRAZOPAGO: CHAR(1
PORCENTAJEDESCUENTOPAGO: NUMBER(G,2)
DIASRETRAZOPAGO: INTEGER

PORCENTAJEIMPORTERETRAZO: NUMBER(6,2)
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11.12. Contratos

QFICCONTRATO

CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR(E)
NROCONTRATO: CHAR(10}

CODIGOTIPOCONTRATO: CHAR(2)
CODIGOEMPRESADEMANDANTE: CHAR(S)
LOGINUSUARIO: VARCHAR2(15 f
LOGINAFILIADO: VARCHAR2(15)
DENOMINACIONSOCIALAFIL: VARCHAR2(50)
DENOMINACIONSOCIALUSU: VARCHAR2(50)
DO ICILIO SOCIALAFIL: VARCHAR2(50)
DOMWICILIO SOCIALUSU: VARCHAR2(50)
CIUDADPAISEMPRAFIL: VARCHAR2(100)
CIUDADPAISEMPRUSU: VARCHAR2(100)
CIFUSU: CHAR(S)

CIFAFIL: CHAR(®)

NOW BREAFIL: VARCHAR2Z(100)

NOW BREUSU: VARCHAR2(100)
APELLIDOAFIL: VARCHARZ2(100)
APELLIDOUSU: VARCHARZ2(100)

CARGOUSU: VARCHAR2(40)

CARGOAFIL: VARCHAR2(40)
CIUDADPAISUSU: VARCHARZ(100)
CIUDADPAISAFIL: VARCHARZ(100)
DOCUMENTOUSU: VARCHARZ20)
DOCUMENTOAFIL: VARCHARZ20)
NROPEDIDO: CHAR(10)

SIMBOLOPEDIDO: CHAR(1)
MONTOTOTALPEDIDO: NUMBER 20 4)
CODIGOPRODUCTOMAXIMO: CHAR(8) .- r
FECHACREACION: DATE
CODIGOEMPRESAOFERE NTEPEDIDO
NROCOLABORADOR: CHAR(10)
CANTIDADTOTAL: INTEGER

OFICCONTRATOXPAIS
NROCONTRATO: CHAR(10)
CODIGOEM PRESAOFERENTE: CHAR
CODIGOPAIS: CHAR(2)

QFICCONTRATOCUOQTAS PASARELA
NROCONTRATO: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAQFERENTE: CHAR
CUOTA: INTEGER

FECHACUOTA: DATE
IMPORTE : NUMBER(15,2)
E DITAIMP ORTE : CHAR(2)
EDITAFECHA: CHAR(2)

ESTADOPAGO: CHAR(T)

OFICCONTRATOPASARELA
NROCONTRATO: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAOFERE NTE CHAR(8)

CLIENTE: VARCH AR2(200)
IMPORTETOTALPEDIDO: NUMBE R(15,2)
NUMEROPEDIDO: CHAR(10)

FECHAPEDIDO: DATE

OPCIONESCONTADO: CHAR(1)
OPCIONCONTADOCANCELACION: CHAR(1)
PORCENTAJEANTICIPOIMPORTE . NUM BER(E,2)
MONTOIMPORTE FRACCION: NUMBER(15,2)
OPCIONANTICIPOP AGADE RO: CHAR(1)
NUMEROCUOTAS: INTEGER
OPCIONCUOTASPLAZOS: CHAR(1)
DIASCREDITODOCUMENTARIO: INTEGER
CODIGODIASANTICIP OPAGADEROD: CHAR(2)
CODIGOCUOQTASPLAZOSAPARTIR: CHAR(Z)
CODIGOPERIODOSP AGOS: CHAR(2)
CODIGOFINANCIACION: CHAR(2)
CODIGOORDENPAGO: CHARZ)
CODIGOMEDIOSPAGOSIMPLE: CHAR(2)
CODIGOMEDIOSPAGOGARANTIA: CHARZ)
CODIGOAPERTURACREDITODOCUMENTA: CHAR(Z
CODIGOMEDIOSPAGODOCUMENTARIO: CHAR2)
FECHASCUOTAS: DATE
OPCIONIMPORTECUOTA: CHAR(1)
RAZONMPORTECUOTA: NUMBER(15,2)
OPCIONGARANTIAEMISOR: CHAR(1)
OPCIONGARANTIAPAGADOR: CHAR(1)
OPCIONCONDICIONABONO: CHAR(1)
ESANTICIPO: CHAR(1)

ESTADO: CHAR(1)

OFICLINEACONTRATO
CODIGOEMPRESAQOFERENTE
NROCONTRATO: CHAR(10)
LINEACONTRATO: CHAR[)

CODIGOPRODUCTO: CHAR@E)
CODIGOEMPRESA: CHAR(E)

CANTIDAD: INTEGER

IMPORTELINEA: NUMBER(20 4)
DESCRIPCION: VARCHAR2(1000)
NOMBREMERCANCIA: VARCHARZ(1000)
PRECIOUNITARIOLINEA: NUMBER(20 4)
CODIGOHS _PRODUCTO: CHAR(E)

DE SCRIP CIONHS CODE: VARCHAR2(100

CHAR(E)

QFICCONTRATOXDOCUMENTO
CODIGODOCUMENTO: CHAR@)
NROCONTRATO: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAOQOFERENTE. CHAR|

NROCOPIASCOMPRADOR: INTEGER
NROCOPIASBANCO: INTEGER
NROCOPIASADUANA: NTEGER
NROCOPIASVENDEDOR: INTEGER
NROCOPIASRECOMENDADO: NTEGH

QFICTIPOCONTRATO
CODIGOTIPOCONTRATO: CHARE)
|Nﬂ?.|BRETIPOCONTRATﬂ VARCHARZHD*

CH AR

CODIGODIVISA: CHAR2)

CODIGOPAIS: CHAR2)
CODIGOMEDIOTRANSPORTE: CHAR2)
CODIGOLUGARDE STINO: CHAR(11)
DENOMINACIONSOCIAL: VARCH AR2(100)

OFICCONTRATOCOMPRAVENTA

CODIGOEMPRESAOQFERENTE : CHAR(E)
NROCONTRATO: CHAR(10)

ESVALORLEGAL: CHAR(1)

OPCIONANTICIPOIMPORTE : CHAR(1)
ANTICIPOP AGADERODIAS: INTEGER
CODIGOANTICIPOMEDIOSDE PAGO: CHAR2)
OPCIONCIONCONTADOMEDIOPAGO: CHAR(1)
ESTADOANTICIPO: CHAR(1)

NROCOPIASTOTAL: INTEGER
MANUAL: CHAR(1)
OBLIGATORIO: CHAR(1)

NOM BRECONTACTO: VARCHAR2(100)
APELLIDOCONTACTO: VARCH AR2(100)
CALLE : VARCHAR2(100)

NRO CALLE: VARC HARZ2(30)
CODIGOPOSTAL: CHAR(S)

CIUDAD: VARCH AR2(100)
PROVINCIA_ESTADO: VARCHARZ(100)
TELEFONO: VARCHAR2(10)

CALLE CARG A: VARCHAR2(100)
LUGARDESPACHO: VARCHAR2(100)
GASTOSTOTALE S: NUMBER20,4)
IMPUE STOS: NUNBER(20,4)

SEGUROS: NUM BER(20,4)
0TROSGASTOS: NUMBER 20,4)

FLETE : NUMBER(20,4)

EMBALAJE: NUMBER(20,4)

NRO CALLECARGA: VAR CHAR2(30)
CODIGOPDSTALCARGA: CHAR(B)
CIUDADCARGA: VARCHAR2(100)
FROVINCIA_ESTADOCARGA: VARCHARZ(10
TE LEFONOCARGA: VARCHAR2(10)
COMPANIADESPACHO: VARCHARZ2(100)
NROVIAJE DESP ACHO: VARCHARZ(40)
FECHADESPACHO: DATE
NROENTREGA: NUMBER

FRECUE NCIAENTRE GA: CHAR(2)
SUBTOTAL: NUMBER(20,4)

DESCUE NTOS: NUMBER(20,4)
CODIGOPAISC ARGA: CHAR(Z)
MONTOLINEACO NTRATO: NUMBER(20,4)
NRO VIGENCIA: INTE GE

FRE CUE NCIAVIGE NCIA: CHAR(1)
DIVISACONTRATO: CHAR(2)
ESPECIFICOENTREGA: CHAR(2)
CONSIGNACION: CHAR(1)
RETRIBUCION: INTEGER
ESPECIFICOVIGENCIA: CHAR(2)
CODIGOINCOTERM: CHAR@)

ESTADO: CHAR(1)

ESTADOPAGO: CHAR(1)

OPCIONVALORLEGAL: CHAR(1)
ESFORMALIZACIONPARCIAL: CHAR(1)
OPCIONFORMALIZACIONP ARCIAL: CHAR(1)
PLAZOVALIDEZ INTEGER
FRECUENCIAPLAZOVALIDEZ CHAR(1)
CLAUSULAMODIFICARANUNCIO: CHAR(1)
CLAUSULAPRECIOFINAL: CHAR(1)
CLAUSULAMANEJOMARCA: CHAR(1)
CLAUSULAINCOTERMS: CHAR(1)
CLAUSULADESTINATARIO: CHAR(1)
CLAUSULAMEDIOTRANSP ORTE : CHAR(1)
CLAUSULADESPACHOMERCANCIA: CHAR(1)
CLAUSULAPLAZODESPACHO: CHAR(1)
CLAUSULAINCUMPLIMIENTODESPACHO: CHAR(1 )
CLAUSULADOCUME NTACION: CHAR(1)
OPCIONDOCUMENTACION: CHAR(1)
OPCIONINDEMNIZACION: CHAR(1)
OPCIONARBTRAJE: CHAR(1)
CLAUSULAADICIONAL: VARCHAR2(2000)
FECHAFIRMACONTRATO: DATE
CIUDADPAISDISPUTA: VARCHARZ(100)
CIUDADPAISFIRMA; VARCHAR2(100)
CODIGOINCOTERM: CHAR3)
NOMBREMEDIOTRANSP ORTE . VARCHAR2(100)
LUGARDESPACHO: VARCHARZ2(100)
PLAZODENUNCIA; INTEGER
FRECUENCIAPLAZODENUNCIA: CHAR(1)
PLAZOSOLUCION: INTEGER
CODIGOLUGARDE STINO: CHAR(1)
DENOMINACIONTERCERO: VARCHAR2(200)
DIRECCIONDE STINATARIO : VARCHAR2(200)
LUGARDESTINOCOMPRADOR: VARCHAR2(200)
CLAUSULA1CONSIGNACION: CHAR(1)
CLAUSULA2CONSIGNACION: CHAR(1)

TE XTOARBITRAJE: VARCH AR2(2000)
CODIGOAPERTURACRE DITODOCUME NTA: CHAR(:
CODIGOMEDIOTRANSPORTE: CHAR2)
ESPECIFICOENTREGA: CHARRZ)
NROENTREGA: INTE GER

FRECUE NCIAENTRE GA: CHAR(1)
CODIGOPAISFRMA: CHAR(2)

QFICCONTRATOFORMALIZACION
NROCONTRATO: CHAR(10)
CODIGOE MPRE SAOFERENTE: CHARB)

OPCIONRETE NCION: CHAR(1)
OPCIONISPECCIONCALIDAD: CHAR(1)
OPCIONINCUMPLIMIE NTO CALIDAD: CHAR(1)
OPCIONNOCONFORM DAD: CHAR(1)
OPCIONRETRASODESPACHO: CHAR(1)
OPCIONRETRASORAGOS: CHAR(1)
OPCIONCONTENCIOSO: CHAR(1)

ESTADO: CHAR(1)
OPCIONCARACTERISTICARETE NCION: CHAR(1)
OPCIONTIPOINSPECCION: CHAR(1)

OPCIONKM OMENTOINSPECCION: CHAR(1)
OPCIONGASTOSINSPECCION: CHAR(1)
PORCENTAJE GASTOSINSPECCION: NUMBER(E,2)
PORCENTAJENCUMPLIMENTO CALIDA: NUMBER (5|
PENALIZACIONNOCONFORMIDAD: CHAR(1)
RETRASODESPACHOPENA1: CHAR(1)
RETRASODESPACHOPENAZ: CHAR(1)
RETRASODESPACHOPENA3: CHAR(1)
PORCENTAJEDESCUENTODESPACHO: NUMBER(S
DIASRETRASODE SPACHO: INTEGER
PORCENTAJEPENA3. NUMBERE,2)
OPCIONCONTENCIOSOARBITRAJE: CHAR(1)
TEXTOARBITRAIJE . CHAR(2)

TEXTOCWDAD: VARCHARZ(100)
TEXTOTRIBUNAL. VARCHARZ(100)

CLIENTE: VARCHAR2(200)
IMPORTETOTALPEDIDO: NUMBER(15,2)
FECHAPEDIDO: DATE

NUMEROPEDIDO: CHAR(10)
OPCIONPENARETRAZOPAGO: CHAR(1)
PORCENTAJEDESCUENTOPAGO: NUMBER(S 2)
DIASRE TRAZOPAGO: INTEGER
PORCENTAJEMPORTERETRAZO: NUMBER(S 2)

-
QFICCONTRATOAGENTE

CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHARE)
NROCONTRATO. CHAR(10)

ESVALORLEGAL: CHAR(1)

OPCIONVALORLEGAL: CHAR(1)
ESFORMALIZACIONP ARCIAL: CHAR(1)
OPCIONFORMALIZACIONPARCIAL: CHAR(1)
PLAZOWVALIDEZ: INTE GER
FRECUENCIAPLAZOVALIDEZ CHAR(1)
CODIGOAPERTURACREDITODOCUMENTA: CHAR (2
PORCENTAJERETRIBUCION: NUMBER(S,2)
CONSIGNACION: CHAR(1)

OPCIONRETRIBUCION: CHAR(1)

OPCIONSALARIO: CHAR(1)

MONTOSALARIO: NUMBER(10,2)
CANTIDADPAGOS. INTEGER
FRECUENCIASALARIO: CHAR(1)

CODIGODVISA: CHAR(2)
FRECUENCIAEXTRACTOCONTABLE: CHAR(1)
DIASRE CLAM O: INTEGER
DIASRE SPUE STARECLAMO:
PLAZODE NUNCIA: INTE GER
FRECUENCIAPLAZODE NUNCIA: CHAR(1)
PLAZOSOLUCION: INTE GER
OPCIONINDEMNIZACION: CHAR(1)
CLAUSULAADICIONAL: VARCHAR2(2000)
FECHAFIRMACONTRATO: DATE
CIUDADPAISFIRM A: VARCHAR2(100)
CODIGOP AISFIRMA: CHAR(2)
OPCIONLISTAPRECIO: CHAR(1)
CODIGOINCOTERM: CHAR(3)
OPCIONCOMISIONREDUCIDA: CHAR(1)

OFICCONTRATOREP RESENTANTE

CODIGOEMPRE SAOFERE NTE . CHAR(E)
NROCONTRATO: CHAR(10}

ESVALORLEGAL CHAR(1)
OPCIONVALORLE GAL: CHAR(1)
ESFORMALIZACIONPARCIAL: CHAR(1)
OPCIONFORM ALIZACIONPARCIAL: CHAR(1)
PLAZOVALIDE Z INTEGER
FRECUENCIAPLAZOVALIDEZ CHAR(1)
CODIGOAPERTURACRE DITODOCUME NTA:
PORCENTAJERETRIBUCION: NUMBERIE,2)
CONSIGHNACION: CHAR(1)
OPCIONRETRIBUCION: CHAR(1)
OPCIONSALARIO: CHAR(1)
MONTOSALARIO: NUMBER(10,2)
CANTIDADPAGOS: INTEGER
FRECUENCIASALARIO: CHAR(1)
CODIGODIVISA CHARZ)
FRECUENCIAEXTRACTOCONTABLE: CHAR(1)
DIASRECLAMO: INTEGER
DIASRESPUESTARECLAMO
PLAZODENUNCIA: INTEGER
FRECUENCIAPLAZODENUNCIA: CHAR(1)
PLAZOSOLUCION: INTEGER
OPCIONINDEMNIZACION: CHAR(1)
CLAUSULAADICIONAL: VARCHAR2(2000)
FECHAFIRMACONTRATO: DATE
CIUDADPAISFIRMA: VARCHAR2(100)
CODIGOPAISFIRM A: CHAR(2)
OPCIONLISTAPRE CIO: CHAR(1)
CODIGOINCOTE RM: CHAR(3)
OPCIONCOMISIONREDUCIDA: CHAR(1)

QFICCONTRATODISTRIBUIDOR
CODIGOEMPRESAOQFERENTE: CHAR(S)
NROCONTRATO: CHAR(10)

ESVALORLE GAL: CHAR(1)
OPCIONVALORLEGAL: CHAR(1)
ESFORMALIZACIONPARCIAL: CHAR(1)
OPCIONFORMALIZACIONPARCIAL CHAR(1)
PLAZOVALIDEZ INTEGER

FRECUENCIARP LAZOVALIDEZ: CHAR(1)
CODIGOAPE RTURACREDITODOCUMENTA: CHAR(Z
CODIGOINCOTERM: CHAR(3)
NOWBREMEDIOTRANSP ORTE: VARCHAR2(100)
CODIGOMEDIOTRANSPORTE: CHAR2)
CODIGOLUGARDESTINO: CHAR(1)

DE NOMWINACIONTE RCERO: VARCHAR2(200)
DIRE CCIONDESTINATARIO: VARCHAR2(200)
LUGARDESTINOCOMPRADOR: VARCHAR2(200)
ESPECIFICOENTREGA: CHAR(2)
NROENTREGA: INTEGER

FRECUENCIAE NTREGA: CHAR(1)

OPCIONRE TRIBU CION: CHAR(1)
PORCENTAJERETRIBUCIONDE SCTO: NUMBER(E 2|
CLAUSULARETRIBUCIONINGRESO: CHAR(1)
OPCIONRETRIBUCIONINGRE SO: CHAR(1)
PORCENTAJERETRIBUCION: NUMBE Rig,2)
VENTAMINIM AANUAL: NUMBER(10,2)
CODIGODIVISA: CHAR(2)
PORCENTAJEINCREMENTO: NUMBER(E,2)
PLAZODENUNCIA: INTEGER

FRECUENCIAP LAZODENUNCIA: CHAR(1)
PLAZOSOLUCION: NTEGER
CLAUSULAADICIONAL: VARCHAR2{2000)
FECHAFIRMACONTRATO . DATE
CIUDADPAISFIRMA: VARCHARZ(100)
CODIGOPAISFIRMA: CHAR2)

OPCIONINDE MNIZACION: CHAR(1)

CHAR(:

INTEGER

INTE GER

FIGURA 11.12 MODELO DE DATOS CONTRATOS
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11.13. Documentacién Aduanera

OFICDOCXHS_CODE_CAPITULOXPAIS

CODIGODOCUMENTO: CHAR(3)
CODIGOHS_CAPITULO: CHAR(2)
CODIGOPAIS: CHAR(2)

NUMCOPIAS: INTEGER

OFICDOCUMENTOSXPAIS

CODIGODOCUMENTO: CHAR(3)
CODIGOPAIS: CHAR(2)

NUMCOPIAS: INTEGER

OFICDOCXHS_CODE_PARTIDAXPAIS

CODIGODOCUMENTO: CHAR(3)
CODIGOPAIS: CHAR(2)
CODIGOHS_PARTIDA: CHAR(4)

LNUMCOPIAS: INTEGER
&

OFICDOCUMENTOSADUANEROS
CODIGODOCUMENTO: CHAR(3)

OFICDOCXCAPITULOXPAISORXPAISDE

CODIGODOCUMENTO: CHAR(3)
CODIGOHS_CAPITULO: CHAR(2)

LO_CODEPAIS

CODIGOPAIS: CHAR(2)

OBLIGATORIO: CHAR(1)
MANUAL: CHAR(1)
ACTIVO: CHAR(1)

URL: VARCHAR2(100)

CODIGOPAISORIGEN: CHAR(2)

TIENE_ESTADOS: CHAR(1]

CODIGOPAISDESTINO: CHAR(2)
kNUMCOPlAS: INTEGER

OFICDOCXPARTIDAXPAISORXPAISDE

CODIGOHS_PARTIDA: CHAR(4)
CODIGODOCUMENTO: CHAR(3)

NOMBRE: VARCHAR2(50)
TIENEAFILIADO: CHAR(1)

CODIGOPAISORIGEN: CHAR(2)

@ CODIGOPAISDESTINO: CHAR(2)
NUMCOPIAS: INTEGER

OFICDOCXPAISORIGXPAISDES

CODIGODOCUMENTO: CHAR(3
CODIGOPAISDESTINO: CHAR(2

CODIGOPAISORIGEN: CHAR(2)

tNUMCOPIAS: INTEGER

FIGURA A11.13 MODELO DE DATOS DOCUMENTACION ADUANERA
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11.14. HS-CODE

OFICUSUARIO
LOGIN: VARCHAR2(15)

|
|

CONTRASENA: VARCHARZ2(15) |

TIPOUSUARIO: CHAR(1) |

NOMBRES: VARCHARZ2(100) |

APELLIDOS: VARGHARZ(100)

CARGO: CHAR(2) |

EMAIL: VARGHAR2(100) |

MESSENGER: VARCHARZ2(100) |

CODIGOEMPRESA: CHAR(6)

CODIGOPERFIL: GHAR(1) |

CODIGOUSOS: CHAR(2) |

FECHAVENCIMIENTODIGITAL: GHAR(10) |

CODIGOEMPRESACERTIFICADORA: CHAR(2) |

CODIGOPAIS: GHAR(2)

TRATAMIENTO: GHAR(1) |

OTROCARGO: VARCHAR2(100) |

TELPAIS: VARGHAR2(10) |

TELPREFLOCAL: VARGHAR2(10)

TELNRO: VARGHAR2(50) |
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|

LENGHS_CODE
CODIGOIDIOMA: CHAR(2)
CODIGOHS_PRODUCTO: CHAR(B)

TRADUCCION: VARCHARZ2(1100)
DESCRIPCION: VARCHARZ2(1100)

HS_CODE_PRODUCTO
CODIGOHS_PRODUCTO: CHAR(G)

CODIGOHS_PARTIDA: CHAR(4)

LENGHS_CODE_CAPRITULO
CODIGOHS_CAPITULO: CHAR(2)
CODIGOIDIOMA: CHAR(2)
| TRADUCCION: VARCHARZ2(350)
L 4

FAXPAIS: VARCHARZ2(10)
FAXPREFLOCAL: VARCHAR2(10)
FAXNRO: VARCHARZ2(50)

MOVPAIS: VARCHAR2(10)
MOVPREFLOCAL: VARCHARZ2(10)
MOVNRO: VARCHARZ2(50)
COMOCONOCIO: CHAR(1)

TIPOFIRMA: VARCHARZ(100)
TIENEFIRMA: CHAR(1)
NOMBREEMPRESACERTIFICADORA: VARCHARZ2(100)
URLWEB: VARCHARZ2(100)

GENERO: CHAR(1)

DOl VARCHAR2(30)

ESTADO: CHAR(1)

PREGSECRETA: VARCHARZ2(250)
RESPPREGSECRETA: VARCHAR2(250)
CODACTIVACION: VARCHARZ2(8)
USUVALIDO: CHAR(1)

HS_CODE_CAPITULO
CODIGOHS _CAPITULO: CHAR(2)

HS CODE_PARTIDA
CODIGOHS_PARTIDA: CHAR(4)
E CODIGOHS_CAPRITULO: CHAR(2)

NROGRILLA: CHAR(8)
CODIGOTIPOUNIDADMEDIDA: CHAR(2)

LENGHS_CODE_PARTIDA

CODIGOHS _PARTIDA: CHAR(4)
CODIGOIDIOMA: CHAR(2)

LTRA DUCCION: VARCHARZ2(1000)

-
HSCODEXUSUARIO

NROHSCODE: INTEGER
a LOGIN: VARCHARZ2(15)

CODIGOHS PRODUCTO: CHAR(®B)

FIGURA A11.14 MODELO DE DATOS HS-CODE
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11.15. PRODUCTO - CARACTERISTICA — COMPOSICION

LENGCOMPOSICION
CODIGOCOMPOSICION: CHAR(2)
CODIGOTIPOCOMPOSICION: CHAR(2)
CODIGOIDIOMA: CHAR(2)

‘ TRADUCCION: VARCHAR(100)

S CODE PRODUCTO
CODIGOHS PRODUCTO: CHAR(6)

CODIGOHS_PARTIDA: CHAR(4)

TIENEPORCENTAJE: CHAR(1)

CODIGOPRODUCTO: CHAR()
CODIGOCOMPOSICION: CHAR()
CODIGOEMPRESA: CHAR(6)
CODIGOTIPOCOMPOSICION: CHAR(2)

VALORCOMPOSICION: VARCHAR2(10) ‘

v |

(]

TRANCOMPOSICION TRANTIPOCOMPOSICION TRANCATEGORIA

CODIGOCOMPOSICION: CHAR(?) CODIGOTIPOCOMPOSICION: CHAR(2) CODIGOCATEGORIA: CHAR(2) CODIGOCATEGORIA: CHAR(2)
CODIGOTIPOCOMPOSICION: CHAR(2) — L __ g CODIGOHS PRODUCTO: CHAR() CODIGOIDIOMA: CHAR(?)

CODIGOTIPOCOMPOSICION: CHAR(2)
CODIGOTIPOCARACTERISTICA: CHAR(2)

CODIGOHS PRODUCTO: CHAR(6)

! {
| \
J L
\ T
\ \
\
TRANCARACTERISTICA TRANTIPOCARACTERISTICA

CODIGOTIPOCARACTERISTICA: CHAR(2)

‘ CODIGOCARACTERISTICA: CHAR(?)

—
|

TRANCARACTERISTICAXPRODUCTO

TRANPRODUCTO

CODIGOTIPOCARACTERISTICA: CHAR(2)

CODIGOPRODUCTO: CHARS)
CODIGOEMPRESA: CHAR(E)

CODIGOPRODUCTO: CHAR()
CODIGOEMPRESA: CHAR(E)

CODIGOCARACTERISTICA: CHAR(2)

CODIGOTIPOCARACTERISTICA: CHAR(2)

LENGCARACTERISTICA

CODIGOI

CODIGOCARACTERISTICA: CHAR(2)

DIOMA: CHAR()

CODIGOTIPOCARACTERISTICA: CHAR(2)

‘ TRADUCCION: VARCHAR2(100) ‘

MARCA: VARCHAR2(15)

MODELO: VARCHARY(15)
NOMBREFOTO: VARCHAR2(200)
NOMBREVIDEQ: VARCHAR2(200)
TIPOOPERACION: CHAR(1)
CAPACIDADUNTARIA: NUMBER(3.2)
CODIGOUNIDADDEMEDIDA: CHAR(3)
ESTADO: CHAR(1)

ESTADOFICHA: CHAR(1)
DESCRIPCION: VARCHAR2(2000)
TIENEFOTO: CHAR(1)

TIENEVIDEO: CHAR(])
FECHACREACION: DATE
FECHACREACIONANUNCIO: DATE
CODIGODESTINATARIO: CHAR(3)
CODIGOPERIODO: CHAR(?)
PRECIO: NUMBER(10.2)
CODIGOPROPIEDADCONTINENTE: CHAR(®— — — —
CODIGOCONTINENTE: CHAR(2)
CODIGODIVISA: CHARY)
CODIGOMATERIAL: CHAR()
NUMVISITAS: NUMBER
NUMCONSULTAS: NUMBER
NOMBREPRODUCTO: VARCHAR30)
MUESTRACALIDAD: CHAR(1)
MUESTRACOMPOSICION: CHAR(1)
MUESTRAFOTO: CHAR(1)
MUESTRAVIDE: CHAR()
FECHAFINANUNCIO: DATE

DOMINIO: CHAR(3)
CODIGOCATEGORIA: CHAR()
CODIGOCATHS_PRODUCTO: CHAR(G)
CODIGOHS_PRODUCTO: CHAR(B)

FIGURA A11.15 MODELO DE DATOS PRODUCTO - CARACTERISTICAS - COMPOSICION
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11.16. LO-CODE

OFICUSUARIO

LOGIN: VARCHAR2(15)

CONTRASENA: VARCHARZ(15)
TIPOUSUARIO: CHAR(1)
NOMBRES: VARCHAR2(100)
APELLIDOS® VARCHAR2(100)
CARGO: CHAR(2)

EMAIL VARCHARZ(100)
MESSENGER VARCHAR2(100)
CODIGOEMPRESA CHAR(E)
CODIGOPERFIL: CHAR(1)
CODIGOUSOS: CHAR(2)
FECHAVENCIMIENTODIGI TAL® CHAR(10)
CODIGOEMPRE SACERTIFICADORA: CHAR(2)
CODIGOPAIS: CHAR(2)
TRATAMIENTO: CHAR(1)
OTROCARGO: VARCHAR2(100)
TELPAIS® VARCHARZ(10)
TELPREFLOCAL VARCHARZ(10)
TELNRO: VARCHAR2(50)
FAXPAIS: VARCHAR2(10)

FAXPRE FLOCAL® VARCHAR2(10)
FAXNRO® VARCHAR2(50)
MOVPAIS: VARCHAR2(10)
MOVPREFLOCAL: VARCHARZ2(10)
MOVNRO' VARCHAR2(50)
COMOCONOCIO™ CHAR(1)
TIPOFIRMA: VARCHAR2(100)
TIENEFIRMA® CHAR(1)

NOMBREEMPRESACERTIFICADORA: VARCHAR2(10)

URLWEB: VARCHAR2(100)

GENERO: CHAR(1)

DOl VARCHAR2(30)

ESTADO CHAR(1)

PREGSECRETA' VARCHARZ(250)
RESPPREGSECRETA® VARCHAR2(250)
CODACTIVACION: VARCHARZ(8)
USUVALIDO: CHAR(1)

NROLOCODE INTEGER

LOGIN: VARCHAR2(15)

CODIGOPAIS: CHAR(2)

LO_CODEPAIS

CODIGOPAIS: CHAR(2)

LO CODE_LOCALIDAD
CODIGOLOCALIDAD: CHAR(3)

TENE_ESTADOS: CHAR(1

NOMBRE: VARCHAR2(50)
TMENEAFILADO: CHAR(1)

CODIGOPAIS: CHAR(2)

CODIGOESTADO: CHAR(3)
NOMBRE ™ VARCHARZ(50)

.
LO_CODE_PAISXZONAE CONOMICA

CODIGOPAIS: CHAR(2)
CODIGOREGION: CHAR(3)
CODIGOCONTNENTE: CHAR(3)

—

LO_CODEESTADO

LO_CODE_REGION

LO_CODE_PAISXRE GION

CODIGOREGION: CHAR(3)|

CODIGOPAIS: CHAR(2)

NOMBRE: VARCHARZ(50)

| CODIGOREGION: CHAR(3)

LENGCONTINENTE

CODIGOIDIOMA. CHAR(2)
CODIGOCONTINENTE: CHAR(3)

LTRADU CCION: VARCHAR2(30)

LO _CODECONTINENTE
CODIGOCONTNENTE: CHAR(3)

LENGZONAECONOMICA

LO_CODE_ZONAECONOMICA
CODIGOREGION: CHAR(3)

LO_CODEXUSUARIO

NROLOCODE: INTEGER
LOGIN: VARCHAR2(15)

CODIGOPAIS: CHAR(2)
CODIGOLOCALIDAD_AFILIADO: CHAR(4|
CODIGOPROVINCIA. CHAR(3)

CODIGOCONTINENTE: CHAR(3)

CODIGOREGION: CHAR(3)
CODIGOCONTINENTE: CHAR(3)
CODIGOIDIOMA: CHAR(2)

CODIGOESTADO: CHAR(3)|
CODIGOPAIS: CHAR(2)

TRADUCCION: VARCHAR2(100)

LO_CODE_LOCALIDAD_AFILADO
CODIGOLOCALIDAD_AFILIADO: CHAR(
CODIGOPROVINGIA” CHAR(3)
CODIGOPAIS: CHAR(2)

NOMBRE: VARCHAR2(50)
MAXX NUMBER(14,10)
MAXY. NUMBER(14,10)
MINX NUMBER(14.10)
MINY: NUMBER(14,10)
XCEN: NUMBER(14,10}
YCEN: NUMBER(14,10)

NOMBRE: VARCHAR2(30)

[
LO_CODE_PROVINCIA_AF

;
LADO

CODIGOPROVINCIA. CHAR(3)

‘ CODIGOPAIS: CHAR(2)

NOMBRE: VARCHAR2(30)

‘ CODIGOES TADO: CHAR(3) E
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11.17. NACE

OFICUSUARIQ

LOGIN: VARCHAR2(15)

HSUSUARIOXACTIVIDAD

CONTRASENA: VARCHAR2(15)
TIPOUSUARIO: CHAR(1)
NOMBRES: VARCHARZ(100)
APELLIDOS: VARCHAR2(100)
CARGO: CHAR(2)

EMAIL: VARCHAR2(100)
MESSENGER: VARCHAR2(100)
CODIGOEMPRESA: CHAR()
CODIGOPERFIL: CHAR(1)
CODIGOUSOS: CHAR(2)

CODIGOPAIS: CHAR(2)
TRATAMIENTO: CHAR(1)
OTROCARGO: VARCHAR2(100)
TELPAIS: VARCHAR2(10)
TELPREFLOCAL: VARCHAR2(10)
TELNRO: VARCHAR2(50)
FAXPAIS: VARCHAR2(10)
FAXPREFLOCAL: VARCHAR2(10)
FAXNRO: VARCHAR2(50)
MOVPAIS: VARCHAR2(10)
MOVPREFLOCAL: VARCHAR2(10)
MOVNRO: VARCHAR2(50)
COMOCONOCIO: CHAR(1)
TIPOFIRMA: VARCHAR2(100)
TIENEFIRMA: CHAR(1)

URLWEB: VARCHAR2(100)
GENERQ: CHAR(1)

DOl: VARCHAR2(30)

ESTADO: CHAR(1)
PREGSECRETA: VARCHAR2(250)

CODACTIVACION: VARCHAR2(8)
USUVALIDO: CHAR(1)

FECHAVENCIMEENTODIGITAL: CHAR(10)
CODIGOEMPRESACERTIFICADORA: CHAR(2)

NOMBREEMPRESACERTIFICADORA: VARCHAR2(100)

RESPPREGSECRETA: VARCHAR2(250)

NROSECTOR: INTEGER
LOGIN: VARCHAR2(15)

LCOD\GOACT\V\DAD: CHAR(6)

LENGACTNVIDAD

CODIGOACTIVIDAD: CHAR(8)
CODIGOIDIOMA: CHAR(2)

‘ TRADUCCION: VARCHAR2(300)

LENGSUBCAPITULO

CODIGOSUBCAPITULO: CHAR(5)
CODIGOIDIOMA: CHAR(2)

NACE ACTIVIDAD

CODIGOACTIVIDAD: CHAR (6)

CODIGOSUBCAPITULO: CHAR(5)

| TRADUCCION: VARCHAR2(300)

LENGCAPITULO

CODIGOCAPITULO: CHAR(4)
CODIGOIDIOMA: CHAR(2)

| TRADUCCION: VARCHAR2(200)

LENGSECCION
CODIGOSECCION: CHAR(2)
CODIGQIDIOMA: CHAR(2)

| TRADUCCION: VARCHAR2(200)

L

NACE SECCION
CODIGOSECCION: CHAR(2)

|
\

]
NACE CAPITULO
CODIGOCAPITULO: CHAR(4)

CODIGOSECCION: CHAR(2)

NACE SUBCAPITULO
CODIGOSUBCAPITULO: CHAR(5)

CODIGOCAPITULO: CHAR(4)
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Tesis publicada con autorizaciéon del autor

No olvide citar esta tesis




11.18. Seguridad

OFICUSUARIO

LOGIN: VARCHAR2(15) SEGACCIONXFORMULARIOXUS UARIO

NIVEL1: CHAR(2

CONTRASENA: VARCHAR2(15) NIVEL2. o ARB

TIPOUSUARIO: CHAR(T) LOGIN: VARCHAR2(15)

NOMBRES: VARCHAR2(100) CODIGOACTION: GHAR()
APELLIDOS: VARCHAR2(100)

CARGO: CHAR(2) ESTADO: CHAR(1)

EMAIL: VARCHARZ2(100)

MESSENGER: VARCHAR2(100)
CODIGOEMPRESA: CHAR(G)
CODIGOPERFIL: CHAR(1)
CODIGOUSOS: CHAR(2)
FECHAVENCIMIENTODIGITAL: CHAR(10)
CODIGOEMPRESACERTIFICADORA: CHAR(2)
CODIGOPAIS: CHAR(2)

TRATAMIENTO: CHARC(1)

OTROCARGO: VARCHARZ2(100)
TELPAIS: VARCHAR2(10)
TELPREFLOCAL: VARCHAR2(10)
TELNRO: VARCHAR2(50)

FAXPAIS: VARCHAR2(10)

S SEGACCIONES
CODIGOACCION: CHAR(1)

SEGFORMULARIOXUSUARIO SEGACCIONXFORMULARIO
NIVEL1: CHAR(2) CODIGOACCION: CHAR(1)
NIVEL2: CHAR(2) NIVEL1: CHAR(2)

LOGIN: VARCHAR2(15) NIVEL2: CHAR(2)
LOGIN: VARCHAR2(15)
\ ESTADO: CHAR(1)

LOB LIGATORIO: CHAR(1)

FAXPREFLOCAL: VARCHARZ2(10) b
FAXNRO: VARCHAR2(50)
MOVPAIS: VARCHARZ2(10) SEGFORMULARIO
et S SE o

' (50) NIVEL2: CHAR(2)
COMOCONOCIO: CHAR(1) :
TIPOFIRMA: VARCHAR2(100) OBLIGATORIO: CHAR(1)
TIENEFIRMA: CHAR(1) ORDENNIVEL1: INTEGER
NOMBREEMPRESACERTIFICADORA: VARCHAR2(10( SEGPERFIL ORDENNIVEL2: INTEGER
URLWEB: VARCHAR2(100) CODIGOPERFIL: CHAR(1) MANEJAACCION: CHAR(1)
GENERO: CHAR(1) DESCRIPCION: VARGHARZ(00 NOMBRE: VARCHAR2(50)

DOI: VARCHAR2(30)
ESTADO: CHAR(1)

PREGSECRETA: VARCHAR2(250)
RESPPREGSECRETA: VARCHAR2(250)
CODACTIVACION: VARCHAR2(8)
USUVALIDO: CHAR(1)

FIGURA A11.18 MODELO DE DATOS SEGURIDAD
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11.19. Clientes

OFICCLIENTEXEMPRESA

CODIGOEMPRESAAFILIADA: CHARJ
CODIGOEMPRESACLIENTE: CHARY

— — — — — —y TELPREFLOCAL VARCHAR2(10)

OFICUSUARIO
LOGIN: VARCHAR2(15)

QFICPEDIDOPASARELA

CONTRASENA: VARCHARZ(15)
TIPOUSUARIO: CHAR(1)
NOMBRES: VARCHAR2(100)

NROPEDIDO: CHAR(10)
CODIGOEMPRESA OFERENTE: CHAR(6)

APELLIDOS: VARCHARZ(100)

CARGO. CHAR(2)

EMALL VARCHARZ(100)

MESSENGER: VARCHAR2(100)
CODIGOEMPRESA: CHAR()
CODIGOPERFIL GHAR(1)
CODIGOUSOS: CHAR(Z)
FECHAVENCIMIENTODIGITAL: CHAR(0)
CODIGOEMPRESACERTIFICADORA. CHAR(2)
CODIGOPAIS: CHAR(Z)

TRATAMIENTO: CHAR(1)

OTROCARGO: VARCHARZ(100)
TELPAIS: VARCHAR210)

CLENTE: VARCHAR2(200)
IMPORTETOTALPEDIDO: NUMBER(15,2)
NUMEROPEDIDO: CHAR(0)

FECHAPEDIDO: DATE

OPCIONESCONTADO: CHAR(1)
OPCIONCONTA DOCANCELACION: CHAR(1)
PORCENTAJEANTICIPOIMPORTE: INTEGER
MONTOIMPORTEFRACCION: NUMBER(15,2)
OPCIONANTICIPOPA GADERO: CHAR(1)
NUMEROCUOTAS: INTEGER
OPCIONCUOTASPLAZOS: CHAR(Y)
DIASCREDITODOCUMENTARIO: INTEGER
CODIGO DI SANTICIPOPAGADERD: CHAR()
CODIGOCLOTASPLAZOSAPARTIR: CHAR(2)
CODIGOPERIODOSPAGOS: CHAR(2)
CODIGOFINANCIACION: CHAR(2)
CODIGOORDENPAGO: CHAR(2)
CODIGOMEDIOSPAGOSIMPLE: CHAR(2)
CODIGOMEDIOSPAGOGARANTIA: CHAR(R)
CODIGOAPERTURACREDITODOCUMENTA: CHAR
CODIGOMEDIOSPAGODOCUMENTARIO: CHAR(2)
FECHASCUQTAS: DATE
OPCIONIMPORTECUOTA: CHAR(1)
RAZONIMPORTECUOTA: NUMBER(15,2)
OPCIONGARANTIAEMISOR: CHAR(1)
OPCIONGARANTIAPAGADOR: CHAR(1)
OPCIONCONDICIONABONO: CHAR(1)
ESANTICIPO: CHAR(1)

ESTADO" CHAR(1)
OPCIONANTICIPOIMPORTE: CHAR(1)
ANTICIPOPAGADERODIAS: INTEGER
CODIGOANTICIPOMEDIOSDEPAGD: CHAR(2)
OPCIONCIONCONTADOMEDIOPA GO CHAR(T)
ESTADOANTICIPO: CHAR(1)

TELNRO: VARCHAR2(50)
FAXPAIS: VARCHAR2(10)
FAXPREFLOCAL VARCHAR2(10)
FAXNRO: VARCHAR2(50)
MOVPAIS: VARCHARZ(10)
WMOVPREFLOCAL VARCHAR2(10)
WMOVNRO: VARCHAR2(30)
COMOCONOCIO: CHAR(1)
TIPOFIRMA: VARCHAR2(100)
TEENEFIRMA: CHAR(1)

URLWER: VARCHAR2(100)

GENERO' CHAR[1)

DOI: VARCHA R2(30)

ESTADO: CHAR(T)

PREGSECRETA VARCHAR2(250)
RESPPREGSECRETA: VARCHAR2(250)
CODACTIVACION: VARCHAR2(S)
USLVALDO: CHAR(1)

1
|
|
|
|
|
|
NOMBREEMPRESACERTIFICADORA” VARCHAR2(1 |
|
|
|
|
|
|
|
|

OFICPEDIDO

NROPEDIDO: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAOFERENTE: CHAR(B)

NROCOTIZACION. CHAR(10)
MONTOTAL NUMBER(20 4)
ESTADO. CHAR()

[
OFICPEDIDOCUOTAS PASARELA
NROPEDIDO: CHAR(10)
CODIGOEMPRESAQFERENTE: CHAR]
CUQTA: INTEGER

CLASIFICACIONCLENTE: CHAR(1)
WMONTOACUMULADO: NUMBER(20,
FECHAREGISTROCLENTE: DATE

OFICEMPRESA

CODIGOEMPRESA: CHAR(E)

CODIGOIDIOMA: CHARZ)
NOMBREEMPRESA' VARCHARZ(100)
TIPOEMPRESA® CHAR(T)
DOMICILIOSOCIAL: VARCHAR2(50)
DOMICILIOFISCAL: VARCHAR2(50)
CODIGOPOSTAL CHAR(S)

CF CHAR()

LOGO: VARCHAR2(15)

FECHAULTMAADJUDICACION: DAT
FECHAULTMOPEDIDO: DATE
RESPOMSABLE: VARCHAR2(15)

FACTURACION: CHAR[1)
CAPITALSOCIAL CHAR[T)
NROEMPLEADOS: INTEGER
ANOCONSTITUCION: CHAR(4)
FECHAALTA: DATE

FOTO: VARCHAR[15)
CODIGOLOGALIDAD_AFILIADO: CHAR()
CODIGOACTVIDADT. CHAR(E)
EMPRESASEGURA: CHAR()
NOMBREEMPRESAINGLES: VARCHARZ(00
CALLE: VARCHAR2(100)

NRO_GALLE: VARCHAR2(30)

CIUDAD: VARCHARZ(100)
PROVINCIA_ESTADO. VARCHAR2(100)
CODIGOHS_PRODUCTO VENTA 1. CHAR(
CODIGOHS_PRODUCTO VENTA2 CHAR(

==

CODIGOHS_PRODUCTO_VENTA3: CHARY|
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRA1: CHAR(
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRAZ: CHAR(B
CODIGOHS_PRODUCTO_COMPRA3: CHAR
CODIGOACTIVIDADZ CHAR(E)
CODIGOACTIV IDAD3: CHAR(E)
CODIGOPROVINCIA: CHAR(3)
CODIGOLOCALIDAD: CHAR{3)
CODIGOPAIS_LOCALIDAD: CHAR(2)
CODIGOPAIS: CHAR{2)

ANAGRAMA: VARCHAR2(100)

—— 4

CANTIDADTOTAL INTEGER
FECHAREGISTRO. DATE
CODIGOPRODUCTOMAXMO: CHAR(S)
FECHACONSULTA. DATE
CODIGODIVISA. GHAR(2)
CODIGOLUGARDESTINO: CHARY(1)
DENOMINACIONSOCIAL: VARCHAR2(100)
NOWBRECONTACTO: VARCHAR2(100)
APELLIDOSCONTACTO: VARCHAR2(100)
CALLE: VARCHAR2(100)

NROCALLE: VARCHAR2(30)
CODIGOPOSTAL CHAR(S)

QIUDAD: VARCHAR2(100)
PROVINGIA_ESTADO: VARCHAR2(100)
TELEFONO. VARCHARZ(10)
CODIGOMEDIOTRANSPORTE: CHAR(2)
CALLEGARGA: VARCHAR2(100)
LUGARDESPACHO: VARCHAR2(100)
GASTOSTOTALES. NUMBER(204)
MPUESTOS: NUMBER(20,4)

FECHACUOTA® DATE
MPORTE NUMBER(15,2)
EDITAIMPORTE CHAR[2)
EDITAFECHA™ CHAR(2)

ESTADOPAGO CHAR[1)

SEGURQS: NUMBER(Z0 4)
OTROSGASTOS: NUMBER(20.4)

FLETE' NUMBER(20 4)

EMBALAJE: NUMBER(20 4)
NROGALLECARGA: VARCHAR2(40)
CODIGOPOSTALCARGA: CHAR(S)
CIUDADGARGA: VARCHAR?(100)
PROVINGIA_ESTADOCARGA: VARCHARZ(1
TELEFONOCARGA: VARCHARZ(10)
COMPANIADESPACHO: VARCHAR2[100)
NROVIAJEDESPACHO: VARCHAR2(40)
FECHADESPACHO: DATE
NROENTREGA: NUMBER
FRECUENCIAENTREGA: CHAR(Z)
SUBTOTAL NUMBER(20,4)
DESCUENTOS: NUWBER(20,4)
VERSION CHAR[3)
CODIGOPAISCARGA: CHAR(2)
LOGINUSUARIO: VARCHARZ(15)
LOGINAFILIADO: VARCHARZ(15)
CODIGOPAIS: CHAR(Z)

NROPRE SUPUESTO: GHAR(10)
CODIGOEMPRE SADEMANDANTE: CHAR()
TIENECONTRATO: CHAR{1)
ESPECIFICOENTRE GA: CHAR(Z)
NROCONTRATO: CHAR(10)
ESTADOPAGO: CHAR(1)

FIGURA A11.19 MODELO DE DATOS CLIENTES
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Anexo 12: Diccionario de datos

GRILLAANIMALESVIVOS

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOPRODUCTO

atributo que indica el
cédigo de un Producto

CHAR(8)

Si

Si

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

GENERO

atributo que indica el
genero del animal (01
macho, 02 hembra, 03
castrado )

CHAR(2)

No

No

NOMBRECIENTIFICO

atributo, texto libre que
indica el nombre
cientifico del animal

VARCHAR2(100)

No

No

NROREFERENCIA

atributo, texto libre que
indica el numero de
referencia de la Base
de datos de animales
Vivos

VARCHAR2(50)

No

No

EDAD

valor numérico que
indica la edad de un
animal dependiendo
de una frecuencia

INTEGER

No

No

FRECUENCIAEDAD

atributo que indica la
frecuencia de edad del
animal (01 dia, 02
semana, 03 mes, 04
afo) )

CHAR(2)

No

No

PESOUNITARIO

valor numérico que
indica el peso del
animal

NUMBER(8,2)

No

No

CODIGOUNIDADDEME
DIDAPESO

atributo que indica el
cédigo de la unidad de
medida

CHAR(3)

No

Si

ALTURA

valor numérico que
indica la altura de un
animal

NUMBER(8,2)

No

No

ALZADA

valor numérico que
indica la altura del
animal cuadrapedo,
desde la pezufia hasta
la parte mas alta del
lomo

NUMBER(8,2)

No

No

DIAMETRO

valor numérico que
indica el diametro del
animal

NUMBER(S,2)

No

No

CODIGOUNIDADDEME
DIDADIMENSION

atributo que indica el
cédigo de la unidad de
medida

CHAR(3)

No

Si

UNIDADESVENDIDAS

valor numérico que
indica la cantidad de
unidades vendidas

INTEGER

No

No

PRECIO

valor numérico que
indica el precio del
producto

NUMBER(10,2)

No

No

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

Si

CANTIDADPEDIDOMIN
IMO

valor numérico que
indica la cantidad
minima de pedidos

INTEGER

No

No

PRECIOPEDIDOMINIM
(0]

valor numérico que
indica el precio minimo
de pedidos

NUMBER(10,2)

No

No

CODIGOHS_PARTIDA

Atributo que indica el
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)

CHAR(4)

No

Si
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GRILLAANIMALESVIVOS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CORRELATIVORAZA | atributo que indica el CHAR(3) No Si
caédigo de la raza de
un animal
CODIGOESPECIE atributo que indica el CHAR(2) No Si
caédigo de la especie
de un animal
CORRELATIVOAYUDA | atributo que indica el CHAR(@3) No Si
ANIMAL caédigo de la
subespecie de un
animal
PROPIEDADPORCENT | cantidad numérica que | VARCHAR2(50) No No
AJE indica el porcentaje de
pureza de una raza
animal
USOANIMAL Atributo que indica el CHAR(2) No No
cédigo de los
diferentes usos que se
le dara al animal
GRILLAANIMALXCARACTERISTICA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CORRELATIVOCARAC | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
TERISTICAANIMA caédigo de una
caracteristica animal
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si No
cédigo de un Producto
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si No
cédigo de una
Empresa
HS CODE_CAPITULO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOHS_CAPITUL | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
(0] caédigo del capitulo de
un HS_CODE (primer
nivel de clasificacion)
HS_CODE_PARTIDA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si No
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)
CODIGOHS_CAPITUL | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
(0] cédigo del capitulo de
un HS_CODE (primer
nivel de clasificacion)
NROGRILLA Atributo que indica que | CHAR(8) No No
tipo de grilla
Corresponde a una
partida
CODIGOTIPOUNIDAD | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
MEDIDA cédigo de un tipo de
unidad de medida,
este tipo agrupa un
conjunto de unidades
de medida comunes
HS_CODE_PRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOHS_PRODUC | Atributo que indica el CHAR(6) Si No
TO caédigo del tercer nivel
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HS_CODE_PRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
de clasificacion para el
HS_CODE
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) No Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)
HSCODEXUSUARIO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NROHSCODE Atributo que indica el INTEGER Si No
HS_CODE, mas usado
para un usuario
LOGIN Atributo que indica el VARCHARZ2(15) Si Si
identificador Unico para
un usuario
CODIGOHS_PRODUC | Atributo que indica el CHAR(6) No Si
TO caédigo del tercer nivel
de clasificacion para el
HS_CODE
HSUSUARIOXACTIVIDAD
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NROSECTOR Atributo que indica el INTEGER Si No
Sector, més usado
para un usuario
LOGIN Atributo que indica el VARCHARZ2(15) Si Si
identificador Unico para
un usuario
CODIGOACTIVIDAD Atributo que indica el CHAR(6) No Si
cédigo del cuarto Nivel
de clasificacion para
un Sector econémico
IDIOMA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si No
codificacion de idioma
estandar
NOMBRE Descripcion del Idioma | VARCHAR2(100) No No
LENGACCESORIOS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
codificacion de idioma
estandar
CODIGOACCESORIOS | Atributo que indica, el | CHAR(2) Si Si
PALLET caédigo de los
accesorios de un Pallet
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGACCIONES
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOACCION Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de una accion
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
codificacion de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGACTIVIDAD
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOACTIVIDAD Atributo que indica el CHAR(6) Si Si
cédigo de una
actividad de comercio
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LENGACTIVIDAD
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
codificacion de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(300) No No
traduccion
LENGANTICIPOMEDIODEPAGO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOANTICIPOME | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
DIOSDEPAGO cédigo del medio de
pago para el anticipo
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGAPERTURACREDITODOCUMENTARIO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOAPERTURAC | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
REDITODOCUMENTA | cédigo de la apertura
documentaria
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGARBITRAJE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
TEXTOARBITRAJE Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo del Arbitraje
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGAYUDAANIMAL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CORRELATIVOAYUDA | atributo que indica el CHAR(3) Si Si
ANIMAL caédigo de la
subespecie de un
animal
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
codificacion de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGCARACTERISTICAANIMAL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CORRELATIVOCARAC | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
TERISTICAANIMA cédigo de una
caracteristica animal
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
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LENGCARACTERISTICAANIMAL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGCARGO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCARGO Atributo que Indica el CHAR(2) Si Si
caédigo del Cargo para
Usuario
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
codificacion de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGCOMOCONOCIO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCOMOCONO | Atributo que indica el CHAR(1) Si Si
CIO cédigo para la Lista de
cOmo nos conocid
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGCOMPOSICION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOCOMPO | Atributo que indica el CHAR(@3) Si Si
SICION caédigo de los tipos de
composicion, un tipo
de composicion agrupa
varias composiciones
comunes a un
producto
CODIGOCOMPOSICIO | Atributo que Indica el CHAR(3) Si Si
N cédigo de una
composicion de un
producto
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(1000) No No
traduccion
LENGCOMPOSICIONPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCOMPOSICIO | Atributo que Indica el CHAR(@3) Si No
N caédigo de una
composicion de un
producto
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGCONCEPTOGASTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCONCEPTOG | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
ASTO cédigo para el
concepto de los
Gastos de Envi6 de un
producto
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
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LENGCONTENEDOR
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCONTENEDO | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
R cédigo de los distintos
contenedores para
transportar un
producto.
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHARZ2(20) No No
traduccion
LENGCONTINENTE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
CODIGOCONTINENTE | Atributo que Indica el CHAR(@3) Si Si
cédigo de un
Continente
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHARZ2(30) No No
traduccion
LENGCONTROL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOFORMULARIO | Atributo que indica el CHAR(@3) Si No
caédigo de un
formulario
CODIGOCONTROL Atributo que indica el CHAR(3) Si No
cédigo de un control
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
codificacion de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGCUOTASPLAZOSAPARTIR
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCUOTASPLAZ | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
OSAPARTIR caédigo del periodo de
las cuotas a plazos
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
codificacion de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGDESTINATARIO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODESTINATARI | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
(0] cédigo del destinatario
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
codificacion de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGDIASANTICIPOPAGADERO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODIASANTICIP | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
OPAGADERO cédigo de la forma de
pago para el anticipo
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
| LENGDIVISA
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Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGODIVISA atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de una moneda

CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar

TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

LENGDOCUMENTOSADUANEROS

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGODOCUMENTO | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
cédigo de un
documento aduanero

CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar

TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

LENGENTREGAINT

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOENTREGAINT | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de una entrega
internacional

CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar

TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

LENGENTREGANAC

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOENTREGANA | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si

C cédigo de una entrega
nacional

CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar

TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

LENGENVASE

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOENVASE Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un envase

CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar

TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

LENGESPECIEANIMAL

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOESPECIE atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de la especie
de un animal

CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar

CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacién)

TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

| LENGESTADOTAREA
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Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOESTADOTAR | Atributo que indica el CHAR(1) No Si
EA cédigo del estado de
una tarea
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) No Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGFINANCIACION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOFINANCIACIO | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
N caédigo de la
financiacion
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGFRECUENCIAALERTA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOFRECUENCIA | Atributo que indica el CHAR(1) No Si
ALERTA caédigo de la frecuencia
de una alerta
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) No Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGFRECUENCIASISTEMATICA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOFRECUENCIA | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
SISTEMATICA cédigo de la frecuencia
sistematica
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGGARANTIA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
CODIGOGARANTIADE | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
CALIDAD caédigo de los distintos
tipos de garantias y
certificados de calidad
asociados a un
producto
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGHS_CODE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
CODIGOHS_PRODUC | Atributo que indica el CHAR(6) Si Si
TO cédigo del tercer nivel
de clasificacion para el
HS_CODE
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(1100) No No
traduccion

| LENGHS_CODE_CAPITULO
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Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOHS_CAPITUL | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
(0] cédigo del capitulo de
un HS_CODE (primer
nivel de clasificacion)
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(350) No No
traduccion
LENGHS_CODE_PARTIDA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(1000) No No
traduccion
LENGIDIOMA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMAORIG | Atributo que indicala | CHAR(2) Si Si
EN cadificacién de idioma
estandar
CODIGOIDIOMADEST! | Atributo que indicala | CHAR(2) Si Si
NO cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGLO_CODE_REGION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
CODIGOREGION Atributo que indica el CHAR(@3) Si Si
cédigo de una Regién
Econémica
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHARZ2(30) No No
traduccion
LENGMATERIAL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMATERIAL Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo del material
para un producto
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGMATERIALPALLET
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
CODIGOMATERIALPA | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
LLET cédigo del material
para un ballet
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

[ LENGMEDIOPAGODOCUMENTARIO
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Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMEDIOPAGO | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
DOCUMENTARIO cédigo de los tipos de
medios de pago
documentario
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGMEDIOPEDIDO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificaciéon de idioma
estandar
CODIGOMEDIOPAGO | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de los tipos de
medios de pago
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGMEDIOSDEPAGOGARANTIA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMEDIOSPAG | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
OGARANTIA cédigo de los tipos de
medios de pago para
la garantia
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGMEDIOSDEPAGOSIMPLE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMEDIOSPAG | atributo que indica el CHAR(2) Si Si
OSIMPLE cédigo de los
diferentes medios de
pagos simples
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGMEDIOTRANSPORTE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMEDIOTRANS | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
PORTE cédigo del medio de
transporte
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGPALLET
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPALLET Atributo que almacena | CHAR(2) Si Si
el codigo de un pallet
para el despacho de la
carga de una
mercancia
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(20) No No
traduccion
LENGPERFIL
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Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPERFIL Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de los perfiles
que pueden ser (U
usuario, A afiliado, C
colaborador)

CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGPERIODOPAGOS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPERIODOSPA | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
GOS cédigo de los
diferentes periodos de
pago
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

LENGPERIODOVALIDEZ
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPERIODO Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
caédigo de los
diferentes periodos
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

LENGPROPIEDADCONTINENTE

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPROPIEDADC | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
ONTINENTE cédigo de la propiedad

de un contenedor para
un producto

CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar

TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

LENGSECCION

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOSECCION Atributo que indica el CHAR(2) Si Si

cédigo del tercer nivel
de clasificacion para
un Sector econémico

CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar

TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(200) No No
traduccion

LENGSEGUROS

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOSEGUROS Atributo que indica el CHAR(18) Si Si
caédigo de seguros

CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
codificacion de idioma
estandar

TRADUCCION Atributo que indica la CHAR(18) No No
traduccion

[ LENGSUBCAPITULO |
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Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOSUBCAPITUL | Atributo que indica el CHAR(5) Si Si
(0] cédigo del segundo
nivel de clasificacion
para un Sector
econémico
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(300) No No
traduccion
LENGTIPOACCION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOACCION | Atributo que indica el CHAR(1) No Si
cédigo para los tipos
de acciones del
afiliado y colaborador
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) No Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGTIPOCONTINENTE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCONTINENTE | Atributo que Indica el CHAR(2) Si Si
caédigo de un
Contenedor
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGTIPOCONTRATO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOCONTRA | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
TO cédigo de un tipo de
contrato
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGTIPOMODELO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
TIPO Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo del tipo de un
modelo oferta
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGTIPOORDENPAGO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOORDENPAGO | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo del canal de
pago de la pasarela
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
| LENGTIPOPALLET

Tesis publicada con autorizaciéon del autor

No olvide citar esta tesis




Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOPALLET | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo del tipo de
pallet (americano,
europeo)
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGTIPOPEDIDO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificaciéon de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGTIPOTAREA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOTAREA Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo del tipo de una
tarea
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENGTRANCATEGORIA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOHS_PRODUC | Atributo que indica el CHAR(6) Si Si
TO caédigo del tercer nivel
de clasificacion para el
HS_CODE
CODIGOCATEGORIA | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de una
categoria para reforzar
el HS-CODE
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(1000) No No
traduccion
LENGZONAECONOMICA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOREGION Atributo que indica el CHAR(@3) Si Si
cédigo de una Region
Econémica
CODIGOCONTINENTE | Atributo que Indica el CHAR(3) Si Si
caédigo de un
Continente
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
estandar
TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion
LENUSOANIMAL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
USOANIMAL Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
caédigo de los
diferentes usos que se
le dara al animal
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) Si Si
cadificacién de idioma
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LENUSOANIMAL

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
estandar

TRADUCCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
traduccion

LO_CODE_LOCALIDAD

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOLOCALIDAD Atributo que indica el CHAR(3) Si No
cédigo de una
localidad

CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais

CODIGOESTADO Atributo que indica el CHAR(@3) No Si
cédigo de un estado

LO_CODE_LOCALIDAD_AFILIADO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOLOCALIDAD_ | Atributo que indica el CHAR(4) Si No

AFILIADO cédigo de una
localidad para un
afiliado de la
plataforma

CODIGOPROVINCIA Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
cédigo de una
provincia

CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais

NOMBRE Atributo que indica el VARCHAR2(50) No No
nombre de la provincia

MAXX Atributo que almacena | NUMBER(14,10) No No
la coordenada méaxima
X de una localidad

MAXY Atributo que almacena [ NUMBER(14,10) No No
la coordenada méaxima
Y de una localidad

MINX Atributo que almacena | NUMBER(14,10) No No
la coordenada minima
X de una localidad

MINY Atributo que almacena | NUMBER(14,10) No No
la coordenada minima
Y de una localidad

XCEN Atributo que almacena | NUMBER(14,10) No No
la coordenada central
X de una localidad

YCEN Atributo que almacena | NUMBER(14,10) No No
la coordenada central
Y de una localidad

LO_CODE_PAISXREGION

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais

CODIGOREGION Atributo que indica la CHAR(@3) Si Si
cadificacién de idioma
estandar

LO_CODE_PAISXZONAECONOMICA

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais

CODIGOREGION Atributo que indica la CHAR(@3) Si Si
cadificacién de idioma
estandar

CODIGOCONTINENTE | Atributo que Indica el CHAR(3) Si Si
caédigo de un
Continente

[LO_CODE_PROVINCIA_AFILIADO

Tesis publicada con autorizaciéon del autor

No olvide citar esta tesis




Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOPROVINCIA Atributo que indica el CHAR(3) Si No
cédigo de una
provincia

CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais

CODIGOESTADO Atributo que indica el CHAR(®3) No Si
cédigo de un estado

NOMBRE Atributo que indica el VARCHAR2(30) No No
nombre de una
provincia para un
afiliado a la plataforma

LO_CODE_REGION

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOREGION Atributo que indica la CHAR(@3) Si No
codificacion de idioma
estandar

NOMBRE Atributo que indica el VARCHARZ2(50) No No
nombre de una region

LO_CODE_ZONAECONOMICA

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOREGION Atributo que indica la CHAR(@3) Si No
codificacion de idioma
estandar

CODIGOCONTINENTE | Atributo que Indica el CHAR(3) Si Si
cédigo de un
Continente

LO_CODECONTINENTE

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOCONTINENTE | Atributo que Indica el CHAR(3) Si No
caédigo de un
Continente

LO_CODEESTADO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOESTADO Atributo que indica el CHAR(®3) Si No
cédigo de un estado

CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais

NOMBRE Atributo que indica el VARCHARZ2(30) No No
nombre de un estado

LO_CODEPAIS

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si No
cédigo de un pais

TIENE_ESTADOS Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
pais posee estados (1
posee estados, 0 no
posee estados)

NOMBRE Atributo que indica el VARCHAR2(50) No No
nombre del pais

TIENEAFILIADO Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
pais posee afiliados (
S si posee afiliados, N
no posee afiliados)

LO_CODEPAISXUSUARIO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

NROLOCODE Atributo que indica un | INTEGER Si No

correlativo para los
paises més buscados
por un usuario
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LO_CODEPAISXUSUARIO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

LOGIN Atributo que indica el VARCHARZ2(15) Si Si
identificador Unico para
un usuario

CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) No Si
cédigo de un pais

LO_CODEXUSUARIO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NROLOCODE Atributo que indica un [ INTEGER Si No
correlativo para los
paises mas buscados
por un usuario
LOGIN Atributo que indica el VARCHARZ2(15) Si Si
identificador Unico para
un usuario
CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) No Si
cédigo de un pais
CODIGOLOCALIDAD_ | Atributo que indica el CHAR(4) No Si
AFILIADO cédigo de una
localidad para un
afiliado de la
plataforma
CODIGOPROVINCIA Atributo que indica el CHAR(3) No Si
cédigo de una
provincia

MODANTICIPOMEDIOSDEPAGO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOANTICIPOME | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
DIOSDEPAGO cédigo del medio de

pago para el anticipo

MODAPERTURACREDITODOCUMENTARIO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOAPERTURAC | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
REDITODOCUMENTA | cédigo de la apertura

documentaria

MODARBITRAJE

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

TEXTOARBITRAJE Atributo que indica el CHAR(2) Si No
cédigo del Arbitraje

TEXTO Atributo que indica el VARCHAR2(2000) No No
texto del arbitraje en
ingles

MODCUOTASPLAZOSAPARTIR

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCUOTASPLAZ | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
OSAPARTIR caédigo del periodo de

las cuotas a plazos

MODDIASANTICIPOPAGADERO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODIASANTICIP | Atributo que indica el | CHAR(2) Si No
OPAGADERO cédigo de la forma de

pago para el anticipo

MODFINANCIACION

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOFINANCIACIO | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
N caédigo de la

financiacién

MODFORMALIZACION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOEMPRESA Representa el codigo | CHAR(6) Si Si

Tesis publicada con autorizaciéon del autor

No olvide citar esta tesis




MODFORMALIZACION

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

de una Empresa
Afiliada que posee un
Modelo

CORRELATIVO

Atributo que indica un
cédigo correlativo para
la formalizacién

INTEGER

Si

Si

OPCIONRETENCION

variable que indica si
se escogid una
Retencion para la
Formalizacion, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada, y 0 que
no esta seleccionada

CHAR()

No

No

OPCIONISPECCIONC
ALIDAD

variable que indica si
se escogio un
inspeccion de calidad
para la formalizacion,
el valor 1 representa
que la opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR()

No

No

OPCIONINCUMPLIMIE
NTOCALIDAD

variable que indica si
se escogiob la opcion
incumplimiento de
calidad para la
formalizacién, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR()

No

No

OPCIONNOCONFORM
IDAD

variable que indica si
se escogio la opcion
no conformidad para la
formalizacion, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR()

No

No

OPCIONRETRASODE
SPACHO

variable que indica si
se escogiod la opcion
retrazo despacho para
la formalizacion, el
valor 1 representa que
la opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR(D)

No

No

OPCIONRETRASOPA
GOSs

variable que indica si
se escogiob la opcion
retrazo pagos para la
formalizacion, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR(D)

No

No

OPCIONCONTENCIOS
(0]

variable que indica si
se escogio la opcion
contencioso para la
formalizacion, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR()

No

No

OPCIONCARACTERIS
TICARETENCION

variable que indica el
tipo de retencion si se
escogio la opcion
retencion del titulo de
propiedad de la
mercancia, el valor 1

CHAR()

No

No
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MODFORMALIZACION

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

representa A favor del
vendedor por la parte
no pagaday 2
representa sin
retencion

OPCIONTIPOINSPECC
ION

variable que indica el
tipo de inspeccion si se
escogio la opcion
inspeccion de calidad,
el valor 1 sugiere la
contratacion de un
servicio de inspeccion
independiente
homologado y 2 que la
inspeccién se realice a
solicitud de cualquiera
de las partes

CHAR()

No

No

OPCIONMOMENTOIN
SPECCION

variable que indica el
momento de
inspeccion si se
escogio6 la opcion
inspeccion de calidad,
el valor 1 indica antes
de que el despacho de
las mercancias salgan
del depdsito, 2 indica
en la Aduana de origen
y 3indica en la
Aduana destino.

CHAR()

No

No

OPCIONGASTOSINSP
ECCION

variable que indica el
gasto de inspeccion si
se escogio la opcion
inspeccion de calidad,
el valor 1 indica a
cargo del comprador,
2 indica a cargo del
vendedor y 3 indica un
porcentaje a cargo de
comprador y el resto el
vendedor.

CHAR()

No

No

PORCENTAJEGASTO
SINSPECCION

Atributo que almacena
el porcentaje del gasto
de inspeccion si se
escogié la opcién 3 en
opcion gastos de
inspeccién

NUMBER(6,2)

No

No

PORCENTAJEINCUMP
LIMIENTOCALIDA

Atributo que almacena
el porcentaje de la
indemnizacion del
incumplimiento de
calidad

NUMBER(6,2)

No

No

PENALIZACIONNOCO
NFORMIDAD

variable que indica el
tipo de penalizacion si
se escogio la opcion
No Conformidad, el
valor 1 la asuncién por
parte del vendedor, de
todos los gastos extras
necesarios para
reemplazar, reponer,
reparar o sustituir la
mercanciay 2 indica
el reembolso del
vendedor al
comprador, de la
totalidad del importe
que sume el precio de
la mercancia.

CHAR(D)

No

No

RETRASODESPACHO
PENA1

Variable que indica el
tipo de penalizacion 1

CHAR(D)

No

No
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MODFORMALIZACION

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

si se escogiod la opcién
retrazo de despacho,
el valor 1 indica que se
selecciono la opcién,
cuya penalidad
menciona un
porcentaje de
descuento sobre el
precio total de la
entregay O que no se
selecciono tal opcion.

RETRASODESPACHO
PENA2

Variable que indica el
tipo de penalizacion 2
si se escogio la opcion
retrazo de despacho,
el valor 1 indica que se
selecciono la opcién,
cuya penalidad
menciona que el
vendedor pagara al
comprador por los
perjuicios generados y
0 que no se selecciono
tal opcion.

CHAR()

No

No

RETRASODESPACHO
PENA3

Variable que indica el
tipo de penalizacion 3
si se escogiod la opcion
retrazo de despacho,
el valor 1 indica que se
selecciono la opcién,
cuya penalidad
menciona que el
vendedor pagara al
comprador por
retrasos en la entrega
de los pedidos, 0 que
no se selecciono tal
opcion.

CHAR()

No

No

PORCENTAJEDESCU
ENTODESPACHO

Atributo que indica el
porcentaje de
descuento sobre el
precio total de la
entrega de las
mercancias, como
penalidad por el
retrazo del despacho

NUMBER(6,2)

No

No

DIASRETRASODESPA
CHO

Atributo que indica el
ndmero de dias que
puede demorar la
mercancia en ser
entregada

INTEGER

No

No

PORCENTAJEPENA3

Atributo que indica un
porcentaje del importe
total, para pagos de
indemnizacion por la
demora

NUMBER(6,2)

No

No

OPCIONCONTENCIOS
OARBITRAJE

variable que indica si
se escogio la opcion
contencioso arbitraje
para la clausula
contencioso, el valor 1
representa que las
partes se someten a
una corte especifica'y
2 representa fuero

CHAR()

No

No

TEXTOARBITRAJE

Atributo que indica el
cédigo del Arbitraje

CHAR(2)

No

Si

TEXTOCIUDAD

Atributo que indica el
nombre de la ciudad
donde se llevara a

VARCHAR2(100)

No

No
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MODFORMALIZACION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
cabo el arbitraje
TEXTOTRIBUNAL Atributo que indica el | VARCHAR2(100) No No
nombre del tribunal
para el fuero
CLIENTE Atributo que indica el VARCHAR2(50) No No
tipo de cliente
(preferente, basico y
potencial)
IMPORTETOTALPEDI | valor numérico que NUMBER(15,2) No No
DO indica el importe total
del pedido
FECHAPEDIDO atributo que indica la DATE No No
fecha en la cual se
esta negociando el
presupuesto
NUMEROPEDIDO atributo que indica el CHAR(10) No No
ndmero de
Presupuesto
OPCIONPENARETRAZ | variable que indica si CHAR(2) No No
OPAGO se escogiob la opcion
pena de retrazo de
pago, el valor 1
representa se
selecciono la opcién y
0 no se selecciono
PORCENTAJEDESCU | Atributo que almacena | NUMBER(6,2) No No
ENTOPAGO el porcentaje de
descuento
DIASRETRAZOPAGO | Atributo que almacena | INTEGER No No
la cantidad de dias
permitidas como
méaximo para un
retrazo en la
mercancia
PORCENTAJEIMPORT | Atributo que almacena | NUMBER(6,2) No No
ERETRAZO el porcentaje del
importe total que sera
descontado por
concepto del retrazo
en el despacho de la
mercancia
MODMEDIOPAGODOCUMENTARIO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMEDIOSPAG | atributo que indica el CHAR(2) Si No
ODOCUMENTARIO caédigo de los
diferentes medios de
pagos documentarios
MODMEDIOSDEPAGOGARANTIA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMEDIOSPAG | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
OGARANTIA caédigo de los tipos de
medios de pago para
la garantia
MODMEDIOSDEPAGOSIMPLE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMEDIOSPAG | atributo que indica el CHAR(2) Si No
OSIMPLE cédigo de los
diferentes medios de
pagos simples
MODMODELOOFERTA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si Si
cédigo de una
Empresa
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MODMODELOOFERTA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CORRELATIVO

Atributo que indica un
cédigo correlativo para
el modelo oferta

INTEGER

Si

No

TIPO

Atributo que indica el
cédigo del tipo de un
modelo oferta

CHAR(2)

No

Si

ETIQUETA

Atributo que almacena
un tipo de modelo
especifico si es que lo
hubiera

VARCHAR2(100)

No

No

FECHACREACION

Atributo que almacena
la fecha de creacion
del modelo oferta

DATE

No

No

FECHAMODIFICACION

Atributo que almacena
la fecha de
modificacion del
modelo oferta

DATE

No

No

ACTIVO

Atributo que indica el
estado del modelo
oferta (1 activo, 0
eliminado)

CHAR(L)

No

No

MODPASARELADEPAGOS

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CORRELATIVO

Atributo que indica un
cédigo correlativo para
la pasarela de pagos

INTEGER

Si

Si

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CLIENTE

Atributo que indica el
tipo de cliente
(preferente, basico y
potencial)

VARCHAR2(50)

No

No

IMPORTETOTALPEDI
DO

valor numérico que
indica el importe total
del pedido

NUMBER(15,2)

No

No

NUMEROPEDIDO

atributo que indica el
ndmero de
Presupuesto

CHAR(10)

No

No

FECHAPEDIDO

atributo que indica la
fecha en la cual se
esta negociando el
presupuesto

DATE

No

No

OPCIONESCONTADO

atributo que indica el
tipo de Pasarela de
pago (1 contado, 2 a
plazos)

CHAR(D)

No

No

OPCIONCONTADOCA
NCELACION

atributo que indica el
tipo de cancelacion(1
contra entrega de
documentos, 2 contra
entrega de
mercancia))

CHAR()

No

No

PORCENTAJEANTICIP
OIMPORTE

valor numérico que
indica el porcentaje del
monto total que se
cobrara por anticipo

NUMBER(6,2)

No

No

MONTOIMPORTEFRA
CCION

valor numérico que
indica el porcentaje del
monto total que se
cobrara por anticipo

NUMBER(15,2)

No

No

OPCIONANTICIPOPAG
ADERO

atributo que indica el
momento de pago del
anticipo (1 contra
presentacion de
factura, 2 pagadero en
N dias)

CHAR()

No

No

NUMEROCUQOTAS

atributo numérico que

INTEGER

No

No

Tesis publicada con autorizaciéon del autor

No olvide citar esta tesis




MODPASARELADEPAGOS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

indica el nimero de

cuotas si es a plazas
OPCIONCUQOTASPLAZ | atributo que indica la CHAR(2) No No
oS periodicidad de las

cuotas (1 Cuotas

periédicas, con un

vencimiento fijo, 2

cuotas no periddicas) )
DIASCREDITODOCUM | valor numérico que INTEGER No No
ENTARIO indica el numero de

dias para el crédito

documentario
CODIGODIASANTICIP | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
OPAGADERO cédigo de la forma de

pago para el anticipo
CODIGOCUOTASPLAZ | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
OSAPARTIR cédigo del periodo de

las cuotas a plazos
CODIGOPERIODOSPA | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
GOS cédigo de los

diferentes periodos de

pago
CODIGOFINANCIACIO | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
N caédigo de la

financiacién
CODIGOORDENPAGO | Atributo que indica el CHAR(2) No Si

cédigo del canal de

pago de la pasarela
CODIGOMEDIOSPAG | atributo que indica el CHAR(2) No Si
OSIMPLE caédigo de los

diferentes medios de

pagos simples
CODIGOMEDIOSPAG | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
OGARANTIA cédigo de los tipos de

medios de pago para

la garantia
CODIGOAPERTURAC | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
REDITODOCUMENTA | codigo de la apertura

documentaria
CODIGOMEDIOSPAG | atributo que indica el CHAR(2) No Si
ODOCUMENTARIO caédigo de los

diferentes medios de

pagos documentarios
FECHASCUOQOTAS Atributo que almacena | DATE No No

la fecha inicial de las

cuotas de pago
OPCIONIMPORTECUO | atributo que indica la CHAR(2) No No
TA regularidad del importe

de las cuotas (1

regular, 2 irregular)
RAZONIMPORTECUO | valor numérico que NUMBER(15,2) No No
TA indica el importe de la

cuota en caso sea

regular
OPCIONGARANTIAEM | atributo que indica el CHAR(2) No No
ISOR tipo de garantia del

Emisor (1 irrevocable,

2 revocable)
OPCIONGARANTIAPA | atributo que indica la CHAR(2) No No
GADOR garantia bancaria del

banco Pagador (1

confirmador, 2

avisador)
OPCIONCONDICIONA | atributo que indica las | CHAR(1) No No
BONO condiciones de abono

(1 pagadero cajas de

banco emisor, 2

pagadero cajas de

banco avisador))
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MODPASARELADEPAGOS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
ESANTICIPO atributo que indica sila | CHAR(1) No No
pasarela cuenta con
un anticipo (1 tiene
anticipo, 0 no tiene
anticipo)
OPCIONANTICIPOIMP | atributo que indica la CHAR(2) No No
ORTE tasa de porcentaje del
anticipo (1 100 % del
total, 2 una tasa
determinada))
ANTICIPOPAGADERO | valor numérico que INTEGER No No
DIAS indica los dias en el
caso de que la opcion
anticipo pagadero sea
2
CODIGOANTICIPOME | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
DIOSDEPAGO cédigo del medio de
pago para el anticipo
OPCIONCIONCONTAD | atributo que indica el CHAR(2) No No
OMEDIOPAGO tipo de medio de pago
(1 simple, 2
documentario)
MODPERIODOSPAGOS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPERIODOSPA | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
GOS caédigo de los
diferentes periodos de
pago
NUMDIAS Atributo que indica el INTEGER No No
ndmero de dias que
representa un periodo
MODTIPOMODELO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
TIPO Atributo que indica el CHAR(2) Si No
cédigo del tipo de un
modelo oferta
MODTIPOORDENPAGO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOORDENPAGO | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
cédigo del canal de
pago de la pasarela
NACE_ACTIVIDAD
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOACTIVIDAD Atributo que indica el CHAR(6) Si No
cédigo del cuarto Nivel
de clasificacion para
un Sector econémico
CODIGOSUBCAPITUL | Atributo que indica el CHAR(5) No Si
(0] cédigo del segundo
nivel de clasificacion
para un Sector
econémico
NACE_CAPITULO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCAPITULO Atributo que indica el CHAR(4) Si No
cédigo del primer nivel
de clasificacion para
un Sector econémico
CODIGOSECCION Atributo que indica el CHAR(2) No Si
caédigo del tercer nivel
de clasificacion para
un Sector econémico

Tesis publicada con autorizaciéon del autor

No olvide citar esta tesis




NACE_SECCION

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOSECCION

Atributo que indica el
caédigo del tercer nivel
de clasificacion para

un Sector econémico

CHAR(2)

Si

No

NACE_SUBCAPITULO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOSUBCAPITUL
O

Atributo que indica el
cédigo del segundo
nivel de clasificacion
para un Sector
econémico

CHAR(5)

Si

No

CODIGOCAPITULO

Atributo que indica el
cédigo del primer nivel
de clasificacion para
un Sector econémico

CHAR(4)

No

Si

NORMALESLEGALESP

ERTINENTES

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es FK

CODIGONORMASLEG
ALES

Atributo que indica el
cédigo de las distintas
normas legales
asociadas a un pais

CHAR(2)

Es PK
Si

No

CODIGOPAIS

Atributo que indica el
cédigo de un pais

CHAR(2)

Si

No

NORMAS

Atributo que almacena
el contenido de la
norma

VARCHAR2(150)

No

No

FUENTES

Atributo que almacena
la fuente de la norma
legal

VARCHAR2(150)

No

No

LINKFUENTES

Atributo que almacena
un link de referencia a
la norma legal

VARCHAR2(150)

No

No

OFICACCIONESAGENDA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

LOGINCREADOR

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

Si

Si

LOGINREALIZADOR

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

Si

Si

NROACCION

Atributo que almacena
el codigo correlativo de
una accion de la
agenda

NUMBER

Si

No

DESTINATARIO

Atributo que almacena
el nombre del
destinatario de la tarea

VARCHAR2(100)

No

No

ASUNTOACCION

Atributo que almacena
el asunto de la accion

VARCHAR2(100)

No

No

DESCRIPCIONACCIO
N

Atributo que almacena
la descripcion de la
accion

VARCHAR2(500)

No

No

ESTADOACCION

Atributo que indica el
estado en el que se
encuentra la accién (0
eliminada,1 pendiente,
2 registrada, 3
ejecutada, 4 futura, 5
proyecto, 6 ejecutada-
proyecto )

CHAR()

No

No

HORAINICIOACCION

Atributo que indica la
hora de inicio de una
determinada accion

VARCHAR2(10)

No

No

HORAFINACCION

Atributo que indica la
hora de finalizacion de

VARCHAR2(10)

No

No
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OFICACCIONESAGENDA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

una determinada
accion

TIPOACCION

Atributo que indica el
tipo de accién (1
emisor , 2 receptor, 3
convocante, 4
convocado )

CHAR()

No

Si

CODIGOTIPOTAREA

Atributo que indica el
cédigo del tipo de una
tarea

CHAR(2)

No

Si

NROTAREA

Atributo que indica el
cédigo correlativo de
una tarea

NUMBER

No

No

FECHAACCION

Atributo que indica la
fecha en que se
registro la accion

DATE

No

No

DURACIONACCION

Atributo que indica el
intervalo de tiempo en
minutos, entre la hora
de inicio y la hora fin
de la accion

VARCHAR2(5)

No

No

NOMBREACCION

Atributo que indica el
nombre de la acciéon

VARCHAR2(50)

No

No

CODIGOEMPRESAUS
UARIA

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

OFICBL

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NRODOCUMENTO

Atributo que indica el
namero de documento
del documento BL

CHAR(10)

Si

No

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

NROPEDIDO

Atributo que indica el
ndmero de pedido
asociado a una
empresa

CHAR(10)

Si

Si

PRECARRIAGE

Atributo que almacena
el nimero de
embarque

CHAR(50)

No

No

PLACEPRECARRIAGE

Atributo que almacena
el lugar de embarque

CHAR(50)

No

No

VESSEL

Atributo que almacena
el niUmero de la
embarcacion

CHAR(50)

No

No

VOYAGE

Atributo que almacena
el nimero de viaje

CHAR(10)

No

No

PUERTOCARGA

Atributo que almacena
el nombre del puerto
de carga

CHAR(50)

No

No

PUERTODESCARGA

Atributo que almacena
el nombre del puerto
de descarga

CHAR(50)

No

No

FECHADELIVERYCAR
RIER

Atributo que almacena
la fecha de entrega del
transportista

DATE

No

No

FREIGHT

Atributo que almacena
la cantidad del flete

CHAR(100)

No

No

REVENEU

Atributo que almacena
la cantidad de
desembolso de los
ingresos

CHAR(20)

No

No

RATE

Atributo que almacena
la tasa

CHAR(20)

No

PER

Atributo que almacena
el porcentaje de

CHAR(20)

No
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OFICBL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
impuesto
PREPAID Atributo que almacena | CHAR(20) No No
el valor de prepago
COLLECTED Atributo que almacena | CHAR(50) No No
el pago recolectado
DECLAREVALUE Atributo que almacena | CHAR(20) No No
el valor declarado
FREIGHTPAYABLE CHAR(50) No No
NUMBERORIGINALBL | Atributo que almacena | CHAR(20) No No
el nimero de
documento original de
BL
PLACEDATEISSUE Atributo que almacena | DATE No No
la fecha del
docuemento BL
OFICCARGO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCARGO Atributo que Indica el CHAR(2) Si No
caédigo del Cargo para
Usuario
OFICCLIENTEXEMPRESA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOEMPRESAAFI | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
LIADA cédigo de una
Empresa
CODIGOEMPRESACLI | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ENTE cédigo de una
Empresa
CLASIFICACIONCLIEN | Atributo que indica la CHAR(2) No No
TE clasificacion del cliente
segun el monto
acumulado de sus
pedidos (1 basico, 2
potencial, 3 fallido, 4
moroso, 5 anulado)
MONTOACUMULADO | Atributo numérico que | NUMBER(20,6) No No
almacena la cantidad
acumulada de pedidos
de un cliente
FECHAREGISTROCLI | Atributo que indica la DATE No No
ENTE fecha en la que se
asigno el cliente a un
afiliado o colaborador
FECHAULTIMAADJUDI | Atributo que indica le DATE No No
CACION ultima fecha en la que
se asigno el cliente a
un afiliado o
colaborador
FECHAULTIMOPEDID | Atributo que indica la DATE No No
(@] fecha del ultimo pedido
RESPONSABLE Atributo que indica el VARCHARZ2(15) No Si
usuario del
responsable de ese
cliente
OFICCMR
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NRODOCUMENTO Atributo que indica el CHAR(10) Si No
ndmero de documento
del documento CMR
NROPEDIDO Atributo que indica el CHAR(10) Si Si
numero de pedido
asociado a una
empresa
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ERENTE cédigo de una
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OFICCMR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

Empresa

NOMBREPORTADOR

Atributo que almacena
el nombre del portador

CHAR(50)

No

No

NOMBREPORTADORE
SSUCESIVOS

Atributo que almacena
el nombre del portador
sucesivo

CHAR(50)

No

No

RESERVACIONES

Atributo que almacena
el nimero de las
reservaciones

CHAR(50)

No

No

PORTEPAGADO

Atributo que indica las
instrucciones de carga
para el porte pagado(1
indica si se selecciono
porte pagado, O si no
se selecciono)

CHAR(D)

No

No

PORTEDEBIDO

Atributo que indica las
instrucciones de carga
para el porte debido(1
indica si se selecciono
porte debido, 0 si no
se selecciono)

CHAR(D)

No

No

FECHAFORMALIZADA

Atributo que almacena
la fecha de
establecimiento

DATE

No

No

CIUDAD

Atributo que almacena
la ciudad de
establecimiento

CHAR(50)

No

No

CHK_EMISOR1

Atributo que indica si el
emisor asume el cargo
por embarque (1
asume, 0 no asume )

CHAR()

No

No

CHK_EMISOR2

Atributo que indica si el
emisor asume el
impuesto (1 asume, 0
no asume )

CHAR(D)

No

No

CHK_EMISOR3

Atributo que indica si el
emisor asume el

impuesto por paquetes
(1 asume, 0 no asume

)

CHAR()

No

No

CHK_EMISOR4

Atributo que indica si el
emisor asume el
seguro ( 1 asume, 0 no
asume )

CHAR(D)

No

No

CHK_EMISOR5

Atributo que indica si el
emisor asume otros
gastos ( 1 asume, 0 no
asume )

CHAR()

No

No

CHK_TRANSPORTIST
Al

Atributo que indica si el
transportista asume el
cargo por embarque (1
asume, 0 no asume )

CHAR(D)

No

No

CHK_TRANSPORTIST
A2

Atributo que indica si el
transportista asume el
impuesto (1 asume, 0
no asume )

CHAR()

No

No

CHK_TRANSPORTIST
A3

Atributo que indica si el
transportista asume el

impuesto por paquetes
(1 asume, 0 no asume

)

CHAR(D)

No

No

CHK_TRANSPORTIST
A4

Atributo que indica si el
transportista asume el
seguro ( 1 asume, 0 no
asume )

CHAR()

No

No

CHK_TRANSPORTIST
A5

Atributo que indica si el
transportista asume
otros gastos ( 1
asume, 0 no asume )

CHAR(D)

No

No
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OFICCMR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CHK_DESTINATARIO1

Atributo que indica si el
destinatario asume el
cargo por embarque (1
asume, 0 no asume )

CHAR(1)

No

No

CHK_DESTINATARIO2

Atributo que indica si el
destinatario asume el
impuesto (1 asume, 0
no asume )

CHAR(D)

No

No

CHK_DESTINATARIO3

Atributo que indica si el
destinatario asume el

impuesto por paquetes
(1 asume, 0 no asume

)

CHAR()

No

No

CHK_DESTINATARIO4

Atributo que indica si el
destinatario asume el
seguro ( 1 asume, 0 no
asume )

CHAR(D)

No

No

CHK_DESTINATARIOS5

Atributo que indica si el
destinatario asume
otros gastos (1
asume, 0 no asume )

CHAR()

No

No

ACCION

Atributo que almacena
el estado del
documento (1
generado, 0 no
generado)

CHAR(D)

No

No

OFICCOLABORADORXDOCUMENTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROCOLABORADOR

Atributo que indica el
cédigo de una solicitud
de representacion

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CODIGODOCUMENTO

Atributo que indica el
caédigo de un
documento aduanero

CHAR(3)

Si

Si

NROCOPIASCOMPRA
DOR

Atributo que indica el
ndmero de copias
recomendadas para un
comprador

INTEGER

No

No

NROCOPIASVENDED
OR

Atributo que indica el
namero de copias
recomendadas para un
vendedor

INTEGER

No

No

NROCOPIASBANCO

Atributo que indica el
ndmero de copias
recomendadas para el
Banco

INTEGER

No

No

NROCOPIASADUANA

Atributo que indica el
ndmero de copias
recomendadas para
Aduanas

INTEGER

No

No

NROCOPIASRECOME
NDADO

Atributo que indica el
ndmero de copias
recomendadas totales

INTEGER

No

No

NROCOPIASTOTAL

Atributo que indica el
ndmero de copias
totales solicitadas por
un usuario

INTEGER

No

No

OBLIGATORIO

Atributo que indica si el
documento es
obligatorio para el
proceso de
negociacion (1
obligatorio, 0 no
obligatorio)

CHAR()

No

No
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OFICCOLABORADORXDOCUMENTO

caédigo del contacto

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
MANUAL Atributo que indica si CHAR(2) No No
es manual o es
generado por la
aplicacion (1 manual, o
automatico)
OFICCOMOCONOCIO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCOMOCONO | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
CIO caédigo para la Lista de
cOémo nos conocid
OFICCONCEPTOGASTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCONCEPTOG | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
ASTO cédigo para los
distintos conceptos de
gastos de un incoterm
OFICCONCEPTOINCOTERM
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOINCOTERMS | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
cédigo del incoterm
CODIGOCONCEPTOG | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
ASTO cédigo para los
distintos conceptos de
gastos de un incoterm
COMPRADOR Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
pago del incoterm sera
asumido por el
comprador (1 asumido
por el comprador, 0 no
es asumido por el
comprador)
VENDEDOR Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
pago del incoterm sera
asumido por el
vendedor (1 asumido
por el vendedor, 0 no
es asumido por el
vendedor)
EDITCOMPRADOR Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
comprador es
responsable del pago
del incoterm (1 es
responsable del pago,
0 si no es responsable)
EDITVENDEDOR Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
vendedor es
responsable del pago
del incoterm (1 es
responsable del pago,
0 si no es responsable)
OFICCONFIGURACION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODIVISABASE | atributo que indica el CHAR(2) No No
caédigo de la moneda
base de la plataforma
NULTIMASCONSULTA | Atributo numérico que [ INTEGER No No
S indica el nimero de
consultas configuradas
para la plataforma
OFICCONTACTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NROCONTACTO Atributo que indica el VARCHAR2(10) Si No
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OFICCONTACTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

asociado a una
empresa

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

ABREVCONTACTO

Atributo que indica el
tratamiento del
contacto (M sefiora, H
Serior)

CHAR()

No

No

NOMBRES

Atributo que indica los
nombres del contacto

CHAR(30)

No

No

APELLIDOS

Atributo que indica los
apellidos del contacto

CHAR(50)

No

No

OTROSCARGOS

Atributo que almacena
el nombre de un
segundo cargo del
contacto

CHAR(50)

No

No

MOVPAIS

Atributo que almacena
el codigo de pais del
numero de celular

CHAR(10)

No

No

MOVPREFLOCAL

Atributo que almacena
el prefijo local del
numero de celular

CHAR(10)

No

No

MOVNRO

Atributo que almacena
el nimero de celular
del usuario

CHAR(10)

No

No

NOMBREEMPRESA

Atributo que almacena
el nombre de la
empresa del contacto

CHAR(30)

No

No

COMPANYEMPRESA

Atributo que almacena
el nombre de la
empresa en ingles del
contacto

CHAR(30)

No

No

CALLE

Atributo que almacena
el nombre de la calle
del domicilio del
contacto

CHAR(50)

No

No

NRO_CALLE

Atributo que almacena
el niUmero de la calle
del domicilio del
contacto

CHAR(20)

No

No

CIUDAD

Atributo que almacena
el nombre de la ciudad
del domicilio del
contacto

CHAR(50)

No

No

PROVINCIA_ESTADO

Atributo que almacena
el nombre de la
provincia o estado del
domicilio del contacto

CHAR(70)

No

No

MESSENGER

Atributo que almacena
la direccién de una
plataforma de
mensajeria del
contacto

CHAR(50)

No

No

TELPAIS

Atributo que almacena
el codigo de pais del
numero telefénico

CHAR(10)

No

No

TELPREFLOCAL

Atributo que almacena
el prefijo local del
ndmero de teléfono fijo

CHAR(10)

No

No

TELNRO

Atributo que almacena
el nimero de teléfono
fijo

CHAR(10)

No

No

FAXPAIS

Atributo que almacena
el codigo de pais del
numero de fax

CHAR(10)

No

No

FAXPREFLOCAL

Atributo que almacena
el prefijo local del
ndmero de fax

CHAR(10)

No

No
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OFICCONTACTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
FAXNRO Atributo que almacena | CHAR(10) No No
el nimero de fax
TIPOCONTACTO Atributo que almacena | CHAR(30) No No
el tipo de contacto
(preferente, basico,
potencial, objetivo
comercial, fallido, no
cliente )
FECHAREGISTRO Atributo que almacena | DATE No No
la fecha en la que se
registro al contacto en
la plataforma
CODIGOPAIS_LOCALI | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
DAD caédigo de un pais de
un usuario
CODIGOACTIVIDAD1 | Atributo que indica el CHAR(6) No Si
cédigo de actividad
comercial para un
contacto
CODIGOCARGO Atributo que Indica el CHAR(2) No Si
caédigo del Cargo para
Usuario
LOGIN Atributo que indica el VARCHARZ2(15) No Si
identificador Unico
para un usuario
CODIGOACTIVIDAD2 | Atributo que indica el CHAR(6) No Si
caédigo de actividad
comercial para un
contacto
CODIGOACTIVIDADS3 | Atributo que indica el CHAR(6) No Si
cédigo de actividad
comercial para un
contacto
ESTADO Atributo que indica si CHAR(2) No No
un contacto esta
eliminado o no (0
eliminado, 1 activo )
OFICCONTRATO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ERENTE cédigo de una
Empresa
NROCONTRATO Atributo que indica el CHAR(10) Si No
cédigo de un contrato
asociado a una
Empresa
CODIGOTIPOCONTRA [ Atributo que indica el CHAR(2) No Si
TO cédigo de un tipo de
contrato
CODIGOEMPRESADE | atributo que indica el CHAR(6) No Si
MANDANTE cédigo de una
Empresa
LOGINUSUARIO Atributo que indica el | VARCHAR2(15) No Si
identificador Unico para
un usuario
LOGINAFILIADO Atributo que indica el VARCHARZ2(15) No Si
identificador Unico para
un afiliado
DENOMINACIONSOCI | Atributo que almacena | VARCHAR2(50) No No
ALAFIL la denominacion social
del afiliado
DENOMINACIONSOCI | Atributo que almacena | VARCHAR2(50) No No
ALUSU la denominacion social
del usuario
DOMICILIOSOCIALAFI | Atributo que almacena | VARCHAR2(50) No No
L el domicilio del afiliado
DOMICILIOSOCIALUS | Atributo que almacena | VARCHAR2(50) No No
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OFICCONTRATO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

U

el domicilio del usuario

CIUDADPAISEMPRAFI
L

Atributo que almacena
la ciudad y la empresa
del afiliado

VARCHAR2(100)

No

No

CIUDADPAISEMPRUS
U

Atributo que almacena
la ciudad y la empresa
del usuario

VARCHAR2(100)

No

No

CIFUSU

Atributo que indica el
numero de
identificacion de una
empresa usuaria

CHAR(9)

No

No

CIFAFIL

Atributo que indica el
numero de
identificacion de una
empresa afiliada

CHAR(9)

No

No

NOMBREAFIL

Atributo que almacena
los nombre del afiliado

VARCHAR2(100)

No

No

NOMBREUSU

Atributo que almacena
los nombres del
usuario

VARCHAR2(100)

No

No

APELLIDOAFIL

Atributo que almacena
los apellidos del
afiliado

VARCHAR2(100)

No

No

APELLIDOUSU

Atributo que almacena
los apellidos del
usuario

VARCHAR2(100)

No

No

CARGOUSU

Atributo que almacena
el cargo del usuario

VARCHAR2(40)

No

No

CARGOAFIL

Atributo que almacena
el cargo del afiliado

VARCHAR2(40)

No

No

CIUDADPAISUSU

Atributo que almacena
la ciudad del usuario

VARCHAR2(100)

No

No

CIUDADPAISAFIL

Atributo que almacena
la ciudad del afiliado

VARCHAR2(100)

No

No

DOCUMENTOUSU

Atributo que almacena
el documento de
identidad del usuario

VARCHAR2(20)

No

No

DOCUMENTOAFIL

Atributo que almacena
el documento de
identidad del afiliado

VARCHAR2(20)

No

No

NROPEDIDO

Atributo que indica el
ndmero de pedido
asociado a una
empresa

CHAR(10)

No

Si

SIMBOLOPEDIDO

Atributo que almacena
el simbolo de la divisa
del pedido

CHAR(D)

No

No

MONTOTOTALPEDIDO

Atributo que almacena
el monto total del
pedido

NUMBER(20,4)

No

No

CODIGOPRODUCTOM
AXIMO

atributo que indica el
cédigo de un Producto
maximo de venta

CHAR(8)

No

No

FECHACREACION

Atributo que almacena
la fecha de registro del
contrato

DATE

No

No

CODIGOEMPRESAOF
ERENTEPEDIDO

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

NROCOLABORADOR

Atributo que indica el
cédigo de una solicitud
de representacion

CHAR(10)

No

No

CANTIDADTOTAL

Atributo que almacena
la cantidad total de
productos del pedido

INTEGER

No

No

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

CODIGOPAIS

Atributo que indica el

CHAR(2)

No
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OFICCONTRATO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

cédigo de un pais

CODIGOMEDIOTRANS
PORTE

Atributo que indica el
cédigo del medio de
transporte

CHAR(2)

No

No

CODIGOLUGARDESTI
NO

Atributo que indica el
lugar del destinatario (
1 local de la empresa,
2 otro local de la
empresa, 3 un tercer
destinatario)

CHAR(11)

No

No

DENOMINACIONSOCI
AL

Atributo que almacena
la denominacién social

VARCHAR2(100)

No

No

NOMBRECONTACTO

Atributo que almacena
los nombres del
contacto

VARCHAR2(100)

No

No

APELLIDOCONTACTO

Atributo que almacena
el apellido de un de un
tercer destinatario

VARCHAR2(100)

No

No

CALLE

Atributo que almacena
la calle de un tercer
destinatario

VARCHAR2(100)

No

No

NROCALLE

Atributo que almacena
el numero de calle de
un tercer destinatario

VARCHAR2(30)

No

No

CODIGOPOSTAL

Atributo que almacena
el codigo postal de un
tercer destinatario

CHAR(8)

No

No

CIUDAD

Atributo que almacena
la ciudad de un tercer
destinatario

VARCHAR2(100)

No

No

PROVINCIA_ESTADO

Atributo que almacena
la provincia de un
tercer destinatario

VARCHAR2(100)

No

No

TELEFONO

Atributo que almacena
el teléfono de un tercer
destinatario

VARCHAR2(10)

No

No

CALLECARGA

Atributo que almacena
el nombre de la calle
del lugar de carga

VARCHAR2(100)

No

No

LUGARDESPACHO

Atributo que almacena
el nombre del lugar de
despacho

VARCHAR2(100)

No

No

GASTOSTOTALES

Atributo que almacena
los gastos totales

NUMBER(20,4)

No

No

IMPUESTOS

Atributo que almacena
el importe por los
impuestos

NUMBER(20,4)

No

No

SEGUROS

Atributo que almacena
el importe por los
seguros

NUMBER(20,4)

No

No

OTROSGASTOS

Atributo que almacena
el importe por otros
gastos

NUMBER(20,4)

No

No

FLETE

Atributo que almacena
el importe por el flete

NUMBER(20,4)

No

No

EMBALAJE

Atributo que almacena
el importe por el
embalaje

NUMBER(20,4)

No

No

NROCALLECARGA

Atributo que almacena
el numero de la calle
del lugar de carga

VARCHAR2(30)

No

No

CODIGOPOSTALCAR
GA

Atributo que almacena
el codigo postal del
lugar de carga

CHAR(8)

No

No

CIUDADCARGA

Atributo que almacena
la ciudad del lugar de
carga

VARCHAR2(100)

No

No

PROVINCIA_ESTADO

Atributo que almacena

VARCHAR2(100)

No

No
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OFICCONTRATO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CARGA la provincia del lugar
de carga
TELEFONOCARGA Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
el teléfono del lugar de
carga
COMPANIADESPACH | Atributo que almacena | VARCHAR2(100) No No
o el nombre de la
compafiia de
despacho
NROVIAJEDESPACHO | Atributo que almacena | VARCHAR2(40) No No
el nimero de viaje del
despacho
FECHADESPACHO Atributo que almacena | DATE No No
la fecha de despacho
NROENTREGA Atributo que almacena | NUMBER No No
el nimero de entrega
FRECUENCIAENTREG | Atributo que almacena | CHAR(2) No No
A la frecuencia de
entrega
SUBTOTAL Atributo que almacena | NUMBER(20,4) No No
el subtotal del pedido
DESCUENTOS Atributo que almacena | NUMBER(20,4) No No
el importe de los
descuentos
CODIGOPAISCARGA | Atributo que indica el CHAR(2) No No
caédigo de un pais de
carga de mercaderia
MONTOLINEACONTR | Atributo que almacena | NUMBER(20,4) No No
ATO el monto total de la
venta mas importante
NROVIGENCIA Atributo que almacena [ INTEGER No No
el nimero de vigencia
FRECUENCIAVIGENCI | Atributo que almacena | CHAR(1) No No
A la frecuencia de
vigencia
DIVISACONTRATO Atributo que almacena | CHAR(2) No No
el codigo de divisa del
contrato
ESPECIFICOENTREG | Atributo que almacena | CHAR(2) No No
A el valor especifico de
entrega
CONSIGNACION Atributo que indica si CHAR(2) No No
existe consignacion ( 1
existe consignacion, 0
no existe
consignacion)
RETRIBUCION Atributo que almacena | INTEGER No No
la retribucion
ESPECIFICOVIGENCI | Atributo que almacena | CHAR(2) No No
A el especifico de la
vigencia
CODIGOINCOTERM Atributo que indica el CHAR(@3) No No
caédigo del incoterm
OFICCONTRATOAGENTE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ERENTE caédigo de una
Empresa
NROCONTRATO Atributo que indica el CHAR(10) Si Si
cédigo de un contrato
asociado a una
Empresa
ESVALORLEGAL Atributo que indica el CHAR(2) No No
tipo de formalizacién
del contrato es legal (1
esta seleccionada la
opcion,0 no esta

Tesis publicada con autorizaciéon del autor

No olvide citar esta tesis




OFICCONTRATOAGENTE

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

seleccionada la
opcion)

OPCIONVALORLEGAL

Atributo que indica los
tipos de firma de la
opcion valor legal (1
Firma Digital de
Entidad Certificadora
Autorizada, 2 Firma
manuscrita ante
Notario con presencia
fisica de los
apoderados de ambas
partes, 3 Firma
manuscrita ante
Notario de ambas
partes por separado)

CHAR()

No

No

ESFORMALIZACIONP
ARCIAL

Atributo que indica el
tipo de formalizacién
del contrato es parcial
(1 esta seleccionada la
opcion,0 no esta
seleccionada la
opcion)

CHAR(D)

No

No

OPCIONFORMALIZACI
ONPARCIAL

Atributo que indica los
tipos de firma de la
opcion valor parcial (1
Firma Digital de
Entidad Certificadora
Autorizada, con
bastanteo de poderes,
2 Firma manuscrita sin
intervenir (en ausencia
de Notario Publico)
acompafada de
fotocopias)

CHAR()

No

No

PLAZOVALIDEZ

Atributo que indica el
periodo de validez del
contrato

INTEGER

No

No

FRECUENCIAPLAZOV
ALIDEZ

Atributo que indica la
frecuencia del periodo
de validez del contrato
(1 dia, 2 dias, 3
semanas, 4) meses,
5anios )

CHAR()

No

No

CODIGOAPERTURAC
REDITODOCUMENTA

Atributo que indica el
caédigo de la apertura
documentaria (1 A
contar a partir, 2 fecha
de embarque de la
mercancia, 3 fecha de
llegada al puerto
destino, 4 fecha firma
de contrato, 5 fecha de
comienzo de los
servicios contratados,
6 fecha de finalizacion
de los servicios
contratados, 7 fecha
comienzo de la
mercancia, 8 fecha de
finalizacion de entrega
de la mercancia, 9
fecha comienzo de
obra, 10 fecha
finalizacioén obra, 11
contra entrega
certificados de obra)

CHAR(2)

No

No

PORCENTAJERETRIB
UCION

Atributo que almacena
el porcentaje de
retribucion al agente

NUMBER(6,2)

No

No
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OFICCONTRATOAGENTE

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CONSIGNACION

Atributo que indica si
existe consignacion
para el agente (1
existe consignacion, 0
no existe
consignacion)

CHAR(1)

No

No

OPCIONRETRIBUCIO
N

Atributo que indica si
existe retribucion para
el agente (1 existe
retribucion, 0 no existe
retribucion )

CHAR()

No

No

OPCIONSALARIO

Atributo que indica si
existe un salario para
el agente (1 existe
salario, 0 no existe
salario)

CHAR()

No

No

MONTOSALARIO

Atributo que almacena
el salario del agente si
es que existe la opcidn

NUMBER(10,2)

No

No

CANTIDADPAGOS

Atributo que indica la
cantidad el numero de
pagos en la cual se
divide el salario del
agente

INTEGER

No

No

FRECUENCIASALARI
o

Atributo que indica la
frecuencia del salario
(1 semanal, 2

mensual, 3 trimestral,
4 semestral, 5 anual)

CHAR(D)

No

No

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

No

FRECUENCIAEXTRAC
TOCONTABLE

Atributo que indica la
frecuencia del extracto
contable (1 mensual, 2
trimestral, 3 anual)

CHAR()

No

No

DIASRECLAMO

Atributo que almacena
el nimero de dias en
la cual se puede
reclamar

INTEGER

No

No

DIASRESPUESTAREC
LAMO

Atributo que almacena
el nimero méaximo de
dias en la cual el
vendedor debe
responder al reclamo

INTEGER

No

No

PLAZODENUNCIA

Atributo que almacena
el plazo de denuncia

INTEGER

No

No

FRECUENCIAPLAZOD
ENUNCIA

Atributo que almacena
la frecuencia del plazo
de denuncia (1 dia, 2

semana, 3 mes, 4 afio)

CHAR(D)

No

No

PLAZOSOLUCION

Atributo que almacena
el plazo de solucion
expresado en dias

INTEGER

No

No

OPCIONINDEMNIZACI
ON

Atributo que indica si
hay una indemnizacion
para el agente (1 al
final del contrato el
agente tendra derecho
a una indemnizacion, 2
el agente no tendra
derecho a una
indemnizacion)

CHAR()

No

No

CLAUSULAADICIONAL

Atributo que almacena
la descripcion de una
clausula adicional, la
cual no sera traducida

VARCHAR2(2000)

No

No

FECHAFIRMACONTRA
TO

Atributo que almacena
la fecha de firma del
contrato

DATE

No

No
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OFICCONTRATOAGENTE

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CIUDADPAISFIRMA

Atributo que almacena
el nombre de la ciudad
donde se firma el
contrato

VARCHAR2(100)

No

No

CODIGOPAISFIRMA

Atributo que indica el
cédigo del pais, en la
cual se firma un
contrato

CHAR(2)

No

Si

OPCIONLISTAPRECIO

Atributo que indica si
se anexara o no una
lista de precios al final
del contrato (1 se
anexa lista de precios,
0 no se selecciond la
opcion)

CHAR()

No

No

CODIGOINCOTERM

Atributo que indica el
cédigo del incoterm

CHAR(3)

No

No

OPCIONCOMISIONRE
DUCIDA

Atributo que indica si
existe una comision
reducida ( 1 existe una
comisién reducida, 0
no existe comision
reducida)

CHAR()

No

No

OFICCONTRATOCOMPRAVENTA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

No

NROCONTRATO

Atributo que indica el
cédigo de un contrato
asociado a una
Empresa

CHAR(10)

Si

No

ESVALORLEGAL

Atributo que indica el
tipo de formalizacion
del contrato es legal (1
esta seleccionada la
opcion,0 no esta
seleccionada la
opcion)

CHAR()

No

No

OPCIONVALORLEGAL

Atributo que indica los
tipos de firma de la
opcion valor legal (1
Firma Digital de
Entidad Certificadora
Autorizada, 2 Firma
manuscrita ante
Notario con presencia
fisica de los
apoderados de ambas
partes, 3 Firma
manuscrita ante
Notario de ambas
partes por separado)

CHAR(D)

No

No

ESFORMALIZACIONP
ARCIAL

Atributo que indica el
tipo de formalizacién
del contrato es parcial
(1 esta seleccionada la
opcion,0 no esta
seleccionada la
opcion)

CHAR(D)

No

No

OPCIONFORMALIZACI
ONPARCIAL

Atributo que indica los
tipos de firma de la
opcion valor parcial (1
Firma Digital de
Entidad Certificadora
Autorizada, con
bastanteo de poderes,
2 Firma manuscrita sin

CHAR()

No

No
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OFICCONTRATOCOMPRAVENTA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

intervenir (en ausencia
de Notario Publico)
acompafada de
fotocopias)

PLAZOVALIDEZ

Atributo que indica el
periodo de validez del
contrato

INTEGER

No

No

FRECUENCIAPLAZOV
ALIDEZ

Atributo que indica la
frecuencia del periodo
de validez del contrato
(1 dia, 2 dias, 3
semanas, 4) meses,
5afos )

CHAR(D)

No

No

CLAUSULAADICIONAL

Atributo que almacena
la descripcién de una
clausula adicional, la
cual no sera traducida

VARCHAR2(2000)

No

No

FECHAFIRMACONTRA
TO

Atributo que almacena
la fecha de firma del
contrato

DATE

No

No

CIUDADPAISDISPUTA

Atributo que almacena
el nombre de la ciudad
donde se firma el
contrato

VARCHAR2(100)

No

No

CIUDADPAISFIRMA

Atributo que indica el
cédigo del pais, en la
cual se firma un
contrato

VARCHAR2(100)

No

No

CODIGOINCOTERM

Atributo que indica el
cédigo del incoterm

CHAR(3)

No

No

LUGARDESPACHO

Atributo que almacena
el lugar de despacho
de la mercancia

VARCHAR2(100)

No

No

PLAZODENUNCIA

Atributo que almacena
el plazo de denuncia

INTEGER

No

No

FRECUENCIAPLAZOD
ENUNCIA

Atributo que almacena
la frecuencia del plazo
de denuncia (1 dia, 2

semana, 3 mes, 4 afio)

CHAR()

No

No

PLAZOSOLUCION

Atributo que almacena
el plazo de solucion
expresado en dias

INTEGER

No

No

CODIGOLUGARDESTI
NO

Atributo que indica el
lugar del destinatario (
1 local de la empresa,
2 otro local de la
empresa, 3 un tercer
destinatario)

CHAR(D)

No

No

DENOMINACIONTERC
ERO

Atributo que almacena
los datos de la
denominaciéon de un
tercero

VARCHAR2(200)

No

No

DIRECCIONDESTINAT
ARIO

Atributo que almacena
la direccion de la
denominacion de un
tercero

VARCHAR2(200)

No

No

LUGARDESTINOCOM
PRADOR

Atributo que almacena
el lugar de comprador

VARCHAR2(200)

No

No

TEXTOARBITRAJE

Atributo que indica el
cédigo del Arbitraje

VARCHAR2(2000)

No

No

CODIGOAPERTURAC
REDITODOCUMENTA

Atributo que indica el
caédigo de la apertura
documentaria

CHAR(2)

No

No

CODIGOMEDIOTRANS
PORTE

Atributo que indica el
cédigo del medio de
transporte

CHAR(2)

No

No

ESPECIFICOENTREG
A

Atributo que almacena
el valor especifico de
entrega

CHAR(2)

No

No
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OFICCONTRATOCOMPRAVENTA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROENTREGA

Atributo que almacena
el nimero de entrega

INTEGER

No

No

FRECUENCIAENTREG
A

Atributo que almacena
la frecuencia de
entrega

CHAR()

No

No

CODIGOPAISFIRMA

Atributo que indica el
cédigo del pais, en la
cual se firma el
Contrato

CHAR(2)

No

Si

OFICCONTRATODISTRIBUIDOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

NROCONTRATO

Atributo que indica el
cédigo de un contrato
asociado a una
Empresa

CHAR(10)

Si

Si

ESVALORLEGAL

Atributo que indica el
tipo de formalizacién
del contrato es legal (1
esta seleccionada la
opcion,0 no esta
seleccionada la
opcion)

CHAR(L)

No

No

OPCIONVALORLEGAL

Atributo que indica los
tipos de firma de la
opcion valor legal (1
Firma Digital de
Entidad Certificadora
Autorizada, 2 Firma
manuscrita ante
Notario con presencia
fisica de los
apoderados de ambas
partes, 3 Firma
manuscrita ante
Notario de ambas
partes por separado)

CHAR()

No

No

ESFORMALIZACIONP
ARCIAL

Atributo que indica el
tipo de formalizacién
del contrato es parcial
(1 esta seleccionada la
opcion,0 no esta
seleccionada la
opcion)

CHAR(D)

No

No

OPCIONFORMALIZACI
ONPARCIAL

Atributo que indica los
tipos de firma de la
opcion valor parcial (1
Firma Digital de
Entidad Certificadora
Autorizada, con
bastanteo de poderes,
2 Firma manuscrita sin
intervenir (en ausencia
de Notario Publico)
acompafada de
fotocopias)

CHAR()

No

No

PLAZOVALIDEZ

Atributo que indica el
periodo de validez del
contrato

INTEGER

No

No

FRECUENCIAPLAZQOV
ALIDEZ

Atributo que indica la
frecuencia del periodo
de validez del contrato
(1 dia, 2 dias, 3
semanas, 4) meses,
5anios )

CHAR()

No

No

CODIGOAPERTURAC

Atributo que indica el

CHAR(2)

No

No
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OFICCONTRATODISTRIBUIDOR
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
REDITODOCUMENTA | cédigo de la apertura
documentaria
CODIGOINCOTERM Atributo que indica el CHAR(@3) No No
cédigo del incoterm
CODIGOMEDIOTRANS | Atributo que indica el CHAR(2) No No
PORTE cédigo del medio de
transporte
CODIGOLUGARDESTI | Atributo que indica el CHAR(2) No No
NO lugar del destinatario (
1 local de la empresa,
2 otro local de la
empresa, 3 un tercer
destinatario)
DENOMINACIONTERC | Atributo que almacena | VARCHAR2(200) No No
ERO los datos de la
denominacion de un
tercero
DIRECCIONDESTINAT | Atributo que almacena | VARCHAR2(200) No No
ARIO la direccion de la
denominacién de un
tercero
LUGARDESTINOCOM | Atributo que almacena | VARCHAR2(200) No No
PRADOR el lugar de comprador
ESPECIFICOENTREG | Atributo que almacena | CHAR(2) No No
A el valor especifico de
entrega
NROENTREGA Atributo que almacena | INTEGER No No
el nimero de entrega
FRECUENCIAENTREG | Atributo que almacena | CHAR(1) No No
A la frecuencia de
entrega
OPCIONRETRIBUCIO | Atributo que almacena | CHAR(1) No No
N el subtotal del pedido
PORCENTAJERETRIB | Atributo que almacena | NUMBER(6,2) No No
UCIONDESCTO el porcentaje de
descuento
CLAUSULARETRIBUCI | Atributo que indica si CHAR(2) No No
ONINGRESO se escogio la clausula
de retribucion (1 se
escogid la opcién, 0 no
se escogiob la opcion)
OPCIONRETRIBUCIO | Atributo que indica las | CHAR(1) No No
NINGRESO opciones de la
clausula retribucién (1
El Distribuidor
obtendra un porcentaje
de descuento del
precio de venta final al
publico, 2 El
Distribuidor abonara al
Proveedor un precio
neto)
PORCENTAJERETRIB | Atributo que almacena [ NUMBER(6,2) No No
UCION el porcentaje de
retribucion
VENTAMINIMAANUAL | Atributo que almacena | NUMBER(10,2) No No
el monto de la venta
minima anual
CODIGODIVISA atributo que indica el CHAR(2) No No
cédigo de una moneda
PORCENTAJEINCREM | Atributo que almacena [ NUMBER(6,2) No No
ENTO el porcentaje de
incremento
PLAZODENUNCIA Atributo que almacena | INTEGER No No
el plazo de denuncia
FRECUENCIAPLAZOD | Atributo que almacena | CHAR(1) No No
ENUNCIA la frecuencia del plazo
de denuncia (1 dia, 2
semana, 3 mes, 4 afo)
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OFICCONTRATODISTRIBUIDOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

PLAZOSOLUCION

Atributo que almacena
el plazo de solucion
expresado en dias

INTEGER

No

No

CLAUSULAADICIONAL

Atributo que almacena
la descripcion de una
clausula adicional, la
cual no sera traducida

VARCHAR2(2000)

No

No

FECHAFIRMACONTRA
TO

Atributo que almacena
la fecha de firma del
contrato

DATE

No

No

CIUDADPAISFIRMA

Atributo que almacena
el nombre de la ciudad
donde se firma el
contrato

VARCHAR2(100)

No

No

CODIGOPAISFIRMA

Atributo que indica el
caédigo del pais, en la
cual se firma un
contrato

CHAR(2)

No

Si

OPCIONINDEMNIZACI
ON

Atributo que indica si
hay una indemnizacién
para el representante
(1 al final del contrato
el agente tendra
derecho a una
indemnizacion, 2 el
agente no tendra
derecho a una
indemnizacion)

CHAR(D)

No

No

OFICCONTRATOREPRESENTANTE

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

NROCONTRATO

Atributo que indica el
cédigo de un contrato
asociado a una
Empresa

CHAR(10)

Si

Si

ESVALORLEGAL

Atributo que indica el
tipo de formalizacion
del contrato es legal (1
esta seleccionada la
opcion,0 no esta
seleccionada la
opcion)

CHAR()

No

No

OPCIONVALORLEGAL

Atributo que indica los
tipos de firma de la
opcion valor legal (1
Firma Digital de
Entidad Certificadora
Autorizada, 2 Firma
manuscrita ante
Notario con presencia
fisica de los
apoderados de ambas
partes, 3 Firma
manuscrita ante
Notario de ambas
partes por separado)

CHAR(D)

No

No

ESFORMALIZACIONP
ARCIAL

Atributo que indica el
tipo de formalizacién
del contrato es parcial
(1 esta seleccionada la
opcion,0 no esta
seleccionada la
opcion)

CHAR()

No

No

OPCIONFORMALIZACI
ONPARCIAL

Atributo que indica los
tipos de firma de la
opcion valor parcial (1

CHAR(D)

No

No
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OFICCONTRATOREPRESENTANTE

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

Firma Digital de
Entidad Certificadora
Autorizada, con
bastanteo de poderes,
2 Firma manuscrita sin
intervenir (en ausencia
de Notario Publico)
acompafada de
fotocopias)

PLAZOVALIDEZ

Atributo que indica el
periodo de validez del
contrato

INTEGER

No

No

FRECUENCIAPLAZOV
ALIDEZ

Atributo que indica la
frecuencia del periodo
de validez del contrato
(1 dia, 2 dias, 3
semanas, 4) meses,
5anos )

CHAR()

No

No

CODIGOAPERTURAC
REDITODOCUMENTA

Atributo que indica el
caédigo de la apertura
documentaria (1 A
contar a partir, 2 fecha
de embarque de la
mercancia, 3 fecha de
llegada al puerto
destino, 4 fecha firma
de contrato, 5 fecha de
comienzo de los
servicios contratados,
6 fecha de finalizacion
de los servicios
contratados, 7 fecha
comienzo de la
mercancia, 8 fecha de
finalizacion de entrega
de la mercancia, 9
fecha comienzo de
obra, 10 fecha
finalizacioén obra, 11
contra entrega
certificados de obra)

CHAR(2)

No

No

PORCENTAJERETRIB
UCION

Atributo que almacena
el porcentaje de
retribucion al
representante

NUMBER(6,2)

No

No

CONSIGNACION

Atributo que indica si
existe consignacion
para el representante
(1 existe consignacion,
0 no existe
consignacion)

CHAR(D)

No

No

OPCIONRETRIBUCIO
N

Atributo que indica si
existe retribucion para
el representante (1
existe retribucion, 0 no
existe retribucion )

CHAR(D)

No

No

OPCIONSALARIO

Atributo que indica si
existe un salario para
el representante (1
existe salario, 0 no
existe salario)

CHAR(D)

No

No

MONTOSALARIO

Atributo que almacena
el salario del
representante si es
gue existe la opcion

NUMBER(10,2)

No

No

CANTIDADPAGOS

Atributo que indica la
cantidad el numero de
pagos en la cual se
divide el salario del

INTEGER

No

No
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OFICCONTRATOREPRESENTANTE

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

representante

FRECUENCIASALARI
o

Atributo que indica la
frecuencia del salario
(1 semanal, 2

mensual, 3 trimestral,
4 semestral, 5 anual)

CHAR(D)

No

No

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

No

FRECUENCIAEXTRAC
TOCONTABLE

Atributo que indica la
frecuencia del extracto
contable (1 mensual, 2
trimestral, 3 anual)

CHAR()

No

No

DIASRECLAMO

Atributo que almacena
el nimero de dias en
la cual se puede
reclamar

INTEGER

No

No

DIASRESPUESTAREC
LAMO

Atributo que almacena
el nimero méaximo de
dias en la cual el
vendedor debe
responder al reclamo

INTEGER

No

No

PLAZODENUNCIA

Atributo que almacena
el plazo de denuncia

INTEGER

No

No

FRECUENCIAPLAZOD
ENUNCIA

Atributo que almacena
la frecuencia del plazo
de denuncia (1 dia, 2

semana, 3 mes, 4 afio)

CHAR(D)

No

No

PLAZOSOLUCION

Atributo que almacena
el plazo de solucion
expresado en dias

INTEGER

No

No

OPCIONINDEMNIZACI
ON

Atributo que indica si
hay una indemnizacion
para el representante
(1 al final del contrato
el agente tendra
derecho a una
indemnizacion, 2 el
agente no tendra
derecho a una
indemnizacion)

CHAR()

No

No

CLAUSULAADICIONAL

Atributo que almacena
la descripcién de una
clausula adicional, la
cual no sera traducida

VARCHAR2(2000)

No

No

FECHAFIRMACONTRA
TO

Atributo que almacena
la fecha de firma del
contrato

DATE

No

No

CIUDADPAISFIRMA

Atributo que almacena
el nombre de la ciudad
donde se firma el
contrato

VARCHAR2(100)

No

No

CODIGOPAISFIRMA

Atributo que indica el
cédigo del pais, en la
cual se firma un
contrato

CHAR(2)

No

Si

OPCIONLISTAPRECIO

Atributo que indica si
se anexara o no una
lista de precios al final
del contrato (1 se
anexa lista de precios,
0 no se selecciond la
opcion)

CHAR()

No

No

CODIGOINCOTERM

Atributo que indica el
caédigo del incoterm

CHAR(3)

No

No

OPCIONCOMISIONRE
DUCIDA

Atributo que indica si
existe una comision
reducida ( 1 existe una
comisién reducida, 0
no existe comision

CHAR(Y)

No

No
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OFICCONTRATOREPRESENTANTE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
reducida)

OFICCONTRATOXDOCUMENTO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODOCUMENTO | Atributo que indica el CHAR(3) Si No
cédigo de un
documento aduanero
NROCONTRATO Atributo que indica el CHAR(10) Si Si

cédigo de un contrato
asociado a una

Empresa
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ERENTE cédigo de una

Empresa
NROCOPIASCOMPRA | Atributo que indica el INTEGER No No
DOR namero de copias

recomendadas para un

comprador
NROCOPIASBANCO Atributo que indica el INTEGER No No

ndmero de copias
recomendadas para el
Banco
NROCOPIASADUANA | Atributo que indica el INTEGER No No
ndmero de copias
recomendadas para

Aduanas
NROCOPIASVENDED | Atributo que indica el INTEGER No No
OR ndmero de copias

recomendadas para un

vendedor
NROCOPIASRECOME | Atributo que indica el INTEGER No No
NDADO ndmero de copias

recomendadas totales
NROCOPIASTOTAL Atributo que indica el INTEGER No No

ndmero de copias
totales solicitadas por
un usuario

MANUAL Atributo que indica si CHAR(2) No No
es manual o es
generado por la
aplicacion (1 manual, o
automatico)
OBLIGATORIO Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
documento es
obligatorio para el
proceso de
negociacion (1
obligatorio, 0 no
obligatorio)

OFICCONTRATOXPAIS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NROCONTRATO Atributo que indica el CHAR(10) Si Si
cédigo de un contrato
asociado a una

Empresa
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ERENTE caédigo de una

Empresa
CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si

cédigo de un pais

OFICCOTIZACION
Nombre | Comentario [ Tipo Dato [ Es PK | Es FK

Tesis publicada con autorizaciéon del autor

No olvide citar esta tesis




OFICCOTIZACION

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROCOTIZACION

Atributo que indica el
caédigo correlativo de
una cotizacion
dependiendo de la
empresa

CHAR(10)

Si

No

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

TIPOCOTIZACION

Atributo que indica el
tipo (C cotizacion, |
mas informacion )

CHAR()

Si

No

LOGINOAFILIADO

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

LOGINUSUARIO

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

FECHACOTIZACION

Atributo que almacena
la fecha en la cual fue
creada la cotizacion

DATE

No

No

CANTIDADTOTAL

Atributo que indica la
cantidad total a cotizar

INTEGER

No

No

MONTOTOTAL

Atributo que indica el
monto total de la
cotizacion

NUMBER(20,4)

No

No

ESTADO

Atributo que indica el
estado de la cotizacion
(0 eliminado, 1
pendiente, 2
modificado por afiliado,
3 anulado)

CHAR(L)

No

No

CODIGOEMPRESADE
MANDANTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

CODIGOPRODUCTOM
AXIMO

atributo que indica el
cédigo de un Producto

CHAR(8)

No

No

OFICDETALLEPROYECTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOPROYECTO

Atributo que indica el
cédigo correlativo de
un proyecto para una
determinada empresa

CHAR(6)

Si

Si

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CORRELATIVODETAL
LEPROYECTO

Atributo que indica el
caédigo correlativo del
detalle del proyecto

INTEGER

Si

No

PORCENTAJEAVANC
ETAREA

Atributo que almacena
el porcentaje de
avance de una tarea

NUMBER(20,4)

No

No

NROTAREA

Atributo que indica el
cédigo correlativo de
una tarea

INTEGER

No

Si

LOGINCREADOR

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

LOGINREALIZADOR

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

ESTADO

Atributo que indica el
estado de un proyecto
(1 activo, 0 eliminado)

CHAR()

No

No
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OFICDOCUMENTOSADUANEROS

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODOCUMENTO | Atributo que indica el CHAR(3) Si No
cédigo de un
documento aduanero
OBLIGATORIO Atributo que indica si el | CHAR(1) No No

documento es
obligatorio para el
proceso de
negociacion (1
obligatorio, 0 no
obligatorio)
MANUAL Atributo que indica si CHAR(2) No No
es manual o es
generado por la
aplicacion (1 manual, o
automatico)

ACTIVO Atributo que indica el CHAR(2) No No
estado del documento
(1 activo, 0 inactivo)
URL Atributo que indica una | VARCHAR2(100) No No
direccién Web con
ejemplos y definicién
del documento

OFICDOCUMENTOSXPAIS

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGODOCUMENTO | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
caédigo de un
documento aduanero

CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais

NUMCOPIAS Atributo que indica el INTEGER No No

ndmero de copias de
un documento

OFICDOCUMENTOXPEDIDO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NROPEDIDO Atributo que indica el CHAR(10) Si Si

numero de pedido
asociado a una

empresa
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ERENTE caédigo de una
Empresa
CODIGODOCUMENTO | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
caédigo de un
documento aduanero
NROCOPIASCOMPRA | Atributo que indica el INTEGER No No
DOR ndmero de copias
recomendadas para un
comprador
NROCOPIASBANCO Atributo que indica el INTEGER No No

ndmero de copias
recomendadas para el
Banco
NROCOPIASADUANA | Atributo que indica el INTEGER No No
ndmero de copias
recomendadas para

Aduanas
NROCOPIASVENDED | Atributo que indica el INTEGER No No
OR ndmero de copias

recomendadas para un

vendedor
NROCOPIASRECOME | Atributo que indica el INTEGER No No
NDADO ndmero de copias

recomendadas totales
NROCOPIASTOTAL Atributo que indica el INTEGER No No

ndmero de copias
totales solicitadas por
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OFICDOCUMENTOXPEDIDO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
un usuario
MANUAL Atributo que indica si CHAR(2) No No

es manual o es
generado por la
aplicacion (1 manual, o
automatico)
OBLIGATORIO Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
documento es
obligatorio para el
proceso de
negociacion (1
obligatorio, 0 no
obligatorio)
CHKEMITIDO Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
documento fue emitido
(1 emitido, o no
emitido)
CHKEDITADO Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
documento fue editado
(1 editado, 0 no

editado)
OFICDOCXCAPITULOXPAISORXPAISDE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODOCUMENTO | Atributo que indica el CHAR(@3) Si Si
caédigo de un
documento aduanero
CODIGOHS_CAPITUL | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
(0] caédigo del capitulo de

un HS_CODE (primer
nivel de clasificacion)
CODIGOPAISORIGEN | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais
origen
CODIGOPAISDESTINO | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais
destino
NUMCOPIAS Atributo que indica la INTEGER No No
cantidad de copias del
documento

OFICDOCXHS_CODE_CAPITULOXPAIS

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODOCUMENTO | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
caédigo de un
documento aduanero
CODIGOHS_CAPITUL | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
(0] caédigo del capitulo de

un HS_CODE (primer
nivel de clasificacion)

CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais
NUMCOPIAS Atributo que indica el INTEGER No No

ndmero de copias de
un documento

OFICDOCXHS_CODE_PARTIDAXPAIS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODOCUMENTO | Atributo que indica el CHAR(@3) Si Si
caédigo de un
documento aduanero
CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)
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OFICDOCXHS_CODE_PARTIDAXPAIS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NUMCOPIAS Atributo que indica el INTEGER No No
ndmero de copias de
un documento
OFICDOCXPAISORIGXPAISDES
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODOCUMENTO | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
cédigo de un
documento aduanero
CODIGOPAISDESTINO | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais
destino
CODIGOPAISORIGEN | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais
origen
NUMCOPIAS Atributo que indica el INTEGER No No
ndmero de copias del
documento
OFICDOCXPARTIDAXPAISORXPAISDE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)
CODIGODOCUMENTO | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
caédigo de un
documento aduanero
CODIGOPAISORIGEN | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
caédigo de un pais
origen
CODIGOPAISDESTINO | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais
destino
NUMCOPIAS Atributo que indica el INTEGER No No
ndmero de copias del
documento
OFICDURACION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
DURACIONHORAS Atributo que indica los | VARCHAR2(2) No No
intervalos de horas
posibles para la
creacion de una tarea
DURACIONMINUTOS | Atributo que indica los | VARCHAR2(2) No No
intervalos de minutos
posibles para la
creacion de una tarea
OFICDURACIONHORA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
HORA Atributo que indica los | VARCHAR2(2) No No
intervalos de horas
posibles para la
creacion de una tarea
OFICEMPRESA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si No
caédigo de una
Empresa
CODIGOIDIOMA Atributo que indica la CHAR(2) No Si
codificacion de idioma
estandar
NOMBREEMPRESA Atributo que indica el VARCHAR2(100) No No
nombre de una
empresa
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OFICEMPRESA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

TIPOEMPRESA

Atributo que indica el
tipo de empresa(A
afiliada, U usuaria)

CHAR(1)

No

No

DOMICILIOSOCIAL

Atributo que indica el
domicilio social de una
empresa

VARCHAR2(50)

No

No

DOMICILIOFISCAL

Atributo que indica el
domicilio fiscal de una
empresa

VARCHAR2(50)

No

No

CODIGOPOSTAL

Atributo que indica el
cédigo postal de la
ubicacién de una
empresa

CHAR(8)

No

No

CIF

Atributo que indica el
numero de
identificacion de una
empresa

CHAR(9)

No

No

LOGO

Atributo que indica el
nombre del archivo
para el logo de una
empresa

VARCHAR2(15)

No

No

FACTURACION

Atributo que indica la
facturacién promedio
anual de una empresa

CHAR()

No

No

CAPITALSOCIAL

Atributo que indica el
capital social de una
empresa

CHAR()

No

No

NROEMPLEADOS

Atributo que indica el
ndmero de empleados
de una empresa

INTEGER

No

No

ANOCONSTITUCION

Atributo que indica el
afio de constitucién de
una empresa

CHAR(4)

No

No

FECHAALTA

Atributo que indica la
fecha en la que se dio
de alta una empresa a
la plataforma

DATE

No

No

FOTO

Atributo que indica el
nombre del archivo
para la foto de un
empresa

VARCHAR2(15)

No

No

CODIGOLOCALIDAD_
AFILIADO

Atributo que indica el
caédigo de una
localidad para un
afiliado de la
plataforma

CHAR()

No

Si

CODIGOACTIVIDAD1

Atributo que indica el
cédigo de actividad
comercial para una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

EMPRESASEGURA

Atributo que indica si
una empresa es
segura (S es segura, N
no es segura)

CHAR()

No

No

NOMBREEMPRESAIN
GLES

Atributo que indica el
nombre de una
empresa en ingles

VARCHAR2(100)

No

No

CALLE

Atributo que indica el
nombre de la calle de
la ubicacion de una
empresa

VARCHAR2(100)

No

No

NRO_CALLE

Atributo que indica el
namero de la calle de
la ubicacion de una
empresa

VARCHAR2(30)

No

No

CIUDAD

Atributo que indica el
nombre de la ciudad
de la ubicacion de una
empresa

VARCHAR2(100)

No

No
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OFICEMPRESA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

PROVINCIA_ESTADO

Atributo que indica el
nombre de la provincia
o estado de la
ubicacién de una
empresa

VARCHAR2(100)

No

No

CODIGOHS_PRODUC
TO_VENTAL

Atributo que indica el
cédigo del HS_CODE,
de los productos que
habitualmente vende la
Empresa

CHAR(6)

No

Si

CODIGOHS_PRODUC
TO_VENTA2

Atributo que indica el
cédigo del HS_CODE,
de los productos que
habitualmente vende la
Empresa

CHAR(6)

No

Si

CODIGOHS_PRODUC
TO_VENTAS

Atributo que indica el
caédigo del HS_CODE,
de los productos que
habitualmente vende la
Empresa

CHAR(6)

No

Si

CODIGOHS_PRODUC
TO_COMPRAL

Atributo que indica el
caédigo del HS_CODE,
de los productos que
habitualmente compra
la Empresa

CHAR(6)

No

Si

CODIGOHS_PRODUC
TO_COMPRA2

Atributo que indica el
caédigo del HS_CODE,
de los productos que
habitualmente compra
la Empresa

CHAR(6)

No

Si

CODIGOHS_PRODUC
TO_COMPRA3

Atributo que indica el
cédigo del HS_CODE,
de los productos que
habitualmente compra
la Empresa

CHAR(6)

No

Si

CODIGOACTIVIDAD2

Atributo que indica el
cédigo de actividad
comercial para una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

CODIGOACTIVIDAD3

Atributo que indica el
caédigo de actividad
comercial para una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

CODIGOPROVINCIA

Atributo que indica el
caédigo de una
provincia

CHAR(3)

No

Si

CODIGOLOCALIDAD

Atributo que indica el
cédigo de una
localidad

CHAR(3)

No

Si

CODIGOPAIS_LOCALI
DAD

Atributo que indica el
cédigo de pais de un
usuario

CHAR(2)

No

Si

CODIGOPAIS

Atributo que indica el
cédigo de pais de un
afiliado

CHAR(2)

No

Si

ANAGRAMA

Atributo que indica un
nombre para identificar
ala Empresa

VARCHAR2(100)

No

No

DOMINIO

Atributo que indica el
caédigo de la
plataforma a la cual
pertenece la empresa

CHAR(3)

No

Si

OFICESTADOTAREA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOESTADOTAR
EA

Atributo que indica el
caédigo del estado de
una tarea

CHAR(1)

Si

No
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OFICESTRUCTURACOSTOPEDIDO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOINCOTERMS

Atributo que indica el
caédigo del incoterm

CHAR(3)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CODIGOCONCEPTOG
ASTO

Atributo que indica el
cédigo para los
distintos conceptos de
gastos de un incoterm

CHAR(2)

Si

Si

NROPEDIDO

Atributo que indica el
numero de pedido
asociado a una
empresa

CHAR(10)

Si

Si

APLICACOMPRADOR

Atributo que indica si el
concepto de gasto es
aplicado al comprador
(1 es aplicable al
comprador, 0 no es
aplicable al
comprador)

CHAR()

No

No

APLICAVENDEDOR

Atributo que indica si el
concepto de gasto es
aplicado al vendedor
(1 es aplicable al
vendedor, 0 no es
aplicable al vendedor)

CHAR(D)

No

No

OFICESTRUCTURACOSTOS

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOINCOTERMS

Atributo que indica el
cédigo del incoterm

CHAR(3)

Si

No

NROPRESUPUESTO

atributo que indica el
numero de un
presupuesto

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOCONCEPTOG
ASTO

Atributo que indica el
cédigo para los
distintos conceptos de
gastos de un incoterm

CHAR(2)

Si

No

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

APLICACOMPRADOR

Atributo que indica si el
concepto de gasto es
aplicado al comprador
(1 es aplicable al
comprador, 0 no es
aplicable al
comprador)

CHAR(D)

No

No

APLICAVENDEDOR

Atributo que indica si el
concepto de gasto es
aplicado al vendedor
(1 es aplicable al
vendedor, 0 no es
aplicable al vendedor)

CHAR()

No

No

EDITAGASTO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
gasto de la estructura
de costo ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

OFICESTRUCTURACOSTOSCOLABORADO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es FK

NROCOLABORADOR

Atributo que indica el
cédigo de una solicitud

CHAR(10)

Si
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OFICESTRUCTURACOSTOSCOLABORADO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

de representacion

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CODIGOINCOTERMS

Atributo que indica el
cédigo del incoterm

CHAR(3)

Si

Si

CODIGOCONCEPTOG
ASTO

Atributo que indica el
cédigo para los
distintos conceptos de
gastos de un incoterm

CHAR(2)

Si

Si

APLICACOMPRADOR

Atributo que indica si el
concepto de gasto es
aplicado al comprador
(1 es aplicable al
comprador, 0 no es
aplicable al
comprador)

CHAR()

No

No

APLICAVENDEDOR

Atributo que indica si el
concepto de gasto es
aplicado al vendedor
(1 es aplicable al
vendedor, 0 no es
aplicable al vendedor)

CHAR(L)

No

No

EDITAGASTO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
gasto de la estructura
de costo ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

OFICESTRUCTURACOSTOSCONTRATO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROCONTRATO

Atributo que indica el
cédigo de un contrato
asociado a una
Empresa

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CODIGOINCOTERMS

Atributo que indica el
cédigo del incoterm

CHAR(3)

Si

Si

CODIGOCONCEPTOG
ASTO

Atributo que indica el
cédigo para los
distintos conceptos de
gastos de un incoterm

CHAR(2)

Si

Si

APLICACOMPRADOR

Atributo que indica si el
concepto de gasto es
aplicado al comprador
(1 es aplicable al
comprador, 0 no es
aplicable al
comprador)

CHAR(D)

No

No

APLICAVENDEDOR

Atributo que indica si el
concepto de gasto es
aplicado al vendedor
(1 es aplicable al
vendedor, 0 no es
aplicable al vendedor)

CHAR()

No

No

OFICFFI

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOOFICFFI

Atributo que indica el
cédigo del documento
FFI

CHAR(10)

Si

No

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una

CHAR(6)

No
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OFICFFI
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
Empresa
FLETE Atributo que almacena | NUMBER No No
el importe del flete
CONDICIONESSEGUR | Atributo que almacena | VARCHAR2(20) No No
o las condiciones
seguras del
documento
LUGARENVIO Atributo que almacena | VARCHAR2(30) No No
el lugar de envio
FECHAENVIO Atributo que almacena | DATE No No
la fecha de envio
CONDICIONESENVIO | Atributo que almacena | VARCHAR2(30) No No
las condiciones de
envio
DENOMINACIONSOCI | Atributo que almacena | VARCHAR2(30) No No
AL la denominacioén social
SEGUROTRANSPORT | Atributo que almacena | VARCHAR2(30) No No
E el seguro de transporte
MONEDASEGURO Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
la moneda del seguro
de transporte
VALORSEGURO Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
el valor de seguro
INSTRUCCIONESMAN | Atributo que almacena | VARCHAR2(200) No No
EJO las instrucciones de
manejo
LUGAREMISION Atributo que almacena | VARCHAR2(30) No No
el lugar de la emision
FECHAEMISION Atributo que almacena | DATE No No
la fecha de emision
NROPEDIDO Atributo que indica el CHAR(10) No No
namero de pedido
asociado a una
empresa
CREDITODOCUMENT | Atributo que almacena | VARCHARZ2(20) No No
ARIO la descripcion de
crédito documentaria
OFICFRECUENCIAALERTA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOFRECUENCIA [ Atributo que indica el CHAR(1) Si No
ALERTA cédigo de la frecuencia
de una alerta
OFICFRECUENCIASISTEMATICA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOFRECUENCIA | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
SISTEMATICA caédigo de la frecuencia
sistemética
OFICINCOTERMS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOINCOTERMS | Atributo que indica el CHAR(3) Si No
cédigo del incoterm
OFICLINEACONTRATO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ERENTE cédigo de una
Empresa
NROCONTRATO Atributo que indica el CHAR(10) Si Si
cédigo de un contrato
asociado a una
Empresa
LINEACONTRATO Atributo que indica el CHAR(2) Si No
correlativo de la linea
de contrato
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) No Si
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OFICLINEACONTRATO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

cédigo de un Producto

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

CANTIDAD

atributo que almacena
la cantidad solicitada
de un producto

INTEGER

No

No

IMPORTELINEA

Atributo que almacena
el importe de un
contrato, valor que se
calcula multiplicando el
precio unitario del
producto por la
cantidad solicitada

NUMBER(20,4)

No

No

PRECIOUNITARIOLIN
EA

valor numérico que
indica el precio del
producto para una
linea del Contrato

NUMBER(20,4)

No

No

CODIGOHS_PRODUC
TO

Atributo que indica el
cédigo del tercer nivel
de clasificacion para el
HS_CODE

CHAR(6)

No

No

OFICLINEACOTIZACION

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

LINEACOTIZACION

Atributo que indica el
correlativo de un
detalle de cotizacion

CHAR(2)

Si

No

NROCOTIZACION

Atributo que indica el
cédigo correlativo de
una cotizacion
dependiendo de la
empresa

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

TIPOCOTIZACION

Atributo que indica el
tipo de cotizacion (|
informacion, C
cotizacion)

CHAR(D)

Si

Si

VOLUMENLINEA

Atributo que almacena
la cantidad de
productos de una linea
de cotizacion

INTEGER

No

No

MONTOLINEA

Atributo que almacena
el monto de productos
de una linea de
cotizacion

NUMBER(20,4)

No

No

CODIGOPRODUCTO

atributo que indica el
cédigo de un Producto

CHAR(8)

No

Si

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

NOMBREMERCANCIA

Atributo que almacena
el nombre de la
mercancia

VARCHAR2(1000)

No

No

CHK_CARACTERISTIC
AS

Atributo que indica si la
informacion tiene

caracteristicas (1 tiene
la opcién, 0 no la tiene)

CHAR()

No

No

CHK_COBROPAGO

Atributo que indica si la
informacion tiene
cobro pago (1 tiene la
opcion, 0 no la tiene)

CHAR()

No

No

CHK_GARANTIAS

Atributo que indica si la
informacion tiene
garantia (1 tiene la
opcion, 0 no la tiene)

CHAR(D)

No

No
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OFICLINEACOTIZACION

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CHK_CONDICIONES

Atributo que indica si la
informacion tiene
condiciones (1 tiene la
opcion, 0 no la tiene)

CHAR(1)

No

No

CHK_PORTRAMOS

Atributo que indica si la
cotizacion es realizada
por tramos (1 es por
tramos, 0 no es por
tramos)

CHAR(D)

No

No

CHK_COTIZACION

Atributo que indica si
es cotizacion( 1 es
cotizacion, 0 si es
informacion)

CHAR()

No

No

CHK_CARACTERISTIC
AS_RESP

Atributo que indica si la
informacion tiene
caracteristicas de
respuesta(l tiene la
opcion, 0 no la tiene)

CHAR(D)

No

No

CHK_COBROPAGO_R
ESP

Atributo que indica si la
informacion tiene
cobro pago de
respuesta de
respuesta(l tiene la
opcion, 0 no la tiene)

CHAR(D)

No

No

CHK_GARANTIAS_RE
SP

Atributo que indica si la
informacion tiene
garantia de
respuesta(l tiene la
opcion, 0 no la tiene)

CHAR(D)

No

No

CHK_CONDICIONES _
RESP

Atributo que indica si la
informacion tiene
condiciones de
respuesta(l tiene la
opcion, 0 no la tiene)

CHAR(D)

No

No

PRECIOLINEA

valor numérico que
indica el precio del
producto para una
linea de cotizacion

NUMBER(20,4)

No

No

OFICLINEAPEDIDO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

LINEAPEDIDO

Atributo que indica el
cédigo de una linea de
pedido

CHAR(2)

Si

No

NROPEDIDO

Atributo que indica el
ndmero de pedido
asociado a una
empresa

CHAR(10)

Si

Si

CANTIDAD

atributo que almacena
la cantidad solicitada
de un producto

INTEGER

No

No

IMPORTELINEA

Atributo que almacena
el importe de un
contrato, valor que se
calcula multiplicando el
precio unitario del
producto por la
cantidad solicitada

NUMBER(20,4)

No

No

PRECIOUNITARIOLIN
EA

valor numérico que
indica el precio del
producto para una
linea de pedido

NUMBER(20,4)

No

No

CODIGOPRODUCTO

atributo que indica el
cédigo de un Producto

CHAR(8)

No

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
cédigo de una

CHAR(6)

No
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OFICLINEAPEDIDO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
Empresa
CODIGOHS_PRODUC | Atributo que indica el CHAR(6) No Si
TO cédigo del tercer nivel
de clasificacion para el
HS_CODE
DESCRIPCIONHSCOD | atributo que almacena | VARCHAR2(1000) No No
E la descripcion del HS-
CODE
BAGGAGE Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
el numero de bultos
MARKS Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
la marca del producto
ALTO Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
el alto del bultos
ANCHO Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
el ancho del bultos
LARGO Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
el largo del bultos
VOLUMEN Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
el volumen del bulto
OFICLINEAPRESUPUESTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NROPRESUPUESTO atributo que indica el CHAR(10) Si Si
numero de un
presupuesto
LINEAPRESUPUESTO | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
caédigo del detalle del
presupuesto
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ERENTE caédigo de una
Empresa
CANTIDAD atributo que almacena | INTEGER No No
la cantidad solicitada
de un producto
IMPORTELINEA Atributo que almacena | NUMBER(20,4) No No
el importe de un
contrato, valor que se
calcula multiplicando el
precio unitario del
producto por la
cantidad solicitada
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) No Si
cédigo de un Producto
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) No Si
cédigo de una
Empresa
PRECIOUNITARIOLIN | valor numérico que NUMBER(20,4) No No
EA indica el precio del
producto para una
linea de presupuesto
CODIGOHS_PRODUC | Atributo que indica el CHAR(6) No Si
TO caédigo del tercer nivel
de clasificacion para el
HS_CODE
DESCRIPCIONHSCOD | atributo que almacena | VARCHAR2(1000) No No
E la descripcién del HS-
CODE
EDITAPRECIO atributo que indica si CHAR(2) No No
se reflejo un cambio en
el precio de la linea de
un producto ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)
EDITACANTIDAD atributo que indica si CHAR(2) No No
se reflejo un cambio en
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OFICLINEAPRESUPUESTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

la cantidad de la linea
de un producto ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

EDITAMONTOLINEA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de la linea de
un producto ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

OFICLINEASOLICITUDCOLABORADOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROLINEACOLABORA
DOR

Atributo que almacena
el codigo de la linea de
colaborador

CHAR(2)

Si

No

NROCOLABORADOR

Atributo que indica el
cédigo de una solicitud
de representacion

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

DOMICILIOSOCIAL

Atributo que almacena
el domicilio social

CHAR(50)

No

No

CANTIDAD

atributo que almacena
la cantidad solicitada
de un producto

INTEGER

No

No

IMPORTE

Atributo que almacena
el importe de un
contrato, valor que se
calcula multiplicando el
precio unitario del
producto por la
cantidad solicitada

NUMBER(20,4)

No

No

PRECIOUNITARIOLIN
EA

valor numérico que
indica el precio del
producto para una
linea de la solicitud de
colaborador

NUMBER(20,4)

No

No

CODIGOPRODUCTO

atributo que indica el
cédigo de un Producto

CHAR(8)

No

Si

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

CODIGOHS_PRODUC
TO

Atributo que indica el
cédigo del tercer nivel
de clasificacion para el
HS_CODE

CHAR(6)

No

Si

DESCRIPCIONHSCOD
E

atributo que almacena
la descripcion del HS-
CODE

VARCHAR2(1000)

No

No

EDITAPRECIO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el precio de la linea de
un producto ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACANTIDAD

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la cantidad de la linea
de un producto ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario

CHAR(2)

No

No
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OFICLINEASOLICITUDCOLABORADOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

, 1A modificado por
afiliado)

EDITAMONTOLINEA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de la linea de
un producto ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

OFICMEDIOTRANSPORTE

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOMEDIOTRANS
PORTE

Atributo que indica el
cédigo del medio de
transporte

CHAR(2)

Si

No

CODIGODOCUMENTO

Atributo que indica el
caédigo de un
documento aduanero

CHAR(3)

No

Si

OFICMIB2B

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

LOGIN

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

Si

Si

NUMLINEASTABLA

Atributo numérico que
almacena la cantidad
de lineas que tendra
un listado

NUMBER

No

No

CODIGOIDIOMA

Atributo que indica la
codificacion de idioma
estandar

CHAR(2)

No

Si

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

Si

CODIGOUNIDADDEME
DIDA

atributo que indica el
cédigo de la unidad de
medida

CHAR(3)

No

Si

OFICPEDIDO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROPEDIDO

Atributo que indica el
numero de pedido
asociado a una
empresa

CHAR(10)

Si

No

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

NROCOTIZACION

Atributo que indica el
caédigo correlativo de
una cotizacion
dependiendo de la
empresa

CHAR(10)

No

No

MONTOTAL

Atributo que almacena
el costo total del
pedido

NUMBER(20,4)

No

No

ESTADO

Atributo que almacena
el estado de un pedido
(0 eliminado, 2
aprobado )

CHAR()

No

No

CANTIDADTOTAL

atributo que almacena
la cantidad total
solicitada de un
producto

INTEGER

No

No

FECHAREGISTRO

Atributo que almacena
la fecha de registro del
pedido

DATE

No

No

CODIGOPRODUCTOM
AXIMO

atributo que indica el
cédigo de un Producto

CHAR(8)

No

No
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OFICPEDIDO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

FECHACONSULTA

Atributo que almacena
la fecha consulta del
pedido

DATE

No

No

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

Si

CODIGOLUGARDESTI
NO

Atributo que indica el
lugar del destinatario (
1 local de la empresa,
2 otro local de la
empresa, 3 un tercer
destinatario)

CHAR()

No

No

DENOMINACIONSOCI
AL

Atributo que almacena
la denominacién social

VARCHAR2(100)

No

No

NOMBRECONTACTO

Atributo que almacena
los nombres del
contacto

VARCHAR2(100)

No

No

APELLIDOSCONTACT
(0]

Atributo que almacena
los apellidos del
contacto

VARCHAR2(100)

No

No

CALLE

Atributo que almacena
el nombre de la calle
del contacto

VARCHAR2(100)

No

No

NROCALLE

Atributo que almacena
el nimero de calle del
contacto

VARCHAR2(30)

No

No

CODIGOPOSTAL

Atributo que almacena
el codigo postal del
destinatario

CHAR(8)

No

No

CIUDAD

Atributo que almacena
la ciudad del contacto

VARCHAR2(100)

No

No

PROVINCIA_ESTADO

Atributo que indica el
nombre de la provincia
o estado de la
ubicacién de una
empresa

VARCHAR2(100)

No

No

TELEFONO

Atributo que almacena
el teléfono del contacto

VARCHAR2(10)

No

No

CODIGOMEDIOTRANS
PORTE

Atributo que indica el
cédigo del medio de
transporte

CHAR(2)

No

Si

CALLECARGA

Atributo que almacena
el nombre de la calle
del lugar de carga

VARCHAR2(100)

No

No

LUGARDESPACHO

Atributo que almacena
el nombre del lugar de
despacho

VARCHAR2(100)

No

No

GASTOSTOTALES

Atributo que almacena
los gastos totales

NUMBER(20,4)

No

No

IMPUESTOS

Atributo que almacena
el importe por los
impuestos

NUMBER(20,4)

No

No

SEGUROS

Atributo que almacena
el importe por los
seguros

NUMBER(20,4)

No

No

OTROSGASTOS

Atributo que almacena
el importe por otros
gastos

NUMBER(20,4)

No

No

FLETE

Atributo que almacena
el importe por el flete

NUMBER(20,4)

No

No

EMBALAJE

Atributo que almacena
el importe por el
embalaje

NUMBER(20,4)

No

No

NROCALLECARGA

Atributo que almacena
el numero de la calle
del lugar de carga

VARCHAR2(40)

No

No

CODIGOPOSTALCAR
GA

Atributo que almacena
el codigo postal del
lugar de carga

CHAR(8)

No

No
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OFICPEDIDO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CIUDADCARGA

Atributo que almacena
la ciudad del lugar de
carga

VARCHAR2(100)

No

No

PROVINCIA_ESTADO
CARGA

Atributo que almacena
la provincia del lugar
de carga

VARCHAR2(100)

No

No

TELEFONOCARGA

Atributo que almacena
el teléfono del lugar de
carga

VARCHAR2(10)

No

No

COMPANIADESPACH
o

Atributo que almacena
el nombre de la
compafiia de
despacho

VARCHAR2(100)

No

No

NROVIAJEDESPACHO

Atributo que almacena
el nimero de viaje del
despacho

VARCHAR2(40)

No

No

FECHADESPACHO

Atributo que almacena
la fecha de despacho

DATE

No

No

NROENTREGA

Atributo que almacena
el nimero de entrega

NUMBER

No

No

FRECUENCIAENTREG
A

Atributo que almacena
la frecuencia de
entrega

CHAR(2)

No

No

SUBTOTAL

Atributo que almacena
el subtotal del pedido

NUMBER(20,4)

No

No

DESCUENTOS

Atributo que almacena
el importe de los
descuentos

NUMBER(20,4)

No

No

VERSION

Atributo que almacena
el nimero de versién
de la negociacién

CHAR(3)

No

No

CODIGOPAISCARGA

Atributo que indica el
cédigo de un pais,
para la carga de
mercancia

CHAR(2)

No

Si

LOGINUSUARIO

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

LOGINAFILIADO

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

CODIGOPAIS

Atributo que indica el
cédigo de un pais

CHAR(2)

No

Si

NROPRESUPUESTO

atributo que indica el
numero de un
presupuesto

CHAR(10)

No

Si

CODIGOEMPRESADE
MANDANTE

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

TIENECONTRATO

Atributo que indica si el
presupuesto tiene
asociado un contrato (
S tiene un contrato, N
no tiene un contrato)

CHAR(D)

No

No

ESPECIFICOENTREG
A

Atributo que almacena
el valor especifico de
entrega

CHAR(2)

No

No

NROCONTRATO

Atributo que indica el
cédigo de un contrato
asociado a una
Empresa

CHAR(10)

No

No

ESTADOPAGO

Atributo que indica si
es al contado, se
cancelo el monto total,
y si es al crédito, se
cancel6 la primera
cuota (1 se canceld la
cuota, 0 no se cancelo
la cuota)

CHAR(D)

No

No
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OFICPL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOOFICPL Atributo que indica el CHAR(10) Si No
cédigo del documento
PL
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si No
ERENTE cédigo de una
Empresa
CODIGOINCOTERM Atributo que indica el CHAR(@3) No No
caédigo del incoterm
TERMINOCOMERCIAL VARCHAR2(20) No No
LOCALCARRIER Atributo que almacena | VARCHAR2(20) No No
el nombre del local de
envio
LETRACREDITO Atributo que almacena | VARCHAR2(20) No No
el monto de la letra de
crédito
CONOCIMIENTOEMBA | Atributo que almacena | VARCHAR2(20) No No
RQUE el conocimiento de
embarque
TITULOREPRESENTA | Atributo que almacena | VARCHAR2(20) No No
NTE el titulo de
representante
NOMBREREPRESENT | Atributo que almacena | VARCHAR2(20) No No
ANTE el nombre del
representante
TELEFONOREPRESE | Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
NTANTE el teléfono de
representante
FAXREPRESENTANTE | Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
el fax de representante
FECHAPACKING Atributo que almacena | DATE No No
la fecha de
empaquetado
REFERENCE Atributo que almacena | VARCHAR2(20) No No
la descripcién de una
referencia
FACTURA Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
una referencia de la
factura
PACKINGLIST Atributo que almacena | VARCHAR2(20) No No
la descripcion de la
lista de paquetes
NROPEDIDO Atributo que indica el CHAR(10) No No
ndmero de pedido
asociado a una
empresa
NOTA Atributo que almacena | VARCHAR2(200) No No
la descripcién de una
nota
EXPORTINGCARRIER | Atributo que almacena | VARCHAR2(20) No No
DENOMINACIONSOCI | Atributo que almacena | VARCHAR2(30) No No
AL la denominacién social
OFICPRESUPUESTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NROPRESUPUESTO atributo que indica el CHAR(10) Si No
numero de un
presupuesto
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ERENTE cédigo de una
Empresa
LOGINAFILIADO Atributo que indica el | VARCHAR2(15) No Si
identificador Unico para
un usuario
LOGINUSUARIO Atributo que indica el | VARCHAR2(15) No Si
identificador Unico para
un usuario
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OFICPRESUPUESTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROCOTIZACION

Atributo que indica el
caédigo correlativo de
una cotizacion
dependiendo de la
empresa

CHAR(10)

No

No

MONTOTAL

Atributo que almacena
el monto total del
presupuesto

NUMBER(20,4)

No

No

ESTADO

Atributo que almacena
el estado del
presupuesto (0
eliminado, 1 pendiente,
2 aprobado, 3
modificado por afiliado,
4 modificado por
usuario, 5 anulado)

CHAR()

No

No

CANTIDADTOTAL

Atributo que almacena
la cantidad total del
presupuesto

INTEGER

No

No

CODIGOEMPRESADE
MANDANTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

FECHAREGISTRO

Atributo que almacena
la fecha de registro del
presupuesto

DATE

No

No

CODIGOPRODUCTOM
AXIMO

atributo que indica el
cédigo de un Producto

CHAR(8)

No

No

FECHACONSULTA

Atributo que almacena
la fecha de consulta

DATE

No

No

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

Si

CODIGOLUGARDESTI
NO

Atributo que indica el
lugar del destinatario (
1 local de la empresa,
2 otro local de la
empresa, 3 un tercer
destinatario)

CHAR(D)

No

No

DENOMINACIONSOCI
AL

Atributo que almacena
la denominacién social

VARCHAR2(100)

No

No

NOMBRECONTACTO

Atributo que almacena
los nombres del
contacto

VARCHAR2(100)

No

No

APELLIDOSCONTACT
o

Atributo que almacena
los apellidos del
contacto

VARCHAR2(100)

No

No

CALLE

Atributo que almacena
la calle de un tercer
destinatario

VARCHAR2(100)

No

No

NROCALLE

Atributo que almacena
el numero de calle de
un tercer destinatario

VARCHAR2(30)

No

No

CODIGOPOSTAL

Atributo que almacena
el codigo postal de un
tercer destinatario

CHAR(8)

No

No

CODIGOPAIS

Atributo que almacena
el codigo de pais
destino

CHAR(2)

No

No

CIUDAD

Atributo que almacena
la ciudad de un tercer
destinatario

VARCHAR2(100)

No

No

PROVINCIA_ESTADO

Atributo que almacena
la provincia de un
tercer destinatario

VARCHAR2(100)

No

No

TELEFONO

Atributo que almacena
el teléfono de un tercer
destinatario

VARCHAR2(10)

No

No

CODIGOMEDIOTRANS
PORTE

Atributo que indica el
cédigo del medio de
transporte

CHAR(2)

No

Si
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OFICPRESUPUESTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CALLECARGA

Atributo que almacena
el nombre de la calle
del lugar de carga

VARCHAR2(100)

No

No

LUGARDESPACHO

Atributo que almacena
el nombre del lugar de
despacho

VARCHAR2(100)

No

No

GASTOSTOTALES

Atributo que almacena
los gastos totales

NUMBER(20,4)

No

No

IMPUESTOS

Atributo que almacena
el importe por los
impuestos

NUMBER(20,4)

No

No

SEGUROS

Atributo que almacena
el importe por los
seguros

NUMBER(20,4)

No

No

OTROSGASTOS

Atributo que almacena
el importe por otros
gastos

NUMBER(20,4)

No

No

FLETE

Atributo que almacena
el importe por el flete

NUMBER(20,4)

No

No

EMBALAJE

Atributo que almacena
el importe por el
embalaje

NUMBER(20,4)

No

No

NROCALLECARGA

Atributo que almacena
el numero de la calle
del lugar de carga

VARCHAR2(30)

No

No

CODIGOPOSTALCAR
GA

Atributo que almacena
el codigo postal del
lugar de carga

CHAR(8)

No

No

CIUDADCARGA

Atributo que almacena
la ciudad del lugar de
carga

VARCHAR2(100)

No

No

PROVINCIA_ESTADO
CARGA

Atributo que almacena
la provincia del lugar
de carga

VARCHAR2(100)

No

No

TELEFONOCARGA

Atributo que almacena
el teléfono del lugar de
carga

VARCHAR2(10)

No

No

COMPANIADESPACH
O

Atributo que almacena
el nombre de la
compafiia de
despacho

VARCHAR2(100)

No

No

NROVIAJEDESPACHO

Atributo que almacena
el nimero de viaje del
despacho

VARCHAR2(40)

No

No

FECHADESPACHO

Atributo que almacena
la fecha de despacho

DATE

No

No

NROENTREGA

Atributo que almacena
el nimero de entrega

NUMBER

No

No

FRECUENCIAENTREG
A

Atributo que almacena
la frecuencia de
entrega

CHAR(2)

No

No

CODIGOPAISCARGA

Atributo que indica el
caédigo de un pais de
carga de mercaderia

CHAR(2)

No

Si

SUBTOTAL

Atributo que almacena
el subtotal del pedido

NUMBER(20,4)

No

No

DESCUENTOS

Atributo que almacena
el importe de los
descuentos

NUMBER(20,4)

No

No

EDITACALLECARGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el nombre de la calle
del lugar de carga ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITANROENTREGA

atributo que indica si

CHAR(2)

No

No
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OFICPRESUPUESTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

se reflejo un cambio en
el nimero de entrega (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

EDITAFRECUENCIAE
NTREGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la frecuencia de
entrega ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITANROCALLECAR
GA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
numero de calle para
el lugar de carga ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACODIGOPOSTA
LCARGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
cédigo postal para el
lugar de carga ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACODIGOPAISCA
RGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del pais
de carga ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACIUDADCARGA

Atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de la
ciudad para el lugar de
carga ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAESTADOPROVI
NCIACARGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
estado o provincia del
lugar de carga ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACOMPANIADES
PACHO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
nombre de la
compafiia de para el
despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITANROVIAJEDESP
ACHO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en

CHAR(2)

No

No
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Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

la negociacion del
ndmero de viaje del
despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

EDITAFECHADESPAC
HO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la fecha del despacho (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAEMBALAJE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de embalaje (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAFLETE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto del flete ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAOTROSGASTOS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de otros
gastos ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITASEGUROS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de seguros (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITADESCUENTOS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de
descuentos ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAIMPUESTOS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de impuestos
( XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITATOTALGASTOS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto total de
gastos ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITASUBTOTAL

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto sub total ( XX

CHAR(2)

No

No
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Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

EDITATOTAL

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto total ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

VERSION

Atributo que almacena
la version de la
negociacion

CHAR(3)

No

No

EDITAINCOTERM

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el incoterm
seleccionado ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAMEDIOTRANSP
ORTE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el medio de transporte
seleccionado ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITADENOMINACIO
NSOCIAL

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
denominacion social (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITANOMBRECONT
ACTO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el nombre de contacto
( XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAAPELLIDOSCON
TACTO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el apellido de contacto
( XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACALLE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el nombre de calle del
contacto ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITANROCALLE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el nimero de calle del
contacto ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACODIGOPOSTA
L

atributo que indica si
se reflejo un cambio en

CHAR(2)

No

No
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Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

el codigo postal de la
direccion del contacto (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

EDITACODIGOPAIS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el codigo pais del lugar
de despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACIUDAD

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el ciudad del lugar de
despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAESTADOPROVI
NCIA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el provincia del lugar
de despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

TIPOCOTIZACION

Atributo que indica el
tipo de cotizacion (|
informacion, C
cotizacion)

CHAR(D)

No

No

CLAUSULA1

Atributo que indica si
se acepto la clausula 1
(1 se acepto la
clausula, 0 no se
acepto)

CHAR()

No

No

CLAUSULA2

Atributo que indica si
se acepto la clausula 2
(1 se acepto la
clausula, 0 no se
acepto)

CHAR(D)

No

No

CLAUSULAS

Atributo que indica si
se acepto la clausula 3
(1 se acepto la
clausula, 0 no se
acepto)

CHAR(D)

No

No

CLAUSULA4

Atributo que indica si
se acepto la clausula 4
(1 se acepto la
clausula, 0 no se
acepto)

CHAR()

No

No

ESPECIFICOENTREG
A

Atributo que almacena
el valor especifico de
entrega

CHAR(2)

No

No

EDITAESPECIFICOEN
TREGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el atributo especifico
entrega ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

CONTMODIF3AFIL

Atributo que almacena
el nimero de cambios
en la pasarela de
pagos para el afiliado

CHAR()

No

No
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Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CONTMODIF4AFIL

Atributo que almacena
el nUmero de cambios
en la formalizacion
para el afiliado

CHAR(1)

No

No

CONTMODIF3USU

Atributo que almacena
el nimero de cambios
en la pasarela de
pagos para el usuario

CHAR(D)

No

No

CONTMODIF4USU

Atributo que almacena
el nimero de cambios
en la formalizacion
para el usuario

CHAR()

No

No

VALORCONTADO

Atributo que indica si la
pasarela seleccionado
es al contado o a plazo
(1 contado, 0 plazos)

CHAR(D)

No

No

CODIGOEMPOFEREN
TEXCONTRATO

Atributo que almacena
el codigo de la
empresa oferente
relacionada al contrato

CHAR(6)

No

No

NROCONTRATO

Atributo que indica el
cédigo de un contrato
asociado a una
Empresa

CHAR(10)

No

No

CONTCAMBIOSCOST
oS

Atributo que almacena
el contador de cambios
de costos

CHAR(2)

No

No

OFICPRESUPUESTOCUOTAS_PASARELA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROPRESUPUESTO

atributo que indica el
numero de un
presupuesto

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CUOTA

atributo que indica el
numero de cuota

INTEGER

Si

No

FECHACUOTA

atributo que indica la
fecha de vencimiento
de la cuota

DATE

No

No

IMPORTE

valor numérico que
indica el monto a
pagar de la cuota

NUMBER(15,2)

No

No

EDITAIMPORTE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
importe ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAFECHA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de la
fecha de vencimiento
de la cuota ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

OFICPRESUPUESTOFORMALIZACION

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROPRESUPUESTO

atributo que indica el
numero de un
presupuesto

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF

atributo que indica el

CHAR(6)

Si

Si
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Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

ERENTE

cédigo de una
Empresa

OPCIONRETENCION

variable que indica si
se escogi6 una
Retencion para la
Formalizacion, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada, y 0 que
no esta seleccionada

CHAR()

No

No

OPCIONISPECCIONC
ALIDAD

variable que indica si
se escogié un
inspeccion de calidad
para la formalizacion,
el valor 1 representa
que la opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR(D)

No

No

OPCIONINCUMPLIMIE
NTOCALIDAD

variable que indica si
se escogio la opcion
incumplimiento de
calidad para la
formalizacion, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR(D)

No

No

OPCIONNOCONFORM
IDAD

variable que indica si
se escogiob la opcion
no conformidad para la
formalizacion, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR(D)

No

No

OPCIONRETRASODE
SPACHO

variable que indica si
se escogio la opcion
no conformidad para la
formalizacion, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR()

No

No

OPCIONRETRASOPA
GOS

variable que indica si
se escogio la opcion
retrazo pagos para la
formalizacion, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR()

No

No

OPCIONCONTENCIOS
O

variable que indica si
se escogiob la opcion
contencioso para la
formalizacién, el valor
1 representa que la
opcion fue
seleccionada y 0 que
no esta seleccionada

CHAR()

No

No

OPCIONCARACTERIS
TICARETENCION

variable que indica el
tipo de retencion si se
escogi6 retencion del
titulo de propiedad de
la mercancia, el valor 1
representa A favor del
vendedor por la parte
no pagaday 2
representa sin
retencion

CHAR(D)

No

No
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Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

OPCIONTIPOINSPECC
ION

variable que indica el
tipo de inspeccion si se
escogio la opcion
inspeccion de calidad,
el valor 1 sugiere la
contratacion de un
servicio de inspeccion
independiente
homologado y 2 que la
inspeccién se realice a
solicitud de cualquiera
de las partes

CHAR(1)

No

No

OPCIONMOMENTOIN
SPECCION

Variable que indica el
momento de
inspeccion si se
escogio6 la opcion
inspeccion de calidad,
el valor 1 indica antes
de que el despacho de
las mercancias salgan
del depésito, 2 indica
en la Aduana de origen
y 3indicaen la
Aduana destino.

CHAR()

No

No

OPCIONGASTOSINSP
ECCION

Variable que indica el
gasto de inspeccion si
se escogiob la opcion
inspeccion de calidad,
el valor 1 indica a
cargo del comprador,
2 indica a cargo del
vendedor y 3 indica un
porcentaje a cargo de
comprador y el resto el
vendedor.

CHAR()

No

No

PORCENTAJEGASTO
SINSPECCION

Atributo que almacena
el porcentaje del gasto
de inspeccion si se
escogié la opcién 3 en
opcion gastos de
inspeccién

NUMBER(6,2)

No

No

PORCENTAJEINCUMP
LIMIENTOCALIDA

Atributo que almacena
el porcentaje de la
indemnizacion del
incumplimiento de
calidad

NUMBER(6,2)

No

No

PENALIZACIONNOCO
NFORMIDAD

variable que indica el
tipo de penalizacion si
se escogio la opcion
No Conformidad, el
valor 1 la asuncién por
parte del vendedor, de
todos los gastos extras
necesarios para
reemplazar, reponer,
reparar o sustituir la
mercanciay 2 indica
el reembolso del
vendedor al
comprador, de la
totalidad del importe
que sume el precio de
la mercancia.

CHAR()

No

No

RETRASODESPACHO
PENA1

Variable que indica el
tipo de penalizacion 1
si se escogio la opcion
retrazo de despacho,
el valor 1 indica que se
selecciono la opcién,
cuya penalidad

CHAR(D)

No

No
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Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

menciona un
porcentaje de
descuento sobre el
precio total de la
entregay 0 que no se
selecciono tal opcion.

RETRASODESPACHO
PENA2

Variable que indica el
tipo de penalizacion 2
si se escogiod la opcion
retrazo de despacho,
el valor 1 indica que se
selecciono la opcién,
cuya penalidad
menciona que el
vendedor pagara al
comprador por los
perjuicios generados y
0 que no se selecciono
tal opcion.

CHAR()

No

No

RETRASODESPACHO
PENA3

Variable que indica el
tipo de penalizacién 3
si se escogio la opcion
retrazo de despacho,
el valor 1 indica que se
selecciono la opcién,
cuya penalidad
menciona que el
vendedor pagara al
comprador por
retrasos en la entrega
de los pedidos, 0 que
no se selecciono tal
opcion.

CHAR(D)

No

No

PORCENTAJEDESCU
ENTODESPACHO

Atributo que indica el
porcentaje de
descuento sobre el
precio total de la
entrega de las
mercancias, como
penalidad por el
retrazo del despacho

NUMBER(6,2)

No

No

DIASRETRASODESPA
CHO

Atributo que indica el
ndmero de dias que
puede demorar la
mercancia en ser
entregada

INTEGER

No

No

PORCENTAJEPENA3

Atributo que indica un
porcentaje del importe
total, para pagos de
indemnizacion por la
demora

NUMBER(6,2)

No

No

OPCIONCONTENCIOS
OARBITRAJE

variable que indica si
se escogiob la opcion
contencioso arbitraje
para la clausula
contencioso, el valor 1
representa que las
partes se someten a
una corte especifica 'y
2 representa fuero

CHAR(D)

No

No

TEXTOARBITRAJE

Atributo que indica el
cédigo del Arbitraje

CHAR(2)

No

Si

TEXTOCIUDAD

Atributo que indica el
nombre de la ciudad
donde se llevara a
cabo el arbitraje

VARCHAR2(100)

No

No

TEXTOTRIBUNAL

Atributo que indica el
nombre del tribunal
para el fuero

VARCHAR2(100)

No

No
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OFICPRESUPUESTOFORMALIZACION

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CLIENTE

Atributo que indica el
nombre del cliente

VARCHAR2(200)

No

No

IMPORTETOTALPEDI
DO

valor numérico que
indica el importe total
del pedido

NUMBER(15,2)

No

No

FECHAPEDIDO

atributo que indica la
fecha en la cual se
esta negociando el
presupuesto

DATE

No

No

NUMEROPEDIDO

atributo que indica el
ndmero de
Presupuesto

CHAR(10)

No

No

OPCIONPENARETRAZ
OPAGO

variable que indica si
se escogiob la opcion
pena de retrazo de
pago, el valor 1
representa se
selecciono la opcién y
0 no se selecciono

CHAR(D)

No

No

PORCENTAJEDESCU
ENTOPAGO

Atributo que almacena
el porcentaje de
descuento

NUMBER(6,2)

No

No

DIASRETRAZOPAGO

Atributo que almacena
la cantidad de dias
permitidas como
maximo para un
retrazo en la
mercancia

INTEGER

No

No

PORCENTAJEIMPORT
ERETRAZO

Atributo que almacena
el porcentaje del
importe total que sera
descontado por
concepto del retrazo
en el despacho de la
mercancia

NUMBER(6,2)

No

No

EDITARETENCION

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la opcion retencion (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAINSPECCIONCA
LIDAD

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la opcidn inspeccion
de calidad ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAINCUMPLIMIEN
TOCALIDAD

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la opcion
incumplimiento de
calidad ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITANOCONFORMID
AD

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la opcién no
conformidad ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITARETRAZODESP
ACHO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en

CHAR(2)

No

No
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OFICPRESUPUESTOFORMALIZACION

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

la opcién retrazo de
despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

EDITARETRAZOPAGO
S

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la opcién retrazo de
pago ( XX sin cambios,
1U modificado por
usuario , 1A
modificado por afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACONTENCIOSO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la opcidn contencioso (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITATIPOINSPECCIO
N

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la opcioén tipo
inspeccién de calidad (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAMOMENTOINSP
ECCION

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la opcion momento
inspeccién de calidad (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAGASTOSINSPE
CCION

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de los
gastos de inspeccion (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

OFICPRESUPUESTOPASARELA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROPRESUPUESTO

atributo que indica el
numero de un
presupuesto

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CLIENTE

atributo que Indica la
descripcion de un
cliente

VARCHAR2(200)

No

No

IMPORTETOTALPEDI
DO

valor numérico que
indica el importe total
del pedido

NUMBER(15,2)

No

No

NUMEROPEDIDO

atributo que indica el
nimero de
Presupuesto

CHAR(10)

No

No

FECHAPEDIDO

atributo que indica la
fecha en la cual se
esta negociando el
presupuesto

DATE

No

No

OPCIONESCONTADO

atributo que indica el
tipo de Pasarela de
pago (1 contado, 2 a

CHAR(D)

No

No
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OFICPRESUPUESTOPASARELA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

plazos)

OPCIONCONTADOCA
NCELACION

atributo que indica el
tipo de cancelacién(1
contra entrega de
documentos, 2 contra
entrega de
mercancia))

CHAR(D)

No

No

PORCENTAJEANTICIP
OIMPORTE

valor numérico que
indica el porcentaje del
monto total que se
cobrara por anticipo

NUMBER(6,2)

No

No

MONTOIMPORTEFRA
CCION

valor numérico que
indica el monto del
anticipo cuya formula
es
porcentajeanticipo*imp
ortetotalpedido

NUMBER(15,2)

No

No

OPCIONANTICIPOPAG
ADERO

atributo que indica el
momento de pago del
anticipo (1 contra
presentacion de
factura, 2 pagadero en
N dias)

CHAR()

No

No

NUMEROCUOTAS

atributo numérico que
indica el nimero de
cuotas si es a plazas

INTEGER

No

No

OPCIONCUOTASPLAZ
oS

atributo que indica la
periodicidad de las
cuotas (1 Cuotas
periddicas, con un
vencimiento fijo, 2
cuotas no periédicas) )

CHAR(D)

No

No

DIASCREDITODOCUM
ENTARIO

valor numérico que
indica el numero de
dias para el crédito
documentario

INTEGER

No

No

CODIGODIASANTICIP
OPAGADERO

atributo que identifica
el cadigo de anticipo
pagadero

CHAR(2)

No

Si

CODIGOCUOTASPLAZ
OSAPARTIR

atributo que identifica
el cadigo de las fechas
en las que se puede
cancelar

CHAR(2)

No

Si

CODIGOPERIODOSPA
GOS

atributo que indica el
cédigo de las
frecuencias de los
periodos

CHAR(2)

No

Si

CODIGOFINANCIACIO
N

atributo que indica el
caédigo de los
diferentes tipos de
financiacién a plazos

CHAR(2)

No

Si

CODIGOORDENPAGO

atributo que indica el
cédigo del canal o
medio de pago de la
pasarela

CHAR(2)

No

Si

CODIGOMEDIOSPAG
OSIMPLE

atributo que indica el
cédigo de los
diferentes medios de
pagos simples

CHAR(2)

No

Si

CODIGOMEDIOSPAG
OGARANTIA

atributo que indica el
caédigo de los
diferentes garantias
aplicables a forma de
pago a plazos

CHAR(2)

No

Si

CODIGOAPERTURAC
REDITODOCUMENTA

atributo que indica el
caédigo de los
diferentes medios de
pagos

CHAR(2)

No

Si

CODIGOMEDIOSPAG

atributo que indica el

CHAR(2)

No

Si
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OFICPRESUPUESTOPASARELA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
ODOCUMENTARIO cédigo de los
diferentes medios de
pagos documentarios
OPCIONIMPORTECUO | atributo que indica la CHAR(2) No No
TA regularidad del importe
de las cuotas (1
regular, 2 irregular)

RAZONIMPORTECUO | valor numérico que NUMBER(15,2) No No
TA indica el importe de la

cuota en caso sea

regular
OPCIONGARANTIAEM | atributo que indica el CHAR(2) No No
ISOR tipo de garantia del

Emisor (1 irrevocable,
2 revocable)
OPCIONGARANTIAPA | atributo que indica la CHAR(2) No No
GADOR garantia bancaria del
banco Pagador (1
confirmador, 2

avisador)
OPCIONCONDICIONA | atributo que indica las | CHAR(1) No No
BONO condiciones de abono

(1 pagadero cajas de
banco emisor, 2
pagadero cajas de
banco avisador))
ESANTICIPO atributo que indica sila | CHAR(1) No No
pasarela cuenta con
un anticipo (1 tiene
anticipo, 0 no tiene

anticipo)
OPCIONANTICIPOIMP | atributo que indica la CHAR(2) No No
ORTE tasa de porcentaje del

anticipo (1 100 % del
total, 2 una tasa
determinada))
ANTICIPOPAGADERO | valor numérico que INTEGER No No
DIAS indica los dias en el
caso de que la opcion
anticipo pagadero sea

CODIGOANTICIPOME | atributo que indica el CHAR(2) No Si
DIOSDEPAGO cédigo de los

diferentes medios de
pago para el anticipo

OPCIONCIONCONTAD | atributo que indica el CHAR(2) No No
OMEDIOPAGO tipo de medio de pago

(1 simple, 2

documentario)
EDITAESCONTADO atributo que indica si CHAR(2) No No

se reflejo un cambio en
la negociacion del tipo
de pasarela ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por

afiliado)
EDITACONTADOCANC | atributo que indica si CHAR(2) No No
ELACION se reflejo un cambio en

la negociacion de la
opcion contado
cancelacion ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por

afiliado)
EDITACONTADOMEDI | atributo que indica si CHAR(2) No No
OPAGO se reflejo un cambio en

la negociacion de la
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OFICPRESUPUESTOPASARELA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

opcion contado medio
de pago ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

EDITAESATICIPO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de la
opcion hay anticipo
cancelacion ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAANTICIPOIMPO
RTE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
importe del anticipo (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAANTICIPOPAGA
DERO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
numero de dias para
pagar el anticipo ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAANTICIPOMEDI
OPAGO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
medio de pago del
anticipo ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAFINANCIACIONP
LAZO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del tipo
de financiacion ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAPAGOSIMPLEPL
AZO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del tipo
de medio de pago a
plazos ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAGARANTIA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del tipo
de garantia ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAPAGODOCUME
TARIOPLAZO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de tipo
de pago documentario

CHAR(2)

No

No
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OFICPRESUPUESTOPASARELA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

( XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

EDITANUMEROCUOT
AS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
numero de cuotas ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACUOTAPLAZOS
APARTIR

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de la
fecha en que rigen las
cuotas ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACUOTASPLAZO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion en la
periodicidad de las
cuotas ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAIMPORTECUOT
A

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del tipo
del importe de la
cuota, regular o
irregular ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAGARANTIAEMIS
OR

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de el
tipo de garantia al
emisor ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAGARANTIAPAG
ADOR

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de el
tipo de garantia al
pagador ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACONDICIONABO
NO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de el
tipo de condicion de
abono ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAAPERTURACRE
DITODOC

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de la

CHAR(2)

No

No
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OFICPRESUPUESTOPASARELA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

apertura del crédito
documentario ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

EDITACANALDEPAGO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
canal de pago ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

OFICPRESUPUESTOXDOCUMENTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGODOCUMENTO

Atributo que indica el
caédigo de un
documento aduanero

CHAR(3)

Si

No

NROPRESUPUESTO

atributo que indica el
numero de un
presupuesto

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

NROCOPIASCOMPRA
DOR

Atributo que indica el
ndmero de copias
recomendadas para un
comprador

INTEGER

No

No

NROCOPIASBANCO

Atributo que indica el
ndmero de copias
recomendadas para el
Banco

INTEGER

No

No

NROCOPIASADUANA

Atributo que indica el
ndmero de copias
recomendadas para
Aduanas

INTEGER

No

No

NROCOPIASVENDED
OR

Atributo que indica el
ndmero de copias
recomendadas para un
vendedor

INTEGER

No

No

NROCOPIASRECOME
NDADO

Atributo que indica el
ndmero de copias
recomendadas totales

INTEGER

No

No

NROCOPIASTOTAL

Atributo que indica el
ndmero de copias
totales solicitadas por
un usuario

INTEGER

No

No

MANUAL

Atributo que indica si
es manual o es
generado por la
aplicacion (1 manual, o
automatico)

CHAR()

No

No

OBLIGATORIO

Atributo que indica si el
documento es
obligatorio para el
proceso de
negociacion (1
obligatorio, 0 no
obligatorio)

CHAR()

No

No

CHKEMITIDO

Atributo que indica si el
documento fue emitido
(1 emitido, o no
emitido)

CHAR()

No

No

CHKEDITADO

Atributo que indica si el
documento fue editado
(1 editado, 0 no
editado)

CHAR(D)

No

No
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OFICPROYECTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOPROYECTO

Atributo que indica el
cédigo de un proyecto
para una determinada
empresa

CHAR(6)

Si

No

CODIGOEMPRESAAFI
LIADA

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

NOMBREPROYECTO

Atributo que almacena
el nombre de un
proyecto

VARCHAR2(200)

No

No

FECHAINICIO

Atributo que almacene
la fecha de inicio del
proyecto

DATE

No

No

FECHAFIN

Atributo que almacena
la fecha de finalizacion
del proyecto

DATE

No

No

FECHACREACION

Atributo que almacena
la fecha de registro del
proyecto

DATE

No

No

MERCADO

Atributo que indica el
cédigo de pais del
mercado objetivo

CHAR(2)

No

Si

PREVISION

Atributo que almacena
el monto estimado del
costo del proyecto

NUMBER(20,4)

No

No

TOTALPRESUPUESTO

Atributo que almacena
el monto total del costo
del proyecto

NUMBER(20,4)

No

No

TOTALESFUERZO

Atributo que almacena
el monto total de
esfuerzo del proyecto

NUMBER(20,4)

No

No

MEDIDAESFUERZO

Atributo que almacena
el porcentaje de
esfuerzo

VARCHAR2(15)

No

No

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

Si

PORCENTAJEPRESU
PUESTO

Atributo que almacena
el porcentaje de
presupuesto del
proyecto

NUMBER(20,4)

No

No

PORCENTAJEESFUER
Z0

Atributo que almacena
el porcentaje de
esfuerzo del proyecto

NUMBER(20,4)

No

No

LOGINRESPONSABLE

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

LOGINCREADOR

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

PORCENTAJECUMPLI
MIENTO

Atributo que almacena
el porcentaje de
cumplimiento del
proyecto

NUMBER(20,4)

No

No

PORCENTAJEPLAZO

Atributo que almacena
el porcentaje de plazo
del proyecto

NUMBER(20,4)

No

No

CODIGOEMPRESAUS
UARIA

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

DESTINO

Atributo que almacena
el nombre de empresa
objetivo

VARCHAR2(100)

No

No

ESTADO

Atributo que almacena
el estado de un
proyecto: O si esta
eliminado, 1 si esta
registrado

CHAR()

No

No
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OFICPROYECTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

OBJETIVOSCUALITATI
VOS

Atributo que almacena
los objetivos
cualitativos de un
proyecto

VARCHAR2(2000)

No

No

INGRESOSGENERAD
oS

Atributo que almacena
el ingreso que se
recibe para un
proyecto determinado

NUMBER(20,4)

No

No

NUMDIAS

Atributo que almacena
la duracion del
proyecto en dias

NUMBER(20)

No

No

PLAZOBENEFICIOS

Atributo que almacena
la fecha a partir de la
cual recibes beneficios
para el proyecto

DATE

No

No

PLAZOPUNTOMUERT
o

Atributo que almacena
la fecha a partir de la
cual alcanza el punto
de equilibrio

DATE

No

No

TOTALGASTOESTIMA
DO

Atributo que almacena
el gasto total estimado

NUMBER(20,4)

No

No

TOTALGASTOREAL

Atributo que almacena
el gasto total real

NUMBER(20,4)

No

No

OFICPROYECTOXPRESUPUESTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOPROYECTO

Atributo que indica el
cédigo de un proyecto
para una determinada
empresa

CHAR(6)

Si

Si

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CODIGORECURSO

atributo que indica el
tipo de recurso
registrado para el
proyecto

CHAR(D)

Si

No

GASTOESTIMADO

Atributo que almacena
el gasto estimado del
proyecto

NUMBER(20,4)

No

No

GASTOREAL

Atributo que almacena
el gasto real del
proyecto

NUMBER(20,4)

No

No

LOGINASIGNADO

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

OFICSOLICITUDCOLABORADORXPAIS

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROCOLABORADOR

Atributo que indica el
cédigo de una solicitud
de representacion

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CODIGOPAIS

Atributo que indica el
cédigo de un pais

CHAR(2)

Si

Si

CHKPAIS

Atributo que indica si
selecciond un pais del
conjunto de paises de
una solicitud de
representacion (1 esta
seleccionado, 0 no
esta seleccionado)

CHAR(D)

No

No

EDITAPAIS

Atributo que indica si
se ha editado el pais
(1 se edit6 pais, 0 no
se edit6 pais)

CHAR(2)

No

No
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OFICSOLICTUDCOLABORADOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROCOLABORADOR

Atributo que indica el
cédigo de una solicitud
de representacion

CHAR(10)

Si

No

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

TIPORELACION

Atributo que almacena
el tipo de contrato
sistemético (1 agente,
2 distribuidor, 3
representante)

CHAR(D)

No

No

CODIGOEMPRESADE
MANDANTE

atributo que indica el
caédigo de una
Empresa

CHAR(6)

No

Si

LOGINAFILIADO

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

LOGINUSUARIO

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

No

Si

FECHAREGISTRO

Atributo que almacena
la fecha de registro de
la solicitud del
colaborador

DATE

No

No

ESTADO

Atributo que almacena
el estado de la
solicitud de
representacion (0
eliminado, 1 pendiente,
2 aprobado, 3
modificado por afiliado,
4 modificado por
usuario, 5 anulado)

CHAR()

No

No

CANTIDADTOTAL

Atributo que almacena
la cantidad total de la
solicitud de
representacion

INTEGER

No

No

MONTOTOTAL

Atributo que almacena
el monto total de la
solicitud de
representacion

NUMBER(20,4)

No

No

CODIGOPRODUCTOM
AXIMO

atributo que indica el
cédigo de un Producto

CHAR(8)

No

No

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

Si

CODIGOPAIS

Atributo que indica el
cédigo de un pais

CHAR(2)

No

Si

CODIGOMEDIOTRANS
PORTE

Atributo que indica el
cédigo del medio de
transporte

CHAR(2)

No

Si

FECHACONSULTA

Atributo que almacena
la fecha de consulta

DATE

No

No

CODIGOLUGARDESTI
NO

Atributo que indica el
lugar del destinatario (
1 local de la empresa,
2 otro local de la
empresa, 3 un tercer
destinatario)

CHAR(11)

No

No

DENOMINACIONSOCI
AL

Atributo que almacena
la denominacién social

VARCHAR2(100)

No

No

NOMBRECONTACTO

Atributo que almacena
los nombres del
contacto

VARCHAR2(100)

No

No

APELLIDOCONTACTO

Atributo que almacena
el apellido del contacto

VARCHAR2(100)

No

No

CALLE

Atributo que almacena
la calle de un tercer
destinatario

VARCHAR2(100)

No

No
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OFICSOLICTUDCOLABORADOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROCALLE

Atributo que almacena
el numero de calle de
un tercer destinatario

VARCHAR2(30)

No

No

CODIGOPOSTAL

Atributo que almacena
el codigo postal de un
tercer destinatario

CHAR(8)

No

No

CIUDAD

Atributo que almacena
la ciudad de un tercer
destinatario

VARCHAR2(100)

No

No

PROVINCIA_ESTADO

Atributo que almacena
la provincia de un
tercer destinatario

VARCHAR2(100)

No

No

TELEFONO

Atributo que almacena
el teléfono de un tercer
destinatario

VARCHAR2(10)

No

No

CALLECARGA

Atributo que almacena
el nombre de la calle
del lugar de carga

VARCHAR2(100)

No

No

LUGARDESPACHO

Atributo que almacena
el nombre del lugar de
despacho

VARCHAR2(100)

No

No

GASTOSTOTALES

Atributo que almacena
los gastos totales

NUMBER(20,4)

No

No

IMPUESTOS

Atributo que almacena
el importe por los
impuestos

NUMBER(20,4)

No

No

SEGUROS

Atributo que almacena
el importe por los
seguros

NUMBER(20,4)

No

No

OTROSGASTOS

Atributo que almacena
el importe por otros
gastos

NUMBER(20,4)

No

No

FLETE

Atributo que almacena
el importe por el flete

NUMBER(20,4)

No

No

EMBALAJE

Atributo que almacena
el importe por el
embalaje

NUMBER(20,4)

No

No

NROCALLECARGA

Atributo que almacena
el numero de la calle
del lugar de carga

VARCHAR2(30)

No

No

CODIGOPOSTALCAR
GA

Atributo que almacena
el codigo postal del
lugar de carga

CHAR(8)

No

No

CIUDADCARGA

Atributo que almacena
la ciudad del lugar de
carga

VARCHAR2(100)

No

No

PROVINCIA_ESTADO
CARGA

Atributo que almacena
la provincia del lugar
de carga

VARCHAR2(100)

No

No

TELEFONOCARGA

Atributo que almacena
el teléfono del lugar de
carga

VARCHAR2(10)

No

No

COMPANIADESPACH
o

Atributo que almacena
el nombre de la
compafiia de
despacho

VARCHAR2(100)

No

No

NROVIAJEDESPACHO

Atributo que almacena
el nimero de viaje del
despacho

VARCHAR2(40)

No

No

FECHADESPACHO

Atributo que almacena
la fecha de despacho

DATE

No

No

NROENTREGA

Atributo que almacena
el nimero de entrega

NUMBER

No

No

FRECUENCIAENTREG
A

Atributo que almacena
la frecuencia de
entrega

CHAR(2)

No

No

SUBTOTAL

Atributo que almacena
el subtotal del pedido

NUMBER(20,4)

No

No

Tesis publicada con autorizaciéon del autor

No olvide citar esta tesis




OFICSOLICTUDCOLABORADOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

DESCUENTOS

Atributo que almacena
el importe de los
descuentos

NUMBER(20,4)

No

No

EDITACALLECARGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el nombre de la calle
del lugar de carga ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITANROENTREGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el nimero de entrega (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAFRECUENCIAE
NTREGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la frecuencia de
entrega ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITANROCALLECAR
GA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
numero de calle para
el lugar de carga ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACODIGOPOSTA
LCARGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
cédigo postal para el
lugar de carga ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACODIGOPAISCA
RGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del pais
de carga ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACIUDADCARGA

Atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion de la
ciudad para el lugar de
carga ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAESTADOPROVI
NCIACARGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
estado o provincia del
lugar de carga ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No
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OFICSOLICTUDCOLABORADOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

EDITACOMPANIADES
PACHO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
nombre de la
compafiia de para el
despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITANROVIAJEDESP
ACHO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la negociacion del
ndmero de viaje del
despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAFECHADESPAC
HO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la fecha del despacho (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAEMBALAJE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de embalaje (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAFLETE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto del flete ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAOTROSGASTOS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de otros
gastos ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITASEGUROS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de seguros (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITADESCUENTOS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de
descuentos ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAIMPUESTOS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto de impuestos
( XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No
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OFICSOLICTUDCOLABORADOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

EDITATOTALGASTOS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto total de
gastos ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITASUBTOTAL

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto sub total ( XX
sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITATOTAL

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el monto total ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

VERSION

Atributo que almacena
la version de la
negociacion

CHAR(3)

No

No

EDITAINCOTERM

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el incoterm
seleccionado ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAMEDIOTRANSP
ORTE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el medio de transporte
seleccionado ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITADOMINACIONS
OCIAL

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
denominacion social (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITANOMBRECONT
ACTO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el nombre de contacto
( XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAAPELLIDOCONT
ACTO

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el apellido de contacto
( XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACALLE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el nombre de calle del
contacto ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por

CHAR(2)

No

No
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OFICSOLICTUDCOLABORADOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

afiliado)

EDITANROCALLE

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el nimero de calle del
contacto ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACODIGOPOSTA
L

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el codigo postal de la
direccion del contacto (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACODIGOPAIS

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el codigo pais del lugar
de despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITACIUDAD

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el ciudad del lugar de
despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITAESTADOPROVI
NCIA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el provincia del lugar
de despacho ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

CODIGOPAISCARGA

Atributo que indica el
cédigo de un pais para
la carga de la
mercancia

CHAR(2)

No

Si

CLAUSULA1

Atributo que indica si
se acepto la clausula 1
(1 se acepto la
clausula, 0 no se
acepto)

CHAR()

No

No

CLAUSULA2

Atributo que indica si
se acepto la clausula 2
(1 se acepto la
clausula, 0 no se
acepto)

CHAR(D)

No

No

CLAUSULAS

Atributo que indica si
se acepto la clausula 3
(1 se acepto la
clausula, 0 no se
acepto)

CHAR()

No

No

CLAUSULA4

Atributo que indica si
se acepto la clausula 4
(1 se acepto la
clausula, 0 no se
acepto)

CHAR()

No

No

MONTOLINEACONTR
ATO

Atributo que almacena
el monto de la linea
mas importante del
pedido

NUMBER(20,4)

No

No
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OFICSOLICTUDCOLABORADOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NROVIGENCIA

Atributo que almacena
el nimero de vigencia

INTEGER

No

No

FRECUENCIAVIGENCI
A

Atributo que almacena
la frecuencia de
vigencia

CHAR()

No

No

DIVISACONTRATO

Atributo que indica el
cédigo divisa del
contrato

CHAR(2)

No

No

EDITANROVIGENCIA

Atributo que almacena
el nimero de vigencia

CHAR(2)

No

No

EDITAFRECUENCIAVI
GENCIA

Atributo que almacena
la frecuencia de
vigencia

CHAR(2)

No

No

ESPECIFICOENTREG
A

Atributo que almacena
el valor especifico de
entrega

CHAR(2)

No

No

EDITAESPECIFICOEN
TREGA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el atributo especifico
de entrega ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

CONSIGNACION

Atributo que indica si
existe consignacion ( 1
existe consignacion, 0
no existe
consignacion)

CHAR()

No

No

RETRIBUCION

Atributo que indica si
existe retribucion (1
existe retribucion, 0 no
existe retribucion)

INTEGER

No

No

EDITACONSIGNACION

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la opci6én consignacion
( XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

EDITARETRIBUCION

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
la opcién retribucion (
XX sin cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

ESPECIFICOVIGENCI
A

Atributo que almacena
la frecuencia del
especifico vigencia

CHAR(2)

No

No

EDITAESPECIFICOVIG
ENCIA

atributo que indica si
se reflejo un cambio en
el atributo especifico
vigencia ( XX sin
cambios, 1U
modificado por usuario
, 1A modificado por
afiliado)

CHAR(2)

No

No

CONTMODIF3AFIL

Atributo que almacena
el nimero de cambios
en la pasarela de
pagos para el afiliado

CHAR()

No

No

CONTMODIF4AFIL

Atributo que almacena
el nUmero de cambios
en la formalizacion
para el afiliado

CHAR()

No

No

CONTMODIF3USU

Atributo que almacena
el nimero de cambios
en la pasarela de

CHAR(D)

No

No
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OFICSOLICTUDCOLABORADOR

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

pagos para el usuario

CONTMODIF4USU

Atributo que almacena
el nUmero de cambios
en la formalizacion
para el usuario

CHAR(D)

No

No

VALORCONTADO

Atributo que indica si la
pasarela seleccionado
es al contado o a plazo
(1 contado, 0 plazos)

CHAR()

No

No

CONTCAMBIOSPAIS

Atributo que almacena
el contador de cambios
de pais

CHAR(2)

No

No

CONTCAMBIOSCOST
(O]

Atributo que almacena
el contador de cambios
de la estructura de
costos

CHAR(2)

No

No

OFICTAREA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es FK

NROTAREA

Atributo que indica el
caédigo correlativo de
una tarea

NUMBER

Es PK
Si

No

LOGINCREADOR

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

Si

Si

LOGINREALIZADOR

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

Si

Si

DESCRIPCION

Atributo que almacena
el nombre exacto del
tipo de tarea

VARCHAR2(500)

No

No

FECHAINICIO

Atributo que almacena
la fecha inicio de la
tarea

DATE

No

No

DESTINATARIO

Atributo que almacena
el nombre de la
persona o entidad a
quien va destinada la
tarea

VARCHAR2(100)

No

No

ASUNTOTAREA

Atributo que almacena
el asunto de la tarea

VARCHAR2(100)

No

No

MOSTRARALERTA

Atributo que indica si la
tarea muestra una
alerta o no (1 muestra
alerta, 0 no muestra
alerta)

CHAR(D)

No

No

ESTADO

Atributo que indica el
estado en el que se
encuentra la accién (0
eliminada,1 pendiente,
2 registrada, 3
ejecutada, 4 futura, 5
proyecto, 6 ejecutada-
proyecto )

CHAR()

No

No

HORAINICIO

Atributo que almacena
la hora inicio
programada de la
tarea

VARCHAR2(10)

No

No

HORAFIN

Atributo que almacena
la hora fin de la tarea

VARCHAR2(10)

No

No

FECHACREACIONTAR
EA

Atributo que almacena
la fecha de registro de
la tarea

DATE

No

No

DETALLETAREA

Atributo que almacena
una descripcion de la
tarea

VARCHAR2(1000)

No

No

CODIGOTIPOTAREA

Atributo que indica el
cédigo del tipo de una

CHAR(2)

No

Si
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OFICTAREA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
tarea
DURACION atributo que almacena | VARCHARZ2(5) No No
el intervalo en minutos
entre la hora inicio y
hora fin de la tarea en
HORAINICIOREAL Atributo que indica la VARCHAR2(10) No No
hora inicio real de la
tarea
DURACIONREAL Atributo que almacena | VARCHAR2(5) No No
la duracion real de la
tarea expresada en
minutos
CODIGOTIPOACCION | Atributo que indica el CHAR(1) No Si
cédigo para los tipos
de acciones del
afiliado y colaborador
NROALERTA Atributo que indica el NUMBER No No
cédigo de alerta
CODIGOFRECUENCIA | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
ALERTA cédigo de la frecuencia
de una alerta
DIAALERTA Atributo que almacena | DATE No No
el dia de la alerta
HORAALERTA Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
la hora en la cual se
debe mostrar la alerta
CODIGOFRECUENCIA | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
SISTEMATICA cédigo de la frecuencia
sistemética
FECHATERMINOSIST | Fecha en que termina | DATE No No
EMATICA la tarea sistematica
NUMPUNTOS Atributo que indica el INTEGER No No
numero de puntos
asignados a la tarea
dependiendo de su
importancia para el
proyecto
OFICTIPOACCION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOACCION | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
cédigo para los tipos
de acciones del
afiliado y colaborador
OFICTIPOCONTRATO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOCONTRA | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
TO caédigo de un tipo de
contrato
NOMBRETIPOCONTR | Descripcion del tipo de | VARCHAR2(100) No No
ATO contrato
OFICTIPODOCUMENTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPODOCUM | Atributo que indica el CHAR(@3) Si No
ENTO cédigo para los
distintos tipos de
documentos
OFICTIPOTAREA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOTAREA Atributo que indica el CHAR(2) Si No
caédigo del tipo de una
tarea
MODOACCION Atributo que indica el CHAR(2) No No
modo de accion de las
tareas (M manual, A
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OFICTIPOTAREA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

automatica, X
generada por
plataforma)

OFICTRAMOS

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOTRAMO

Atributo que indica el
cédigo de tramo
asociado a una
cotizacion

CHAR(2)

Si

No

LINEACOTIZACION

Atributo que indica el
correlativo de un
detalle de cotizacion

CHAR(2)

Si

Si

NROCOTIZACION

Atributo que indica el
caédigo correlativo de
una cotizacion
dependiendo de la
empresa

CHAR(10)

Si

Si

CODIGOEMPRESAOF
ERENTE

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

TIPOCOTIZACION

Atributo que indica el
tipo de cotizacion (|
informacion, C
cotizacion)

CHAR()

Si

Si

CHKTRAMO

Atributo que indica si
€s por tramos 0 no

CHAR(D)

No

No

VALDESDE

Atributo que indica el
valor inicial de la
cantidad a cotizar por
tramos

INTEGER

No

No

VALHASTA

Atributo que indica el
valor final de la
cantidad a cotizar por
tramos

INTEGER

No

No

PRECIO

valor numérico que
indica el precio del
producto, definido para
una cantidad cotizada

NUMBER(20,4)

No

No

OFICUSUARIO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

LOGIN

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

Si

No

CONTRASENA

Atributo que almacena
la contrasefia del
usuario

VARCHAR2(15)

No

No

TIPOUSUARIO

Atributo que indica el
tipo de usuario (U
usuario, A afiliado, C
colaborador)

CHAR()

No

No

NOMBRES

Atributo que almacena
los nombres del
usuario

VARCHAR2(100)

No

No

APELLIDOS

Atributo que almacena
los apellido del usuario

VARCHAR2(100)

No

No

CARGO

Atributo que Indica el
cédigo del Cargo para
Usuario

CHAR(2)

No

Si

EMAIL

Atributo que alacena la
direccién e-mail del
usuario

VARCHAR2(100)

No

No

MESSENGER

Atributo que almacena
la direccién de una
plataforma Messenger

VARCHAR2(100)

No

No

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
cédigo de una

CHAR(6)

No

Si
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OFICUSUARIO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

Empresa

CODIGOPERFIL

Atributo que indica el
cédigo de los perfiles
que pueden ser (U
usuario, A afiliado, C
colaborador)

CHAR(D)

No

Si

FECHAVENCIMIENTO
DIGITAL

Atributo que almacena
la fecha de
vencimiento de la firma
digital

CHAR(10)

No

No

CODIGOEMPRESACE
RTIFICADORA

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(2)

No

No

CODIGOPAIS

Atributo que indica el
cédigo de un pais

CHAR(2)

No

No

TRATAMIENTO

Atributo que indica el
tratamiento que el
usuario desea que se
le de (H sefior, M
sefiora)

CHAR(D)

No

No

OTROCARGO

Atributo que almacena
el nombre de otro
cargo en el cual se
desemperia el usuario

VARCHAR2(100)

No

No

TELPAIS

Atributo que almacena
el codigo de pais del
numero telefénico

VARCHAR2(10)

No

No

TELPREFLOCAL

Atributo que almacena
el prefijo local del
ndmero de teléfono fijo

VARCHAR2(10)

No

No

TELNRO

Atributo que almacena
el nimero de teléfono
fijo

VARCHAR2(50)

No

No

FAXPAIS

Atributo que almacena
el codigo de pais del
numero de fax

VARCHAR2(10)

No

No

FAXPREFLOCAL

Atributo que almacena
el prefijo local del
ndmero de fax

VARCHAR2(10)

No

No

FAXNRO

Atributo que almacena
el nimero de fax

VARCHAR2(50)

No

No

MOVPAIS

Atributo que almacena
el codigo de pais del
numero de celular

VARCHAR2(10)

No

No

MOVPREFLOCAL

Atributo que almacena
el prefijo local del
numero de celular

VARCHAR2(10)

No

No

MOVNRO

Atributo que almacena
el nimero de celular
del usuario

VARCHAR2(50)

No

No

COMOCONOCIO

Atributo que indica el
cédigo para la Lista de
cOémo nos conocid

CHAR(D)

No

Si

TIPOFIRMA

Atributo que almacena
el nombre de tipo de
firma digital que el
usuario posee

VARCHAR2(100)

No

No

TIENEFIRMA

Atributo que indica si
un usuario posee firma
digital( S posee firma
digital, N no posee
firma digital)

CHAR()

No

No

NOMBREEMPRESACE
RTIFICADORA

Atributo que almacena
en nombre de la
empresa certificadora
de firmas digitales

VARCHAR2(100)

No

No

URLWEB

Atributo que almacena
una direccion Web del
usuario, si es que lo

VARCHAR2(100)

No

No
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OFICUSUARIO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

desea

GENERO

Atributo que almacena
el genero del usuario (
M masculino, F
femenino)

CHAR(D)

No

No

DOl

Atributo que almacena
el nimero de
documento de
identidad del usuario

VARCHAR2(30)

No

No

ESTADO

Atributo que indica el
estado del usuario (1
activo, 0 eliminado)

CHAR(D)

No

No

PREGSECRETA

Atributo que almacena
la pegunta secreta
introducida por el
usuario cuando se
registro por primera
vez, la cual se utilizara
para posteriores
perdidas u olvidos de
contrasefia

VARCHAR2(250)

No

No

RESPPREGSECRETA

Atributo que almacena
la respuesta secreta
introducida por el
usuario cuando se
registro por primera
vez, la cual se utilizara
para posteriores
perdidas u olvidos de
contrasefia

VARCHAR2(250)

No

No

CODACTIVACION

Atributo que indica el
cédigo de verificacién
que se le envid a su
correo cuando se
registré por primera
vez

VARCHAR2(8)

No

No

USUVALIDO

Atributo que indica si el
usuario ingreso el
caédigo de verificacion
que se le envié a su
correo cuando se
registro por primera
vez( S ingreso cédigo
de activacion correcto,
N usuario no validado)

CHAR()

No

No

DOMINIO

Atributo que indica el
caédigo de la
plataforma a la cual
pertenece la empresa

CHAR(3)

No

Si

PLATAFORMA

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

DOMINIO

Atributo que indica el
cédigo de la
plataforma a la cual
pertenece la empresa

CHAR(3)

Si

No

CODIGOIDIOMA

Atributo que indica la
codificacion de idioma
estandar

CHAR(2)

No

Si

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

Si

GMT

Atributo que almacena
el GMT de la
plataforma, segun su
ubicacién geografica

INTEGER

No

No

DESCRIPCION

Atributo que almacena
la descripcion de la
plataforma

VARCHAR2(50)

No

No
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PRACTICASYASOCIASIONES
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPRACTICASY | Atributo que almacena | CHAR(2) Si No
ASOCIASIONES el cédigo de las
practicas y
asociaciones de una
ley
CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de un pais
NORMAS Atributo que almacena | VARCHAR2(150) No No
las normas de las
practicas
FUENTES Atributo que almacena | VARCHAR2(150) No No
las fuentes de las
normas
LINKFUENTES Atributo que almacena | VARCHAR2(150) No No
un link a una pagina
Web explicando dichas
normas
PUBLICACIONECONOMICA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPUBLICACIO | Atributo que almacena | CHAR(2) No No
NECONOMICA el codigo de las
publicaciones
econdmicas
CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) No No
cédigo de un pais
TEMA Atributo que almacena | VARCHAR2(100) No No
el tema de la
publicaciéon econémica
LINKTAREA Atributo que almacena | VARCHAR2(150) No No
un link a dicha
publicaciéon econémica
SEGACCIONES
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOACCION Atributo que indica el CHAR(2) Si No
cédigo de una accion
SEGACCIONXFORMULARIO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOACCION Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de una accion
NIVEL1 Atributo que almacena | CHAR(2) Si Si
el codigo del primer
nivel de menu
NIVEL2 Atributo que almacena | CHAR(2) Si Si
el codigo del segundo
nivel de menu
LOGIN Atributo que indica el VARCHAR2(15) Si Si
identificador Unico para
un usuario
OBLIGATORIO Atributo que indica si el | CHAR(1) No No
formulario es
obligatorio para un
usuario (1 obligatorio,
0 no obligatorio)
SEGACCIONXFORMULARIOXUSUARIO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
NIVEL1 Atributo que almacena | CHAR(2) Si Si
el codigo del primer
nivel de menu
NIVEL2 Atributo que almacena | CHAR(2) Si Si
el cédigo del segundo
nivel de menu
LOGIN Atributo que indica el VARCHARZ2(15) Si Si
identificador Unico para
un usuario
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SEGACCIONXFORMULARIOXUSUARIO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOACCION

Atributo que indica el
cédigo de una accion

CHAR(1)

Si

Si

ESTADO

Atributo que almacena
el registro de una
accion sobre el
formulario( 1 activo, O
eliminado)

CHAR()

No

No

SEGFORMULARIO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NIVEL1

Atributo que almacena
el codigo del primer
nivel de menu

CHAR(2)

Si

No

NIVEL2

Atributo que almacena
el cédigo del segundo
nivel de menu

CHAR(2)

Si

No

OBLIGATORIO

Atributo que indica si el
formulario es
obligatorio para un
usuario (1 obligatorio,
0 no obligatorio)

CHAR()

No

No

ORDENNIVEL1

Atributo que indica el
orden de nivel 1

INTEGER

No

No

ORDENNIVEL2

Atributo que indica el
orden de nivel 2

INTEGER

No

No

MANEJAACCION

Atributo que indica si
Se manejan acciones
en el formulario como
por ejemplo, creacion,
eliminacién, impresion,
etc. (S si maneja
accion, N no maneja
accioén)

CHAR(D)

No

No

NOMBRE

Atributo que almacena
el nombre del
formulario

VARCHAR2(50)

No

No

SEGFORMULARIOXUSUARIO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

NIVEL1

Atributo que almacena
el codigo del primer
nivel de menu

CHAR(2)

Si

Si

NIVEL2

Atributo que almacena
el cédigo del segundo
nivel de menu

CHAR(2)

Si

Si

LOGIN

Atributo que indica el
identificador Unico para
un usuario

VARCHAR2(15)

Si

Si

ESTADO

Atributo que almacena
el estado de un
formulario asociado a
un usuario(1 posee
formulario, 0 no lo
posee)

CHAR()

No

No

SEGPERFIL

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es FK

CODIGOPERFIL

Atributo que indica el
cédigo de los perfiles
que pueden ser (U
usuario, A afiliado, C
colaborador)

CHAR(Y)

Es PK
Si

No

SEGUROS

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

CODIGOSEGUROS

Atributo que indica el
cédigo de seguros

CHAR(18)

Si

No

Tesis publicada con autorizaciéon del autor

No olvide citar esta tesis




TRANACCESORIOSPALLET

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOACCESORIOS | Atributo que indica, el | CHAR(2) Si No
PALLET caédigo de los

accesorios de un Ballet

TRANAYUDAANIMAL

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CORRELATIVOAYUDA | atributo que indica el CHAR(@3) Si No
ANIMAL cédigo de la
subespecie de un
animal
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE

(segundo nivel de
clasificacion)

TRANCARACTANIMALXPRODUCTO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CORRELATIVOCARAC | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
TERISTICAANIMA caédigo de una
caracteristica animal
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE

(segundo nivel de
clasificacion)

CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si Si
cédigo de un Producto

CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si Si
cédigo de una
Empresa

TRANCARACTERISTICA

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCARACTERIS | Atributo que indica el CHAR(3) Si No
TICA caédigo de la

caracteristica de un

producto
CODIGOTIPOCARACT | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
ERISTICA cédigo de los tipos de

caracteristica, un tipo
de caracteristica
agrupa varias
caracteristicas
comunes

TRANCARACTERISTICAANIMAL

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CORRELATIVOCARAC | Atributo que indica el CHAR(3) Si No
TERISTICAANIMA cédigo de una
caracteristica animal
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE

(segundo nivel de
clasificacion)

TRANCARACTERISTICAXPRODUCTO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOCARACT | Atributo que indica el CHAR(@3) Si Si
ERISTICA cédigo de los tipos de

caracteristica, un tipo
de caracteristica

agrupa varias

caracteristicas

comunes
CODIGOCARACTERIS | Atributo que indica el CHAR(@3) Si Si
TICA caédigo de la
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TRANCARACTERISTICAXPRODUCTO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
caracteristica de un
producto

CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si Si
cédigo de un Producto

CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si Si
cédigo de una
Empresa

TRANCATEGORIA

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK

CODIGOCATEGORIA | Atributo que indica el CHAR(2) Si No

caédigo de una
categoria para reforzar

el HS-CODE
CODIGOHS_PRODUC | Atributo que indica el CHAR(6) Si Si
TO cédigo del tercer nivel

de clasificacion para el

HS_CODE
CODIGOTIPOCARACT | Atributo que indica el CHAR(3) No Si
ERISTICA caédigo de los tipos de

caracteristica, un tipo
de caracteristica

agrupa varias

caracteristicas

comunes
CODIGOTIPOCOMPO | Atributo que indica el CHAR(3) No Si
SICION cédigo de los tipos de

composicion, un tipo
de composicion agrupa
varias composiciones
comunes a un

producto
TRANCOMPOSICION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOCOMPO | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
SICION caédigo de los tipos de

composicion, un tipo

de composicion agrupa

varias composiciones

comunes a un

producto
CODIGOCOMPOSICIO | Atributo que indica el CHAR(3) Si No
N cédigo de una

composicion para un

producto
TIENEPORCENTAJE Atributo que indica si la | CHAR(1) No No

composicion posee un
porcentaje(S posee un
porcentaje, N no posee
un porcentaje)

TRANCOMPOSICIONXPRODUCTO

Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si Si
caédigo de una
Empresa
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si Si
cédigo de un Producto
CODIGOTIPOCOMPO | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
SICION caédigo de los tipos de

composicion, un tipo
de composicion agrupa
varias composiciones
comunes a un

producto
CODIGOCOMPOSICIO | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
N cédigo de una
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TRANCOMPOSICIONXPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
composicion
VALORCOMPOSICION | Atributo que almacena | VARCHAR2(10) No No
el porcentaje de
composicion
introducido por un
usuario
TRANCONTENEDOR
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCONTENEDO | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
R cédigo de los distintos
contenedores para
transportar un
producto.
TRANDESTINATARIO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODESTINATARI | Atributo que indica el CHAR(3) Si No
(0] cédigo del destinatario
TRANDIVISA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGODIVISA atributo que indica el CHAR(2) Si No
cédigo de una moneda
SIMBOLODIVISA atributo que indica el VARCHAR2(30) No No
Simbolo de una divisa
VALORTIPOCAMBIO valor numérico que NUMBER(10,2) No No
indica el tipo de
cambio respecto al
Euro
FECHAACTUALIZACIO | atributo que indica la DATE No No
N fecha de ultima
modificacién del tipo
de cambio
TRANENTREGAINT
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOENTREGAINT | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
cédigo de una entrega
internacional
TRANENTREGAINTXPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si Si
cédigo de un Producto
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si Si
caédigo de una
Empresa
CODIGOENTREGAINT | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo de una entrega
internacional
TRANENTREGANAC
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOENTREGANA [ Atributo que indica el CHAR(2) Si No
C cédigo de una entrega
nacional
TRANENTREGANACXPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si Si
cédigo de un Producto
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si Si
cédigo de una
Empresa
CODIGOENTREGANA | Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
C cédigo de una entrega
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TRANENTREGANACXPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
nacional
TRANENVASE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOENVASE Atributo que indica el CHAR(2) Si No
cédigo de los
diferentes tipos de
encase para un
producto
TRANESPECIEANIMAL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOESPECIE atributo que indica el CHAR(2) Si No
caédigo de la especie
de un animal
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)
TRANFAVORITOS
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOEMPRESAOF | atributo que indica el CHAR(6) Si Si
ERENTE caédigo de una
Empresa
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si Si
cédigo de un Producto
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si Si
caédigo de una
Empresa
FECHA_PRESELECCI | Atributo que almacena | DATE No No
ON la fecha en la que el
producto se registro
como favorito de la
empresa
ESTADO Atributo que almacena | CHAR(1) No No
el estado de un
registro favorito de
producto(1 activo, 0
eliminado)
TRANGARANTIADECALIDAD
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOGARANTIADE | Atributo que indica el CHAR(3) Si No
CALIDAD caédigo de los distintos
tipos de garantias y
certificados de calidad
asociados a un
producto
TRANGARANTIAXPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si Si
cédigo de un Producto
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si Si
cédigo de una
Empresa
CODIGOGARANTIADE | Atributo que indica el CHAR(3) Si Si
CALIDAD cédigo de los distintos
tipos de garantias y
certificados de calidad
asociados a un
producto
TRANGRILLA1XPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si Si
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TRANGRILLA1XPRODUCTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

cédigo de un Producto

CODIGOEMPRESA

atributo que indica el
cédigo de una
Empresa

CHAR(6)

Si

Si

CODIGOENVASE

Atributo que indica el
cédigo de un envase

CHAR(2)

No

Si

CODIGOCONTINENTE

Atributo que Indica el
cédigo de un
Contenedor

CHAR(2)

No

Si

CODIGOMATERIAL

Atributo que indica el
cédigo del material
para un producto

CHAR(2)

No

Si

CODIGOPROPIEDADC
ONTINENTE

Atributo que indica el
cédigo de la propiedad
de un contenedor para
un producto

CHAR(2)

No

Si

CODIGOPALLET

Atributo que almacena
el cadigo de un pallet
para el despacho de la
carga de una
mercancia

CHAR(2)

No

Si

CODIGOCONTENEDO
R

Atributo que indica el
cédigo de los distintos
contenedores para
transportar un
producto.

CHAR(2)

No

Si

ENVASEALTO

Atributo que almacena
el alto de un envase

NUMBER(10,2)

No

No

EMBALAJEALTO

Atributo que almacena
el alto de un embalaje

NUMBER(10,2)

No

No

ENVASEANCHO

Atributo que almacena
el ancho de un envase

NUMBER(10,2)

No

No

EMBALAJEANCHO

Atributo que almacena
el ancho de un
embalaje

NUMBER(10,2)

No

No

ENVASELARGO

Atributo que almacena
el largo de un envase

NUMBER(10,2)

No

No

EMBALAJELARGO

Atributo que almacena
el largo de un
embalaje

NUMBER(10,2)

No

No

ENVASEDIAMETRO

Atributo que almacena
el diametro de un
envase

NUMBER(10,2)

No

No

EMBALAJEDIAMETRO

Atributo que almacena
el diametro de un
embalaje

NUMBER(10,2)

No

No

ENVASEPESONETO

Atributo que almacena
el peso neto de un
envase

NUMBER(10,2)

No

No

EMBALAJEPESONETO

Atributo que almacena
el peso neto de un
embalaje

NUMBER(10,2)

No

No

ENVASEPESOBRUTO

Atributo que almacena
el peso bruto de un
envase

NUMBER(10,2)

No

No

EMBALAJEPESOBRUT
o

Atributo que almacena
el peso bruto de un
embalaje

NUMBER(10,2)

No

No

CODIGOUNIDADDEME
DIDADIMENSION

atributo que indica el
cédigo de la unidad de
medida

CHAR(3)

No

Si

GRUPAJEEMBALAJE

Atributo que almacena
la cantidad de grupos
de envases

INTEGER

No

No

GRUPAJEPALLET

Atributo que almacena
la cantidad de grupos
de embalajes

INTEGER

No

No

GRUPAJECONTENED

Atributo que almacena

INTEGER

No

No
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TRANGRILLA1XPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
OR la cantidad de grupos
de pallet
CAPACIDADENVASE | Atributo que almacena | NUMBER(10,2) No No
la capacidad del
envase para un
producto
PRECIOUNITARIO valor numérico que NUMBER(10,2) No No
indica el precio del
producto
CODIGOUNIDADDEME | atributo que indica el CHAR(@3) No Si
DIDAVENTA cédigo de la unidad de
medida
CODIGODIVISA atributo que indica el CHAR(2) No Si
cédigo de una moneda
PEDIDOMINIMOCANTI | Atributo que almacena | INTEGER No No
DAD la cantidad minima de
pedido de envases
PEDIDOMINIMOPRECI | Atributo que almacena | NUMBER(10,2) No No
(0] el precio minimo de
pedido de envases
CODIGOUNIDADMEDI | Atributo que almacena | CHAR(3) No Si
DAPESO el codigo de una
unidad de medida para
los envases de un
producto
PEDIDOMINIMOPRECI | Atributo que almacena | NUMBER(10,2) No No
OPALLET el precio minimo de
pedido de embalajes
PEDIDOMINIMOCANTI | Atributo que almacena [ INTEGER No No
DADPALLET la cantidad minima de
pedido de embalajes
CANTIDADMINIMANA | Atributo que almacena | INTEGER No No
C la cantidad minima
para un pedido
nacional
CANTIDADMINIMAINT | Atributo que almacena | INTEGER No No
la cantidad minima
para un pedido
internacional
UNIDADNAC Atributo que almacena | CHAR(2) No No
la unidad de pedido
nacional (1 envase, 2
embalaje)
UNIDADINT Atributo que almacena | CHAR(2) No No
la unidad de pedido
internacional (1
envase, 2 embalaje)
ENVASEPESOESCUR | Atributo numérico, que | NUMBER(10,2) No No
RIDO indica el peso de un
producto, sin
considerar su envase.
CODIGOCONTINENTE | Atributo que Indica el CHAR(2) No No
ENVASE cédigo de un
Contenedor para un
envase
CODPROPIEDADCON | Atributo que Indica el CHAR(2) No No
TINENTEENVASE caédigo de una
propiedad del
Contenedor
CODIGOMATERIALEN | Atributo que indica el CHAR(2) No No
VASE cédigo del material
para un envase del
producto
CODIGOMATERIALPA | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
LLET cédigo del material
para un ballet
CODIGOTIPOPALLET | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
caédigo del tipo de
pallet (americano,
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TRANGRILLA1XPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
europeo)
CODIGOACCESORIOS | Atributo que indica, el | CHAR(2) No Si
PALLET cédigo de los
accesorios de un pallet
DIMENSION Atributo que almacena | CHAR(1) No No
la dimensién de un
envase para el
producto
TRANMATERIAL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMATERIAL Atributo que indica el CHAR(2) Si No
cédigo del material
para un producto
TRANMATERIALENVASEXGRILLAL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMATERIAL Atributo que indica el CHAR(2) Si Si
cédigo del material
para un producto
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si Si
cédigo de un Producto
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si Si
cédigo de una
Empresa
TRANMATERIALPALLET
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOMATERIALPA [ Atributo que indica el CHAR(2) Si No
LLET cédigo del material
para un pallet
TRANPALLET
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPALLET Atributo que almacena | CHAR(2) Si No
el codigo de un pallet
para el despacho de la
carga de una
mercancia
TRANPERIODOVALIDEZ
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPERIODO Atributo que indica el CHAR(2) Si No
caédigo de los
diferentes periodos
NUMEROMESES Atributo que indica el INTEGER No No
numero de dias de una
frecuencia
TRANPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPRODUCTO atributo que indica el CHAR(8) Si No
cédigo de un Producto
CODIGOEMPRESA atributo que indica el CHAR(6) Si Si
caédigo de una
Empresa
MARCA Atributo que almacena | VARCHAR2(15) No No
la marca del producto
MODELO Atributo que almacena | VARCHAR2(15) No No
el modelo del producto
NOMBREFOTO Atributo que almacena | VARCHAR2(200) No No
el nombre del archivo
de una foto asociada al
producto
NOMBREVIDEO Atributo que almacena | VARCHAR2(200) No No
el nombre del archivo
de un video asociado
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TRANPRODUCTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

al producto

TIPOOPERACION

Atributo que almacena
el tipo de operacién
comercial del
producto( C compra, V
venta)

CHAR(D)

No

No

CAPACIDADUNITARIA

Atributo que almacena
la capacidad unitaria
del producto

NUMBER(8,2)

No

No

CODIGOUNIDADDEME
DIDA

atributo que indica el
cédigo de la unidad de
medida

CHAR(3)

No

Si

CODIGOHS_PRODUC
TO

Atributo que indica el
cédigo del tercer nivel
de clasificacion para el
HS_CODE

CHAR(6)

No

Si

ESTADO

Atributo que almacena
el estado del producto(
1 Activo, 0 anulado)

CHAR()

No

No

ESTADOFICHA

Atributo que indica si
un producto esta
anunciado( 1
anunciado, 0 no
anunciado)

CHAR()

No

No

DESCRIPCION

Atributo que almacena
la descripcion del
producto

VARCHAR2(2000)

No

No

TIENEFOTO

Atributo que indica si el
producto posee foto (S
posee atributo, N no
posee)

CHAR()

No

No

TIENEVIDEO

Atributo que indica si el
producto posee video
(S posee atributo, N no
posee)

CHAR(D)

No

No

FECHACREACION

Atributo que indica la
fecha en la cual fue
ingresado al sistema el
producto por
intermedio de su
catalogo

DATE

No

No

FECHACREACIONANU
NCIO

Atributo que indica la
fecha enla cual el
afiliado decide de
anunciar el producto

DATE

No

No

CODIGODESTINATARI
O

Atributo que indica el
cédigo del destinatario

CHAR(3)

No

Si

CODIGOPERIODO

Atributo que indica el
caédigo de los
diferentes periodos

CHAR(2)

No

Si

PRECIO

valor numérico que
indica el precio del
producto

NUMBER(10,2)

No

No

CODIGOPROPIEDADC
ONTINENTE

Atributo que indica el
cédigo de la propiedad
de un contenedor para
un producto

CHAR(2)

No

Si

CODIGOCONTINENTE

Atributo que Indica el
cédigo de un
Contenedor

CHAR(2)

No

Si

CODIGODIVISA

atributo que indica el
cédigo de una moneda

CHAR(2)

No

Si

CODIGOMATERIAL

Atributo que indica el
cédigo del material
para un producto

CHAR(2)

No

Si

NUMVISITAS

Atributo que almacena
el nimero de visitas
que tiene un
determinado producto,

NUMBER

No

No
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TRANPRODUCTO

Nombre

Comentario

Tipo Dato

Es PK

Es FK

este valor se
incrementa cuando un
usuario lo elige como
favorito

NUMCONSULTAS

Atributo que almacena
el nUmero de consultas
que tiene un
determinado producto,
este valor se
incrementa cuando un
usuario realiza una
consulta, cotizacion

NUMBER

No

No

NOMBREPRODUCTO

Atributo que almacena
el nombre que el
vendedor le lada a su
producto

VARCHAR2(30)

No

No

MUESTRACALIDAD

Atributo que indica si
en su ficha anuncio, el
producto mostrara los
certificados de calidad
asociado (S muestra
atributo, N no lo
muestra)

CHAR(D)

No

No

MUESTRACOMPOSICI
ON

Atributo que indica si
en su ficha anuncio, el
producto mostrara la
composicion (S
muestra atributo, N no
lo muestra)

CHAR()

No

No

MUESTRAFOTO

Atributo que indica si
en su ficha anuncio, el
producto mostrara, la
foto asociada (S
muestra atributo, N no
lo muestra)

CHAR()

No

No

MUESTRAVIDEO

Atributo que indica si
en su ficha anuncio, el
producto mostrara, el
video asociado (S
muestra atributo, N no
lo muestra)

CHAR(D)

No

No

FECHAFINANUNCIO

Atributo que indica la
fecha de caducidad del
anuncio para un
determinado producto

DATE

No

No

DOMINIO

Atributo que indica el
caédigo de la
plataforma a la cual
pertenece la empresa

CHAR(3)

No

Si

CODIGOCATHS_PRO
DUCTO

Atributo que almacena
el codigo HS-Producto
asociado a la categoria

CHAR(6)

No

Si

CODIGOCATEGORIA

Atributo que indica el
cédigo de una
categoria para reforzar
el HS-CODE

CHAR(2)

No

Si

INDICERPI

Atributo que almacena
el indice de Repeticion
de Producto. Se
obtiene una estrella
por cada vez que se
ha vendido el producto
de este anunciado

INTEGER

No

No

INDICERCI

Atributo que almacena
el indice de Repeticion
de Consumidor. Se
obtiene una estrella
por cada vez que se
ha vendido el producto

INTEGER

No

No
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TRANPRODUCTO
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
anunciado al mismo
cliente.
TRANPROPIEDADCONTINENTE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOPROPIEDADC | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
ONTINENTE cédigo de la propiedad
de un contenedor para
un producto
TRANRAZA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CORRELATIVORAZA | atributo que indica el CHAR(3) Si No
caédigo de la raza de
un animal
CODIGOESPECIE atributo que indica el CHAR(2) Si Si
caédigo de la especie
de un animal
CODIGOHS_PARTIDA | Atributo que indica el CHAR(4) Si Si
cédigo de la Partida de
un HS_CODE
(segundo nivel de
clasificacion)
NOMBREINTERNACIO | Atributo que almacena | VARCHAR2(100) No No
NAL el nombre de la raza
de un animal conocido
internacionalmente
NOMBRELOCAL Atributo que almacena | VARCHAR2(100) No No
el nombre de la raza
conocido en un ambito
local
CODIGOPAIS Atributo que indica el CHAR(2) No Si
cédigo de un pais
TRANTIPOCARACTERISTICA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOCARACT | Atributo que indica el CHAR(@3) Si No
ERISTICA caédigo de los tipos de
caracteristica, un tipo
de caracteristica
agrupa varias
caracteristicas
comunes
TRANTIPOCOMPOSICION
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOCOMPO | Atributo que indica el CHAR(3) Si No
SICION cédigo de los tipos de
composicion, un tipo
de composicion agrupa
varias composiciones
comunes a un
producto
TRANTIPOCONTINENTE
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOCONTINENTE | Atributo que Indica el CHAR(2) Si No
cédigo de un
Contenedor
TRANTIPOPALLET
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOPALLET | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
caédigo del tipo de
pallet (americano,
europeo)
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TRANTIPOUNIDADMEDIDA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOTIPOUNIDAD | Atributo que indica el CHAR(2) Si No
MEDIDA caédigo de un tipo de
unidad de medida,
este tipo agrupa un
conjunto de unidades
de medida comunes
TRANUNIDADMEDIDA
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
CODIGOUNIDADDEME | atributo que indica el CHAR(@3) Si No
DIDA cédigo de la unidad de
medida
DESCRIPCION Atributo que indica la VARCHAR2(100) No No
descripcion de la
unidad de medida
NOMBRE Atributo que indica el VARCHAR2(100) No No
simbolo de la unidad
de medida
CODIGOTIPOUNIDAD | Atributo que indica el CHAR(2) No Si
MEDIDA cédigo de un tipo de
unidad de medida,
este tipo agrupa un
conjunto de unidades
de medida comunes
TRANUSOANIMAL
Nombre Comentario Tipo Dato Es PK Es FK
USOANIMAL Atributo que indica el CHAR(2) Si No
caédigo de los
diferentes usos que se
le daré al animal
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