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Resumen

Desde el 2019 se encuentra vigente el Decreto Legislativo N° 1425 que
prevé reglas para establecer el devengo tributario de ingresos con la
finalidad de otorgar seguridad juridica. Diversos especialistas en materia
tributaria advierten diversos problemas en la interpretacion de estas reglas,
en particular, las aplicables a la enajenacion de bienes. Ante ello, la
presente investigacion analiza y explica los problemas derivados de la
interpretacion de las reglas previstas para el devengado de ingresos por
enajenacion de bienes, y desarrolla lineas de interpretacion que coadyuvan
a mitigarlos. La investigacion adquiere relevancia porque permite que los
operadores del derecho tributario comprendan los puntos criticos de esta
problematica, sus causas y potenciales consecuencias, asi como las
alternativas de solucién. La metodologia de investigacidon es de tipo
cualitativa debido a que se realizo la técnica de datos documental, para ello
se efectua una revisién de la literatura que gira en torno a las referidas
reglas, esta incluye fuentes del derecho tributario, normas distintas a las
tributarias, asi como doctrina y normas contables. A partir de ello, la
investigacién analiza y explica en cuatro puntos las reglas aplicables al
devengo tributario de ingresos por enajenacion de bienes, en concreto, el
control como criterio del devengado, la relacion del control con la
enajenacion, el riesgo de pérdida como criterio del devengado y la
separacion de las prestaciones de una transaccion que se contabilizan de
forma conjunta. Sobre la base de ello, se concluye que las reglas del
Decreto Legislativo N° 1425 afectan la interpretacion del devengado
tributario de ingresos por enajenacion de bienes y no contribuiran a
alcanzar el objetivo principal que se planteé. Frente a esto, las lineas de
interpretacion propuestas en la presente investigacion permiten alcanzar tal

objetivo.
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Introduccion

A partir del 1 de enero de 2019 entr6 en vigencia el Decreto Legislativo
N° 1425 (en adelante, DL 1425) que, después de 30 afios y por primera vez
en la historia de la legislacion del impuesto a la renta, ha dispuesto reglas
para establecer la oportunidad en que se deben imputar los ingresos
empresariales en la determinacién de la renta gravada; es decir, reglas para

determinar el devengado de los ingresos.

Asi, con la finalidad de otorgar seguridad juridica, el referido DL ha
previsto que los ingresos se devengan cuando se cumplen todas y cada
una de las reglas generales y particulares aplicables a una transaccion
especifica. En otros términos, se han disefiado reglas generales aplicables
a cualquier tipo de transaccion y reglas particulares para cada una de estas.
Especificamente, para el caso de la enajenacion de bienes, las reglas
particulares establecen que los ingresos se devengan cuando el adquirente
obtiene el control sobre los bienes o cuando el enajenante transfiere al

adquirente el riesgo de la pérdida de estos, lo que acontezca primero.

Para ello, el DL 1425 ha acogido el criterio contable de obtencién del
control de la NIIF N° 15 — Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes
de Contratos con Clientes (en adelante, NIIF 15) para considerarlo como
parte de las reglas tributarias que establecen el momento en que los
ingresos empresariales se consideran devengados y, por tanto, aptos para
someterlos a imposicion. Con ello, segun la Exposicion de Motivos del
referido DL, se pretende “acercar en lo posible el criterio del devengado
contable con el tributario, lo que facilitara a los contribuyentes la

determinacién del impuesto a la renta” (Poder Ejecutivo, 2018b).

Adicionalmente, la incorporacién del concepto de transferencia del
riesgo de la pérdida de los bienes responde, segun la referida Exposicion
de Motivos, a “que es un criterio objetivo de facil determinacion” proveniente

del Cdédigo Civil y que se cumple “en el momento de la entrega del bien,



pues solo en ese momento el vendedor deja de ser deudor por haber
cumplido totalmente su obligacion de transferir la propiedad del bien”
(Poder Ejecutivo, 2018Db).

En opinidon de especialistas en materia tributaria, la naturaleza de ambas
reglas tributarias y los conceptos que las subyacen conduciran a diversas
formas de entender el momento en que se deben imputar los ingresos

empresariales derivados de la enajenacion de bienes.

La preocupacion del empresariado y de las instituciones de interés es tal
que ha conllevado a que éstas formulen diversas consultas a la
Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria (en adelante,
Sunat) en torno a cuestiones interpretativas del devengado desde enero de
2019 hasta fines de 2020. Asi, esta Administracién se ha pronunciado sobre
como analizar el hecho sustancial, la condicion suspensiva y el hecho o
evento futuro en determinadas operaciones de ingresos y gastos (Sunat,
2019, 2020a, 2020b, 2020c).

Ademas, se ha verificado que a la fecha aun no se han presentado
controversias ante los tribunales y no se cuenta con estudios
especializados en relacion con esta problematica. Las situaciones
expuestas denotan que la incertidumbre no se ha eliminado y continuara
generando problemas de interpretacion y aplicacion del devengado, por lo
que los operadores del derecho tributario tienen un reto complejo de revelar

y adherirse al real significado normativo del devengado.

Ante ello, la investigacién tiene como objetivos analizar y explicar los
problemas derivados de la interpretacion de las reglas para el devengado
de ingresos por enajenacion de bienes. Asi mismo, tiene como objetivo
desarrollar lineas de interpretacién de las reglas para el devengo de
ingresos por enajenacion de bienes que coadyuven a mitigar la

problematica identificada.



De forma particular, la investigacion pretende contribuir al area del
conocimiento tributario dado que permitira comprender la dimension de la
problematica, sus causas y potenciales consecuencias, asi como las
alternativas de solucion que se ajusten a los valores, tales como el principio
de capacidad contributiva y criterios de costo histérico y realizacion, que

fundamentan al impuesto a la renta.

Ademas, los resultados de la investigacion seran utiles porque
posibilitara que las empresas y sus profesionales de las ciencias contables
y juridicas tengan mayor claridad para minimizar las contingencias
tributarias identificadas y prevean razonablemente la actuacion de la

Administracion Tributaria en un eventual procedimiento de fiscalizacion.

Asimismo, tales resultados serviran de base para que las empresas
puedan medir y evaluar los efectos tributarios de aplicar una linea de
interpretacion determinada en su situacion econémica presente y/o futura,
verificar si la interpretacion que se considerd en ejercicios anteriores ha
sido la que correspondia y, eventualmente, evaluar si corresponde

rectificar.

Para alcanzar tales objetivos, la investigacion tomara como punto de
partida la revision de la doctrina y normas contables, asi como doctrina y
normas de caracter civil y tributario, tal como el Cédigo Civil, la Ley del
Impuesto a la Renta y el DL 1425. Del mismo modo, se recurrira a
pronunciamientos de las autoridades tributarias peruanas, tales como la

Sunat, el Tribunal Fiscal, el Poder Judicial y el Tribunal Constitucional.

A partir de ello, el analisis e interpretacion de la problematica de estudio
se centrara en cuatro puntos clave. Primero, se analizara si es adecuado
para los fines del impuesto a la renta empresarial (en adelante, IRE) el uso
del criterio contable de obtencién del control como regla del devengado

tributario.



Luego, se explicara si la regla de obtencidén del control de los bienes
permite que se imputen ingresos antes que se produzca la enajenacion que
constituye el aspecto material del IRE. Posteriormente, se explicara si es
adecuado para los fines del IRE el uso del concepto de transferencia del
riesgo de la pérdida de los bienes como regla del devengado tributario. Por
ultimo, se examinara si la regla de imputacion de ingresos de forma
independiente de una transaccién que involucra mas de una prestacion

afecta los principios del Derecho.

Finalmente, se presentaran las conclusiones derivadas de los resultados
de la investigacion y se plantearan algunas recomendaciones orientadas a
mitigar la problematica en la interpretacion de las reglas para el devengado

de ingresos por enajenacion de bienes.
Problema de investigacion

En este apartado, en primer lugar, se expone la evolucion del
devengado, su incorporacién a las normas contables y, posteriormente, a
la legislacion tributaria. En segundo lugar, se presentaran el problema
general y los especificos que surgen de la interpretacion del devengado
tributario en la actualidad. En tercer y cuarto lugar, se sefialara la
justificacion y objetivos de la investigacion, respectivamente. Finalmente,
se describiran los alcances y limitaciones en las que se circunscribe la

investigacion.

A. Antecedentes del problema

Es indudable que la humanidad ha sufrido grandes cambios
significativos en todos los ambitos. Estos cambios, como los econémicos,
han hecho que diversas disciplinas se adapten a ellos. La contabilidad, el

derecho y otras disciplinas no han sido ajenos a tal influencia.

De forma particular, en la contabilidad, los cambios econdmicos influyen

de forma significativa en la complejidad de las transacciones econémicas



de las empresas por lo que invoca a fortalecer sistemas de registro

contables sobre una base uniforme de criterios y principios.

En los inicios de la contabilidad fue notable el surgimiento de reglas utiles
para el registro contable que por convenciones y practicas contables llegan
a tener el nivel de principios. Estos principios contables en el tiempo se han
desarrollado en concordancia con los cambios y necesidades de la
economia adaptandose a las necesidades particulares de las entidades.
Estos se han constituido como verdades fundamentales para plasmar los

hechos econdmicos a la contabilidad.

Tal como manifiesta Gertz (1976), un hecho relevante para el desarrollo
de estos principios fue el surgimiento de un principio elemental en la
contabilidad: el de partida doble (p.87). Este principio, divulgado en 1494
en la notable obra “Summa de arithmetica, geometria, proportioni et
proportionalita” de Luca Pacioli, implica que en la contabilidad no hay
deudor sin acreedor (Gertz, 1976). Posteriormente se van formando y
desarrollando principios, como el devengado, que surgen de las reflexiones

de la doctrina en el trayecto y evolucion de la contabilidad.

Miller, Finney y Fernandez, en su libro “Curso de Contabilidad
Intermedia” de los afos 60, refieren sobre el criterio del devengado como
el procedimiento de contabilidad que consiste en el registro de las

operaciones de acuerdo con los gastos e ingresos incurridos (1974).

Por su parte, Flowler (1979), en su libro “Contabilidad Superior Tomo I,
indica que en la contabilidad debe reflejar las variaciones patrimoniales en
el periodo en los que se generan, sin considerar el hecho del cobro o pago
de los fondos hacia la entidad, por lo que es necesario definir el periodo al

cual corresponde y se debe identificar cual es su hecho generador.

Del mismo modo, Hepworth sefala que “el sistema contable del
devengado se refiere a operaciones realizadas que presentan un ingreso o

un gasto ejercido en una fecha determinada, a pesar de ser exigibles para



su cobro o su pago en una fecha futura” (como se cité en Sour y Rosillo,
2007).

De este modo, podemos sefalar que la doctrina contable ha
conceptualizado el término devengado. Tal es asi que, como hemos
indicado, lo aceptan por convencionalismo de la profesibn como un
principio o concepto general. Asi también lo entienden Horngren, Sundem
y Elliott (2000) al indicar que en general los principios se forman como
“conceptos generales y practicas detalladas de la contabilidad, las cuales
abarcan todas las normas convencionales, las reglas y los procedimientos

que constituyen una practica contable aceptada” (p.165).

En ese sentido, considerando al devengo como un principio en el ambito
contable, Gertz (1976) sefala que, “a partir del Siglo XIX, los principios en
la contabilidad contindan teniendo trascendentales cambios” (p.149). Ello
debido a que la economia mundial se ha visto marcada por un proceso de
globalizacion que ha obligado que el ambito contable requiera la
armonizacion de sus normas y principios que involucra pasar de principios
locales hacia la aplicacion de normas internacionales (Diaz, Duran, y
Valencia, 2012, p.7).

En nuestro pais, el proceso de armonizacién internacional se dio con la
adopcién de las Normas Internacionales de Informacion Financiera (NIIF),
las cuales se fundamentan en los principios contables que se han formado
en el trayecto y evolucion de la contabilidad. Segun Diaz, Duran y Valencia
(2012), este proceso tiene “aproximadamente veinticinco afios de haberse
iniciado, ya sea por acuerdos de la profesion contable o por disposiciones
legales” (p. 8). Estos estandares contables son emitidos por el Consejo de
Normas Internacionales de Contabilidad (/nternational Accounting Standard
Board of IASB)".

' Anteriormente se le denominé Comité de Normas Internacionales de Contabilidad
(International Accounting Standard Committee o IASC) que fue quien tuvo Ila
responsabilidad de emitir normas de contabilidad desde 1975 hasta el 2001, con la
denominacién de Normas Internacionales de Contabilidad (NIC).



De este modo, se puede sefialar que el principio del devengo,
desarrollado por la doctrina, ha sido incorporado en las NIIF por organismos
representativos de la profesion contable. Esto es evidente en el parrafo
OB17 del Marco Conceptual para la Informacién Financiera cuando incluye

el devengo de la siguiente manera:

“La contabilidad de acumulacion (o devengo) describe los efectos de las
transacciones y otros sucesos y circunstancias sobre los recursos
econdmicos y los derechos de los acreedores de la entidad que informa
en los periodos en que esos efectos tienen lugar, incluso si los cobros y
pagos resultantes se producen en un periodo diferente (...)" (IFRS
Foundation, 2018).

En ese sentido, de manera particular el devengo de los ingresos implica
reconocer los movimientos y variaciones patrimoniales de una entidad en
un determinado periodo sin importar cuando se cobren. De este modo,
contablemente, a efectos de reconocer los ingresos en los resultados de
una entidad debe utilizarse el devengado desarrollado por la doctrina

contable, el mismo que ha sido incorporado al modelo NIIF.

Por otro lado, para efectos tributarios, los ingresos deben imputarse
siguiendo las reglas que la legislacion ha establecido para tal efecto. De
una revision histérica de la legislacion tributaria, determinamos que el DL
N° 200 es el primer dispositivo legal que indica en qué momento se debe
considerar un ingreso para efectos del impuesto a la renta (Poder Ejecutivo,
1981). Al respecto, el articulo 64° del DL N° 200, promulgado en 1981,

indica que:

“A los efectos de esta Ley, el ejercicio gravable comienza el 01 de
enero de cada afo y finaliza el 31 de diciembre, debiendo coincidir
en todos los casos el ejercicio comercial con el ejercicio gravable,
sin excepcion.

Las rentas se imputaran al ejercicio gravable de acuerdo con las

siguientes normas:



a) Las rentas de la tercera categoria se consideraran producidas en
el ejercicio comercial en que se devenguen” (Poder Ejecutivo,
1981).

Preservando el espiritu de la norma anterior, el texto original de la actual
Ley del Impuesto a la Renta, aprobado por DL 774 el afio de 1994, con sus
modificaciones acopiadas en el Texto Unico Ordenado aprobado por el
Decreto Supremo N.° 179-2004-EF (en adelante, LIR), en su articulo 57°
establece que los ingresos se consideran producidos en el ejercicio en que

se devenguen (Poder Ejecutivo, 2004).

De una lectura conjunta de ambos cuerpos normativos, se puede
apreciar que la legislacion tributaria ha incorporado el término devengado,
pero no lo ha definido ni ha establecido reglas para comprender cuando se

debe considerar que un ingreso ha devengado.

Ante esta problematica, desde el inicio del siglo XXI, las autoridades
tributarias, como la Sunat, el Tribunal Fiscal (TF) y el Poder Judicial (PJ)
han tomado el devengado, desarrollado por la doctrina contable e
incorporada en las NIIF, particularmente las reglas del devengado de la NIC
N° 18 — Ingresos por actividades ordinarias (en adelante, NIC 18), para
interpretar y/o precisar diversas disposiciones de las normas tributarias. Es
decir, estas autoridades completaron la ausente definicion del devengado
en la LIR al considerar criterios contables de reconocimiento y medicién de
ingresos como reglas de imposicion de ingresos tributarios en la

determinacion del IRE.

En este sentido, Duran y Mejia indican que los organismos antes
referidos han desarrollado, principalmente, los alcances del “devengado en
torno un tributo especifico (el IR) con un fuerte contenido contable y en el
marco de la imputacion a un periodo determinado de las rentas y gastos
relativos a los contribuyentes domiciliados generadores de rentas

empresariales” (Duran y Mejia, 2017, p. 2).



Ahora bien, a fines del 2017, el Consejo Normativo de Contabilidad
(CNC, 2018), érgano encargado de oficializar las NIIF en el Peru, mediante
la Resolucion N° 003-2017-EF/30, establecié que la norma contable de
ingresos aplicable en ese momento —la NIC 18- seria sustituida a partir del
01 de enero del 2018 por la NIIF 15. Ante estas circunstancias en el ambito
tributario surgi6 la interrogante si es que a partir del 2018 se utilizarian los
criterios de la NIIF 15 para efectos de la imputacién de ingresos en la
determinacion del IRE. Sin perjuicio de esto, mediante la Resoluciéon N°
002-2018-EF/30, el CNC (2018) prorrogo la vigencia del nuevo estandar

contable en el Peru a partir del 01 de enero del 2019.

Esta problematica generd incertidumbre en el ambito tributario. Como
respuesta a ello, el Gobierno considerd pertinente incorporar, mediante el
DL 1425 que modifica el articulo 57° de la LIR, reglas propias para el
devengo para efectos del IRE (Poder Ejecutivo, 2018a). Es asi que, tal
como indica el articulo 1° del DL 1425, la inclusion de esta definicidn tiene
por objeto establecer una definicion de devengo para efectos del impuesto

a la renta a fin de otorgar seguridad juridica (Poder Ejecutivo, 2018a).

No obstante, algunos especialistas tributarios consideran que la
incorporacion de la definicion del devengado generara problemas en su
interpretacion e incluso persistira la incertidumbre (Romainville, 2018). Para
De La Vega y Shulca (2018) “se podrian presentar diversas
interpretaciones cuando se aplique esta nueva norma, la cual constituye
una definicion novedosa que no contaria con pronunciamientos de la
Administracion Tributaria ni del TF” (p.15). Asimismo, a causa de esta
problematica, De La Vega, indica que “hay casos en los que sera necesario
un analisis mas exhaustivo para determinar el devengo, por ejemplo, en el

caso de enajenacion de bienes” (De la Vega, 2018).

Respecto al devengado de ingresos por la enajenacién de bienes, el DL
1425 establece dos reglas particulares para su imputacion (Poder
Ejecutivo, 2018a). La primera regla es desde el punto de vista del

adquirente, cuando éste tenga el control del bien; y la otra regla es desde
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la 6ptica del enajenante, cuando éste transfiera el riesgo de la pérdida del
bien (Poder Ejecutivo, 2018). Una vez que se cumpla una de estas reglas,

se entendera como devengado el ingreso.

Por todo lo expuesto anteriormente, es relevante para Ilos
contribuyentes, autoridades tributarias y profesionales en materia tributaria
comprender si en efecto la incorporacion de reglas para el devengado de
los ingresos por enajenacion de bienes, por parte del DL 1425 a la LIR,
finalmente lograra cumplir con su objetivo o si es que aun podrian

generarse incertidumbres y/o controversias futuras en el ambito tributario.

B. Formulacion del problema

Tal como se ha descrito en los antecedentes de la investigacion, la
aplicacion de las normas contables y tributarias relacionadas con el
devengado ha generado una serie de incertidumbres en su interpretacion,
particularmente, en el caso de la enajenacién de bienes. Es asi que con la
promulgacion del DL 1425 se presentan una serie de problemas en relacion
a la interpretacion de las reglas para el devengado de ingresos por
enajenacion de bienes (Poder Ejecutivo, 2018a). La formulacién de estos

se presenta a continuacion.

e Problema general

v ¢iLas reglas del DL 1425 incorporadas a la LIR afectan la
interpretacion del devengado de ingresos por enajenacion de

bienes?

e Problemas especificos

v' ¢ Es adecuado para los fines del IRE el uso del criterio contable
de obtencion del control sobre los bienes como regla del

devengado tributario?

v' ¢ El criterio contable de obtencién del control de los bienes
permite que se imputen ingresos antes que se produzca la

enajenacion que constituye el aspecto material del IRE?
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v' ¢ Es adecuado para los fines del IRE el uso del concepto de
transferencia del riesgo de la pérdida de los bienes como regla

del devengado tributario?

v' ¢ Laregla de imputacion de ingresos de forma independiente de
una transaccion que involucra mas de una prestacion afecta los

principios del Derecho?

C. Justificacion de la investigacion

Como se indico en los antecedentes, especialistas en materia tributaria
opinan que, la interpretacion de las reglas del devengado incorporadas por
el DL 1425 a la LIR (Poder Ejecutivo, 2018a) conducira a diversas formas
de entender el momento en que se deben imputar los ingresos a fin de
determinar el IRE. Este problema se incrementa con otras situaciones
desfavorables, por ejemplo; el hecho de que, al ser un tema nuevo, los
estudios especializados son escasos; asimismo, bajo la premisa de que se
generan controversias en su interpretacion, las autoridades tributarias
deberian haberse pronunciado al respecto, de tal modo que se anticipen a

presentar posibles soluciones sobre esta problematica.

Frente a las situaciones expuestas en el parrafo anterior, la presente
investigacion cobra relevancia porque analiza y explica los problemas que
surgen al interpretar las reglas del devengado de ingresos, de forma
particular, las aplicables a los ingresos generados por la enajenacion de
bienes. Ademas, con la finalidad de mitigar esta problematica, la
investigacion propone lineas de interpretacién. Con ello, se pretende
contribuir al area del conocimiento tributario para dilucidar el sentido
normativo de las reglas del devengado de ingresos por la enajenacion de

bienes.

Asi mismo, la comprobacién o contrastacion de los resultados de la
investigacion constituiran punto de partida para futuras investigaciones
orientadas a analizar otras reglas generales del devengo tributario, tales

como la condicién suspensiva y el evento o hecho futuro. En el mismo
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sentido, los argumentos desarrollados, las conclusiones vy
recomendaciones seran utiles para analizar, no solo el devengo de ingresos
por enajenacion de bienes en situaciones y condiciones particulares, sino
las reglas del devengo de otro tipo de transacciones, como las

correspondientes a los servicios y las cesiones de bienes.

D. Objetivos

En la presente investigacion se plantean objetivos para su desarrollo,
los cuales se dividen en el objetivo general y los objetivos especificos.

Estos se exponen a continuacion.

e Objetivo general

v' Explicar si las reglas del DL 1425 incorporadas a la LIR
afectan la interpretacion del devengado de ingresos por

enajenacion de bienes.

e Objetivos especificos

v" Analizar si es adecuado para los fines del IRE el uso del
criterio contable de obtencion del control como regla del

devengado tributario.

v Explicar si el criterio contable de obtencién del control de los
bienes permite que se imputen ingresos antes que se
produzca la enajenacidén que constituye el aspecto material
del IRE.

v' Explicar si es adecuado para los fines del IRE el uso del
concepto de transferencia del riesgo de la pérdida de los

bienes como regla del devengado tributario.

v' Examinar si la regla de imputacion de ingresos de forma
independiente de una transaccion que involucra mas de una

prestacion afecta los principios del Derecho.
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E. Alcances y limitaciones

Para comprender la base del desarrollo de la presente investigacion, a

continuacion, se presentan los alcances y limitaciones de esta.

e Alcances de la investigacion

Los resultados de la presente investigacion constituyen un marco
general para comprender la problematica derivada de la interpretacion de
las reglas para el devengado de ingresos por enajenacion de bienes a
travées del analisis y explicacion de sus causas Yy potenciales
consecuencias; asi como un marco general que contribuya a solucionar o
mitigar la problematica mediante las lineas de interpretacion vy

recomendaciones propuestas.

Para alcanzar tales propdésitos, la investigacién toma como punto de
partida la revision de la doctrina y normas contables, asi como doctrina y
normas de caracter civil y tributario, tal como la LIR y el DL 1425. Del mismo
modo, se recurre a pronunciamientos de las autoridades tributarias
peruanas, tales como la Sunat, el TF, el PJ y el Tribunal Constitucional (en
adelante, TC).

e Limitaciones de la investigacion

Considerando el alcance general de la investigacion, es preciso sefalar
que esta tiene una limitacion respecto a la problematica particular del
devengo que se genere por la diversidad y complejidad de los términos
contractuales que establezcan los contribuyentes con terceros con ocasion

de transacciones que involucren enajenacion de bienes.

Para mitigar esta limitacion, la investigacion propone cursos de
interpretacion que, aunque generales, se alinean a lo establecido porla LIR
para determinar el devengo ingresos derivados de contratos que impliquen
prestaciones de enajenar bienes. Ademas, se formulan recomendaciones
que pueden ser tomadas en cuenta al analizar los efectos de los términos

contractuales en el devengo tributario de los ingresos.
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Asi mismo, se identific6 como limitacién la disponibilidad de estudios
académicos y/o técnicos sobre el problema de investigacion, tales como
tesis o estudios especializados. Esto se debe a que la problematica
abordada en la presente investigacion es relativamente reciente. Para
superar esta limitacion, se consideran las opiniones vertidas por diversos
profesionales en materia tributaria respecto a esta problematica,
disponibles en medios impresos y digitales, las cuales se han incluido en
parte de los antecedentes y en el desarrollo del presente trabajo de

investigacion.

Otra limitacién esta vinculada a que, a la fecha de la presente
investigacién, no se han discutido en sede administrativa, judicial y/o
constitucional las controversias originadas por la interpretacion del
devengado tributario de los ingresos entre la Administracidn Tributaria y los
contribuyentes, en particular, las referidas a la enajenacion de bienes. De
manera que no se cuentan con pronunciamientos de las autoridades

tributarias peruanas.

Con la finalidad de mitigar esta limitacion, se toma en consideracion las
respuestas técnicas de la Sunat ante consultas (que no constituyen
controversias en si mismas) vinculadas a las reglas del devengo tributario
de ingresos; ademas, se opta por aplicar entrevistas a docentes
universitarios y especialistas en materia tributaria, quienes expresaran su
posicidon acerca de los problemas de interpretacion de las reglas del

devengado de ingresos por enajenacion de bienes.

Asi mismo, se cuenta con acceso a bibliografia académica, doctrina,
jurisprudencia y normas legales relacionadas a los temas contable y

tributario que dan soporte al desarrollo de la investigacion.
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Capitulo I: Marco Teérico e Hipotesis y variables

Este capitulo se divide en dos partes para la investigacion, la primera
de ellas esta referida al marco tedrico que sustenta el proyecto y que incluye
los aspectos doctrinales, normativos y legales vinculados al tema del
devengado desde el punto de vista contable como del tributario. La
segunda parte corresponde a las hipotesis propuestas en la investigacion

planteada, vinculadas a los problemas de investigacion en estudio.

1.1. Marco tedrico

Como parte fundamental de la presente investigacion se ha elaborado
un marco tedrico con el fin de guiar al lector por medio de conceptos
relevantes para la comprensiéon completa de la tesis. Para ello, este
apartado cuenta con tres subpartes fundamentales; el primero describe una
contextualizacion y explicacion de diversas tesis como parte de los
antecedentes del problema que, si bien no tienen una relacion directa con
el objetivo de esta investigacion, contribuyen a sumergirse en un mayor
analisis después de la emision del DL 1425. El segundo, desarrollara las
bases tedricas que fundamentan las hipétesis planteadas en la presente

tesis.

En este contexto, el segundo apartado se subdivide en 3 puntos
esenciales. El primero abarca un analisis del concepto del devengado en
los ingresos desde el punto de vista contable como desde el tributario para
efectos del IRE. El segundo se centra en revisar el concepto de enajenacion
de bienes. Finalmente, el tercer punto revisa el devengado en los ingresos

por enajenacion de bienes para el IRE.

1.1.1. Antecedentes del problema

Como se indicé anteriormente, dada la novedad de la problematica en
torno a la interpretaciéon de las reglas del devengo tributario para los
ingresos incorporadas por el DL 1425 al articulo 57° de la LIR son pocas

las investigaciones que la analizan. Sin perjuicio de ello, este apartado
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iniciara presentando investigaciones de importancia desarrolladas en el
periodo de tiempo comprendido entre la emision de la NIIF 15 (mayo de
2014) y la promulgacion del referido DL (septiembre de 2018).
Posteriormente, se presentaran las investigaciones que fueron elaboradas
con ocasion de la emision del DL 1425 y que se relacionan con la

problematica analizada en la presente investigacion.

Por un lado, respecto a las investigaciones previas a la promulgacion
del aludido DL destaca la tesis de Bejarano (2018) denominada “El uso de
las normas internacionales de informacién financiera como instrumentos de
interpretacion de la ley del impuesto a la renta peruano”, para optar el grado
académico de Magister en Derecho Tributario en la Pontificia Universidad
Catolica del Peru. En esta se presenta como objetivo analizar la “legalidad
del uso de las NIIF como instrumentos de interpretacidon de conceptos
indeterminados en la LIR, como el devengo” por parte de la Sunat, el TF y
el PJ (p. 58).

La metodologia de la tesis no se encuentra explicita; no obstante, se
presentan diversas fuentes tedricas, tales como normas legales, doctrina y
jurisprudencia tributarias. Sobre la base de estas fuentes se desarrollan los
argumentos y se formulan las conclusiones de la investigacion. Entre las
conclusiones destaca el que las normas tributarias tienen distintas
finalidades a las contables; ademas, se senala que estas ultimas no tienen
caracter constitucional ni constituyen fuente del derecho tributario, aunque,
existen un sector de los operadores del derecho tributario que respaldan su
uso en la determinacién del IRE. En ese sentido, se afirma que las normas
contables que regulan el devengo no son adecuadas para dar claridad al

sistema de determinacion del IRE.

De forma similar, Burga (2017) en su trabajo de investigacion
denominado “La aplicacion de las normas contables en el Derecho
Tributario: el caso del devengado y la NIIF 15", para optar el titulo de
Segunda Especialidad en Derecho Tributario en la Pontificia Universidad

Catdlica del Peru, analiza la aplicacion de las NIIF por parte de la Sunat y
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el TF para dar contenido al criterio del “devengado” tributario (p. 2). De
forma particular, centra su analisis en evaluar el impacto que tendra la
“transicion de la NIC 18 a la NIIF 15" debido a que esta ultima brinda un
modelo consolidado de cinco pasos para la medicion y reconocimiento de

ingresos por contratos de venta de bienes (p. 2).

A partir de ello, se sefala que es necesario identificar los efectos que
dicha transicion generaria en el reconocimiento de los ingresos y gastos
para efectos del IRE. En ese sentido, se concluye que las autoridades
deben incorporar en la LIR una definiciéon del devengado a fin de evitar que
se generen diversas situaciones que incrementan la inseguridad juridica en
los contribuyentes. Es preciso aclarar que este trabajo se realiz6 antes de
la promulgacién del DL 1425, el cual incorporé reglas de aplicacion del

devengado tributario.

Por su parte, en el trabajo académico de Mora y Muguerza (2017),
denominado “Transgresion al régimen juridico del impuesto a la renta
empresarial ante una eventual adopcion de la metodologia de la NIIF 15
para cuantificar e imputar los ingresos gravables”, presentado en el Xll|
Concurso de Iniciacion en la Investigacion 2017 de la Facultad de Ciencias
Contables de la PUCP, se presenta como objetivo “demostrar que la
eventual adopcion de la metodologia de la NIIF 15 para cuantificar e
imputar los ingresos gravables en la determinacion del IRE transgrediria el

régimen del impuesto a la renta peruano” (p. 37).

Para alcanzar tal objetivo, se analizé diversas fuentes tedricas, tales
como la normatividad y la doctrina contables vinculadas, la LIR y su
Reglamento, los principios juridicos-tributarios y otras fuentes del Derecho
Tributario. Entre las conclusiones a las que arriba el estudio destaca la

siguiente:

“Los propdsitos de la NIIF 15 para la medicion y reconocimiento de
los ingresos sefialan un distanciamiento sustancial frente a los

objetivos de la LIR, por lo que no seria idéneo adoptarlos para
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determinar el IRE, de manera que los ingresos gravables
cuantificados mediante estimaciones como estipula la NIIF 15
supondria la transgresion al régimen del IRE porque la riqueza sujeta
a imposicion no se mide sobre una riqueza especulativa de generar
en el futuro producto de expectativas presentes, sino sobre aquellas
efectivamente ganadas producto de la realizacion de transacciones

con terceros que fluyen al patrimonio del contribuyente” (p. 46).

Adicionalmente a los trabajos expuestos, existen otros que concluyen
que es posible el uso de criterios contables para fines del IRE bajo ciertas
condiciones o que la adopcién de estos no generaria implicancias
significativas en lo tributario. Asi tenemos el trabajo de investigacion de M.
Ledn (2017), titulado “Las normas internacionales de informacién financiera
y su incidencia en la determinacion del impuesto a la renta: problematica
del devengado” para optar el grado de Maestro en Tributacion y Politica
Fiscal en la Universidad de Lima. En esta investigacion se presenta como
objetivo demostrar que el devengado tributario debe ser entendido bajo los
criterios de las NIIF por tener su origen en la contabilidad y por formar parte
del Derecho Contable, pero bajo la condicion de pasar estos criterios por
‘el tamiz de lo que grava el IRE dentro de los parametros de capacidad

contributiva y principios tributarios constitucionales” (p. 35).

Respecto a la metodologia de la investigacion, cabe precisar que no se
ha manifestado cual ha sido la utilizada. Sin embargo, como estrategia de
la investigacion se advierte que la autora lleva a cabo una revision
bibliografica de diversas fuentes, tales como doctrinas contable y tributaria,
normas contables y legales, pronunciamientos de las autoridades
tributarias. Sobre la base del andlisis de estas fuentes se formulan las
conclusiones. Entre estas se sefala que “no existe un devengado contable

y uno tributario, el devengado es uno” (p. 97).

Sin perjuicio de ello, se precisa que “se debe verificar si este concepto
es respetuoso del principio de capacidad contributiva, entendiendo que un

ingreso devengado hoy en dia no supone necesariamente una riqueza real
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o tangible en la fecha de su reconocimiento” (p. 51). Ademas, se destaca
que, aunque las NIIF formen parte del derecho contable y considerando
que su funcion no es crear tributos, deben ser examinadas a la luz de “los

principios constitucionales aplicables a la potestad tributaria” (p. 59).

De modo similar, Castro, Melinc y Zegarra (2016) en el trabajo de
investigacion denominado “Evaluacion del efecto de transicion de la NIC 18
a la NIIF 15 en el reconocimiento de ingresos por contrato de venta en el
sector mineria”, presentado para optar al Titulo de Licenciado en
Contabilidad en la Universidad Peruana de Ciencias Aplicadas, se
proponen como objetivo determinar “el impacto generado por la transicion
de la NIC 18 a la NIIF 15 en el reconocimiento de ingresos por contrato de

venta en el sector mineria” (p. 60).

Esta investigacion es de tipo exploratoria y su disefio es mixta debido
a que se utilizaron instrumentos de investigacién de tipos cualitativo y
cuantitativo. Adicionalmente, como parte de las conclusiones, cabe
destacar que el estudio sefiala que “no se esperan impactos tributarios por
la implementacién de la NIIF 15 [debido a que] la norma tributaria no
determina o describe cobmo se debe reconocer un ingreso, por lo que se

cifie al calculo financiero y la base es financiera” (p. 125).

En el mismo sentido, se sefala que la norma tributaria seguira “el
patron financiero y, por ello, no se generan diferencias temporales
(imponibles o deducibles) que impacten al impuesto a la renta diferido,
segun la NIC 12”; no obstante, la investigacion reconoce que, a la fecha de
la investigacion (diciembre 2016) la “SUNAT no se ha pronunciado sobre el
tratamiento tributario de los ingresos ordinarios bajo la nueva norma [NIIF
15]” (p. 125).

Sobre la base de las investigaciones citadas se advierte que la
academia analiz6 la pertinencia de recurrir, principalmente, a los criterios

de la NIIF 15 para el reconocimiento de ingresos para fines del IRE dada la
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ausencia de una definicion de devengado en al LIR, asi como los efectos

en el ambito tributario que ello podria representar.

Es en ese contexto que, en septiembre del 2018, el Poder Ejecutivo
promulgo el DL 1425 para incorporar una definicién del devengado a la LIR.
Esta norma, segun su articulo primero, tiene por objetivo “establecer una
definicion de devengo para efectos del impuesto a la renta a fin de otorgar
seguridad juridica”, asi como predictibilidad en la determinacién del aspecto
temporal de los hechos que grava el referido impuesto, tal como la

enajenacion de bienes (Poder Ejecutivo, 2018a).

En tal sentido, de la revision de las investigaciones que se
desarrollaron con ocasion de la promulgacién del DL 1425 sobresale la
tesis de R. Ledn (2020) denominada “Problematica de la aplicacién del
principio del devengado en los pronunciamientos técnicos emitidos por la
administracion tributaria durante el periodo 2010-2017”, para optar el grado
de Magister en Derecho Tributario en la Universidad Nacional Mayor de
San Marcos. Esta tuvo por objetivo principal “determinar la incidencia de la
ausencia de definicion del principio del devengado en LIR y su Reglamento,
en los pronunciamientos técnicos emitidos por la Administraciéon Tributaria
durante el periodo 2010- 2017”7 (p. 21).

La metodologia de la investigacion utilizada fue no experimental
descriptiva de tipo causal con un enfoque cualitativo dado que se efectud
una revision de diferentes fuentes (tales como normas contables vy
tributarias, asi como pronunciamientos de la Sunat) y se llevé a cabo
encuestas a diferentes operadores del derecho tributario (funcionarios de
la Sunat, asesores independientes, gerentes generales y catedraticos

universitarios).

Entre las conclusiones se sefiala que no es adecuado que la LIR
juridifique a la NIIF 15, y en general a cualquier estandar contable, mediante
una remision directa a esta toda vez que en esta se prevé que el

reconocimiento o devengo de los ingresos se efectiue a partir de la
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valoracion o estimacion de la entidad. Sin perjuicio de ello, se precisa que,
considerando que las vigencias del DL 1425 (que incorpora una definicién
del devengo tributario para ingresos y gastos) y la NIIF 15 (que establece
un modelo de reconocimiento de ingresos) en el Peru coinciden (1 de enero
de 2019), resulta necesario investigar con mayor profundidad las

implicancias tributarias de esta relacién.

Ademas, se destaca que, a pesar que el DL 1425 tiene por finalidad
establecer una definicion del devengo tributario para resolver la
problematica generada cuando esta no existia, esta problematica podria
acentuarse aun mas. Por un lado, porque el control —como uno de los dos
criterios para devengar el ingreso por enajenacién de bienes— es un
concepto nuevo para la tributacion, por lo que su interpretacion y aplicacion
podrian ser confusas o problematicas. Por otro lado, porque las
disposiciones que regulan el devengo de ingresos por servicios
conllevaran, en gran medida, a que estos se devenguen de forma distinta

en comparacion a como se hacia antes de la vigencia del referido DL.

De forma similar se manifiestan Soto y Choquehuanca (2021) en su
tesis titulada “Implicancias del Devengo Tributario y las Contingencias
Fiscales en la Determinacién del Impuesto a la Renta, Sector Construccion,
distrito Arequipa, Arequipa, 2019" presentada para optar el Titulo
Profesional de Contador Publico en la Universidad Tecnolégica del Peru.
En esta tesis los autores se propusieron analizar los principales efectos
tributarios de tipo contingente causados por la aplicacion de las nuevas
reglas del devengado tributario en la determinacion del IRE de las

empresas constructoras arequipefias.

En cuanto a la metodologia, la investigacién aplicé el método deductivo
con un enfoque cuantitativo y tuvo un disefio no experimental-transversal.
Ademas, efectuo una recoleccion de datos a partir de la aplicacién del
instrumento del cuestionario a los encargados de la contabilidad de las
referidas empresas de construccion. Ademas, como parte de las

conclusiones se afirma que existiran contingencias tributarias e inseguridad
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juridica no sélo porque existen diferentes métodos para medir el grado de
ejecucion o avance del servicio, sino porque el contribuyente es quien
debera elegir el mas adecuado para su caso en concreto y, mas aun,

porque la Sunat puede discrepar de esta eleccion.

De forma adicional, se revela que, a partir de los resultados de la
investigacion, se determind que las empresas constructoras encuestadas
no tienen claridad ni certeza sobre como se interpreta y aplica la definicidén
del devengo tributario incorporada por el DL 1425 a la LIR. En primer lugar,
se indica que, de las empresas que cuentan con “contratos de obra con
condicion suspensiva”, la mitad de ellas devengan el integro del ingreso
cuando este se percibe; en tanto que otra parte de ellas cuando acontece

el hecho sustancial.

En segundo lugar, se sefala que, de las constructoras que han suscrito
contratos en los que “se establecen términos precisos para el pago”, mas
de la mitad de ellas devenga el integro del ingreso en el momento en que
se cumplen tales términos de pago; mientras que otras lo hacen cuando
perciben la contraprestacion. En tercer lugar, se manifiesta que, del total de
empresas que pactan “contratos de obra en funcion de un evento futuro”,
aproximadamente, la mitad de ellas devenga el ingreso en la oportunidad
en que perciben el ingreso; en tanto que otra parte de ellas cuando ocurre

el hecho sustancial.

Asi mismo, se tiene la tesis desarrollada por Jorge y Peralta (2020)
denominada “Tratamiento tributario de las comisiones de estructuracion y
su impacto en la determinaciéon del Impuesto a la Renta, en las empresas
del sector industrial de bebidas y elaboracion de productos de molineria de
Lima Metropolitana en el 2018” para optar el titulo profesional de Licenciado

en Contabilidad en la Universidad Peruana de Ciencias Aplicadas.

La investigacion se propone como objetivo establecer la incidencia
tributaria de las referidas comisiones en la determinacion del IRE v,
ademas, determinar la oportunidad en que estas se devengan. En cuanto
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a la metodologia utilizada, este estudio es de tipo no experimental
correlacional-causal y el disefio aplicado cuantitativo-cualitativo. Ademas,
como parte de las conclusiones a las que arriba la investigacion, destaca
que, a pesar de que se plantea una definicion del devengo tributario, el DL
1425 no ha dispuesto una disposicion transitoria que otorgue seguridad
juridica respecto a las comisiones incurridas antes de su vigencia que los
contribuyentes han optado por devengar de forma proporcional al plazo del

préstamo siguiendo la normativa contable.

Adicionalmente, destaca el articulo de investigacion elaborado por
Casanova (2020) titulado “El concepto de devengo juridico introducido por
el Decreto Legislativo 1425, el principio de asociacién, correlacion,
equiparaciéon o matching, y la aplicaciéon de la NIIF 15" para la revista
indexada Giuristi, Revista de Derecho Corporativo de la Universidad ESAN.
En esta investigacién se presenta como objetivo analizar y explicar la
importancia de una adecuada comprension del “concepto de devengo
juridico en nuestro ordenamiento juridico” (p. 149) a propdsito de la vigencia
del DL 1425.

Ademas, se propone aportar algunas consideraciones que permitan
llevar a cabo una adecuada interpretacion y aplicacion de tal concepto, en
particular, para el devengo de los ingresos por enajenacion de bienes. En
cuanto a la metodologia utilizada en la investigacion, esta no se explicita;
no obstante, el autor lleva a cabo una revision de diversas fuentes tedéricas
y normativas, tales como doctrina, jurisprudencia, leyes, codigos y

reglamentos.

Asi mismo, como parte de las conclusiones se sefala que “los hechos
sustanciales estan asociados al grado o nivel de cumplimiento de la
prestacion que es la causa eficiente que da derecho a la percepcion de la
contraprestacion” (p .169). Ademas, se indica que la NIIF 15 no califica
como fuente de derecho tributario; antes bien, constituye como una guia

interpretativa del control —criterio para establecer el devengo de ingresos
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por enajenacion de bienes—y este uso interpretativo sélo se restringe a este

concepto.

Adicionalmente, destaca que el riesgo de pérdida al que alude el DL
1425 —y que constituye un criterio para establecer el devengo de ingresos
por enajenacion de bienes— no puede ser distinta a la desarrollada en los
articulos pertinentes del Cédigo Civil referidos a “la teoria del riesgo en la
entrega de bienes ciertos” (p. 170). En ese sentido, se concluye que es la
“entrega del bien una de las circunstancias que evidencian la produccién
de los hechos sustanciales para la generacion del ingreso, al ser
precisamente ella el evento que transfiere el riesgo de pérdida del bien del

enajenante al transferente” (p. 170).

Sobre la base de las investigaciones expuestas se advierte la
preocupacion de tener claridad y seguridad juridica sobre la comprension o
interpretacion de las reglas del devengo tributario de los ingresos
empresariales. De forma especial, se destaca la necesidad de comprender
las reglas aplicables a la enajenacion de bienes debido a la connotacion
contable que tiene una de ellas (el control) y la civil de la otra (el riesgo de

pérdida).

Ante tales situaciones, resulta relevante llevar a cabo una revisién de
las bases tedricas que fundamentan el concepto del devengado y el rol que
tiene en la contabilidad y en la LIR, asi como la relacién de este concepto
con el de enajenacion de bienes. A partir de ello, se tendra mayor claridad
para abordar los fundamentos de las reglas incorporadas por el DL 1425
para determinar el devengo tributario de los ingresos empresariales y, de
modo particular, para el devengo de los ingresos generados por la

enajenacion de bienes.
1.1.2. Bases tedricas

Tal como se describié en la introduccion del presente capitulo, en el
siguiente apartado se desarrollaran los conceptos relevantes para la
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argumentacion de nuestra tesis propuesta que giran en torno al devengo
tributario de los ingresos empresariales producidos por la enajenacion de
bienes. Cabe precisar que se llegara a una revisidbn normativa tributaria
desde la primera vez en que se incorporo el devengo en la legislacion que
regulaba el impuesto a la renta hasta la reciente incorporaciéon de la
definicion legal del término devengado por el DL 1425 en la LIR, punto

sobre el que centra el analisis de la presente investigacion.
a. Analisis del concepto del devengado en los ingresos

En el presente apartado se expondra la evolucidn del concepto del
devengado desde la éptica contable. Para ello, primero se iniciara con una
revision del devengado en la contabilidad donde se hara una busqueda de
informacion en la doctrina contable y luego la incorporacion del devengado
en las NIIF. Posteriormente, se analizara el devengado en la LIR peruano.
Sobre este punto, se revisara el inicio de la incorporacion del término
devengado en la LIR, cual ha sido la interpretaciéon de este término
devengado por las autoridades tributarias hasta llegar a una revision de la
incorporacion de la definicion legal del término devengado por el DL 1425
en la LIR, asimismo, se revisara el devengado en transacciones con mas

de una prestacion.
El devengado en la contabilidad

Es importante conocer el devengo desde la 6ptica contable para luego
continuar con el analisis respectivo de la presente investigacion. El devengo
en la contabilidad es un principio que se ha establecido por convencion y/o
acuerdos de los profesionales inmersos en esta disciplina. Este principio
del devengo no es un fin en si mismo, sino que es un medio para reconocer

los hechos econdmicos en la contabilidad tales como los ingresos.

Lo indicado en el parrafo anterior se encuentra respaldado por Tua
(1983) al indicar que los principios contables, entre ellos el devengo, tienen
su origen en la doctrina (practica) profesional que, “impulsada por el
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desarrollo econdmico y, ademas, por la necesidad de tener reglas de accion
comun, inicia un proceso de autorregulacion tendente a la
homogeneizacion de los criterios con los que se confeccionan los estados

financieros” (p.26).

Asimismo, Layla (2011) indica que los principios contables cumplen un
rol importante en la disciplina dado que brindan los medios pragmaticos-
tedricos para explicar los fundamentos de las practicas contables, evaluar
y “concluir los ajustes necesarios para uniformizar una buena practica vy,
ademas, brinda las bases para la creacion nuevas practicas contables en

el marco general de la contabilidad” (p.82).

En la misma linea Chatfield en 1979 sefiald que los principios contables
“representan el medio que le da a la contabilidad el marco de referencia, la
estructura integradora que se necesita para dar mas que significado
pasajero a sus procedimientos especificos” (como se citdé en Laya, 2011, p.
82).

Por su parte Kohler en su obra "Diccionario para Contador" define a los
Principios de Contabilidad como "Cuerpo de doctrina asociado con la
contabilidad que sirve de explicacion de las actividades corrientes o
actuales y como guia en la seleccion de convencionalismos o

procedimientos" (como se cité en Gavelan 2000, p.121).

De mismo modo, Tua (1985) en un estudio titulado “Naturaleza y
Filosofia de los Principios Contables” sefiala que los principios contables
“nacen producto de una intima vinculacién con la regulacion profesional,
por lo que reciben la denominacién de principio desde el momento en que
comienzan a emitirse normas destinadas a orientar la practica profesional

y a homogenizar sus acciones” (p.296).

Dicha regulacién profesional se materializa con la emisién de reglas
(normas), las cuales son Uutiles en la contabilidad. Estas normas en el

tiempo han evolucionado en concordancia con los cambios y necesidades
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de la economia adaptandose a las necesidades particulares de cada
empresa. Asi, tal como indica Tua (1983), los principios contables como el
devengado son impulsados por el desarrollo econdémico que tiene una

estrecha vinculacion con los cambios econémicos (p.26).

Un hecho econdmico importante en el mundo fue la crisis del afio 1929,
el cual conllevd a los profesionales y gremios involucrados en la
contabilidad a organizarse para la creacién y uniformidad de los criterios
contables en la practica. Tal como indica Storey, ello se debe a que antes
de 1930, no existia un método generalmente aceptado que pudiera
llamarse una teoria contable logica y completa de la valuacion de los

activos y de la determinacién de las utilidades (Storey, 1959, p. 353).

En ese sentido, surgido la necesidad de regulacion y emision de
principios contables en el mundo, ello después de la Gran Depresion que
tuvo lugar en los Estados Unidos a inicios de 1929. De manera que el
“Instituto Americano de Contadores Publicos, ante esta situacién, organizé
diversas agrupaciones, académicas y practicas con el objeto de estudiar el
problema, emitiéndose en 1934 seis reglas, que se consideran como el
primer intento de reconocimiento de principios de contabilidad” (Gertz,
1976, p.139).

Del mismo modo, Moonitz senala que “la estructuracion de una doctrina
cientifica contable a través de principios se inicié en Estados Unidos y los
protagonistas iniciales fueron el Instituto Norteamericano de Contadores
Publicos (comités de este organismo) y la Bolsa de Valores de Nueva York”
(como se cité en Laya, 2011, p. 97). En ese contexto, en septiembre de
1958, se fundaron “el Comité de Procedimientos Contables y la Division de
investigacién Contable, ambos organismos como parte del Programa de
Investigacion del Instituto Norteamericano de Contadores Publicos para
emprender estudios para enunciar los postulados y principios de
contabilidad basicos” (como se citdé en Laya, 2011, p. 98).
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Como se puede apreciar, a inicios de los afios 30 fue en los Estados
Unidos donde se consolidan los principios contables surgidos en la practica
contable y por la necesidad de regulacion y uniformidad. Es asi como el
principio del devengado forma parte del cuerpo total de los principios

contables.

Tal como sefala Laya (2011) “los distintos hechos economicos
durante las primeras décadas del siglo XX contribuyeron a la modificacién
y desarrollo de elementos conceptuales de la doctrina contable influyeron
en el desarrollo de los principios y postulados, entre ellos el principio del

devengado” (p.100).

Por tanto, los principios contables, con el transcurso del tiempo
influenciado por los cambios econémicos, se han formado como verdades

fundamentales para plasmar los hechos econémicos a la contabilidad.
El devengo en la doctrina contable

Tal como se indico anteriormente el devengo se ha formado en doctrina
contable que luego se ha normalizado por diversos organismos para
catalogarlo como un principio contable. Respecto a esto, Paton y Littleton

sefalaron que:

“durante los afos cuarenta, la practica contable se ha desarrollado
sustancialmente en las lineas especificadas en la misma, a la vez
que las racionalizaciones de la teoria congruentes con su contenido
han sido ampliamente utilizadas y han resultado habituales en los

pronunciamientos de la regulacion” (Storey, 1981, p. 901).

Como se puede apreciar, dichos autores, influyentes en la contabilidad,
sefalaron que en efecto la contabilidad (los principios contables como el
devengado) surgen de la doctrina contable que luego es utilizada en los
pronunciamientos de la regulacién. En ese sentido, es pertinente revisar
brevemente sobre el principio contable del devengado en la doctrina
contable.
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En términos de Lortini et al. (1980) del libro “Replanteo de la técnica
contable” sefialan que el devengado son “las variaciones patrimoniales que
deben considerarse para el resultado econémico son las que competen a

un ejercicio sin entrar a considerar si se han cobrado o pagado” (p.66).

Por su parte el profesor Tua (1983) entiende sobre este concepto como
“‘la imputacion temporal de ingresos y gastos deberan hacerse en funcién
de la corriente real que dichos gastos e ingresos representan y no en el
momento en que se produzca la corriente monetaria o financiera derivada

de aquellos” (p. 327).

Asimismo, Villacorta (2004) en su tesis doctoral titulada “Posibles
soluciones a problemas de la normalizacion contable” manifiesta que el
devengado equivale al reconocimiento de los resultados en funcion de
corrientes reales constitutivas de ingresos y gastos, por lo que este
concepto “tiene mejores resultados en la prediccion de flujos de caja futuros
que la informacion histérica de los flujos de tesoreria, ya que tiene en
cuenta tanto los flujos de caja a corto plazo como los que se espera obtener

a largo plazo” (146).
Incorporacion del devengado de ingresos en las NIIF

En el Peru, el 1 de enero de 1998 entré en vigencia la actual Ley
General de Sociedades (LGS), la cual en su articulo 223° requiere que la
forma de contabilizar las operaciones y elaborar los Estados Financieros se
realice de acuerdo a los Principios de Contabilidad Generalmente
Aceptados (PCGA) vigentes en el pais (Congreso de la Republica del Peru,
1997). Poco tiempo después, por medio de la Resolucion N° 013-98-
EF/93.01 de fecha 17 de julio 1998, el CNC precis6 que los PCGA

comprenden a las NIIF oficializadas en el pais (CNC, 1998).

En ese sentido, en nuestro pais, las NIIF son aplicables para la
preparacion y elaboraciéon de informacion econdmica y financiera, las

cuales representan los PCGA. Estas normas contables se fundamentan en



30

los principios contables que se han formado en el trayecto y evolucion de
la contabilidad. Asi como sefialan Diaz, Duran, y Valencia (2012) “la
economia mundial se ha visto marcada por un proceso de globalizacion que
ha obligado que el ambito contable requiera la armonizacion de sus normas
y principios que involucra pasar de principios locales hacia la aplicacion de

normas internacionales” (p.7).

Por tanto, es importante resaltar que el principio del devengo se
encuentra en el modelo de las NIIF, los cuales representan los PCGA en
nuestro pais. En ese sentido, en los siguientes puntos se hara una revision

de las normas contables en donde fue incluido el devengado.
El devengo en la NIC 1 y el Marco Conceptual

Ahora bien, el concepto del devengado en el modelo NIIF o podemos
ubicar principalmente en la NIC 1 Presentacion de Estados Financieros y

el Marco Conceptual de la Informacion Financiera.

En tal sentido, en la NIC 1 se encuentra en el apartado de base
contable de acumulaciéon desarrollado en dos parrafos (27 y 28). En el
parrafo 27 la norma describe lo siguiente: Una entidad elaborara sus
estados financieros, excepto en lo relacionado con la informacién sobre
flujos de efectivo, utilizando la base contable de acumulacién o devengo
(IFRS Foundation, 2018). Asimismo, el parrafo 28 precisa que cuando se
utilice el devengo, “una entidad reconocera partidas como activos, pasivos,
patrimonio, ingresos y gastos, en la medida que satisfagan las definiciones
y los criterios de reconocimiento previstos para tales elementos en el Marco
Conceptual” (IFRS Foundation, 2018).

Por su parte, el Marco Conceptual para la Informaciéon Financiera
vigente a la fecha en su apartado rendimiento financiero reflejado por la

contabilidad de acumulacién (o devengo) sefiala lo siguiente:

“La contabilidad de acumulacién (o devengo) describe los efectos de

las transacciones y otros sucesos y circunstancias sobre los
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recursos economicos y los derechos de los acreedores de la entidad
que informa en los periodos en que esos efectos tienen lugar, incluso
si los cobros y pagos resultantes se producen en un periodo
diferente. Esto es importante porque la informacion sobre los
recursos economicos y los derechos de los acreedores de la entidad
que informa y sus cambios durante un periodo proporciona una
mejor base para evaluar el rendimiento pasado y futuro de la entidad
que la informacion unicamente sobre cobros y pagos del periodo”
(IFRS Foundation, 2018).

Cabe resaltar que el devengo como Principio fundamental de la
contabilidad mantiene la esencia como concepto en ambas normas; no
obstante, con la vigencia del Marco Conceptual (hasta la version de
septiembre 2010), el devengo deja de ser una hipotesis fundamental y pasa
a constituirse en una forma de reflejar el rendimiento financiero de una
entidad que informa durante un periodo (siendo la forma de reflejar el

rendimiento financiero), tal como se cité en el parrafo anterior.
El devengo en la NIC 18

Tal como sefalé en los antecedentes del problema de la presente
investigacién, la norma contable vigente hasta el 2018 para la medicion y
reconocimiento de ingresos fue la NIC 18 (IFRS Foundation, 2018). Esta
norma tuvo como finalidad “contabilizar ingresos de actividades ordinarias
procedentes de las transacciones y sucesos venta de bienes, la prestacion
de servicios y el uso, por parte de terceros, de activos de la entidad que

produzcan intereses, regalias y dividendos” (IFRS Foundation, 2014).

Asimismo, la NIC 18 establecid6 que, para el reconocimiento de
ingresos por la venta de bienes, y por ende su incorporacion en los estados
financieros, se deben cumplir todas y cada una de las cinco condiciones

siguientes:
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“a. La entidad ha transferido al comprador los riesgos y ventajas, de
tipo significativo, derivados de la propiedad de los bienes.
b. La entidad no conserva para si ninguna implicacion en la
gestion corriente de los bienes vendidos, en el grado usualmente
asociado con la propiedad, ni retiene el control efectivo sobre los
Mismos.
c. El importe de los ingresos de actividades ordinarias puede
medirse con fiabilidad.
d. Es probable que la entidad reciba los beneficios econémicos
asociados con la transaccion.
e. Los costos incurridos, o por incurrir, en relacion con la
transaccion pueden ser medidos con fiabilidad” (IFRS Foundation,
2014).

En relacion a la transferencia de los riesgos y ventajas significativos de
la propiedad, el parrafo 15 de la aludida norma indica que esta transferencia
coincide mayormente con la “transferencia de la titularidad legal o el
traspaso de la posesion al comprador”, pero que hay casos en que la
“transferencia de riesgos y ventajas tendra lugar en un momento diferente
del correspondiente a la transferencia de la titularidad legal o el traspaso

de la posesion de los bienes” (IFRS Foundation, 2014).

Asimismo, la norma sefiala que, “si la entidad retiene, de forma
significativa, riesgos de la propiedad, la transaccion no sera una venta y por
tanto no se reconoceran los ingresos” IFRS Foundation, 2014). Por
ejemplo, una entidad puede retener riesgos significativos de diferentes

formas:

“

a. cuando la entidad asume obligaciones derivadas del
funcionamiento insatisfactorio de los productos que no entran en las
condiciones normales de garantia;

b. cuando la recepcion de los ingresos de actividades ordinarias
de una determinada venta es de naturaleza contingente porque

depende de la obtencion, por parte del comprador, de ingresos de
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actividades ordinarias derivados de la venta posterior de los
bienes;

c. cuando los bienes se venden junto con la instalacion de los
mismos y la instalacion es una parte sustancial del contrato,
siempre que ésta no haya sido todavia completada por parte de
la entidad; y

d. cuando el comprador tiene el derecho de rescindir la operacion
por una razén especificada en el contrato de venta, y la entidad
tiene incertidumbre acerca de la probabilidad de devolucion”
(IFRS Foundation, 2014).

Cabe traer a colacion el parrafo 13, el cual habia sefalado sobre la
identificacion de la transaccion por separado y su reconocimiento de la

siguiente manera:

“‘No obstante, en determinadas circunstancias, es necesario aplicar
tal criterio de reconocimiento, por separado, a los componentes
identificables de una unica transaccién, con el fin de reflejar la
sustancia de la operacién. Por ejemplo, cuando el precio de venta
de un producto incluye una cantidad identificable a cambio de algun
servicio futuro, tal importe se diferira y reconocera como ingreso de
actividades ordinarias en el intervalo de tiempo durante el que tal

servicio sera ejecutado” (IFRS Foundation, 2014).

Como se puede apreciar, el tratamiento sobre el criterio de
reconocimiento de ingresos por separado en un componente identificable
de una unica transaccion lo hizo de forma limitada y sin tanta precision.
Caso que no ocurre con el reconocimiento de ingresos por la NIIF 15, el

cual se describe en el siguiente item.
El devengo en la NIIF 15

En las ultimas décadas los modelos de negocio y cambios econdmicos

han involucrado que muchas empresas implementen una variedad de



34

estrategias buscando ser mas competitivas. Ello ha llevado a un mayor
nivel de complejidad en sus transacciones econdémicas, de manera que
bajo el marco normativo contable no se haya contemplado detalladamente
el reconocimiento y medicion de diversos hechos econdmicos. En ese
sentido, las entidades y organismos internacionales emisores de normas
se han preocupado en evaluar la normatividad para precisar y detallar las

normas contables.

Es asi que los organos emisores de estandares contables
internacionales, el IASB y el Consejo de Normas de Contabilidad Financiera
de los Estados Unidos (FASB, por sus siglas en inglés), trabajaron
conjuntamente los proyectos para preparar y esclarecer algunos

estandares contables, entre ellos la NIIF 15 (EY, 2015).

Respecto a la NIIF 15, es relevante indicar que esta norma contable
presenta exhaustiva metodologia para la mediciéon y reconociendo de
ingresos, considerando como principio primordial que “el monto reconocido
como ingreso refleje la cantidad al que la entidad espera tener derecho a
cambio de la transferencia de bienes y/o servicios comprometidos con los
clientes en virtud de un contrato” (IFRS Foundation, 2018). Para tal
propésito, “la entidad debera efectuar rigurosos procedimientos, como
realizar estimaciones contables y tratar una operacion como si se tratase

de distintas transacciones” (IFRS Foundation, 2018).

Asi la firma auditora EY sefiala que la NIIF 15 involucra un cambio
significativo en la normatividad contable actual y que, aun cuando se
presente una guia de aplicacion pormenorizada, se tendra que “utilizar
mayor juicio para aplicar sus requisitos, ya que el uso de estimaciones es

mas extenso en esta norma” (2015).

Adicionalmente, el apéndice C de la NIIF 15 establece que este estandar
contable reemplaza las siguientes normas e interpretaciones: “la NIC 11
Contratos de Construccion; la NIC 18 Ingresos de Actividades Ordinarias;
la CINIIF 13 Programas de Fidelizacién de Clientes; la CINIIF 15 Acuerdos
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para la Construccién de Inmuebles; la CINIIF 18 Transferencias de Activos
procedentes de Clientes; y la SIC-31 Ingresos - Permutas de Servicios de
Publicidad” (IFRS Foundation, 2018).

Por tanto, la NIIF 15 indica que la finalidad “es consolidar en un solo
modelo el reconocimiento de ingresos de diversas industrias mostrando
principios claros, un marco contable mas sélido, comparabilidad entre
industrias y mejora de las revelaciones en los estados financieros de las
companias” (IFRS Foundation, 2018).

Asimismo, el objetivo de esta norma es “establecer los principios que
aplicara una entidad para presentar informacion util a los usuarios de los
estados financieros sobre la naturaleza, importe, fecha e incertidumbre de
los ingresos de actividades ordinarias” (IFRS Foundation, 2018). De
manera que, el principio basico es que “una entidad reconocera los
ingresos de actividades ordinarias para representar la transferencia del bien

o servicios comprometidos con los clientes” (IFRS Foundation, 2018).

En tal sentido, el modelo que establece la NIIF 15 para el reconocimiento
y medicion de los ingresos consta de 5 pasos, los cuales son desarrollados
en toda la norma (IFRS Foundation, 2018). Para los efectos de la presente
investigaciéon a continuacién se expondran estos pasos con énfasis en

algunos de ellos.

El primer paso, “Identificacién del contrato”, es desarrollado entre los
parrafos 9 al 21 de la NIIF 15 (IFRS Foundation, 2018). Por lo que se debe
tener en cuenta que el contrato debe tener “sustancia comercial y debe ser
probable que la entidad recaude (cobre) e identifique las condiciones de
pago de la contraprestacion por los bienes y servicios acordados en el
contrato” (IFRS Foundation, 2018).

El segundo paso, “Identificar las obligaciones de cumplimiento en el
contrato”, es desarrollado en los parrafos del 22 al 30 de la NIIF 15 (IFRS
Foundation, 2018). Debiendo entender que las obligaciones de
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cumplimiento como los ofrecimientos por parte de la empresa vendedora
para obtener ingresos, es decir, todo lo que la empresa se compromete a
otorgar a su cliente. Por lo que un contrato puede tener varias obligaciones
de desempeinio, siendo esto asi una entidad debe evaluar cada una de ellas

y separarlas para su reconocimiento. En ese sentido, la norma sefala:

al comienzo del contrato, una entidad evaluara los bienes o
servicios comprometidos con un cliente e identificara como una
obligacion de desempefio cada compromiso de transferir al cliente:
un bien o servicio (o un grupo de bienes o servicios) que es distinto;
0 una serie de bienes o servicios distintos que son sustancialmente
iguales y que tienen el mismo patron de transferencia al cliente”
(IFRS Foundation, 2018).

El tercer paso, “Determinar el precio de la transaccion”, es desarrollado
entre los parrafos 47 al 72 de la NIIF 15. Por lo que se debe entender que
“el precio de la transaccion es el valor de la contraprestacion al cual la
entidad espera tener derecho a cambio de la transferencia de bienes o
servicios, de manera que el precio puede ser un importe fijo, variable, o
ambos” (IFRS Foundation, 2018).

En ese paso se aprecian las estimaciones contables. Aqui, la
contraprestacion variable incluye conceptos tales como descuentos,
reembolsos, abonos, incentivos, bonificaciones por cumplimiento de
objetivos y otros conceptos similares. Por lo que una entidad debe estimar
el precio de la transaccion teniendo en cuenta el efecto de
contraprestaciones variables, el valor temporal del dinero (si se considera
que existe un componente de financiacion significativo que influya en el
precio), contraprestaciones no monetarias que se deben medir al valor
razonable, y otras contraprestaciones a pagar al cliente (IFRS Foundation,
2018).

Asimismo, la NIIF 15 indica que “una entidad deberia ajustar el precio
de la transaccion en la medida que sea altamente probable y que no dé
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lugar a una reversion significativa de ingresos, si en el futuro se produjera
una reestimacion de los ingresos reconocidos inicialmente” (IFRS
Foundation, 2018). Para ello, en su parrafo 53 brinda dos métodos para
determinar la probabilidad de la ocurrencia de las contraprestaciones
variables: El primero método, el valor esperado, consiste en “sumar los
importes ponderados segun su probabilidad en un rango de importes
posibles; es decir, se utiliza un importe ponderado en funcién de la
probabilidad” (IFRS Foundation, 2018). Este método se aplica cuando se

cuenta con un gran numero de escenarios con caracteristicas similares.

Por su parte, el segundo método, el importe mas probable, “parte de la
proposicion de que se cuenta con diferentes importes de
contraprestaciones posibles, por lo que la entidad debera seleccionar el
importe individual que mejor pronostica la contraprestacion variable, es
decir, el mas probable” (IFRS Foundation, 2018). Este método es aplicable
cuando se tiene solo dos escenarios posibles, por ejemplo, una entidad

logra una prima de desempefio o no la logra (IFRS Foundation, 2018).

El cuarto paso, “Asignar el precio de la transaccion a cada obligacién
de desempeno”, es desarrollado entre los parrafos 73 a 104 de la NIIF 15
(IFRS Foundation, 2018). Por lo que, si se tuviera mas de una obligacion
de desempefio en el contrato, el precio de la transaccion debe asignarse a
cada obligacion en razon a los precios de venta independientes de los

bienes y servicios (IFRS Foundation, 2018).

En ese sentido, la NIIF 15 en su parrafo 79 plantea ciertos métodos

para estimar el precio de venta independiente de un bien o servicio:

“a. Enfoque de evaluacion de mercado ajustado: una entidad podria
evaluar el mercado en el que vende los bienes y servicios y estimar
el precio que un cliente en dicho mercado estaria dispuesto a pagar
por ellos. Ese enfoque puede también incluir la referencia a los
precios que los competidores de la entidad han asignado a bienes o
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servicios similares y el ajuste de esos precios, segun sea necesario,
para reflejar los costos y margenes de la entidad.
b. Enfoque del costo esperado mas un margen: una entidad
podria proyectar sus costos esperados de satisfacer una
obligacion de desempeio y luego afiadir un margen apropiado
para ese bien o servicio.
c. Enfoque residual: Para aquellos casos muy limitados en que no
se pueda determinar el precio de venta independiente” (IFRS
Foundation, 2018).

Finalmente, el quinto paso, “Reconocimiento de los ingresos conforme
la entidad cumpla con una Obligacion de desempefo”, es desarrollado
entre los parrafos 31 al 45 de la NIIF 15 (IFRS Foundation, 2018). En este
paso es indispensable que una entidad reconozca un ingreso de
actividades ordinarias en la medida en que satisfaga una obligacion de
desempefio mediante la transferencia de los bienes o servicios
comprometidos (uno o varios activos) al cliente. Por lo que los ingresos se
reconocen en el plazo que establezca el contrato y cuando el cliente obtiene

el control de los bienes o servicios (IFRS Foundation, 2018).
Respecto al control del bien (activo) la norma senala lo siguiente:

“El control de un activo hace referencia a la capacidad para redirigir
el uso del activo y obtener sustancialmente todos sus beneficios
restantes. El control incluye la capacidad de impedir que otras
entidades dirijan el uso del activo y obtengan sus beneficios. Los
beneficios de un activo son los flujos de efectivo potenciales
(entradas o ahorros de salidas de recursos) que pueden obtenerse
directa o indirectamente de muchas formas, tales como:

(a) el uso del activo para producir bienes o prestar servicios

(incluyendo servicios publicos);

(b) el uso del activo para mejorar el valor de otros activos;

(c) el uso del activo para liquidar pasivos o reducir gastos;
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(d) la venta o intercambio del activo;
(e) la pignoracion del activo para garantizar un préstamo; y

(f) conservar el activo” (IFRS Foundation, 2018).

Asimismo, respecto al cumplimiento de las obligaciones de desempefio
que se satisfacen a lo largo del tiempo, una entidad transfiere el control de
un bien o servicio a lo largo del tiempo y, por ello, satisface una obligacion
de desempefio y reconoce los ingresos de actividades ordinarias a lo largo

del tiempo, si se cumple uno de los siguientes criterios:

“(a) el cliente recibe y consume de forma simultanea los beneficios
proporcionados por el desempefio de la entidad a medida que la
entidad lo realiza;
(b) el desempefio de la entidad crea o mejora un activo (por
ejemplo, trabajo en progreso) que el cliente controla a medida que
se crea 0 mejora; O
(c) el desempefo de la entidad no crea un activo con un uso
alternativo para la entidad y la entidad tiene un derecho exigible
al pago por el desempefo que se haya completado hasta la fecha”
(IFRS Foundation, 2018).

Sobre la base de lo expuesto se advierte que la NIIF 15 indica que se
debe separar el contrato, de acuerdo a las prestaciones diferenciadas que
se puedan identificar en el mismo. Realizado esto se debera asignar el
precio de la transaccidén a cada prestacion. De esta manera la asignacion
de ingresos sera de forma separada conforme vayan cumpliéndose cada

una de las prestaciones? (IFRS Foundation, 2018).

Al respecto, las obligaciones de desempefo, como los denomina la
NIIF, son bienes y servicios comprometidos al cliente en virtud del contrato,
que deben ser reconocidos como ingresos de manera independiente

(separada), si cumplen con los requisitos del parrafo 27 de la aludida norma

2 Se puede revisar la NIIF 15 en sus parrafos 31 al 45.
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contable (IFRS Foundation, 2018). Dicho parrafo exige que el contrato se

“parcialice” de acuerdo con sus prestaciones® en la medida que:

“a. el cliente puede beneficiarse del bien o servicio en si mismo o
junto con otros recursos que estan ya disponibles para él (es decir,
el bien o servicio puede ser distinto); y
b. EI compromiso de la entidad de transferir el bien o servicio al
cliente es identificable por separado de otros compromisos del
contrato (es decir, el bien o servicio es distinto en el contexto del
contrato)” (IFRS Foundation, 2018).

Finalmente, la NIIF 15 prescribe que una entidad debera dar un
tratamiento diferenciado (independiente) a las prestaciones de un contrato
cuando los compromisos de la entidad frente al cliente, de transferir el bien
o0 servicio, pueden identificarse por separado entre si; y cuando, se aprecie
que el cliente puede beneficiarse del bien por si mismo, o por el servicio en
si mismo (IFRS Foundation, 2018). De manera que, con este tratamiento,

la NIIF 15 pretende dos situaciones.

La primera es que el reconocimiento de ingresos muestre el valor a que
la entidad espera tener derecho, de forma separada, a cambio de los bienes
y/o servicios comprometidos con el cliente; y, la segunda, que el
reconocimiento de ingresos describa el patron de transferencia de los
bienes y servicios a los clientes (IFRS Foundation, 2018). Es asi que lo
sefalado representa el principio fundamental sobre el que se cimienta la

NIIF 15, el cual se encuentra en su parrafo 2.
El devengado en la LIR peruano

En el presente apartado se revisara los inicios de la inclusion del
devengado en la LIR en el Peru; la interpretacion de este concepto por las

autoridades tributarias, tales como la Sunat, el TF y el PJ; luego se revisara

3 Debe precisarse que los parrafos 28, 29 y 30 de la NIIF 15, complementan el criterio
expuesto en el parrafo 27.
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la incorporacion del devengo en la LIR por el DL 1425 en la LIR y finalmente

se revisara el devengado en transacciones con mas de una prestacion.
Incorporacion del término devengado en la LIR

De una revision histérica de la legislacion del impuesto a la renta, se
advierte que, mediante el DL N° 200, se incorpora por primera vez el
concepto del devengado al ordenamiento tributario. Este hizo alusion al
momento en que se debe considerar un ingreso para efectos de determinar

el impuesto a la renta (Poder Ejecutivo, 1981).

En términos mas preciso, el articulo 64° del DL N° 200, promulgado en

junio de 1981, sefalo6 que a los efectos de la esta ley:

“(...) el ejercicio gravable comienza el 01 de Enero de cada afo y
finaliza el 31 de Diciembre, debiendo coincidir en todos los casos el
ejercicio comercial con el ejercicio gravable, sin excepcion.
Las rentas se imputaran al ejercicio gravable de acuerdo con las
siguientes normas:
b) Las rentas de la tercera categoria se consideraran producidas
en el ejercicio comercial en que se devenguen” (Poder
Ejecutivo, 1981).

Ese mismo tenor se mantuvo a lo largo de las posteriores normas legales
que regularon el impuesto a la renta. Esto sucedié en el articulo 64° del DL
298 de agosto de 1984, el DL 399 de diciembre de 1986 y de la Ley N°
25381 de diciembre de 1991. Ademas, el mismo tenor se observa,
inclusive, en el DL 774, norma legal de 1994 que constituye la base
normativa del texto actual de la LIR. En efecto, el articulo 57° de este
Decreto senala:

“A los efectos de esta Ley el ejercicio gravable comienza el 1 de enero
de cada ano y finaliza el 31 de diciembre, debiendo coincidir en todos
los casos el ejercicio comercial con el ejercicio gravable, sin excepcion.

Las rentas se imputaran al ejercicio gravable de acuerdo con las
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siguientes normas: a) Las rentas de la tercera categoria se
consideraran producidas en el ejercicio comercial en que se devenguen
(...)" (Poder Ejecutivo, 1994).

El referido DL 774 de 1994 junto con las modificaciones posteriores a su
texto normativo han sido acopiadas en el Texto Unico Ordenado de la LIR,
aprobado por el Decreto Supremo N.° 179-2004-EF en diciembre de 2004.
Hasta antes de la promulgacion del DL 1425, el precitado articulo 57°
mantuvo la redaccion respecto a que los ingresos se consideran producidos

en el ejercicio en que se devenguen (Poder Ejecutivo, 2004).

Tal como se puede apreciar los cuerpos normativos citados incorporaron
el concepto del devengo en la LIR, pero no se definié ni se establecieron
reglas para comprender cuando se debe considerar un ingreso devengado

para efectos del IRE.
El devengado como aspecto temporal del IRE

Cuando un dispositivo legal crea un tributo, no sefiala la relacién
especifica de las personas que se veran obligadas a contribuir con una
suma de dinero al Estado (Medrano, 2004, p. 91). Por el contrario, contiene
la descripcion hipotética y genérica de un hecho a nivel abstracto que, al
realizarse en la realidad, acarrea la incidencia de las consecuencias
previstas legalmente, vinculadas a dar una suma de dinero al Estado
(Ataliba, 1987, p. 66). A esta descripcion legal, Becker la denomind
“hipotesis de incidencia tributaria” (como se citdé en Ataliba, 1987, p. 59).
Cuando, con posterioridad a la promulgacién de la ley, ocurra en la realidad
un hecho que se corresponda o se subsuma rigurosamente en la
descripcion legal, éste se considera como hecho imponible, lo cual
ocasionara el nacimiento de la obligacion tributaria (Ataliba, 1987; Becker,
1972; Pérez, 1968).

Asi mismo, para Ataliba (1987) la hipdtesis de incidencia tributaria (en
adelante, HIT) cuenta con diversos aspectos o cualidades, los cuales en
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conjunto forman un “todo légico unitario e inescindible (...) [y] en su todo
unitario, da configuracion al tributo, y permite determinar, por sus
caracteristicas, la especie tributaria” (p. 73). Para Bravo (2006) estos
aspectos “vienen a ser las coordenadas factico-espacio-temporales, que el

legislador esculpe en la norma” (p. 152).
En este sentido, Ataliba (1987) sostiene que:

“Son pues, aspectos de la hipotesis de incidencia las cualidades que
ésta tiene de determinar hipotéticamente los sujetos de la obligacion
tributaria, asi como su contenido sustancial, lugar y momento de
nacimiento. De ahi que designemos los aspectos esenciales de la
hipétesis de incidencia tributaria como: a) aspecto personal; b)

aspecto material; c) aspecto temporal y d) aspecto espacial” (p. 91).

De modo similar, Villegas (2001) considera que la HIT debe contener

necesariamente los siguientes aspectos:

“(...) a) la descripcion objetiva de un hecho o situacion (aspecto
material); b) los datos necesarios para individualizar a la persona
que debe "realizar" el hecho o "encuadrarse" en la situacién en que
objetivamente fueron descritos (aspecto personal); c) el momento en
que debe configurarse o tenerse por configurada la "realizacién" del
hecho imponible (aspecto temporal); d) el lugar donde debe acaecer
o tenerse por acaecida la "realizacion" del hecho imponible (aspecto
espacial)” (p. 272 — 273).

Los referidos aspectos han sido reconocidos por el maximo tribunal en
justicia constitucional de nuestro pais, el TC (2008). Asi, mediante la
sentencia de fecha 20 de mayo de 2008 recaida en el Expediente N° 1993-
2008-PA se ha establecido que:

“(...) los criterios para la determinacion de la hipotesis de incidencia
tributaria son basicamente: 1) el material, esto es, qué hecho o

situacion factica debe ocurrir o realizarse; 2) el personal, esto es,
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quién debe realizar o generar tal hipotesis; 3) el espacial, es decir,
en qué circunscripcion o espacio territorial debe realizarse el hecho
generador; y finalmente 4) el temporal, es decir, cuando debe ocurrir

el hecho previsto en la norma tributaria” (TC, 2008b).

A partir de ello, es que la ocurrencia de tales aspectos de la HIT en la
realidad dara lugar al nacimiento de la obligacion tributaria. Asi lo reconocia
Ataliba (1987) cuando indicé que la “configuracion del hecho (aspecto
material), su conexién con alguien (aspecto personal), su localizacion
(aspecto espacial) y su consumacion en un momento factico determinado
(aspecto temporal) reunidos unitariamente determinan inexorablemente el
efecto juridico deseado por la ley”, es decir, la “creacién de una obligacion
juridica concreta, a cargo de una determinada persona, en un preciso

momento" (p. 79).

Al respecto, en relacién al aspecto temporal de la HIT, Bravo (2006)
sefala que “es el grupo de indicaciones, contenidas en la norma, que
proveen elementos para conocer en que instante o en qué momento debe
ocurrir el hecho para calificar como gravable” (p.155). Para Ataliba (1987)
este aspecto de la HIT se define como “la propiedad que ella tiene de
designar (explicita o implicitamente) el momento en que se debe reputar

consumado (sucedido, realizado) un hecho imponible” (p. 106).

En adicion a lo sefalado, parte de la doctrina sostiene que la HIT,
segun su aspecto temporal, puede clasificarse como simple o compleja.
Ataliba (1987) sefiala que la doctrina acostumbra afirmar que la HIT es
simple cuando al ocurrir un hecho o evento unico y simple se verifica el
hecho imponible, tal como en el caso del impuesto sobre las ventas. De
otro lado, sera compleja cuando el hecho imponible se configura en el
momento exacto en que ocurran, de forma completa, un conjunto de

hechos, tal como sucede en el impuesto a la renta (Ataliba, 1987).

Asi mismo, otra clasificacion que propone la doctrina, no sobre la HIT,
segun su aspecto temporal, sino sobre los hechos imponibles, es que éstos
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pueden ser instantaneos o periddicos. Para Giannini y Bujanda, los hechos
imponibles instantaneos se configuran por hechos que se agotan por su
propia naturaleza en un corto periodo de tiempo y cada vez que se repiten
dan lugar a una obligacién tributaria autonoma, como el hecho generador
venta en relaciéon con el impuesto sobre las ventas (como se cit6é en Borrero,
1980).

Por otro lado, segun Falcao (1964), son periodicos los hechos
imponibles “cuyo ciclo de formacién se completa dentro de un determinado
periodo de tiempo (...) y que consisten en un conjunto de hechos
circunstancias o acontecimientos globalmente considerados. Ejemplo: el
hecho generador de la renta (...) en relacién con el impuesto a la renta” (p.
2).

Las clasificaciones de la HIT, segun su aspecto temporal, y del hecho
imponible descritas anteriormente son rebatidas por otra parte de la
doctrina tributaria. Barros sefala que “la unica clasificacién que entiendo
reune datos cientificos, es la que destaca, en las hipétesis de incidencia, la
prevision o no de su ocurrencia en determinado momento” (como se cité en
Ataliba, 1987, p. 118-119). Por ello, Barros sugiere una clasificacion de la
HIT en “a) hipdtesis de incidencia que prevén el momento exacto para la
ocurrencia del hecho imponible; b) hipétesis de incidencia que no hacen
alusion al momento en que deba ocurrir el hecho imponible” (como se citd
en Ataliba, 1987, p. 118-119).

Ataliba (1987) apoya la clasificacion propuesta por Barros al sostener
que no es importante para “al intérprete si el hecho calificado por la ley se
consuma en un instante o si depende de un penoso y lento proceso pre-
juridico para consumarse. SoOlo es relevante el momento de su

consumacion” (p. 120). Este autor agrega que:

“Efectivamente, existen hipotesis de incidencia que prevén la
ocurrencia del hecho imponible en determinado momento. Si

sucedieran en un instante distinto, no se tiene por realizado el hecho
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imponible. De este tipo, tenemos la hipotesis de incidencia del
impuesto a la renta. Interesa saber cual es la renta liquida, pero en
el ultimo dia del ejercicio. En cualquier otra fecha, sera del todo
irrelevante” (Ataliba, 1987, p. 118 -119).

Por lo sefialado anteriormente, Jarach considera que, para delimitar el
aspecto temporal de la HIT, “el legislador puede adoptar diferentes
posturas: puede atribuirse o imputarlas — a los efectos de la obligacién
tributaria que nace — a un periodo, o incluso puede considerarlas en su
resultado ultimo, al finalizar el proceso” (como se cité en Ataliba, 1987, p.
107).

De este modo, en relacion con el aspecto temporal de la HIT del tributo

que grava la renta, Villegas (2001) sostiene que:

“En el impuesto a las ganancias, los ingresos computables son los
obtenidos en el afo fiscal, coincidente con el afio calendario en las
personas fisicas (1 de enero a 31 de diciembre). Como podra
apreciarse, la verdad es que el hecho imponible se esta
generalmente "realizando" durante todo el periodo, ya que las
ganancias comprendidas son habitualmente las periddicas (salvo
casos aislados). En otras palabras: la ganancia gravada es —por lo
general— un flujo que va llegando a manos del perceptor en el
transcurso de todo el periodo. Pero como hemos dicho, la ley
tributaria necesita un momento exacto de "realizacion". Por eso se
recurre a una ficcion juridica, y el hecho imponible del impuesto a las
ganancias se tiene por configurado a la hora 24 del dia 31 de
diciembre de cada ano (o sea, el ultimo instante del periodo dentro

del cual se computan las ganancias obtenidas)” (p, 279).

Debido a la doctrina senalada anteriormente, el impuesto a la renta
califica como el tributo cuya HIT establece un momento exacto de la
ocurrencia del hecho imponible, esto es, el 31 de diciembre de cada afo.
En relacion con este impuesto, en el Peru, el articulo 57° de la LIR dispone
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que las rentas empresariales se consideran generadas en el ejercicio en
que se devenguen, entendiendo como ejercicio el periodo que comprende
el 1 de enero y finaliza el 31 de diciembre de cada afo (Poder Ejecutivo,
2018).

Al respecto, Bravo (2002) indica que en el caso del IRE, “la Ley
nacional recoge como criterio de imputacion temporal de rentas el del
devengado, aplicable tanto al reconocimiento de ingresos (aspecto
material) como de gastos (base imponible), tal como consta en el articulo
57°" (p.70).

En el mismo sentido, Duran (2017) sefala que “visto el devengo como
una institucion del Derecho tributario, asegura un aspecto temporal
vinculado a una dimension material del tributo en un ejercicio determinado”
(p. 11). Duran (2017) anade en relacion con el devengo de la renta y gastos
del articulo 57° de la LIR al indicar que “todos tenemos idea que se refiere

a un concepto general sobre el aspecto temporal del IRE” (p. 22).

De forma mas precisa a lo sefialado anteriormente, Duran (2017),
comentando la Resolucion N° 9518-2-2004, indica que el TF ha “informado
que la generacion de rentas en toda empresa en marcha es un hecho
constante, pero para efecto del IR las rentas obtenidas deben ser medidas

en un periodo o ejercicio determinado” (p. 13).

Por esta razdn, la obtencion de ingresos por la realizacion de los
hechos previstos en la HIT, de forma continuada durante el 01 de enero al
31 de diciembre del ejercicio, seran considerados o devengados en tal
periodo. No obstante, sera recién el 31 de diciembre el momento en que,
de determinarse renta calificada como gravable, se configurara el hecho

imponible y dara nacimiento a la obligacion tributaria.

De forma similar, el TF (2018) analizando el devengo previsto en el
articulo 57° de la LIR y asociandolo al aspecto temporal de la HIT del IRE

sefala lo siguiente:
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“Que, en consecuencia, el hecho generador del Impuesto a la Renta
de tercera categoria, es decir, la obtencion de renta neta imponible
de naturaleza empresarial (aspecto material de la hipotesis de
incidencia), es de realizacién periddica y anual, por lo que su
configuracion recién ocurre el 31 de diciembre de cada afio (aspecto
temporal de la hipétesis de incidencia), fecha en que se verifica el

nacimiento de la obligacion tributaria” (p. 13).

El devengado y su relacion con el principio de capacidad contributiva

De acuerdo con Novoa (2006), Adam Smith, el padre de la economia
moderna, en su obra “La Riqueza de las Naciones” de 1917, “sefiala como
primerisima regla tributaria la de Capacidad o Justicia, estableciendo que
los subditos de un Estado deben contribuir a su sostenimiento segun sus
respectivas capacidades” (p. 102). Esta concepcion fue incorporada por la
Novena Conferencia Internacional Americana en la Declaracién
Americana de los Derechos y Deberes del Hombre (Organizacion de los
Estados Americanos [OEA], 1948). En el articulo 36° de la referida
declaracion se establece que “toda persona tiene el deber de pagar los
impuestos establecidos por la ley para el sostenimiento de los servicios
publicos” (OEA, 1948).

En relacion con lo sefalado precedentemente, mediante la sentencia,
de fecha 17 de abril de 2007, recaida en el Expediente N° 06089-2006-PA

se ha manifestado que:

“(...) la busqueda de una sociedad mas equitativa, propia del Estado
Social y Democratico de Derecho, se logra justamente a través de
diversos mecanismos, entre los cuales la tributacidon juega un rol
preponderante y esencial, pues mediante ella cada ciudadano,
respondiendo a su capacidad contributiva, aporta parte de su riqueza
para su redistribucidon en mejores servicios y cobertura de
necesidades estatales. De ahi que, quienes ostentan la potestad

tributaria, (...) deban exhortar al ciudadano a contribuir con el
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sostenimiento de los gastos publicos, sin distinciéon ni privilegios”
(TC, 2007).

Asi mismo, a través del Pleno Jurisdiccional, de fecha 16 de mayo de
2005, recaida en el Expediente N° 00053-2004-PI se ha reconocido que:

“(...) para que el principio de capacidad contributiva como principio
tributario sea exigible, no es indispensable que se encuentre
expresamente consagrado en el articulo 74° de la Constitucion, pues
su fundamento y rango constitucional es implicito en la medida que
constituye la base para la determinacion de la cantidad individual con
que cada sujeto puede/debe en mayor o menor medida, contribuir a
financiar el gasto publico; ademas de ello, su exigencia no sélo sirve
de contrapeso o piso para evaluar una eventual confiscatoriedad,
sino que también se encuentra unimismado con el propio principio

de igualdad, en su vertiente vertical” (TC, 2004a).

En este sentido, en la sentencia, de fecha 28 de setiembre de 2004,
recaida en el Expediente N° 0033-2004-Al se ha establecido que para
conceptualizar adecuadamente al principio de capacidad contributiva es
pertinente acudir a la teoria que plantea Tarsitano en torno a que esta es

la:

“(...) aptitud del contribuyente para ser sujeto pasivo de obligaciones
tributarias, aptitud que viene establecida por la presencia de hechos
reveladores de riqueza (capacidad econdémica) que luego de ser
sometidos a la valorizacion del legislador y conciliados con los fines
de la naturaleza politica, social y econdmica, son elevados al rango
de categoria imponible” (TC, 2004b).

En adicién a las precitadas consideraciones, Ataliba (1986) indica que

la capacidad contributiva es:
“(...) una exigencia muy concreta y muy real de la Constitucion. El
hecho que revela, que expresa, la capacidad contributiva, tiene que

ser un hecho actual real, existente, efectivo y no una apariencia, no
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una ilusion, no una suposicion. No puede ser ficticia, presunta,
supuesta la capacidad contributiva que se contiene en un hecho

gravable o lo que sea” (p. 35-36).

Moschetti (1980) comparte lo sefialado al indicar que “la capacidad
contributiva (...) significa aptitud, posibilidad concreta y real” (p. 68) para

contribuir a satisfacer las necesidades publicas.

En el mismo sentido, en la Resolucion N° 0033-2004-Al se ha dispuesto

que, en el caso del impuesto a la renta:

“(...) solamente el legislador podra tomar como indice concreto de
capacidad contributiva la renta generada por el sujeto pasivo del
tributo o aquélla que potencialmente pueda ser generada (...);
demas esta decir que en caso de renta inexistente o ficticia, el

quiebre del principio se torna evidente” (TC, 2004b).

Asi es que el IRE solo “debera gravar la riqueza efectivamente
obtenida, sin hacer uso de (...) una riqueza meramente probable” (Spisso,
2002, p. 361-362). Este criterio es reconocido en la sentencia de fecha 18
de junio de 2013 recaida en el Expediente N° 00319-2013-PA ya que:

“(...) solo es admisible que el Estado exija a los ciudadanos el
otorgamiento de determinado monto -a través del impuesto- siempre
que este ciudadano obtenga algun beneficio econdmico por sus
actos, puesto que imponer a todos las personas -sin distincion- el
impuesto a la renta, implicaria afectar el patrimonio de los
ciudadanos y por ende su propia subsistencia, ya que si no existe
ganancia o beneficio econdmico no puede existir hecho generador
del impuesto a la renta” (TC, 2013).

De otro lado, sobre la base del analisis del devengado como aspecto
temporal de la HIT y del principio de capacidad contributiva, Duran y Mejia
(2017) indican que:
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“En ese sentido, visto el devengo como una institucion del Derecho
tributario, asegura un aspecto temporal vinculado a una dimension
material del tributo en un ejercicio determinado, lo cual comulga y
satisface los principios de Deber de Contribuir y Capacidad
Contributiva, toda vez que no se puede exigir a los contribuyentes
que tributen en un periodo aquello que razonablemente todavia no
manifiesta capacidad para tributar y, en esa medida, el
devengamiento asegura dicha condicion econdmica-juridica en un

tiempo determinado” (p. 11).
En la misma linea argumentativa, Moschetti (1980) considera que

“la ley que crea el tributo:
No solo debe salvaguardarse el interés de la hacienda sino
también el del contribuyente en aportar sélo cuando cuenta con
una capacidad contributiva. El requerimiento de la capacidad
contributiva es quebrantado no sélo cuando no se gravan ciertas
manifestaciones, sino también cuando la contribucién a los gastos

publicos sea vinculada a riquezas inexistentes” (p. 69).

De esta forma, el interés recaudatorio del Estado no puede contravenir
el principio de capacidad contributiva por lo que el gravamen del impuesto
a la renta solo se justificara en el momento en que el sujeto pasivo
manifieste capacidad contributiva, esto es, cuando efectivamente genere

renta de acuerdo con lo que establece la LIR.

Interpretacion del término devengado de ingresos por las autoridades

tributarias

Como se indicé anteriormente el concepto del devengado en la LIR no
fue definido, de manera que en el ambito empresarial y tributario se han
presentado controversias. Es por ello que, durante anos las autoridades
tributarias se han pronunciado para interpretar este concepto y dar solucién
a las diversas controversias sobre el devengado. En ese sentido, es
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importante revisar estas interpretaciones a través de pronunciamientos por

parte de la Sunat, el TF y el PJ.
Interpretacion de la Administracion Tributaria

El organismo de Administracion Tributaria, la Sunat, ha interpretado el
devengado a través de diversos pronunciamientos. En algunos casos, la
Sunat para interpretar el devengo de los ingresos a que se refiere el articulo
57° de la LIR recurre unicamente a las normas contables. Asi, mediante el
Informe N° 085-2009-SUNAT, esta entidad interpret6 que:

“(...) debe tenerse en cuenta que las normas que regulan el
Impuesto a la Renta no definen cuando se considera devengado un
ingreso, por lo que resulta necesaria la utilizacion de la definicion
contable del principio de lo devengado, a efecto de establecer la
oportunidad en la que deben imputarse los ingresos a un ejercicio
determinado. Para fines de la realizacion de los pagos a cuenta del
Impuesto a la Renta, los ingresos relacionados con la venta de
bienes futuros se consideran devengados cuando se cumplan con
todas las condiciones senaladas en el parrafo 14 de la NIC 18”
(Sunat, 2009).

El precitado criterio es compartido en la Carta N.° 086-2013-SUNAT de
fecha 24 de mayo de 2013 orientada a responder una consulta respecto al
momento en que se deben reconocer los ingresos derivados de la
transferencia de propiedad de vehiculos nuevos para efectos de la LIR

(Sunat, 2013). De este modo, la carta sefiala que:

“(...) resulta necesaria la utilizacion de los criterios contables para
efectos de determinar el principio de lo devengado (...) el ingreso
derivado de la transferencia de propiedad de vehiculos nuevos se
debera reconocer en la oportunidad en la cual se cumplan con todas
las condiciones establecidas en el parrafo 14 de la NIC 18, pues solo
una vez producido dicho cumplimiento se entendera devengado el
ingreso (...)” (Sunat, 2013).
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En otros casos, para interpretar el devengo de los ingresos, la Sunat
recurre unicamente a la doctrina juridica. Al respecto, se pueden rescatar
al Informe* N° 044-2006-SUNAT y la Carta N° 035-2011-SUNAT los que
aplican el criterio de Jorge Reig en el sentido que el devengo tiene las

siguientes caracteristicas:

“1. Requiere que se hayan producido los hechos sustanciales
generadores del ingreso o del gasto.
2. Requiere que el derecho al ingreso o compromiso de gasto
no esté sujeto a condicion que pueda hacerlo inexistente.
3. No requiere actual exigibilidad o determinacion, ni fijacién
de término preciso para el pago; puede ser obligacion a plazo
y de monto no determinado” (Sunat, 2006, 2011).

Asi mismo, en el precitado Informe N° 044-2006-SUNAT, la Sunat
también aplica la teoria de Garcia Mullin de 1978 en el sentido de que con
el devengado “se atiende unicamente al momento en que nace el derecho
al cobro, aunque no se haya hecho efectivo el mismo. Dicho de otro modo,

la sola existencia de un titulo o derecho a percibir la renta”.

Finalmente, hay otros pronunciamientos en los que la Sunat para
interpretar al devengo recurre a las normas contables y a la doctrina
juridica. Muestra de ello es el Informe N° 48-2010-SUNAT de fecha 29 de
abril de 2010, referido al devengo de garantias extendidas en venta de
bienes otorgadas a los consumidores finales, sefala que para entender el
devengo “resulta necesario recurrir a la doctrina juridica y a los Principios
Contables” (Sunat, 2010).

De este modo, este informe toma en consideracién la teoria de Jorge
Reig en torno a que el ingreso devengado es “todo aquel sobre el cual se
ha adquirido el derecho de percibirlo por haberse producido los hechos
necesarios para que se genere" (Sunat, 2010). Asi mismo, este informe

4 Igualmente se puede revisar los Informes Ns°® 005-2017-SUNAT, 130-2010-SUNAT vy
021-2006/SUNAT, los cuales comparten el mismo fundamento.
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sefala que es relevante aplicar los principios contables para determinar el
momento en que devengan los ingresos, para ello se remite a los parrafos
22, 92, 94 y 98 del Marco Conceptual para la Preparacion y Presentacion
de los Estados Financieros, asi como al parrafo 14 de la NIC 18 (Sunat,
2010).

De forma mas reciente, la Sunat se ha pronunciado respecto a la
interpretacion y aplicacidon de las reglas incorporadas por el DL 1425 para

determinar el devengado de los ingresos y gastos.

Asi, ante la consulta del momento en que devenga el ingreso por
comision de estructuracién de préstamos, la Sunat ha concluido en el
Informe N° 043-2020-SUNAT que:

“El ingreso por comision de estructuracion que cobra una entidad
financiera con ocasion del desembolso de los denominados
préstamos estructurados se devenga en el ejercicio en que se
culmina el servicio por el cual se desembolsa siempre que el derecho
a obtenerlo no esté sujeto a una condicion suspensiva y la
contraprestacion o parte de esta no se fije en funcién de un hecho o
evento que se producira en el futuro, de acuerdo a los términos

establecidos en cada caso” (2020a, p. 9).

Para llegar a tal entendimiento, primero, la Administracion Tributaria
reconoce que para efectos contables la comision de estructuracion puede
ser un costo de transaccion que forma parte de la tasa de interés efectiva
que se devenga de forma conjunta con tal interés a lo largo del plazo del
préstamo (Sunat, 2020).

Luego, la Sunat (2020) indica que para definir el devengo tributario de
la comision de estructuraciéon es necesario determinar: (i) el hecho
sustancial que otorga el derecho a cobrar, (ii) el momento en que se

produce, (iii) si el derecho a obtener el ingreso esta sujeto a una condicion
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suspensiva y (iv) si el monto total o parte de la contraprestacion se ha fijado

en funcién a la ocurrencia de un hecho o evento en el futuro.

Respecto a los items (i) y (ii), citando a la Resolucion N° 06230-3-2016
del TF, la Sunat (2020a) reconoce que el hecho principal o esencial que
genera el derecho a cobrar la comision es la prestacion del servicio para
estructurar el financiamiento y crear un préstamo a la medida del
prestatario; por lo que el momento en que se culmine el referido servicio se
obtendra el derecho a cobrar la contraprestacion y con ello se producira el

devengo del ingreso®.

Adicionalmente, en el precitado Informe, la Sunat (2020a) sefiala que
en los casos en que un prestador ofrezca de forma conjunta el servicio de
estructuracion y el de financiamiento (préstamo estructurado), de
conformidad con el articulo 57 de la LIR, el devengo de los ingresos se

determinara de forma independiente por cada prestacion.

En otra ocasién, ante la consulta de si califica como condicién
suspensiva para el devengo tributario del gasto por la participacién en las
utilidades otorgada de forma voluntaria a los trabajadores el hecho que el
pago esté sujeto a la permanencia del vinculo laboral de éstos al momento
de su otorgamiento, la Sunat (2020b) en el Informe N° 032-2020-SUNAT

ha concluido que:

“‘En el supuesto que para el pago de dicha participacion se
establezca como requisito que el trabajador cuente con vinculo
laboral vigente hasta un mes determinado del ejercicio siguiente al
que corresponda dicha utilidad, tal requisito constituye una condicion
suspensiva para efectos del tercer parrafo del articulo 57 de LIR” (p.
4).

5 En torno a los aspectos indicados en los items (iii) y (iv), la Sunat indica que el efecto de
éstos en el devengo del ingreso se evaluaran caso por caso dependiendo de los términos
contractuales establecidos entre las partes.
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Para llegar a tal interpretacion, la Sunat indica que, de forma similar al
caso de los ingresos, la LIR ha establecido que los gastos de devengan
cuando (i) se han producido los hechos sustanciales para su generacion,
(i) la obligacion de pagarlos no esté sujeta a una condicién suspensiva y
(iii) la determinacién de la contraprestacion o parte de esta no dependa de

un hecho o evento futuro.

Respecto al item (i), citando a la Exposicion de Motivos del DL 1425,
la Sunat (2020b) sefala que el hecho sustancial “es aquel evento cuyo
acaecimiento genera el nacimiento de la obligacion de pagar un gasto” (p.
2).

Para el caso en concreto, la voluntad del empleador de otorgar
participaciones adicionales a sus trabajadores no genera por si misma el
nacimiento de la obligacion de pago, sino que el nacimiento esta sujeto a
que se determine utilidad en el respectivo ejercicio. Por tanto, el hecho
sustancial que origina la obligacion de pagar las participaciones es la

obtencion de utilidades, la cual se producira al término del ejercicio.

En cuanto al requisito que el trabajador cuente con vinculo laboral
vigente hasta el mes en que se efectue el pago, la Sunat (2020b) analiza si
tal situacion constituye una condicién suspensiva. Para tal efecto, indica
que existen requisitos esenciales para que un acto exista o tenga validez,
pero pueden existir elementos secundarios que inciden en su eficacia, tales

como el término, modo y condicién.

En cuanto a la condicion, ésta es todo “hecho, acontecimiento o suceso
futuro o incierto del que se hace depender la eficacia del acto juridico”;
mientras que por suspension debe entenderse al suceso incierto cuya
ocurrencia en el futuro generara la eficacia del negocio juridico, es decir,

el negocio existe aun antes de que la condicibn se cumpla, pero

permanece en suspenso su eficacia” (Sunat, 2020b, p. 3).
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A partir de tales consideraciones, la Sunat afirma que en tanto la
generacion de utilidad al cierre del ejercicio (hecho sustancial) no produce
en si misma la obligacion de pagar las participaciones, sino que tal
obligacion se concretara en la medida en que el trabajador mantenga el
vinculo laboral hasta un determinado mes del ejercicio siguiente (hecho
futuro e incierto), tal situacion califica como condicion suspensiva (2020b,
p. 4). En consecuencia, el devengo del gasto se producira en el ejercicio

siguiente en que se levanta la referida condicion suspensiva®.

En otra oportunidad, respecto a la determinacion de la contraprestacion
o parte de esta en funcion de un hecho o evento futuro, mediante el Informe
N° 010-2019-SUNAT, la Sunat concluye que:

“en el supuesto de una venta de minerales o concentrados de
mineral, realizada en el mes de enero de 2019, en la que la
contraprestacion pactada esta sujeta a ajustes por la verificacion de
la calidad, peso o contenido, por lo cual se emite una factura de
venta, la cual sera posteriormente modificada en un periodo distinto
a través de una nota de crédito o de débito, dicha verificacidon no
constituye un hecho o evento futuro que permita el diferimiento de

los ingresos obtenidos por tal venta hasta que aquella se efectue’
(2019, p. 4).

Para llegar a tal interpretacion, la Administracion Tributaria, citando a
la exposicion de motivos del Decreto Supremo N.° 339-2018-EF, indica que
en las transacciones en que la contraprestacion se fija en funcion a la
realizacion de un hecho o evento futuro “la variable que precisamente se

desconoce es dicho hecho o evento, el cual es posterior, nuevo y distinto

6 Al mismo tenor interpretativo llegé la Sunat en el Informe N° 034-2020-SUNAT cuando
concluyé que:

Tratandose del bono de productividad que otorgan las empresas a sus trabajadores por
cumplimiento de objetivos en un determinado ejercicio, cuya entrega esta condicionada a
que el trabajador se encuentre en planilla a la fecha de pago, lo que ocurre en el siguiente
ejercicio, el gasto por tal concepto se considera devengado en este ultimo ejercicio (2020c,

p. 2).
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del hecho sustancial que genera el derecho a obtener el ingreso o la

obligacion de pagar el gasto” (Sunat, 2019, p. 2-3).

Asi mismo, citando a la referida exposicion de motivos, la Sunat sefala

que:

“(...) la verificacion de la calidad, caracteristicas, contenido, peso o
volumen del bien vendido que implique un ajuste posterior al precio
pactado no constituye un hecho o evento futuro, toda vez que dicha

verificacidn supone unicamente contrastar lo pactado” (2019, p. 3).

A partir de tales ideas, la Sunat entiende que la verificacién posterior
de las condiciones pactadas del mineral no representa un hecho
desconocido o nuevo debido a que aquella situacion soélo implica confirmar

lo que se acordd al momento de suscribir el contrato.

Por tanto, el hecho de que el comprador tenga que efectuar una
verificacion del mineral (calidad, peso o contenido), y a partir de aquella la
contraprestacion se ajuste, no implica que el integro de la contraprestacion

deba diferirse al momento en que tal verificacién ocurra.

Por el contrario, la contraprestacion pactada debera reconocerse al
momento en que se transfiera el control o el riesgo de la pérdida de los
bienes, lo que suceda primero, y en el momento en que se efectue la
aludida verificacion ajustar sélo la diferencia correspondiente (el exceso o

defecto), de ser el caso.
Interpretacion del Tribunal Fiscal

Por su parte el TF en diversa jurisprudencia, que se presentara a
continuacion, ha sefialado que ante lo no establecido en la norma tributaria
se deben aplicar otras normas distintas como las contables, asi como la

doctrina juridica.

Por un lado, en algunos casos el TF a fin de interpretar el devengo de

los ingresos a que se refiere el articulo 57° de la LIR se remite a las normas
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contables. Es asi como las Resoluciones N° 07045-4-2007, 11937-3-2010
y 015502-10-2011 sustentan el uso de las normas contables a fin de

determinar el IRE bajo los siguientes términos:

“(...) de acuerdo con lo dispuesto por el articulo 33° del Reglamento
de la Ley del Impuesto a la Renta ‘la contabilizaciéon de operaciones
bajo principios de contabilidad generalmente aceptados, puede
determinar, por la aplicacion de las normas contenidas en la Ley,
diferencias temporales y permanentes en la determinacion de la
renta neta (...) [asi] Las diferencias temporales y permanentes
obligaran al ajuste del resultado segun los registros contables, en la
declaracion jurada’, de lo que se concluye que para efecto de la
determinacién del Impuesto a la Renta, los hechos y transacciones
deben contabilizarse, en principio, de acuerdo con lo previsto por las
normas contables, para luego realizar las conciliaciones respectivas
con las normas tributarias que rigen determinadas operaciones” (TF,
2007a, 2010, 2011).

Asi mismo, en la Resolucion N° 1652-5-2004 se ha sefalado lo

siguiente:

“(...) las normas tributarias no han previsto la definicion de
‘devengado’, a pesar que resulta fundamental para establecer la
oportunidad en que deben imputarse los ingresos y los gastos a un
ejercicio determinado; no obstante al tratarse de una definicidon
contable, resulta razonable recurrir a la explicacion establecida tanto
en el Marco Conceptual de las Normas Internacionales de
Contabilidad, como en la Norma Internacional de Contabilidad (NIC)
1, reestructurada en el ejercicio 1994 (vigente en el ejercicio
acotado) y referida a la Revelacion de Politicas Contables, en donde
se sefalaba que una empresa debia preparar sus estados
financieros, entre otros, sobre la base contable del devengado, asi
la NIC 1 precisa que de acuerdo con este criterio, los ingresos y los

costos y gastos se reconocen cuando se ganan o se incurren y no
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cuando se cobran o se pagan, mostrandose en los libros contables
y expresandose en los estados financieros a los cuales
corresponden” (TF, 2004b).

Como se puede apreciar, el TF ha reiterado que el principio contable
del devengado es aplicable al IRE, de manera que este 6rgano resolutivo

hace una remisién al Marco Conceptual y la NIC 1 para explicar el devengo.

En la misma linea interpretativa, en la Resolucion N° 07898-4-20017, el
TF resuelve una controversia referida a determinar el momento en que se
transfirieron los riesgos de la pérdida y beneficios de los bienes en una

venta en términos FOB al sefalar que:

‘el ingreso de la operacion discutida no podia ser reconocido ni
considerarse como devengado en el mes de noviembre de 1995,
como pretende la Administracion, toda vez que las condiciones para
ello previstas en la NIC 18, entre ellas la transferencia del riesgo,

recién se produjeron en diciembre de 1995” (TF, 2001).

Ademas, en la Resolucion N° 9518-2-2004 se sefala que el devengo
previsto en la LIR es un principio contable, es decir, tiene naturaleza

contable, por lo que:

“(...) los ingresos de tercera categoria se consideran producidas en
el ejercicio comercial en que se devenguen, principio contable que si
bien la Ley del Impuesto a la Renta menciona, no es definido
expresamente por ella, por lo que corresponde analizar los alcances
de lo que se entiende por “devengado” recurriendo al concepto que
le otorga la doctrina contable, ya que ello permitira determinar el

periodo en el que deben reconocerse los ingresos (rentas) e

7 En ese mismo sentido, las Resoluciones Nos® 05389-8-2013 (TF, 2013), 03994-4-2006
(TF, 2006) y 00467-5-2003 (TF, 2003), entre otras, califican de “apropiada la utilizacién de
la definicién contable del principio del devengado [y] lo establecido por los parrafos 16 y
17 de la NIC N°18” al momento de determinar si se transfirid el control efectivo sobre los
bienes vendidos o si retuvo de forma significativa los riesgos de la propiedad de los
mismos.
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imputarse a los gastos (...) los parrafos 14, 19 y 20 de la Norma
Internacional de Contabilidad ayudan a comprender mejor cuando

se debe reconocer un ingreso” (TF, 2004d).

En otros casos, para interpretar el devengo de los ingresos, el TF
recurre Unicamente a la doctrina juridica® y al Codigo Civil. Asi, en la
Resoluciéon N° 3557-2-2004, que resuelve la controversia referida a
determinar si se consideran ingresos devengados a los pagos parciales

efectuados antes de la entrega del bien, este tribunal sostiene que:

“En estos contratos la propiedad de un bien mueble se adquiere con
la tradicion, esto es con la entrega del bien, de acuerdo con lo
establecido en el articulo 947° del Cadigo Civil (...), por lo que para
efecto del devengo mientras no se haya entregado el bien no podria
surgir el derecho a cobro, pues no se habria materializado el hecho

sustancial generador de renta” (TF, 2004c).

En ese sentido, para el TF, se considera devengado un ingreso por la

venta de bienes cuando el bien existe y es entregado a su comprador.

Finalmente, en otros pronunciamientos el TF a fin de interpretar el
devengo de los ingresos aplica los criterios de las normas contables y, a la
vez, los de la doctrina juridica. Asi es que en la Resolucién N° 06230-3-
2016 (TF, 2016) se esclarece si el ingreso por la venta de mineral al cierre
del ejercicio se considera devengado en el momento de su provision inicial

o cuando se establece el precio en la liquidacion final.

Al respecto, el tribunal, citando al Marco Conceptual, indica que se

entendera devengado el ingreso:

8 Esta nocion del devengo juridico también se deja entrever en las RTF Nos® 466-3-97,
511-4-97, 1222-4-97 y 274-3-98, entre otras, las que establecen que “(...) los ingresos se
computan en el ejercicio en que se adquiere el derecho a recibirlos y los gastos son
deducibles en el gjercicio en que surge la obligacién de pagarlos y se determina su monto”.
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“a) si es probable que algun beneficio econémico futuro, asociado a
la partida particular, fluya hacia la empresa o de ella, y b) si la partida
tiene un costo o valor que puede ser medido confiablemente (...),
éstos se reconocen en el Estado de Ganancias y Pérdidas cuando
se ha producido un incremento en los beneficios econémicos (...)"
(TF, 2016).

Asi mismo, en la precitada resolucion, se utilizan las teorias de Mullin

y Reig y se establece que:

“el concepto de devengo implica que se hayan producido los hechos

sustanciales generadores del ingreso/gasto y que el compromiso no
esté sujeto a condicién a que pueda hacerlo inexistente (...), lo que
supone una certeza razonable en cuanto a la obligacion y su monto”
(TF, 2016).

En el mismo sentido, en la Resolucién N°14610-8-2013, cuya
controversia se centro en determinar el momento en que devengaron los
ingresos derivados de la venta de concentrados, luego de describir el
contenido del devengo para la doctrina juridica y el devengo contable, se

senala que:

“‘de las normas contables y los criterios jurisprudenciales antes
citados, se tiene que para definir en qué momento se produce el
devengo de los ingresos, se debe tener en cuenta las condiciones
esenciales del ingreso, esto es, que se hayan transferido al
comprador los riesgos significativos y los beneficios de propiedad de
los productos” (TF, 2013).

Interpretacion del Poder Judicial

Respecto a la interpretacion del devengado de los ingresos para
efectos del IRE, la Sala de Derecho Constitucional y Social Permanente de
la Corte Suprema de Justicia de la Republica mediante las Sentencias en
Casacion N° 1173-2008-Lima y 730-2009-Lima se remiten a “la NIC 18 y la
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validan a efectos de determinar el devengo de los ingresos por intereses
en suspenso de las entidades financieras y por regalias en mérito al

contrato de cesion minera, respectivamente” (PJ, 2008, 2009).

En el mismo sentido, la Tercera Sala de Derecho Constitucional y
Social Transitoria de la Corte Suprema en la Casacion N° 12304-2014, de
fecha 17 de marzo del 2017, se ha pronunciado sobre el devengo de

intereses en suspenso por operaciones realizadas en el sistema financiero.

En esta casacién, se sefala que se infringe la norma IX del Titulo
Preliminar del Codigo Tributario en la medida que se desnaturaliza una
norma tributaria como la contenida en el inciso a) del art. 57 de la LIR, la
cual regula el criterio de imputacion de rentas afectas a un determinado
ejercicio gravable (devengado). Desde esta perspectiva, se infringe lo
tributario en la medida que se aplique la NIC 18, norma distinta a la
tributaria, interpretada errébneamente, y siempre que se aplique

indebidamente una norma que no tiene incidencia tributaria (PJ, 2017).

Finalmente, en una posicién contraria a las sentencias antes citadas,
la sentencia recaida en el Expediente N° 7779-2015, de fecha 25 de enero
de 2018, emitida por la Sexta Sala Especializada en lo Contencioso
Administrativo con Subespecialidad Tributaria y Aduanera, sefiala que “no
es correcto que cierta doctrina y practica tributaria, incluso del propio TF,
incorporen argumentos para convertir la contabilidad en base imponible con

el uso de las NIC y/o NIIF emitidas por el IASB”.

Ademas de ello, debido a que las NIC y las NIIF son aprobadas por una
entidad particular como el IASB, el PJ sefiala que “estas no constituyen
normas juridicas y, por ende, tampoco son normas vinculantes en materia
tributaria” (PJ, 2018).

Incorporacion de la definicion legal del término devengado por el DL 1425

Como se indic6 en los antecedentes del problema de la investigacion,
en la ultima reforma tributaria llevada a cabo en septiembre de 2018 el
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Poder Ejecutivo realizé diversas modificaciones, principalmente vinculadas
a la LIR que se encuentran vigentes desde el 01 de enero de 2019 (Poder
Ejecutivo, 2018a).

De forma particular, mediante el articulo 3° del DL 1425 que modifica
el articulo 57° de la LIR, se han dispuesto reglas temporales para
establecer la oportunidad en que se deben imputar los ingresos
empresariales en la determinacion de la renta gravada; es decir, reglas para
determinar el devengado tributario de los ingresos (Poder Ejecutivo,
2018a).

Asi, con la finalidad de otorgar seguridad juridica, el referido DL ha
previsto que los ingresos se devengan cuando se cumplen todas y cada
una de las reglas generales y particulares aplicables a una transaccion
especifica; vale decir, se han dispuesto reglas generales aplicables a

cualquier tipo de transaccién y reglas particulares para cada una de estas.

Respecto a las reglas generales, el texto actual del inciso a) del articulo
57° de la LIR prevé que los ingresos empresariales se devengan en el

ejercicio comercial en el que concurrentemente:

“a) se producen los hechos sustanciales para su generacion;

b) el derecho a obtener los ingresos no esta sujeto a una
condicion suspensiva, independientemente de la oportunidad
en que se cobren y aun cuando no se hubieren fijado los
términos precisos para su pago; y

c) se establezca que la determinacién de la contraprestacion o
parte de esta no se fijara en funcion de un hecho o evento
futuro” (Poder Ejecutivo, 2018).

Adicionalmente a la indicada regla general, para el caso de la
enajenacion de bienes, las reglas particulares previstas en el aludido inciso
a) del articulo 57° de la LIR establecen que los ingresos se devengan
cuando el adquirente obtiene el control sobre los bienes o cuando el
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enajenante transfiere al adquirente el riesgo de la pérdida de estos, lo que

acontezca primero.

De este modo, la referida disposicion establece que se han originado
los hechos sustanciales para la generacion del ingreso por enajenacion de

bienes cuando suceda lo primero entre:

“1.1) El adquirente tenga el control sobre el bien, es decir, tenga el
derecho a decidir sobre el uso del bien y a obtener sustancialmente
los beneficios del mismo.

(...) [0, cuando]

1.2) El enajenante ha transferido al adquirente el riesgo de la

pérdida de los bienes” (Poder Ejecutivo, 2018).

De este modo, el DL 1425 incorpora dos reglas particulares, de las
cuales la que ocurra primero sera el elemento decisivo para establecer el
momento del devengo del ingreso por enajenaciéon de bienes en un
determinado ejercicio. La ocurrencia de una de ellas se evaluara desde el
punto de vista del adquirente, es decir, cuando éste tenga el control del
bien; mientras que la otra, se evaluara desde la Optica del enajenante, es

decir, cuando éste transfiera el riesgo de la pérdida del bien al adquirente.

Incorporacion de la regla del devengado independiente en transacciones

con mas de una prestacion por el DL 1425

Adicionalmente a lo sefialado en el punto anterior referido a la
incorporacion de reglas para establecer el devengado tributario en los
ingresos y, de forma particular, los generados por la enajenacion de bienes,
el DL 1425 dispone un tratamiento especial para los casos en los que una
transaccion cuente con mas de una prestacion (Poder Ejecutivo, 2018a).

En efecto, el cuarto parrafo del actual texto del articulo 57° de la LIR
dispone que, cuando el ingreso derive de una transaccion que contenga
mas de una prestacion, el devengo de este se determinara de forma
separada por cada una de ellas como si se tratase de transacciones
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diferentes (Poder Ejecutivo, 2018a). Al respecto, la Exposicion de Motivos
del DL 1425 indica que:

“(...) el proyecto no ha recogido lo sefialado en la NIIF 15 respecto a
los supuestos en que los bienes y servicios deben contabilizarse
como una unica obligaciéon de desempefio o varias obligaciones de
desempeio, ello debido a que la evaluacion respecto a si el
adquirente puede beneficiarse del bien por si mismo o junto con
otros recursos disponibles puede tener un cariz subjetivo y generar
controversias, por ello, propone indicar que cada prestacion se
considere en forma separada para efecto de determinar el momento

de su devengo” (Poder Ejecutivo, 2018b).

Asi entonces, cuando en una transaccion se identifiguen mas de una
prestacion, como la transferencia de un bien y la prestacion de un servicio,
el DL 1425 se apartaria del criterio de la NIIF 15. Esto encuentra sustento
en que esta norma contable establece que, para que la entidad transferente
considere devengado un ingreso debe evaluar cuestiones subjetivas de su

contraparte.

En otros términos, debe evaluar si su cliente puede beneficiarse de
forma separada del bien y del servicio y, en funcién a ello, reconocer el
ingreso en distintos momentos; o, si unicamente podria beneficiarse en el
momento en se satisfagan ambas prestaciones y, por lo tanto, reconocer el

integro del ingreso en ese momento (IFRS Foundation, 2018).

De esta forma, para evitar entrar en una evaluacion subjetiva de las
formas en que el adquirente o usuario se beneficiaria, el DL 1425 establece
que basta que una transaccion comprenda mas de una prestacion para que
el devengo de los ingresos se realice de forma separada o independiente
por cada una de ellas (Poder Ejecutivo, 2018a). Es por ello que la

Exposicion de Motivos del DL 1425 refiere que:
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“‘Asi por ejemplo cuando se venda un bien que requiere una
instalacion especializada que tiene necesariamente que realizarla el
vendedor, aun cuando para efectos contables se esta ante una unica
obligacion de desempefio, para fines del devengo, los ingresos por
la venta del bien y del servicio de instalacion deberan considerarse

por separado” (Poder Ejecutivo, 2018b).

En el mismo sentido, si aparte de la enajenacién de bienes se acuerdan
otras prestaciones, como los servicios de tramitacion o mantenimiento, el
devengo de los ingresos de tales servicios se determinara de manera
independiente a la enajenacion y las primeras no interfieren en la
oportunidad en que se devenga el ingreso por esta ultima (Poder Ejecutivo,
2018b).

Asi mismo, la Exposicion de Motivos del DL 1425 (Poder Ejecutivo,
2018b) precisa que la regla de separacion de una transaccién segun sus
prestaciones identificables no conlleva a que esta se aplique a los bienes o
servicios que sirven de insumos a los que son materia del objeto del
acuerdo. Esto se presenta en diversos casos, por ejemplo, en la
enajenacion de camisas no podra considerarse que se estan enajenando
los botones vy la tela (insumos) de forma separada, toda vez que estos

materiales forman parte de la camisa (producto) (Poder Ejecutivo, 2018Db).

De otro lado, debido a la esencia civil de los contratos y las obligaciones
que fluyen de estos, tales como el de compraventa (obligacion de dar) o
prestacion de servicios (obligacion de hacer), los civilistas Castillo y
Osterling (1997) advierten que las obligaciones contractuales deben ser
vistas “como un todo y no fraccionadamente”, y en base a esta relacion “se

realiza la transaccion también como un todo” (p. 402).

En el Derecho, a esta forma de concebir los actos contractuales se le
denomina principio de unicidad de los actos (Osterling y Castillo, 1997,

p.401). Asi entonces, para este principio del Derecho los actos
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contractuales deben ser tratados como uno solo y no analizando las

prestaciones que lo componen de forma separada.

A su vez, en el ambito tributario, mediante las Resoluciones N° 05557-
1-2005, 00977-1-2007 y 14915-3-2012, se ha sefalado de forma
homogénea que los actos contractuales con incidencia impositiva se rigen
bajo “la teoria de la unicidad, segun la cual los actos o manifestaciones son
inseparables y salvo que la ley disponga algun tratamiento especial, debe
aplicarse el tratamiento que la ley ha previsto para la operacion [prestacion]
principal” (TF, 2005, 2007b, 2012). Ademas, el referido tribunal
complementa su criterio al sefialar que “la ulterior actividad (accesoria)
debe ser anadida para poder alcanzar el objetivo perseguido con la primera
obligacion (principal)” (TF, 2005, 2007, 2012).

En este sentido, el TF comprende que, cuando existan transacciones
con mas de una prestacion, el tratamiento que se debe seguir respetando
el principio de unicidad es el de aplicar el tratamiento legal de la prestacion
principal a las accesorias. Por ello es que en la Resolucion N° 0002-5-2004

se sefalo que:

“(...) existe una interdependencia entre ambas obligaciones, la
obligacion principal contiene el objetivo que se persigue obtener,
pero su cumplimiento depende de que pueda también conseguirse
una circunstancia externa, materializada en la obligacién accesoria.
Asi, la obligacion accesoria no tiene sustantividad por si [mismal],
sino que, en las circunstancias concretas, solamente sirva para dar
total cumplimiento a la obligacion principal, sin que su unica

realizacion satisfaga el objetivo” (TF, 2004a).

Asi entonces, para respetar el principio de unicidad es necesario que
ambas prestaciones se realicen de forma conjunta o unificada para lograr
el objetivo sustantivo de la transaccion. Esto debido a que, entre ambas
prestaciones, la principal y la accesoria, existe una relacién de

interdependencia. Asi mismo, el tratamiento que debe seguir el integro de
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la transaccion sera aquella que la ley ha establecido para la prestacion
principal, toda vez que la prestacion accesoria sigue la suerte de la

principal.

Aquello tiene su correlato en el principio general del Derecho que
senala que “lo accesorio sigue la suerte de lo principal”, el cual ha sido
legitimado en las sentencias recaidas en los Expedientes N° 0013-2003-
CC de fecha 29 de diciembre de 2003, N° 00728-2007-PA de fecha 26 de
noviembre de 2007 y N° 01536-2008-PA de fecha 13 de mayo de 2009 (TC,
2003b, 2008a, 2009).

b. Analisis del concepto de enajenacion de bienes

A continuacion, se presentan las nociones de la doctrina, la
jurisprudencia y la legislacion en torno al concepto de enajenacion; en

primer lugar, en materia civil y, en segundo lugar, en materia del IRE.
Enajenacion de bienes en el Cddigo Civil

Segun Avendafio y Avendafio (2017), si bien no existe en la legislacion
civil peruana una definicidon de enajenacion, por esta se suele entender
como “un acto traslativo de la propiedad — la venta o la donacién, por
ejemplo —, pero también se puede entender como un acto que transfiere

cualquier derecho, como la posesion o el usufructo” (p. 60).

En un sentido similar, Beltran (2001) refiriéndose al acto de
enajenacion, senala que éste es el “acto en virtud del cual un sujeto
denominado enajenante, el que puede ser una persona natural o una
persona juridica o una cooperativa, traslada el derecho de propiedad de su
esfera patrimonial a la del adquirente” (p. 43). Para ello, este autor

conceptualiza a los sujetos enajenante y adquirente de la forma siguiente:

“e Enajenante: Se refiere al sujeto que realiza el acto de enajenacién
y que debe tener capacidad juridica, en virtud del articulo 140 del
Cadigo Civil y legitimidad, tal como se puede apreciar a los actos de

enajenacion de bienes ajenos. Toda persona natural, juridica o
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entidad que tiene la titularidad sobre un determinado bien y que
realiza el acto de enajenacion.
« Adquirente: es el sujeto que recibe la titularidad del bien y que
para mejor proteger su adquisicion debe registrarla en tanto el
bien se encuentre recogido en un asiento registral. En algunas
situaciones, como en el caso de las cooperativas, tiene la calidad

de asociado” (p. 43).

Asi entonces, dada la concepcidn de la enajenacion como aquel acto
por el que se traslada la propiedad de una cosa, es relevante comprender
que la propiedad tiene sus origenes con la aparicién de la humanidad y es
una de las instituciones juridicas mas antiguas (Salvat, 1946, p.64).
Montesquieu en su autorizada obra “El espiritu de las leyes” de 1748
admitia que la propiedad era una institucion creada por la ley sobre la base
del consentimiento prestado por el hombre para vivir bajo leyes politicas

sociales al advertir que:

“‘Del mismo modo que los hombres han renunciado a su
independencia natural para vivir bajo leyes politicas, asi también
ellos han renunciado a la comunidad natural de los bienes para vivir
bajo las leyes civiles. Las primeras les hacen adquirir la libertad; las

segundas, la propiedad” (Buenaventura, 1845, p. 201).

La referida concepcion legal de la propiedad empezé a desarrollarse,
en gran medida, por el antiguo derecho romano, el cual lo calific6 como un
derecho real por excelencia (Avendafo y Avendafo, 2017; Beltran, 2001;
Josserand, 1950). Segun Avendafio y Avendafio (2017) el derecho romano
diferencid, entre otros, a los derechos reales de los derechos personales al

indicar que:

“‘Los primeros recaen directamente sobre las cosas. (...) Asi, por
ejemplo, el propietario puede extraer del objeto todo lo que sea
posible. Puede usarlo, puede obtener los frutos o rentas que genere,
puede también venderlo, regalarlo y eventualmente destruirlo. Se
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origina una relacion directa entre el titular del derecho real y el objeto
del mismo. En cambio, en el derecho personal el titular no tiene una
relacion directa sobre el bien que es el objeto de la obligacion. Asi
en la relacion juridica que nace del préstamo en dinero (contrato de
mutuo) el acreedor, titular del derecho, no puede apropiarse
directamente del dinero que se le adeuda. (...) Accede al objeto de

la prestacién a través de su deudor” (p. 15).

Asi mismo, en el derecho peruano el articulo 923° del vigente Codigo
Civil establece que la propiedad es “el poder juridico que permite usar,
disfrutar, disponer y reivindicar un bien. [Que] Debe ejercerse en armonia
con el interés social y dentro de los limites de la ley" (Poder Ejecutivo,
1984).

Por un lado, respecto a que el aludido articulo considera a la propiedad
como una relacion juridica de las personas sobre bienes, Avendafo y
Avendano (2017) sefialan que esta consideracién es incorrecta “porque ello
supondria que los bienes tienen relaciones juridicas con las personas”

(p.57). En el mismo sentido, Vidal (2014) manifiesta que:

“Un sector de la doctrina sostiene que entre un sujeto de derecho y
un bien (mueble o inmueble) existe un[a] relacion juridica esta
posicion quedd obsoleta y errébnea, sabemos que solo se puede
hablar de relacion juridica entre dos sujetos de derecho asi tenemos
que el derecho de crédito o de obligacion crea una relacion juridica
entre el acreedor y el deudor, lo mismo es el contrato de compra-

venta donde interactuan el vendedor y el comprador” (p. 3).

Esto puede entenderse porque las relaciones juridicas, que
necesariamente son entre personas, pueden tener un objeto distinto. En
algunos casos, “el objeto es un bien y el uso o disfrute que debe darsele;
entre otros, las conductas (pretensiones) que deben desplegar las
personas respecto de otras” (Avendano y Avendafio, 2017, p. 57), como la
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conducta de devolver el dinero que el deudor se obligd a realizar en el

marco de un préstamo a favor del acreedor.

Por otro lado, en relacion con las facultades de la propiedad de usar,
disfrutar, disponer y reivindicar establecidas en el articulo 923° del Codigo
Civil, Avendano y Avendafio (2017) sefalan que estas provienen del
derecho romano, el cual “condensé en el jus utendi, jus fruendi y jus
abutendi los derechos del propietario” (p. 59). Al respecto, Josserand
(1950) indica estos poderes también eran denominados por los
jurisconsultos romanos como uti, frui y abuti, los cuales significaban lo

siguiente:

“Uti. ElI propietario puede usar de la cosa, servirse de ella, por
ejemplo, habitando una casa, cultivando una finca, llevando un
vestido.
Frui. Este atributo concierne al goce de la cosa; todos los frutos
naturales, industriales o civiles son adquiridos por el propietario
del bien que los da (...).
Abuti. Se refiere esta palabra a la facultad de disponer de la cosa,
bien materialmente transformandola, deteriorandola o
destruyéndola, bien juridicamente cediendo los derechos que se
tiene sobre ella (venta, donacion, disposicién testamentaria), o

gravandola con derechos reales” (p. 102).

Por su parte, Avendano, comentando al actual Cédigo Civil, sefiala que

los atributos de la propiedad tienen los siguientes significados:

“Usar es servirse del bien. Usa el automovil quien se traslada con él
de un lugar a otro. Usa la casa quien vive en ella.
Disfrutar es percibir los frutos del bien, es decir, aprovecharlo
economicamente. Los frutos son los bienes que se originan de
otros bienes, sin disminuir la sustancia del bien original. Son las
rentas, las utilidades. Hay frutos naturales, que provienen del bien

sin intervencién humana, frutos industriales, en cuya percepcion



73

interviene el hombre, y frutos civiles, que se originan como
consecuencia de una relacion juridica, es decir, un contrato.
Disponer es prescindir del bien, deshacerse de la cosa, ya sea
juridica o fisicamente. Un acto de disposicién es la enajenacion
del bien; otro es hipotecario; otro, finalmente, es abandonarlo o
destruirlo. La disposicion es la facultad de transferir la propiedad,
la facultad de disponer no deriva del derecho de propiedad sino
de la relacion de titularidad o pertenencia.

La reivindicacion no es propiamente un atributo sino el ejercicio
de la persecutoriedad, que es una facultad de la cual goza el titular
de todo derecho real. El poseedor, el usufructuario, el acreedor
hipotecario, todos pueden perseguir el bien sobre el cual recae su
derecho. No nos parece entonces que la reivindicacion deba ser
colocada en el mismo nivel que los otros atributos, los cuales, en
conjunto, configuran un derecho pleno y absoluto. Ningun otro
derecho real confiere a su titular todos estos derechos” (como se
cité en Vidal, 2014, p. 1-2).

Considerando lo sefalado anteriormente en este apartado, se entiende
por enajenacion al acto en virtud del cual el enajenante transfiere al
adquirente las facultades de usar, disfrutar y disponer sobre un
determinado bien. Para que ello suceda, tienen que transferirse todos y
cada uno de los mencionados atributos. Al respecto, Escobar (1992) indica

que:

“(...) si me han transferido un derecho que me otorga so6lo alguno de
los poderes mencionados, pero no todos, sera titular de cualquier
derecho menos del derecho de propiedad. Entonces no se puede
"completar" o "acabar" una "transferencia de propiedad", porque si
el derecho que me han transferido no me otorga todos los poderes
mencionados, ese derecho no es, en verdad, propiedad, y
consecuentemente jamas hubo "transferencia de propiedad” (p. 78).
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Asi entonces, en aquellos casos en los que el propietario no transfiere
todas las facultades de la propiedad a otra persona, se estara ante otras
figuras juridicas. En ese sentido se manifiestan Avendafio y Avendafo
(2017) al indicar que estas figuras son las llamadas desmembraciones de

la propiedad ya que:

“Puede ocurrir que el propietario atribuya por un plazo dos de dichos
tributos, el uso y el disfrute, caso en el cual estamos frente a un
usufructo; o que confiera solo el uso, con lo que el titular seria un
usuario. Y cuando el derecho de uso recae sobre una casa destinada

a vivienda, nos encontramos con el derecho de habitacion” (p. 18).

Adicionalmente, debe indicarse que en el Peru la oportunidad en que
se transfiere la propiedad es distinta para los bienes muebles e inmuebles.
Respecto a los primeros, el articulo 947° del Cédigo Civil establece que “la
transferencia de propiedad de una cosa mueble determinada se efectua
con la tradicién a su acreedor salvo disposicion legal diferente” (Poder
Ejecutivo, 1984).

Ademas, el articulo 901° de la aludida norma dispone que “la tradicion
se realiza mediante la entrega del bien a quien debe recibirlo o a la persona
designada por él o por la ley y con las formalidades que ésta establece”
(Poder Ejecutivo, 1984).

En relacion con los aludidos articulos, éstos tienen su origen en la
legislacion romana y “se inspira en los articulos 1095 del Codigo Espariol y
929 del Cédigo Aleman” (Osterling, 2007, p. 43). Al respecto, Salvat (1946)
indica que en el derecho romano la simple celebracion del contrato no
bastaba para que se efectue la transferencia de la propiedad ya que era
obligatorio que se cumpliesen los modos que prescribia la ley, es decir, la

entrega de la cosa. De este modo, en la legislacion romana:

“(...) la voluntad de las partes podia bastar para el perfeccionamiento
del contrato, porque éste creaba obligaciones y derechos
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unicamente entre ellas; pero esa voluntad no era suficiente para
crear el derecho real de la propiedad, porque tratandose de un
derecho oponible a todos los miembros de la sociedad (erga omnes),
Su creacion solo podia tener lugar con intervencion y conocimiento
de ellos” (Salvat, 1946, p. 494).

El precitado sistema de transmisién de propiedad mediante la tradicién
de la cosa mueble fue adoptado por la legislacion germanica ya que “la
propiedad de ella se transmite por el consentimiento seguido del acto
material de tradicién destinado a operar la transmision del derecho real”
(Salvat, 1946, p. 494).

Asi entonces, la tradicion es un modo de transmitir y adquirir la
propiedad mueble y consiste en la “entrega que el dueino hace de ella a otro
habiendo por una parte la facultad e intencion de transferir el dominio y, por
otra, la capacidad e intencidon de adquirirlo” (Pescio, 1984, p.59). Esto se
manifiesta en el aludido articulo 947° del Cédigo Civil ya que este “supone
que el enajenante (...) cuente con el poder o facultad de disponer. Esto
parece evidente porque en principio solo el propietario puede transferir el

dominio” (Avendafo y Avendafo, 2017, p. 74).

Adicionalmente a lo indicado, Avendafio y Avendafo (2017) sefalan
que el articulo 947° del Cddigo Civil recogen la teoria del titulo y modo para

la adquisicion de la propiedad considerando que:

“El titulo es el acto juridico por el que se establece la voluntad de
enajenar. El modo es el acto por el que efectivamente se realiza la
transferencia. El titulo contiene el acuerdo de transmision. El modo
consiste en la entrega del bien. El titulo —contrato— genera la
obligacion de transmitir, pero no transmite. Para que se verifique la
transferencia es necesario cumplir con el modo —entrega—. Titulo
y modo son interdependientes. Hay entre ellos una relacién de causa
efecto, de forma tal que si el titulo es nulo, no hay transferencia asi
se entregue el bien” (p.74).
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Por otro lado, en torno a la trasmision de la propiedad de los bienes
inmuebles, el articulo 949° del Codigo Civil establece que “la sola obligacion
de enajenar un inmueble determinado hace al acreedor propietario de él,
salvo disposiciéon legal diferente o pacto en contrario” (Poder Ejecutivo,
1984). Al respecto, Osterling (2007) indica que:

‘La norma reviste singular importancia, pues dispone con toda
claridad que el simple acuerdo de voluntades entre el acreedor y el
deudor transfiere el dominio de los inmuebles. Esta regla de origen
francés -consignada en el articulo 1138 del Codigo Napolednico es

acogida por otras legislaciones” (p.43).

Este Codigo Napolednico estableciéo que “la propiedad se transmitia
por el solo efecto de las convenciones (...) la voluntad, fuente de la
transmision de la propiedad, debia bastar por si sola para producirla, sin
necesidad de exteriorizarse por medio de la tradicion” (Salvat, 1946, p.494).
De este modo, para Gonzalez el consentimiento de las partes como instituto
para transmitir la propiedad inmueble “llevd a cabo una modificacion
revolucionaria con respecto al derecho romano, y marcé el triunfo de la

voluntad sobre el formalismo juridico” (como se cité en Chavez, 2013, p.38).

Asi entonces, el contrato, “entendido como acto juridico consensual,
sirve como la unica base sobre la cual se respalda la existencia de una
obligacioén y la adquisicion del derecho subjetivo de propiedad” (Beltran,
2001, p.61). Ello no quiere decir que el contrato, entendido como “el
acuerdo de dos o mas partes para crear, regular, modificar o extinguir una
relacion juridica patrimonial”, transfiere la propiedad, en realidad lo que
hace es crear obligaciones que transmiten la propiedad (Avendano y
Avendano, 2017, p.77-78).

Adicionalmente, en la transmisién de la propiedad inmueble, tanto el
titulo como el modo de la adquisicidon son considerados en un solo acto
traslativo. Por ello, Ramirez (2007) sefiala que de conformidad con el

“articulo 949°, el soélo intercambio de voluntades o solus consensus,
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perfecciona la transferencia de la propiedad inmobiliaria. Siendo el contrato

a la vez titulo y modo de la transferencia del derecho” (p. 236).

Enajenacion de bienes en la LIR
En este apartado se describe el rol que tiene la enajenacién en la
configuracion del IRE, particularmente, en relacion con los aspectos de la

HIT tanto material y como temporal.

La enajenacion de bienes como aspecto material del IRE

Como se indico anteriormente, toda la ley que crea un tributo contiene
una descripcion hipotética y genérica de un hecho denominada como HIT
que, al cumplirse en la realidad, implicara el acaecimiento de las
consecuencias en ella previstas vinculadas a dar una suma de dinero al
Estado (Ataliba, 1987).

Asi mismo, se indicé que la HIT se encuentra conformada por atributos
o aspectos que de forma conjunta configuran al tributo (Ataliba, 1987).

Estos aspectos son:

“(...) a) la descripcion objetiva de un hecho o situacién (aspecto
material); b) los datos necesarios para individualizar a la persona que
debe "realizar" el hecho o "encuadrarse" en la situacion en que
objetivamente fueron descritos (aspecto personal); c) el momento en
que debe configurarse o tenerse por configurada la "realizacion" del
hecho imponible (aspecto temporal); d) el lugar donde debe acaecer
o tenerse por acaecida la "realizacién" del hecho imponible (aspecto
espacial)” (Villegas, 2001, p. 272-273).

En relacién con el aspecto material, Ataliba (1987) considera que es el
aspecto mas importante de la HIT ya que “describe los aspectos
sustanciales del hecho o conjunto de hechos que le sirven de soporte” (p.
124). Villegas (2001) sostiene que este aspecto “consiste en la descripcion

objetiva del hecho concreto que el destinatario legal tributario realiza o la
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situacion en que el destinatario legal tributario se halla o a cuyo respecto

se produce” (p. 274).

Asi mismo, el atributo material de la HIT puede ser conceptualizado
como “la imagen abstracta de un hecho juridico: propiedad inmobiliaria,
patrimonio, renta, produccién, consumo de bienes, prestacién de servicios”
(Ataliba, 1987, p. 124). Por ello es que para Medrano (2004) este aspecto
es “la especifica situacion contemplada en la norma (“la venta”, “la
prestacion de servicios”)” (p.91). A causa de la realizacion de los hechos
senalados es que “este elemento siempre presupone un verbo (es un
‘hacer’, ‘dar’, ‘transferir’, ‘entregar’, ‘recibir’, ‘ser’, ‘estar’, ‘permanecer’, etc”
(Villegas, 2001, p. 274).

En torno al atributo material del impuesto a la renta, la doctrina y
jurisprudencia tributaria coinciden al sefialar que tal aspecto esta
constituido por la renta generada como consecuencia de la realizacion de
los hechos o situaciones que la ley prevé (Bravo, 2002; TC, 2013; TF, 1999;
Jarach, 1971; Villegas, 2001).

Al respecto, mediante los articulos 1° al 3° de la LIR, el legislador “ha
regulado dentro del ambito de aplicacion del tributo el aspecto material o
situacion factica del hecho imponible o hipétesis de incidencia del tributo,
delimitando los conceptos que se encuentran gravados con el impuesto”
(Aguirre, 2016, p. 66).

En este sentido, mediante el articulo 1° de la LIR, se ha previsto que:

“El impuesto a la renta grava:
a) Las rentas que provengan del capital, del trabajo y de la
aplicacion conjunta de ambos factores, entendiéndose como tales
aquellas que provengan de una fuente durable y susceptible de
generar ingresos periodicos.
b) Las ganancias de capital.
c) Otros ingresos que provengan de terceros, establecidos por

esta Ley.
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d) Las rentas imputadas, incluyendo las de goce o disfrute,
establecidas por esta Ley.
Estan incluidas dentro de las rentas previstas en el inciso a), las
siguientes:

1) Las regalias.

2) Los resultados de la enajenacion de:

(i) Terrenos rusticos o urbanos por el sistema de
urbanizacioén o lotizacion.

(i) Inmuebles, comprendidos o no bajo el régimen de
propiedad horizontal, cuando hubieren sido adquiridos o
edificados, total o parcialmente, para efectos de la
enajenacion.

3) Los resultados de la venta, cambio o disposicion habitual de
bienes” (Poder Ejecutivo, 2004).

Respecto al articulo 2° de la LIR, éste empieza definiendo a la ganancia
de capital (sefialada en el articulo 1°) como todo ingreso generado en la
enajenacion de bienes de capital, para luego sefalar qué se entiende por
bienes de capital y, finalmente, culmina enumerando algunas operaciones
que califican como ganancia de capital y aquellas que no (Poder Ejecutivo,
2004).

En relacién con el articulo 3° de la LIR, éste inicia indicando cuales son
los ingresos procedentes de terceros que grava el impuesto a la renta
(citados en el articulo 1°), para luego establecer que califican como “renta
gravada de las empresas, cualquier ganancia o ingreso derivado de

operaciones con terceros” (Poder Ejecutivo, 2004).

Del analisis conjunto de los precitados articulos de la LIR, mediante la
sentencia recaida en el Expediente N° 00319-2013-PA, el TC ha

interpretado que:

“(...) se advierte que son 4 los hechos imponibles del Impuesto a la

Renta que definen su estructura [los cuatro previstos en el articulo
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1°], siendo que cada uno de ellos alude a la existencia de renta
cuando nos encontramos frente a un plus, ingreso adicional,
ganancia o utilidad econodmica generada como consecuencia del
manejo de una fuente permanente de explotacibn econdmica

(capital, trabajo y la aplicacion conjunta de ambos)” (TC, 2013).

Por su parte, el articulo 5° de la LIR define a otro de los hechos que
grava el impuesto a la renta, la enajenacion de bienes (Poder Ejecutivo,
2004). Es asi que “se entiende por enajenacion la venta, permuta, cesion
definitiva, expropiacién, aporte a sociedades y, en general, todo acto de
disposicion por el que se transmita el dominio a titulo oneroso” (Poder
Ejecutivo, 2004).

Entorno a la transmisién del dominio a la que alude la LIR, Pescio
(1984) indica que tal transmisién se hace a través de “aquellos hechos
juridicos que, conforme a la ley y con los requisitos que ella misma sefiala,
desempefia la funcion de atribuir a una persona la calidad de propietario de
la cosa” (p.3). De forma similar, Arangio (1952) sefala que deben
denominarse “modos de adquirir la propiedad a aquellos hechos juridicos
que el ordenamiento declara idéneos para crear en los particulares un

derecho de propiedad o para transmitirlo de un sujeto a otro” (p. 188).

En ese sentido, la doctrina entiende que “los modos de adquirir el
dominio son aquellos hechos juridicos que, conforme a la ley y con los
requisitos que ella misma sefnala, desempefa la funcién de atribuir a una

persona la calidad de propietario de la cosa” (Pescio, 1984, p. 3).

Asi mismo, es relevante recurrir a la sentencia recaida en el Expediente
N° 00319-2013-PA en la que el TC analizé la aplicacién constitucional del
articulo 5° a un caso en concreto (TC, 2013). En este proceso, la
controversia radica en establecer si, como consecuencia de la expropiacion
que habia sufrido la Sociedad Agricola San Agustin S.A. (en adelante, la
Sociedad Agricola) de su fundo para la ampliacion del Aeropuerto

Internacional Jorge Chavez, la indemnizacion justipreciada recibida por el
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Estado peruano calificaba o no, desde la perspectiva constitucional, como

un hecho legitimo para ser gravado con el IRE (TC, 2013).

En otros términos, los motivos que originaron la controversia estaban
relacionados a determinar si: a) la transferencia forzosa del fundo
constituye transmision de dominio; y b) si la indemnizacion justipreciada
otorgada por el Estado a la Sociedad Agricola califica como un hecho
gravado con el IRE (TC, 2013).

Asi entonces, a efectos de determinar si la transferencia del fundo por
parte de la Sociedad Agricola al Estado constituia como transmision de
dominio en los términos del articulo 5° de la LIR, el TC analizé la naturaleza

de la expropiacién y sefal6 que:

‘“Como es de verse, el supuesto expropiatorio implica una
transferencia de caracter forzosa a favor del Estado por causas
unicamente vinculadas a la necesidad publica o seguridad nacional,
debidamente justificadas y aprobada por una ley, situacion que
evidencia que al margen de que el supuesto expropiatorio se trate
de la enajenacion de un bien, pues hay una transferencia del
derecho de propiedad, la misma resulta compulsiva, pues el titular
del derecho no puede oponerse a dicho procedimiento, salvo que la
expropiacion no reuna los requisitos legales antes expuestos, tal y
conforme la propia ley lo dispone en su articulo 23°, razén por la
cual, no nos encontramos a un supuesto ordinario de enajenacion,

sino de una de naturaleza obligatoria” (TC, 2013).

Adicionalmente, en la sentencia recaida en el Expediente N° 00319-
2013-PA se sefala que:

“(...) no cabe duda que, elarticulo 5° del TUO de la LIR,
aprobado por Decreto Supremo N.° 179-2004-EF, sea una
norma autoaplicativa, asi se advierte del texto del norma, 7sje

entiende por enajenacion la venta, permuta, cesion definitiva,



82

expropiacion, aporte a sociedades y, en general, todo acto de
disposicion por el que se transmita el dominio a titulo
oneroso’; desprendiéndose del mismo que la expropiacion es
considerada como una forma de enajenacion, al igual que una venta;

y por ende, gravada con el impuesto a la renta” (TC, 2013).

De esta forma, el maximo intérprete de la constitucion advierte que
cuando el articulo 5° de la LIR entiende por enajenacion de bienes “todo
acto de disposicion por el que se transmita el dominio a titulo oneroso” debe
interpretarse que se refiere a “todo acto por el que se transfiere la propiedad
del bien” (TC, 2013), tal como sucede en el caso de expropiacion®. Asi
entonces, el TC interpreta que, como parte del aspecto material de la HIT
del impuesto a la renta, constituyen rentas gravadas las provenientes de

las transferencias de propiedad a titulo oneroso.

Adicionalmente, el TC (2013) determin6é que el dominio que tenia la
Sociedad Agricola sobre su fundo se vio afectado ya que desde el inicio del
procedimiento expropiatorio hasta su ejecucion efectiva transcurrieron 36

anos. De este modo indica que:

“Esta situacion temporal, en el caso de una persona juridica que en
su momento se dedicaba a explotar los terrenos agricolas del Fundo
San Agustin, se traduce en los hechos, en dafios de tipo econémico,
pues dado el periodo de tiempo que existe entre la declaratoria de
reserva de dicho predio para la ampliacion del Aeropuerto citado
hasta la realizacién y culminacion efectiva del procedimiento

expropiatorio - entre otros hechos de pérdida del dominio como los

9 Asi mismo, es necesario precisar que en el aludido Expediente N° 00319-2013-PA el TC
considera que para efectos del IRE debe diferenciarse las enajenaciones voluntarias -
donde existe acuerdo de voluntades, discusidbn o negociaciéon entre las partes—, de
aquellas forzosas - que obedecen a necesidades publicas constitucionalmente
legitimadas y en las que el individuo esté obligado a transferir su propiedad al Estado (TC,
2013). Esto es asi porque las primeras califican como hechos gravados por el IRE;
mientras que las segundas no, toda vez que el monto indemnizatorio percibido tiene como
finalidad asegurar el equilibrio patrimonial del expropiado de tal manera que reponerlo a
una situacién econdémica “similar o igual a la que mantenia antes de la expropiacion, razén
por la cual, la configuracion de esta enajenacion forzosa en si misma no genera sefiales
de capacidad contributiva pasible de ser gravada por el impuesto a la renta” (TC, 2013).
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expresados en el parrafo segundo del fundamento 23 supra-,
evidencia la existencia de 36 afos en los que la Sociedad
demandante, pese a que mantenia la titularidad de dicho bien, no
podia haber hecho uso del mismo en términos que le generaran
beneficios econdmicos, pues el gravamen que cargaba como
consecuencia de la reserva para el desarrollo del futuro aeropuerto
y la afectacion del predio para fines de la reforma agraria, le
impidieron materialmente, la posibilidad de explotacion de dicho

fundo o su transferencia en términos beneficiosos” (TC, 2013).

Asi entonces, el TC interpreta que se pierde el dominio o la propiedad
cuando, a pesar de que la persona cuenta con la titularidad del bien, no
puede disponerlo, usarlo u obtener beneficios econémicos del mismo.
Estas facultades que otorgan el derecho de propiedad son las que han sido
reconocidas en diversa jurisprudencia constitucional, tales como en las
sentencias recaidas en el Expediente N° 0008-2003-Al de fecha de 11 de
noviembre de 2003 (TC, 2003a).

En esta sentencia se indica que la propiedad es “un derecho
fundamental reconocido por los incisos 8) y 16) del articulo 2° de la
Constitucion Politica del Peru que se interpreta como el poder juridico que
permite a una persona usar, disfrutar, disponer y reivindicar un bien” (TC
2003). De este modo, el propietario “podra servirse directamente de su
bien, percibir sus frutos y productos, y darles destino o condicién
conveniente a sus intereses (...) [e incluso] podra recuperarlo si alguien se

ha apoderado de él sin derecho alguno” (TC, 2003).

En ese sentido, toda vez que para efectos del IRE el enajenar un bien
implica necesariamente transmitir propiedad a titulo oneroso, el
transferente perdera el dominio del mismo ya que se trasladara al
adquirente los poderes juridicos de usar, disfrutar y disponer el bien en
cuestion. Asi mismo, en el momento en que se dé por concluida la

transferencia de tales poderes se entendera que el hecho previsto en la LIR
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se ha configurado, por lo que el ingreso o la renta proveniente del mismo

calificara como gravable.

La enajenacion de bienes como aspecto temporal del IRE

Como se indico anteriormente, el aspecto temporal de la HIT se define
como “la propiedad que ella tienen de designar (explicita o implicitamente)
el momento en que se debe reputar consumado (sucedido, realizado) un
hecho imponible” (Ataliba, 1987, p. 106). En un sentido similar, Villegas
(2001) sostiene que el aspecto temporal de la HIT “es el indicador del
exacto momento en que se configura, o el legislador estima debe tenerse
por configurada, la descripcion del comportamiento objetivo contenida en

el ‘aspecto material’ del hecho imponible” (p. 278-279).

Ataliba (1987) sefala que el momento en que se configura el hecho
imponible del tributo puede ser explicitado por la ley, pero “si la ley no lo
dispusiera asi, el momento a ser considerado seria el de la practica del acto
juridico mercantil colocado como aspecto material de la hipdtesis de
incidencia” (p.107). Esta ultima situacion, en opinién de Villegas (2001), no
involucra dificultades para el legislador ni para el ente recaudador, pero si
puede implicar problemas para los particulares ante “ello sera necesario
intentar interpretar la forma como el legislador ‘aprehendid’ la capacidad
contributiva” (p.280-281).

Asi entonces, como se senald, si el aspecto material de la HIT del IRE
es la renta generada por la transmision de propiedad de los bienes a titulo
oneroso (enajenacion), el momento o la oportunidad en que se consuma o
se entienda como configurado el comportamiento objetivo del aspecto
material sera cuando el enajenante complete la transmision de todas las

facultades de la propiedad al adquirente (aspecto temporal).

Unicamente a partir de esa oportunidad, la renta obtenida manifestara
la capacidad contributiva del enajenante. Por tanto, el momento en que se
satisfaga el aspecto material (cuando se transfiera la propiedad de los
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bienes) constituira validamente como el aspecto temporal del IRE, es decir,

el momento en que se configura el hecho gravado.

c. El devengado en los ingresos por enajenacion de bienes para el
IRE

Luego de desarrollar los conceptos del devengado y enajenacion de
bienes, en este apartado se presentan las dos reglas particulares que el DL
1425 ha incorporado al articulo 57° de la LIR para determinar el devengado
de los ingresos por enajenacion de bienes. De este modo, en primer lugar,
se desarrollara la regla de obtencion de control de los bienes, y, en segundo
lugar, se abordara la regla de transferencia del riesgo de pérdida de los

bienes.

Regla de obtencion del control de los bienes

Tal como se sefialo anteriormente, el actual texto del articulo 57° de la
LIR dispone que se producen los hechos esenciales para la generacion del
ingreso por enajenacion de bienes cuando “el adquirente tenga el control
sobre el bien, es decir, tenga el derecho a decidir sobre el uso del bieny a
obtener sustancialmente los beneficios del mismo” (Poder Ejecutivo,
2018b). Es asi que el devengo tributario del ingreso por el referido concepto

se producira cuando el cliente obtenga el control de los bienes.

Para interpretar lo que se entiende por control, la segunda disposicion
complementaria y final (DCF) del DL 1425, en concordancia con la segunda
DCF de su Reglamento, aprobado por Decreto Supremo N° 339-2018-EF,
establece que sera aplicable el concepto de control desarrollado por la NIIF
15, oficializada mediante Resolucion del CNC N° 002-2018-EF/30, en tanto
no se oponga a lo sefialado en la LIR (Poder Ejecutivo, 2018a, 2018c).

Al respecto, el parrafo 33 de la precitada NIIF 15 indica que controlar
un activo implica poseer dos capacidades: “la capacidad para redirigir el
uso del activo y [para] obtener sustancialmente todos sus beneficios

restantes”; ademas, precisa que ambas capacidades permiten que quién
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controla el activo pueda restringir el uso y los beneficios del mismo (IFRS
Foundation, 2018).

De forma particular, en relacién con la capacidad de obtener los
beneficios del activo, el referido parrafo indica que estos beneficios estan
constituidos por los flujos de efectivo que, potencialmente, la entidad puede
obtener a través de diversas actividades. Aunque no se limitan, estas

pueden ser las siguientes:

“(a) el uso del activo para producir bienes o prestar servicios
(incluyendo servicios publicos);
(b) el uso del activo para mejorar el valor de otros activos;
(c) el uso del activo para liquidar pasivos o reducir gastos;
(d) la venta o intercambio del activo;
(e) la pignoracion del activo para garantizar un préstamo; y
(f) conservar el activo” (IFRS Foundation, 2018).
En torno a los criterios del sefalado estandar contable, la Exposicidon

de Motivos del DL 1425 seiala que:

“En el proyecto, se ha considerado conveniente indicar que en
el caso de enajenaciones el hecho sustancial se configura cuando el
adquirente asume el control sobre los bienes, recogiendo asi el
criterio establecido en la NIIF 15, ello con el fin de acercar en lo
posible el criterio de devengo contable con el tributario, lo que facilita
a los contribuyentes la determinacion del impuesto a la renta.
Ademas, este criterio contable también busca acercarse a la realidad
de los hechos econdmicos los cuales constituyen el aspecto material
de la hipdtesis de incidencia de este tributo” (Poder Ejecutivo,
2018b).

Adicionalmente, el vigente articulo 57° de la LIR indica que para
establecer el momento en que el adquirente cuenta con el control de los

bienes no se debe tener en cuenta lo siguiente:
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“a) La existencia de pactos entre el transferente y el adquirente que
otorguen a uno de ellos, el derecho a adquirir o transferir el bien o
establezcan la obligacién de uno de ellos, de adquirir o transferir el
bien.
b) El derecho del adquirente de resolver el contrato o exigir al
transferente que se efectuen las correcciones correspondientes
cuando los bienes materia de la transferencia no reunan las

cualidades, caracteristicas o especificaciones pactadas.

c) La existencia de una o mas prestaciones que deban ser
contabilizadas en forma conjunta a la transferencia del bien,
debiendo para efecto del devengo ser consideradas en forma

independiente” (Poder Ejecutivo, 2018).

En los tres casos sefialados, la LIR de forma expresa se aleja del
concepto de control de los bienes propuesto por la NIIF 15 (Poder Ejecutivo,
2018). Respecto al primero de ellos, el pacto de recompra, el alejamiento
del control tributario frente al control contable se da porque el parrafo B66
de la NIIF 15 establece que, si una entidad cuenta un derecho o pasivo para
recomprar un bien, su cliente no obtendra el control del mismo ya que éste
ultimo tendra limitaciones para redirigir su uso y obtener sus beneficios
economicos, por lo que lo contabilizara como un arrendamiento (IFRS
Foundation, 2018).

Asi mismo, el referido distanciamiento se da porque el parrafo B70 de
la NIIF 15 advierte que, si una entidad cuenta con una obligacion de
recomprar el bien por pedido de su cliente a un precio menor que el original,
evaluara si su cliente cuenta con un grado alto de incentivo para ejercitar
dicha opcién (IFRS Foundation, 2018). En este ultimo caso, el precitado
parrafo sefala que la operacion tendra el tratamiento de un arrendamiento,
pero si el cliente no tiene tal incentivo, la entidad lo contabilizara como una

venta con derecho a devolucion (IFRS Foundation, 2018).
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Ante tales situaciones, la Exposicion de Motivos del DL 1425 sefiala

que:

“(...) para efectos de la determinacion del impuesto a la renta no se
considera conveniente que a través del empleo de pactos como los
descritos se pueda diferir el devengo del ingreso producto de la
enajenacion, pese a que juridicamente se ha producido la
transferencia de propiedad del bien y el mismo se encuentra en

posesién del adquirente” (Poder Ejecutivo, 2018b)

En tal caso, aunque el pacto de recompra no implica transmision de
control para la NIIF 15 “ya que el vendedor inicial tiene la posibilidad de que
se lo retornen. No obstante, tributariamente se considerara que existe

control y que se devengo el ingreso” (De La Vega y Shulca, 2018, p.14).

De otro lado, en relacion con la segunda excepcion del concepto de
control tributario respecto al control contable disefiado por la NIIF 15, es
decir, el derecho de resolucion, esta se da porque segun el parrafo B83 de
la norma contable sefala que la aceptacion del cliente a las
especificaciones pactadas del bien puede demostrar la transferencia del
control (IFRS Foundation, 2018).

No obstante, en los parrafos B83 y B84 de la NIIF 15 se indican que, si
una entidad puede determinar objetivamente que ha cumplido con los
requerimientos acordados, como el tamafno o peso, ésta considerara que
ha transmitido el control de los bienes a su cliente sin necesidad de la
formalidad de correspondiente aceptacion; de lo contrario, se entiende que
no se transfirié el control porque la entidad no puede establecer si el cliente
puede usar el bien y obtener sus beneficios (IFRS Foundation, 2018).

Ante las sefaladas circunstancias, la Exposicién de Motivos del DL
1425 considera que en tales de casos “se esta sujetando el reconocimiento
del ingreso a una evaluacion de este tipo, restando objetividad a un aspecto
tan importante para la configuracion del hecho imponible del impuesto a la
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renta” (Poder Ejecutivo, 2018b). Por ello, en relacién con lo previsto en el
articulo 57° de la LIR, “se propone que inicialmente se reconozca el ingreso
y en caso se produjera la resolucion del contrato, en ese segundo momento

se realicen los ajustes correspondientes” (Poder Ejecutivo, 2018b).
A manera de ilustracion, De La Vega y Shulca (2018) indican que:

“Por ejemplo, la venta sujeta a prueba o a satisfaccion, reflejada
en el caso de una empresa que le vende a un hospital un equipo
nuevo, para que lo use por seis meses, luego de los cuales decidira
si se lo quiere quedar o no. A pesar de que segun la NIIF 15 no
habria control, este si se habria configurado para efectos tributarios.
Por ello, cuando se le entregd la maquina al adquirente y se le
transfirid el riesgo, aunque dicha maquina esté a prueba y se le
pueda devolver al vendedor, de acuerdo al nuevo concepto legal de

devengo si existe control en términos tributarios” (p.14-15).

Por otro lado, en torno a la tercera excepcion del concepto de control
tributario respecto al control contable sefialado por la NIIF 15 referido al
reconocimiento conjunto del ingreso cuando la transaccion cuente con mas

de una prestacion, la Exposicion de Motivos del DL 1425 sefiala que:

“(...) teniendo en cuenta que la evaluacion respecto a si el adquirente
puede beneficiarse del bien por si mismo o junto con otros recursos
disponibles también puede tener un cariz subjetivo y puede generar
controversia, es que se esta considerando por un lado, que cuando
la transaccion involucre mas de una prestacion, el devengo de los
ingresos se determinara en forma independiente por cada una de
ella y que para determinar si el adquirente tiene control sobre el bien
se debe considerar esta prestacion en forma independiente a la otras
prestaciones. Por ejemplo, si se transfiere un bien que requiere de
una instalacion especial por el fabricante, el proyecto propone que el
devengo de la transferencia del bien no dependa de su instalacion.

Ello de ninguna manera significa que se considere como
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prestaciones diferentes los bienes y servicios que sirven como

insumos para fabricar los bienes” (Poder Ejecutivo, 2018b).
Regla de transferencia del riesgo de pérdida de los bienes

El vigente articulo 57° de la LIR dispone que se producen los hechos
esenciales para la generacion del ingreso por enajenacion de bienes
cuando, antes de la obtencion del control, “el enajenante ha transferido al
adquirente el riesgo de la pérdida de los bienes” (Poder Ejecutivo, 2018).
En relacion con este concepto, el articulo 1567° del Cédigo Civil prevé que
“el riesgo de pérdida de bienes ciertos, no imputable a los contratantes,

pasa al comprador en el momento de su entrega” (Poder Ejecutivo, 1984).

Ademas, comentando el aludido articulo del Codigo Civil, Torres
sostiene que los bienes ciertos son “bienes determinados, esto es, los
bienes que se encuentran perfectamente identificados (...) Puede
apreciarse, entonces, que solo los bienes ciertos o determinados pueden
perderse y producir con ello la imposibilidad de la prestacién de entrega de
los mismos” (como se citdé en Juridica, 2003, p.193). Asi mismo, Torres
considera que en un contrato de compraventa el riesgo no se transmite al

comprador debido a lo siguiente:

“Por consiguiente, solo mientras no se entregue el bien existe el
riesgo porque solo en esta situacion puede devenir en imposible esta
prestacion. De tal manera que después de que el vendedor entregue
el bien al comprador, no es posible ya de que la entrega del bien
devenga en imposible; lo cual demuestra entonces que ya no existe
el riesgo (...) Lo que se crea o produce mas bien después de dicha
entrega ya no es un riesgo contractual (‘periculum obligatonis’), sino
un riesgo distinto, que es el riesgo de la cosa (‘periculum ret) (...) Por
tal razdn, el riesgo en los contratos con prestaciones reciprocas no
se transfiere en realidad, si no se agota o se extingue. Lo que

sanciona esta norma, concretamente, es que en la compraventa el
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riesgo se extingue o agota con la entrega del bien” (como se cit6 en
Juridica, 2003, p.194-195).

Por su parte, en relacion con el precitado riesgo, De La Puente afirma
que:

“(...) el riesgo del contrato por la pérdida del bien pasa del vendedor
al comprador en el momento de la entrega del bien, pues solo en ese
momento el vendedor deja de ser el deudor por haber cumplido
totalmente su obligacion de transferir la propiedad del bien. No debe
olvidarse que la obligacién de transferir la propiedad del bien es
siempre una obligacion de dar, por lo cual la prestacion en que la
obligacion consiste no se reduce a transferir la propiedad sino que,
aun tratdndose de bienes inmuebles cuya propiedad se transfiere
con la sola obligacidbn de enajenarlos, la prestacion solo queda
plenamente cumplida y el vendedor deja de ser deudor cuando se
entrega al comprador el bien (que ya no era suyo) por cuanto la
obligacion de dar contiene la de entregar’ (como se citdé en Poder
Ejecutivo, 2018, p.26).

En este sentido, se aprecia que el articulo 57° de la LIR toma el
concepto de transferencia del riesgo de la pérdida de los bienes como “un
criterio objetivo de facil determinacion” asociado a la transferencia de la
propiedad mediante la entrega del bien y lo considera como “un indicador
significativo respecto a que el contrato esta surtiendo sus efectos y que por
tanto se precipitaran los ingresos provenientes del mismo” (Poder
Ejecutivo, 2018b).

Con la finalidad de comprender la referida transferencia del riesgo, De

La Vega y Shulca (2018) indican que:

“Para graficar lo anterior, pongamos el siguiente caso: la empresa
“X” acuerda entregar un bien a la empresa “Z” en un almacén y
requiere recibir lo antes posible los ingresos de la venta para su

capital de trabajo. Por ello, se pactd que, a pesar de que el bien ya
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se encuentra en el almacén, la empresa “Z” recién podra disponer
del mismo cuando la administradora del almacén verifique el pago
de al menos el 80 por ciento del precio pactado. En este caso, la
transferencia del riesgo se realiz6 cuando el bien fue dejado en el
almaceén. Por lo tanto, en ese momento se debe reconocer el ingreso
segun la nueva definicion legal de devengo. Contablemente, para
poder devengar el ingreso se debe verificar que el comprador tenga
el control. En el ejemplo dado, ese ingreso todavia no se podria
registrar en la contabilidad, pero tributariamente ya se configuro el

devengo con la transferencia del riesgo” (p.14).
1.2. Hipétesis y Variables

En este apartado se presentan las hipotesis que la investigacion ha
formulado y las variables de estudio, tanto la independiente como la

dependiente, asi como su operacionalizacion.
1.2.1. Hipotesis

La presente investigacion propone establecer la relacion entre dos
variables y, a su vez, establecer el efecto o la influencia que una genera
sobre la otra. En tal sentido, la hipétesis formulada es causal, es decir,
mediante ella se pretende establecer la relacion de causa-efecto entre una
variable que representa la supuesta causa y otra que representa el efecto

de la anterior (Hernandez, Fernandez y Baptista, 2014).

De forma particular, la hipbtesis planteada es de tipo causal bivariada
toda vez que se establece la “relacidon entre una variable independiente y
una variable dependiente” (p. 111). Tal como lo sefialan Hernandez et al
(2014), en esta hipotesis solo existen dos variables: la independiente, que
usualmente “se simboliza como X", y la dependiente, “como Y” (p. 111).

Sobre la base de ello, la investigacién formula una hipétesis general

considerando las dos variables en estudio (independiente y dependiente) y
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cuatro hipoétesis especificas a partir de las dimensiones (subvariables) de

ambas variables. Estas se exponen a continuacion.
Hipotesis general

e Las reglas del DL 1425 incorporadas a la LIR afectan la
interpretacion del devengado de ingresos por enajenacion de

bienes.
Hipotesis especificas

e Paralos fines del IRE no es adecuado el uso del criterio contable

de obtencién del control como regla del devengado tributario.

e El criterio contable de obtencion del control de los bienes permite
que se imputen ingresos antes que se produzca la enajenaciéon

que constituye el aspecto material del IRE.

e Para los fines del IRE es adecuado el uso del concepto de
transferencia del riesgo de la pérdida de los bienes como regla

del devengado tributario.

e La regla de imputacion de ingresos de forma independiente de
una transaccion que involucra mas de una prestacion afecta los

principios del Derecho.
1.2.2. Variables

Considerando la hipotesis causal bivariada precitada, la investigacion
aborda dos variables: una independiente y una dependiente. Como lo
sefala Bernal (2014), la variable independiente es “todo aquel aspecto,
hecho, situacion, rasgo, etcétera, que se considera como la «causa de» en
una relacion entre variables”; mientras que la dependiente es el
“«resultado» o «efecto» producido por la accién de la variable
independiente” (p. 139).
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Estas variables, como indica Sierra (2005), son abstractas o genéricas
motivo por el cual es necesario concretarlas para desarrollar la
investigacion. A partir de tal abstraccion es que estas se denominan
“‘variables generales”, es decir, las que “se refieren a realidades no

inmediatamente medibles empiricamente” (p. 108).

Segun tal autor, se pueden expresar “dimensiones o aspectos parciales
de estas variables y, por tanto, mas concretos y cercanos a la realidad” (p.
108). A estos aspectos concretos de las variables se les denominan
“‘variables intermedias” (...) “dimensiones o subvariables” (p. 108).
Adicionalmente, existen los “indicadores que representan aspectos de
estas dimensiones directamente medibles y observables” (p. 108). A estos

indicadores también se les denomina “variables empiricas” (p. 108).

La tipologia de las variables no s6lo es relevante, como lo senala Sierra
(2005), para la formulacion de la hipotesis de investigacion —tanto a nivel
general como especifico—, sino también para operacionalizarlas. En
relacion con este proceso de operacionalizacion, Bernal (2014) senala que
este “significa traducir la variable a indicadores, es decir, traducir los

conceptos hipotéticos a unidades de medicion” (p .142).

Sobre la base de ello, a continuacion, se presentan las variables
independiente y dependiente, las subvariables o dimensiones, asi como los

indicadores de las variables.
1.2.2.1. ldentificacidon de variables
e Variable independiente (X): Reglas del DL 1425

Como parte de las reglas que estipula el DL 1425 para el devengado por
la enajenacién de bienes tenemos una regla general y dos reglas
particulares para su imputacion. Para ello, la regla general es aplicable a
todos los ingresos empresariales. Asi mismo, las reglas particulares son
aplicables segun la transaccidn que genere el ingreso del que se trate
(Poder Ejecutivo, 2018a).
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e Variable dependiente (Y): Interpretacion del devengado de

ingresos por enajenacion de bienes

A fin de establecer, adecuada y razonablemente, el sentido normativo
del devengo de ingreso por enajenacion de bienes es necesario partir por
analizar las fuentes del derecho tributario admitidas y, de ser el caso, las
normas distintas a las tributarias que le son aplicables. Sobre la base de
ello, en los casos en los que las normas del devengado tengan mas de un
sentido interpretativo, resultara necesario utilizar los métodos de
interpretacion admitidos por el derecho, no sélo para establecer el sentido
mas idéneo, sino para mitigar la problematica identificada (Poder Ejecutivo,
2013).

Para determinar la interpretacion mas idénea al problema en concreto,
no solo se debe efectuar una interpretacion de acuerdo a la LIR, sino que,
en aplicacion del “principio de supremacia normativa de la Constitucion”
(sobre cualquier norma legal) y el “criterio de interpretacion de la ley
conforme a la Constitucién” (en vez de eliminar una disposicién legal, debe
identificarse, de entre los contenidos posibles de la ley, el que resulte
compatible con la Constitucion a fin procurar conservarla bajo ese
entendimiento), esta debe considerar lo establecido por la Carta

Fundamental implicita o explicitamente (TC, 2010).

En particular, se consideraran los principios constitucionales aplicables
al fenédmeno tributario, tales como los de seguridad juridica, reserva de ley,

legalidad, y capacidad contributiva.

1.2.2.2. Dimensiones de las variables (subvariables)

a. Dimensiones de la variable X: Reglas del DL 1425
o Criterio contable de obtencion del control de los bienes (X1)

Este criterio, de naturaleza contable, ha sido incorporado por el DL

1425 al articulo 57° de la LIR con la finalidad de determinar el momento en
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que un ingreso empresarial se debe considerar en un ejercicio determinado
a fin de determinar el IRE (Poder Ejecutivo, 2018a). De manera que el
devengo tributario se asemeje en lo posible al devengo contable y que la
tributacion se acerque a la forma en que las normas contables entienden la

realidad econémica de los hechos (Poder Ejecutivo, 2018b).

e Concepto de transferencia del riesgo de la pérdida de los bienes
(X2)

Este concepto implica que el enajenante transmite el riesgo de pérdida
de los bienes al adquirente en la oportunidad de la tradicion (entrega de la
cosa), ya que a partir de dicha fecha el enajenante deja de ser el deudor en
la relacion contractual al cumplir integramente su obligacion de transmitir la

propiedad del bien (Poder Ejecutivo, 1984).

e Regla de imputacion de ingresos de forma independiente de una

transaccion que involucra mas de una prestacion (X3)

Regla especifica que forma parte de la de control. Esta consiste en que
si, de una transaccion, la prestacion de transferir bienes se contabiliza de
modo conjunto con otra u otras prestaciones, para fines del devengo
tributario, deberan ser consideradas como prestaciones o transacciones
independientes. En otros términos, el ingreso asociado a cada prestacion
debera analizarse bajo la regla particular de devengo que corresponda vy,
de ser el caso, imputarse en oportunidades distintas (Poder Ejecutivo,
2018a).

b. Dimensiones de la variable Y: Interpretacion del devengado de

ingresos por enajenacion de bienes
e Fines del IRE (Y1)

Todo tributo, incluido el IRE, es un instrumento que el Estado utiliza para
obtener o recaudar ingresos por parte de los particulares a fin de satisfacer

las necesidades de interés general. Sin embargo, de forma particular, el fin
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recaudatorio que persigue el IRE debe respetar determinados limites
constitucionales y legales, denominados principios tributarios, de tal
manera de salvaguardar los derechos de las personas llamadas a

contribuir.
e Enajenacion (Y2)

De conformidad con la LIR, esta se puede entender como la venta,
permuta, cesion definitiva, expropiacion, aporte a sociedades y, en general,
todo acto de disposicion por el que se transmita el dominio a titulo oneroso
(Poder Ejecutivo, 2004). Asimismo, el cddigo civil ha sefalado que este
concepto se entiende a aquel acto en virtud del cual un sujeto denominado
enajenante, el que puede ser una persona natural o una persona juridica,
traslada el derecho de propiedad de su esfera patrimonial a la del

adquirente (Poder Ejecutivo, 1984).
e Principios del Derecho (Y3)

Son aquellas limitaciones que tiene un 6rgano estatal a su actuacion, ya
sea al momento de crear normas juridicas (como el Congreso de la
Republica o, en caso de delegacion de facultades, el Poder Ejecutivo) o al
momento de interpretarlas y aplicarlas en la realidad (como la Sunat, el TF
y el PJ). Ademas, estos principios constituyen garantias de las personas

ante la actuacion de tales entidades estatales (Danos, 1994).

Para fines de la presente investigacion, este concepto comprende los
principios constitucionales aplicables al fenédmeno tributario (tales como los
de seguridad juridica, reserva de ley, legalidad, y capacidad contributiva),
asi como principios legales (tales como los de unicidad del acto juridico y

accesoriedad).
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1.2.2.3. Operatividad de variables
a. Indicadores de la variable X: Reglas del DL 1425

e |dentificacion del contrato: Etapa primera de cinco del modelo de
reconocimiento de ingresos de la NIIF 15 basado en el concepto de control.
Esta etapa consiste en que una entidad, luego llevar a cabo un contrato con
un cliente, debe evaluar si éste califica como tal para fines del referido

modelo.

Para tal efecto, el contrato puede ser verbal, escrito o derivarse de las
practicas tradicionales del negocio; y sera todo aquel que cree derechos y
obligaciones entre las partes, y cumpla las cinco condiciones establecidas

por la referida norma (IFRS Foundation, 2018).

e [dentificacion de las obligaciones de desemperio: Segunda etapa de
cinco del modelo de reconocimiento de ingresos de la NIIF 15 basado en el
concepto de control. En esta etapa el estandar contable requiere que una
entidad determine cuales son los bienes o servicios que se compromete

transferir a su cliente en el marco del contrato (calificado como tal).

A partir de ello, es que cada compromiso se identificara como una
obligacion de desempefo, siempre que se cumplan las condiciones

requeridas para calificar como tal (IFRS Foundation, 2018).

e Satisfaccion de las obligaciones de desemperio: De acuerdo con la
NIIF 15, esta satisfaccion ocurre cuando la entidad transfiere el control de
los bienes (o servicios) al cliente. De manera que para establecer el
momento en que se transfiere el control debe evaluarse si la obligacion de
desempeno correspondiente se satisface a lo largo del tiempo o, en su

defecto, en un momento concreto.

Por un lado, las obligaciones que se satisfacen a lo largo del tiempo se

refieren, principalmente, a prestacion de servicios; en tanto que las que lo
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hacen en un momento en concreto estan relacionadas con la venta de

bienes y prestacion de servicios (IFRS Foundation, 2018).

e Sustancia econémica: Este es un concepto fundamental que siguen
las normas contables. Este concepto implica que para el tratamiento de una
transaccion debe preferirse el que se derive del analisis de su sustancia

econdmica en vez de lo que la norma legal ha previsto para ella.

De forma particular, en el caso del control, este esta asociado a la
evaluacion de la sustancia econdmica de los derechos y obligaciones de
uno o mas contratos, toda vez que el resultado de tal evaluacién, no solo
conllevara a que se combinen o separen contratos y compromisos de
transferir bienes (o servicios), sino que la transferencia del control dependa

de la segregacion o conjuncién de estos ultimos (IFRS Foundation, 2018).

e Riesgo de pérdida en bienes muebles: Segun lo previsto por los
articulos 1137° y 1138° del Cédigo Civil, el riesgo de perder un bien, tal
como el mueble, comprende situaciones de pérdida propiamente dicha
(desaparicion o desaparicion irrecuperable), asi como de deterioro o dafno
parcial. Ademas, de acuerdo con el articulo 1567° del Cédigo Civil, el riesgo
de pérdida de bienes ciertos -como los muebles-, no imputables a los
contratantes, es transferido por el vendedor al comprador en la oportunidad

de su entrega (Poder Ejecutivo, 1984).

e Riesgo de pérdida en bienes inmuebles: De conformidad con los
articulos 1137° y 1138° del Cédigo Civil, el riesgo de perder un bien, tal
como el inmueble, incluye situaciones de pérdida propiamente dicha
(desaparicion o desaparicion irrecuperable), asi como de deterioro o dano

parcial.

Por su parte, de acuerdo con el articulo 1567° del Cédigo Civil, el riesgo
de pérdida de bienes ciertos -como los inmuebles-, no imputables a los
contratantes, se transmite al comprador con su entrega (Poder Ejecutivo,
1984).
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e Compromiso de transferir un bien o servicio: Este es todo aquel
compromiso que la entidad contraiga frente a un cliente a partir de la
negociacion de un contrato. Cada compromiso es importante toda vez que,
de la evaluacion de estos, se determinaran las obligaciones de desempefio
(OD).

Si el compromiso de transferir bienes o servicios es individual o un
unico compromiso, calificara como una OD; por el contrario, si este
compromiso (junto con otros compromisos) forma parte integrante de un
compromiso mayor, debera integrarse con esos otros compromisos para

que en conjunto constituyan una sola OD (IFRS Foundation, 2018).

e Obligacion de desemperio: Es aquel compromiso de transferir a un
cliente un bien (o servicio), sea que esté explicitado en el contrato (escrito
o verbal) o esté implicito en las practicas tradicionales de negocio. Este
compromiso calificara como obligacion de desempefio cuando se

encuentre en alguna de las dos situaciones.

Cuando el bien (o servicio) transferido es “distinto”: el cliente puede
beneficiarse de éste por si mismo o junto con otros bienes (o servicios) que
la entidad o un tercero le han provisto anteriormente; y tal compromiso no
depende de otros compromisos del contrato. Cuando se transfiere una serie
de bienes (o servicios) “distintos” que son, significativamente, iguales vy
comparten el mismo patron de transferencia ante el cliente (IFRS
Foundation, 2018).

e Prestacion: Es el contenido u objeto de las obligaciones o, en
general, aquello que debe realizar un deudor para satisfacer el derecho de
un acreedor. La prestacion puede consistir en dar, hacer o no hacer algo
(Cabanellas, 1993; Osterling y Castillo, 1997).

Para fines del devengo tributario, el término prestacion se vincula a la
regla especifica del control consistente en que si, la prestacion de enajenar
(dar) un bien se contabiliza conjuntamente con otra(s) prestacion(es), las



101

prestaciones seran consideradas como independientes (Poder Ejecutivo,
2018a).

b. Indicadores de la variable Y: Interpretacion del devengado de

ingresos por enajenacion de bienes

e Subsuncion de hechos que manifiesten capacidad contributiva: La
subsuncion para el IRE es el fendbmeno a través del cual un hecho concreto
de la realidad, que manifiesta un flujo de riqueza (capacidad econdmica) se
adecua, encaja o corresponde con la descripcidn genérica e hipotética que
la LIR hace de él (como en el caso de las enajenaciones). La consecuencia
juridica de ello es la configuracién del hecho imponible del IRE, el cual
revelara la capacidad contributiva del sujeto (Ataliba, 1987; Tarsitano,
2003).

e Imposicion de rentas realizadas: El IRE en el Peru se ha
estructurado con la finalidad de gravar rentas producidas por hechos
concretos de la realidad que se subsumen en la HIT del impuesto y, por lo
tanto, que manifiestan capacidad contributiva real (no especulativa) (Poder
Ejecutivo, 2004).

e Transmision de propiedad en bienes muebles: La transferencia de
propiedad, esto es, de las facultades de usar, disfrutar y disponer, un bien
mueble se entiende producida cuando el enajenante realice la entrega
(tradition) efectiva del bien al adquirente, salvo disposicion legal en

contrario (Poder Ejecutivo, 1984).

e Transmision de propiedad en bienes inmuebles: Esta ocurre cuando
las partes manifiestan su consenso o voluntad, por el lado del enajenante,
de transferir y, por el del adquirente, de adquirir el bien inmueble, salvo

pacto o disposicion legal en contrario (Poder Ejecutivo, 1984).

e Principio de capacidad contributiva: Este es un principio
constitucional implicito y esencial en todo tributo, incluido el IRE. La
capacidad contributiva es conceptualizada como la aptitud que tiene una
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persona para ser sujeto de obligaciones tributarias al manifestar hechos
reveladores de riqueza que el legislador ha legitimado para que tal persona

pueda contribuir al sostenimiento de los gastos estatales.

De este modo, el Estado no puede exigir o imponer mayores cargas
tributarias que las personas pueden soportar en funcién a su aptitud de
contribuir (Moscheti, 1980; Tarsitanto, 2003; TC, 2004b, 2013).

e Principio de seguridad juridica: Este es un principio constitucional
implicito y general del derecho que “busca asegurar al individuo una
expectativa razonablemente fundada respecto de cual sera la actuacion de
los poderes publicos y, en general, de toda la colectividad, al desenvolverse

dentro de los cauces del Derecho y la legalidad” (TC, 2003d, parr. 3).

Esta predictibilidad de las conductas de las autoridades estatales

“consolida la interdiccion de la arbitrariedad” (TC, 2003e, parr. 3).

e Principio de reserva de ley. Este es un principio constitucional que
establece que los aspectos esenciales de todo tributo sélo pueden ser
regulados mediante ley (o decreto legislativo) y no por norma de inferior
rango. De este modo, la regulacién de la alicuota y los aspectos de la HIT
del IRE (el material, personal, espacial y temporal) se encuentran

reservados de forma absoluta a la ley.

De modo excepcional, estos elementos pueden regularse por una
norma reglamentaria, siempre que la ley (o decreto legislativo) establezca

los parametros para tal efecto (TC, 2005).

e Principio de legalidad: Este principio constitucional implica la
subordinacion de los individuos y poderes publicos al mandato de la ley; de
manera que la interpretacion y aplicacién de esta no quede al arbitrio o libre

discrecién del contribuyente o de la Administracion Tributaria (TC, 2005).

e Principio de accesoriedad: Este principio juridico establece que, si

una transaccion cuenta con mas de una prestacion, se debe identificar y
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diferenciar cual de ellas es la principal y la(s) accesoria(s), a fin de que
esta(s) ultima(s) siga(n) la suerte o el tratamiento que la ley ha establecido
para la primera (TC, 2003b, 2008a; TF, 2004a).

Para tal efecto, existe una relacion de interdependencia entre la
prestacion principal y la(s) accesoria(s) dado que tienen un fin comun:
alcanzar el objeto contractual. Por lo tanto, el cumplimiento de la prestacion
principal por si sola no satisface el objeto, se requiere, ademas, el de la

prestacion accesoria (TF, 2004a).

e Principio de unicidad de los actos contractuales: Este principio
juridico implica que a pesar de que una transaccion esté integrada por mas
de dos obligaciones, como las de dar y hacer, se debe respetar la forma
juridica de tal acto contractual en el sentido de considerar a tales
obligaciones como una sola (Osterling y Castillo, 1997; TF, 2005, 2007b,
2012).
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Capitulo Il: Metodologia de la investigacion

En este capitulo se desarrolla el tipo y disefio de la investigacion, la
poblacién y muestra, y finalmente la forma en que se ejecutara la
recoleccion, el procesamiento y analisis de los datos requeridos para la

presente investigacion.
2.1. Tipo de investigaciéon

El presente estudio denota un enfoque cualitativo. Bernal (2014) sefala
que este tipo de investigaciones se desarrollan mediante un proceso
inductivo y légico, en el cual se explora y describe los factores pertinentes,
para luego producir perspectivas teoricas, sin centrarse en realizar una

medicidn numérica ni estadistica (p.8-9).

En ese sentido, la presente investigacion es de tipo cualitativa debido
a que se realiza una técnica de revision documentaria de las fuentes
tedricas que giran en torno al devengo de ingresos por enajenacion de
bienes en el contexto del DL 1425. Para ello, se ha utilizado la técnica de
analisis documental de las referidas fuentes tedricas y de las normas

legales correspondientes.

Ademas, esta revision se dara a lo largo de la investigacion, partiendo
desde la etapa inicial —identificacion de la problematica de la investigacion—
hasta finalmente obtener un raciocinio légico y revelar un reporte de
conclusiones. Para luego, a través de un proceso de cuestionarios recabar
opiniones de especialistas tributarios sobre la interpretacion referente al

devengo en la enajenacion de bienes incorporado por el DL 1425.

Asimismo, se puede sefalar que la presente investigacion reune las
condiciones también para clasificarse dentro de una investigacion
explicativa- causal (Hernandez et al.,, 2014), debido a que se busca
corroborar la hipétesis planteada y buscar que las conclusiones se
contrasten con las leyes o principios cientificos, de manera que se analicen

las causas y efectos de las variables planteadas.
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2.2.Diseno de la investigacion

Respecto a la metodologia empleada, esta investigacion se desarrolla
bajo un disefio no experimental de tipo transversal correlacional - causal.
Es no experimental toda vez que no se manipulara la variable
independiente para analizar sus efectos, mas bien se observaran los
efectos que, en la realidad, esta ha generado en la variable dependiente; a
partir de ello, se analizara e inferira la relacién entre ambas variables
(Kerlinger y Lee, 2002).

Asi mismo, es correlacional - causal debido a que para la presente
investigacion “las causas y los efectos ya ocurrieron en la realidad (estaban
dados y manifestados) o suceden durante el desarrollo del estudio, y quien

investiga los observa y reporta” (Hernandez et al., 2014, p.158).

En ese sentido, este trabajo presenta un analisis de las reglas del
devengado de ingresos por la enajenacién de bienes, incorporadas por el
DL 1425 en la LIR, sin manipular las variables de la investigacion. Con ello
se pretende demostrar que estas reglas generan problemas en la
interpretacion del devengado de tales ingresos. A partir de ello, se
desarrollaran lineas de interpretacién légicas y razonables —sobre la base
de los valores que fundamentan al IRE peruano— para mitigar la

problematica presentada.
2.3.Poblacion y muestra
2.3.1. Descripcion de la poblacién

Conforme a Fracica (2010) la poblacion es “el conjunto de todos los
elementos a los cuales se refiere la investigacion” (como se cité en Bernal,
2010, p.160). Por otro lado, Jany (como se cité en Bernal, 2010, p.160)
acota que es “la totalidad de elementos o individuos con caracteristicas

similares y sobre las cuales se desea hacer inferencia”. En ese sentido,
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para la presente investigacibn no se requiere especificamente de una

poblacion para el desarrollo del mismo.
2.3.2. Seleccion de la muestra

Segun Bernal, la muestra forma parte de la poblacion seleccionada de
la cual se obtendra informacion relevante para el desarrollo de la
investigacion; ademas, servira para realizar la medicion y observacion de
las variables desarrolladas en la tesis (Bernal, 2010, p.161). Debido a las
caracteristicas y funciones de la muestra, esta no resulta aplicable a la
presente investigacion ya que para la consecucion de esta no se requiere
la obtencion de una muestra. Asimismo, la investigacion realiza una
revision del conjunto de normas legales en el ambito tributario, no se

determina una muestra especifica.
2.4.Recoleccion de datos
2.4.1. Diseno de instrumentos

La técnica de recoleccion de informacién se lleva a cabo a partir de una
revision bibliografica de la doctrina y normas contables, asi como doctrina
y normas de caracter civil y tributario, tal como el Codigo Civil, la Ley del
Impuesto a la Renta y el DL 1425. Del mismo modo, se recurre a
pronunciamientos de las autoridades tributarias peruanas, tales como la
Sunat, el TF, el PJy el TC.

Asimismo, con el objetivo de corroborar la interpretacion respecto a las
reglas del devengado de ingresos por enajenacion de bienes, se disefiara
un cuestionario como instrumento de recoleccion de datos para la
investigacion donde los profesionales daran respuesta a cada pregunta
planteada.

Para ello, el cuestionario, que consta de ocho preguntas abiertas, ha
sido disefado considerando los siguientes criterios: (i) inclusion de las

variables generales e intermedias (dimensiones) de estudio; (ii)
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organizacion por temas generales y especificos; (iii) formulacion de
preguntas de modo tal que las respuestas de los especialistas permitan
contrastar la hipotesis general y las cuatro hipotesis especificas (dos
preguntas para cada hipoétesis); y (iv) consistencia de las respuestas en
varios casos, sea mediante repreguntas o preguntas en secciones
diferentes que abordan ciertos aspectos similares. El disefio del referido

cuestionario se presenta en el Anexo 2.

Ademas, para seleccionar a los especialistas se han considerado,
principalmente, los siguientes criterios: (i) profesionales contadores y/o
abogados con especializacion tributaria; (ii) lideres en firmas de consultaria
y/o docentes universitarios destacados en lo tributario; y (iii) que hubiesen
desarrollo investigaciones académicas relacionadas al devengado

tributario.

A partir de ello, los especialistas tributarios seleccionados fueron siete:
Marisol Ledn Huancaya (Socia de Quantum Consultores), Beatriz De la
Vega (Socia de KPMG y docente de la PUCP), César Gamba Valega
(docente de la Universidad de Lima), Walker Villanueva Gutiérrez (Socio de
Philippi, Pietrocarrizosa, Ferrero DU & Uria, y docente de la PUCP), Ivan
Mejia Murrugarra (Director de KPMG), Francisco Ruiz de Castilla (docente
de la PUCP) y Victor Vargas Calderon (Socio de VV & Asociados y docente
de la UNMSM).

2.4.2. Aplicacion de instrumentos

Una vez completado los cuestionarios por parte de los profesionales se
procesaran los datos obtenidos de cada pregunta para luego compararlos
y analizarlos. A partir de ello, se obtiene conclusiones generales en base a
las respuestas de los profesionales. Finalmente, sobre la base de estas
conclusiones se contrastan los resultados obtenidos en la presente
investigacion. Ello contribuira a reforzar la hipotesis planteada en la

investigacion.
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CAPITULO llI: Resultados de la Investigacion

3.1. Anadlisis e interpretaciéon

Tal como se abordo en las bases tedricas, hasta antes del DL 1425, en
la LIR y su norma reglamentaria no existia definicion, criterios o reglas a
considerar para determinar el devengo de los ingresos empresariales. Ante
tal situacion, la Administracion Tributaria, el TF, el PJ e, incluso, los
contribuyentes han interpretado al devengo de forma heterogénea
recurriendo a la doctrina juridica argentina (devengo juridico), a las normas
contables (devengo contable) o ambos. En la mayoria de los casos tal
remision se efectio sin mayor sustento juridico ni se fundamenté la razén

de aplicar uno u otro o ambos entendimientos.

Esa situacion fue advertida por el Poder Ejecutivo (2018a), el cual
luego de obtener las facultades legislativas delegadas mediante Ley N°
30823, promulgd el DL 1425 con la finalidad principal de “establecer una
definicion de devengo para efectos del impuesto a la renta a fin de otorgar

sequridad juridica” (el énfasis es nuestro).

Respecto a esta finalidad, el proyecto de este DL, denominado
“Exposicion de Motivos” —el cual manifiesta la fundamentacion juridica de
la necesidad del incluir una definicion del devengo y explica aspectos
relevantes de esta definicion— precisa que “al establecer una definicion de

devengo se evita que por efecto de la_interpretacion de dicho concepto

atendiendo a las normas contables se afecte la determinacién del impuesto
a la renta [salvo en aquellos casos en que se recurre a normas o principios

contables]” (Poder Ejecutivo, 2018b) (el énfasis es nuestro).

Adicionalmente a tal finalidad principal, la referida Exposicion de
Motivos indica una finalidad secundaria de este cambio normativo. Para el
caso el caso del devengo de ingresos por enajenaciones se ha considerado
que “el hecho sustancial se configura cuando el adquirente asume el control

sobre los bienes, recogiendo asi el criterio establecido en la NIIF 15, ello
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con el fin de acercar en lo posible el criterio de devengo contable con el
tributario” (p. 14). Con ello, se “facilita a los contribuyentes la determinacion

del impuesto a la renta” (p. 14) (el énfasis es nuestro).

A partir de tales consideraciones, en el presente capitulo se explicara
si la incorporacién de reglas por el DL 1425 a la LIR afecta la interpretacion
del devengado de ingresos por enajenacion de bienes. En otros términos,
si tales reglas son idoneas para otorgar seguridad en cuanto a la
interpretacion del devengo tributario y si permiten acercar los devengos

tributario y contable para facilitar la determinacion del IRE.

Para alcanzar tales propdsitos, el analisis e interpretacién de la
problematica de estudio se centrara en cuatro secciones clave. Primero, se
analizara si es adecuado para los fines del IRE el uso del criterio contable
de obtencion del control como regla del devengado tributario. Luego, se
explicara si la regla de obtencion del control de los bienes permite que se
imputen ingresos antes que se produzca la enajenacidén que constituye el

aspecto material del IRE.

Posteriormente, se explicara si es adecuado para los fines del IRE el
uso del concepto de transferencia del riesgo de la pérdida de los bienes
como regla del devengado tributario. Por ultimo, se examinara si la regla de
imputacién de ingresos de forma independiente de una transaccion que

involucra mas de una prestacion afecta los principios del Derecho.

Adicionalmente, es necesario indicar que los resultados de la presente
investigacién representan un marco general para comprender la
problematica derivada de la interpretacion de las reglas para el devengado
de ingresos por enajenacion de bienes a través del analisis y explicacion
de sus causas y potenciales consecuencias; asi como un marco general
que contribuya a solucionar o mitigar la problematica mediante las lineas

de interpretacion y recomendaciones propuestas.
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Asi entonces, dado el alcance general de la investigacion, es preciso
sefalar que esta tiene una limitacion respecto a la problematica particular
del devengo que se genere por la diversidad y complejidad de los términos
contractuales que establezcan los contribuyentes con terceros con ocasion

de transacciones que involucren enajenacion de bienes.
3.1.1. El control como regla del devengado tributario

A fin de analizar y explicar si es adecuado para los fines del IRE el uso
del criterio contable de transferencia del control de los bienes como regla
del devengado tributario, hemos organizado este apartado en dos grandes
secciones. En el primero de ellos, a partir de una revision tedrica de las
normas contables y los fundamentos de sus conclusiones,
conceptualizaremos al término “control” e identificaremos cual es su
finalidad general en el modelo de las NIIF. Luego de ello, contrastaremos
tal finalidad con la finalidad del IRE con el objeto de establecer si existe una
concordancia entre ellas. A partir de ello, explicaremos si el control es

adecuado para fines del IRE.

En la segunda seccidn, a partir de una revision tedrica de la NIIF 15,
los fundamentos de sus conclusiones y sus ejemplos ilustrativos,
analizaremos las tres etapas vinculadas al reconocimiento de los ingresos
y que tienen una incidencia directa en la interpretacion del control: la
identificacion del contrato; la identificacion de las obligaciones de
desempenfio y la satisfaccion de las obligaciones de desempefio. En cada
una de ellas analizaremos si la adopcion del control es adecuada para fines
del devengo de ingresos empresariales por enajenacion de bienes. A partir
de ello, explicaremos si la incorporacion del control al articulo 57° de la LIR
cumplira las finalidades planteadas por el DL 1425, es decir, si otorgara
seguridad en cuanto a la interpretacion del devengo tributario y permitira
acercar los devengos tributario y contable para facilitar la determinacién del
IRE.
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En particular, en el punto de analisis de la satisfaccion de las
obligaciones de desempefo, determinaremos cuales son los
requerimientos de la NIIF 15 aplicables al IRE para establecer la
transferencia del control. Seguidamente, abordaremos cada uno de ellos y
evaluaremos si son adecuados para ser aplicados para determinar el

devengo tributario de los ingresos empresariales.

a. Concepto y finalidad del control contable y su contraposicion a la
finalidad del IRE

De la revision de los marcos de referencia contable, hemos
determinado que el control ha sido conceptualizado y utilizado por el Marco
Conceptual para la Informacién Financiera (Marco Conceptual) y por
diversas normas que forman parte del modelo NIIF: la NIIF 10 “Estados
Financieros Consolidados”, la NIIF 15 “Ingresos de Actividades Ordinarias
Procedentes de Contratos con Clientes”, la NIIF 16 “Arrendamientos” y la
NIC 38 “Activos intangibles”. En la Tabla 1 se presenta la conceptualizacion

y la funcién del control en tales marcos de referencia.

Del analisis de la conceptualizacion del control en aquellos marcos de
referencia se advierte que en todos los casos se vincula a una persona
(entidad, inversor o arrendador) con un activo (recurso economico,
participada, bien o servicio) con la finalidad de determinar si corresponde

contabilizar tal activo en las cuentas de aquella.

Por un lado, respecto a la vinculacién, son dos los conceptos
fundamentales que advertimos relacionan a la persona con el activo: la
capacidad de dirigir y la capacidad de beneficiarse econdmicamente del
uso del activo. En términos mas precisos, son la capacidad para dirigir el
uso del activo (o de la participada) y la capacidad de obtener los beneficios
econdmicos (o la rentabilidad) del activo e impedir que otros dirigiran su

uso y obtengan tales beneficios.



112

En el mismo sentido se manifiestan los Fundamentos de las
Conclusiones del Marco Conceptual en relacién con los conceptos del
control compartidos por la NIIF 10 y la NIIF 15, en las que se basé para

definir el control. Asi, en el parrafo FC4.40 sefala que:

“El Consejo baso esa definicidon en las definiciones de control de la
NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias procedentes de
Contratos con Clientes, que define el control de un activo, y en la
NIIF 10 Estados Financieros Consolidados, que define el control de

una entidad. Aunque las definiciones en estas Normas difieren,

se basan en los mismos conceptos basicos—que la entidad tiene

la capacidad de dirigir el uso del activo (o de la entidad) y obtener
beneficios econdmicos (o rentabilidad)” (IFRS Foundation, 2018) (el

énfasis es nuestro).

Por otro lado, respecto a la finalidad de la vinculacion, advertimos que
la funcién del control en tales marcos de referencia es la de determinar si
corresponde contabilizar (o consolidar) el activo en cuestion en las cuentas

de la entidad (o para dejar de hacerlo).

Al respecto, el Marco Conceptual es categorico al referirse a tal
vinculacion y su proposito. En su parrafo 4.19, perteneciente a la seccién

de “Control”, sefiala que “El control vincula un recurso econémico con una

entidad. La evaluacion de si existe control ayuda a identificar el recurso

economico que contabiliza la entidad” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis

es nuestro).

Asi entonces, dada la conceptualizacion del control por el Marco
Conceptual (capacidad presente de dirigir el uso del recurso econémico y
obtener los beneficios econémicos procedentes de éste) y considerando
que la misma se ha fundamentado en el concepto del control de la NIIF 15,
se puede colegir que el control, para fines de ingresos ordinarios, permite
determinar si una entidad debe o no reconocerlos (contabilizarlos) como

parte de sus estados financieros.
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Respecto a ello, los parrafos 5.6 y 5.7 del Marco Conceptual sefalan
que unicamente los elementos que cumplen la definicion de ingresos se
reconocen en el estado de resultados y siempre que tal reconocimiento

“proporcione a los usuarios de los estados financieros informacién que

es util”’, es decir, que suministre informacion relevante sobre los ingresos
y los represente fielmente (IFRS Foundation, 2018). Estas dos son las

caracteristicas cualitativas fundamentales de la informacién financiera util.

De acuerdo con tal Marco, la informacién financiera es relevante
cuando puede influir en las decisiones que tomen los usuarios y, a su vez,

‘es capaz de influir en las decisiones si tiene valor predictivo [permite

predecir desenlaces futuros], valor confirmatorio o ambos”; ademas, la
informacion financiera debe representar de forma fiel “la_esencia de los
fendmenos [econdmicos] que pretende representar’ (IFRS Foundation,
2018).

Para ello, la descripcién fiel de un hecho o fendmeno econdémico tiene
que ser completa (informacién necesaria para que el usuario comprenda el
fendmeno); neutral (la seleccion y forma de presentacion de la informacion
debe ser prudente y no verse influenciada por sesgos para ser recibida de
forma favorable o adversa por los usuarios); y libre de error (no hay errores
en la descripcion del fendmeno y el procedimiento seguido para elaborar la

informacion presentada se ha elegido y aplicado sin errores).

Adicionalmente, el Marco Conceptual ha previsto cuatro caracteristicas
cualitativas que mejoran la utilidad de la informacién financiera relevante y
proporciona una representacion fiel de los hechos econdmicos. Estas se
refieren a la comparabilidad (la informacién de una entidad puede ser
comparada con informacion similar con otras entidades respecto a un
mismo periodo o con la misma entidad respecto a periodos distintos);
verificabilidad (la informacion es capaz de ser comprobada por terceros
independientes); oportunidad (informacién disponible a tiempo que sea
capaz de influir en las decisiones de los usuarios); y comprensibilidad

(clasificacion, caracterizacidn y presentacién de la informacién).
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Respecto a la comparabilidad, es oportuno precisar que esta esta
asociada con la congruencia, aunque no son lo mismo. De acuerdo con el
parrafo 2.26 del Marco Conceptual, la congruencia se refiere “al uso de los

mismos métodos para las mismas partidas, de un periodo a otro dentro

de una entidad que informa, o en un mismo periodo entre entidades. La

comparabilidad es el objetivo; la congruencia ayuda al lograr esa

meta” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro).

Tales lineamientos generales del Marco Conceptual concuerdan con la
finalidad de los entes emisores de la NIIF 15 (el International Accounting
Standards Board - IASB y el Financial Accounting Standards Board - FASB)
de cambiar el enfoque de reconocimiento de ingresos a fin de contribuir con

la mejora en la utilidad de la informacion financiera global.

Las normas anteriores a la NIIF 15 que regulaban la contabilidad de los
ingresos derivados de actividades ordinarias establecieron dos modelos de
reconocimiento de ingresos en funcion al tipo de activo que era objeto de
transferencia. Para la venta de bienes, los ingresos se reconocian cuando
se transferian los riesgos y beneficios significativos y, para los ingresos por

servicios, cuando éstos se prestaban.

De acuerdo con el parrafo FC464 de la NIIF 15, los entes emisores

advirtieron que “ambos enfoques presentaban problemas para

determinar cuando reconocer los ingresos de actividades ordinarias y, a

menudo, daban lugar a contabilizar transacciones econémicamente

similares de forma diferente” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es

nuestro).

De acuerdo con tal parrafo, en el caso de venta de bienes, era
frecuente que las entidades tuviesen dificultades para determinar si habian
transferido una parte importante o so6lo una parte de los riesgos y
beneficios. En otros casos, era significativamente dificil determinar si el
activo a transferir era un bien o un servicio. Por consiguiente, era complejo

justificar el motivo por el que el ingreso debia reconocerse en el momento
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en que el activo estaba terminado (en cuyo caso estariamos frente a una
venta de bienes) y para otro activo similar el ingreso debia reconocerse a
lo largo del tiempo de su creacidn (en cuyo caso estariamos frente a un

servicio).

Con la finalidad de resolver tal problematica, la NIIF 15 ha establecido
un enfoque unico de reconocimiento de ingresos generados por la venta de
bienes y la prestacion de servicios. De acuerdo con el parrafo FC465, este

marco unico “mejoraria la congruencia de la contabilizacién de los

ingresos de actividades ordinarias. Esto es porque el marco se aplicaria

a los atributos de los bienes y servicios transferidos, junto con las
condiciones del contrato, en lugar de solo al tipo de contrato” de venta de
bienes o de prestacién de servicios (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es

nuestro).

A partir de ello, es que los entes emisores de esta norma ha sehalado

que el “principio basico de la NIIF 15 basado en el concepto de

transferencia del control, mejoraria adicionalmente la congruencia de

la_informacién porque proporcionaria una evaluacién mas objetiva para

determinar el calendario del reconocimiento de los ingresos de actividades

ordinarias”.
En el mismo sentido, el parrafo FC484 de la NIIF 15 senala que:

“(...) Especificamente, la informacion sobre ingresos de actividades

ordinarias permitiria a los usuarios de los estados financieros una

mejor comprension de los contratos de una entidad con clientes y
los ingresos de actividades ordinarias de esos contratos y una mejor
prediccion de los flujos de efectivo. Esta informaciéon deberia

ayudar a los usuarios de los estados financieros a tomar decisiones

econdmicas mas informadas” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis

y las cursivas son nuestros).
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Ademas, precisa que tales mejoras pueden generar costos para aplicar
los requerimientos de la NIIF 15, pero estos son “necesarios para mejorar

la_utilidad de la informacién financiera en un area que es fundamental

para los usuarios de los estados financieros para el analisis y comprensién
del desempefio y expectativas de una entidad” (IFRS Foundation, 2018) (el

énfasis es nuestro).

En ese orden de ideas, se puede sefalar que el control seria un
concepto de vinculacion entre una entidad y un activo que es pasible de ser
reconocido en su contabilidad. Ademas, que la finalidad de disefiar un
enfoque de reconocimiento de ingresos basado en el concepto del control
es que tal enfoque proporcione informacién mas util (respecto a los
anteriores modelos) a los usuarios de la informacion financiera de la entidad
informante sobre la cual sustentan sus decisiones. Es decir, un enfoque de
reconocimiento de ingresos que refleje la esencia de las transacciones que
los originan (representacion fiel) y permita que los usuarios puedan predecir

desenlaces futuros (relevancia).

Por otro lado, en cuanto al IRE, (como todo tributo) es un instrumento
juridico que el Estado peruano, a través de su poder normativo, utiliza para
obligar que los sujetos que encajan dentro de su hipétesis normativa le den
una suma de dinero con la finalidad de financiar y satisfacer las
necesidades publicas. Esta obligacién juridica de dar una suma de dinero
se hace sobre la base de la capacidad de contribuir del sujeto llamado a

tributar, la cual se exterioriza a través de la renta.

Para el caso de las empresas, la renta se genera de las operaciones
que éstas realizan, asi como de su relacidén con terceros en el devenir de
su actividad econdémica, siempre que ambas partes participen en igualdad

de condiciones y consientan el nacimiento de obligaciones.

Ademas, la renta se cuantifica a través de un procedimiento
establecido por la LIR que, de forma general, consiste en deducir de los

ingresos afectos los costos y gastos atribuibles que sean aceptados
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legalmente; resultado contra el que, de ser el caso, deberan compensarse
las pérdidas tributarias generadas en periodos anteriores. El importe
resultante de este procedimiento constituira renta imponible sobre la que el

IRE desplegara sus efectos.

Sobre la base de lo expuesto, advertimos que la finalidad del control
contable es distinta a la del IRE. Mientras la primera esta orientada a
disefiar un enfoque de reconocimiento de ingresos que proporcione
informacion mas util a los usuarios de la informacién financiera de la entidad
informante sobre la cual sustentan sus decisiones; la segunda, tiene por
objeto cuantificar la riqueza de una empresa producto de la realizacion de
transacciones con terceros, establecer si esa riqueza revela capacidad
contributiva pasible de gravamen y, de ser asi, someterla a imposicion con

la finalidad de contribuir al sostenimiento de los gastos publicos.

En tal sentido, consideramos que utilizar el control contable (disefiado
para satisfacer los requerimientos de utilidad de la informacion financiera)
para un fin totalmente distinto como es el caso del IRE (disenado para
someter a imposicion las rentas empresariales que manifiestan capacidad
de contributiva) es contraproducente a la finalidad que persigue este tributo,
lo cual denota vicios de inconstitucionalidad. Ademas, el esfuerzo por
compatibilizar de alguna manera estos fines heterogéneos podria crear

mas inseguridades que certezas en materia del IRE.



Tabla 1: El control en el Modelo NIIF

Aspecto

Marco Conceptual

NIIF 10

NIIF 15

NIIF 16

Concepto
del
control

“Una entidad controla un
recurso economico si:

- Tiene la capacidad
presente de dirigir el uso
del recurso econémico; y

- Obtener los beneficios

“Un inversor controla
una participada cuando:

- Esta expuesto, o tiene
derecho, a
rendimientos variables

econémicos que pueden
proceder de éste (o impedir
que terceros dirigian el uso
y se beneficien del recurso
econémico)”.

procedentes de su
implicacion en la
participada; y

- Tiene la capacidad de
influir en esos

“El control de un activo
hace referencia a:

-La capacidad para
redirigir el uso del activo;

y
- Obtener

sustancialmente todos

“Un arrendador
transmite el control de
un activo si el
arrendatario tiene:

- El derecho a decidir

“Una entidad
controlara un
determinado  activo
siempre que:

- Tenga el poder de

sus beneficios restantes
(capacidad que permite
impedir que otras

rendimientos a través
de su_poder sobre
ésta”.

entidades dirijan el uso del
activo y obtengan sus
beneficios)”.

el uso del activo” y | obtener los
- ElI derecho a | beneficios

obtener econdmicos futuros
sustancialmente procedentes del
todos los beneficios | activo intangible
econdmicos del uso | (derivados de la

del activo.

venta de productos o
servicios, los ahorros
de costo y otros que
se deriven del uso
del activo por parte
de la entidad); y

- Pueda restringir el
acceso de terceras
personas a tales
beneficios”.

Esta norma senala que el
control constituye un
criterio para el
reconocimiento y baja en

Esta norma establece

Esta norma prevé que el

Esta norma senala

que el control constituye | control es el criterio | que el control es el
el principio base para | fundamental para el | criterio basico para
la__consolidacién de | reconocimiento de | identificar si__un
EE.FF. ingresos ordinarios. contrato es o

Esta norma establece
que el control
constituye un criterio
a_cumplir_para el




Aspecto

Marco Conceptual

NIIF 10

NIIF 15

NIIF 16
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Funcion
del
control

cuentas de los activos y
pasivos.

En tal sentido, sefala que

s6lo los elementos que
cumplen la definicién de
activo y pasivo se

reconocen; y cuando dejan
de cumplirla, se dan de baja
en cuentas.

Es parte de la definicion
de “activo”

Es uno de los tres aspectos
de la definicién de activo.

El activo “es un derecho

presente que tiene el
potencial de producir
beneficios econdémicos
(recurso econdémico)

controlado por la entidad
como resultado de sucesos
pasados”.

Ayuda a aplicar Ia
definicién de “pasivo”

Un pasivo “es una
obligacién presente de la
entidad de fransferir _un

En tal sentido, requiere
que “una entidad (la
controladora) que
controla una o0 mas
entidades distintas
(subsidiarias) presente
estados financieros
consolidados”.

En tal
entidad

sentido, wuna

controladora,
utilizando politicas
contables uniformes
desde la fecha en que
obtiene el control sobre
la subsidiaria hasta la
fecha en que este cese,
debera:

- Combinar sus partidas
similares de “activos,
pasivos, patrimonio,
ingresos y gastos, y
flujos de efectivo con los
de sus subsidiarias”;

- Compensar o eliminar
el importe en libros de su

Al respecto, sefala que
una entidad debe
reconocer los “ingresos de
actividades ordinarias
cuando satisfaga una
obligacién de desempefio
mediante la transferencia
de los bienes o servicios
comprometidos al cliente”.

Luego de ello, precisa que
un “activo se transfiere
cuando (o a medida que)
el cliente obtiene el control

de ese activo”.

contiene un | reconocimiento de
arrendamiento. un activo intangible.
En ese sentido,

establece que “un | Al respecto, la norma
contrato es, o | sefala que para
contiene, un | reconocer una partida
arrendamiento si | como activo
transmite el derecho | intangible es
a controlar el uso de | necesario que se
un_activo identificado | cumpla:

por un periodo de
tiempo a cambio de
una
contraprestacion”.

Ademas, precisa que
para que el
arrendatario controle
el uso de un activo
identificable es
necesario que “tenga
el derecho a obtener
sustancialmente

todos los beneficios
econémicos del uso
del activo a lo largo
de todo el periodo de
uso (por ejemplo,
teniendo el uso

a. La definicion de

activo intangible
(activo identificable
de caracter no

monetario y  sin
apariencia fisica); y

b. Los criterios para
su reconocimiento
(que sea probable
que los beneficios
econdmicos futuros
fluyan alaentidad y el
costo pueda ser
medido fiablemente).

En relacion con la
definicion de activo,




Aspecto

Marco Conceptual

NIIF 10

NIIF 15

NIIF 16
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recurso __econdémico como
resultado de sucesos
pasados”. En tal caso, se
“‘entiende que un tercero
tiene un derecho a recibir
ese recurso econoémico”.

A partir de ello, es que en

ciertas ocasiones un tercero

puede controlar un activo si

la entidad ha creado
expectativas validas
(obligacion implicita

presente) de que le
transferira el recurso
econoémico.

Criterio para dar de baja
en cuentas un activo o
pasivo

“Por lo general, la baja en
cuentas se da cuando la
partida ya no cumple la
definicion de activo o de
pasivo. Asi, entonces:

a. La baja en cuentas de un
activo ocurre cuando la
entidad pierde el control de

inversion en cada
subsidiaria con la parte
del patrimonio de cada
subsidiaria.

- Eliminar totalmente los
activos y pasivos,
patrimonio, ingresos,
gastos y flujos de

efectivo relacionados
con transacciones
intragrupo.

exclusivo del activo a
largo de todo ese
periodo)”.

Ademas de ello,
sefala que el control
también implica que
el arrendatario tenga
derecho a decidir
sobre el uso de un
activo, “solo si:

- Tiene el derecho a
decidir como y para
qué proposito se usa
el activo a lo largo de
todo

el periodo de uso; o

- Las decisiones
relevantes sobre
cdmo y para qué
proposito  _se  usa
estan

predeterminadas, vy
ademas el
arrendatario tiene el
derecho a operar el
activo o a disefiar el
activo de forma que

sefala que este es

un recurso
controlado _por la
entidad como

resultado de sucesos
pasados y del que
espera obtener
beneficios
economicos en el
futuro”.
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Aspecto Marco Conceptual NIIF 10 ‘ NIIF 15 NIIF 16 NIC 38 ‘
todo o parte del activo predetermine como y
reconocido; y para qué propdésito se
usara el activo a lo
b. La baja en cuentas de un largo de todo el
pasivo ocurre cuando la periodo de uso”.

entidad deja de tener una
obligacién presente por la
totalidad o parte del pasivo
reconocido”.

Fuente: IFRS Foundation (2018) (el énfasis es nuestro)
Elaboracion: Propia

Nota: Es necesario precisar que existen otras normas contables que, sin conceptualizar al término control, hacen referencia a él. La
conceptualizacion del Marco Conceptual es aplicable a las referencias del control la NIC 37 “Provisiones, Pasivos Contingentes y Activos
Contingentes” y la NIC 41 “Agricultura”. Ademas, el control en los términos de la NIIF 15 es aplicable para la NIC 16 “Propiedades, Planta
y Equipo”.

Asi mismo, existen diversas normas cuyas referencias hacen alusién al control en los términos de la NIIF 10: la NIIF 1 “Adopcién por
Primera Vez de las Normas Internacionales de Informacion Financiera”, la NIIF 3 “Combinaciones de Negocios”, la NIIF 8 “Segmentos de
Operacion”, la NIIF 11 “Acuerdos Conjuntos”, la NIIF 12 “Informacion a Revelar sobre Participaciones en Otras Entidades”, la NIC 1
“Presentacion de Estados Financieros”, la NIC 7 “Estado de Flujos de Efectivo”, la NIC 12 “Impuesto a las Ganancias”, la NIC 24
“Informacién a Revelar sobre Partes Relacionadas”, la NIC 27 “Estados Financieros Separados”, la NIC 28 “Inversiones en Asociadas y
Negocios Conjuntos”, la NIC 32 “Instrumentos Financieros: Presentacion”, la NIC 34 “Informacién Financiera Intermedia” y la NIC 36
“Deterioro del Valor de los Activos”.
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b. Inseguridad juridica en la interpretacion del control de la NIIF 15

Como se indicd previamente, el objetivo de la NIIF 15 es “establecer
los principios que aplicara una entidad para presentar informacioén util a los
usuarios de los estados financieros sobre la naturaleza, importe, fecha e
incertidumbre de los ingresos de actividades ordinarias” (IFRS Foundation,
2018). Para alcanzar tal objetivo, esta norma ha disefiado un modelo de
reconocimiento y medicion de los ingresos  estructurado
metodoldgicamente en 5 etapas progresivas, donde la siguiente etapa

dependera de la verificacion de la anterior.

De conformidad con la NIIF 15, las etapas 1, 2 y 5 estan comprendidas
en la fase de reconocimiento de los ingresos; en tanto que las etapas 3 y
4, en la de medicién. La primera etapa es la concerniente a la “Identificacion
del contrato”. Para que una entidad contabilice los efectos de un contrato
(verbal, escrito o segun las practicas del negocio) que crea derechos vy
obligaciones entre las partes, primero debe verificar si éste cumple con los
criterios establecidos por la norma para calificar como “contrato”. Si
cumplen tales condiciones, se procedera con la evaluacion de la segunda

etapa.

De lo contrario, la contraprestacion recibida no podra ser reconocida
como ingreso, salvo que tal contraprestacion sea no reembolsable y la
entidad ya no tenga obligaciones de transferir bienes o servicios o el
contrato hubiese culminado. Ademas, la NIIF 15 requiere que las entidades
traten, para efectos de los ingresos, a dos o mas contratos como si fueran
uno solo siempre que cumplan uno o mas de los criterios que establece.

Estos requerimientos se detallan en la Tabla 2.

Una vez que se ha determinado que existe un contrato o un contrato
combinado, correspondera evaluar la segunda etapa: la “Identificacién de
las obligaciones de desempeno”. Para esta norma, en un contrato pueden
existir dos tipos de obligaciones: las obligaciones de transferir bienes o

servicios al cliente y obligaciones distintas a estas.
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Las primeras son las que estan dentro del alcance de la NIIF 15 y se
denominan obligaciones de desempefo. Estas se pueden dividir en los
compromisos de transferir “un bien o servicio (o un paquete de bienes o
servicios) que es distinto; o una serie de bienes o servicios distintos que
son sustancialmente los mismos y que tienen el mismo patron de
transferencia” (IFRS Foundation, 2018). Los requerimientos de esta etapa
se detallan en la Tabla 3. Luego de identificar cada una de las obligaciones
de desempefio de un contrato, corresponde “Determinar el precio de la
transaccion”. Esta es la tercera etapa. De acuerdo con la NIIF 15, se debe
entender que el precio de la transaccion es el valor de la contraprestacion
al cual la entidad espera o estima tener derecho a cambio de la
transferencia de bienes o servicios. Por consiguiente, el importe de tal
contraprestacion podria ser un importe fijo, variable, o ambos. En el caso
de que se estime que se tendra derecho a una contraprestacién variable,
la norma ha sefalado las consideraciones que debe tomar en cuenta la
entidad, asi como la eleccion de alguno de los dos meétodos que mejor

prediga tal importe.

Posteriormente, cuando ya se haya calculado el importe de la
contraprestacién, correspondera “Asignar el precio de la transaccion a cada
obligacion de desempeio”. En esta cuarta etapa, la norma sefiala que en
los contratos en los que exista mas de una obligacién de desempefio el
precio se asignara a cada una de ellas en proporcion a los precios de venta
independientes de los bienes y servicios. Para esos escenarios, la NIIF 15
propone tres métodos para estimar el precio de venta independiente de un

bien o servicio.

Finalmente, luego de que cada obligacién de desempeno identificada
en un contrato posea un valor, corresponde evaluar si se ha logrado la
“Satisfaccion de las obligaciones de desempefio” a fin de reconocer los
ingresos de actividades ordinarias. De acuerdo con la norma, en esta quinta
etapa, la entidad debe reconocer los ingresos cuando transfiera el control

del activo (bien o servicio) al cliente. Es decir, debe contabilizar tales
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ingresos como suyos en el momento en que determine que el cliente tiene
las capacidades de redirigir el uso del activo y de obtener sustancialmente

todos los beneficios que de este se deriven.

Como puede apreciarse, las 5 etapas — sean éstas 1, 2 y 5 referidas a
la fase de reconocimiento o 3 y 4 referidas las de medicion de los ingresos
— han sido disefiadas de forma tal que estén orientadas a contribuir en el
reconocimiento de los ingresos, el cual se consuma en la ultima etapa; vale
decir, en el momento en que se transfiere el control de los bienes o servicios

comprometidos al cliente.

Ello quiere decir que la transferencia del control esta supeditada,
necesariamente, a que se cumplan las etapas previas. En tal sentido, se
colige que para que exista satisfaccion de las obligaciones de desempefio
identificadas en un contrato (etapa 5), antes debieron haberse identificado
tales obligaciones de desempeno (etapa 2) y, antes, debio identificarse el

contrato en cuestion (etapa 1).

Por tal motivo, para los propositos de la presente investigacion resulta
relevante analizar las etapas 1, 2 y 5 comprendidas en la fase de
reconocimiento de los ingresos. Asi, en los tres puntos siguientes se
abordaran los requerimientos de la NIIF 15 para identificar un contrato, para
identificar las obligaciones de desempeno y para satisfacerlas, y como
estas influyen sobre el control — criterio que es aplicable para determinar el
devengo tributario de los ingresos por enajenacién de bienes. A partir de
alli, expondremos si resulta adecuado o no el concepto del control para
fines del IRE.

Inseguridad juridica en la interpretacion del control por la identificacion de

un contrato

Una entidad puede suscribir un contrato con un cliente para
comprometerse a transferir bienes o servicios a cambio de una

contraprestacion. A partir de ello, la NIIF 15 requiere que esa entidad evalue
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si tal contrato cumple con los criterios para que, para fines del modelo de

reconocimiento de ingresos, califique como “contrato”.

En atencibn a ello, en la Tabla 2 se indican los principales

requerimientos para la identificacion de un contrato.

Tabla 2: Requerimientos para la identificacion de un contrato

Aspectos Requerimientos

Para efectos del modelo de reconocimientos de ingresos, una entidad
contabilizara un contrato cuando se cumplan todas las siguientes
condiciones:

“a. Las partes han aprobado el contrato y se comprometen a cumplir
Criterios a | con sus obligaciones;

cumplir para | b. La entidad puede identificar los derechos de cada parte con
reconocer un | respecto a los bienes o servicios comprometidos;

contrato c. Laentidad puede identificar las condiciones de pago por los bienes
0 servicios comprometidos;

d. El contrato tiene fundamento comercial; y

e. Es probable que cobre la contraprestacion a la que tiene derecho
a cambio de los bienes o servicios comprometidos”.

“Un contrato no existe si las partes tienen el derecho unilateral de
Situacién en la | rescindir un contrato integramente sin ejecutar y sin compensar a su
que no existe | contraparte por ello.

un contrato
Para ello, un contrato no se ha ejecutado si (i) la entidad aun no ha
transferido bien o servicio alguno al cliente; y (ii) esta no ha recibido
y no tienen derecho de recibir aun la contraprestacion
comprometida”.

Si dos o mas contratos suscritos con un cliente o sus partes
relacionadas califican como tal, pueden constituir un solo (contrato
Unico por combinacién) cuando cumplan por lo menos alguno de los
siguientes criterios:

Combinacioén
de contratos | “a. Los contratos se negocian como un paquete con un objetivo
separados comercial Unico;

b. El importe de la contraprestacion de un contrato depende del
precio o desempefio del otro contrato; o

c. Los o algunos de los bienes o servicios comprometidos en los
contratos son una obligaciéon de desempefio unica (1)”.

Fuente: IFRS Foundation (2018) (el énfasis es nuestro)
Elaboracién: Propia

Nota: (1) De acuerdo con el articulo 57° de la LIR, para efectos de determinar si
el adquirente tiene el control sobre el bien “no se debe tener en cuenta la
existencia de una o mas prestaciones que deban ser contabilizadas en forma
conjunta a la transferencia del bien” (Poder Ejecutivo, 2018). Considerando que,
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tedricamente, la “Combinacién de contratos separados” puede implicar que las
prestaciones identificadas en dos o mas contratos se contabilicen de formar
conjunta, los efectos de esta combinacion no afectaran el devengo tributario. En
estos casos, el devengo debe determinarse de forma independiente por cada
prestacion.

Es preciso hacer notar que, a pesar que las partes han suscrito en la
realidad un contrato, por ejemplo, de compraventa de un bien (como el de
un inmueble), basta que una de las cinco condiciones que requiere la NIIF
15 no se cumpla para que aquel no califique como “contrato” para fines del

modelo de reconocimiento de ingresos basado en el control.

Por un lado, resulta necesario advertir que una de estas condiciones
ha sido proscrita por el DL 1425 al momento de devengar los ingresos para
fines del IRE. Esta es la condicion referida a la evaluacion de la probabilidad
de cobro de la contraprestacion prevista por la NIIF 15. Este estandar
contable sefala que, si una entidad determina, al inicio del contrato, que es
probable que el cliente no le pagara la contraprestacion comprometida por

la entrega del bien, no existira contrato por contabilizar.

Por mas que se hubiese efectuado la entrega del bien, si continua
siendo probable que no se cobrara la contraprestacion, no se reconocera
ingreso alguno (no existe contrato). En ese contexto, dependiendo de si la
entidad recibe toda o una parte significativa de la contraprestacion, podra
reconocer el importe recibido como ingreso sélo cuando no tenga
obligaciones pendientes (como la de transferir bienes y servicios), el monto

recibido sea no reembolsable y se hubiese terminado el contrato.

Por el contrario, si la entidad no ha efectuado aun la entrega del bien y
recibe toda o una parte de la contraprestacion, podra reconocer el importe
recibido como un pasivo que represente, bien, su obligacién de transferir el

bien o el de reembolsar tal suma al cliente.

Considerando que la identificacién de un contrato influye directamente
en el control y que el control constituye uno de los criterios para establecer

el devengo tributario de los ingresos, la estimacion de si la entidad podra o
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no cobrar la contraprestacion influye en el importe por devengar para fines
del IRE.

Frente a esta situacion, el Poder Ejecutivo (2018a) ha establecido en
el séptimo parrafo del inciso a) del articulo 57° de la LIR que “en ningun
caso se desconocen, disminuyen o difiere ingresos por efecto de: i)
Estimaciones que se realicen sobre la posibilidad de no recibir la
contraprestacion o parte de ella”. Por consiguiente, este aspecto o
condicion en la evaluacion de si existe un contrato no influira en el devengo

tributario.

Por otro lado, resulta necesario advertir que existen otras condiciones
o aspectos que la NIIF 15 ha establecido en esta etapa de identificacion del
contrato que el DL 1425 no las ha prohibido ni considerado. Como se indico
en la Tabla 2, el estandar contable considera como una condicion para
calificar un contrato como tal que las partes lo hubiesen aprobado y se
comprometiesen a honrar sus compromisos. Ademas, sefala que otra
condicion es que los derechos de cada una de las partes puedan ser

identificados.

La determinacion de si una entidad cumple ambas condiciones podria
ser dudosa o insegura al analizar la existencia de contratos “implicitos”. Por
lo tanto, la misma suerte de inseguridad se correra al evaluar si se ha
transferido o no el control de bienes procedentes de estos contratos para
fines del IRE.

Asi mismo, la norma contable requiere que, luego de concluir que un
contrato existe, una entidad debe evaluarse si este contrato debe
combinarse con otro(s) o si debe separarse al contener dos o mas contratos
independientes entre si. Esta evaluacién, segun la NIIF 15, quedara a juicio
de la entidad correspondiente. Dado que esta evaluacién influye en el
establecimiento del control, conllevara a generar vaguedad e incertidumbre

en el ambito tributario.
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A partir de ambas situaciones y considerando la informacién de la
Tabla 2, para los propdsitos de la investigacién organizaremos esta seccion

en dos puntos de analisis, los cuales abordamos a continuacion.
Implicancias tributarias de los contratos implicitos

De acuerdo con el parrafo 10 de la NIIF 15, un contrato es “un acuerdo
entre dos o mas partes que crea derechos y obligaciones exigibles”;
ademas, el parrafo FC32 de esta norma precisa que la exigibilidad “es una

cuestion a considerar dentro del contexto del marco legal

correspondiente (o marco equivalente) que existe para asequrar que se

respetan los derechos y obligaciones de las partes” (IFRS Foundation,

2018) (el énfasis es nuestro).

De manera que, para los fines de este estandar contable, un contrato
es un acuerdo de dos o mas partes que crea prestaciones reciprocas
(derechos y obligaciones) exigibles y amparadas por el sistema legal
(peruano en nuestro caso). Aunado a esto, el referido parrafo 10 sefiala que

‘los contratos pueden ser escritos, orales o estar implicitos en las

practicas tradicionales del negocio de una entidad” (IFRS Foundation,

2018) (el énfasis es nuestro).

Adicionalmente a tales consideraciones normativas, la NIIF 15 no
define con mayor claridad como un contrato implicito en las practicas
tradicionales del negocio —amparado por el marco legal de cada pais—
podria crear prestaciones reciprocas (derechos y obligaciones) que obliga
que cada parte exijan el cumplimiento de estas; mas aun, si las partes no

las han consentido'. Con lo cual, no existiria claridad si los contratos

10 Es preciso indicar que, si bien para las transacciones empresariales no se ha identificado
un marco legal concreto para los compromisos que surjan por las practicas del negocio,
en materia social existe el Derecho Consuetudinario (basado en practicas sociales: la
costumbre) dirigido a normar aquello no previsto por las leyes que regulan los derechos y
obligaciones, asi como de la administracion de justicia de las comunidades campesinas,
comunidades nativas, los jueces de paz y las rondas campesinas. (Bazan, 2005; Meza,
2015).
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implicitos tienen o no un efecto significativo en el devengo tributario de los

ingresos.

De existir este tipo de “contratos implicitos” en la legislacion peruana,
consideramos que, para fines del IRE, podria no demostrarse de forma
objetiva el alcance de los derechos y obligaciones de las partes, las
condiciones para que el enajenante tenga el derecho a la contraprestacion,
las especificaciones de los bienes, las condiciones de entrega, entre otros
aspectos. Lo cual, podria conllevar a que la transferencia del control de los

bienes procedentes de este tipo de contratos seria confusa.

Sin perjuicio de ello, al parecer, los contratos implicitos estarian
vinculados a aquel “compromiso implicito” de transferir un bien o servicio —
cuyo cumplimiento no esté asegurado o protegido por la ley— que es
generado por la “expectativa valida” que la entidad crea en un cliente. Asi,
el parrafo FC32 de la NIIF 15 que este tipo de compromiso puede formar

parte una obligacion de desemperio identificada en un contrato implicito:

‘Aunque debe haber derechos y obligaciones exigibles entre las
partes para que exista un contrato, los consejos decidieron que las

obligaciones de desempeino dentro del contrato [incluso el

implicito] podrian incluir compromisos que den lugar a que el

cliente tenga una expectativa valida de que la entidad transferira

los bienes o servicios al cliente, aun cuando esos compromisos no

sean exigibles” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro).

Abona en este sentido el parrafo FC88 al sefialar que los compromisos

de transferir bienes o servicios pueden “estar implicitos en las practicas

de neqocio tradicionales de la entidad. Los consejos decidieron que estos

compromisos implicitos deben considerarse para determinar las

obligaciones de desempefio de la entidad, si dichas practicas crean una

expectativa valida en el cliente” (el énfasis es nuestro).
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De no haber establecido tal requerimiento, en el referido parrafo, los
Consejos emisores de la NIIF 15 sefialaron que “una entidad podria
reconocer toda la contraprestacion en un contrato como ingresos de

actividades ordinarias aun cuando la entidad contintie teniendo

compromisos (implicitos) pendientes relacionados con el contrato con

el cliente” (el énfasis es nuestro).

A partir de ello, resultara relevante, para fines del devengo tributario de
los ingresos, determinar si luego de la enajenacion de un bien, el
enajenante tiene pendiente de cumplir un compromiso implicito. De concluir
que si, el ingreso a devengar por la enajenacién no seria por el integro de
la contraprestacion, sino por una parte de ella; la otra parte devengara

cuando se satisfaga el compromiso implicito.

Para mayor claridad, el aludido parrafo FC88 indica que, si el referido
cliente llega a tener una expectativa valida, entonces esperara recibir
bienes o servicios no contratados expresamente toda vez que estos
compromisos forman “parte del intercambio negociado” (IFRS Foundation,
2018). Aclara que un ejemplo de este compromiso implicito en las practicas
tradicionales de negocio se da cuando, luego de una venta de un software,
el cliente tiene una expectativa valida de que la entidad le proveera de una

actualizacion cuando esté disponible.

Para fines del devengo tributario, debera evaluarse si corresponde
devengar el integro del ingreso con la enajenacion del bien (software) o,
por el contrario, si se debe devengar una parte con ocasion de la entrega
del bien y, la otra, cuando se efectue actualicen las caracteristicas del bien

original (actualizacion del software).

En tal sentido, se puede concluir que no existe claridad sobre el
alcance del “contrato implicito” cuyos derechos y obligaciones deben ser
cumplidos por exigencia del marco legal de cada pais; por lo tanto, no se
puede afirmar si éstos incidiran del algun modo en el devengo tributario de
ingresos. Antes bien, se advierte que los “compromisos implicitos”,
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vinculados a este tipo de contratos, seran objeto de discusion respecto a
los efectos que generarian en el devengo de los ingresos para fines del
IRE.

Implicancias tributarias de la combinacion o separacion de contratos

Por otro lado, cabe destacar que el parrafo FC68 de la norma contable
en estudio ha sefalado que uno de “los objetivos de los consejos al

desarrollar la NIIF 15 es que la_contabilizacién de un contrato deberia

depender [de] los derechos u obligaciones presentes de una entidad en

lugar de sobre la forma en que la entidad estructura el contrato” (IFRS

Foundation, 2018) (el subrayado es nuestro).

Para alcanzar ello, esta norma requiere la combinacion de contratos
que una entidad ha suscrito con un cliente o con las partes relacionadas de
éste ultimo “aproximadamente al mismo tiempo”, siempre que hayan sido
negociados en un paquete con un objetivo comercial unico o la
contraprestacion de un contrato dependa de la contraprestacion o
desempeno del otro contrato. De acuerdo con el parrafo FC75, “los
consejos decidieron que una entidad deberia aplicar el juicio profesional
para determinar si un contrato se realiza «en, o aproximadamente, el mismo
momento»” (IFRS Foundation, 2018).

Asi mismo, el parrafo FC74 sefiala que en los casos en los que la
entidad suscriba contratos con clientes y partes vinculadas a éstos ultimos
que cumplan alguno de los criterios requeridos, “la combinacién de

contratos con las partes relacionadas da lugar a una representacion mas

apropiada del importe y calendario del reconocimiento de los ingresos

de actividades ordinarias” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro).

A partir de ello, se advierte que el combinar o no contratos puede influir
directamente en el reconocimiento de los ingresos. Asi lo reconoce el
parrafo FC71 de tales fundamentos al sefialar que “el importe y calendario
[del reconocimiento] de los ingresos de actividades ordinarias podrian
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diferir dependiendo de si una entidad contabiliza dos o mas contratos de

forma separada o como un solo contrato” (IFRS Foundation, 2018) (el

énfasis es nuestro).

De forma similar, el parrafo 4.62 del Marco Conceptual sefiala que,
atendiendo a la sustancia econdmica de los derechos y obligaciones, un
grupo de contratos con un mismo cliente puede combinarse o separarse si
se han disefiado o pueden generar un efecto comercial unico. Por un lado,
varios contratos suscritos “aproximadamente al mismo tiempo” con un
cliente o sus relacionadas pueden tratarse como uno solo si, por ejemplo,
‘los derechos u obligaciones en un contrato invalidan simplemente los
derechos u obligaciones de otro contrato realizado al mismo tiempo con la

misma contraparte, el efecto combinado es que no crea derechos u

obligaciones ninguno de los dos contratos” (IFRS Foundation, 2018) (el

énfasis es nuestro).

Por otro lado, sefala que la esencia de una serie de derechos y
obligaciones de un mismo contrato pueden generar que aquellos se traten
como si derivaran de distintos contratos. Asi sefiala que, si un solo contrato
incluye de dos a mas conjuntos de “derechos y obligaciones, que habrian
podido ser creados a través de dos o mas contratos separados, una entidad

puede necesitar contabilizar _cada conjunto _como si_surgiera de

contratos separados, con el fin de representar fielmente los derechos

y obligaciones” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro).

En ese orden de ideas y sobre la base de que el control de los bienes
se deriva de la existencia de “un contrato”, advertimos que estas
situaciones de combinacién o separacion de contratos pueden influir en el
devengo de los ingresos para fines del IRE. Esto se aprecia en el caso de
que un contrato de compraventa de bienes suscrito con un cliente neutralice
0 anule otro contrato suscrito “aproximadamente al mismo tiempo” con una
de las partes vinculadas de éste. Dado que, contablemente, no habria

contrato alguno, no deberian reconocerse los ingresos por mas que
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tedricamente, en cumplimiento del primer contrato, se hubiese transferido

el control de los bienes.

Al respecto, consideramos que tal tratamiento no debe ser aplicado
para fines del IRE. Lo que corresponde hacer es una evaluacion
independiente de las transacciones para efectos tributarios. En otros
términos, en el momento en que se transfiere el control de los bienes al
cliente — en el marco del primer contrato — deben devengarse los ingresos
correspondientes. Si, en un momento posterior, aunque fuese
“aproximadamente al mismo tiempo”, se suscribe un contrato con una parte
relacionada con el cliente que neutralice los efectos del primer contrato, en
ese momento debera evaluarse si corresponde revertir o ajustar el importe
reconocido como ingreso tributario. Lo que no corresponde es omitir el

reconocimiento de ingresos para fines del IRE.

Mas aun, aplicar el tratamiento contable para fines del IRE haria que
sea impreciso e inseguro el determinar si los contratos se efectuan
“aproximadamente al mismo tiempo” dado que la NIIF 15 no ha establecido
criterios a cumplir para llegar a tal conclusion, por el contrario, la ha dejado

a la valoracién o a juicio de la entidad.

Asi mismo, se colige que el control esta asociado a la evaluacion de la
sustancia economica de los derechos y obligaciones de uno o mas
contratos, toda vez que el resultado de tal evaluacién conllevara a que se
combinen o separen los contratos. Con lo cual, aplicar el control contable
para fines del devengo tributario de los ingresos denota que, en contratos
similares de compraventa (enajenacion) de bienes, el devengo puede
producirse en momentos distintos dependiendo del juicio o la evaluacion

que efectue la entidad.

En esa linea, es interesante hacer notar que la NIIF 15 establece
criterios que deben reunir los contratos que suscriban las partes para que
califiquen como tal para fines del modelo de reconocimiento de ingresos.
Con ello, se asegura que la contabilizacion de estos responda a la esencia
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economica de los derechos y obligaciones de un contrato, en vez de la
forma juridica sobre la que se estructura tal contrato. Sin embargo, ese
analisis del contenido econdmico de los contratos no es coherente con los

fines que persigue el IRE que expusimos en el apartado anterior.

Por consiguiente, adoptar el control —tal como ha sido disefiado por la
NIIF 15— para establecer el devengo de los ingresos por enajenacion de
bienes conllevaria a que la determinacién del IRE pierda objetividad y
seguridad juridica en relacion a si la valoracién efectuada por el
contribuyente es la que corresponde de acuerdo a ley o es la que realizara

la Administracion Tributaria en un eventual procedimiento de fiscalizacién.

Insequridad juridica en la interpretacion del control por la identificacion de

las obligaciones de desempefio

Como se sefal6 anteriormente, luego de verificar que un contrato con
un cliente califica como tal, la NIIF 15 requiere que una entidad identifique
y separe dos tipos de obligaciones: las obligaciones de transferir bienes o
servicios al cliente y obligaciones distintas a estas. Las primeras se

denominan obligaciones de desempefio.

Para que estas obligaciones califiquen como obligaciones de
desempefio deben cumplir alguno de los dos criterios requeridos por la NIIF
15. Ademas, esta norma sefala que las obligaciones de desempefio no
s6lo se derivan de compromisos explicitos, si no de compromisos

implicitos. Estas consideraciones se presentan en la Tabla 3.
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Tabla 3: Requerimientos para la identificacién de las obligaciones de desempefio

Aspectos

Requerimientos

Criterios a
cumplir para
identificar una
oD

Al inicio de un contrato, la entidad debe evaluar los bienes o servicios
comprometidos a su cliente. Luego de ello, se identificara como una
obligaciéon de desempefio (OD) cada compromiso de transferir al
cliente:

“a. Un bien o servicio (o un grupo de bienes o servicios) que es
distinto; o

b. Una serie de bienes o servicios distintos que son sustancialmente
iguales y que tienen el mismo patrén de transferencia al cliente (1)”.

Bien o servicio
distinto y sus
indicadores o
factores

Un bien o servicio que se compromete con un cliente es distinto si
los dos criterios siguientes se cumplen:

“a. El cliente puede beneficiarse del bien o servicio por si mismo o
junto con otros recursos que estan ya disponibles para él.
El cliente podria beneficiarse, de acuerdo con (a), mediante la
venta, uso, consumo o0 conservacion del bien o servicio por si
mismo o junto con otros dispuestos con anterioridad por la misma
entidad o un tercero.
Entre los indicadores o factores que evidencian que el cliente
puede beneficiarse se encuentra que la entidad venda
regularmente un bien o servicio de forma separada a otro cliente.
b. El compromiso de la entidad de transferir el bien o servicio al
cliente es distinto a otros compromisos en el contexto del

Por consiguiente, en los casos en que los bienes o servicios sean
distintos a otros bienes o servicios, existiran dos o mas OD.

Por el contrario, en los casos en los que los bienes o servicios no
son distintos a otros bienes o servicios, existirad solo una OD.

Compromiso
que es una OD
o que forma
parte de una
oD

Para ello, es necesario determinar si el compromiso de transferir un
bien o servicio es individual o forma parte integrante (como insumo)
de un compromiso que integra varios bienes o servicios (producto
combinado).

Por lo tanto, si el compromiso de transferir bienes o servicios es
individual es Unico compromiso, calificara como una OD. Por el
contrario, si tal compromiso, junto con otros compromisos, forma
parte de un compromiso mayor, debera integrarse con esos otros
compromisos para que en conjunto constituyan como una sola OD.

Indicadores de
que varios
compromisos
son una OD

Entre los factores que indican, pero no se limitan, que dos o mas

compromisos son una unica OD son los siguientes:

“a.- Cuando la entidad presta un servicio significativo para
integrar_bienes o servicios (insumos) con otros bienes o
servicios comprometidos para producir un producto combinado
que el cliente ha contratado.
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Aspectos Requerimientos ‘

b.- Cuando uno o mas bienes o servicios modifican o personalizan
(o son modificados o personalizados) significativamente a (por)
otros bienes o servicios comprometidos en el contrato.

c.- Cuando los bienes o servicios comprometidos son altamente
interdependientes o estan fuertemente interrelacionados.
Por ejemplo, esta relacion alta o fuerte se evidencia cuando la
entidad no puede cumplir su compromiso transfiriendo un bien o
servicio de forma independiente y debe hacerlo, necesariamente,
de forma conjunta o combinada”.

La OD identificadas en un contrato “pueden no limitarse a los bienes
Compromisos | o servicios comprometidos de forma explicita. Si la entidad, al
implicitos que | momento de realizar el contrato, crea una expectativa valida en el
califican como | cliente de que la entidad le transferira un bien o servicio (por ejemplo,
oD por las practicas tradicionales del negocio, las politicas publicadas o
las declaraciones), también la considerara como una OD”.

Fuente: IFRS Foundation (2018) (el énfasis es nuestro)
Elaboracién: Propia

Nota: (1) El parrafo 23 de la NIIF 15 sefiala que el mismo patrén de transferencia
al cliente de una serie de bienes o servicios distintos se da cuando la OD se
satisface a lo largo del tiempo y para evaluar la transferencia de tales activos se
aplica el mismo método de progreso de la satisfaccion de la OD. Dado que la
prestacion de servicios se satisface a lo largo del tiempo y para fines tributarios el
control unicamente se aplica para la enajenacion de bien, la determinacion de que
tal servicio es una OD no tendra efectos tributarios. Para esta prestacion se
aplicara las reglas del devengo tributario para servicios.

A partir de tales consideraciones, para los propdsitos de la
investigacion organizaremos esta seccion en cuatro puntos de analisis, los

cuales desarrollamos a continuacion.
Implicancias tributarias de la naturaleza de los factores de las OD

De acuerdo con la NIIF 15, una obligacion de desempefio es un
compromiso de transferir un bien (o un servicio) que es distinto. Para tal
efecto, se entiende que un bien es distinto si: (i) el cliente puede
beneficiarse del bien por si mismo o junto con otros recursos que la entidad
o un tercero ha dispuesto para él (en el marco de un compromiso distinto
dentro del mismo contrato o en el de un contrato diferente); y (ii) el

compromiso de la entidad de transferir tal bien (o servicio) es independiente
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de otros compromisos identificados en el mismo contrato (es decir, no
existe un nivel de integracion, interrelacion o interdependencia entre los

compromisos de transferir bienes o servicios).

Por un lado, en relacion con el primer requisito desarrollado en el
parrafo 28 de la NIIF 15, el parrafo FC100 de la misma norma precisa que
los consejos emisores han observado que la evaluacion de si el cliente es

capaz de “beneficiarse de los bienes o servicios por si mismos’ debe

basarse en las caracteristicas de los bienes o servicios en si mismos en

lugar de en la forma en que el cliente puede utilizar los bienes o

servicios” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro). En desacuerdo
con ello, el parrafo 28 de la NIIF 15 sefiala que entre las formas en que el
cliente puede beneficiarse del bien podrian estar el uso, el consumo, la

conservacion o la venta por un importe mayor al valor de descarte.

Sin perjuicio de ello, para ayudar a que la entidad evalue si un cliente
puede beneficiarse del bien por si mismo o junto con otros recursos, el
aludido parrafo senala que un factor o indicador que muestra que un cliente
puede llegar a beneficiarse de un bien es que la entidad venda
regularmente ese bien a otro cliente por separado de otros bienes (o

servicios).

Por otro lado, respecto al segundo requisito, el parrafo 29 de la NIIF 15
senala que entre los “factores que indican que dos o mas compromisos de
transferir bienes o servicios a un cliente no son identificables por separado

incluyen, pero no se limitan” a los tres siguientes:

‘(@) Cuando la entidad presta un servicio significativo para
integrar bienes o servicios (insumos) con otros bienes o servicios
comprometidos para obtener un producto combinado que el cliente
ha contratado (insumo-producto); (b) cuando uno o mas bienes o
servicios modifican o personalizan (0 son modificados o
personalizados) significativamente a (por) otros bienes o servicios

comprometidos en el contrato; o (c) cuando los bienes o servicios
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comprometidos son altamente interdependientes o estan

fuertemente interrelacionados” (IFRS Foundation, 2018).

En relacién con tal evaluacion, es claro que en la evaluacion de si un
compromiso es identificable por separado de otros compromisos de
transferir bienes o servicios se debe considerar la relacién de

interdependencia, integracion o interrelacion entre tales compromisos.

En ese sentido esta orientada la precisidén del parrafo FC116K de la
NIIF 15 cuando sefiala que los consejos emisores concluyeron que en la
evaluacion en vez de “considerar si un elemento, por su naturaleza,

depende del otro (es decir, dos elementos tienen una relacién funcional),

una entidad evalua si existe una relacion de transformacion entre dos

elementos en el proceso de cumplimiento del contrato” (IFRS Foundation,

2018) (el énfasis es nuestro).

En ese orden de ideas, es preciso destacar que los factores que indican
si un bien es distinto (esto es, aquellos que muestran si un cliente puede
beneficiarse del bien y si el compromiso de transferir tal bien es
independiente de otros compromisos en el marco del contrato) tienen la

naturaleza de muestras, indicadores, guias o ayudas.

Ello es asi porque en los parrafos 28 y 29 de la NIIF 15 se hacen alusion
a ellos en términos de muestra o apoyo. El parrafo 28 sefiala “Varios
factores pueden proporcionar evidencia”, en tanto que el parrafo 29 lista
tres “Factores que indican” y el FC116F — que refiriéndose a este ultimo

parrafo — sefiala “los factores de apoyo del parrafo 29”.

Ademas, en relacion con el parrafo 29, el parrafo FC105 de la NIIF 15
revela lo que los factores son guias o ayudas para las entidades. Asi,
sefala que los consejos emisores concluyeron que identificar si un
compromiso de “transferir un bien o servicio es identificable por separado

requiere juicio, teniendo en cuenta todos los hechos y circunstancias. Los

consejos decidieron ayudar a las entidades a hacer ese juicio
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incluyendo los factores del parrafo 29 de la NIIF 15” (IFRS Foundation,

2018) (el énfasis es nuestro).

En la misma linea, el FC116N de la norma en cuestion ha revelado el
alcance de estos factores (en particular los del parrafo 29), precisando que
los factores no son una lista cerrada y una entidad — en funcién a su realidad
contractual — debera juzgar si ellos son 0 no relevantes para su caso en
concreto y, de no serlos, podran aplicar el que consideren que si lo es.

Textualmente, sefala lo siguiente:

“El parrafo 29, donde se establecen los factores, proporciona una

lista no exhaustiva de factores a considerar; no todos los factores

necesitan existir (0 no existir) para concluir que los compromisos de
la entidad de transferir bienes o servicios no son (son) identificables
por separado. De forma analoga, los consejos también destacaron
que no se pretende que los factores sean criterios que se evaluen
de forma independiente del principio de identificabilidad por

separado. Dada la amplia variedad de acuerdos de ingresos de

actividades ordinarias que quedan dentro del alcance de la NIIF 15,

los consejos esperan que habra algunos casos para los que los

factores seran menos relevantes para la evaluacion del principio

de identificabilidad por separado. Por consiguiente, las entidades
deberian considerar [para] el objetivo del principio no_solo los

factores proporcionados en el parrafo 29 de la NIIF 15" (IFRS

Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro).

A causa de ello, se colige que la calificacion de si un compromiso de
transferir bienes es una obligacion de desempeno (o no) esta sujeta al juicio
o la valoracién que lleve a cabo una entidad, valoracion que “puede” tomar
en consideracion las guias, muestras o indicadores que establece la NIIF
15.

Entre las valoraciones mas notorias, a partir de los factores propuestos

por la norma, se advierten las referidas a determinar el grado “significativo”,
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“alto” o “fuerte” en la relacidbn de integracién, interrelacion e
interdependencia, respectivamente, de los compromisos de transferir
bienes (o servicios) con otros compromisos de transferir bienes (o servicios)
a fin de concluir si dos 0 mas compromisos de transferir bienes o servicios

a un cliente son (o no) identificables por separado.

De modo ilustrativo, puede darse el caso de que se pacte la
compraventa de una maquina mas su instalacion. Algunas entidades
podrian juzgar que el bien o el servicio pueden ser ofrecidos al cliente por
un proveedor alternativo (distinto a él), por lo que seria un indicio de que
existen dos obligaciones de desempefio. Llegando a la misma conclusién,
otras entidades pueden considerar que el cliente, aunque la maquina no
esté instalada, podria venderla en esa condicién y beneficiarse con el flujo
de efectivo que esta genere. Ello representaria que el compromiso de
vender es uno distinto al de prestar el servicio. Por lo tanto, existirian dos

obligaciones de desempeno.

Por el contrario, algunas entidades podrian concluir que la prestacion
del servicio esta fuertemente interrelacionada con la venta del bien dado
que, de lo contrario, no seria posible llevarlo a cabo. En otros términos, el
cliente no podria beneficiarse del servicio si antes no ha transferido el bien.
Por consiguiente, podria concluir que ambos compromisos constituyen una

sola obligacion de desemperio.

Por otro lado, se puede afirmar que aquellas guias o indicadores no
tienen la naturaleza de reglas y, en el supuesto negado que lo sean, no
proporcionan claridad y seguridad para calificar si estamos frente a una

obligacién de desempefio o no''.

1 Mas aun, esta inseguridad de si estamos ante una obligacion de desempefio es propia
de las entidades que aplican la NIIF 15. Por ejemplo, esto se presenta al interpretar el
factor descrito en el parrafo 29 (c) que indica que dos o0 mas compromisos de transferir
bienes o servicios no son identificables por separado cuando los bienes o servicios
comprometidos son altamente interdependientes o estan fuertemente interrelacionados.
El parrafo FC116F de la NIIF 15 describe “esta problematica:
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Para tal efecto, de acuerdo con la Real Academia Espanola (RAE,
2021), una regla es un “precepto [mandato]” y el “modo [procedimiento
para realizar una accion] establecido para ejecutar algo” (el énfasis es
nuestro). En tanto que establecer, del que deriva establecido, es “ordenar,
mandar, decretar o fijar". De manera que una regla es un mandato o un

procedimiento decretado o fijado para ejecutar algo.

Ademas, claridad hace referencia a la “cualidad de claro”; en tanto que
claro es todo aquello “que no deja lugar a duda o incertidumbre” (RAE,
2021). Por su parte, seguridad hacer referencia a la “cualidad de seguro”;

en tanto que seguro es aquello “cierto, indubitable [no tener dificultad para

decidirse por una cosa o por otra]” y “libre y exento de riesgo” (RAE, 2021)

(el énfasis es nuestro).

Por consiguiente, considerando que la transferencia del control esta
supeditada a la identificaciéon (o calificacion) de las obligaciones de

desempefio y que estas se establecen a partir del juicio de la entidad,

El analisis informé a los consejos sobre la diversidad potencial en la comprensién
de los interesados e indic6 que habia un riesgo de que el parrafo 29(c) fuera
aplicado mas ampliamente de lo que se pretendia, dando lugar a que bienes o
servicios comprometidos fueran combinados de forma inapropiada vy
contabilizados como una obligaciéon de desempefio unica.
Los interesados preguntaron sobre la aplicacion de este factor a escenarios en
los que uno de los bienes o servicios comprometidos depende de la
transferencia del otro, tal como un contrato de equipamiento y consumibles
relacionados que son requeridos para el funcionamiento del equipo. Algunos
de los interesados sugirieron que, aunque los bienes o servicios
comprometidos pueden ser distintos, si uno dependia de los otros, los
bienes o servicios comprometidos no serian distintos dentro del contexto
del contrato [por lo que ambos califican como una sola obligacion de
desempenfio]” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis y subrayado son nuestros).

Finalmente, los consejos emisores decidieron no modificar la NIIF 15 y en su reemplazo
incluyeron un ejemplo ilustrativo para “aclarar” la aplicacion de tal requerimiento. Fue asi
que en el “Caso E - Compromisos que son identificables de forma separada
(consumibles)”, desarrollado entre los parrafos EI58G al EI58K de la NIIF 15, se abordd
esta problematica y se concluyd que existen dos obligaciones de desempeiio: el equipo y
los consumibles.

Ello, principalmente, porque de acuerdo con la evaluacion de si los compromisos son
altamente interdependientes o estan fuertemente interrelacionados (parrafo 29 (c) se
puede concluir que “la entidad podria cumplir su compromiso de transferir el equipo incluso
si el cliente no comprase ningun consumible y podria cumplir su compromiso de
proporcionar consumibles, incluso si el cliente adquiriese el equipo por separado” (IFRS
Foundation, 2018).
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podemos concluir que la determinacion del control para fines del IRE se ve
influenciada directamente por el juicio del contribuyente. Ello denota que
los contribuyentes se encuentran (y encontraran) en una situacion de
incertidumbre e inseguridad juridica al momento de interpretar el control
como “regla” de imputacion de los ingresos empresariales por enajenacion

de bienes.

En ese orden de fundamentos, es oportuno precisar que la adopcién
del control por la LIR, tal como esta disefiado por la NIIF 15, es contraria a
la naturaleza de toda ley toda vez que las disposiciones normativas de
estas son y deben ser imperativas; mas aun si estan vinculadas con el
momento en que “deben” imputarse los ingresos para determinar el IRE

(obligacién de dar cuya naturaleza es coercitiva).

Implicancias tributarias de la identificacion de OD por compromisos

implicitos

Tal como se indico, la NIIF 15 en esta etapa de “Identificacion de las
obligaciones de desempefo” requiere que una entidad determine cuales
son los bienes o servicios que se compromete transferir a su cliente en el
marco del contrato. A partir de ello, es que cada compromiso de

transferencia se identificard como una obligacién de desempeno.

En ese tenor, el parrafo 24 de esta norma sefala que los compromisos
de transferir bienes (o servicios) no necesariamente deben estar
explicitados en el contrato (el cual puede ser verbal, escrito o implicito,

como se indicé en la seccion anterior).

Estos compromisos pueden estar implicitos al formar parte de “las
practicas tradicionales del negocio, en las politicas publicadas o en
declaraciones especificas de una entidad”, siempre que al momento de
llevar a cabo el contrato tales compromisos creen “una expectativa valida
en el cliente de que la entidad le transferird un bien o servicio” (IFRS
Foundation, 2018).
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Aunado a ello, el parrafo FC32 de la NIIF 15 sefiala que, a diferencia
de los contratos cuya calificacion esta supeditada a que sean exigibles de
acuerdo con la ley de la jurisdiccion correspondiente, las obligaciones de
desempefio pueden ser “compromisos que den lugar a que el cliente tenga
una expectativa valida de que la entidad transferira los bienes o servicios

al cliente, aun cuando esos compromisos no sean exigibles [de acuerdo

con el marco legal de la jurisdiccion correspondiente]” (IFRS Foundation,

2018) (el énfasis es nuestro).

En el mismo sentido se manifiesta el parrafo FC87 de la precitada
norma al sefalar que los consejos emisores concluyeron que “los
compromisos implicitos en el contrato no necesitan ser exigibles por ley. Si

el cliente tiene una expectativa valida, entonces veria esos compromisos

como parte del intercambio negociado” (IFRS Foundation, 2018) (el

énfasis es nuestro).

Sobre las bases de tales fundamentos es que los parrafos FC4.59 y
FC4.60 del Marco Conceptual sefialan que, si un tercero (como lo es un
cliente) tiene la expectativa valida de que la entidad le transferira un activo
(bien o servicio), se entendera que controla ese activo. Textualmente

sefala lo siguiente:

“El parrafo 4.30 del Marco Conceptual de 2018 sefiala que, si una
parte tiene una obligacion de transferir un recurso econdémico, se
entiende que un tercero (o terceros) tiene un derecho a recibir ese
recurso economico. (...) El Consejo considero si ese tercero tiene
algun activo que controla si la obligacion de la entidad que informa
no es legalmente exigible, pero surge de practicas tradicionales,
politicas publicadas o declaraciones especificas de la entidad que
informa o esta condicionada a las acciones propias futuras de la

entidad. El Consejo concluyd que la contraparte controla un activo

en estos casos” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro).
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A partir de tales consideraciones, se puede concluir que una
“‘expectativa valida” — que la entidad genera en el cliente de transferirle
bienes o servicios (debido a las practicas tradicionales del negocio, las
politicas empresariales o las declaraciones especificas de conocimiento
publico) — puede conllevar a que la entidad asuma un compromiso implicito,
sin ser relevante si este tiene la condicion de exigible de acuerdo a ley.
Compromiso implicito que, para fines del modelo de reconocimiento de

ingresos de la NIIF 15, calificara como obligacion de desempefio.

De ello es relevante sefialar que una obligacién de desempefio puede
ser un compromiso de transferir bienes (o servicios) cuyos derechos y
obligaciones no tienen el reconocimiento legal para ser exigidos por las
partes y, aun asi, deberan seran ser consideradas en la evaluacion de la

transferencia del control de tales bienes (o servicios) para fines del IRE.

Mas aun, se advierte que la entidad debe ser quien juzgue si ha creado
0 no una “expectativa valida” en el cliente, es decir, debe colocarse en su
posicion. Incluso, se advierte que el alcance del término “expectativa valida”
es dudoso e impreciso. Problematica que no se resuelve cuando la norma
contable sefala que tal expectativa se “puede” generar por las practicas
tradicionales del negocio, las politicas empresariales o las declaraciones

especificas de conocimiento publico.

Por lo tanto, si consideramos que la transferencia del control esta
supeditada a la identificacion (o calificacion) de las obligaciones de
desempefio y que estas pueden ser compromisos implicitos (que no tienen
amparo legal) generados por “expectativas validas” que la entidad debe
juzgar si las ha producido en el cliente, podemos colegir que la
determinacion del control para fines del IRE se ve influenciada directamente

por criterios subjetivos, dudosos e imprecisos.

Estas situaciones de ambiguedad e imprecision conllevaran a que los
contribuyentes no tengan claridad sobre qué compromisos que influyen en

el control de los bienes deben considerar o cuales pueden omitir. Con lo
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cual, tales situaciones implican e implicaran que los contribuyentes se
encuentren en una situacion de inseguridad juridica al interpretar el control
como “regla” de imputacion de los ingresos empresariales por enajenacion
de bienes. Ademas, que no podran predecir razonablemente la actuacion
de la Administracién Tributaria y los efectos de ella en su situacion

tributaria.

Ademas, en el supuesto negado, de que tales compromisos implicitos
deban ser considerados para fines tributarios, conllevara a que la
determinacion del control de los bienes en una enajenacion sea confusa e
incierta. Esto debido a que no se podria demostrar objetivamente, para
fines del IRE, el alcance de los derechos y obligaciones de las partes, las
condiciones para que el enajenante tenga el derecho a la contraprestacion,
las especificaciones de los bienes, las condiciones de entrega, entre otros

aspectos.

Implicancias tributarias de la identificacion de OD por bienes contratados

y nho contratados

Como se indicd en el punto anterior, la NIIF 15 en esta etapa de
“Ildentificacion de las obligaciones de desempeno” exige que una entidad
distinga cuales son los bienes o servicios que se compromete a transferir a
su cliente dentro del marco del contrato. De esta manera, cada compromiso
de transferencia de bienes o servicios se identificara como una obligacién

de desempefio.

En ese contexto, es que el parrafo FC89 de la NIIF 15 precisa que
constituyen obligaciones de desempefio, no solo los bienes (o servicios)
que el cliente expresamente contrata, si no todos aquellos que la entidad
espera transferir al cliente en el marco del contrato. Tanto es asi, que la
entidad debe asignar el importe de la contraprestacion (etapa 4 del modelo)
entre los bienes (o0 servicios) contratados expresamente como aquellos que
no tienen esa condicion. Asi, el referido parrafo senala lo siguiente:
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“(...) los consejos decidieron que todos los bienes o servicios
comprometidos con un cliente como consecuencia de un contrato

dan lugar a obligaciones de desempefio porque dichos

compromisos se realizaron como parte del intercambio

negociado entre la entidad y su cliente. Aunque la entidad pudiera

considerar que esos bienes o servicios son_incentivos de

marketing o secundarios, éstos son bienes o servicios por los que

el cliente paga y a los que la entidad deberia asignar

contraprestacion a efectos del reconocimiento de ingresos de
actividades ordinarias” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es

nuestro).

Este enfoque de la NIIF 15 es distinto al previsto por las normas
anteriores que regulaban el tratamiento de los ingresos de actividades
ordinarias. Asi lo sefala el parrafo FC472 de la NIIF 15 cuando sefiala que
esta norma requiere que “una entidad identifique y reconozca los ingresos
de actividades ordinarias para esos bienes o0 servicios, cuando

anteriormente podian haber sido reconocidos como un gasto o

ignorados a efectos del reconocimiento de los ingresos de actividades

ordinarias” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro).

Eso sucedio (y por eso son dos de las industrias mas afectadas con el
nuevo modelo) con las empresas del sector automotriz, que anteriormente
reconocian como gasto el mantenimiento “gratuito” que se ofrecia junto con
la venta de un vehiculo, asi como con las empresas del sector de
telecomunicaciones, que no asignaban ingreso alguno al equipo telefénico

entregado en el marco de una oferta “empaquetada”.

Otras empresas que también cambiaron la forma de reconocer sus
ingresos por situaciones similares han sido aquellas que tienen “puntos de
fidelizacion de clientes concedidos por supermercados, lineas aéreas y
hoteles” (IFRS Foundation, 2018).
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Ante tal cambio, como lo indica el parrafo FC88 de la precitada norma,
algunos sugirieron que los bienes o servicios que no han sido contratados
expresamente por el cliente deberian “excluirse del alcance de la NIIF 15y

contabilizarse como gastos de marketing u obligaciones secundarias,

aun cuando dichos compromisos cumplirian la definicién de una obligacion

de desempefio” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro).

Sin embargo, los consejos decidieron no tomar tales sugerencias ya
que advirtieron que en los casos en los que las entidades se comprometen
a entregar un paquete de bienes y/o de servicios a sus clientes, “puede ser

dificil y subjetivo para la entidad identificar los principales bienes o

servicios que el cliente ha contratado”; y aunque no lo fuera “el resultado

de esa evaluacion podria variar significativamente dependiendo de si la

entidad lleva a cabo la evaluacion desde la perspectiva de su modelo

de negocio o desde la perspectiva del cliente” (IFRS Foundation, 2018)

(el énfasis es nuestro).

Por consiguiente, los consejos decidieron mantener el concepto de
obligaciones de desempefo. El cual hace referencia a todos los bienes o
servicios que una entidad se compromete transferir a un cliente dentro del
marco de un contrato, independientemente de si estos son los principales
(los contratados expresamente) o los secundarios (los no contratados

expresamente).

Asi entonces, considerando que la identificacién (o calificacion) de las
obligaciones de desempefio esta vinculado directamente con el control (el
cual es una de las reglas de imputacion de ingresos por enajenacion de
bienes), es necesario advertir algunas implicancias tributarias originadas

por tal identificacion.

Como se indicd, las obligaciones de desempefio pueden estar
constituidas por compromisos de bienes (0 servicios) sobre los que el
adquirente ha manifestado su voluntad de adquirir y el enajenante de

transferir, asi como de bienes (0 servicios) sobre los que el primero no ha
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expresado su consentimiento de adquirir, pero que el segundo ha

manifestado que le transferira con ocasion del contrato.

Consideramos que una evaluacion de este tipo atiende a la sustancia
econdmica de las prestaciones (obligaciones) sobre las que el enajenante
se compromete a cumplir; no obstante, una evaluacion objetiva que respete
el acto contractual (como la compraventa) — que sirve de base para
determinar el aspecto material del IRE — debe estar alineada a establecer
la funcion (principal o accesoria) y la relacion (dependiente o
interdependiente) de las obligaciones para alcanzar el objeto del contrato.

Esta materia sera desarrollada en el apartado cuatro de este capitulo.

En tal sentido, consideramos que la metodologia para calificar cuando
estamos frente a una obligacion de desempefio, tal como esta planteada
por la NIIF 15, implica una evaluacion juridica previa antes de ser tomada
en consideracion para interpretar y aplicar la transferencia del control de

los bienes en los casos de enajenaciones.

Implicancias tributarias de la identificacion de OD bajo los conceptos del

control y el de riesgos y beneficios

Como se indico en la seccidon del “Concepto y finalidad del control
contable y su contraposicion a la finalidad del IRE”, los consejos revisaron
las normas anteriores a la NIIF 15 en materia de ingresos de actividades
ordinarias; las cuales establecieron dos modelos de reconocimiento de
ingresos en funcion al tipo de activo que era objeto de transferencia. Para
la venta de bienes, los ingresos se reconocian cuando se transferian los
riesgos y beneficios significativos y, para los ingresos por servicios, cuando
éstos se prestaban.

De tal revision concluyeron que tales enfoques tenian una serie de
problematicas para determinar la oportunidad del reconocimiento de los
ingresos (por ejemplo, establecer si la entidad habia transferido una parte
importante o sélo una parte de los riesgos y beneficios). Por lo general,
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conllevaban a que se contabilizaran operaciones econdmicamente
similares de forma distinta (por ejemplo, al evaluar si el activo
comprometido era un bien o un servicio). Por consiguiente, disefiaron un
enfoque unico de reconocimiento de ingresos generados por la venta de
bienes y la prestacion de servicios cuyo concepto basico es la transferencia

del control.

Adicionalmente a esa razodn, los consejos decidieron elegir y anteponer
el control sobre el concepto de riesgos y beneficios toda vez que, a
diferencia del segundo, permite distinguir todas las prestaciones u
obligaciones existentes en un contrato y reconocer el ingreso de forma fiel
en momentos distintos. Ello es revelado en el literal (c) del parrafo FC118
de la NIIF 15 cuando senala que “un enfoque de riesgos y recompensas
podria entrar en conflicto con la identificacion de las obligaciones de
desempefio” (IFRS Foundation, 2018).

A continuacion, tal literal explica que, si una entidad transfiere un bien
a su cliente y retiene para si algunos riesgos derivados de dicho bien, bajo
un enfoque de riesgos y beneficios la entidad puede identificar “una
obligacion de desempefio Unica que podria satisfacerse (y por ello los

ingresos de actividades ordinarias se reconoceran) sélo después de

eliminar todos los riesgos” (el énfasis es nuestro).

Por el contrario, explica tal norma, bajo la perspectiva del control es
posible “identificar apropiadamente dos obligaciones de desempefio—una
para el producto y otra para el servicio pendiente, tal como un acuerdo de
mantenimiento a precio fijo. Esas obligaciones de desempefio serian

satisfechas en momentos diferentes” (el énfasis es nuestro).

En coherencia con ello, el literal (d) del parrafo 38 de la NIIF 15 senala
que, cuando la entidad evalue los riesgos y beneficios de un bien
comprometido al cliente (como indicador o muestra de la transferencia del
control), debera separar la obligacion de desempefio adicional (a la de
transferir el bien) generada por los riesgos; en tal sentido, por ejemplo, “una
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entidad puede haber transferido el control de un activo a un cliente pero

no haber satisfecho todavia una obligacion de desempeno adicional

para proporcionar servicios de mantenimiento relacionados con el activo

transferido” (IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro).

De tales consideraciones, se advierte que el modelo de reconocimiento
de ingresos disefiado por la NIIF 15 no s6lo conlleva a que la identificacion
(o calificacion) de las obligaciones de desempefio influya directamente
sobre el control (como se ha explicado anteriormente), sino que también el

segundo haga lo propio sobre la primera.

Esa influencia conlleva a que, bajo el concepto basico del control,
puedan determinarse obligaciones que, bajo el concepto de riesgos y
beneficios, no existian o no tenian un tratamiento especifico. Ademas, el
modo de ver las obligaciones por parte de los emisores de la NIIF 15 ha
conllevado a que el cumplimiento de estas genere que el reconocimiento
de los ingresos se efectue en oportunidades distintas a como se realizaba

anteriormente.

Sobre la base de ello, si consideramos que el enfoque del control
conlleva a que se identifiquen obligaciones de desempefio donde antes no
existian o no tenian incidencia en el reconocimiento de ingresos,
concluiriamos que aplicar el control tal como esta disefiado para fines del
devengo tributario por enajenacion de bienes conllevara a que el IRE se
alinee directamente a la cosmovisién de las NIIF (o de su 6érgano emisor) y
dé preferencia a los fines de estas (como el de sustancia econémica de las

obligaciones) en perjuicio de las propias.

Ademas, consideramos que la legislacion del IRE debe ofrecer
coherencia y, en lo posible, estabilidad en las formas del reconocimiento de
los ingresos derivados de la enajenacion de bienes; lo cual no se lograria

aplicando el concepto del control disefiado en los términos de la NIIF 15.
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Insequridad juridica en la interpretacion del control por la satisfaccion de

las obligaciones de desempefio

Como se indicé anteriormente, luego de que cada obligacion de
desempefio es identificada en un contrato, corresponde evaluar si se ha
logrado la “Satisfaccion de las obligaciones de desempefio”. Si se verifica
que se ha satisfecho o cumplido con la obligacion, se reconoceran los
correspondientes ingresos de actividades ordinarias. De acuerdo con la
NIIF 15, esta satisfaccion ocurre cuando la entidad transfiere el control de

los bienes (o servicios) al cliente.

Por su parte, en las bases tedricas se sefalé que, de acuerdo con el
articulo 57° de la LIR, los hechos sustanciales para la generacion del
ingreso por enajenacion de bienes se producen cuando el adquirente
obtiene el control de ellos o se transfiere el riesgo de la pérdida de estos,
lo que suceda primero. En particular, el referido articulo precisa que la
obtencidn del control se entiende como el momento en el que el adquirente
tiene el “derecho a decidir sobre el uso del bien y a obtener sustancialmente

los beneficios del mismo” (Poder Ejecutivo, 2018).

Aunado a ello, la segunda disposicion complementaria y final (DCF) del
DL 1425, en concordancia con la segunda DCF de su Reglamento,
aprobado por Decreto Supremo N° 339-2018-EF, establece que sera
aplicable el concepto de control desarrollado por la NIIF 15 oficializada
mediante Resolucion del CNC N° 002-2018-EF/30, en tanto no se oponga
a lo sefialado en la LIR (Poder Ejecutivo, 2018a; 2018c).

Al respecto, de los parrafos 33 y FC120 de la NIIF 15 se deriva que el

control sobre un activo hace referencia a lo siguiente:

“1. La capacidad para redirigir el uso del activo, es decir, el derecho
presente del adquirente de usar el activo en el desarrollo de sus
actividades, permitir o impedir que otras entidades lo usen en sus
actividades; y
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2. La capacidad de obtener sustancialmente todos los beneficios
restantes del activo, es decir, el derecho presente a obtener
potenciales flujos de efectivo (aumento de entradas o ahorro en
la salida de recursos) derivados del activo que pueden originarse,
por ejemplo, mediante el uso, consumo, disposicion, venta,
intercambio, pignoracion o conservacion del activo. Ademas, esta
capacidad permite o impide que otras entidades obtengan tales
beneficios” (IFRS Foundation, 2018).

Ademas, el parrafo 31 de la NIIF 15 sefala que el control es el criterio
fundamental para el reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias.
De manera que una entidad reconocera el ingreso cuando “satisfaga una
obligacion de desempefio mediante la transferencia de los bienes o
servicios comprometidos (es decir, uno o varios activos) al cliente. Un activo
se transfiere cuando (o a medida que) el cliente obtiene el control de ese
activo” (IFRS Foundation, 2018).

En el mismo sentido, el parrafo 2 de la NIIF 15 destaca que su principio

fundamental “es que una entidad reconocera los ingresos de actividades

ordinarias para representar la transferencia de los bienes o servicios

comprometidos con los clientes por un importe que refleje la

contraprestacion a que la entidad espera tener derecho” (IFRS Foundation,

2018) (el subrayado es nuestro).

En ese orden de ideas, el control implica la satisfaccion de la obligacion
de desempefio comprometida al cliente y una representacion fiel del
desempenfo de la entidad frente a este ultimo. Satisfaccion o desempeno
que se dara cuando la entidad transfiera o en la medida en que transfiera

los bienes o servicios al cliente.

A partir de tales consideraciones, es que la NIIF 15 ha sefalado que la
satisfaccion de las obligaciones de desempefio se analizara para cualquier
tipo de contrato en funcion al tiempo. Ademas, para determinados tipos de
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contratos, ha previsto algunos requerimientos adicionales. Estos se

presentan a continuacion.

A. Satisfaccion de las OD en funcion al tiempo para cualquier tipo de

contrato

En armonia con tal definicion, la NIIF 15 ha sefalado que las
obligaciones de desempeio se satisfacen a lo largo del tiempo o en un
momento concreto. Para ello, ha establecido criterios para determinar los
contratos u obligaciones que ingresan dentro del alcance de cada
categoria. Ademas, ha previsto criterios que deben cumplirse para
establecer si se ha transferido o no el control de los bienes o servicios en

cuestion. Estas situaciones se presentan en la Tabla 4.

Tabla 4: Transferencia del control en funcién al tiempo para cualquier tipo de

contrato

Aspecto

Transferencia del control
a lo largo del tiempo

Transferencia del control
en un momento concreto

Alcance

Los contratos en los que la
entidad ejecuta la prestacion (la
satisface) a través del tiempo.

Los contratos en los que la entidad
no ejecuta la prestacion (o no la
satisface) a lo largo del tiempo v,
por tanto, la hace en un momento
especifico.

Criterios a
cumplir o
indicadores a
considerar

Para determinar la transferencia
del control a lo largo del tiempo,
una entidad debe cumplir por lo
menos con alguno de los tres

criterios:
“a. El cliente recibe y consume
simultanea y progresivamente

los beneficios del desempefio

de la entidad.

Tales son los casos de los
servicios rutinarios como el de
limpieza. Ademas, son los casos
en los que la entidad advierta
que otra entidad no necesitaria

realizar nueva y
significativamente el  trabajo
avanzado;

b. La entidad crea o mejora un
activo.

Para determinar la transferencia
del control en un momento en
concreto, la entidad considerara

indicadores de que esta ha

ocurrido, entre los cuales se
encuentran, pero no se limitan, a
los siguientes:

“a. En el presente, la entidad
obtiene el derecho al cobro por el
activo o si el cliente esta obligado
a pagar por el mismo.

b. El cliente tiene el derecho legal
al activo.

No obstante, si la entidad
conserva el derecho legal solo

como _proteccion contra el

incumplimiento de pago, ello no

impedira que el cliente obtenga el
control del activo.




Transferencia del control

a lo largo del tiempo

En estos casos el cliente controla
el trabajo en progreso y obtiene
los beneficios de los bienes o
servicios que la entidad le
proporciona, como la
construccién sobre el terreno del
cliente; o

c. El activo creado no tiene un
uso alternativo para la entidad,
pero obtiene el_derecho exigible
al pago por el desempeio
avanzado segun el contrato.

Un activo no tiene un uso
alternativo para la entidad si ésta
tiene restricciones contractuales
para redirigir el activo a otro uso
en la fase de creacion o mejora
(venta del activo a otro cliente) o
se enfrenta a limitaciones
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Transferencia del control
en un momento concreto

c. La entidad ha transferido la
posesion fisica del activo.

No obstante, el que el cliente tenga
la posesion fisica del bien puede
implicar que no tenga el control de
los mismos (acuerdos de
recompra y acuerdos de depésito);
ademas, la conservacion fisica del
bien por parte de la entidad puede
implicar que vya le hubiese
transferido el control al cliente del
mismo (acuerdo de entrega
posterior a la facturacion).

d. El cliente tiene los riesqos y
recompensas_siqgnificativos de
la propiedad del activo.

e. El
activo.

cliente ha aceptado el

practicas para hacerlo cuando el
activo se hubiese terminado
(incurriera en costos o pérdidas
significativas para reconfigurar
y/o vender activos customizados
0 sujetos a propiedad intelectual
e industrial).

Para cada prestacion, la entidad
debera medir el progreso de la
transferencia del control de los
bienes a lo largo del tiempo
(“medicion del progreso hacia la
satisfaccion completa de una
obligacion de desempefio”)
mediante el método de productos
o el método de recursos. Con
ello, se reflejara el desempefo
de una entidad”.

El contrato puede permitir que el
cliente lo rescinda o cancele o
exigir que la_entidad remedie el
activo para que se cumplan las
especificaciones acordadas.
Para ello, la transferencia del
control dependera de si, antes de
recibir la conformidad del cliente,
la entidad puede determinar
objetivamente (por ejemplo, de
acuerdo a experiencias similares)
si  ha cumplido con |las
especificaciones pactadas.

De forma similar, si la entidad
entrega bienes a su cliente a titulo
de prueba o a satisfaccién y éste
ultimo no se ha comprometido a
pagarle si no hasta la aceptacion o
el término del periodo de prueba,
la transmisiéon del control esta
supeditado a cualquiera de estos
dos eventos”.

Fuente. IFRS Foundation (2018) (el énfasis es nuestro)
Elaboracién. Propia

De la revision de las dos categorias indicadas, se advierte que la
transferencia del control a lo largo del tiempo alcanza a los servicios
(incluidos los de construccion) dado que las prestaciones se ejecutan de

forma progresiva en el tiempo y los clientes pueden beneficiarse
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economicamente en esa medida. Mismo criterio que se aplica en los casos
en los que la prestacion que se ejecute a lo largo del tiempo tiene como
resultado final la entrega de un bien tangible o intangible, como el de la

fabricacion de una maquina o un software customizados (personalizados).

Por su parte, del andlisis de la categoria de la transferencia del control
en un momento concreto se observa que esta dirigida a la venta de bienes
y los servicios cuyas prestaciones se satisfacen unicamente en el momento
en que se cumplen lo comprometido, por ejemplo, en una venta lo
comprometido puede ser la entrega fisica o disposicion de las mercancias
en un lugar especifico, con lo cual una vez que los bienes son entregados
o dispuestos se satisface la obligacién de desempefio y no es relevante lo
que el vendedor hizo antes de ello. Lo mismo sucede en el caso de los

servicios de fabricacién de mercaderias por encargo.

Asi también, tenemos los servicios de reparacion vehiculos y los de
enllante, balanceo y reencauche de llantas para vehiculos. En estos, el
cliente no puede beneficiarse del servicio a medida que este se va
prestando y, ni recibe ni consume de forma simultanea los beneficios en
esa medida de tiempo; no califican como obligaciones que se satisfacen a

lo largo del tiempo de acuerdo con el parrafo 35 de la NIIF 15.

Antes bien, dado que el cliente podra usar y beneficiarse del bien
cuando se culmine la ejecucién del servicio (el vehiculo ya esté repuesto),
tales obligaciones se satisfacen en un momento en concreto. A esa misma
conclusién se llega cuando el parrafo 38 de tal norma sefala que “si una
obligacion de desempefio no se satisface a lo largo del tiempo (...), una

entidad la satisfara en un momento determinado” (IFRS Foundation, 2018).

B. Satisfaccion de las obligaciones de desempefio en contratos
especificos

Como se indicd, para ciertos tipos de contratos o acuerdos, tales como
el de recompra de activos, el de ventas con derecho a devolucién, el
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acuerdo de depdsito y el acuerdo de entrega posterior a la facturacion, la
NIIF 15 ha establecido criterios para definir en qué momento la entidad
transfiere el control del activo al cliente. Estos requerimientos se presentan

en la Tabla 5.



Tabla 5:

Aspecto

Transferencia del control en contratos especificos

Acuerdo de depésito

Acuerdo de entrega posterior a
la facturacion

Acuerdo de recompra
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Venta con derecho a devolucién

Los contratos en los que
una entidad entrega la
posesion fisica de un bien,
sin transferirle el control, a
un tercero (tal como un

Los contratos en los que se pacte
que la entrega fisica del bien sera
posterior a la facturacion.

Tal puede ser el caso en el que el

Los contratos en los que el que el
vendedor de un activo esta obligado o
tiene la opcién por decision propia o por
peticion del cliente (en el mismo o en otro

Los contratos en los que una
entidad puede entregar un bien a su
cliente, quien conserva el derecho a
devolverlo por diferentes motivos
(como insatisfaccion) y el derecho

Alcance intermediario o clllente. carece de espacio cor_mtrato)de recomprar el mismo o similar | .
distribuidor) para que lo disponible para el producto o por | activo.
mantenga en deposito | '€trasos en la programacion de e Obtener el reembolso parcial o
para su posterior venta [su] produccién”. total de lo pagado, y/o
final a un cliente. e Reconocer un saldo a su favor
contra las sumas a pagar a la
entidad, y/o
e Exigir el cambio del bien.
En tal sentido, en los | Ademas de cumplir los criterios | Se podran presentar las siguientes | Dado que la entidad debe
contratos en los que se | exigidos para la transferencia del | situaciones: reconocer ingresos cuando se
presenten, entre otras, las | control “en un momento concreto”, s dad . bligad satisface la  obligacion  de
Criterios a | Siguientes situaciones no | se  requieren  cumplir _los | & clontl;;z% :ntlté?minoeSt?) genlcgaa; desempefio  (transferencia  del
cumblir se reconocerd ingreso | siquientes criterios: ( Z ) control), no se reconoceran
P alguno - Quegptopcion de compra) a ingresos de bienes que “se espera
: ) : ;
ylo g a. El acuerdo de la facturacion recomprar el bien vendido a su qt?e sean devueltog”
aspef:tosa a. Cuando la entidad previa a la entrega del bien cliente, este ultimo no adqwere__e’l :
considerar control. De ser el caso, se transmitira

controla el bien hasta
que ocurra un suceso
especifico, tal como la
venta del mismo “a un
cliente del
intermediario o hasta

debe estar formalizado;

b.  El bien debe ser identificado
que pertenece al cliente;

el control cuando venza la opcidn sin
que hubiese sido ejercida vy, por
tanto, se procedera a reconocer el
ingreso.

En tal sentido, la entrega de
productos con derecho a devolucién
se reconoceran las siguientes
partidas:




Aspecto

Acuerdo de depésito

Acuerdo de entrega posterior a
la facturacion

Acuerdo de recompra
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Venta con derecho a devolucién

que venza un periodo
determinado”;

Cuando la entidad
puede “requerir la
devolucion del

producto o transferirlo
a un tercero (tal como
otro intermediario)”, y

Cuando el
“intermediario no tiene
una obligacion

incondicional de pagar
el producto (aunque se
le puede requerir
pagar un depésito)”.

C. El bien debe estar dispuesto
fisicamente para ser
transferido al cliente; y

d. La entidad no debe tener la
capacidad de usar o redirigir
el uso del bien.

En estos tipos de acuerdos, se
entiende que el cliente tiene el
control del bien (tiene la capacidad
de usarlo y  beneficiarse
econdmicamente del mismo), pero
ha “decidido no ejercer su
derecho a tomar posesidn
fisica”; por tanto, la entidad ya se
lo transfirid y lo que le presta al
mantenerlos es un servicio de
custodia.

Mientras la entidad pueda o deba
efectuar la recompra reconocera:

Un arrendamiento conforme a la NIIF
16 cuando el valor de la recompra
sea menor al de la venta original;

Un arrendamiento financiero cuando
el valor de la recompra sea igual o
mayor al original.

b. Si una entidad debe recomprar un

activo vendido a peticién del cliente
(opcién de venta), debe considerar lo
siguiente:

b.1. Si el valor de la recompra es menor
al de la venta original:

e Evaluara si el “cliente tiene un
incentivo econdémico significativo
para ejercer ese derecho”. De
tenerlo, reconocera un
arrendamiento conforme a la NIIF
16.

e Si no tiene tal incentivo,
contabilizara la transaccion como
una “venta con derecho a
devolucion”.

i. uningreso por el importe que la
entidad estima tener derecho
por los bienes que no serian
devueltos,

ii. un pasivo por los reembolsos
que se espera dar al cliente, y

iii. “un activo (y el correspondiente
ajuste al costo de ventas) por su
derecho a recuperar los
productos de los clientes al
establecer el pasivo por
reembolso”.

Cabe precisar que el intercambio de
un bien por uno del “mismo tipo,
calidad, condicién y precio” no
califican como devolucion.
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Aspecto Acuerdo de depésito Acuerdo de entrega posterior a

la facturacién Acuerdo de recompra Venta con derecho a devolucion

b.2. Si el valor de la recompra es igual o
mayor al de la venta original, se
tratara contablemente como:

e Un contrato financiero, siempre que

el valor de la recompra exceda el
“valor de mercado esperado del
activo”.
Para ello, la entidad reconocera un
activo y un pasivo por el monto
recibido por el cliente (en la venta); e
intereses por la diferencia entre el
monto recibido por el cliente (en la
venta) y la suma a pagar al cliente
(en la recompra).

e Una “venta con derecho a
devolucion”, siempre que el valor de
la recompra no exceda al “valor de
mercado esperado del activo” en
cuestion y el cliente no tenga un
“incentivo econdmico significativo de
ejercer su derecho”. Se transmitira el
control cuando venza la opcién sin
ejercerse y, por tanto, se procedera
a reconocer el ingreso.

Fuente. IFRS Foundation (2018) (el énfasis es nuestro)
Elaboracién. Propia
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C. Excepciones tributarias al control contable: Control aplicable para fines
del IRE

Como se indicd, de acuerdo con los requerimientos de la NIIF 15, para
establecer el momento en que se transfiere el control para cualquier tipo de
contrato debe evaluarse la satisfaccion de las obligaciones de desempefio

en funcion al tiempo: a lo largo del tiempo o en un momento concreto.

La transferencia del control para obligaciones que se satisfacen a lo
largo del tiempo se refiere, principalmente, a los servicios cuyo progreso o
ejecucion permite que el cliente se beneficie en esa medida, ya sea
produciendo o mejorando un activo (como los servicios de construccién) o
prestando un servicio propiamente dicho (como los servicios de seguridad,
consultoria, limpieza y telefonia); en tanto que las que se satisfacen en un
momento en concreto estan relacionadas, principalmente, con la venta de

bienes.

Toda vez que el control al que alude el articulo 57° de la LIR es una de
las dos reglas de imputacidon de ingresos generados por enajenacion de
bienes (que incluye a la venta), los requerimientos de la NIIF 15 de las
obligaciones de desempefio que se satisfacen en un momento en concreto
son aplicables para fines del IRE, en tanto no se encuentren exceptuados

por la LIR.

En relacioén con ello, es preciso destacar (como se indicé en las bases
tedricas) que el DL 1425 ha dispuesto expresamente tres situaciones en
las que los criterios contables para establecer el control no se aplicaran
para efectos del devengado tributario de los ingresos por enajenacion de
bienes. Estos son los referidos a:

i. Los acuerdos de recompra. Este tipo de acuerdos forma parte de
los requerimientos de la NIIF 15 para evaluar la transferencia del
control en contratos especificos (para mayor detalle ver la Tabla 5
“Transferencia del control en contratos especificos”)
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ii. Los acuerdos en los que el cliente tiene el derecho a resolver el
contrato o a exigir que se remedien los bienes que no cumplen las
especificaciones acordadas. Este tipo de acuerdos es uno de los
indicadores a considerar para determinar la transferencia del control

en un momento concreto de acuerdo con la NIIF 15.

En los términos de esta norma en este tipo de acuerdos el cliente
tiene el derecho de aceptar el activo; lo cual le confiere la potestad
de rescindir o cancelar el contrato o a exigir que la entidad remedie
el bien entregado para que se cumplan las especificaciones
pactadas (para mayor detalle ver literal ‘€’ de la columna de

transferencia del control en un momento concreto de la Tabla 4).

iii. Los contratos en los que se determine que mas de una obligacion o
prestacion, que incluye la de enajenar bienes, deben ser
contabilizadas como una sola. La contabilizacién de obligaciones de
un mismo contrato de forma conjunta proviene de los
requerimientos de la NIIF 15 de identificar las obligaciones de

desempeno de un contrato (etapa 2 del modelo de reconocimiento).

En general, estos sefalan que dos o mas obligaciones de
desempeno deben contabilizarse como una sola cuando los bienes
(o servicios) que se comprometen transferir no son distintos entre
si, por ejemplo, porque existe un grado alto de integracion,
interrelacion o interdependencia entre ellos (para mayor detalle ver
el punto de analisis de “Implicancias tributarias de la naturaleza de

los factores de las OD” de la seccién anterior).

Adicionalmente a tales excepciones dispuestas por la LIR, es necesario
precisar que por su naturaleza el acuerdo de depdsito — al que alude la NIIF
15 — también queda fuera de aplicacién para fines del control tributario. Esto
es asi porque segun tal estandar contable el acuerdo de depdsito no implica
transmision del control debido a que mediante este la entidad entrega la

posesion fisica de un bien a un tercero (que puede ser un intermediario o
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distribuidor) para que lo conserve en depdsito. La posesion fisica del bien
no implica que la entidad ha transferido el control de los bienes al tercero
toda vez que la entidad puede exigir la restitucion de estos para venderlos

0 para entregarselo a otro tercero en cualquier momento.

Asi mismo, queda fuera de aplicacion para fines del IRE los
requerimientos de las ventas con derecho a devolucion. Esto es asi porque
tales requerimientos no estan dirigidos a determinar el momento en que se
deben contabilizar los ingresos (fase de reconocimiento), sino el importe de
la contraprestacion que sera reconocido (fase medicion). En otros términos,
para fines del IRE, el control se aplica para determinar el momento en que
deben imputarse los ingresos (el “cuando”) y no para cuantificarlos (el

“cuanto”).

En ese orden de fundamentos, los requerimientos de la NIIF 15 para
determinar la transferencia del control de los bienes enajenados seran

aplicables al IRE en todos los casos en los que se dé:

1. La transferencia del control en un momento concreto (excepto en los
contratos que otorguen al cliente el derecho de resolver el contrato
0 a exigir que se remedien los bienes que no cumplen las

especificaciones acordadas — aceptacion del activo);

2. La transferencia del control en un acuerdo de entrega posterior a la

facturacion.

Luego de haber establecido en qué casos la transferencia del control —
para fines del IRE — debe interpretarse de acuerdo con los requerimientos
de la NIIF 15, es necesario advertir dos cuestiones. Primero, la referida
norma contable sefala que, para determinar la oportunidad en la que se
transfiere el control de los bienes “en un momento concreto”, la entidad
debe considerar indicadores que revelan que se ha producido tal
transferencia. Ademas, lista cuales son algunos de ellos, pero precisa que

esta no es una lista cerrada.
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Segundo, los requerimientos de la norma contable para determinar la
transferencia del control en un acuerdo de “entrega posterior a la
facturacion” son definidos, toda vez que ella lista los criterios que una
entidad debe cumplir para tal efecto. Ademas, estos criterios se vinculan
con el concepto de riesgos y beneficios significativos inherentes a la

propiedad del bien.

Sobre la base de estas consideraciones, en los dos puntos de analisis

siguientes se desarrollaran cada una de ellas.

Implicancias tributarias de la transferencia del control en un momento

concreto

Como se expuso anteriormente, la NIIF 15 requiere que, para
determinar si se ha transferido el control de un bien en un momento en
concreto, la entidad verifique si el cliente ha adquirido las capacidades de
redireccion del uso del bien y de obtencién de los beneficios econdmicos
(flujos de efectivo) significativos derivados de tal bien. Adicionalmente a

ello, su parrafo 38 sefiala que “una entidad considerara indicadores de la

transferencia del control, que incluyen, pero no se limitan a los siguientes”

(IFRS Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro). A continuacion, la norma

lista 5 indicadores (estos fueron presentados a detalle en la Tabla 4).

En relacibn con esto, es importante sefalar que el término
“considerara” implica orden o mandato. Por tanto, para fines del IRE, los
indicadores — tanto los previstos como los no previstos expresamente —
deberan ser considerados por el enajenante al momento de determinar la

transferencia del control de los bienes.

Adicionalmente, es relevante explicar cual es la naturaleza de un
“‘indicador” y el alcance de la lista de ellos que hace la norma contable, asi
como sus implicancias en el devengo. Asi mismo, es necesario determinar

si existe relacion entre los indicadores de la transferencia del control de
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bienes enajenados con el concepto de enajenacion (transferencia del

dominio). Estos aspectos se analizan y explican a continuacion.

Naturaleza y alcance de los indicadores de la transferencia del control e

implicancias en el devengado tributario

Como se sefiald anteriormente, la transferencia del control para
obligaciones que se satisfacen a lo largo del tiempo se refiere,
principalmente, a la prestacion de servicios; mientras que las que se
satisfacen en un momento en concreto estan dirigidas a la venta de bienes.
De manera que, los indicadores a los que se refiere el parrafo 38° de la NIIF
15 son aplicables a la venta de bienes. Asi lo destaca el parrafo FC154 de
esta norma al referir que las entidades (que han implementado estos
requerimientos) han sefalado que los indicadores son utiles para
establecer el momento en que se transfiere el control en contratos de venta

de bienes, sean estos tangibles o intangibles. (IFRS Foundation, 2018)

Ademas de ello, los emisores de dicho estandar contable han sido
categdricos al sefalar que los “indicadores” son factores que
frecuentemente muestran la transferencia del control y que la lista de ellos
no son condiciones que deben cumplirse, sino son ayudas para establecer

tal transferencia. Asi, en el parrafo FC 155 de tal norma revela lo siguiente:

“‘En sus nuevas deliberaciones, los consejos enfatizaron que los

indicadores del parrafo 38 de la NIIF 15 no_son una lista de

condiciones que deben cumplirse antes de que una entidad

pueda concluir que se ha transferido al cliente el control de los bienes

o servicios. En su lugar, los indicadores son una lista de factores

que estan, a menudo, presentes si un cliente tiene el control de un
activo y esa lista se proporciona para ayudar a las entidades a
aplicar el principio de control del parrafo 31 de la NIIF 15”. (IFRS

Foundation, 2018) (el énfasis es nuestro).



165

De forma similar, en alusion a uno de esos indicadores — el de los
riesgos y recompensas significativos de la propiedad del bien — la ultima
parte del parrafo 154 de la NIIF 15 indica que este indicador “proporciona
guias adicionales” para determinar la transferencia del control (IFRS
Foundation, 2018). Por consiguiente, se puede colegir que los “indicadores”
tienen la naturaleza o calidad de guias o ayudas que orientan a una entidad
para identificar la oportunidad en que se transfiere el control de los bienes,
toda vez que frecuentemente muestran la transferencia o estan presentes

en ella.

Ademas, los “indicadores” no son reglas o condiciones que deben
cumplirse. Cada indicador no es una regla alternativa a los otros o
condiciones que deben cumplirse, es decir, no es obligatorio para
determinar la transferencia del control que un indicador se cumpla ni que

todos se cumplan a la vez.

Para tal efecto, debemos entender que, de acuerdo con la RAE (2021),

una condicidon es una “situacion o circunstancia indispensable para la

existencia de otra”; mientras que una regla es un “precepto [mandato]’ y el
“modo [procedimiento para realizar una accién] establecido para ejecutar
algo” (el énfasis es nuestro). En tanto que establecer, del que deriva
establecido, es “ordenar, mandar, decretar o fijar’. De manera que una
regla es un mandato o un procedimiento decretado o fijado para ejecutar

algo.

Al respecto, es importante tener presente lo indicado por Alberto
Tarsitano. ElI maestro argentino sefiala que las NIIF, a diferencia de las
leyes que exigen el cumplimiento de reglas, requieren la valoracion de la

entidad. Asi, este autor sefiala lo siguiente:

“Las NIIF son una contabilidad basada en principios o valores antes

que en reglas. Eso se traduce en una mayor capacidad de

ponderacion y elasticidad por parte de quien emite los estados

contables y de quien los audita. En el ejercicio de esa libertad de
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ponderacién, puede haber ciertos casos «tipicos», como el ejemplo

del arrendamiento financiero que trae el citado punto 4.6. o el anexo
ala NIC 39”. (Rodriguez, et al., 2014, p. 69)

De otro lado, en relacion con el alcance de los “indicadores”, el parrafo
38 de la NIIF 15 ha precisado que los 5 indicadores a los que hace
referencia no limitan a que la entidad considere (o deba considerar) otros.
Por lo tanto, queda a discrecion o criterio de la entidad evaluar si en la
realidad acontece un indicador que, no estando previsto en la norma,
muestra que se ha transferido el control y, por consiguiente, que deben

reconocerse los ingresos.

A causa de ello, se puede colegir que los indicadores son indefinidos
(en el sentido de que pueden existir una cantidad diversa de ellos) y
optativos (en relacion a que la entidad es la que evalua y decide cual es el

indicador que muestra el control en su caso en concreto).

Sobre la base de que los indicadores son aplicables para fines del IRE
y de las consideraciones expuestas, podemos concluir que la
determinacion del control esta sujeta a la discrecidon o al juicio del
enajenante toda vez que él evalua cual es el hecho o la situacién que
muestra (o indica) que el adquirente tiene las capacidades de redireccion
del uso y obtencion de los beneficios del bien. Ello genera que el
contribuyente identifique otros indicadores que no estan previstos en la lista
(no taxativa) del parrafo 38 de la NIIF 15; bastando que uno de ellos (los no
previstos) ocurra para que se devenguen los ingresos por enajenacion de

bienes para fines del IRE.

En suma, consideramos que el control no constituye una regla o
mandato establecido. Por el contrario, llega a tener la calidad de situaciones
guias, referenciales o indiciarias que apoyaran al contribuyente a

determinar el devengo tributario de los ingresos.
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Toda vez que los indicadores se establecen a partir de la libertad de
ponderacion (apoyandonos en los términos de Tarsitano) del contribuyente
y aquellos determinaran la transferencia del control, podemos afirmar que
la inclusion del criterio del control por el DL 1425 al articulo 57° de la LIR

generara, cuando menos:

i. Ambiguedades para el contribuyente (enajenante) al momento de
seleccionar el primer o mejor indicador que muestre que el
adquirente tiene las capacidades de redireccion del uso y obtencién
de beneficios del bien;

ii. Diferencias entre el criterio del contribuyente y de la
Administracion Tributaria respecto al indicador del control
aplicable para el caso en concreto;

iii. Que se anticipe o difiera la imputacion de los ingresos al ejercicio
gravable, lo cual traera consigo que se tribute sobre una base
que no revela capacidad contributiva;

iv. Por vinculacién, que deduzca el costo computable de los bienes
enajenados en el ejercicio que no corresponda; y

v. Que se anticipen o difieran los pagos a cuenta del IRE.

Estas situaciones revelan que, respecto a la interpretacion del control
para fines del devengo de ingresos, se creara inseguridad juridica en
general; tanto para los contribuyentes al momento de determinar el IRE,
como para la labor de la Administracion Tributaria al verificar el
cumplimiento de la obligacion tributaria principal del IRE (el impuesto
anual), como de otras obligaciones legales (como los anticipos del

impuesto).

En ese orden de fundamentos, se concluye que el control, tal como
esta disenado por la NIIF 15 a partir de indicadores indefinidos y optativos,
no es un criterio adecuado para la determinacion del IRE ni para otorgar
seguridad juridica en el ordenamiento. Ello equivale a decir que las
finalidades del DL 1425 seran dificiimente alcanzadas interpretando el

control en los términos de diserio de la NIIF 15.
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Los indicadores del control y su relacion con el concepto de propiedad

De acuerdo con el analisis realizado previamente, de los 5 indicadores
de la transferencia del control en un momento concreto previstos porla NIIF
15, la LIR ha excluido el referido a que “el cliente ha aceptado el activo”.
Por tanto, los 4 siguientes (aunque, como se precisd, no son los Unicos que
podrian existir) son aplicables para establecer el devengo de los ingresos

por enajenacion de bienes:

i. “En el presente, la entidad obtiene el derecho al cobro por el activo
o si el cliente esta obligado a pagar por el mismo;

ii. Elcliente tiene el derecho legal al activo;

iii. La entidad ha transferido la posesion fisica del activo; y

iv. El cliente tiene los riesgos y beneficios significativos de la propiedad
del activo” (IFRS Foundation, 2018).

Para tal efecto, de acuerdo con el articulo 5° de la LIR, por enajenacién
se entiende “la venta, permuta, cesion definitiva, expropiacion, aporte a
sociedades y, en general, todo acto de disposicion por el que se transmita
el dominio a titulo oneroso” (Poder Ejecutivo, 2004). En tal sentido, la
enajenacion de bienes es todo acto por el que el enajenante transfiera

onerosamente la propiedad (dominio) de un bien a un adquirente.

A partir de tales consideraciones, para los propositos de la presente
investigacion, resulta relevante identificar si cada indicador de transferencia
del control — a cuya ocurrencia se devengaran los ingresos por enajenacion
de bienes — se vincula con la propiedad de los bienes: presupuesto legal

necesario para que exista enajenacion.

Respecto al primer indicador, advertimos que la entidad tendra derecho
a cobrar el activo en un contrato de compraventa de bienes en el momento
en que ha satisfecho la prestacion comprometida mediante la transferencia
de la propiedad (dominio) de los bienes. Para el caso de los bienes
muebles, esta transferencia se efectuara con la tradicion (entrega) del bien
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y, en el de inmuebles, con el consentimiento expreso de las partes de

enajenar y adquirir, segun corresponda.

Entonces, en el momento de la transferencia de la propiedad del bien,
el enajenante adquiere el derecho legal a cobrar la contraprestacion
pactada o, lo que es lo mismo, el adquirente estara obligado a pagarle. Esto
guarda relacion con el segundo indicador. Este refiere que el cliente tiene
el control cuando tiene el derecho legal del bien. Entre los derechos legales
que una persona puede tener sobre un bien esta el de propiedad. No
obstante, existen otros derechos legales que no representan
necesariamente propiedad, tales como los derechos presentes en los

contratos de posesiodn, uso, licencia, usufructo, garantia, habitacion, etc.

Sin perjuicio de ello, el parrafo 38 (b) de la NIIF 15 establece que “si
una entidad conserva el derecho legal solo como proteccion contra el
incumplimiento del cliente de pagar, esos derechos de la entidad no

impedirian al cliente obtener el control de un activo” (IFRS Foundation,

2018). La figura legal a la que hace referencia esta normativa es la reserva
de propiedad, la cual se puede incluir dentro de un contrato de compraventa

de bienes.

De acuerdo con el articulo 1583° del Codigo Civil, en una compraventa
puede acordarse que el vendedor se reserva o conserva la propiedad del
bien hasta que se haya pagado toda o parte de la contraprestacion pactada,
aunque el bien hubiese “sido entregado al comprador, quien asume el
riesgo de su pérdida o deterioro desde el momento de la entrega. El

comprador adquiere automaticamente el derecho a la propiedad del

bien con el pago del importe del precio convenido” (Poder Ejecutivo,

1984) (el énfasis es nuestro).

Asi entonces, se puede concluir que el ingreso por enajenacién de
bienes, para fines del IRE, se puede devengar independientemente de si el
adquirente tiene o no la propiedad del bien; o, lo que es lo mismo, el
enajenante no ha transmitido el dominio del bien al adquirente. Ello guarda
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relacion con el tercer indicador: la entidad ha transferido la posesién fisica

del activo.

Para el parrafo 38 (c) de la NIIF 15, la mera posesion fisica del bien
puede significar que el cliente ha obtenido el control sobre el bien dado que
puede decidir sobre su uso y disfrutar de sus beneficios econémicos; sin
ser relevante si tiene legalmente el derecho de propiedad del bien. Esta
situacion se observa en el “Ejemplo 19 Materiales no instalados” de los
Ejemplos llustrativos que forman parte de los Documentos del IASB
publicados para acompanar a la NIIF 15 (IFRS Foundation, 2018). Este

caso se describe a continuacion.

En noviembre de 2019, una empresa contrata con un cliente para
instalar nuevos ascensores y reestructurar un edificio por un importe total
de S/ 20 millones. Los costos totales esperados son de S/ 16 millones que
incluye S/ 6 millones por los ascensores y S/ 10 millones por diversos
costos de reestructuracion. Ademas, se sabe que la empresa no esta
involucrada en el disefio o fabricacion de los ascensores vy, por tanto, los
ascensores pueden ser proveidos por cualquier otro tercero distinto a la

empresa.

Del analisis del acuerdo se identifican dos obligaciones de desempefio:
la reestructuracion del edificio y la instalacién de los ascensores, toda vez
que el cliente puede beneficiarse por si mismo y de forma separada de cada
prestacion. Ademas, respecto a la oportunidad en que se satisface el
compromiso vinculado al servicio de reestructuracion, se determina que
esta se dara a lo largo del tiempo hasta mayo de 2020. Por tanto, el ingreso

se devengara en funcién al cumplimiento de tal prestacion.

Por su parte, en diciembre de 2019 se entregan los ascensores a la
empresa, aunque éstos no se logran instalar sino hasta junio del ano
siguiente. Dado que el cliente ha aceptado el activo, pues ha sido a su
preferencia y eleccién, de acuerdo con los requerimientos de la NIIF 15 el
cliente obtiene el control de los ascensores con la sola entrega fisica de los
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ascensores. Esto porque a partir de alli, a pesar de que no se encuentren
instalados, el cliente tiene la capacidad de destinar los ascensores a
diversos usos y beneficiarse economicamente de ellos. Por tanto, el ingreso
por la satisfaccion de esta obligacion de desempefo se reconocera en
diciembre de 2019 (IFRS Foundation, 2018).

De tal caso, se advierte que basta que el cliente tome en posesidn fisica
al ascensor para que signifique que ha obtenido el control del bien debido
a que puede decidir sobre su uso y disfrutar de sus beneficios econémicos.
Por consiguiente, al margen de si el cliente ha obtenido la propiedad o titulo
legal sobre el bien, para efectos del control debe evaluarse si el cliente
puede beneficiarse econdmicamente del bien y redirigir su uso y, si es asi,

se reconoceran los ingresos.

Por otro lado, en relacion con el cuarto indicador referido a que el
cliente tiene los riesgos y beneficios significativos de la propiedad del
activo, advertimos que este se vincula directamente con la propiedad de los
bienes. Esto es asi porque la NIIF 15, en este caso, vincula la capacidad
de uso y la capacidad de beneficiarse econdmicamente expresamente con
la propiedad del bien. En consecuencia, para establecer el devengo de los
ingresos por este indicador es importante considerar los términos
contractuales establecidos por las partes y, en su caso, la legislacion civil
en materia de transferencia de la propiedad de bienes muebles e

inmuebles.

Sin embargo, considerando que este indicador hace alusion a los
riesgos y beneficios “significativos”, advertimos que en algunos casos
podria ser complejo y poco objetivo determinar cuando los riesgos y
ventajas transferidos son significativos y cuando aun no para fines del IRE.

Esta problematica también se ha presentado en lo contable.

Evaluando el modelo anterior de reconocimiento de ingresos (el de
riesgos y beneficios), el parrafo FC464 de la NIIF 15 sefiala que los

consejos emisores han manifestado que “al determinar cuando reconocer
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ingresos de actividades ordinarias por la transferencia de un bien, era dificil,
a menudo, para una entidad juzgar si se habia transferido al cliente una
parte importante (o0 alguna otra parte) de los riesgos y recompensas” (IFRS
Foundation, 2018).

Sobre la base de lo anterior, consideramos que hay algunos
indicadores que estan relacionados —aunque no son ni equivalen
necesariamente— a la propiedad. Estos son los indicadores referidos a que
la entidad ha obtenido el derecho al cobro por el bien; el cliente tiene el
derecho legal al activo; y el cliente tiene los riesgos y beneficios

significativos de la propiedad del activo.

Los que no estan relacionados (o0 se alejan en algunos casos) con la
propiedad son los referidos a que el cliente tiene el derecho legal al activo
(en los casos en los que el cliente tenga un derecho distinto a la propiedad
sobre el activo y en los contratos de reserva de propiedad) y la entidad ha

transferido la posesion fisica del activo.

La relacion entre la transferencia del control y la propiedad de los
bienes, como presupuesto legal de la enajenacion, se desarrollara en la
seccion denominada “Armonizacion del control con la enajenacion: hacia
una adecuada interpretacién del devengo tributario” del presente capitulo

de la investigacion.

Implicancias tributarias de la transferencia del control en un acuerdo de

entrega posterior a la facturacion

De acuerdo con el parrafo B79 de la NIIF 15, este tipo de acuerdos se
caracteriza porque “una entidad factura a un cliente por un producto, pero
la entidad conserva la posesion fisica de éste hasta que se le transfiera al
cliente en un momento determinado en el futuro” (IFRS Foundation, 2018).
Entre las diversas razones que motivan este tipo de acuerdos pueden

encontrarse que el cliente no cuenta con la capacidad instalada para
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almacenar los bienes, las condiciones necesarias para su conservacion o

tiene retraso en el calendario de su produccion.

En relacién con ello, el parrafo B81 del aludido estandar contable indica
que, para determinar la transferencia del control de los bienes en un
“acuerdo de entrega posterior a la facturacion” se deben cumplir los criterios
exigidos para la transferencia del control “en un momento concreto” v,
ademas, los criterios siguientes: (i) que la o las razones del acuerdo de la
facturacion previa a la entrega del bien deban estar formalizadas; (ii) el bien
debe poder ser identificado que pertenece al cliente; (iii) el bien debe estar
dispuesto fisicamente para que en cualquier momento sea transferido al
cliente; y (iv) la entidad no debe tener la capacidad de usar o redirigir el uso
del bien (IFRS Foundation, 2018).

Sobre la base de ello, es importante destacar tres cuestiones. Primero,
los requerimientos para el control previstos para este tipo de contratos son
condiciones que debe cumplir. Segundo, la transferencia del control de un
bien no implica, necesariamente, la posesion fisica del bien; es decir,
existen casos en los que el tercer indicador de la transferencia del control

en un momento concreto no es aplicable.

Tercero, en este tipo de acuerdo el cliente, aunque no cuente
fisicamente con el bien, tienen los riesgos y ventajas de tipo significativos
dado que puede decidir sobre el uso o destino de los bienes, asi como
puede disponer en cualquier momento de ellos. Con lo cual, este tipo de
acuerdos se encuentra estrechamente vinculado con el indicador cuatro de

la transferencia del control en un momento concreto.

Lo anterior guarda relacion con lo previsto en el parrafo B80 de la NIIF
15 cuando senala que, en este tipo de acuerdos, el cliente tiene el control
de los bienes (la capacidad de usarlos y beneficiarse econdmicamente de
los mismos), pero ha “decidido no ejercer su derecho a tomar posesion
fisica” (IFRS Foundation, 2018).
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En tal sentido, partiendo de que la NIIF 15 ha previsto condiciones a
cumplir para establecer la transferencia del control en este tipo de contrato
y aquellas dan lugar a su verificacién (como el acuerdo formalizado y la
discriminacion del bien para acreditar que le pertenece al cliente), se podria
colegir que tales condiciones resultarian adecuadas para el devengo
tributario. Mas aun, si consideramos que la ocurrencia del control esta
vinculada a uno de los indicadores del control menos subjetivos como lo es

el de riesgos y beneficios.

Sin embargo, los parrafos B80 y B82 de la norma contable sefiala que,
bajo el enfoque del control, en este tipo de acuerdos existen dos
obligaciones de desempefio: el compromiso de transferir el bien y el
compromiso de brindar un servicio de custodia. Ademas, el control se

transferia en momentos separados.

Esto guarda relacion con el literal (c) del parrafo FC118 de la NIIF 15.
Este sefala que bajo la perspectiva del control es posible “identificar
apropiadamente dos obligaciones de desempefo—una para el producto

y otra para el servicio pendiente, tal como un acuerdo de mantenimiento

a precio fijo. Esas obligaciones de desempefio serian satisfechas en

momentos diferentes” (el énfasis es nuestro).

Distinto era el reconocimiento de los ingresos bajo el modelo de los
riesgos y beneficios. Mediante este existen sélo una obligacion y el ingreso
devenga en un momento. Asi lo reconoce también el aludido el literal (c) al
sefalar que, bajo un modelo de riesgos y beneficios la entidad puede
identificar “una obligacion de desempefio Unica que podria satisfacerse (y
por ello los ingresos de actividades ordinarias se reconoceran) sélo

después de eliminar todos los riesqos” (el énfasis es nuestro).

De este modo, se advierte que la transferencia del control en este tipo
de acuerdo esta subordinada a la evaluacion de la sustancia econdmica de
las obligaciones presentes en el contrato. Por lo tanto, el control se
transferira cuando se entregue el bien y, luego, cuando (o a medida que)
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se preste el servicio de custodia. Esta situacion es mostrada en el ejemplo
63 de los Ejemplos llustrativos de la NIIF 15. Este se resume y presenta en

las lineas siguientes.

Una empresa (el vendedor) lleva a cabo un contrato de compraventa
de una maquina y los repuestos de esta para una posterior necesidad de
recambio. De acuerdo a lo pactado, los repuestos seran entregados 2 afios
después de la entrega de la maquina que se efectua conjuntamente con la
facturacion. Durante este lapso de tiempo se acuerda que el vendedor
conservara los repuestos en su almacén dada la proximidad a las

instalaciones del cliente.

Para tal efecto, los repuestos del cliente se pueden identificar de forma
separada de otros similares que la entidad tiene en stock, estan listos para
que el cliente pueda disponer de ellos en cualquier momento durante el

plazo pactado y la entidad no puede usarlos o permitir que otros lo hagan.

De conformidad con la NIIF 15, en este contrato existen tres
compromisos de transferir bienes o servicios: la venta de la maquina, la
venta de los repuestos y la prestacion de un servicio de custodia. Respecto
al primero, el cliente puede beneficiarse por si misma de la maquina y el
compromiso de transferila no es altamente interrelacionado o
interdependiente al cumplimiento de los otros compromisos; por lo tanto,
califica como una obligacion de desempefo. Esta se satisface en un

momento en concreto: con la entrega fisica.

Situacion similar sucede en el segundo compromiso. El cliente puede
beneficiarse de los repuestos junto con otros bienes que estan disponibles
(como la maquina); ademas, estos bienes no son recursos para producir un
producto combinado y no personalizan la maquina. Asi mismo, aunque el
cliente podria hacer uso de los repuestos después de recibir la maquina,
los primeros no afectan de modo significativo a la segunda toda vez que la
entidad puede cumplir su compromiso de transferir la maquina de modo

independiente del de transferir los repuestos. Por consiguiente, este
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compromiso constituye una segunda obligacion de desempefio. Esta se

satisface en un momento especifico: con la entrega fisica.

Por su parte, en relacién con el tercer compromiso, la entidad puede
concluir que el cliente puede beneficiarse del servicio de custodia de modo
separado de los otros dos compromisos toda vez que el cliente podria
haber adquirido la maquina y los repuestos de un proveedor alternativo;
ademas el compromiso de prestar el referido servicio no se afecta, depende
o se interrelaciona de forma significativa de los otros compromisos debido

a que este se lleva a cabo de modo posterior a la entrega de la maquina.

Asi mismo, este compromiso (el servicio) no es un insumo que, junto
con el compromiso de vender los repuestos, servira para producir un
producto combinado. Por lo tanto, califica como una tercera obligacién de

desempenfo; la cual se satisface a lo largo del tiempo: durante los 2 afos.

A partir de la identificacion de tales obligaciones, la entidad debe
asignarles una parte de la contraprestacion pactada (precio de la
transaccion). Luego, en funciéon al momento en que se satisface cada
obligacion de desempefo, debera reconocer el ingreso cuando —para las
ventas de la maquina y repuestos— o en la medida en que se transmite el

control —para el servicio de custodia— (IFRS Foundation, 2018).

Asi entonces, considerando que los requerimientos contables para
este tipo de acuerdos son aplicables para establecer la transferencia del
control para fines del IRE, el contribuyente (enajenante) deberia efectuar
un andlisis del contrato en funcién a la sustancia econdmica de las
obligaciones (prestaciones) a las que se ha comprometido de acuerdo al
contrato (acto contractual); y, sobre la base de ello, devengar los ingresos

en distintos ejercicios gravables.

Esta evaluacién tiene un cariz subjetivo debido a que, para determinar
si el control se ha transferido, antes la entidad debera evaluar si —en base

al contenido econémico del contrato— los compromisos de transferir bienes
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y/o servicios califican como una sola obligacion. En otros términos, si el
cliente puede obtener beneficios econdmicos del bien (o servicio) de forma
aislada a los beneficios que le puede ofrecer otro bien (o servicio)
comprometido y; ademas, si cada compromiso identificado en el contrato

es independiente entre si.

Por aquella caracteristica de subjetividad, se puede afirmar que los
requerimientos del control, en los acuerdos con entrega posterior a la
facturacion, no son adecuados para el devengo de los ingresos por
enajenacion de bienes. Ante esta situacion, consideramos que, para fines

del IRE, debe efectuarse una evaluacién juridica previa.

En ese sentido, sostenemos que una interpretacion objetiva de la
transferencia del control debe estar alineada a establecer la funcion
(principal o accesoria) y la relacién (independiente o interdependiente) de
las prestaciones para alcanzar el objeto del contrato. De este modo, se
determinara el momento en que se satisface cada prestacién y, a partir de
ello, se concluira en qué oportunidad devenga el ingreso correspondiente.
Este entendimiento se explica en la seccién “Observancia a la funcion y la
relacion de las prestaciones de una misma transaccién” perteneciente al

apartado cuatro de este subcapitulo.
3.1.2.  Vinculacion entre el control y la enajenacion de bienes

Como se indico en la seccién de las bases tedricas “El devengado en
la LIR peruana” y, en particular, en sus apartados “El devengado como
aspecto temporal del IRE” e “Interpretacién del término devengado de
ingresos por las autoridades tributarias”, no existe uniformidad en relacion
con el sentido normativo (finalidad) del devengo previsto en el articulo 57°
de la LIR.

En algunos casos, se ha indicado que el devengado constituye el
aspecto temporal de la HIT del IRE que determina el momento en que
sucede el hecho gravado que genera el ingreso (y que formara parte de la
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determinacion de la renta gravada) (Duran, 2017; TF, 2018). En otros, se
ha sefalado que es un criterio de imputacion de los ingresos que
previamente se han generado por la ocurrencia del hecho gravado (Bravo,
2002; Sunat, 2009; TF, 2004b, 2013).

Frente a tal disyuntiva, en esta seccidn, en primer lugar, se analizara e
interpretara el sentido del devengado previsto en el segundo parrafo del
articulo 57° de la LIR mediante el analisis de tres posibles interpretaciones.
En ese contexto, mediante el uso de dos métodos de interpretacion se
desentranara cual es el verdadero significado del devengo previsto en tal

disposicion.

Para completar el entendimiento del devengo como una institucién
general del tributo en estudio, en segundo lugar, explicaremos que los
devengos (aspectos temporales) del hecho gravado y del IRE no se habrian
explicitado por la LIR, por lo que correspondera recurrir a las bases tedricas

del impuesto a fin de alcanzar una conclusién sobre ellos.

Teniendo claridad sobre el alcance y sentido de tal institucién, en tercer
lugar, sustentaremos que la transferencia del control, como criterio del
devengo de los ingresos, se encuentra estrechamente vinculada con el
hecho que los genera: la enajenacién. Finalmente, en cuarto lugar, se
presentaran y explicaran tres posibles interpretaciones del devengo
tributario a partir de lo previsto en el articulo 57° y/o en el articulo 5° de la
LIR. En esta parte, se sustentara cual es la interpretacion que debe

prevalecer para tal fin.

a. El devengo de la Base Imponible del IRE: Criterio de
imputacion de ingresos previsto en el articulo 57° de la LIR

Para el caso de las empresas, ademas de las ganancias o réditos que
procedan de la explotacién econémica de una fuente permanente (capital,
trabajo y la aplicacion conjunta de ambos), de conformidad con el articulo

3° de la LIR “constituye renta gravada de las empresas, cualquier ganancia
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o ingreso derivado de operaciones con terceros” (Poder Ejecutivo, 2018a)

(el subrayado es nuestro).

Entre los hechos econdmicos previstos en la ley que generan la renta
gravada (ganancia o ingreso), se encuentra la enajenacion de bienes
establecida en el articulo 5° de la LIR. A la descripcion legal de estos
hechos gravados (como la enajenacion) se denomina aspecto material del

IRE. De la ocurrencia de estos hechos derivara la renta de las empresas.

Dado que el IRE no grava en si mismos a los ingresos, la LIR ha
estructurado un sistema de determinacion de la base imponible sobre la
cual cuantificar el impuesto. A esta base imponible la ley la denomina “renta
neta” empresarial o de tercera categoria. De forma general, esta renta neta
se determina deduciendo de los ingresos obtenidos durante el periodo fiscal

los costos y los gastos incurridos admitidos por la ley.

A partir de ello, se puede diferenciar a la renta gravada de la renta neta.
Mientras la primera se refiere al ingreso o la ganancia producida por el
hecho previsto por la ley (aspecto material); la segunda, hace alusién a la

base mensurable (imponible) del IRE.

Ahora bien, de acuerdo con el primer parrafo del articulo 57° de la LIR,
para fines del IRE, “el ejercicio gravable comienza el 1 de enero de cada
afo y finaliza el 31 de diciembre, debiendo coincidir en todos los casos el
ejercicio comercial con el ejercicio gravable, sin excepcién” (Poder
Ejecutivo, 2018a). Ademas, en el segundo parrafo se establece que “Las
rentas se imputan al ejercicio gravable de acuerdo con las siguientes
normas: a) Las rentas de la tercera categoria se consideran producidas en
el ejercicio comercial en que se devenguen” (Poder Ejecutivo, 2018a) (el

subrayado es nuestro).

En ese orden de ideas, se advierten dos aspectos de importancia para
el IRE:
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1. El ejercicio fiscal se concibe como el parametro que delimita la
capacidad contributiva de las empresas en un periodo de tiempo. En otros
términos, el ejercicio gravable es un medio de limitacion temporal de las
rentas (ingresos 0 ganancias) que genera una empresa en el transcurrir de
su actividad econdémica, con la finalidad de que sea posible cuantificar o
determinar la base imponible del impuesto (renta neta) en un periodo de
corte. Por tanto, el ejercicio fiscal permite la delimitacién de las rentas al

periodo previsto por la ley.

Sin embargo, para que las rentas se delimiten a un periodo
determinado se requiere de una regla o criterio de asignacién o imputacion.
Es decir, se requiere necesariamente de un criterio que sefiale el momento
en que las rentas (qQue una empresa ha obtenido en su actividad) deben
imputarse, justamente, en aquel periodo de tiempo. Por consiguiente,
unicamente con ambos aspectos podra ser posible la determinacion de la

base imponible del IRE.

2. La necesidad de tener claridad sobre el rol, la finalidad o el sentido
del devengo. Es decir, si se ha establecido para asignar las rentas
generadas a un periodo y circunscribirlas a él (“las rentas se imputan”) o si
el devengo es el aspecto que determina el momento en que la renta se

genera (“las rentas se consideran producidas”).

A partir de ello, en la Tabla 6 se presenta tres posibles interpretaciones
del sentido del devengo que se derivan del segundo parrafo del articulo 57°
de la LIR:
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Tabla 6: Interpretacion del sentido del devengo previsto en el articulo 57° de la

LIR

Aspectos

Interpretacion 1

Interpretacion 2

Interpretacion 3

Escenario
interpretativo

La renta se genera en el
ejercicio en que se
devenga.

La renta se considera
generada en el ejercicio
en que se devenga.

La renta se imputa al
ejercicio en que se
devenga.

Inferencia
general

La renta se genera en la

oportunidad de su
devengo.
Dado que la renta se

genera por la ocurrencia
del hecho previsto en la ley
(Hipotesis de Incidencia
Tributaria), el devengo al
que se refiere el segundo
parrafo del articulo 57° de
la LIR es el aspecto
temporal de la HIT.

La renta se entiende
generada en la
oportunidad de su
devengo.

Dado que la renta se
genera por la ocurrencia
del hecho previsto en la
ley (Hipotesis de
Incidencia Tributaria), el
devengo al que se refiere
el segundo parrafo del
articulo 57° de la LIR es
el aspecto temporal de la
HIT.

La renta generada se
imputa en la
oportunidad de su
devengo.

Luego de producirse la
renta por la ocurrencia
del hecho previsto en la
ley (Hipotesis de
Incidencia Tributaria), la
renta debe asignarse a
determinado ejercicio.
Por consiguiente, el
previsto en el segundo
parrafo del articulo 57°
de laLIR es el criterio de
determinacién temporal
de la Base Imponible
(imputacion de la renta).

Inferencia para
la enajenacion
de bienes

La renta se genera cuando
se transfiere el control o el
riesgo de la pérdida, lo que
suceda primero.

La renta se entiende
generada cuando se
transfiere el control o el
riesgo de la pérdida, lo
que suceda primero.

La renta se genera
cuando se produce el
aspecto material y los
otros aspectos de la
HIT.

Luego de generarse, la
renta se imputa al
ejercicio en que se
transfiere el control o el
riesgo de la pérdida, lo
que suceda primero.

Fuente: Poder Ejecutivo (2018)
Elaboracién: Propia

En relacién con tales interpretaciones, es necesario indicar lo siguiente:

i. Respecto a la interpretacion 1 (la renta se genera en el ejercicio en

que se devenga). De una primera aproximacion, a la expresion de que las

rentas “se consideran producidas” en el ejercicio de su devengo, se puede
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interpretar extensivamente que las rentas “se producen” con ocasién del

devengo. Vale decir, el devengo es el que causa, produce o genera la renta.

Ahora bien, como indicamos en las bases tedricas, el aspecto temporal
del IRE es el atributo de su HIT que establece el momento en que sucede
el hecho gravado que genera la renta (por ejemplo, la enajenacion que

genera el ingreso y, posteriormente, la renta).

En tal sentido, se colige que el devengo al que se refiere el articulo 57°
determina el momento en que se genera, causa o produce el hecho
gravado. Por consiguiente, estaremos ante el aspecto (temporal) del IRE
que, al producirse en la realidad juntos con los otros aspectos (material,
personal y espacial), desencadenara en la ocurrencia del hecho que genera
la renta. En esa misma linea, se colige que el devengado no tendria por
finalidad ser el criterio de asignacion o imputacion de las rentas generadas
a un periodo determinado, sino el de determinar el momento en que se

generan.

No obstante, consideramos que este entendimiento no es adecuado.
Este se deriva del inciso a) del referido segundo parrafo del articulo 57°, el
cual indica que las rentas empresariales “se consideran producidas en el
ejercicio comercial en que se devenguen”. Para llegar a tal interpretaciéon
se excluye el enunciado que origina y al que esta supeditado el referido
inciso a). En efecto, el segundo parrafo del articulo 57° inicia senalando que
“Las rentas se imputan al ejercicio gravable de acuerdo con las siguientes
normas”, para luego precisar que, en el caso de las empresas, las rentas

“se consideran producidas” en el ejercicio de su devengo.

Ademas, esta interpretacion parte del supuesto de que las rentas “se
producen” o generan en el ejercicio de su devengo, mientras que el texto
normativo establece expresamente que estas “se consideran producidas”.
Dada la terminologia utilizada, se advierte que el legislador no habria
precisado el momento en que se produce la renta; mas bien, a través de

una presuncion legal, habria establecido el momento en que la renta debe
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entenderse generada: hecho conocido “el devengo” y hecho desconocido
o inferido “generacion de la renta”. Por tanto, esta interpretacion

desnaturalizaria el real sentido de la norma en cuestion.

ii. En relacion con la interpretacion 2 (la renta se considera generada
en el ejercicio en que se devenga). Esta, a diferencia de la interpretaciéon
anterior, sigue lo establecido taxativamente por el texto en el inciso a) del
articulo 57° cuando refiere que las rentas “se consideran producidas” o
generadas en el ejercicio de su devengo. Bajo este enfoque, la ley presume
que la renta se genera en el momento de su devengo. Con lo cual, para el
legislador no seria relevante el momento preciso en que la renta se genera.
Mas bien, considera que, para todo efecto, la renta se entiende producida
cuando se produce su devengo, independientemente de si en los hechos

esta se ha producido (o no).

Ahora bien, como se senalo, el aspecto temporal del IRE es el atributo
que establece el momento en que sucede el hecho gravado que genera la
renta (por ejemplo, la enajenacién que genera el ingreso y, posteriormente,

la renta).

Sobre la base de ello, se colige que el devengo al que se refiere el
articulo 57° determina el momento en que se presume que el hecho
gravado se ha generado o producido. Por consiguiente, el devengo
constituiria el aspecto (temporal) del IRE que, al producirse en la realidad
juntos con los otros aspectos (material, personal y espacial), presumira la
ocurrencia del hecho que genera la renta. En esa misma linea, se colige
que el devengado no tendria por finalidad ser el criterio de asignacién o
imputacion de las rentas generadas a un periodo determinado, sino el de

determinar el momento en que estas se presumen generadas.

Sin embargo, consideramos que esta interpretacion no es correcta.
Esta se deriva del inciso a) del referido segundo parrafo del articulo 57°, el
cual senala que las rentas empresariales “se consideran producidas en el

ejercicio comercial en que se devenguen”. No obstante, para llegar a tal



184

entendimiento se excluye el enunciado del segundo parrafo del que se
origina y al que esta supeditado el referido inciso a). Este segundo parrafo
establece que “las rentas se imputan al ejercicio gravable de acuerdo con
las siguientes normas”. Luego de ello, indica que las rentas empresariales

“se consideran producidas en el ejercicio comercial en que se devenguen”.

Asi mismo, como se refirio, los términos “devenguen” y “ejercicio
gravable” provienen del articulo 57° de la LIR y este, a su vez, forma parte
del Capitulo VIl “Del ejercicio gravable”. Dado que el ejercicio gravable
(parametro temporal que delimita las rentas generadas al periodo previsto
por la ley) tiene como finalidad posibilitar la cuantificacion de la base
imponible del IRE (renta neta) en un periodo de tiempo, la interpretacion del
devengado debe guardar armonia, por ubicacion normativa, con la misma
finalidad.

Por tanto, consideramos que interpretar que el devengado determina
el momento en que se presumen generadas las rentas empresariales —
aspecto temporal — no guardaria coherencia con el objeto del articulo 57°
de la LIR — disenar reglas temporales para cuantificar la base imponible.
Ademas, no existe armonia en tales considerandos porque el momento en
que se presume generada la renta (al haber ocurrido el aspecto temporal
del IRE) es distinto y anterior al momento en que tal renta debe
considerarse para cuantificar la renta neta empresarial. Por lo tanto,
podemos concluir que esta interpretacion restringiria el sentido normativo
del articulo 57° de la LIR.

iii. Respecto a la interpretacion 3 (la renta se imputa al ejercicio en que
se devenga). Como fluye de los escenarios anteriores, una adecuada
interpretacion debe armonizar las disposiciones previstas en el articulo 57°
a fin de determinar el real sentido normativo del devengado. Para alcanzar
esto, es necesario indicar que del segundo parrafo se advierte que el
devengo puede entenderse de dos formas diferentes:
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1. A partir del texto del inciso a) que refiere que las rentas “se

consideran producidas en el ejercicio comercial en que se

devenguen”, se colige que el devengo determina el momento en
que se entiende producido el hecho gravado (que genera la renta).
Vale decir, el devengado seria el aspecto temporal de la HIT del
IRE.

2. Articulando la parte inicial del segundo parrafo y el inciso a) del
articulo 57° se tendria que “Las rentas se imputan al (...) ejercicio
comercial en que se devenguen”. A partir de alli, se puede entender
que el devengo seria el criterio de imputacion de rentas. En otros
términos, el devengado seria el criterio de determinacion

temporal de la Base Imponible.

A fin de resolver esta problematica, la presente investigacion plantea
una interpretacion teleoldgica o de ratio legis (significado normativo a partir
del anadlisis de la finalidad o razon de ser que fluye de la disposicion legal)
y una sistematica por ubicacion (encontrar el significado de una disposicion
a partir del analisis del conjunto, sub-conjunto o grupo normativo en la que
se encuentra incorporada) de los elementos que forman parte del articulo

57°: el ejercicio gravable y el devengado.

Interpretacion teleoldgica del ejercicio gravable y su relacion con el

devengado

Por un lado, es relevante recordar que el articulo 57° de la LIR forma
parte del Capitulo VIII de la LIR denominado “Ejercicio Gravable”. Como se
explicé anteriormente, el ejercicio gravable es un medio de limitacion
temporal de las rentas que genera una empresa en el devenir de su
actividad econdmica cuyo resultado es la cuantificacion de la base

imponible del impuesto en un periodo de corte.

Ademas, como se indicd, debe existir necesariamente un criterio o

regla temporal que sefale el momento en que las rentas (que una empresa
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ha obtenido en su actividad) deben imputarse, justamente, a aquel periodo
de tiempo. De manera que, sélo con el parametro temporal de las rentas
(ejercicio gravable) y el criterio temporal de asignacion de estas se puede
cuantificar la base imponible del IRE. En otras palabras, bastaria que
alguno de ellos no se encuentre previsto en la ley para que se complique la

determinacién de la base imponible.

Por ello, entendemos, que los dos constructos son interdependientes.
Esto porque para que el ejercicio gravable cumpla su funcion de delimitar
las rentas necesita de un criterio que, precisamente, las asigne dentro del
periodo de tiempo que abarca; de lo contrario, las rentas a limitar serian
indeterminadas o desconocidas. Ademas, para que la asignacion de rentas
se dé depende necesariamente de la existencia de un periodo de tiempo
en la que se lleve a cabo; de lo contrario, seria impracticable conocer a qué
periodo corresponde asignar tales rentas y, por consiguiente, no se podria

determinar la oportunidad en que nace la obligacion tributaria del IRE.

En consecuencia, de una interpretacion teleoldgica, se colige que el
devengado en cuestion no podria tener otra finalidad o razén de ser sino la
de constituir como criterio de imputacion que viabilice la cuantificacion de
la base imponible del IRE en un periodo de corte a partir de las rentas que
se asignen en él. Vale decir, permitira que “las rentas se imputen al ejercicio
comercial en que se devenguen”. Asi entonces, el devengado del articulo

57° representa el devengo de la Base Imponible del IRE.
Interpretacion sistematica por ubicacion del devengado

A la misma o similar conclusién indicada se arriba si, a partir de una
interpretacion sistematica por ubicacion, consideramos que el devengado
se encuentra incorporado en un articulo que forma parte de las
disposiciones ‘Del ejercicio gravable’ (Capitulo VIII de la LIR). A partir del
analisis de los capitulos que estructuran la LIR y los elementos que
subyacen en cada uno de ellos, y del medio normativo que rodea al
devengo del articulo 57° llegaremos a la precitada conclusion.
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De una revision de la LIR, se advierte que esta esta organizada en 17
capitulos, 124 articulos y 51 disposiciones transitorias y finales. Tales

capitulos se detallan en la Tabla 7.

Tabla 7: Estructura de la Ley del Impuesto a la Renta

Capitulo | Denominacién

I “Del Ambito de Aplicacion”

Il “De la Base Jurisdiccional del Impuesto”

[ “De los Contribuyentes”

IV “De las Inafectaciones y Exoneraciones”
V “De la Renta Bruta”
VI “De la Renta Neta”
W “De las Tasas del Impuesto”
VIl “Del Ejercicio Gravable”
IX “Del Régimen para Determinar la Renta”
X “De los Responsables y de las Retenciones del Impuesto”
XI “De las Declaraciones Juradas, Liquidacion y Pago del Impuesto”
Xl “‘De la Administracion del Impuesto y su Determinacién Sobre Base
Presunta”
Xl “De la Reorganizacién de Sociedades o Empresas”
XV “Del Régimen de Transparencia Fiscal Internacional”
XV “Del Régimen Especial del Impuesto a la Renta”
XV “Del Anticipo Adicional” (Dejado sin efecto por la Sentencia del TC N° 033-
2014-Al)
XVII “Disposiciones Transitorias y Finales”

Fuente: Poder Ejecutivo (2018a)

Desde la optica de los aspectos o elementos que subyacen y son
regulados en cada capitulo podemos reorganizar la estructura de la LIR,
para los fines de la presente investigacion, en cuatro partes:

a. Del capitulo | al IV. Estos capitulos disefian los aspectos de la HIT

del IRE. El capitulo | “Del Ambito de Aplicacion” establece el aspecto
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material del impuesto; el Il “De la Base Jurisdiccional del Impuesto”
desarrolla los aspectos espacial, personal y material; el Il “De los
Contribuyentes” el aspecto personal; y el IV “De las Inafectaciones vy
Exoneraciones” establece exenciones a los aspectos material y personal.
Por consiguiente, la ocurrencia de estos aspectos configuraria el hecho

gravado (por ejemplo, la enajenacién) del que deriva la renta.

b. Del capitulo V al VI. Estos capitulos establecen reglas para
cuantificar la renta pasible de imposicion, renta que se determina a partir
de hechos gravados que han ocurrido con anterioridad (por ejemplo, los
ingresos derivados de la enajenacion), tal como se indica en el punto

anterior.

Asi, el capitulo V “De la Renta Bruta” sefiala los elementos y requisitos
a considerar para determinarla (ingresos afectos y costo computable); en
tanto que el VI “De la Renta Neta” prevé disposiciones y requisitos
generales, particulares y restrictivos que se deben cumplir para sustraer de
la renta bruta las erogaciones incurridas (gastos). Ademas, establece si
como los sistemas y requisitos para compensar pérdidas tributarias

originadas en ejercicios anteriores contra la renta empresarial.

c. El capitulo VIII. Este capitulo denominado “Del Ejercicio Gravable”
fija el lapso de tiempo que constituira el periodo fiscal con la finalidad de
que la renta ya determinada (segun el punto anterior) se asigne en él. Con
ello, se asegura que sea tenga certeza del periodo al que deben
corresponder tales rentas y, sobre la base de ello, luego satisfacer la

obligacion sustantiva (de pagar) del IRE.

d. Los demas capitulos. Luego de determinada la renta y conociendo
el periodo al que pertenece, la LIR sefala la tasa del impuesto aplicable
segun la categoria y régimen que corresponda; ademas, prevé capitulos
que regulan diversas obligaciones formales (declarar, acogerse a un
régimen tributario, llevar libros y registros, etc.) y sustantivas (pagar el
impuesto, las retenciones u otros conceptos), las facultades de
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administracién y determinacion del impuesto de la Sunat, entre otras

consideraciones.

De lo anterior se advierte que el devengo regulado en el articulo 57°,
que forma parte del Capitulo VIII, se ubica después de los aspectos que
disefian la configuracion del hecho gravado y después de los elementos
que determinan la renta producida por tal hecho gravado. En consecuencia,
el devengado no podria ser el criterio para determinar el momento en que
“se considera producida” la renta, toda vez que ésta ya se generd
previamente al haberse producido el hecho gravado; es mas, ya se

determind la cuantia de renta que debe sujetarse a gravamen.

En tal sentido, el estado de las cosas ocurridas hasta el capitulo “Del
Ejercicio gravable” nos permite inferir que el devengado tiene un rol distinto
en esta ubicacion. En efecto, entendemos que el legislador tributario al
incorporar el devengado en esta parte del texto normativo lo hizo con la
finalidad de que constituya el criterio de imputacion temporal de la Base
Imponible del IRE; es decir, aquel criterio que posibilite que la renta ya

determinada se atribuya al periodo de tiempo que la ley ha previsto.

En la legislacion comparada, es relevante sefalar que la tributaria
espanola, de la que deriva la legislacion peruana, ha previsto que el
devengo esta presente en los tributos en dos momentos: en su disefio (a
nivel de hipétesis) y en su materializacion (cuantificacién) y, por tanto,
tienen roles distintos. Por un lado, existe el devengo de la Hipdtesis de
Incidencia Tributaria del impuesto sobre las sociedades que constituye su
aspecto temporal y que establece el momento en que nace la obligacion

tributaria (al 31 de diciembre). Estas se muestran en la Tabla 8.
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Tabla 8: El devengo en el disefio (HIT) y en la materializacion (Base Imponible)
del tributo en la legislacion espafiola

Aspectos

Ley General Tributaria

(Ley 58/2003)

Ley del Impuesto sobre las
Sociedades (Ley 27/2014)

Definiciones

La Hipétesis de Incidencia

Tributaria

De conformidad con el articulo 20° de
esta Ley (andloga del Cddigo
Tributario  peruano), el “hecho
imponible es el presupuesto fijado por
la_ley para configurar cada tributo y
cuya realizacién origina el
nacimiento de la _ obligacién
tributaria principal’.

Para el caso peruano, el hecho
imponible espafiol equivale a la HIT (el
“presupuesto de hecho” descrito en la

ley).

La Base Imponible

De acuerdo con el numeral 1 del
articulo 10° de esta ley, la “base
imponible estara constituida por el
importe de la renta obtenida en el
periodo impositivo minorada por la
compensacion de bases imponibles
negativas de periodos impositivos
anteriores”.

El rol
devengo

del

Devengo de la HIT

El numeral 1 del articulo 21° de esta
ley senala que “el devengo es el
momento _en el que se entiende
realizado el hecho imponible y en el
que se produce el nacimiento de la
obligacién tributaria principal’.

Devengo de la Base Imponible

Con arreglo al numeral 1 del articulo
11° denominado Imputacién temporal,
que forma parte del Titulo IV ‘La base
imponible’ de esta ley, “los ingresos
y gastos derivados de las
transacciones o hechos econdémicos
se imputaran al periodo impositivo
en que se produzca su devengo,
con arreglo a la normativa contable,
con independencia de la fecha de su
pago o de su cobro, respetando la
debida correlacién entre unos y otros”

Conclusion

Considerando que el hecho imponible
espafiol equivale a la HIT, el devengo
representa a su aspecto temporal

El devengo representa el criterio de
imputacién temporal de los ingresos a
un periodo determinado, es decir, es
el devengo de la base imponible.

Fuente: Boletin Oficial del Estado (2021a, 2021b)
Elaboracién: Propia

En ese orden de ideas, se puede concluir que el devengo previsto en

el articulo 57° de la LIR no tiene el rol de representar el devengo de la

hipétesis del hecho previsto por la ley del que deriva el ingreso y del que

derivara la renta (p. ej., la enajenacién), vale decir, no constituye el




191

momento en que se produce o debe entenderse producido el hecho

gravado.

Ademas, aquel devengo no representa el devengo de la HIT del IRE,
es decir, el aspecto temporal del IRE que determina el momento en que se
configura su hecho imponible (renta neta) y cuyo acaecimiento produce que

la obligacion tributaria principal nazca al 31 de diciembre.

Antes bien, el devengo previsto en el referido constituye el criterio de
determinacion temporal de la Base Imponible del IRE, es decir, el momento
en que debe imputarse el ingreso generado al periodo fijado por la ley. Ello,
con la finalidad de viabilizar la cuantificacion de la renta neta empresarial

en tal periodo de corte.

Por consiguiente, para el caso de la enajenacion de bienes, los criterios
del devengo de los ingresos de obtencion del control y de transferencia del
riesgo de la pérdida de los bienes se constituiran como criterios de
determinacion temporal de la Base Imponible del IRE, es decir, criterios de

imputacion de ingresos.
b. El devengo del hecho gravado y el de la HIT del IRE

De forma natural, a partir del analisis y la conclusién del apartado
anterior, es valido preguntarse si el devengo del articulo 57° de la LIR no
es el devengo de la hipétesis del hecho gravado ni el de la HIT del IRE

(aspecto temporal), ¢ cuales si lo son?

Al respecto, es preciso hacer notar que en los capitulos del | al V de la
LIR se han puesto de manifiesto los aspectos material, personal y espacial
del IRE, pero no se ha indicado expresamente el momento en el que se
entiende realizado el hecho gravado que genera el ingreso (hipotesis del
hecho gravado) ni el momento en que se configura el hecho imponible del
impuesto (HIT del IRE).
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El devengo de la hipdtesis del hecho gravado

De acuerdo con la doctrina de la HIT de Ataliba (1987), adoptada por
el TC en diversas sentencias como la recaida en el Expediente N° 1993-
2008-PA, el momento en que se produce el hecho gravado tendria que ser

expresado en la ley, pero “si la ley no dispusiere asi, el momento a ser

considerado seria el de la practica del acto juridico mercantil colocado

como aspecto material de la hipétesis de incidencia” (p.107) (el subrayado

es nuestro).

En un sentido similar, Villegas (2001) indica que las situaciones en las
que la ley tributaria no describe el aspecto temporal “sera necesario intentar
interpretar la forma como el legislador ‘aprehendid’ la capacidad
contributiva” (p.280-281); vale decir, correspondera analizar el momento en
que acontece el aspecto material del tributo (el revelador de capacidad
contributiva) a fin de calificar tal momento como el aspecto temporal de la
HIT.

Ello guarda relacion con la conceptualizacion del aspecto temporal de

la HIT considerada como “el indicador del exacto momento en que se

configura, o el legislador estima debe tenerse por configurada, la
descripcion del comportamiento objetivo contenida en el aspecto material”
(Villegas, 2001, p. 278-279) (el subrayado es nuestro).

En ese orden de fundamentos, se puede colegir que el devengo de la
hipétesis del hecho gravado se encontraria constituido por el momento en
que acontece el hecho juridico considerado como su aspecto material,

hecho objetivo que manifiesta capacidad contributiva.

Sin perjuicio de ello, la LIR no dispone taxativamente si la ocurrencia
del aspecto material debe ser perfecta, completa o rigurosa para que tenga
lugar el devengo del ingreso generado por el hecho gravado. Esta situacion
estaria regulada en el segundo parrafo del inciso a) del articulo 57° de la
LIR. Este sefiala, como regla general para todas las transacciones, que “los
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ingresos se devengan cuando se han producido los hechos sustanciales

para su generacion” (Poder Ejecutivo, 2018a).

En otros términos, el ingreso se devenga cuando han acontecido los
aspectos de tipo significativo o sustancial del hecho (gravado) que lo
genera. De ello, fluye que bastaria que el hecho gravado se produzca de

forma sustancial para que el ingreso que genere se devengue.

Bajo esta l6gica, entonces, para el caso de la enajenacion de bienes,
el ingreso generado por la enajenacion (hecho gravado) devengaria cuando
acontezca, de forma significativa, la “transmision de dominio a titulo
oneroso” a que se refiere el articulo 5° de la LIR (Poder Ejecutivo, 2004).
En consecuencia, el ingreso de la enajenacion devengaria cuando el
enajenante transfiera, en términos sustanciales, la propiedad (dominio) de

un bien al adquirente.

Dado que en esta seccion se analiza el devengo de cualquier hecho
gravado sin profundizar en el devengo del ingreso que este genere, para
los fines de la investigacion se analizara y explicara el momento en que
devenga el ingreso generado por la enajenacion de bienes (hecho gravado)
en las secciones posteriores denominadas “Correspondencia del control
con el hecho generador del ingreso”, “Armonizacion del control con la
enajenacion: hacia una adecuada interpretacion del devengo tributario” y
“‘Armonizacion del riesgo de la pérdida con el hecho generador del ingreso:

hacia una adecuada interpretacion del devengo tributario”.
El devengo de la HIT del IRE

En relacién con el aspecto temporal (devengo) de la HIT del IRE es
preciso recordar lo que senala Ataliba (1987) respecto que, en el impuesto

que grava la renta, el hecho imponible acontece en un momento especifico:

“Efectivamente, existen hipotesis de incidencia que prevén la

ocurrencia del hecho imponible en determinado momento. Si

sucedieran en un instante distinto, no se tiene por realizado el hecho
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imponible. De este tipo, tenemos la hipotesis de incidencia del

impuesto a la renta. Interesa saber cual es la renta liquida, pero en

el ultimo dia del ejercicio. En cualquier otra fecha, sera del todo

irrelevante”. (p. 118-119) (el énfasis es nuestro)

En el mismo sentido, Barros Carvalho (como se cité en Ataliba, 1987)
sefiala que para la hipotesis del impuesto a la renta es relevante el
resultado (la renta) sobre la cual este incidira, desencadenando efectos
juridicos (el nacimiento de la obligacién tributaria); y, ademas, esta implicito
que tal resultado depende de los elementos que lo determinaron (los
hechos gravados). De forma similar, Ataliba (1987) sefiala que “lo que es
relevante para la ley tributaria es un resultado, siendo indiferente el proceso

que lo causa” (p. 116).

Por ello, Barros y Ataliba (1987) afirman que el impuesto a la renta no
es un tributo cuya HIT va sucediendo de a pocos, es decir, su hecho
imponible no es complexivo en el sentido de que se va configurando por la
secuencia de hechos, actos o negocios que se realizaron en diversos
momentos del tiempo; mas bien, el hecho imponible de este impuesto se
configura en un momento exacto (el 31 de diciembre) y los hechos, actos o
negocios que acontecieron a lo largo del ejercicio (el proceso) no son

relevantes juridicamente, pero si lo es su resultado (la renta).

Ahora bien, el primer parrafo del articulo 57° de la LIR establece que,
para sus fines, “el ejercicio gravable comienza el 1 de enero de cada afio y
finaliza el 31 de diciembre, debiendo coincidir en todos los casos el ejercicio
comercial con el ejercicio gravable, sin excepcion” (Poder Ejecutivo, 2004).
Notese dos cuestiones. En primer lugar, este primer parrafo no hace alusién

al “devengo”.

En segundo lugar, si un contribuyente, en la realidad, tiene un periodo
(ejercicio) comercial de actividades que no coincide con el ejercicio
gravable, tal situacion no sera relevante para fines del IRE. La LIR

establece una ficcion legal a fin de que, en cualquier caso, el ejercicio
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comercial “coincida” necesariamente con el ejercicio gravable (del 1 de
enero al 31 de diciembre). Alli la importancia de que al 31 de diciembre se
verifique si se ha determinado renta neta, resultado producido por el cimulo

de los hechos gravados acontecidos a lo largo del ejercicio gravable.

Sobre la base de tal disposicion legal y de la doctrina especializada, se
puede afirmar que el momento en que se devenga la HIT del IRE (aspecto
temporal) es el 31 de diciembre de cada ejercicio, toda vez que la existencia
de la renta al término del ejercicio gravable constituye el hecho imponible

del IRE. Oportunidad en que acontece la obligacion tributaria del IRE.
c. Correspondencia del control con el hecho generador del ingreso

Como se explico anteriormente, la renta se genera a partir de la
ocurrencia del hecho gravado previsto en la HIT. Por ejemplo, en el caso
de la enajenacion de un bien (hecho gravado para fines del IRE), la renta
derivara del ingreso producido por la transferencia de la propiedad del bien
por parte del transferente al adquirente, de conformidad con el articulo 5°
de la LIR. Es decir, el comportamiento objetivo (aspecto material) de

transmitir el dominio de un bien generara la renta.

Luego de verificar la ocurrencia de la enajenacién, de acuerdo con la
estructura y disefio de la LIR, lo que corresponde sera cuantificar el ingreso
derivado de tal transaccion. En el caso de las enajenaciones, de acuerdo
con el articulo 20° de la LIR, el ingreso sera el importe bruto de la
transaccion menos los importes derivados por “devoluciones,
bonificaciones, descuentos y conceptos similares que respondan a las
costumbres de la plaza” (Poder Ejecutivo, 2018a). Ademas, la medicién de
tal ingreso debera ser a valor de mercado, de acuerdo con lo previsto por
el articulo 32° de la LIR.

Posteriormente a ello, el ingreso (y en su caso la renta) debera
imputarse al ejercicio fiscal establecido por la ley. Para ello, el segundo
parrafo del articulo 57° de la LIR dispone que el ingreso se imputa al

ejercicio comercial en que tenga lugar su devengo. Precisa en el segundo
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parrafo de su inciso a) que “se entiende que los ingresos se devengan

cuando se han producido los hechos sustanciales para su generacion,

siempre que el derecho a obtenerlos no esté sujeto a una condicidon

suspensiva” (Poder Ejecutivo, 2018a) (el énfasis es nuestro).

Nétese que el aludido segundo parrafo prescribe que los ingresos se
imputan (devengan) al ejercicio en que se han “producido los hechos
sustanciales para su generacion”. Respecto a ello, cabe preguntarse:
jcuando se genera un ingreso segun la LIR? Como se indico
anteriormente, el ingreso se genera cuando acontece el hecho gravado
previsto por la LIR (su aspecto material), en particular, los descritos en los

articulos del 1° al 5-A° correspondientes a su capitulo I.

Asi entonces, es natural preguntarse ¢cuando se genera un ingreso
por enajenacion de bienes segun la LIR? La respuesta parece ser clara: el
ingreso por enajenacion de bienes se genera cuando acontece la
transferencia de la propiedad del bien por parte del transferente al

adquirente, de conformidad con los articulos 1° y 5° de la LIR.

A fin de alcanzar una conclusién de tales consideraciones es relevante
destacar lo que sefiala Rubio (2011) respecto a que la norma juridica “es
un mandato de que a cierto supuesto debe seguir lI6gico juridicamente una
consecuencia (...). La norma juridica asume asi la forma de una
proposicion implicativa cuya esquematizaciéon seria la siguiente: S —> C
(Si S, entonces C)” (p. 76).

Sobre la base de que las disposiciones indicadas anteriormente —
segundo parrafo del inciso a) del articulo 57° y la lectura conjunta de los
articulos 1° y 5° de la LIR- se estructuran de forma logica y siguiendo la
doctrina de Rubio se ha podido advertir el supuesto y la consecuencia
l6gico-juridicos de ambas disposiciones. Estas se presentan en la Tabla 9.
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Tabla 9: Estructuras normativas del segundo parrafo del inciso a) del articulo 57°
y de la conjuncién de los articulos 1° y 5° de la LIR

Estructura Proposicién normativa del segundo Proposicién normativa

l6gica parrafo del inciso a) del art. 57° de  conjunta del art. 5° con el art.
la LIR 1° de laLIR

Supuesto Si se producen los hechos |Si se transfiere la propiedad
sustanciales para la generacion del | del bien

ingreso

Consecuencia El ingreso se devenga Se genera el ingreso

Fuente: Poder Ejecutivo (2004)
Elaboracién: Propia

A partir de la estructura logica de tales disposiciones, consideramos
que es preciso llevar a cabo una interpretacion logica en aplicacion de la
Norma VIII del Titulo Preliminar del Cdédigo Tributario. Para ello, es
necesario recordar que mediante este método “el intérprete utiliza la l6gica
formal para interpretar la ley tributaria. (...) A través de ella se pasa de las
premisas a la conclusién mediante la motivacion, cuya principal finalidad
sera demostrar cdmo una afirmacién -la sentencia- se apoya en otras
premisas” (Tarsitano, 2008, p. 864). Para tal efecto, Tarsitano (2008) sefala
que el razonamiento juridico se puede basar en “los grandes modelos del
razonamiento: la deduccion, la induccion vy, en particular, el razonamiento

hipotético deductivo” (p. 864).

Asi entonces, bajo una interpretacion légica se puede concluir que,
para cualquier tipo de transaccion, los ingresos se devengan cuando “se
han producido los hechos sustanciales para su generacién”, es decir, se
devengan cuando los aspectos sustanciales o significativos del hecho
gravado previsto por la ley se han producido (regla general). Para el caso
de enajenaciones, se puede deducir que el devengo de los ingresos tiene
lugar en la oportunidad en que se producen los aspectos sustanciales o

significativos de la transferencia de la propiedad del bien.
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En adicion a ello, es necesario indicar que el cuarto parrafo del inciso

a) del articulo 57° de la LIR sefala que “Adicionalmente, se debe tener en

cuenta en cuenta lo siguiente: 1) Tratandose de la enajenacion de bienes
se considera que se han producido los hechos sustanciales para la
generacion del ingreso cuando” cuando el adquirente obtiene el control
sobre el bien'? o cuando el enajenante transmite el riesgo de la pérdida del
mismo al adquirente, lo que suceda primero (Poder Ejecutivo, 2018a) (el

énfasis es nuestro).

Noétese que la disposicion del cuarto parrafo del inciso a) del articulo
57° de la LIR es “adicional” a la del segundo parrafo del mismo inciso y
articulo. De alli que, como se indicé en las bases tedricas, el segundo
parrafo de este inciso se refiere a una regla general que “deben” cumplir
todas las transacciones y “adicionalmente, se debe tener en cuenta” las
reglas particulares para cada transaccion, como es la prevista en el cuarto
parrafo del mismo inciso. Para tal efecto, debe entenderse por adicional a

aquello “que se suma o afade a algo.” (RAE, 2021).

A la misma conclusion se arriba si analizan tales disposiciones a la luz
del principio de especificidad. De acuerdo con el Expediente N° 047-2004-
Al/TC, el principio de especificidad parte del supuesto de que existen dos
normas de similar jerarquia que “establecen disposiciones contradictorias
o alternativas” (TC, 2006).

En relacién con la similitud de jerarquia, la norma del segundo parrafo
del inciso a) es de aplicacién para evaluar el devengo de ingresos de todo
tipo de transacciones (incluso alcanza a aquellas que no tienen normas
especificas de devengo), por lo que se trata de una norma general. Por su

parte, la norma del cuarto parrafo del inciso a) es de aplicacioén para evaluar

12 Respecto al control, el aludido articulo precisa que el cliente obtiene el control de un
bien cuando tiene “el derecho a decidir sobre el uso del bien y a obtener sustancialmente
los beneficios del mismo”. Para interpretar este criterio, es de aplicacion el concepto de
control desarrollado por la NIIF 15 oficializada mediante Resolucion del CNC N° 002-2018-
EF/30, en tanto no se oponga a lo sefialado en la LIR (Poder Ejecutivo, 2018a; 2018c).
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el devengo de ingresos por enajenacion de bienes, por lo que constituye

una norma particular.

Respecto a la contradiccidon o alternancia, la norma del segundo
parrafo del inciso a) no desvirtua ni contradice a la prevista en el cuarto
parrafo del mismo inciso, aunque si no existiese esta ultima la primera
norma—en su condicion de norma general- podria ser aplicable a las
enajenaciones. De forma similar, la norma del cuarto parrafo del inciso a)
no contradice a la del segundo parrafo ni mucho menos puede aplicarse
“en vez de” esta ultima, la cual es aplicable a transacciones donde pueden

no estar comprendidas las enajenaciones.

En tal sentido, se puede afirmar que, para la enajenacion de bienes, la
imputacion de los ingresos tiene lugar en el ejercicio en que acontecen los
aspectos sustanciales o significativos de la transferencia de la propiedad
del bien y, adicionalmente, se ha transferido el control o el riesgo de pérdida

del bien, lo que acontezca primero.

A partir de tales aspectos legales, se advierte que la LIR ha disefiado
un tratamiento tributario para los ingresos empresariales por enajenacion

de bienes, el cual considera la siguiente secuencia logica:

1. La generacion del ingreso causada por la ocurrencia de la
enajenacion (transferencia de propiedad).

2. La cuantificacién o medicion del ingreso.
La imputacién del ingreso al ejercicio gravable cuando, de modo
concurrente, se han producido los aspectos sustanciales o
significativos de la transferencia de la propiedad del bien y se ha
transferido el control o el riesgo de pérdida del bien, lo que
acontezca primero. Ello sera el punto de partida para determinar

la renta gravable.

De ello, se advierte que el control (como criterio de imputacién) guarda
estrecha vinculacion con el hecho generador del ingreso (transferencia de

la propiedad) dado que un ingreso se devenga cuando, concurrentemente,
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se han producido los aspectos significativos de la transmision de la
propiedad y se ha transferido el control del bien (siempre que hubiese

ocurrido antes que la transferencia del riesgo de pérdida).

d. Armonizacion del control con la enajenacion: hacia una adecuada

interpretacion del devengo tributario

Como se indico en la primera seccidn de este apartado, en nuestra
consideracion, el devengo previsto en el articulo 57° de la LIR constituye
un criterio de determinacion temporal de la Base Imponible, el cual permite
la imputacién de ingresos a un periodo fiscal especifico. Ademas, en la
seccion anterior, sefialamos que la LIR ha disefiado un tratamiento
tributario secuencial y logico para los ingresos empresariales por

enajenacion de bienes.

Ademas, se concluyd que el referido tratamiento prevé que la
imputacién de estos ingresos se efectua en el ejercicio que han tenido lugar
los aspectos sustanciales de la transmisiéon de la propiedad y se ha
transferido el control del bien (siempre que hubiese ocurrido antes que la
transferencia del riesgo de pérdida). En este contexto, en la presente
seccidn se analizara si existen otras interpretaciones del devengo tributario
a partir de lo previsto en el articulo 57° y/o en el articulo 5° de la LIR.
Ademas, se indicara si alguna de ellas deberia prevalecer a la conclusién

arribada anteriormente.

Para ello, debemos partir por el origen. La enajenacién prevista en el
articulo 5° de la LIR constituye el aspecto material del IRE dado que es el
hecho que este impuesto grava. No obstante, el IRE no grava en si mismo
a la enajenacion como hecho juridico, sino al ingreso que se deriva del acto
de enajenar y que se tomara en cuenta al determinar la base imponible
(renta neta) del IRE.

Por tal motivo, la “base imponible es una perspectiva mensurable

del aspecto material de la hipétesis de incidencia, que la ley califica con
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la finalidad de fijar criterio para la determinacién, en cada obligacion
tributaria concreta, del cuantum debeatur [cuanto se debe]” (Ataliba, 1987,
p. 126) (el énfasis es nuestro). En otros términos, la base imponible es la

expresion cuantitativa del aspecto material.

De tal modo que, si la enajenacidon constituye el aspecto material del
IRE, su expresién cuantitativa es el ingreso representado por el valor de la
transaccion de enajenacion; ingreso del que derivara la renta neta que
constituye la base imponible del IRE. De ello se tiene que, al ocurrir el
aspecto material del hecho imponible previsto en la ley, este debe

expresarse cuantitativamente mediante la base imponible.

Por ello, no seria posible que se exprese como parte de la base
imponible aquel hecho gravado (como la enajenacion) que aun no se ha
producido a la luz del principio de capacidad contributiva. Tal como lo
sefala Tarsitano (2003), la capacidad contributiva se expresa de forma
cuantitativa-juridica y lo hace en el hecho imponible; hecho imponible que
se configura por acontecer en la realidad el aspecto material del impuesto

—que contiene el hecho gravado— junto con los otros aspectos de la HIT.

Ademas, sefiala que tal expresiéon cuantitativa-juridica no es
meramente econdmica, es decir, no es una capacidad econdmica o
capacidad contributiva en “estado puro”. Mas bien, es una capacidad
economica que, al cumplir con rigor lo previsto por la ley, se constituye en

capacidad contributiva. De este modo sefiala que:

“(...) la_capacidad contributiva se manifiesta juridicamente en el

hecho imponible. Precisamente, la mediacién del legislador

transforma la capacidad econdémica en capacidad contributiva, que

se reconduce a un hecho de naturaleza estrictamente juridica,

que debe ser analizado en ese campo, y no en el de supuestas
realidades econdmicas no reveladas directamente por la norma”. (p.

470) (el énfasis es nuestro)
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Este hecho que tiene una expresion cuantitativa-juridica fue analizado
por Ataliba (1987). El tratadista brasilefio sefial6 que “es hecho imponible
un hecho concreto que configura la descripcidn hipotética contenida en la
ley. Es la realizacion de la prevision legal” (p. 80). A partir de ello, Ataliba
sefnala que, para verificar si el hecho concreto es la realizacion de la

prevision de la ley, se debe determinar si se ha producido la “subsuncién”.

Para tal efecto, la subsuncion es el “fendmeno consistente en que un
hecho configure rigurosamente la prevision hipotética de la ley. Se dice que

un_hecho se subsume en la hipotesis legal cuando corresponde

completa y rigurosamente a la descripcion que de él hace la ley” (p.

80) (el énfasis es nuestro). Asi, para que un hecho de la realidad califique
como enajenacion debe subsumirse en la descripcién que la LIR hace de
él. A partir de ello, se configurara el hecho imponible del IRE y se

manifestara capacidad contributiva.

Asi mismo, en relacion con la base imponible —que constituye la
expresion cuantitativa del hecho gravado (aspecto material)—, el articulo 57°
establece las reglas para establecer el momento en que los ingresos deben
ser computados para determinar la renta neta (base imponible). Como se
indico, el segundo parrafo del inciso a) del articulo 57° de la LIR sefala que
los ingresos se devengan en el ejercicio en que se han “producido los

hechos sustanciales para su generacion”.

Adicionalmente, en el caso de la enajenacién de bienes, sefiala que se
debe considerar que el hecho sustancial para la obtencion del ingreso
acontece en la oportunidad en que el enajenante transfiere el control o el

riesgo de la pérdida del bien al adquirente, lo primero que suceda.

A partir de tales consideraciones, es relevante destacar cuatro
cuestiones antes de situar las posibles interpretaciones del devengo

tributario sobre lo dispuesto en el articulo 57° y/o en el articulo 5° de la LIR:
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a. Lacapacidad contributiva se manifiesta juridicamente cuando
el hecho de la realidad encaja “completa y rigurosamente” en la
descripcion realizada por la ley. Para el caso de las enajenaciones, se
manifestara capacidad contributiva cuando el hecho realizado se
adecue “completa y rigurosamente” en la definicion de “enajenacion”

que la LIR ha previsto en su articulo 5°.

b. Cuando no se produzca la subsuncion del hecho realizado en
la definicion de “enajenacion”, no se producira el hecho imponible ni
mucho se revelaria capacidad contributiva. En esa condicion, si tal
hecho manifiesta un flujo de riqueza, la misma revelaria sélo capacidad

economica, no capacidad contributiva.

c. La expresion cuantitativa de la enajenacion —a la luz del
principio de capacidad contributiva— debe responder a la naturaleza
juridica que la ley le impone; es decir, la generacién del ingreso esta
condicionado a que se transfiera juridicamente la propiedad del bien
objeto de enajenacion, sea este mueble o inmueble. En esa condicidn

juridica, el ingreso deberia formar parte de la base imponible del IRE.

d. La LIR en su articulo 57° ha previsto que un ingreso se
devenga vy, por lo tanto, forma parte de la determinacion de la base
imponible del IRE, cuando se producen los hechos sustanciales para
generarlo. Adicionalmente, para el caso de las enajenaciones, se debe
considerar que los hechos sustanciales acontecen cuando se transmite

el control o el riesgo de pérdida, lo que ocurra primero.

Dependiendo de la comprension e interrelacion de tales considerandos
es que se puede llegar a una interpretacion distinta del devengo tributario
de los ingresos por enajenacion de bienes. De nuestro analisis advertimos
tres posibles interpretaciones para devengar los ingresos por enajenacion

que, a continuacion, presentamos:
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1. Se debe determinar si, juridicamente, se ha completado o
perfeccionado la transferencia de propiedad del bien mueble o
inmueble de conformidad con el articulo 5° de la LIR. Luego, se debe
analizar si se ha transferido el control del bien (o, en su caso, el riesgo
de pérdida) de acuerdo con el cuarto parrafo del inciso a) del articulo

57° de la misma ley.

Esta posicion parte del supuesto que, si un hecho concreto no se
subsume de forma rigurosa y completa en la definicion de enajenacion,
no se generara el ingreso que formara parte del hecho imponible. Por
lo tanto, no habria capacidad contributiva alguna ni ingreso por
devengar. De tal manera que, cuando se perfeccione la enajenaciéon
debera examinarse si se ha transferido el control (o el riesgo de

pérdida) del bien.

2. Se debe determinar si se han producido los hechos
sustanciales para la generacién del ingreso por enajenacion de bienes,
es decir, si se ha transferido el control (o el riesgo de pérdida) del bien
mueble o inmueble, de conformidad con el cuarto parrafo del inciso a)
del articulo 57° de LIR.

Esta posicidbn es opuesta a la anterior. Esta considera que,
independientemente de si ha perfeccionado la transferencia de la
propiedad de un bien, para el devengo de ingresos unicamente es
relevante verificar si se ha transferido el control (o el riesgo de pérdida)
del bien ya que ello determina si se han producido los hechos
sustanciales para generar el ingreso. De satisfacer esta condicion, el

ingreso se considerara producido en el ejercicio de su devengo.

3. Se debe determinar si se han producido los aspectos
sustanciales de la transmision de la propiedad de conformidad con el
segundo parrafo del inciso a) del articulo 57° concordado con el articulo
5° de la LIR y, ademas, si se ha transferido el control (o el riesgo de
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pérdida) del bien mueble o inmueble de acuerdo con el cuarto parrafo

del inciso a) del referido articulo 57°.

Esta posicion, a la cual nos adherimos, es una interpretacion
armonica entre las dos posiciones anteriores. Esta se fundamenta en
que el segundo parrafo del inciso a) del articulo 57° prevé que un
ingreso se devenga cuando han tenido lugar los aspectos sustanciales
del hecho que lo genera. De acuerdo con el articulo 5° (concordado con
el articulo 1°), en estos casos, el ingreso se genera cuando ocurre la
enajenacion, vale decir, se transfiere la propiedad del bien. Por
consiguiente, el ingreso se devenga cuando se han producido los

aspectos significativos de la transmision de la propiedad del bien.

No obstante, tal condicion no basta para que se devengue el
ingreso. De acuerdo con el cuarto parrafo del referido inciso a), debe
verificarse —adicionalmente— si el enajenante ha transmitido el control
del bien (o el riesgo de pérdida) del bien. Por lo tanto, es necesario que

ambas condiciones se cumplan para establecer el devengo tributario.

Como indicamos, la tercera interpretacion del devengo es la que
subscribimos porque la argumentacién juridica que la fundamenta es
razonable y ponderada (armoniosa), y porque no presenta falencias
marcadas como las dos primeras posiciones. Por un lado, en el caso de la
primera interpretacion, se atenta con la capacidad de contribuir de las
empresas que enajenen bienes inmuebles generando la vulneracion del

principio de capacidad contributiva.

La transferencia de propiedad de un inmueble se perfecciona,
juridicamente, con la sola declaracion de voluntad de una persona de
enajenar y de otra de adquirir, es decir, con la suscripcion del contrato (por
ejemplo, el de compraventa). En tanto, la transferencia del control y del
riesgo de pérdida se dan, coincidentemente, con la entrega del bien.
Entrega que es posterior a la suscripcion del contrato.
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Situémonos en el caso de que una empresa devenga el integro de la
contraprestacién pactada en el momento en que suscribe el contrato de
compraventa de un inmueble, sin que hubiese entregado el bien cierto. En
este escenario, se advierte que su esfera patrimonial no se ha visto
disminuida por causa de la “transferencia” de propiedad del bien. Ademas,
aun no ha cumplido con el objeto principal del contrato: entregar el bien.
Sélo en el momento en que el adquirente reciba el bien podra hacer uso

efectivo del bien.

Sin embargo, en esas condiciones la empresa estara obligada a tributar
sobre una renta (base imponible) que aun no ha ganado al no cumplir su
prestacion. Ello denota que la expresion cuantitativa de la enajenacién —a
la luz del principio de capacidad contributiva— no solo debe responder a que
se transfiera juridicamente la propiedad del bien, sino también al
cumplimiento de la prestacién de acuerdo con lo pactado entre las partes.
Solo en ese momento la empresa habra ganado el derecho a cobrar el
ingreso vy, por lo tanto, este flujo de riqueza existira y fluirda a su esfera

patrimonial.

Esa linea interpretativa fue compartida por Moschetti (1980) cuando
senald que la ley tributaria debe disenarse de forma tal que el contribuyente
aporte, uUnicamente, en el momento en que manifiesta capacidad
contributiva; esta exigencia constitucional no sélo se transgrede “cuando
no se gravan ciertas manifestaciones, sino también cuando la

contribucidon a los gastos publicos sea vinculada a riquezas

inexistentes” (p. 69) (el énfasis es nuestro).

Por otro lado, en el caso de la segunda interpretacion, se desconoce el
aspecto material del IRE conllevando a que puedan presentarse vicios de
inconstitucionalidad en relacion con la configuracién del hecho imponible.
En esta posicion no resulta relevante si se ha producido la enajenacion —

aspecto material del IRE— en los términos del articulo 5° de la LIR.
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Lo relevante es establecer si se ha transferido el control (o el riesgo de
pérdida) del bien. S6lo en ese momento el ingreso se considerara
producido. Ello, no sélo transgrede la secuencia logica que la LIR ha
disenado para el tratamiento de los ingresos, sino también la realizacion del
hecho imponible (que expresa la capacidad contributiva del sujeto). Es
decir, en esta interpretacién no seria necesario verificar si el hecho de la
realidad se subsume en la hipodtesis legal de enajenacion para calificar
como hecho imponible. Por consiguiente, podrian tributarse sobre rentas

derivadas de ingresos cuyos hechos imponibles no se han configurado.

Ademas, esta interpretacion (al igual que la primera) excluye la norma
general del devengo de ingresos respecto a que los ingresos se devengan
en el ejercicio en que se produce su hecho generador de forma sustancial.
Con ello, se desconoce la vinculacion entre el control (o el riesgo de
pérdida) —como criterio de imputacion de ingresos por enajenacion de
bienes— con la enajenacién —hecho generador del ingreso— tal como lo
exige el articulo 57° de la LIR. Ello conllevara a que se tribute sobre rentas
devengadas determinadas a partir de enajenaciones no realizadas que aun

no manifiestan capacidad contributiva.

En otros términos, bajo el entendimiento que la enajenacion produce
un flujo de riqueza (ingreso) que revela la capacidad contributiva, si se
sostiene que un ingreso debe ser imputado (devengado) en un periodo en
que tal capacidad aun no se tiene —cuando menos razonablemente—, no
solo se atentaria contra el principio de la misma denominacion, sino que se
desnaturalizaria la finalidad del IRE toda vez que se tributaria sobre una

renta que juridicamente es (o debe ser) inexistente'. En el “Caso

3 En los casos en los que no existe una renta, pero la LIR quiere atribuirle esa condicién
a un flujo de riqueza de modo forzoso se le denomina renta “ficta” o “imputada”. Si bien
estas se encuentran gravadas con el IRE, de conformidad con el inciso d) del articulo 1°
de la LIR, consideramos que las rentas generadas por la enajenacion de bienes no tienen
esa condicion. Esto debido a que la propia ley ha establecido como calificar una
transaccion como “enajenacion”, como cuantificar, determinar e imputar el ingreso que
fluye de esta a la base imponible del IRE.
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planteado: desconexion del control con la enajenacion” presentamos un

caso vinculado a esta interpretacion.

Por su parte, en la tercera posicion se efectua una interpretacion
conjunta del articulo 5° de la LIR con los parrafos segundo y cuarto del
inciso a) articulo 57° incorporados por el DL 1425. Esta reconoce que el
devengo de los ingresos debe considerar la ocurrencia de la enajenacion
(aspecto material) en términos significativos toda vez que, en base a su lus
Imperium o poder tributario derivado, el Poder Ejecutivo asi lo ha
establecido de modo expreso en el segundo parrafo del inciso a) del aludido
articulo 57°. Con ello, el legislador asegura que los contribuyentes tributen
sobre rentas devengadas que, de forma razonable —y no perfecta o

completa—, manifiestan capacidad contributiva.

Asi también lo entienden Duran y Mejia (2017) cuando sefalan que el
devengado debe ser coherente con el deber de contribuir y el principio de
capacidad contributiva debido a que “no se puede exigir a los

contribuyentes que tributen en un periodo aquello que razonablemente

todavia_no _manifiesta capacidad para tributar y, en esa medida, el

devengamiento asegura dicha condicion econdémica-juridica en un tiempo

determinado” (p. 11) (el énfasis es nuestro).

Esta razonabilidad en el cumplimiento de la prestacion comprometida
se vincula con la reciprocidad (derechos y obligaciones) en el acto de
enajenar. Para que se cumpla la reciprocidad no basta que el enajenante
cumpla su obligacion de transferir, juridicamente, la propiedad del bien
mueble o inmueble, sino que, a cambio de ello, gane el derecho cobrar la

contraprestaciéon comprometida.

Ello, unicamente, se producira en el momento en que el enajenante
entregue el bien. En ese momento, juridicamente, el enajenante no sélo
habra disminuido su patrimonio por causa de la transferencia de la
propiedad del bien, sino que lo habra recobrado (parcial o totalmente) o
superado a causa del derecho de cobro ganado. Por lo tanto, para el
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devengo tributario no se requiere que se perfeccione la transferencia legal
de la propiedad, sino que se satisfaga, sustancialmente, la prestacion

comprometida en el contrato suscrito: la entrega del bien

Asi mismo, esta interpretacion reconoce que, adicionalmente al
cumplimiento de la enajenacion en términos significativos, debe cumplirse
la transferencia del control (o el riesgo de pérdida) del bien a fin de imputar
los ingresos. Con ello, se asegura que el ingreso devengado responda al
cumplimiento de la prestacion comprometida por parte del enajenante.
Satisfecha la prestacion, el enajenante habra ganado el derecho a cobrar
la contraprestacion pactada y, por lo tanto, este flujo de riqueza fluira a su
esfera patrimonial. En esa condicibn econdmica-juridica, ostentara

capacidad de contribuir a las arcas fiscales.

Caso planteado: desconexion del control con la enajenacion

A fin de analizar los posibles efectos que tendria interpretar el devengo
tributario de los ingresos por enajenacion de bienes bajo la segunda
posicion, se presentara el siguiente caso. Situémonos en el caso de una
compraventa entre una empresa agricola con una agroindustrial donde la
primera se compromete a entregar bienes que cumplan ciertas cualidades
a la segunda a fin de que, reuniendo tales cualidades, esta ultima las
disponga para la exportacion (ya sea transformandolos o vendiéndolos

directamente).

Del analisis de este caso, se advierten dos posibles interpretaciones

para su devengo:

i. La transferencia del control (hecho sustancial) se da con la entrega,
pero el derecho a cobrar la contraprestacion esta sujeto a que el
adquirente de su conformidad respecto a las cualidades de los
bienes (condicién suspensiva). Por lo tanto, el hecho sustancial —
entrega de los bienes— es distinto al hecho futuro —la conformidad
de las cualidades—. En ese sentido, en el momento de la entrega de
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los bienes no se devengan los ingresos, sino recién cuando se
levante la condicion suspensiva de obtenerlos. Vale decir,
devengara cuando el adquirente consienta las caracteristicas de los

bienes entregados.

ii. La transferencia del control (hecho sustancial) se da con la entrega
de los bienes y la verificacion de las cualidades tnicamente influira
en el ajuste del ingreso. En el momento de la entrega el transferente
ha ganado el derecho a cobrar la prestacion y, por ende, el integro
del ingreso debe devengarse. Mas aun, la revision de las cualidades
no constituye una condicién que implique que el derecho a obtener
el ingreso deba sujetarse a que aquella se dé. Antes bien, la
verificacion de las cualidades —que se dan en un momento posterior
a la entrega del bien— genera que el importe de la contraprestacion

devengado como ingreso se ajuste.

Respecto a esta situacion, la posicion de la Exposicion de Motivos del
DL 1425 es clara. Esta sehala que a pesar que no se hubiere estipulado en
el contrato, de conformidad con el “articulo 1428° del Cédigo Civil, si los
bienes que le han sido entregados no cumplen con las especificaciones,
cualidades y caracteristicas pactadas, el adquirente puede resolver el
contrato o exigir a la otra parte subsane el incumplimiento” (Poder
Ejecutivo, 2018b).

Considerando esto es que el proyecto legislativo plantea que el

derecho a verificar las cualidades del bien “no debe tenerse en cuenta para

determinar si el adquirente tiene el control sobre los bienes. Dicho de otro

modo, al evaluar si se ha transferido el control al adquirente debe

considerar como si dicho derecho no existiera” (el subrayado es nuestro).

En otros términos, la transferencia del control en el caso planteado
ocurrira con la sola entrega de los bienes, oportunidad en la que se
reconocera como ingreso el integro de la contraprestacion pactada y el
mismo se imputara al ejercicio fiscal en curso. A partir de ello, es que se
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puede deducir que el control previsto en el articulo 57° de la LIR se
transmitiria en este caso siguiendo la segunda interpretacion arriba

indicada.

Ello se relaciona con lo que indica la referida Exposicion de Motivos:
“En ese sentido, se propone que inicialmente se reconozca el ingreso y en
caso se produjera la resolucion del contrato, en ese segundo momento se

realicen los ajustes correspondientes” (Poder Ejecutivo, 2018b).

De la misma linea interpretativa es la Sunat. Esta Administracion, a
través del informe N° 010-2019-SUNAT/7T0000, ha concluido que, de

conformidad con el articulo 57° y su norma reglamentaria, “la_verificacion

de la calidad, peso o contenido de los minerales o concentrado de mineral

no constituye un hecho o evento futuro que permita el diferimiento del

ingreso; siendo que en este supuesto el derecho a obtenerlo tampoco se

encuentra sujeto a condicién suspensiva alguna” (2019, p. 4).

Del analisis de esta segunda interpretacion, que la Exposicién de
Motivos del DL 1425 y la Sunat acogen, se observa que el control como
indicador del devengo de los ingresos no se vincula con la ocurrencia de la
enajenacion (aspecto material del IRE) que, precisamente, los genera. Esto
es asi porque la sola entrega de los bienes (indicador del control) no permite
necesariamente que el adquirente pueda disponer de ellos para dirigirlos a
la produccién o la venta internacional, toda vez que la disposicion de estos

dependera de si cumplen o no los requisitos pactados.

Tal como se detallé en las bases tedricas, la enajenacion de un bien
implica la transferencia de la propiedad de este, lo cual significa que el
propietario transmite todas y cada una de las facultades de la propiedad
(uso, disposicion y disfrute) sobre el bien al adquirente, bastando que una
de ellas no se trasmita para afirmar que la transferencia de propiedad no

se ha concretado (Escobar, 1992, p. 78).
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Por ende, si el adquirente por mas posesion fisica de los bienes no
puede disponer de ellos (por ejemplo, venderlos), usarlos (por ejemplo, en
la produccion) y/o disfrutar economicamente de sus frutos, no se habra
producido la transferencia de la propiedad de forma completa ni razonable.
Por tal motivo, la entrega de estos bienes no implica que se haya realizado
la enajenacion; por lo tanto, si se interpreta el criterio del control en este
sentido conllevara a que se imputen ingresos sin observar, antes, si se ha

producido la enajenacion que constituye el aspecto material del IRE.

Asi mismo, es relevante destacar que la imputacion a un ejercicio fiscal
de un ingreso generado por una enajenacion no realizada (con el propdsito
de computarlos en la determinacién de la renta gravada) conllevara a que
se tribute sobre una renta inexistente (no generada al no haberse producido
el aspecto material del IRE) y sobre un flujo de riqueza que no manifiesta
capacidad contributiva de modo razonable, toda vez que el ingreso no

forma parte aun de la esfera patrimonial del vendedor.

Ademas, dado que el ejercicio gravable es un parametro que permite
delimitar la capacidad contributiva de las empresas en un periodo de
tiempo, adelantar la imputacion de ingresos cuando no corresponde
vulneraria el principio de capacidad contributiva. De igual modo, en
aquellos casos en los que la enajenacion de los bienes se produce en un
ejercicio y la transferencia del control se dé un ejercicio posterior,
estariamos ante una situacion en la que el IRE gravaria capacidades
contributivas disminuidas o desaparecidas que se detentaron en el

momento en que ocurrio su aspecto material (la enajenacion).

En ese orden de fundamentos, se puede afirmar que el momento en
que se verifica la transferencia del control —como indicador del devengado
de los ingresos— debe existir una conexién o vinculacion con el momento
en que se realiza, razonablemente, el hecho que genero tales ingresos (la
enajenacion). Soélo asi el control podra interpretarse en armonia con el
aspecto material del IRE y el cumplimiento de las prestaciones pactadas;

asi como con los valores sobre los que se ha estructurado, tales como el
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principio de capacidad contributiva y los criterios del costo historico y la

realizacion.

3.1.3. Latransferencia del riesgo de la pérdida de los bienes como

regla del devengado tributario

De acuerdo con el DL 1425, los ingresos generados por la enajenacion
se devengan cuando acontezca se traslade el control o se transmita el
riesgo de la pérdida del bien, lo que suceda primero. Respecto a este
segundo criterio, el de riesgo de la pérdida, se advierte que tal dispositivo

legal no ha previsto una definicién propia para fines del IRE.

Por consiguiente, en aplicacion de las Normas Ill y IX del Titulo
Preliminar del Cédigo Tributario, correspondera recurrir a otras fuentes del
derecho tributario, como la jurisprudencia y la doctrina, y a normas juridicas
distintas a las tributarias, como el Cédigo Civil a fin de comprenderlo. Sobre

la base de ello, se analizara si el mismo es adecuado para fines del IRE.

Para alcanzar tales propdsitos, el presente apartado se estructura en
cuatro secciones de estudio. En primer lugar, se analizara el riesgo de
pérdida en el contexto de los términos contractuales y de la legislacion civil.
A partir de ello, se determinara en qué medida este concepto es objetivo o
verificable para fines del devengo tributario y, dependiendo de ello, si
otorgara seguridad juridica. En segundo lugar, analizaremos la normativa
civil respecto a la pérdida del bien y el riesgo y las implicancias que tendrian

en el devengo tributario de los ingresos.

En tercer lugar, se analizara si el riesgo de la pérdida, como criterio del
devengo de ingresos, se vincula con el hecho que los genera: la
enajenacion de bienes, sean estos muebles o inmuebles. En esta parte se
presentaran y explicaran las posibles interpretaciones del devengo
tributario de ingresos por la enajenacion de bienes muebles e inmuebles.

Ademas, se sustentara cual es la interpretacion idonea que debe prevalecer
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para tal fin, tanto en el caso de las enajenaciones de muebles como el de

los inmuebles.

Finalmente, en cuarto lugar, explicaremos si existe una vinculacion
entre el riesgo de pérdida al que aluden los contratos y el Codigo Civil, y el
concepto de riesgos y beneficios significativos inherentes a la propiedad al
que se refiere la norma contable de ingresos ordinarios (ahora NIIF 15,
antes NIC 18).

Sobre la base de ello, en cada seccion de estudio, se podra concluir si
el riesgo de la pérdida constituye un criterio adecuado para establecer el
momento en que los ingresos empresariales por enajenacién de bienes

deben computarse para determinar el IRE.

a. Acreditacion del riesgo de pérdida de los bienes en los términos del

contrato y/o del Cédigo Civil

De conformidad con la Exposicion de Motivos del DL 1425, la
incorporacion del riesgo de la pérdida de los bienes para determinar el
devengo de los ingresos por enajenacion de bienes es un “criterio objetivo”
y “de facil determinacion”; asimismo, tal Exposicion refiere que el hecho de
que el enajenante transfiera tal riesgo al adquirente es “un indicador
significativo de que el contrato esta surtiendo sus efectos y que por tanto
se precipitaran los ingresos provenientes del mismo” (Poder Ejecutivo,
2018b, p. 14).

De una primera aproximacion a tales consideraciones, se advierte que
el criterio del riesgo de pérdida de los bienes se encuentra estrechamente
vinculado con el contrato consentido por las partes. A partir de ello, resulta
relevante establecer la relacion que existe entre el contrato y el riesgo de

pérdida de los bienes.

De acuerdo con lo dispuesto en el articulo 1351° del Codigo Civil
vigente, “el contrato es el acuerdo de dos o0 mas partes para crear, regular,

modificar o extinguir una relacion juridica patrimonial” (Poder Ejecutivo,
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1984). Acuerdo que, segun lo establecido por el TC (2006) en la Sentencia
recaida en el Expediente N.° 047-2004-Al/TC, “es una fuente de derecho
que tiene reconocimiento constitucional (...) admitiendo que la experiencia

juridica no_solamente es regida por normas leqales de caracter

genérico, sino también por normas particulares e individualizadas” (p.

s/n) (el énfasis es nuestro).

Esta fuente del derecho particularizada (contrato), de acuerdo con el
referido Colegiado, se rige por el principio de autonomia de la voluntad de
las partes establecido por el literal a) del inciso 24 del articulo 2° de la
Constitucion; el mismo que no es absoluto, sino que tiene como limites los
principios constitucionales. Esta autonomia de la voluntad se refiere a “la
capacidad residual que permite a las personas regular sus intereses y
relaciones coexistenciales de conformidad con su propia voluntad. Es la

expresion de la volicion, tendente a la creaciéon de una norma juridica

con interés particular’ (TC, 2006, p. s/n) (el énfasis es nuestro).

Sobre la base de ello, se puede afirmar que el contrato, no sélo es un
acuerdo de partes por la que se crea regula, modifica o extingue una
relacion juridica de naturaleza patrimonial, sino también una norma juridica
de alcance particular que —ademas de las leyes generales —rige tal relacion

juridica-patrimonial.

Asi mismo, el TC (2006) ha senalado que el contrato es la declaracién
o manifestacién de la voluntad de las partes para llevar a cabo un negocio
juridico con objeto licito. En otros términos, el contrato no sélo es una norma
juridica particular, sino también un instrumento de prueba que acredita la
voluntad de las partes contratantes. Esta voluntad conllevara a que las
partes contraigan derechos y obligaciones a fin de cumplir el objeto
perseguido (TC, 2006, p. s/n).

En concordancia con ello, el civilista Ferri (como se cité en Fernandez,
2002) indica que en el derecho no se interpreta la voluntad de las partes

(fuero interno o la conciencia de los sujetos intervinientes), sino la voluntad
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declarada. Por ello, es que la interpretacion del contrato — como norma
juridica — se hara considerando “el conjunto de las disposiciones mediante

las cuales los contratantes determinan la relacion contractual” (p.147).

Ahora bien, en los contratos cuyo objeto es el de cumplir una obligacién
de dar, como en la venta de bienes, a cambio de una contraprestacion
pueden surgir riesgos que dificulten o imposibiliten que tal objeto se cumpla.
Entre ellos, se encuentra el riesgo de que los bienes comprometidos se

pierdan o deterioren. A este se le denomina riesgo de pérdida de los bienes.

A partir de ello, es que, entre las disposiciones contractuales
dispuestas por las partes, puede verificarse quién y bajo qué condiciones
debe asumir el riesgo de la pérdida de los bienes. Asi también lo entiende
Mur Valdivia (como se citdé en Poder Ejecutivo, 2018b) quién sefiala que “la
exigencia de que el riesgo se transfiera al comprador guarda concordancia

con el entorno juridico que regula la_exigibilidad de las obligaciones

surgidas de un contrato con prestaciones reciprocas” (p. 15) (el énfasis

es nuestro).

En consecuencia, la interpretacion de un negocio que implique la
enajenacion de bienes (como la venta) debe considerar los términos de la
norma juridica particularizada (el contrato); ademas, claro esta, de la
legislacion general aplicable, Por las obligaciones que se contraen
contractualmente, la legislacion aplicable seria, principalmente, la del
Cadigo Civil.

En ese sentido, el Cédigo Civil peruano de 1984, en su articulo 1567°,
sefala que “el riesgo de pérdida de bienes ciertos, no imputables a los
contratantes, pasa al comprador en el momento de su entrega” (Poder
Ejecutivo, 1984) (el énfasis es nuestro). De ello, se advierte que la
transferencia del riesgo de pérdida de un bien, por causas no imputables al
vendedor ni el comprador, acontece en el momento en que se entrega el

bien cierto, sea este mueble o inmueble.
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Estas consideraciones contractuales y legales han sido tomadas por la
jurisprudencia del TF al momento de resolver diversas controversias. En
estas, como las analizadas en las Resoluciones N° 07315-1-2018 y 02711-
3-2019 cuya controversia se centraba en determinar el momento del
devengo de los ingresos en una venta de vehiculos (si en la fecha de la
suscripcién de las cartas poder mediante las cuales los clientes autorizaban
al enajenante a tramitar la inmatriculacion de los vehiculos; o en la de
emision del comprobante de pago; o en la de entrega del vehiculo con la
tarjeta de propiedad y la placa de rodaje), el referido Tribunal observa en
primer orden lo que las partes han establecido en el contrato y, de forma
alternativa, lo dispuesto por el Cadigo Civil (TF, 2018, 2019a).

Sobre la base de ello, se puede afirmar que para determinar el
momento en que se transfiere el riesgo de la pérdida de los bienes debe
analizarse el contrato (norma juridica y medio de prueba) y, de no haberse
previsto clausula alguna al respecto o habiéndola surjan dudas respecto a

su sentido, se puede recurrir al Cédigo Civil como norma general.

Ello evidencia que la transferencia del referido riesgo se puede
corroborar o verificar en los términos instituidos por las partes en el contrato
y, supletoriamente, lo prescrito por la regulacién civil. En consecuencia,
para determinar el devengo de los ingresos por enajenacion de bienes se
debera analizar, en primer orden, lo dispuesto en el contrato y, de forma
alterna o secundaria, en el Cédigo Civil. Esto denota que este criterio tiene
una naturaleza objetiva o verificable, tanto en el contrato o en la legislacion,

como en los hechos y los medios probatorios que los sustentan.

En esa medida, este criterio puede propiciar seguridad juridica para los
contribuyentes al momento de determinar el IRE y al documentar los
términos contractuales y demas medios sustentatorios que acreditan el
devengo de sus ingresos. Ademas, podran prever, razonablemente, los
criterios de la Administracion Tributaria en una eventual fiscalizacion, asi

como sus efectos econdmicos. En el mismo sentido, la Administracion
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tendra, en el riesgo de pérdida, un instrumento objetivo para verificar si el

devengo de las rentas se encuentra arreglado a la ley.

b. La pérdida del bien y el riesgo segun el Cédigo Civil y sus efectos en

el devengo tributario

El articulo 1137° del Cddigo Civil, denominado “Pérdida del bien”, ha
establecido tres supuestos que, de acontecer en la realidad, prueban que
se ha producido la pérdida de un bien: “(1) por perecer o ser inutil para el
acreedor por dafo parcial; (2) por desaparecer de modo que no se tenga
noticias de él o, aun teniéndolas, no se pueda recobrar o; (3) por quedar

fuera del comercio” (Poder Ejecutivo, 1984).

Asi, bajo el primer supuesto, se entiende que un bien perecera cuando
el deudor (vendedor), por cualquier circunstancia, pierda de su poder el
bien; o, bien, cuando el acreedor (comprador) no sea util el bien por
deterioro. El segundo supuesto ocurre, por ejemplo, en el caso de que una
empresa se obligue a vender un bien fungible, que por su naturaleza se
merma (como algunos hidrocarburos), a otra empresa a cambio de una
contraprestacion. Puede acontecer que, en el procedimiento de traslado o
entrega, el bien o parte de él desaparezca (se evapore, por ejemplo),

conllevando a la pérdida del mismo.

Finalmente, bajo el tercer supuesto, se entendera que un bien queda
fuera del comercio cuando por circunstancias legales o externas un
producto es retirado del mercado (por ejemplo, por obsolescencia o cierre
de produccion) lo que imposibilitara al deudor (vendedor) cumplir con la

obligacion de entregar el bien comprometido.

Noétese que la “pérdida del bien” al que alude el referido articulo 1137°
comprende situaciones que denotan la pérdida propiamente dicha del bien:
la desaparicion del bien (“no se tenga noticias de éI” y “por quedar fuera del
comercio”) y la desaparicion irrecuperable del bien (“no se pueda recobrar”

a pesar de tener noticias del bien). No obstante, también comprende
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situaciones en las que el bien no ha desaparecido: el deterioro o dafio

parcial del bien (“perecer o ser inutil”).

Considerando, entonces, que la ocurrencia de alguno de los tres
supuestos puede evidenciar la “pérdida del bien”, el articulo 1138° del
Cddigo ha establecido algunas reglas para identificar quién (el vendedor o
el comprador) es el que debe asumir el riesgo de tales sucesos. Estas
reglas generales, de acuerdo con el referido Codigo, forman parte de la

“Teoria del riesgo en las obligaciones de dar bien cierto”.

A partir de tales consideraciones, se puede afirmar que para evaluar la
transferencia del “riesgo” de la “pérdida del bien” deben interpretarse de
forma conjunta los articulos 1138° (referido a la teoria del riesgo) y 1137°

(referido a los supuestos de pérdida del bien).

De un analisis conjunto de tales articulos se advierte que el “riesgo de
la pérdida del bien” comprende los supuestos de pérdida (el bien deja de
existir o desaparece) y el deterioro (el bien existe, pero no con las
cualidades pactadas). En tal sentido, a fin de analizar las reglas del Codigo
Civil para identificar quién es el que debe asumir el “riesgo de la pérdida del
bien” y, a partir de alli determinar los efectos tributarios en el devengo de
ingresos, organizaremos nuestro analisis en dos tablas. En la Tabla 10 se
presentan las reglas referidas al riesgo de la pérdida del bien (propiamente
dicho) y en la Tabla 11, las del riesgo de deterioro del bien. En cada una de

estas tablas se indican las referidas implicancias tributarias.
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Tabla 10: Reglas de transferencia del riesgo de pérdida del bien y su efecto en el
devengo tributario

Criterio /
sujeto que
asume el
riesgo

Efecto

Si el bien se pierde por dolo o culpa del:

Si el bien se pierde sin
culpa o dolo:

De ambas partes,

Deudor Acreedor salvo bacto en
en el: (vendedor) (comprador) pact
contrario
El vendedor queda
Sgggaii?ier:nizgi?:r: El vendedor no queda | El vendedor no queda
Deudor or dafios & obligado al | obligado al
(vendedor) per'uicios e cumplimiento de su | cumplimiento de su
gelj I N prestacion  (entregar | prestacion  (entregar
o ent?egar FIJos los bienes). los bienes).
bienes.
La obligacion de L
queda resuelta y el 9 El comprador no queda
Acreedor . queda resuelta, pero el ;
comprador deja de . obligado al pago de la
(comprador) . acreedor mantiene la >
estar obligado al bligacién d | contraprestacion.
pago de la | oPligacion de pagar la
contraprestacion. eenigagostaciol,

Implicancia
civil

El vendedor pierde
el bien y, por lo
tanto, dejara de
tener el derecho a
cobrar la
contraprestacion.

El comprador pierde el
bien, por lo que queda
obligado a pagar la
contraprestacion al
vendedor.

El bien se pierde para
el vendedor, por lo que
pierde, también, el
derecho a cobrar la
contraprestacion.

Devengo
tributario del
ingreso

Dado que el
vendedor ha
conservado el
riesgo  hasta el

momento en que
perdié el bien (por
su dolo o culpa), el
mismo no se
transfiere 'y, por
consiguiente, no
habra ingreso que
devengar.

Dado que por el dolo o
culpa del comprador se
pierde el bien antes de
su entrega y es él quien
asume el riesgo, el
mismo se transfiere al
momento  en que
ocurre la pérdida de
aquel. Por
consiguiente, en ese
momento se devenga
el ingreso por el integro
de la contraprestacion.

Dado que se ha
perdido el bien, el
vendedor no podra
satisfacer su
prestacion Y, por

consiguiente, no habra
ingreso que devengar.

Fuente: Poder Ejecutivo (1984)
Elaboracién: Propia
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Como se muestra en la Tabla anterior, sélo en una de las tres

situaciones de asuncién del riesgo de pérdida del bien se advierte un efecto

en el devengo de los ingresos por enajenacion de bienes. Esta es la referida

a que por el dolo o culpa del adquirente se pierde el bien antes de su

entrega y es él quien asume el riesgo. En otros términos, el riesgo se

transfiere al momento en que ocurre la pérdida del bien por culpa del

adquirente. Por consiguiente, el enajenante debe devengar el integro de la

contraprestacion como ingreso en el momento que acontece la referida

pérdida.

Tabla 11: Reglas de transferencia del riesgo de deterioro del bien y su efecto en
el devengo tributario

eto que el DlIe e detleriora
el DIE e deteriora por aoio O PdAd de
d e € PAd O AOIO
eSgo
ecto De ambas partes
Deudor Acreedor P ’
en e salvo pacto en
(vendedor) (comprador) -
contrario
El vendedor uede ;
U El vendedor es quien
entregar el bien
; . El vendedor | asume las
deteriorado Si el : .
satisface Su | consecuencias del
comprador no resuelve el = .
prestacion al | deterioro y la
Deudor contrato. . i
g entregar el bien | contraprestacién a la
(vendedor) | Puede quedar obligado a s . X
. .. | deteriorado sin que | que tendra derecho se
reducir la contraprestacion .
deba reducir la | reduce de modo
y a pagar una . .
’ Ly ~ contraprestacion. proporcional al
indemnizacion por dafios o !
S deterioro.
perjuicios.
El  comprador puede
decidir resolver o no el . El comprador tiene la
g ; El comprador tiene S "
contrato, recibir el bien R obligacion de recibir el
; - la obligacion de | . ;
deteriorado y exigir la -~ : bien deteriorado vy
Acreedor AN recibir el bien
disminucién de la . pagar la
(comprador) e deteriorado y pagar e
contraprestacion a pagar el intearo de la contraprestacion
y, de ser el caso, exigir la 9 o proporcional a la parte
: S contraprestacion. : -
indemnizacion del bien no deteriorada.
correspondiente.

Implicancia

civil

El vendedor pierde el
derecho a cobrar toda o
una parte de la
contraprestacion,

dependiendo de la
decision del comprador en

El comprador
deteriora el bien,
por lo que queda
obligado a pagar el
integro de la

El vendedor es el que
asume el deterioro del
activo y soélo podra
cobrar al comprador la
contraprestacién
proporcional.
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funcion al grado del | contraprestacion al
deterioro. vendedor.

Si el comprador decide no
resolver el contrato, el El
vendedor debe devengar | EI vendedor debe
una parte de la | devengar el integro
contraprestacién como | de la
ingreso en el momento en | contraprestacion
que entregue el bien | como ingreso en el
deteriorado. momento en que
Si el comprador decide | entregue el bien
resolver el contrato, no | deteriorado.

habra ingreso alguno que
devengar.

vendedor debe
devengar la
contraprestacion
proporcional a la parte
del bien no deteriorada
como ingreso en el
momento  en que
entregue el bien
deteriorado.

Devengo
tributario del
ingreso

Fuente: Poder Ejecutivo (1984)
Elaboracion: Propia

Tal como se indica en la Tabla anterior, en las tres situaciones de
asuncion del riesgo de deterioro del bien podrian existir efectos en el
devengo de los ingresos por enajenacion de bienes. Por un lado, si el riesgo
del deterioro lo asume el enajenante y el adquirente decide no resolver el
contrato, el enajenante debe devengar como ingreso la contraprestacion
reducida con ocasion del deterioro en el momento en que entregue el bien

deteriorado.

Situacién similar acontece en el caso en el que el deterioro del bien no
obedece a la culpa de ninguna de las partes. En este caso el enajenante
debe devengar como ingreso la contraprestacion proporcional a la parte del

bien no deteriorado en el momento en que entregue el bien deteriorado.

Por otro lado, si el riesgo de deterioro lo asume el adquirente, el
enajenante debe devengar el integro de la contraprestacion como ingreso

en el momento en que entregue el bien deteriorado.

c. Armonizacion del riesgo de la pérdida con el hecho generador del
ingreso: hacia una adecuada interpretacion del devengo tributario

Como se indico en el apartado anterior, los tres primeros articulos de

la LIR establecen el aspecto material del IRE: los hechos juridicos-
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economicos que grava este impuesto. Ademas, se indico que uno de estos
hechos gravados es la enajenacidon. Enajenacidn que se expresa juridica y
cuantitativamente mediante el ingreso (contraprestacién a cambio del bien
enajenado). En tal sentido, la realizacion del acto de la enajenacion es la

que genera el ingreso.

Asi mismo, se concluyo que, de conformidad con el segundo y cuarto
parrafos del inciso a) del articulo 57° de la ley, un ingreso por enajenacion
de bienes devenga cuando, de modo concurrente, se han producido los
aspectos sustanciales de la enajenacion y se ha transferido el control o el
riesgo de pérdida del bien, lo que acontezca primero. Para tal efecto, se
sefalé que el articulo 5° de la LIR establece que la enajenacion es todo
acto de disposicién por el que se transfiere el dominio de un bien a titulo
oneroso; “dominio” que, de acuerdo con la sentencia recaida en el
Expediente N° 00319-2013-PA, debe entenderse por “propiedad” (TC,
2013, p. s/n).

En ese contexto, es necesario sefalar que la doctrina manifiesta que
para adquirir la propiedad de un bien o para transmitirla debe atenderse a
lo previsto por la ley. Respecto a la adquisicién de la propiedad, Arangio
(1952) sefiala que se denominan “modos de adquirir la propiedad a
aquellos hechos juridicos que el ordenamiento declara idoneos para crear
en los particulares un derecho de propiedad o para transmitirlo de un sujeto
a otro” (p. 188).

En relacién con la transmision de la propiedad, Pescio (1984) precisa
que esta se efectua a través de “aquellos hechos juridicos que, conforme a
la ley y con los requisitos que ella misma sefiala, desempefa la funcién de

atribuir a una persona la calidad de propietario de la cosa” (p.3).

Adicionalmente, Beltran (2001) es claro al sefalar la vinculacion que
existe entre la propiedad y la enajenacidén, asi como los sujetos que
intervienen en el acto contractual de enajenacion. Este autor indica que el

acto de enajenacion es el acto por el cual el enajenante (persona natural o
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juridica) transfiere la propiedad de un bien (mueble o inmueble) a la esfera

patrimonial del adquirente.

Ademas, el enajenante es la parte contratante que tiene la obligacion
de enajenar (dar) el bien acordado a cambio de una contraprestacion.
Mientras que el adquirente es la parte contratante que tiene el derecho de
adquirir (recibir) en propiedad el bien acordado a cambio de pagar una

contraprestacion.

A partir de ello, es que se puede afirmar que para determinar la
transferencia de propiedad a titulo oneroso (enajenacién) debe recurrirse a
la legislacion correspondiente. Al respecto, el Codigo Civil, en su articulo
923° establece que la propiedad es “el poder juridico que permite usar,
disfrutar, disponer y reivindicar un bien”; el cual debe “ejercerse en armonia
con el interés social y dentro de los limites de la ley" (Poder Ejecutivo,
1984).

En atencion a tal norma, las doctrinas civil y constitucional sefialan que
la transferencia de la propiedad se da cuando el enajenante ha transmitido
todas y cada de las facultades que confiere tal derecho sobre un bien: uso,
disfrute, disposicién y reivindicacion; si se transfiere uno o algunos de tales
atributos, pero no todos, estaremos ante otras figuras juridicas que
relacionan al bien con una persona (cesiéon de uso, usufructo, derecho de
habitacion, etc.) (Avendano y Avendano, 2017; Escobar, 1992; TC, 2003a).

Teniendo claridad sobre ello, es necesario analizar la oportunidad en
que se transmite la propiedad en funcién a la clasificacion que el Codigo
Civil ha efectuado para los bienes, esto es, bienes muebles (articulo 885°)
y bienes inmuebles (articulo 886°). A partir de ello, se determinara si el
momento en que se traslada el riesgo de la pérdida se vincula y/o coindice
con la oportunidad en que se transfiere la referida propiedad del mueble e

inmueble.
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En otros términos, si —para el devengo de los ingresos por bienes
muebles o inmuebles— el momento en que se transfiere los aspectos
sustanciales de la propiedad del bien converge con el momento en que se
transmite el riesgo de pérdida del bien. De manera que formulemos una

interpretacion armoniosa del devengo tributario a partir de ambos aspectos.

Correspondencia entre el riesgo de la pérdida y la enajenacion de bienes

muebles

Respecto a los muebles, el articulo 947° del referido Cddigo ha
establecido que la transmisién de la propiedad de un bien mueble
determinado “se efectua con la tradicion a su acreedor, salvo disposicidon
legal diferente” (Poder Ejecutivo, 1984). En relacion con la “tradicion”, el
articulo 901° indica que “la tradicion se realiza mediante la entrega del bien
a quien debe recibirlo o a la persona designada por €l o por la ley y con las
formalidades que ésta establece” (Poder Ejecutivo, 1984) (el énfasis es

nuestro).

Ello equivale a decir que la entrega en propiedad de un bien mueble se
produce cuando, cumpliendo las formalidades de ley, el enajenante entrega
el bien al adquirente (o a quién éste o la ley designe), salvo disposicion
legal distinta. Notese que una enajenacion se perfecciona o se realiza por
completo en el momento en que se entrega el bien, salvo que una norma

legal disponga lo contrario.

A su vez, como se indico en la primera seccidén de este apartado, de
conformidad con el articulo 1567° del Cédigo Civil “el riesgo de pérdida de

bienes ciertos, no imputables a los contratantes, pasa al comprador en el

momento de su entrega” (Poder Ejecutivo, 1984) (el énfasis es nuestro).
Noétese que la transferencia del riesgo de pérdida de un bien, por causas
no imputables al vendedor ni el comprador (dolo o culpa), acontece en el

momento en que se entrega el bien cierto, sea este mueble o inmueble.
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A partir de tales consideraciones, se puede afirmar que las
transferencias de propiedad y el riesgo de pérdida de un bien mueble se
realizan y/o acontecen en un mismo momento: con la entrega del bien. En
tal sentido, para fines del devengo tributario, el momento en que se
transfiere la propiedad (que incluye sus aspectos sustanciales) del bien

converge con el momento en que se transmite el riesgo de pérdida del bien.

Bajo esta interpretacion se tributara sobre una renta neta determinada
a partir de ingresos devengados por enajenaciones realizadas. Por
consiguiente, se respetara la real capacidad contributiva del contribuyente
y el momento en que la exterioriza: cuando gana el derecho a cobrar la
contraprestacion por haber satisfecho su prestacion (entregar en propiedad

el bien).

Es asi, entonces, que esta interpretaciéon del devengo tributario de
ingresos por enajenacion de bienes muebles armoniza los dos elementos
requeridos por el segundo y cuarto parrafos del inciso a) del articulo 57° de
la LIR; conllevando a que el riesgo de pérdida sea adecuado para fines del
IRE.

Sin perjuicio de ello, consideramos oportuno precisar que podrian
existir situaciones en la practica que, de no ser interpretadas a partir de las
consideraciones indicadas, podrian conllevar a que no se cumpla lo
previsto las normas indicadas del articulo 57° de la LIR. Vale decir, que la
imputacién del ingreso al ejercicio gravable no se dé cuando, de modo
concurrente, se produzcan los aspectos sustanciales o significativos de la
transferencia de la propiedad y se hubiese transferido el riesgo de pérdida

del bien.

Entre ellas, se pueden encontrar los casos en que se pacten que la
transmision de la propiedad del bien mueble no se producira con la entrega
considerando el “salvo disposicion legal diferente” a que se refiere el
articulo 947° del Cédigo Civil. Asi, tenemos el caso que nos plantea De La
Vega y Shulca (2018):
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“(...) la empresa “X” acuerda entregar un bien a la empresa “Z” en
un almaceén y requiere recibir lo antes posible los ingresos de la venta
para su capital de trabajo. Por ello, se pactd que, a pesar de que el

bien ya se encuentra en el almacén, la empresa “Z” recién podra

disponer del mismo cuando la administradora del almacén

verifigue el pago de al menos el 80 por ciento del precio

pactado. En este caso, la transferencia del riesgo se realizé cuando
el bien fue dejado en el almacén. Por lo tanto, en ese momento se
debe reconocer el ingreso segun la nueva definicion legal de
devengo. Contablemente, para poder devengar el ingreso se debe
verificar que el comprador tenga el control. En el ejemplo dado, ese
ingreso todavia no se podria registrar en la contabilidad, pero
tributariamente ya se configur6 el devengo con la transferencia del

riesgo” (p.14) (el énfasis es nuestro).

Este caso se trataria de una venta con reserva de propiedad regulada
en el articulo 1583° del Cédigo Civil. Mediante esta el enajenante conserva
para si la propiedad del bien hasta que el adquirente pague toda o una
parte de la contraprestacion pactada; aunque el bien se hubiese entregado
al adquirente, persona que asume desde ese momento el riesgo de pérdida

o deterioro del bien (Poder Ejecutivo, 1984).

Del caso planteado es relevante destacar dos cuestiones. Primero, el
adquirente no tiene la capacidad de disponer del bien mueble, a pesar que
se encuentra ubicado fisicamente en el almacén convenido por las partes.
Recién adquirira tal capacidad cuando pague por lo menos el 80% del total

de la contraprestacion pactada.

Ello equivale a decir que el enajenante no ha transferido el poder de
disposicion al adquirente con la entrega del bien, sino que lo hara cuando
pague el porcentaje minimo acordado. Segundo, la puesta en el almacén
constituye el momento en que se transfiere el riesgo de la pérdida del bien.
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Sobre la base de tales situaciones, podrian existir tres interpretaciones,
las mismas que se basan en los fundamentos indicados en la seccion
“‘Armonizacién del control con la enajenacion: hacia una adecuada
interpretacion del devengo tributario” del apartado anterior. Estas se indican

a continuacion:

1. Se debe determinar si, juridicamente, se ha completado o
perfeccionado la transferencia de propiedad del bien mueble de
conformidad con el articulo 5° de la LIR. Luego, se debe analizar si se
ha transferido el riesgo de pérdida de acuerdo el cuarto parrafo del

inciso a) del articulo 57° de la misma ley.

Bajo esta interpretacion, debido a que no se ha perfeccionado la
transmision de la propiedad —la cual tendra lugar cuando el adquirente
pague el 80% de la contraprestacion convenida—, el ingreso no podra
devengarse, por mas que con la entrega del bien se hubiese
transferido el riesgo de su pérdida. En este caso, el integro del ingreso
se devengara cuando, juridicamente, el adquirente obtenga la
propiedad. Solo en este momento se habran realizado las

transferencias de propiedad y del riesgo de pérdida.

2. Se debe determinar si se han producido los hechos
sustanciales para la generacion del ingreso por enajenacion de bienes,
es decir, si se ha transferido el riesgo de pérdida del bien mueble, de

conformidad con el cuarto parrafo del inciso a) del articulo 57° de LIR.

Esta interpretacion es contraria a la anterior. Para fines del
devengo no es relevante si ha tenido lugar la enajenacion de forma
completa o significativa del bien mueble. Antes bien, el ingreso
devengara en el momento en que el enajenante transmita el riesgo de

la pérdida mediante la entrega del bien al adquirente.

3. Se debe determinar si se han producido los aspectos
sustanciales de la transmision de la propiedad de conformidad con el
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segundo parrafo del inciso a) del articulo 57° concordado con el
articulo 5° de la LIR y, ademas, si se ha transferido el riesgo de pérdida
del bien mueble de acuerdo con el cuarto parrafo del inciso a) del

referido articulo 57°.

Esta es una interpretacion que armoniza las dos anteriores. Bajo
esta la transferencia de la propiedad, en términos significativos, se
producira con la entrega del bien. Esto es asi porque con la entrega
fisica del bien en el almacén convenido se cumple, de forma
sustancial, la prestacion comprometida por el enajenante: entregar el

bien en propiedad.

En ese momento el enajenante habra ganado, razonablemente, el
derecho a cobrar el ingreso y, por lo tanto, el flujo de riqueza fluira a su
esfera patrimonial. Mientras tanto, solo restara que el adquirente pague
el importe minimo convenido (80% de la contraprestacién) para que la
transferencia de la propiedad se perfeccione o complete. Por lo tanto,
con la entrega del bien se habran transferido los aspectos sustanciales

de la propiedad de este.

Por su parte, de acuerdo con lo pactado por las partes y que
coincide con lo previsto por los articulos 1567 y 1583° del Cddigo Civil,
el riesgo de pérdida del bien pasa al adquirente en el momento de la
entrega del bien en el lugar pactado. En tal sentido, para fines del
devengo tributario, el momento en que se transfiere la propiedad de
modo sustancial converge con el momento en que se transmite el

riesgo de pérdida del bien.

Sobre la base de tales entendimientos, consideramos que una
interpretacion adecuada del devengo tributario de ingresos por enajenacion
de bienes debe armonizar los dos elementos requeridos por el segundo y
cuarto parrafos del inciso a) del articulo 57° de la LIR. Por lo tanto, nos
adherimos a la tercera interpretacion desarrollada.
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Sélo bajo esta interpretacidon se tributara sobre una renta derivada de
ingresos devengados por enajenaciones, razonablemente, realizadas.
Renta que expresara la real capacidad contributiva del contribuyente y el
momento en que esta se exterioriza: cuando el enajenante gana el derecho
a cobrar la contraprestacion por haber satisfecho su prestacion (entregar

en propiedad el bien) de modo significativo.

Discrepancia entre el riesgo de la pérdida y la enajenacion de bienes

inmuebles

En relacién con los bienes inmuebles, el articulo 949° del Cadigo Civil

ha dispuesto que “la_sola obligacién de enajenar un inmueble

determinado hace al acreedor propietario de él, salvo disposicion legal
diferente o pacto en contrario” (Poder Ejecutivo, 1984) (el énfasis es

nuestro).

Al respecto, la doctrina civil sefiala que el referido articulo sefala que
el momento en que se suscribe el contrato —acto juridico que declara o
manifiesta la voluntad de las partes para contraer obligaciones y derechos—
determina la transferencia de la propiedad, regla recogida del Codigo
napolednico (Beltran, 2001; Osterling, 2007; Salvat, 1946).

Ademas, en el caso de bienes inmuebles, el contrato constituye el titulo
(acuerdo de transmisién) y modo (acto por el que se realiza la trasferencia)
de la transferencia de la propiedad; a diferencia de los bienes muebles, en
que el contrato solo es el titulo y la tradicion (entrega) es el modo
(Avendano y Avendano, 2017; Ramirez, 2007).

Ello equivale a decir que el traspaso de la propiedad de un bien
inmueble se produce cuando una de las partes manifiesta su voluntad de
llevar a cabo la enajenacién de un bien y la otra, la de adquirir tal bien, salvo
pacto o disposicion legal en contrario. Voluntad que se manifiesta a través
del contrato.
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Ahora bien, como se indicé anteriormente, segun lo